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Trots nya redovisningsregler bestar sanningen om att
leasing ar ett bra satt att finansiera sina inves-
teringar utan att binda kapital.

Optimera tilgangama
| Dalansrakningen

tt forslag, exposu-
re draft, till ny redo-
visningsstandard
for leasing som In-
ternational Accoun-
ting Standards Board,
IASB och Financial
Accounting Standards Board, FASB
publicerade i somras ar ute pa re-
miss och Bankféreningen tillsam-
mans med Finansbolagens Foren-
ing arbetar just nu med ett gemen-
samt stillningstagande. Remissti-
den pagar till den 15 december 2010.
I den foreslagna sa kallade
"right-of-use” modellen, maste
leasetagaren redovisa ritten att
anvanda det leasade objektet som
tillgdng. Motsvarande forpliktelse,
attbetalaleasingavgifter,skaredo-
visas som skuld.Aven forleasegiva-
renskiljer sig forslaget fran dagens
internationella redovisningsstan-
dard och for bada parter innebar
forslaget en 6kad regelborda. Vart
att notera ar att dven hyror, exem-
pelvis lokalhyror, omfattas av for-
slaget och ratten att anvinda loka-
lerna skulle dirmed redovisas som
tillgang i balansrakningen.

Nya redovisningsreglerna
9 Hur mycket vet foretagen om
de nya redovisningsreglerna
och hur ser de pa leasing som fi-
nansieringsform i framtiden? PwC
har tillsammans med Rotterdam
School of Management, Erasmus
University gjort en undersokning

dar 125 foretag fran 21 lander sva-
rade pa fragor med inriktning pa
hur foretagen uppfattar, forstar
och forbereder sig infor de nya lea-
singredovisningsreglerna.

77 procent svarade att de kén-
de till IASB:s Discussion Paper
"Leases: Preliminary Views” fran
Mars 2009, och 85 procent svarade
att de var informerade om “right-
of use” modellen. Cirka 50 procent
av foretagen ténker inte dndra pa
sin leasing-strategi pa grund av de
nya reglerna, strax under 10 pro-
centsvarade att de tdnker anvanda
andraalternativan leasing,medan
resten av foretagen dndrar sin lea-
singstrategi med avseende pa lea-
singperiodens langd, utformning-
en av kontrakten, etcetera.

Optimera tillgangarna
% Fordelarna med leasing &r
manga, bland annat att det
varken binder kapital eller an-
stranger likviditeten. En annan
fordel med ar att objektet anviands
som sakerhet, vilket innebar att
nagon annan sikerhet normalt in-
te behover anvindas. Att optimera
tillgangarna i balansriakning som
sikerhet for krediter bor vara en
strategisk friga att noggrant tinka
over. Att finansiera sig med fore-
tagsinteckning som sédkerhet ar
inte det enda alternativet som star
till buds.
Har foretaget behovavrorelseka-

(=Y
Susanne Tom
Petersson Ekelund
Svenska Bank- Finansbolagens
féreningen. férening.

VARA BASTA TIPS
Enkeltheten

1 Att leasa utrustning som
exempelvis datorer och
kopiatorer ar enkelt och flexibelt.
Man slipper administration och
recycling av gammal utrustning.
Det skapar ocksa majligheter att
uppgradera till den senaste tek-
nologin.

Likviditeten

2 Kostnaderna fordelas i rela-

tion till forvantade intakter.
Betalningarna sprids ut 6ver den
tid som objektet anvands vilket
ger ett jamnt resultat 6ver tiden.

Ingen kostnad
3 Foretagets bankmassiga sa-
kerheter berors inte vid lea-
sing, utan kan anvandas for mer
langsiktiga investeringar.

pital vid exempelvis tillvaxt, finns
mojligheten att anvanda kundfak-
turorna som siakerhet via en facto-
ringlésning, exempelvis faktura-
belaning eller fakturakop.

Vid en factoringlosning far man
dessutom en minskad adminis-
tration eftersom finansiéren aven
kan skota reskontran, paminnel-
ser, dréjsmalsrantor och inkasso.
Star man infor en investering av
produktionsutrustning eller ma-
skiner med kortare livslangd, kan
objektet utgora sikerhet i ett lea-
sing- eller avbetalningsupplagg.

Aga sjalv eller leasa?
% Behover man uppgradera sin
IT utrustning kan man fun-
dera pa om man vill 4ga sjalv eller
leasa utrustningen.Forutom mins-
kad administration (inventariefor-
teckning, handhavande av gam-
mal utrustning, med mera) inne-
bérleasingalternativet att man in-
te behover utnyttja tillgangssidan
ibalansrikningen som séikerhet.
Det ar siledes viktigt att vid var-
je investeringsbeslut fundera 6ver
hur man pa bésta sitt finansie-
rar investeringen/kapitalbehovet
och hur man anvander balansrak-
ningen som sikerhet. Foretagsin-
teckningen kan behévas for andra
framtida mer langsiktiga finansie-
ringar. Objekt i ett leasinguppligg
och kundfordringari en factoring-
16sning ar goda alternativ till fore-
tagsinteckningen.

S

VI REKOMMENDERAR

Tomas
Wanselius

-!: 1HT vd, Portal

"Om fOretaget har
bra kapital kan det
vara mer gynnsamt
att kopa. Ar det dare-
mot s& att du maste
lana pengar till kdpet
sa kan du lika garna
leasa’.

Factoring 9
Sju fordelar med Fakturakredit.
Leasa bil 12

Den nya generationen tjanstebilsférare
och moderna féretag satter miljdimage
fore status.
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Las mer pa volvofinans.se eller svang forbi narmaste Volvo-/Renaulthandlare!

Lagg mindre tid och resurser pa hanteringen av féretagets bilar. Vara smarta paketlésningar ger ditt foretag
ett bildgande med betydligt mindre administration. Dessutom sparar ni pengar pa drivmedel och forsékringar.
Det spelar ingen roll hur manga bilar ni har, vi kan erbjuda paket som férenklar bildgandet for alla slags foretag.

M
VOLVOFINANS




KORKAT OM BILSERVICE.

Serva foretagsbilarna
pa Bosch?

Det ar val inga

torktumlare vi aker i.

BOSCH
Service

Car Service

.. Du.harval inte,glomt

3

NoKICIN
HAKKAPELIITTA

LM S

Med Nokian Hakkapeliitta kan vintern ocksa vara harlig.

Svensk vinter kraver dack som ar anpassade efter vart ibland extrema klimat. For att vara palitliga dven vid krévande
vaglag har alla Nokian Hakkapeliitta genomgatt de svaraste av tester. Det ar kanske darfor vi har vunnit fler tester an
nagra andra vinterdack. Skaffa Nokian Hakkapeliitta och njut av vintern.

“ Nokian Hakkapeliitta har vunnit fler jamforesletest i biltidningar an nagot annat vinterdack. Kalla: Vinterdackstester i ledande biltidnignar
i Skandinavien under 2007 - 2009.

Trust the Natives.

13/2010 - Testvinnare Nokian Hakkapeliitta R
www.nokiantyres.com 14/2010 - Testvinnare Nokian Hakkapeliitta 7
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FINANSIERING
MED LEASING

M Fraga: Varfor ska foretag
leasa utrustning nér de gar att
kdpa?

[ Svar: "For att det kan [6na
sig att inte finansiera alla in-
vesteringar p4 samma satt”,
sager Goran Carlsson, vd for
Deutsche Leasing i Sverige.

Niér leasing fortfarande var nigot
nytt for svenskar, blev den nyut-
examinerade ekonomen Goéran
Carlsson siljare for ett leasingfo-
retag ar 1981. Sedan dess har han
stannatibranschen.

-Nar jag borjade jobba omgavs
leasing av ryktet att det var en dyr
16sning, for vissa lever det kvar.
Men en forutsittning for att finan-
siera ett foretag framgangsrikt gar
ut pa att inte lagga alla 4gg i sam-
ma korg,sdiger Goran Carlsson.

Flexibel finansieringslosning
Enligt honom maste man se till
vad man far for att kunna avgora
om nagot ar dyrt eller billigt.

-Om man inte vill riskera att sta
med dyr utrustning som plotsligt
ar omodern ar leasing den bésta
16sningen. Likasa om ett foretag
expanderar snabbt men inte hun-
nit dra in nagon vinst dn slipper
de en massa kostnader genom lea-
sing.Nar ett foretagleasar farde en
flexibel finansieringslosning, si-
ger Goran Carlsson.

Det kan enligt honom &ven vara

bra om ett foretag ska ge siginiett
stort projekt som kraver ny utrust-
ning.Men dér det dr osdkert om f6-
retaget kommer ha ndgon anvind-
ning avsakerna i framtiden.

-Jag rekommenderar att fore-
tag viljer olika 16sningar for att fi-
nansiera sina investeringar.Omde
koper en del for egna pengar,lanar
av banken till annat och leasar det
som de inte behover dga kan det
leda till att foretaget blir mindre
konjunkturskénsligt och inte fal-
ler pa grund av att en link brister,
sdger Goran Carlsson.

Leasar blommor

Nér Goran Carlsson far fragan om
hans foretag leasar nigot skrattar
han férst,men blir snabbt allvarlig
och siger:

-Det drklart,det finns saker som
vi inte behover dga. Vi leasar fore-
tagsbilarna, kaffemaskinerna och
vaxterna. Det ar viktigt att ha det
fint och gront pa kontoret, samti-
digt ar det valdigt skont att nagon
som vet mer om vaxter tar hand
om dem eller byter ut dem, siger
han.

Goran
Carlsson

Vd foér Deutsche
Leasing i Sverige

Goran Carlsson berdttar om att
kunderiNorden framst efterfragar
rorlig ranta nér de leasar maskiner,
men att man i manga andra euro-
peiskalandervill ha fasta avgifter.

- Fraga mig inte varfor det skiljer
sig.Men av tradition vill manga av
kunderna i till exempel Tyskland
veta exakt vad maskinen kommer
kosta under hela leasingperioden.

Enligt Goran Carlsson kan kun-
den tjdna pa bade rorlig och fast
rianta. Med rorlig rinta f6ljer avgif-
ten forandringari rantelaget.Sam-
tidigt kan en fast ranta vara bra
eftersom kunden vet hur mycket
leasingavgiften ar under hela lea-
singperioden.

Branschen har mognat
Under sina ar inom leasing vittnar
Goran Carlsson om att han fatt vara
med om hurbranschen mognat.
-Det borjade med att kunder ef-
terfragade helhetslosningar for sa-
val investering som finansiering.
Idag vixlar det mellan att tillver-
kande foretag sjdlva erbjuder fi-
nansiering eller samarbetar med
leasingforetag i sakallad leveran-
torsleasing. Genom leasing kan du
skapa utrymme for finansiering
utan att det inkréktar pa foretagets
kreditutrymme, fler och fler kom-
mer till insikt om det, séger han.

TOMAS MALMBERG
redaktionen@mediaplanet.com

LEASA DET NI
INTE MASTE AGA

flexi

RENT
y /7

mEderen

www.flexirent.se

Q

Goteborg: 31 jan-4 feb

Vill du hjalpa
manniskor i sorg?

PR

Dodsfall? Skilsmassor? Separationer?
...eller andra forluster?

CERTIFIERINGSKURS FOR SORGBEARBETNING
Kursen ar utformad for att ge dig de verktyg du
behover for att mota och hjdlpa manniskor i sorg.
Malmo: 7-11 februari alt. 23-27 maj

Stockholm: 17-21 jan

&

ég

Tegnérgatan 24
113 59 Stockholm
08-33 50 40
info@sorg.se
www.sorg.se

SVENSKA INSTITUTET FOR

Sorgbearbetning

”Vara bilar ar
alltid testade och
trafiksakerhetsfel

ar atgardade”

Nar du képer en begagnad bil privat maste du sjalv
undersoka bilen. Det finns oftast ingenting som kan
styrka att bilen ar i ett visst skick. Den kan till och
med vara trafikfarlig.

MRF-handlarna, www.mrf.se

I trygga hédnder
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”Genom leasing kan du skapa

utrymme for finansiering utan
att det inkraktar pa féretagets
kreditutrymme”, sdger Goéran

Carlsson.

FOTO: SHUTTERSTOCK

"Stillastaende
maskiner fjanar
man inget pa”

—=Det ar béattre att kora och
producera an att sta stilla
och skruva pa en trasig ma-
skin. Fungerande skogsma-
skiner i en sa kapitalkravan-
de bransch ar nédvandigt
om man ska overleva.

Bernt Jonsson vet vad han talar
om. Sedan 1991 driver han Hassela
Skogsentreprenad AB.

-Jag kopte min forsta skordare
1991, sedan vixte vi under 1990-ta-
let. Det blev fler skordare och sko-
tare,och jag anstillde maskinfora-
revartefter.

Foretaget ar heltickande inom
skogstjdnster med avverkning,
markberedning, plantsittning,
réjning och gallring. Man atar sig
dven kop av rotposter och utfor
maskintransporter.

-1998, efter en djup svacka i
skogskonjunkturen satte vi oss he-
la personalen i en Mal-fyra-utbild-
ning. Efter den tog vi fram lang-
siktiga mal for verksamheten. Det
blev en viktig grund for att fa med
alla pa en detaljerad uppfdljning
av maskinkostnaderna.

Idag har foretaget bland annat
elva skogsmaskiner och flera last-
bilar.Totalt 41 enheter och ungefar
22 anstéllda. En egen montor har
just anstéllts for service och un-
derhall av maskinparken.Med pla-
nerat och forebyggande underhall
av maskinerna undviks onddiga
stillestand.

L Bernt
Jonsson
Driver Hassela

Skogsentrepre-
nad AB

- Stillastaende maskiner tjdnar
man inga pengar pi, tvirtom, de
kostar.

FOr nagra ar sedan kom Bernt i
kontakt med ett leasingforetag.

-Jag overtygades snabbt om for1-
delarna med att leasa maskiner
istallet for att kopa dem. Det visa-
de sig att de kunde branschen och
var vl inforstadda med alla prak-
tiska problem, sa jag fick fértroen-
de for dem.

Forsta forutsittningarna
Manga leasingforetag jobbar brett
och saknar kunskapen om skogs-
entreprenader. Den som speciali-
serat sig pa skogsmaskiner forstar
villkoren och kan bista pa ett helt
annat sitt. Det blir korta beslutsti-
der och snabbare handldggning.

-Med leasing kan vi investera
och samtidigt fa en battre likvidi-
tet. Nya maskiner minskar risken
for driftstorningar och oplanerade
stillestand.Jag producerar och tja-
nar pengar istéllet for att reparera.

Planerar man langsiktigt och
klokt kan man fa ett restvarde pa
sin skogsmaskin som innebér ett
rejélt 6vervarde som kan nyttjas
vid byte till ny maskin.

Tidigare finansierade Bernt
Jonsson inkopen med banklan,vil-
ket direkt belastar balansriakning-
en och binder féretagets kapital.

-Med en livslangd pa fem ar for
en skordare kostar den med bank-
lan cirka miljonen per ar i amorte-
ring och rianta. Nér jag leasar sam-
ma maskin betalar jag 30 procent
mindre; "pa kopet” far jag battre
betalningsférmaga.

LASSE LAGERHOLM
redaktionen@mediaplanet.com
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BERNTS RAD FOR DIG
SOM MASKINLEASAR

I Attvaljaleasingistallet for till
exempel avbetalning eller lan
gor att man slipper bland annat
momshanteringen, vilket avbe-
talning med mellanmoms med-
for.vid leasing hamnar momsen
paleasingavgiften istallet.

Tala samma sprak
1 Vilj en finansidr/finansbo-
lag som kan branschen och
skogsmaskinerna och som for-
starvillkoren och forutsattning-
arna for skogsentreprenader. Att
tala samma ”sprak” forenklar
hela foérfarandet.

Senaste tekniken
2 Leasingforetaget bor kun-
naerbjuda flexiblalosning-
ar som kan anpassas till hur di-
na behov och forutsittningar
forandras. Du ska kunna gora
kompletteringar och samtidigt
ha en snabb handliaggning i
arendet. Maskinerna utvecklas
hela tiden, och att ha méjlighe-
ter att komplettera med senaste
tekniken kan gora dig &nnu mer
effektiv.

Planera maskinbyten
3 Leasingforetaget ska kun-
na hjalpa till att valja "ratt”
struktur och inriktning pa lea-
singavtalet som &r anpassat ef-
ter maskinmodell. Viktigt att
tanka pa ar, forutom att lagga in
en kontantinsatsi maskinen, att
man redan nu planerar nista
maskinbyte beroende pa hur
mycket maskinen kors. I vissa
fall kanske man skall extraamor-
tera de forsta dren om maskinen
gar i tva-skift, sa att man efter
tre till fyra ar har ett restvirde
som innbdr ett rejalt 6vervirde
pa den begagnade maskinen vid
bytet till ny maskin.

Vi skall inte rekommendera dig
var det ar bast att placera
bolagets kapital

s
i
- men det ar .
®™ definitivt inte HAR

Leasing ar en mycket bra finansieringsform framfor allt inom
Entreprenad. Vi ar specialiserade pa finansiering av Skog och En-
treprenad. Vi finansierar dven utrustning inom Industri, Transport,
IT, Kontorsutrustning och Flyg. Kontakta oss pa 08 470 95 00 eller
www.sgfinans.se

SG

~1 Equipment Finance

SOCIETE GENERALE GROUP

Storre ekonomisk
handlingsfrihet!

Tala med oss om hyra, leasing
eller avbetalning for din nasta investering.

Ring oss pa telefon 08 470 95 00
www.sdfinans.se

SG

1 Equipment Finance

SOCIETE GENERALE GROUP
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VALJ RATT
LEASINGFORM

”Det dr mycket enklare nu-

jag behover inte ta hand om
forsaljningen av bilarna, ’bara’ [
kolla offerter och godkédnna

dem?”, beréttar Arto Toikkanen

pa Scandic Hotels.

Hall bilparken flytande
och fa en battre dversikt

W Fraga: Varfor gick ni fran
finansiell till operationell lea-
sing”?

I Svar: "Med 150 fordon i bil-
parken ar det viktigt att ha en-
kel administration och god
overblick. Darfor bytte vi var
Fleet management och bil-
parksfinansiering fran finansiell
till operationell leasing for ett
par, tre ar sedan.”

SHOWCASE

Arto Toikkanen pa Scandic Ho-
tels tycker att det har blivit betyd-
ligt enklare att hantera tjénstebi-
larna.

-Nar vi hade finansiell leasing
fick jag hela tiden fragor om allt
som rorde bilarna. I princip lanar
man upp pengar och star som dga-
retill bilarna och far sjdlvsiljadem
efter avtalstidens slut. Alltid fanns
risken att inte fa ut restvardet,och
det ansvaret ville vi komma ifran.

Med operationellleasing starlea-
singféretaget som dgare och hante-
rar alla fragor. Scandic Hotels beta-

lar bara leasinghyran varje manad.

Néravtalsperioden l6per utlamnas
bilen helt enkelt tillbaka .

-For ett par ar sedan blev det ak-
tuellt for Scandic Hotels att se pa
de alternativ marknaden hade att
erbjuda.Viletade efter foretag som
kunde erbjuda bade bra finansie-
ring och mangsidig Fleet Manage-

ment.Det var mycket en kostnads-
friga om vi skulle behalla finan-
siell leasing eller byta. Det visade
sig gd ungefar jaimnt ut.

Det ar ”lite hogre leasingkost-
nad”, men betydligt enklare att

budgetera, menar Arto Toikkanen.

Kostnaden 6ver tiden ar i stort sett
konstant.

Detaljerad redovisning

-Och vi far mer detaljerad redovis-
ning och uppféljning av alla kost-
nader betraffande service, dack, val
avbrinsle etcetera.Vispararallden
tid vi tidigare hade med forsiljning
av bilarna, liksom risken att inte fa
ut det satta restvardet.

”Det var mycket
en kostnadsfraga

om vi skulle
behalla finansiell
leasing eller byta.”

Scandic Hotels har en mycket tuff
miljopolicy med ett langsiktigt
mal att ar 2025 vara helt fri fran
koldioxidutslapp. Pa fordonssidan
tillats enbart miljobilar som drivs
med etanol, gas eller &r elhybrid-
bilar.

-Vi far manatligen all informa-
tion om varje bil via internet. Varje

FAKTA

I Scandic Hotels har cirka 150
bilar i sin ”Fleet service” vagn-
park. Merparten av bilarna ar
kombibilar; behovet av goda ut-
rymmen styr.

I Scandic Hotels har sedan
manga ar stort miljéfokus med
en ambition att bl a att mins-

ka de fossila koldioxidutslap-
pen. Redan 1993 bérjade man
utveckla det som idag ar bran-
schens ledande héllbarhetspro-
gram. Samtliga bilar ar miljo-
klassade tjanstebilar som drivs
med férnyelsebara drivmedel
som etanol eller gas, liksom el-
hybridbilar.

B Man kommer att godkan-

na aven snéla dieseldrivna bi-
lar med utslapp under 120 g/km
som ett komplement. Det med-
for en battre kostnadsniva och
battre rackvidd, 100 mil jamfort
med 40 mil for etanolbilar.

M Det ar en total outsourcing
av vagnparken, fran inkép av bi-
lar till férséaljning. Avtalet inklu-
derar all service, reparationer,
dackbyte, forsakringsfragor et-
cetera liksom all administration.
Allt som ar bilrealterat kommuni-
ceras med leasinggivaren.

M Avtalstid dr max 36 manader
eller max 12000 mil.

bilforare har tillgang till alla upp-
giftervia natet.Det ar en av huvud-
anledningarna till att vi gick 6ver
till operationell leasing, vi far en
snabb tillgang till all relevant in-
formation digitalt.

Minimal administration

Arto Toikkanen ar kontaktperson
vid byte av bil eller nér ytterligare
bilar ska “kdpas” in. Alla offerter
passerar genom honom.

- Oftast ror det sig om 36 mana-
ders avtalstid.

Vid varje nytt avtal far foraren
ange uppskattat antal mil - kor
man mycket kan det vara mer for-
manligt att avtala kortare tid.

- Det dr mycket enklare nu - jag
behover inte ta hand om forsilj-
ningenavbilarna, “bara” kolla offer-
ter och skicka dem vidare f6r god-
kannande och bestéllning. Mer be-
hoverjaginte dgna migatvad giller
fordonshanteringen ldngre, lea-
singgivaren hanterar alla fordons-
fragor, berattar Arto Toikkkanen.

Varje forare ansvarar for den bil
han eller hon férfogar 6ver, precis
som om de sjdlva dgde bilen.All bil-
tvatt, bokning av service dackbyte
med mera far de skota sjélva.

-Sa det ar mycket enklare for
mig och betydligt mindre admi-
nistrativt arbete med bilarna nu.

LASSE LAGERHOLM
redaktionen@mediaplanet.com

SAKER ATT TANKA PA

Behov
1 Vilj de bilar som ar mest
optimala i forhallande till
behov och krav. Foretag vill ofta
ha brénslesnala och driftsdkra
bilar. Titta pa utslappsnivaerna
oavsett drivmedel. Det finns lea-
singgivare som hjalper till med
analyser och utvardering.

Langsiktighet
2 Ivalet mellan olika leasing-
former - se langsiktigt.
1dag finns en stor efterfragan pa
tre ar gamla bilar, ett uppdamt
behov efter finanskrisen. Priser-
na har drivits upp, sa finansiell
leasing ar 16nsamt nu; man kan
sdlja bilarna till hogre priser dn
restvirdet efter avtalstidens ut-
gang.Se tre ar framat,da kan det
mycket vil ha jamnat ut sig.

Finansiell leasing
3 Vid finansiell leasing star
kunden som é&gare till bil-
parken, atnjuter de ekonomiska
formanerna och bar de ekono-
miska risker som foérknippas

med dgandet av objektet.

Operationell leasing
4 Operationell leasing ar na-
got dyrare om bilen beho-
ver fortidsinl6sas, men man slip-
perrestvirdesrisken som kan re-
presentera stora varden. Dessut-
om ar budgetering enklare vid
operationell leasing. Man betalar
en fastleasingavgift varje manad
utan att behdva oroa sig for var-
deminskningen. Leasinggivaren
star for restvardesrisken.

Proaktiv leasinggivare
5 Sok en proaktivleasinggiva-
re som ser konsekvenserna
av olika val, till exempel att fran
och med ar 2012 tas skattesub-
ventionerna pa formansvardet
bort for tjanstebilar som ar milj6-
bilar.2012 blir formansvardet lika
hogt som for vanliga bilar.

Bilen som arbetsplats
For manga ar bilen en ar-
betsplats, speciellt for dem

som kor langa striackor. En ar-

betsplats ska vara funktionell,
och vikten av sikerhet och be-
kvamlighet dr vard att beakta.

Korstracka
7 Korsbilarnaihuvudsak kor-
tare strackor kan man i re-
gel styra kraven och kanske teck-
na avtal med andra typer av bilar
som leder till 14gre kostnader.

TJANSTEBILSFAKTA

En komplett webbtjdnst for tjadnstebilsmarknaden.

Ij@nstebilsfakta dr Sveriges mest kompletta webbtjénst for dig som arbetar strategiskt med ditt foretags

bil-, finans-, hanterings-, skatte- och policyfragor. Kontrollera er vagnpark med hjalp av senaste
nyheterna, Sveriges stirsta bildatabas, bilkalkyler m.m. F&r mer information se www.tjanstebilsfakta.se.




Sitter du pa bar backe?

Hos Bafab har ni méjlighet att hyra eller leasa kompletta

kontorsplatser eller enskilda kontorsstolar och bord i allt

fran en dag upp till flera ar. Vid tillfalliga projekt for att

halla nere kostnader och bli mer flexibel och under langre
perioder for att slippa binda upp kapital. Dessutom kan ni
byta upp er till ndgot nytt och modernt var tredje ar utan
att det paverkar manadshyran.

Vare sig ni behover kvalitativa och funktionella kontors-
platser for kortare eller langre period kan ni hyra eller

leasa kontorsmobler hos oss till mycket fordelaktiga priser.

Ring Niklas Kylberg pa tel. 031-313 42 71 for
att diskutera en l6sning som passar just er.

O bafab

kontorsmobler

Mer bil. Mer behallning.
Alphabet Fleet Services.

Alphabet Fleet Services Trott pa standardprodukter? Hor av dig till oss om du
E“ fodrsomrdde Inom .o .o . .o . .
BMW Financial Services &nskar en mer anpassad vagnparksldsning for just ditt

| foretags ticinstebilar. Om det resulterar i finansiell eller
Box 70, 171 74 Solna . . o o N IS . wo
08 585 350 70 oE)eratlone|| leasing &terstar att se - vi hjdlper dig hela HDJ:OEE
www.alphabet.com vagen. OTZD
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Fraga: Hur kan jag fa mer tid over till féretagets kirnverk-
samhet och samtidigt oka likviditeten?
Svar: Upptick fordelarna med Fakturakredit. Det dr en

hanteringstjanst som ocksa genererar mojlighet till kredit.

FORANDRING

FACTORING

Vi lever i ett tuffare foretagsklimat
dar det blir allt viktigare att se om sitt
eget hus.I takt med att kunderna stél-
ler hogre och hogre krav pa langre be-
talningsvillkor for att kunna finansie-
ra sin verksamhet, maste det siljande
foretaget till viss del stilla upp med att
vara bank for sina kunder. En situation
som givetvis far konsekvenser for den
egna ekonomin.

Idenbastaavvirldar skullemaninte
behova bry sig om kundfordringar. Du
har ju salt nagonting och borde kunna
forvanta dig att fa betalt enligt de be-
talningsvillkor du angivit. Nu ser inte
verkligheten ut sa,vilket gor att allt fler
behover dgna mer tid 4t nagot sa sjalv-
klart som att fa betalt.

Lana pa foretagets fakturor

Fakturakredit eller Factoring som det
ocksa ofta kallas, innebar att du lanar
pa foretagets fakturor. Du har mojlig-
het att lana en viss procent av faktu-
rans belopp dar fakturan fungerar som
sdkerhet och darmed ger dig moijlig-
het att utnyttja foretagets sikerhets-
massa maximalt. Dessutom kan du fa
hjélp med administration av fakturor

och reskontra, fakturor i annan valuta
samt hela kravkedjan med pdminnel-
ser,inkasso och kontakt med kronofog-
demyndigheterna.

Maria Holmberg arbetar som pro-
duktspecialist pdA Swedbank Finans
i Goteborg och tréiffar dagligen fore-
tagskunder tillsammans ute kontoren
for att beratta om bankens erbjudande
nér det géller just Fakturakredit.

Hur férklarar du fordelarna med

Fakturakredit fér dina kunder?
- Nar jag moter ett foretag och ska for-
klara f6r dem vad Fakturakredit inne-
bar, sétter jag alltid hanteringen i cen-
trum och hur vi kan se till att deras
kunder betalar pa ett battre sitt. For-
sdljningen &r foretagets hjiarta som
renderar i en faktura. Den i sin tur ut-
gor ett bra underlag for att frigéra lik-
vida medel.

-Till skillnad mot checkkrediten,
dar bokslutet ligger till grund for kre-
diten, ser jag foretaget har och nu.Jag
tar dven med ett framtida scenarioibe-
rakningarna vilket ocksd kan generera
mojligheter.

Manga ar alltfor fokuserade pa att 1a-
na pengar och vardesatter inte hante-
ringstjiansten. Maria vill vinda pa det
hela och menar att Fakturakredit byg-

PROFIL

Maria
Holmberg
Alder: 47.
Yrke: Arbetar
som produkt-
specialist pa
Swedbank Fi-
nans i Goteborg
sedan 1988 och
under de senas-
te tva &ren inom
affarsomradet
Rorelsekrediter
som bland annat
omfattar Faktu-
rakredit.
Roligast med
jobbet: Mojlig-
heten att traffa
manga féretag
och f& na ut med
vart budskap.

ger pa en hanteringstjanst som ocksa
genererar mojlighet till en kredit.

-1 Sverige har det linge varit nagot
av kutym med betalningsvillkor pa 30
dagar. Nu okar trycket pa allt langre
villkor och det ar inte alltid sa latt att
st emot nar det handlar om stora fore-
tag som stéller krav pa sina underleve-
rantorer. Dessutom dr det inte en sjalv-
klarhet att man far betalt bara for att
man skickar en faktura.Skulle det visa
sig att det inte blir nagon betalning alls
sd star man dar med en kundforlust
istéllet. Vi vet att var hantering snab-
bar pa betalningar.

Vad tycker du kdnnetecknar ett
foretag som lampar sig for tjans-
ten Fakturakredit. Finns det nag-
ra speciella kriterier som bor upp-
fyllas?

-Jag skulle siga att alla foretag med
kunder som faktureras regelbundet

har mycket att tjaina pa Fakturakredit.

Ett kdnnetecken kan vara att foreta-
get har tufft att fa betalt och dras med
langabetalningsvillkor.Andra kan vara
inneien expansiv fas. Det ar forstas en
positiv situation som 6ppnar upp for
stora mdjligheter. Men man ska samti-
digt komma ihég att det ar latt att bli
uppfylld av att foretaget vaxer vilket

gor att kundfordringarna kan hamna
pahog.

-Just expansiva foretag kan ha stor
nytta av bade administrativ hjéalp och
mojligheten att frigora likvida medel.
Jag brukar siga att narvilyckats riktigt
bra behover inte kunden lana pengar.
Da harvibidragit till att fd snurr pa rul-
jansen.

Hur lang tid tar det att fa betalt?
-Omvi far fakturanidag sa finns peng-
arna pa kontot i morgon.Vanligtvis be-
talas 70 procent av fakturerat belopp
ut direkt och resterande 30 procent
nar kunden betalar fakturan. Tillsam-
mans bestimmer vi rutiner och villkor
for hur vi ska administrera paminnel-
ser och drojsmalsrantedebitering och
aven inkassoatgarder om sa 6nskas.

-Och det ar alltid foretaget som be-
stammer. Vi blir ju som en del av deras
ekonomifunktion och maste darforva-
ra lyhorda och jobba enligt foretagets
praxis. En del kan vara lite skeptiska
till att sldppa in oss i verksamheten,
men nar de ser vad vi lyckas astadkom-
ma far vi alltid positiv respons pa vart
arbete.

KATARINA BRANDT
redaktionen@mediaplanet.com

FUNCTIONAL STYLING

FRONTBAGAR | TAKBAGAR | SIDOBAGAR

Det finns frontbagar och frontbagar, sedan finns det
QPAX extraljusbagar. Vi tillfor din bil det lilla extra!
Med diskret funktionell styling ser vi till att produktens
design foljer bilens egna linjer och former.

Ett perfekt val for dig som vill synas men inte sticka ut.

Produkterna ar tillverkade i aluminium, med naturanodi-
serad ytbehandling som standard.

QPAX produkter ar godkanda enligt Vagverkets fore-
skrifter: VVFS: 2006:83 |6kap 26§

For mer information: www.qpax.se

Produkter som visas i annonsen ar: Q-light Extraljusfaste Art.nr: Q900140 Pris: 2890:- exkl.moms. Vi reserverar oss for eventuella prisandringar.
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Okar flexibiliteten

Fakturakredit 6kar flexi-

biliteten och ger dig

mojlighet att fokusera
pa foretagets karnverksamhet.

Frigor tid
Det ar ett enkelt och
kostnadseffektivt satt
att frigora tid och fa en
okad likviditet och minskad ad-
ministration.

Flexibel belaning
Fakturakredit erbjuder
en flexibel belaning som
ar kopplad till omsatt-

ningen.

Snabbare och sdkrare
Vi bidrar till att kunder-
na prioriterar dina fak-
turor.Du far betalt snab-

bare och sakrare och blir inte li-

ka enkelt bortvald.

Slipper kundsamtal
Du slipper ta jobbiga
samtal med kunden da
dukan fa hjalp med han-
teringen av hela kravkedjan.

Kontinuitet
Du far kontinuitet i han-
teringen av kundford-
ringar och rutinerna
fungerar utan avbrott for semes-
trar och sjukfranvaro.

L Alltid uppdaterad
OKA FORETAGETS LIKVIDITET

“Nar jag moter ett foretag och ska el i Via ett natbaserat verk-
forklara for dem vad Fakturakredit b St tyg kan du alltid halla

innebar, sitter jag alltid hanteringen = £ .
i centrum och hur vi kan se till att de- P AT . dlg uppdaterad nar d‘Et
ras kunder betalar pa ett battre sitt”, _ e galler kundreskontra, redovis-

sager Maria Holmberg. : i ningar och statistik.
FOTO: SWEDBANK =

(Fefcar: -

TEFLONLACKSKYDD

Ett glatt noje | Upplev varfor teflonlackskyddet g%r skillnad.

Hitta ditt ndrmsta Tefcar-center pa tefcar.se och Iat oss gora vart Teflonlackskydd" till en sjélvklarhet for dig ocksa!




Peter Olofsson

Jag vill pasta att den viktigaste pa-
rametern for val av finansieringsform
framst baseras pa vilken typ av utrust-
ning som ska finansieras. For utrustning
med begransad livsldngd och med snabbt
fallande marknadsvérde, till exempel IT,
sa ar leasingfinansiering den helt domi-
nerande jamfort med avbetalning.Forde-
lenvid leasing av IT-utrustning dr bl a att
inga egna avskrivningar ska goras utan
kunden bokfor leasingavgiften som en
ren kostnad. Detta giller da leasingbola-
get kan ta restvarden i utrustningen och
avtalsformen bendmns ofta som ’opera-
tionell leasing’.
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Lars Isacsson ’

I huvudsak byggervalet pa om jag som
kund vill att objektet ifraga ska belasta
balansrakningen (avbetalning) eller inte
(leasing). En fordel med leasing ar ocksa
att det leasade objektet och inte annan
egendom utgor sikerhet for leasingavta-
let. Kompletterande sédkerhet behovs en-
dast undantagsvis. Dessutom ar leasing-
avgiftenisin helhet avdragsgill.

Hans Lindgren

Attvaljaleasingistillet for till exempel
avbetalning eller 1an gor att man slipper
bland annat momshanteringen, vilket
avbetalning med mellanmoms medfor.
Vid leasing hamnar momsen pa leasing-
avgiften istéillet. Vidare sa belastas inte
kundens balansrikning eftersom utrust-
ningen hamnar i finansbolagets balans-
rakning vid leasing. Vi ser valdigt ofta att
kundernas avskrivningar pa utrustning-
en inte harmonierar med amorteringar-
na till exempel vid byte av maskinutrust-
ningen.Vid leasing har du dessutom méj-
lighet till flexibla betalningar som kan
anpassas efter intaktsstrommar pa fi-
nansierat objekt.

Det vanligaste problemet ar att fi-
nansbolaget oftast inte 6nskar att fa till-
baka utrustningen (IT) och att det darfor
inte ar full transparensisjalva upplagget.
Diffusa och mycket strikta aterlamnings-
villkor gor det i det ndrmast omoijligt for
kunden att returnera utrustningen. Ra-
det ar darfor att vilja en leverantor avlea-
sing som verkligen vill och kan ta emot
utrustningen vid avtalets upphérande
och som samtidigt erbjuder sig att skota
logistiken i samband med returen. Milj6-
héansyn och informationssidkerhet ar tva
andra kritiska aspekter.

Svarigheten bestar ofta i att krono-
fogdemyndigheten méste anlitas for att
aterta utrustningen om den inte aterlam-
nas frivilligt.I ett antal lander kan lease-

givaren sjalv gora ett sidant atertagande.

Jagvill inte propagera for att vi ska infora
en sadan ordning i Sverige eftersom den
har uppenbara nackdelar, men ibland
kan denna ordning medfora att utland-
ska leasegivare inte vill leasa in utrust-
ning till svenska leasetagare.

Normalt uppstar inga svérigheter i
samband med atertag.Leasetagaren kon-
taktas och leasingobjektet aterlimnas
till av oss anvisad plats,vanligtvis till den
som levererat objektet alternativt anli-
tas ett ombud for dem fall leasetagaren
inte foljer uppmaningen att aterlimna
leasingobjektet. Om leastagaren motsa-
gersig ett aterlamnande upprattas en an-
sokan om handrackning som skickas till
kronofogdemyndigheten. Efter atertag
och virdering av objektet forsiljs objek-
tet och en avrikning gentemot leaseta-
garen skerienlighet med leasingavtalets
villkor.

IT ar ett utmarkt omrade dar det finns
ett flertal fordelar med leasing jamfort
med att 4ga utrustningen sjilv. Forutom
att det finns sedvanliga fordelar fran ett
balansraknings- och kassaflodesperspek-
tivsa finns det specialiserade foretag som
erbjuder ett antal mervirdestjanster. Ex-
empel pa sadana tjdnster ar system och
processer som ger full transparens och
kontroll pa utrustningen under avtalets
16ptid samt en miljo- och informations-
sdker hantering vid avtalets slut.

Framfor allt tror jag att leasing passar
bra betraffande kostsamma objekt som
annars hade tart ordentligt pa balans-
rakningen och kanske bolagets kreditut-
rymme i 6vrigt. For mindre bolag fram-
star ocksa leasing av tjanstebilar som for-
manligt.

Bland annat av foljande skal:

¥ Frigjort kapital till andra investering-
ar.

¥ Snabbare skattemassig “avskrivning”
B Enkel budgetering da hyran kostnads-
forsisin helhet.

W Bittre nyckeltal i balansridkningen,
leasingobjekten aktiveras vanligtvis inte
irdakenskaperna.

[ Kostnaderna fordelas 6ver den tid som
utrustningen anvinds.

[ Flexibel finansieringsform som kan
anpassas till intdktstrommarna.

B Nedskrivning av utrustningen i takt
med vardeférsamringen.

¥ Enklare hantering av moms

Glém allt vad kréingel och ddlig ekonomi heter. Med AKTIV
Bilfinans blir tiéinstebilsinnehavet en barnlek. Lésningen heter
Optimal Operationell Hyra och @r en slags langtidshyra, dar
alla normala bilkostnader ingdr i ménadshyran.

Tjanstebilar utan bekymmer

Ett tjanstebilsinnehav maste vara enkelt och
kostnadseffektivt, badde for foretaget och for
foraren. Det ar grundidén bakom AKTIV Bilfin-
ans och konceptet Optimal Operationell Hyra.

— Genom att vi aktivt tar pa oss all admin-
istration, alla praktiska fragor, all radgivning
och all service kring bilarna som nyttjas sa tar
vi bort det obekvdma oket frén béde forarens
och ekonomiavdelningens axlar, siger VD
Lena Ljungdahl.

Vad ér Optimal Operationell Hyra?
Modellen innebir en form av langtidshyra,
diar alla normala bilkostnader sisom fin-

ansiering, skatter, forsdakring, service, etc.
ingdr i manadshyran som kunden betalar.
Med Optimal Operationell Hyra blir darfor
tjanstebilsflottan barnsligt enkel att styra och
kontrollera.

Kunden stér ingen risk

Med AKTIV Bilfinans som partner fir du och
ditt foretag ett helt bekymmersfritt tjanste-
bilsinnehav med ménga fordelar. Bland
annat ingér all administration kring bilen, er
I6neavdelning far 16pande kalkyler och under-
lag skickade till sig och alla kostnader samlas
pa en faktura oavsett hur ménga bilar som

ingdr i avtalet.

— Dessutom innebéar Optimal Operationell
Hyra en total riskeliminering for kunden efter-
som det aldrig kan uppsta nagra restvirden pa
bilar som méste l6sas in, forklarar Lena Ljung-
dahl.

Eft helt bekymmersfritt fiGinstebilsinnehav
Ytterligare négra fordelar med uppldgget ar
att AKTIV Bilfinans bokar och haller reda pa
alla servicetillfallen samt att ddckbyten ingar
i kalkylen, bade var och host. P4 sa satt ar
tanken att du och ditt foretag ska fa ett helt
bekymmersfritt tjanstebilsinnehav.

AKTI

V¥
g
Z

Lena Ljungdanhl, VD
Aktiv Bilfinans i Taby AB
Svetfsarvagen 6-8,

187 75 TABY

Tel: 08-510 155 61

VxI: 08-510 155 60

Fax: 08-510 155 69

Mobil: 070-684 486 1

E-post: lena@aktivbilfinans.se




- Opel Insignia Sports Tourer.

Nu som miljobil och 4x4 diesel inom 7,5 basbelopp.

Oavsett om du kér privat eller i tjcnsten vinner du pa att valja Opel Insignia. Du far klassledande
teknik, korgladje och sakerhet till ett riktigt bra pris. Upptack nya 2.0T 220 hk E85. En kraftfull miljobil
som ger dig 20 % reducerat férmansvarde. Féredrar du diesel kan du fa 2.0 CDTI 160 hk med aktiv
fyrhjulsdrift dar det intelligenta Haldex systemet ger optimalt faste pa alla typer av underlag.
Tillsammans med FlexRide-chassi och eLSD far du en oslagbart rolig och saker kérupplevelse.
Upptdck nya Opel. Du kommer att bli imponerad.

Opel Insignia Sports Tourer Opel Insignia Sports Tourer
4x4 160 hk diesel med automat 2.0T 220 hk E85

Franca 300 300 kr Franca 285400 kr

Inom 7,5 basbelopp Inom 7,5 basbelopp
Férmansvarde 2 063 kr/man” Férmansvarde 1 629 kr/man’

Just nu ingar féretagspaket, varde 34 400 kr
Klassledande bixenonstralkastare med kurvljus, dimljus, ergonomiska

sportsdten, infallbara och uppvarmda elbackspeglar, 2 zons klimat- ‘i'
anldggning, regnsensor och parkeringsassistans. \-/

www.opel.se Wir leben Autos.

C02 129-265 g/km, 49-11,3 [/100 km gdller bransleférbrukning blandad kérning. Euro 5. Bilen pd bilden ér extrautrustad. * Férmansvérde netto vid 52 % marginalskatt.
Just nu: Féretagspaketet till 6vriga Opel Insignia modeller, endast 4900 kr.
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M Fraga: Vad ska man tanka
pa nér man ska leasa en bil i
framtiden?

I Svar: Se till att bilen &r
miljdvanlig och att det finns
god kunskap om de nya
redovisningsreglerna.

BILLEASING

Nya redovisningsregler, utebliven
miljobilsdefinition och kostsam-
ma bilreturer - det 4r bara nagra av
de utmaningar pa leasingbilfron-
ten som foretagen star infor.
-Vivet inte hur bilar som leasas
idag hanteras skattemaéssigt nir
de ska siljas. Politikerna har vi-
sat stora ambitioner att styra vara
fordon mot en lagre utslappsniva,
men felaktiga och dréjande beslut
skapar en ond6dig osidkerhet, siger
Ronny Svensson, vd for tjdnste-
bilskonsulten Ynnor.
"Downsizing” av bilar ar ett vik-
tigt systemskifte for foretagsbilen.
Den nya generationen tjénstebils-
forare och moderna foretag sétter
miljoimage fore status.

Marknaden 6kar
Historiskt har manga stora svens-
ka foretag skott hanteringen av
sin vagnpark internt. Men nu 6kar
marknaden for operationell lea-
sing, en form dar foretaget i prin-
cip hyr bilen av ett leasingbolag.
Enkelheten ar en orsak, men det
handlar ocksa om policykrav fran
stora internationella koncerner.
Men det finns fallgropar att va-
ra medveten om. Vid outsourcing
av hanteringen riskerar man att

HELA DENNA TEMATIDNING AR EN ANNONS FRAN MEDIAPLANET

NSKap Nyc
Mtida oilinr

tappa intern kompetens. Service
drbra,men aldrig gratis. Dessutom
arleasingkostnaden bara en del av
totalkostnaden. Stora besparingar
kan goras pa brinsle, service och
reparationer.

Den stora posten i foretagets bil-
innehav dr virdeminskningen. Ar

"En ordentlig
genomgang per
ar sparar pengat,
precis som en

regelbunden bil-
service gor.”

Ronny Svensson
d for tjanstebilskonsulten Ynnor

inte det garanterade restvardet en
anledning att vilja operationell
leasing?

-Jo, men dagligen far jag ocksa
hora av kunder hur hard bedom-
ningen av bilens skador och slita-
ge ar vid aterldamnandet, avsl6jar
Ronny Svensson.

FAKTA

Billeasing

¥ Finansiell leasing. Hyres-
forfarande Gver minst 12 mana-
der, dér leasegivaren &ger bilen
och leasetagaren betalar hyres-
kostnaden med en leasingavgift
pé vilken halva momsen &r av-
dragsgill.

W Garanterat restvérde.
Leasegivaren garanterar ett pris
pa bilen vid leasingtidens slut.
i Hantering. Begrepp for de
tjanster som kan utforas kring
féretagets bilar, utdver finansie-
ring.

I Leasegivare. Den finansie-
rande parten i en leasingaffar.
I Leasetagare. Kundenien
leasingaffar.

 Leasing. | grunden ett hy-
resforhallande av 16s egendom,
déar det leasade objektet tack-
er leasegivarens ekonomiska
risk att finansiera ett objekt som
leasetagaren anvander.

I Operationell leasing. Lea-
sing dér mer &n endast finansie-
ringen ar en del av leasingkost-
naden.

I Restvérde. Bilens varde vid
leasingtidens slut.

I Restvardesleasing. Lease-
tagaren amorterar inte objektets
fulla varde under leasingperioden.
Enligt dverenskommelse finns ett
restvarde pa bilen, som leaseta-
garen ska garantera leasegivaren
vid leasingtidens slut.

TANK PA
MILJON

”Downsizing” av bilar ar ett viktigt
systemskifte for foretagsbilen. Den §
nya generationen tjanstebilsforare g
och moderna foretag satter miljo-

image fore status.

FOTO: SHUTTERSTOCK

I Hur vet jag att jag betalar
ratt pris?
-Det finns sitt att "benchmarka”
sinleasingkostnad.Och en ordent-
lig genomgang per ar sparar peng-
ar, precis som en regelbunden bil-
service gor,sager Ronny Svensson.
En annan stor fraga framover ar
de nya reglerna kring hur leasing-
avtal ska redovisas. Forslaget, som
har aviserats av International Ac-
counting Standards Board (IASB),
innebar att alla leasade tillgangar
fors samman pa balansrakningen.
-Pagrundavallaosikerheterser
vi darfor en tydlig trend som pekar
mot fler forlingda leasingavtal.
Det ar en besparing som ar létt att
implementera, som vi tidigare har
visat i vart nyhetsblad Tjénstebils-
fakta.

Forblir en popular hyrform
-Lat korstrackan avgora. Ar kor-
strackan sparsam, kan man for-
handla direkt om 48 manaders
innehav. Det blir billigare att avbry-
ta ett kontrakt dn att forlinga det.

- For tillfallet har ocksa manga
biltillverkare leveransproblem,
vilket gor att fler bilar rullar pa for-
lingda leasingkontrakt, avsléjar
Ronny Svensson.

Trots allt kommer leasing och
uthyrning att forbli populara for-
mer av fordonsfinansiering.

- For att undvika fallgroparna ar
information nyckeln till ett fram-
tidsakrat bilinnehav, siger Ronny
Svensson.

JENS-NICLAS ANDERSSON
redaktionen@mediaplanet.com

NYHETER | KORTHET
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Fran och med den férsta november
2012 kommer leverantorer av déack
till personbilar och l4tta nyttofordon
vara skyldiga att informera sina kun-
der om rullningsmotstand, vatgrepp

och bullerklasser. FoTO: SHUTTERSTOCK

KLASSIFICERING
Markning av dack

hjalper dig valja ratt
I Fran och med november 2012
ska alla nya ddck som séljs i EU
Kklassificeras och mérkas utifran
rullningsmotstand, vatgrepp
och bulleralstring. Markningen
kommer bli av samma stil som
hushallsapparater marks med
idag,och kommer hjalpa konsu-
menterna att jimfora olika dack
innan ett kop.

Fran och med den forsta no-
vember 2012 kommer leveran-
torer av déck till personbilar och
latta nyttofordon vara skyldiga
att informera sina kunder om
rullningsmotstand, vatgrepp
och bullerklasser i tekniskt re-
klammaterial, inklusive inter-
netsidor. Regummerade dack,
terranggaende dack for yrkes-
massigt bruk och racerddck un-
dantas dock fran detta krav.

Vatgrepp och buller
Precis som annan europeisk en-
ergimarkning, kommer déck-
markningen att klassa in dack-
en fran bast (klass A) till saimst
(klass G). Utover att ange hur
mycket dacken paverkar bilens
bransleeffektivitet, kommer
markningen ocksa att ge infor-
mation om prestanda vid vatt
vaglag och externt dack- och
vagbanebuller,angivet i decibel.
Till skillnad fran hushallsap-
parater ligger dack inte alltid
framme i butikerna, sa parla-
mentets ledamoéter insisterade
pa att forsiljarna ska vara skyl-
diga att visa etiketten for kopar-
na fore kopet och aven p3, eller i
anslutning till, rakningen.

Markning for tysta dack
For att fraimja tysta dack kom-
mer nivan av externt dick- och
vagbanebuller att anges med
tre svarta eller vita "vagor” som
strommar ut ur en hogtalare
mitt i diacket. Tysta dackvarian-
ter (buller pa max 68 decibel),
kommer till exempel att forses
med en svart och tva vita vagor
bredvid siffran for antalet deci-
bel.

ERIK-HJALMARSSON
redaktionen@mediaplanet.com



AN Z00F CX-7
| DIESEL 7737 HK/400 NN
FORMANSVARDE FRAN:

2.050 KR NAN*

PRIS FRAN: 326.900:-

MG LT E

KOME/I DIESEL
763 HK/3Z60 NM

FORMANSVARDE FRAN:

7.775 KR NAN*

PRIS FRAN: 257.900:-

MSZDa&. SE Bransleférbrukning vid blandad kérning: Mazda6 0,54 I/mil, Mazda CX-7 diesel 0,75 1/
mil. CO,-vérden: Mazda6 143 g/km, Mazda CX-7 diesel 199 g/km. Erbjudandet géller till 31 december eller BIL AB

andringar/avvikelser. Bilden pa bilden kan vara extra utrustad. Gar ej att kombinera med andra rabatter N .
och avtal. www.bjurkellbll.se SEAT & Mazda Bromma

sd ldnge lagret racker. *Férmansvarde netto/mén vid 50% marg. skatt. leasing. Vi reserverar oss for
Oppettider: Man-Fre 9.00-18.00 och Lér-Sén 11.00-15.00

Oppettider: M&n-Tor 9.00-18.00, Fre 9.00-16.00 och L6r-S6n 11.00-15.00 Murméstarvdgen 29-31, Satra. Telefon: 08-707 57 00
Gardsfogdevagen 12-14, Bromma. Telefon: 08-25 23 00 Hantverkarvdgen 30, Haninge. Telefon: 08-707 58 00. www.torvallabil.se

SNABBT, TRYGGT OCH ENKELT

VI SKOTER
DACKEN
PA DIN BIL

. Vi forvarar, tvéttar och kontrollerar dina ddck pa vart diackhotell

. Radgivning av erfaren personal

. Tidsbokning via internet

. Rikstdckande

. Vi servar din tjdnstebil och har avtal med alla leasingbolag.
Ring oss for ndrmaste verkstad 0771-829 829.

= o %
|5 micHELIN GOODFYEAR KUMHO KL ebi'r

w WW.euromaster.se

[®]EUROMASTER

DACK BEHOVER EXPERTER
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FA RAD ATT
INVESTERA

och Oka forsaljningen

Fraga: Krisen har gjort att
manga av vara kunder inte
langre har rad att kopa vara
produkter. Vad gor vi at det?

Svar: Genom att erbjuda
leasing far &ven mindre kapital-
starka kunder r&d att investera.

Ungefar 15-20 procent av Portals
kunder valjer att leasa utrustning-
en istéllet for att kopa. Nar ett f6-
re-tag harvalt den 16sningen kom-
mer Portal till att borja med 6ver-
ens med kunden om hur lang tid
kontraktet ska omfatta, om kun-
denvill att utrustningen skabli ut-
bytt med automatik efter ett visst
antal ar och hur hogt restvirdet
skavaravid tillfallet.

Sedan kopplar de in den bank
som levererar finansieringslos-
ningen. Banken 6vertar formellt
dgandet av produkterna och skick-
ar en rikning varje manad till kun-
den. Tomas Wanselius menar att
det finns en lang rad fordelar med
att leasa framfor att kopa.

-Framfor allt dr det en enklare
16sning och en enklare hantering,
sdger han. Nir produkterna &r ut-
tjanta efter tre ar eller vad man nu
kommit 6verens om, ar det bara att
fa dem utbytta.Om du képer maste
dusjalvse till att bli avmed de gam-
la uttjanta datorerna och du ska ha
ersittning for restvardet. Du betal-
ar helt enkelt for enkelheten.

Snabbare avslut

Portals kunder slipper ocksa be-
kymra sig om recycling av den
utrustning som ska kasseras. Det
blir en sidker hantering som ock-
sa innebaér att inga foretagshem-
ligheter blir liggande i datorernas

Nar du leasar vet du exakt vad utrustningen kostar per

RTAL

manad och du kan vara siker pa att den halls uppdaterad, siger Tomas Wanselius,

vd pa Portal som séljer IT-utrustning till foretag och leasar sin egen.

skrymslen. Om foretaget si ons-
kar kan Portal radera harddiskar-
na pa plats.

For egen del har Portal noterat
att mojligheten att kunna erbjuda

FOTO: PORTAL

leasing som finansieringslosning
ofta leder till snabbare avslut och
ger en bittre kundkontroll.

Det vet att kunderna forblir
trogna under den tid som leasing-

FAKTA

Vid séljleasing &r det leve-
rantdren av en produkt som
tecknar avtal med sina kunder.
Dérefter Gverlater han avtalet till
ett finansbolag.

Juridiskt fungerar leasing
som sa att en bank, eller nagot
annat finansieringsbolag 6vertar
agandet av produkten, medan
naringsidkaren tecknar ett kon-
trakt kring nyttjanderatten.

Hur hég manadskostnaden
blir bestdms bland annat av
vérdet pa produkten som lea-
sas, hur lang tid kontraktet 16-
per och vad vardet berdknas
vara péa produkten nar kontrak-

tet I6per ut.

Vanligtvis skiljer man pa fi-
nansiell och operationell lea-
sing. Finansiell leasing betyder
uthyrning under en period pa
vanligtvis tre till sju ar. | opera-
tionell leasing tar leasinggivaren
storre ansvar for produkternas
service och underhall.

Finansiell leasing &r narings-
livets storsta externa finansie-
ringskalla fér investeringar. Den
bekostar alla typer av utrust-
ning, sa som fordon, datorer,
verktygsmaskiner, inventarier,
hotell- och restaurangutrust-
ning, med mera.

kontraktet varar. Leasing har ryk-
te om sig att vara en kostsam 16s-
ning, men Tomas Wanselius hal-
ler inte med om att leasing skulle
vara dyrare an att kopa loss pro-
dukterna.

Ett nollsummespel
-Om foretaget har bra kapital kan
det vara mer gynnsamt att kopa,
eftersom du da slipper skatta for
vinsten, siger Tomas Wanselius.
Ar det daremot sa att du méste la-
na pengar till kopet sa kan du lika
gdrna leasa.Jag skulle sédga att det
ar ett nollsummespel.

Tomas betonar att Portal ar arliga
och forsoker halla avgifterna nere.

-Ockrar man pa den kostnaden
har man inget pa marknaden att
gora, sager Tomas Wanselius.Trak-
igt nog finns det mindre seridsa
aktorer.

Okad popularitet
I och med finanskrisen har det
blivit svarare att lana pengar och
dessutom drar sig manga foretag
for att gora storre investeringar
vilket naturligtvis i sin tur far ef-
fekter pa hela marknaden.
Lagkonjunkturen har alltsé va-
rit en stor orsak till att leasing 6kat
i popularitet, men dven om kon-
junkturlédget ser ut att vara pa vig
att vinda drojer det nog innan in-
tresset for leasing sjunker, tror To-
mas Wanselius. Och Portal leasar
aven sin egen datorutrustning.
-Det har ar helt enkelt det som
ar mest ekonomiskt, konstaterar
Tomas Wanselius.

KRISTIAN TIGER
redaktionen@mediaplanet.com

Lana eller kopa
Att leasa kan bade vara ett
lan och ett kop pa avbetal-
ning. Leasingavtal delas uppi fi-
nansiella och operationella lea-
singavtal.

Finansiell leasing
Finansiella leasingavtal ar
avtal som innebar att ris-

kerna ellervinsterna - som kom-
mer med dgandet av en produkt
- flyttas fran foretaget som lea-
sar ut produkten till leasetaga-
ren.Men ur det foljer det inte att
leasetagaren tvunget Overtar
dganderitten dven om det &r ett
vanligt scenario.

Operationell leasing
Forklaringen av ett opera-
tionellt leasingavtal ar kor-

tare: det ar helt enkelt ett lea-
singavtal som inte ar finansiellt.
Det vill siga att leasingforetaget
tar den risken som det innebar
att 4ga produkten. Om den till
exempel bliromodern dr detallt-
sa leasingforetaget som forlorar
pavardeminskningen.

Tjana pa dgandet
Om ett foretag vet eller tror
attde kommer tjdna pa atti
slutindan ansvara for 4gandet
av produkten kan de alltsd vinna
pa finansiell leasing.

Tjana pa att leasa

Om det innebar stora eko-

nomiska risker kan foreta-
get tjina pa operationell leasing.
Leasingbolaget tar da risken ef-
tersom de tar tillbaka produkten
nir den avtalade perioden 16pt
ut. De tar konsekvensen f6r om
restvardet av produkten inte
motsvarar leasingavgiften som
de tagit ut avleasingtagaren.
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3 Foretagsforvary, finansiering, avtalsratt och skattefragor
ar bara nagra av de omraden som MAQS jobbar med
och vi erbjuder regelbundet radgivning till foretag,
finansiella institutioner och myndigheter inom dessa
omraden. Vart mal dr enkelt: Vi ska vara bdst pa att hitta

kreativa 10sningar som ger dig fordelar i affarslivet.

~

COPENHAGEN GOTHENBURG MALMOE RIGA

STOCKHOLM TALLINN VILNIUS WARSAW MAQS.COM

MAQS LAW FIRM




NAR MAN SALLAR AGNARNA FRAN VETET

VISSTE DU ATT BRA BIL | VASBY AR STOCKHOLMS
ENDA EXKLUSIVA VOLVOATERFORSALJARE?

Eftersom vi endast representerar Volvo, kan vi erbjuda vara kunder
en fokuserad och odelad expertis. Detta ar nagot som ingen annan i
Stockholmsregionen kan. Just darfor kan vi ocksa, med gott samvete,
kalla oss ”DIN VOLVOEXPERT | STOCKHOLM”.

| Bra Bils kundportf6lj hittar du nagra av Sveriges stérsta féretag med
hoga krav och stora férvantningar, men @ven sma lokala féretag som
aven de staller harda krav pa oss som leverantor.

Var fokus ar att ge alla kunder en personlig service, oavsett storleken
pa foretaget. Vara tjanstebilsexperter hjalper till att ta fram anpassade
I6sningar som passar just ditt féretag.

Pa bilden ser du nagra av landets framsta experter pa Volvo féretagsbilar, redo att
ta hand om dina fragor och hjélpa dig att finna en anpassad I6sning for just dig.
Fran vanster: Michel Basberber, Niklas Ohlsén, Anders Olofsson och Anna Buvén.

Kontakta var foretagstjanst pa 08-1200 6000 eller info@brabil.se

DIN VOLVOEXPERT | STOCKHOLM
braBil

Lite personligare

Truckvagen 20
UPPLANDS VASBY

&

brabil.se

Volvo. for life
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il 3 Step IT ar ett internationellt tjinsteféretag som tillhandahaller en effektiv process
A for anskaffning av IT-utrustning i kombination med en marknadsledande losning for

‘_ uppfdljning och kontroll. Slutligen erbjuds dven en miljovanlig avveckling som alltid

ger ditt foretag hogsta majliga informationssakerhet.

3 Step IT:s tjanster omfattar finansiering,
J anskaffning, verktyg for Asset Manage-

n,‘ ment samt en miljovanlig process i
samband med utbyte av utrustningen.
Enkelt uttryckt innehaller alltsd modellen
tre steg:

Steg 1 - Finansiering
Leasingfinansieringen ar en grundsten
for 3 Step IT: s tjanst. De anskaffar den
utrustning som kunden har valt hos lever-
antoren och leasar den sedan at kunden
enligt overenskomna villkor.

- Leasing har tidigare haft ett rykte att
vara komplext och svarforstaeligt. Var
tjanst gor leasingadministrationen enkel,

. transparant och lattforstde-
. lig genom att tillhandahalla
. en fullt integrerad process

. for administration av saval

. leasingkontrakt som utrust-
. ningsregister, sager Peter
Olofsson, VD for verksam-

. heten'i Sverige.

. Steg 2 - Asset Manegement

. Korrekt, uppdaterad och lattillganglig

. information om kundernas utrustning &r
. avgorande i 3 Step IT: s koncept. Exakt

. ekonomisk och teknisk information om

. utrustningen i kombination med infor-

: mation om fysisk placering underlattar

. Steg 3 - Miljovanligt utbyte

: N&r utrustning ska tas ur bruk bor den

: saljas eller dtervinnas pa ett kostnads-

. effektivt och miljovanligt satt. Dataséker-

Peter Olofsson :
. IT-utrustning som skall avvecklas.

2 FiB
lﬂ/”f

: planering, administration och hantering
. under hela livscykeln.

- Forutom kunnig personal som hjalper

: kunderna maojliggors dessutom 3 Step

. IT:s tjanst av administrationsverktyget, F
: som vi utformat specifikt for andamalet,
fortsatter Peter Olofsson.

heten maste dessutom sakerstallas for

- Vi tar alltid tillbaka utrustningen i

miljomassigt. Antigen gor vi i ordning

© utrustningen sa att den kan saljas begag-
: nad eller s& ser vi till att den tervinns.

: Men oavsett s sikerstills alltid kundens
. informationssakerhet fullt ut, avslutar

. Peter Olofsson.

Make sense, not waste:
Smart services for your asset management
www.3stepit.com

3STEPIT




Kontor Vixen

Rad som ger dig: rad.

Att investera i en ny byggnad ar en stor affar. Vi
vill hjilpa dig att gora den lite mindre. Atminstone
ndr det giller priset. Genom att vilja en modul-
byggnad fran Flexator sparar du troligtvis dtskil-
liga miljoner — sarskilt om det ar en av vara fardiga
konceptlosningar. Har far du ett par goda rad som
ger dig rad.

Begiar ett fast pris.

Nair du samarbetar med Flexator och valjer ett
fardigt koncept kan du vara siaker pa att priset blir
det 6verenskomna. For en standardlosning ligger
kvadratmeterpriset pa mellan ca 8500 kr* (enklare
kontor) och 14500 kr* (fullutrustade vardboen-
den). Det ska jamforas med de fall dir vi borjar
fran en specialritning och kostnaden ofta blir 5000
kr* dyrare per kvadratmeter.

Vad kostade ditt senaste byggprojekt?

* Prisexempel dr ovan grund och exkl moms.

Valj noll fel

Den storsta delen av vara byggnader tillverkas
inomhus, under kontrollerade temperaturer, enligt
ett rationaliserat flode och rigoros kontroll. Ute pa
byggplatsen sker egentligen bara sjalva samman-
fogningen.

P4 sa vis far du en byggnad som redan fran forsta
spiken ar ratt konstruerad. Felen vid slutbesikt-
ningen blir darmed ytterst fa - eller till och med
noll. Hur ménga fel star du ut med?

Du behover inte kopa
byggnaden.

Ytterligare en frdga som har avgorande betydelse
for din budget 4r om du ska kopa eller hyra. Alla
vill inte binda upp eget kapital och ibland ar det
ekonomiska svingrummet begransat. Ett allt
vanligare finansieringsalternativ dr dd operationell
leasing, som hos oss sker via Nordic Modular Lea-
sing. Du hyr lokalerna sa lange behovet finns och
har sedan mojlighet att forvarva dem.

Visst later det smart?

Kontakta oss

For att kunna ge dig ratt vagledning infor ditt kop
har vi delat in Sverige i olika sdljomraden. Din nar-
maste saljansvarig hittar du pa www.flexator.se.
Du kan ocksa ringa 0380-55 07 00 eller mejla
info@flexator.se.

WWW.FLEXATOR.SE SKALA I:I




