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Computer

Die Zeitschrift fiir Fachhéandler, Integratoren und Systemhauser

Partnerkonferenz Boston
Cisco kiindigt
Rack-Server an

ulrike.wendel@crn.de

Nachdem Cisco bereits einen
eigenen Blade-Server vorgestellt
hat, erweitert der Hersteller jetzt
seine Strategie: Auf der Partner-
konferenz in Boston stellte der
Konzern drei Rack-Server vor, die
als Erweiterung des Unified Com-
puting Systems gedacht sind,
aber auch eigenstindig einge-
setzt werden konnen. Die soge-
nannte »C-Serie« soll im vierten
Quartal erhiltlich sein und ei-
nem breiteren Channel zuging-
lich gemacht werden. SEITE 10

Direktvertrieb ausgebaut
Canon will
weiter zukaufen

nadine.kasszian@crn.de

Fiir Canon gibt es in Deutschland
immer noch weiRe Flecken auf
der Landkarte. Deshalb kiindigt
Deutschlandchef Jeppe Frandsen
an, dass die Akquisitionsstrategie
fortgesetzt wird. »Wir wollen die
Marktposition von Canon in
Deutschland weiter verbessern
und vor allem im Business Solu-
tions-Geschift noch Marktantei-
le holen«, so Frandsen im Ge-
sprich mit Computer Reseller
News. SEITE 14

Gute Auftragslage
SinnerSchrader
wachst weiter

matthias.hell@crn.de

Trotz Finanzkrise setzt Sin-
nerSchrader den Wachstumskurs
fort. Wie Geschéftsfithrer Mat-
thias Schrader im Gespriach mit
CRN erklirt, profitiert die Ham-
burger Interactive-Agentur dabei
vor allem von den Nachholef-
fekten deutscher Unternehmen
beim E-Commerce. Kiinftig will
SinnerSchrader auch als Full Ser-
vice-Dienstleister die Online-
Aktivititen seiner Kunden vom
Webshop bis zur Abwicklung
unterstiitzen. SEITE 18

Hersteller wollen massiv durchgreifen

Grauware bedroht
CE-Fachhandel

Der Graumarkt fiir Produkte rund um die Unterhaltungselek-
tronik hat drastische Ausmafie erreicht. Hersteller und
Distributoren wollen mit allen Mitteln gegen Grauimporteu-
re vorgehen. Sony hat bereits Konsequenzen angekiindigt.

joachim.gartz@crn.de
Die einstweilige Verfiigung, die
Sony gegen zwei Etailer erwirkt
hat, ist kein Einzelfall. Der ge-
samte CE-Markt wird derzeit von
Grauware {iberschwemmt. Die
Hersteller greifen zu immer dras-
tischeren Mitteln,
schwarzen Schafen der Branche
das Handwerk zu legen. »Wir be-
obachten eine deutliche Steige-
rung der Graumarktimporte.
Dies fiihrt zu einer Benachteili-
gung von seridosen Hindlern.
Dass Hersteller wie Sony nun da-
gegen vorgehen, begriiRen wir
sehr¢, betont Hans-Jiirgen Schnei-
der, Vertriebsleiter beim CE-Dis-
tributor DexxIT, im Gesprach mit
Computer Reseller News.
Sony-Deutschland-Chef Jeffry
van Ede hat bereits angekiindigt,

um den

ab sofort mit gnadenloser Hirte
gegen unlautere Handelsprakti-
ken auf dem CE-Markt vorzuge-
hen: »Um unsere zuverldssigen
Handelspartner zu schiitzen, die
durch den aggressiven wider-
rechtlichen Warenfluss stark be-
eintrichtigt werden, wird Sony
Deutschland nun kompromisslos
und mit der gebotenen Hirte vor-
geheng, so van Ede.

Auch EP-Europa-Einkaufschef
Karl Trautmann bestétigt gegen-
tiiber CRN, dass unseridse Inter-
nethindler verstirkt Reimporte
anbieten wiirden, »bei denen wir
nicht sicher sind, ob alle gesetz-
lichen Abgaben sowie Patent-
und Lizenzgebiihren korrekt ent-
richtet sind«. DETAILS LESEN SIE
AUF SEITE 8.

Asiens grofSte IT-Messe trotzt Krise

Computex leicht

im Plus

Auch die groBite asiatische IT-
Messe bekam dieses Jahr die Kri-
se zu spiiren. Bei Ausstellern
und Stidnden konnte die Compu-
tex 2009 zwar das Vorjahresni-
veau halten. Die Besucherzahlen
legten laut Messeveranstalter
TAITRA sogar zu. In den Hallen
drangten sich jedoch deutlich
weniger Besucher als im Vorjahr.

michaela.wurm@crn.de

Im Gegensatz zu den anderen gro-
Ren IT-Messen musste die Compu-
tex 2009 keine EinbuRen hinneh-
men. Mit etwas mehr als 1.700
Ausstellern und knapp 4.500 Stin-
den hat die groRte asiatische IT-
Messe das Vorjahresniveau knapp

gehalten. »Wir haben zum Gliick
unsere Ziele erreicht, obwohl es
ein schwieriges Jahr fiir die welt-
weite ITK-Industrie ist«, erkldrt
Walter Yeh vom Ausrichter TAI-
TRA. Bei den Besucherzahlen
schloss die Messe sogar mit einem
leichten Plus gegeniiber dem Vor-
jahr. Laut TAITRA kamen iiber
32.000 internationale Einkdufer
aus 214 Lindern und mehr als
100.000 internationale und natio-
nale Besucher nach Taipei. Den
Besucherriickgang aus den USA
und Europa konnte die Messe
dank mehr Teilnehmern aus Chi-
na kompensieren. Die CRN-Repor-
tage von der diesjdhrigen Compu-
tex lesen Sie auf SEITE 12.
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Handler fordern mehr Leads - ab Seite 22

Gesamtsieger Adiva

Server-VADs
im CRN-Test

Die Storage-Server Value Add-
Distributoren kommen beim
Fachhandel iiberwiegend gut
weg. Zu diesem Ergebnis kommt
der aktuelle CRN-Héndlertest.
Trotzdem leisten sich die Spezia-
listen noch ein paar Schwichen.

wolfgang.kuehn@crn.de

Die Auswertung der CRN-Chan-
neltracks zu »Partnerprogramme
im Test: Storage-Server-VADs« be-
scheinigt den beteiligten Spezial-
distributoren durchweg gute No-
ten. Im Vergleich zum vorange-
gangenen Hindlertest vor zwei
Jahren haben die VADs ihre No-
ten verbessern konnen. Und das
in allen drei Disziplinen: Hard-
facts, Softfacts und Image.

Acht Spezialdistributoren, Adi-
va, Avnet, Azlan, Bell Micro, Bytec,
CPIL, DNS und TIM, nahmen teil.
Die beste Gesamtnote erhielt Adi-
va mit einer 1,67. Bei den Einzel-
kriterien zeigte sich einmal mehr,

—
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dass nahezu jeder befragte Fach-
hidndler zumindest noch bei ei-
nem weiteren der anderen Distri-
butoren kauft. Als wichtigste Gros-
sisten fiir Storage-Produkte wur-
den Adiva, Avnet, Azlan und Bell
genannt. Schwach hingegen
schnitten alle VADs bei den Leis-
tungen Projektfinanzierung und
Weitergabe von Leads ab. Gut hin-
gegen wird die Hilfsbereitschaft
der Mitarbeiter bewertet. SEITE 22

Im Komponentenmarkt

PC-Assemblierer sind
imVorteil .............. 57

Eigenmarken kommen beim
Fachhandel bevorzugt zum Ein-
satz, wenn PCs der grof3en Her-
steller den Anforderungen des
Kunden nicht geniigen. Beim
Assemblierer-Summit sucht
CRN den schnellsten Schrauber.

—




Der Storagemarkt wachst kontinuierlich! Wachsen Sie mit! Azlan, einer der fihrenden Value Added Distributoren
Europas, gibt Ihnen dazu alles an die Hand, was Sie bendtigen! Denn eines ist sicher: Durch die gesetzlichen Vorschriften
zur Datenarchivierung und wachsendes Datenaufkommen bendtigen lhre Kunden eine effizientere Auslastung ihrer
Storage-Kapazitaten! Angefangen bei einer zentralen und hochverfiigbaren Speicherarchitektur Gber Datendeduplizierung
bis hin zur Storage-Virtualisierung. Profitieren Sie als Reseller von einem starken Partner, der Sie in allen Belangen unter-
stltzt. Generieren Sie héhere Margen durch zusatzliche Serviceleistungen wie Beratung, Planung, Implementierung und
Support. Nutzen Sie unser herstelleribergreifendes Technologieportfolio, unsere gezielten Trainings und unsere individuell
auf Sie zugeschnittenen Finanzierungsmaoglichkeiten. Sprechen Sie uns an!

Azlan. |lhr Value Added Distributor fiir: Storage | Virtualisierung | Unified Communications | Trainings

Wir machen Sie stark: www.go-for-growth.de

T

Treffen Sie die richtige Entscheidung.

Mit den richtigen Partnern. Premier
Business

Mit Value Add. Von Azlan. Partner

A Trademark of Tech Data
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Meinung

Deutschland sucht den Supermeier!

kopfnuss@crn.de

Kénnen Sie sich noch an die
letzte Wahl erinnern? »Hm, die
letzte Wahl« werden Sie jetzt
vielleicht sinnieren.. Da war
doch was! Und dann fillt es Ih-
nen ein: Ja richtig! Die Europa-
Wahl! Letzte Woche! So diirfte
es rein erinnerungstechnisch
der iberwiegenden Mehrheit
gehen, denn beinahe zwei Drit-
tel aller Wahlberechtigten sind
schlicht und einfach nicht hin-
gegangen zur Europa-Wahl. Wo-
zu auch, schlieRlich werden im
Europa-Parlament knapp
80 Prozent aller uns betreffen-

nur

den Gesetze verabschiedet.
Nebenbei bemerkt haben die
Uninteressierten einen spannen-
den Wahlabend verpasst: So ist
es beispielsweise der SPD miihe-
los gelungen, die Finf-Prozent-
Hiirde zu tiberwinden. Wer hit-
te das gedacht? Gleich nach dem

Ralf Bohme (by Baaske Cartoons)

wo 1ST [HR
RECHNER. 2

Tatort durfte dann der farb-
lose Spitzenmann Miintemeier...
ddhh...Steinbriick...Verzeihung!
Steinmeier bei Frau Christian-
sen... ach, die gibt’s ja auch nicht
mebhr...also bei Frau Will... zum
Exklusiv-Interview erscheinen.
Dort musste er sich dann einen
Filmbeitrag ansehen, in dem ver-
mutlich der vollzdhlige SPD-Orts-
verein Zweibriicken daran zwei-
felte, dass er, Miintemeier, die
ndchste Bundestagswahl ge-
winnt. Nein, so urteilte nicht die
CDU oder die Linke - es waren
wirklich die eigenen Genossen.
Nach diesem desastrosen
Abend hat die SPD nun beschlos-
sen, Insolvenzantrag zu stellen.
Gemeinsam mit Opel und Ar-

LEBEN Zu
VEREINFACHEN

candor wird sie um Staatshilfen
bitten und parallel nach einem
neuen Investor suchen. Nach CRN-
Informationen soll der Metro-Kon-
zern bereits Interesse signalisiert
haben. Nach dem Metro-Einstieg
koénnte dann beispielsweise an den
Haupteingidngen aller groRen und
bis dahin ebenfalls akquirierten
Karstadt-Filialen ein von Dieter
Bohlen moderierter Wettbewerb
stattfinden, in dem die SPD Nach-
wuchsmitglieder wirbt und gleich-
zeitig die Kanzlerkandidatur zur
Bundestagswahl 2013 verlost, Ar-
beitstitel: »Deutschland sucht den
Supermeier«. Dem Gewinner win-
ken vier Jahre Arger und eine Plat-
tenaufnahme, bei der im Duett mit
Ex-Arcandor-Chef Middelhoff und
begleitet vom Werks-Chor der
Adam Opel AG leise der bekannte
Gassenhauer »Spiel mir das Lied
vom Tod« gesummt wird. B

I Editorial

Probieren Sie keine
Entenflifie!

Neue Grafikprozessoren, eine Flut an SSD-Modellen, neue
NAS-Zwerge: Die Computex in Taipei geizte in diesem Jahr
wabhrlich nicht mit Produktvorstellungen. Doch wie war die
Stimmung auf der grof3ten asiatischen Computermesse? Wie
wurde nach Messeschluss gefeiert? Wurde Karaoke gesungen?
Was gab es an den Verpflegungsstanden? CRN-Chefreporterin
Michael Wurm war vor Ort und ging diesen Fragen nach.

Kein Hasenfuf3: Chefreporterin
Michaela Wurm genief3t in Taipei
gegrillten Entenfuf3

Besonders tapfer: Sie probierte auch die lokale Spezialitat
EntenfiiRe (siehe Foto). Doch weiterempfehlen konnte sie mir
diesen Leckerbissen nicht. Wenn Sie wissen wollen, was
Gebinde aus rosafarbenen Lilien an den Messestédnden zu
bedeuten haben und warum in den Hallen zahlreiche Behdlter
mit Desinfektionsmittel standen, sollten Sie unsere Repor-
tage iiber die Computex auf Seite 12 lesen.

Vor Ort war CRN auch in Boston. Dort veranstaltete Netzwerk-
Marktfiihrer Cisco seine alljahrliche Partnerkonferenz. Und
Neuigkeiten gab es viele: Der Konzern erweitert seine Server-
Strategie und stellte drei Rack-Server vor, die im vierten
Quartal iiber einen breiten Channel vertrieben werden sollen.
Uberhaupt wurde deutlich, dass Cisco langst kein reiner
Router- und Switching-Hersteller mehr ist. Das Unternehmen
mischt bereits in 30 Markten jenseits des klassischen Netz-
werk-Geschafts mit. Wie die Cisco der Zukunft aussehen

wird, erfahren Sie auf Seite 10.

e

Mit den besten Griif3en,
Markus Reuter, Chefredakteur,
markus.reuter@crn.de

I Zahl der Woche

10 Milliarden

Wahrend 60 Prozent aller deutschen Internetanschliisse
auf Breitbandtechnologie basieren, wahlten sich laut
Bitkom im vergangenen Jahr die verbliebenen Schmalband-
Nutzer fiir zehn Milliarden Minuten iiber die Telefonlei-
tung ins Internet ein.
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Leserforum

Anregungen, Kritik oder Frust?

Sagen Sie uns, was Sie bewegt! Wir veroffentlichen Ihre Meinung zu unseren Beitrdgen.
Oder schreiben Sie uns, was Sie schon seit langem loswerden wollen: leserforum@crn.de

Foto der Woche:
Liebesgriif3e aus Taipeh

Es muss nicht immer Blond sein: Auf der Computex in Taipeh sorgten

die taiwanischen Messe-Hostessen fiir einen ganz eigenen Flair. Wie bei

allen derartigen Branchenanlassen wollten auch die auf der Computex

vertretenen IT-Schwergewichte wie Intel, Acer, Nvidia und MSI bei den

Besuchern nicht nur mit aufregenden Neuentwicklungen punkten, son-

dern auch mit der Prasentation der Produkte. Auch in Taipeh setzten die

Aussteller dabei auf die Hilfe ebenso hiibscher wie junger Modelle.

Doch anders als bei CeBIT und IFA

lautete das Motto nicht »blond

und drall«, sondern zéhlten Char-

me und Witz. '
Mehr »Messe-Babes« aus Tai-

peh sehen Sie bei CRN Online .

unter http://go.crn.de/216 und

Leserfotos gesucht!

Ist lhr Schnappschuss das »Foto der Woche«?
Schicken Sie lhre Vorschlage an
leserforum@crn.de - jedes veroffentlichte
Foto wird mit 50 Euro pramiert.

http://go.crn.de/217.m

Gastkommentar

Michael Thedens / Sales Manager DACH bei Transcend
Wer auf Graumarkt-Ware verzichtet,

vermeidet Arger

Werden Gerite am vom Herstel-
ler formulierten Vertriebsweg
vorbei und ohne Abgaben wie
Zolle und Steuern erworben,
kann man nicht mehr von ei-
nem Graumarkt sprechen, son-
dern bereits von einem Schwarz-
markt. Fachhindler, die Gerite
kaufen, fiir die keine Abgaben
wie Zolle und Steuern gezahlt
wurden, laufen Gefahr, dass sie
als »in den Markt bringender Re-
seller« schlieRlich auf den Kos-
ten sitzen bleiben und diese
stellvertretend fiir den Herstel-
ler zahlen miissen; vor allem,
wenn der Hersteller/OEM-Liefe-
rant seinen Sitz auRerhalb
Deutschlands hat.

Neben den Abgaben ist ein
weiteres wichtiges Thema die
Gefahr des Imports von gefélsch-
ten Markenartikeln. Sobald das
Gerit nicht vom Hersteller di-
rekt oder einem autorisier-
ten Vertriebspartner erworben
wird, tut sich ein weiterer Ge-

fahrenfaktor auf: Neben Produk-
ten mit qualitativen Méingeln
gibt es leider auch bewusst
manipulierte Produkte, bei de-
nen beispielsweise Kapazitits-
angabe und tatsidchlich vorhan-
dene Kapazitdt nicht iiberein-
stimmen.

Ein weiterer Punkt ist die CE-
Kennzeichnung, die seit 1996
fir alle technischen Produkte
verpflichtend ist. Diese weist
aus, dass das Produkt den gel-
tenden europdischen Richt-
linien entspricht: Leider bedeu-
tet die CE-Kennzeichnung nicht
in jedem Fall, dass das Produkt
durch unabhéingige Stellen auf
die Einhaltung der Richtlinien
tiberpriift wurde. Griinde hier-
fiir sind die teueren Tests so-
wie eine aufwéndigere Produk-
tion. Um sicherzugehen, dass
ein Produkt diese Kontrolle
durchlaufen hat, sollte der Ver-
braucher auf Markengerite zu-
riickgreifen.

Neben den vermeidbaren Kos-
ten, die gefilschte Markenarti-
kel verursachen konnen ist
auch der damit einhergehende
Imageverlust fiir Hersteller und
Fachhédndler ein grofRes Pro-
blem, dem nur dadurch ent-
gegengewirkt werden kann, in-
dem der Fachhandel bei offi-
ziellen Vertriebspartnern des
Herstellers direkt bezieht. W

Top-Online-News der Woche

Briefe

Kein Mitleid

(CRN 23/2009) Editorial

Als wir Anfang 2008 dringend ei-
nen Asus EeePC bendtigten, ver-
wies uns Asus auf »autorisierte«
Kaufhduser und Onlineshops. Al-
so holten wir uns gezwungener-
malflen fiir 299 Euro das Ur-Net-
book bei Karstadt. Immerhin gab
es noch ein paar Happy-Digits-
Punkte, die inzwischen aber auch
nichts mehr wert sind. Natiirlich
haben wir daraufhin nie mehr
Asus-Mainboards verbaut. Kar-
stadt ist fiir mich deshalb ein Kon-
kurrent und darf nicht mit mei-
nen, unseren Steuergeldern ge-
stiitzt werden, sondern muss erst
einmal in die Insolvenz gehen.
ANTON HoLLAUS, COM-COM,
STEPHANSKIRCHEN

Wettbewerbs-Verhinderer

(CRN 20/2009) »Telekom kiindigt ISDN-
Kundenc

In Threm Artikel thematisieren
Sie das missbrduchliche Vorge-
hen der Deutschen Telekom im
Rahmen der Kiindigungsandro-
hung bestehender ISDN-An-
schlussvertrdge. Aus Sicht der
von der »Initiative fir freien
Wettbewerb im TK-Markt« vertre-
tenen betroffenen Unternehmen,
ist der kiirzliche Versand der

Kiindigungsandrohung an ihre
Kunden Teil einer weiter gefass-
ten Strategie der Telekom. Ziel
dieser Strategie scheint die Ver-
dringung der Wettbewerber aus
dem Markt zu sein.

Von besonderer Bedeutung ist
dabei fiir uns, dass sich die Tele-
kom durch die angedrohten Kiin-
digungen den Zulauf neuer Kun-
den erhofft, die zu Call & Surf-
angeboten mit langen Vertrags-
laufzeiten wechseln. Durch die
langen Laufzeiten entzieht das
Unternehmen den Wettbewer-
bern die Chance, {iberhaupt
noch Kunden zu erreichen. Zu-
dem haben die Anbieter von Pre-
selection, Call by Call und DSL
keine Moglichkeit, den Telefon-
anschluss zu Grohandelsbedin-
gungen zu beziehen. Die Wettbe-
werber sind somit abhidngig von
»Worleistungen« des Netzmono-
polisten und zahlen dafiir jahr-
lich mehrere Milliarden Euro.
Aus diesen Einnahmen leitet die
DTAG nur einen Teil in den Auf-
bau notwendiger Infrastruktu-
ren und will diese noch ge-
schiitzt sehen.

LorENZ HEIMERL, EU.SELECT |
INITIATIVE FUR FREIEN
WETTBEWERB IM TK-MARKT

wWww.crn.de




lhr Schlissel
zu mehr Umsatz

Mit PayPal steigern Sie lhren Umsatz
nachweislich um bis zu 13 %*.

IUs
ErschlieBen Sie sich jetzt alle Vorteile: e’e ktro_pcgnl—f!:”

* Erweiterte Kundenbasis — Sie sprechen jeden dritten Online-Kaufer
in Deutschland an.

* Umfassendes Risikomanagement — Sie sind geschiitzt bei Zahlungsausfall
bei Lastschrift- und Kreditkartenzahlungen.

* GrofB3e Zahlungsvielfalt — Sie bieten immer die Zahlungsmethode an,
mit der lhre Kunden bezahlen méchten.

* Einfache Einbindung — Sie konnen PayPal ganz leicht selbst integrieren
oder einfach in lhrer Shoplésung frei schalten. Paypal
el v [

* Quelle: Studie 1ZH4 des E-Commerce-Center Handel
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GOLD CERTIFIED

P Unified Messaging schnell einzurichten"

(Zitat aus MSXFAQ.DE)
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Torstens Kunden sind

geschutzt. lhre auch?

waveline-mar.com

Wir sichern lhren Umsatz!

Mit den optimalen Sicherheitslosungen fiir Ihre Kunden

Torsten mochte seinen Kunden zuverlassige IT-
Sicherheitsldsungen anbieten. Sein Geschaft lebt

von seinem guten Ruf als IT-Experte.

Wegen Cybercrime macht er sich keine Sorgen.
Wie 250 Millionen Menschen weltweit verlasst er
sich auf Kaspersky Lab, wenn es um den zuver-
lassigen Schutz vor Trojanern, Phishing-Mails,
Hackerangriffen und Spam geht. Kaspersky Lab

bietet konsequente Sicherheit flr seine Kunden.

CITRIX

ready"

Ob auch Ihre Kunden ideal geschutzt sind, erfah-
ren Sie mit dem kostenlosen Kaspersky Cyber-
crime Scanner und einem Ratgeber zum Schutz
vor Cyberkriminalitat im Unternehmen: www.stop-

cybercrime.de

INGRAM , WORTMANN AG

KAPZRYKKY

[www.kaspersky.de}
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Hersteller und Distributoren schlagen Alarm

Grauware uiberschwemmt
den CE-Markt

Alarmstufe Rot im CE-Markt. Der Graumarkt fiir Produkte rund um die Unterhaltungselektronik hat
drastische Ausmafe erreicht. Sony will ab sofort kompromisslos gegen unseriose Handler vorgehen.
Doch die Hersteller sind fiir dieses Dilemma selbst verantwortlich.

joachim.gartz@crn.de

Der Hersteller Sony, der unldngst
eine einstweilige Verfiigung ge-
gen zwei unserios agierende Etai-
ler erwirkt hat, ist kein Einzelfall.
Der gesamte CE-Markt wird der-
zeit von grauer Ware tiber-
schwemmt. Obwohl die Herstel-
ler zu immer drastischeren Mit-
teln greifen, um den Grauimpor-
teuren das Handwerk zu legen,
hat dieser Absatzkanal im Laufe
der vergangenen Jahre bestindig
zugenommen: »Wir beobachten
seit Jahren eine Steigerung der
Graumarktimporte. Dies fiithrt zu
Wettbewerbsverzerrung und Be-
nachteiligung von seriésen Hind-
lern. Dass Hersteller wie Sony
nun dagegen vorgehen, begriiflen
wir sehr«, bestdtigt DexxIT-Ver-
triebsleiter Hans-Jiirgen Schnei-
der im Gespriach mit Computer
Reseller News.

Die betroffenen Etailer hatten
ein Sony-Produkt entweder ohne
Hinweis auf die fehlende deut-
sche Bedienungsanleitung oder
ohne die zwingende Registrie-
rung bei der Stiftung Elektro-Alt-
gerdte-Register beziehungsweise
unter Verkiirzung der von Sony
gewdhrten Herstellergarantie in
ihren Online-Shops angeboten.
Damit hatten die Firmen die Pro-
dukte entgegen den in Deutsch-
land geltenden mafRgeblichen Be-
stimmungen vertrieben.

Auch EP-Europa-Einkaufschef
Karl Trautmann bestitigt gegen-
tiiber Computer Reseller News,
dass unseridse Internethdndler

»Sony Deutschland
wird nun kompromisslos
und mit der gebotenen
Hirte vorgehen.«

Jeffrey van Ede,
Sony-Deutschland-Chef

»Die Zunahme von Grau-
marktimporten fiihrt zu
einer Benachteiligung
von seriosen Hindlern.«

Hans-Jiirgen Schneider,
DexxIT-Vertriebsleiter

»Die Hersteller schaffen
sich den Graumarkt
selbst. «

Christoph Dassau,
Director Consumer Electronic Group
bei Ingram Micro

der Consumer Electronic sind seit
Jahren, wenn nicht sogar Jahr-
zehnten, ein Dauerthemag, meint
Christoph Dassau, Director Con-
sumer Electronic Group bei In-
gram Micro. Gegenmafinahmen
der Industrie reichten von unter-
schiedlichen Garantien in einzel-
nen Lindern bis zu einsprachi-
gen Handbiichern. Am wirkungs-
vollsten sei ein europaweit ein-
heitliches Preisniveau, jedoch
héitten bei Weitem nicht alle

»Internet-Hdndler bieten verstdrkt
fragwiirdige Reimporte an.«

schon seit ldngerer Zeit Reimpor-
te anbieten wiirden, »bei denen
wir nicht sicher sind, ob alle ge-
setzlichen Abgaben sowie Patent-
und Lizenzgebiihren korrekt ent-
richtet sind. Davon sind alle Pro-
duktgruppen im CE-Bereich be-
troffenc, so Trautmann.
Broadliner wie Ingram Micro
beobachten den Graumarkt ge-
nau: »Grauimporte im Segment

marktrelevanten Hersteller die
notige Struktur, um eine Preis-
harmonisierung nachhaltig um-
zusetzen. »Hersteller schaffen
sich den Graumarkt immer dann
selbst, wenn am Monats- oder
Quartalsende groRe Sonderpos-
ten zu Sonderpreisen verkauft
werden: Das fithrt zu Lagerdruck
in den Handelsstufen ohne End-
kundennachfrage«, so Dassau.
Gravierende  Auswirkungen
hitten zudem  Wechselkurs-
schwankungen: Nie zuvor sei bei-

spielsweise Einkaufen in England
so giinstig gewesen wie jetzt — be-
dingt durch das schwache engli-
sche Pfund. Dies mache sich seit
Monaten besonders im Musik- und
im Games-Segment bemerkbar.

Kompromisslose
Harte

Sony-Deutschland-Chef  Jeffry
van Ede kiindigt an, in Zukunft
mit gnadenloser Hirte gegen un-
lautere Handelspraktiken auf
dem CE-Markt vorzugehen: »Um
unsere zuverldssigen Handels-
partner zu schiitzen, die durch
den aggressiven widerrecht-
lichen Warenfluss stark beein-
trachtigt werden und um unsere
Konsumenten vor bosen Uberra-
schungen beim Produktkauf zu
bewahren, wird Sony Deutsch-
land nun kompromisslos und
mit der gebotenen Hirte vorge-
hen. Internethidndler, die auch
kiinftig in unzulédssiger Weise So-
ny-Produkte anbieten, werden
nun zu spiiren bekommen, was
ich unter konsequentem Han-
deln verstehe, so van Ede.

Eine Zunahme von Grauimporten
beobachten Hersteller, Hindler
und Distributoren in allen wich-
tigen Produktkategorien der digi-
talen Unterhaltungselektronik.
Besonders betroffen sind laut
DexxIT-Vertriebschef Schneider
die Produktbereiche digitale Su-
cherkameras, SLR-Kameras, Ob-
jektive, Camcorder, TV-Gerite
und Flash-Speicher. Der CE-Dis-
tributor DexxIT setzt auf zahlrei-
che Sicherheitsmaf3nahmen, um
sein Angebot gegen Grauimporte
abzusichern. Dies betreffe den
Einkauf ebenso wie die Anliefe-
rung und die Zusammenarbeit
mit den Herstellern: »Wir befas-
sen uns schon seit Jahren mit der
Absicherung gegen Grauimporte
- nicht erst seit Hersteller massiv
dagegen vorgehen. Schon friihzei-
tig hat DexxIT umfangreiche
Rechtsberatung eingeholt, um ei-
nen rechtskonformen Waren-
fluss zu garantieren. Dies alles
tun wir aus der Uberzeugung,
dass ehrliche Handler nicht be-
nachteiligt werden diirfen, son-
dern vor betriigerischen Geschif-
temachern geschiitzt werden
miissenc, betont Schneider.

Um sich beim Wareneinkauf vor
Grauimporten zu schiitzen, ver-
pflichtet der Wiirzburger Spezial-
distributor jeden Lieferanten
schriftlich dazu, nur fiir die EU zu-
gelassene Ware zu liefern. Auf3er-
dem wird bei allen Lieferanten ge-
nau gepriift, ob sie alle EU-Bestim-
mungen einhalten — neben EU-Wa-
re betrifft das auch WEEE-
Kennzeichnung, Urheberrechtsab-
gabe, GEMA, Verpackungsverord-
nung und Datenschutz.

Mit den Urheberabgaben auf
alle digitalen Medien, wie Fest-
platten, Speicherkarten und USB-
Sticks, droht dem Handel zudem
eine weitere Verschirfung des
Graumarktproblems. In Deutsch-
land sollen riickwirkend zum
1. Januar 2008 Gebiihren auf
digitale Speichermedien erhoben
werden.

»Graumarkt mutiert
zum Schwarzmarkt.«

Michael Thedens, Sales Manager
DACH bei Transcend, weif3 um die
Gefahr fiir den Fachhandel: »Wer-
den Gerdte am vom Hersteller for-
mulierten Vertriebsweg vorbei
und ohne Abgaben wie Zolle und
Steuern erworben, spricht Trans-
cend nicht mehr von einem Grau-
markt, sondern bereits von ei-
nem Schwarzmarkt. Fachhind-
ler, die Gerite kaufen, fiir die kei-
ne Abgaben wie Zoélle und
Steuern gezahlt wurden, laufen
Gefahr, dass sie als »in den Markt
bringender Reseller¢ schlieRlich
aufden Kosten sitzen bleiben und
diese stellvertretend fiir den Her-
steller zahlen miissen.« In Hin-
blick aufdie Verhandlungen iiber
die Urheberabgabe meint der
Transcend-Manager, dass eine Ei-
nigung unmittelbar bevorstehe:
»Wir befinden uns auf einem gu-
ten Weg in den Verhandlungen
und sind optimistisch, bereits in
den nidchsten Wochen zu einem
Ergebnis zu kommen.« ®
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Partnerkonferenz in Boston

Cisco wachst iiber das
Netzwerk hinaus

Cisco legt sein Image als »Klempner des Internets« ab und erweitert sein Portfolio in rasantem Tempo um Themen wie

Video, Data Center und Collaboration. 30 Zukunftsmarkte jenseits vom klassischen Routing und Switching adressiert
der Hersteller bereits und nach dem Willen von CEO John Chambers soll dieser Prozess weitergehen. Auf der Partnerkon-
ferenz in Boston zeigte der Hersteller seinen Fachhindlern, wie das Unternehmen kiinftig aussehen wird.

ulrike.wendel@crn.de

Cisco widchst immer weiter iiber
sein klassisches Geschift mit Rou-
tern und Switches hinaus. Erst vor
einem Jahr hatte CEO John Cham-
bers mit der Aussage fiir Auf
merksamkKkeit gesorgt, Cisco wolle
sich in den néchsten Jahren zum
einflussreichsten Unternehmen
in der IT-Branche entwickeln. Nun
legt die Nummer eins der Netz-
werkbranche ein betrdchtliches
Tempo vor, wenn es darum geht,
neue Themen auf die Agenda zu
bringen. 30 neue Mirkte - von der
Highend Data Center-Lésung bis
zum stylischen Consumer-Pro-
dukt - adressiert der Hersteller
nach Aussage von Chambers in-
zwischen. Dabei soll es allerdings
nicht bleiben. In den néichsten 18
Monaten mochte er sein Unter-
nehmen in insgesamt 50 Zu-
kunftsmadrkten in Stellung brin-
gen. Bei Ciscos weltweiter Part-
nerkonferenz, die in der vergan-
genen Woche in Boston stattfand,

John Chambers,
CEO von Cisco

standen dann auch weniger
die klassischen Netzwerkthemen
Routing und Switching im Vor-
dergrund, sondern vielmehr Vi-
deo, Virtualisierung, Security und
Collaboration.

So nutzte Cisco die Konferenz
etwa, um seine Ambitionen im
Data Center deutlich zu machen.
Nachdem der Hersteller aus San
Jose im Mirz gemeinsam mit sei-
ner Rechenzentrumsarchitektur

Unified Computing System (UCS)
bereits einen eigenen Blade Ser-
ver vorgestellt hat, legt der Her-
steller nun im Servermarkt noch
einen drauf. Auf der Konferenz
stellte Cisco drei Rack Server vor,
die als Erweiterung des Unified
Computing Systems gedacht

den kommt, ist der Hersteller in-
zwischen dabei, den Brand Cisco
auch im CE-Markt zu positionie-
ren — und sieht die Grenzen zwi-
schen den Anforderungen von
Privat- und Businesskunden zu-
nehmend verschwimmen. So soll
nicht nur Ciscos Collaboration-

Neue Rack Server im vierten Quartal

sind, aber auch eigenstindig ein-
gesetzt werden konnen. Die soge-
nannte »C-Serie« mit drei Model-
len soll im vierten Quartal des
Kalenderjahres erhiltlich sein.
Wihrend der Vertrieb von UCS
zundchst auf ein kleines Netz-
werk ausgewdhlter Partner be-
schriankt ist, mochte Cisco die
Rack
Channel zugédnglich machen.
Die C-Serie diirfen alle Partner
vertreiben, die iiber die »Data
Center Network Infrastructure«-
(DCNI-)Spezialisierung verfiigen.

Wihrend Cisco traditionell
aus dem Geschift mit GroRkun-

Server einem breiteren

Flaggschiff »Telepresence« im
Laufe der nidchsten zwolf Mona-
te auch in einer Variante fiir Pri-
vatkunden verfiigbar sein. Auch
die Akquisition des Camcorder-
Spezialisten Pure Digital, der vor
allem fiir seine »Flip«-Kamera be-
kannt ist, sieht Cisco nicht nur
als weiteren Vorstof3 in den CE-
Markt. »War Flip eine Consumer-
Akquisition oder eine Enterprise-
Akquisition? Es war beides, sag-
te CEO John Chambers in seiner
Keynote. m

Online-Hdndlershops kommen gut an

NT plus mit neuem Warenwirtschaftssystem

NT plus ergdnzt das Leistungs-
angebot durch ein neues Waren-
wirtschaftssystem, das zudem
als offenes System konzipiert ist,
und umfangreiche E-Commerce-
Losungen fiir Handlershops. 30
Fachhéndler nutzen bereits das
NT plus Shop-in-Shop-System als
Komplettlosung fiir den Online-
Vertrieb.

wolfgang.kuehn@crn.de

Der TK-Distributor NT plus bietet
jetzt unter dem Namen »NTprof«
ein neues Warenwirtschaftssys-
tem an. Als Vorteile fiir den ITK-
Fachhandel stellt das Unterneh-
men gesteigerte Produktivitit,
Optimierung der Arbeitsabldufe
und einfache Bedienbarkeit des

Systems heraus. Zudem handelt
es sich um ein offenes System.
Dadurch ist es moglich, auch
Produkte anderer Anbieter in
»NTprof« zu integrieren.

»Hilfe in schwierigen
Zeitenc

»Mit NTprof kénnen wir den ITK-
Fachhandel auch in wirtschaft-
lich schwierigen Zeiten maximal
unterstiitzen, stellt Scott Rankin
fest. Der Gesamtvertriebsleiter
weist dabei auf die seit vielen Jah-
ren am Markt etablierte Software.
Sie garantiere transparente Kal-
kulation mit Hardware und Card-
ware sowie durch ein Bonus-
system fiir Mitarbeiter Erfolg im
Verkauf. AuRerdem wiirde das
System die Beschaffungsprozesse

vereinfachen, fiir schnellen Kos-
ten- und Ertragsiiberblick sorgen
sowie aktuelle Provisionsiiber-
sichten ermoéglichen. Zu den wei-
teren Features fiigt Ranking hin-
zu, dass »die Anbindung an die NT

Scott Rankin,
Gesamtvertriebs-
leiter NT plus

plus-Vertragsfreischaltungs-Platt-
form diasPR« ebenfalls iiber das
System moglich ist.

Nach der Einfiihrung der E-
Commerce-Losung fiir den Fach-
handel im Februar dieses Jahres

haben bereits 30 Hiandler Online-
shops in ihr Vertriebskonzept
integriert. Im Mittelpunkt dieser
Losung steht das NT plus Shop-in-
Shop-System als Komplettlosung.
Fiir den Handel bietet sich damit
die Moglichkeit, tiber einen eige-
nen NT plus Hindlershop das
Internet als Vertriebsweg zu er-
schlieffen. Marco Alexandre, Lei-
ter E-Commerce bei NT plus, fithrt
als Vorteile fiir den Handel unter
anderem Kosten- und Zeiterspar-
nis sowie die Optimierung von
Prozessen und Abldufen durch
automatisierte Bestell- und Ver-
sandabwicklung an. Auferdem
bietet NT plus auch fiir die Hiand-
lershops Versand und Nachnah-
me im Namen Dritter an. B



Your Partner for Success.

Energieeffiziente
Sparwunder

Rack optimierte Intel® Serversysteme mit den
neuen Intel® Xeon® 5500 Prozessoren

Enorm skalierbar. Intelligentes Energiemanagement. Deutliche Kostensenkung.

Server mit Intel® Xeon® 5500 Prozessoren bieten zuverldssige, effiziente und bewadhrte Leistungsei-
genschaften, die von Grund auf fiir datenintensive Anwendungen konzipiert sind. Setzen Sie rack-
optimierte Server mit Intel Xeon Prozessoren ein, die lhre IT iiberlegen leistungsfahig, zuverlassig
und flexibel machen. Authorized

Distributor

Schliisselmerkmale der Intel Server Systeme SR1600UR, SR1625UR, SR2600UR und SR2625UR:
Actebis Peacock ist

Intel® Server Value Added

Optimale Energieeffizienz bei gleichzeitigem Leistungszuwachs Y
Distributor.

Unterstiitzt bis zu 2 Intel Xeon 5500er Prozessoren

Highspeed PCl Express 2.0 1/0 (bis zu 5 Steckpldtze)
Enorm skalierbarer DDR3 Speicher (12 DIMMs)
2 mal bessere Virtualisierungs-Performance!
Bis zu 90% niedrigere Betriebskosten?
und viele weitere Vorteile

Neben technischem Support und
ausgiebiger Beratung rund um Intel
Server Komponenten bietet Actebis
Peacock als Broadline Distributor
ein umfangreiches Produktportfolio.
Nutzen Sie diese vielfdltigen Mog-
lichkeiten, die Ihnen hierdurch
geboten werden.

=r—

Weitere Informationen
finden Sie unter
www.intel.de/xeon

|
I
|
I
|
I
I
I
I
I
|

,»First Time Buy“ Aktion fiir Intel registrierte Kunden mit IPI-Nr.

Tolle Rabatte fiir Erstkauf

n

l n Damit Sie die Power der neuen Intel Server kennenlernen, belohnt Intel

Ihren ersten Kauf entweder eines der Systeme SR1600UR, SR2600URLX bzw.

Xe0n® SR1625URSAS mit bis zu 300% Kick-Back oder eines der Boards S5520HC,
S5520SC bzw. S5500BC mit bis zu 150$ Kick-Back.

[ inside™ Zusétzlich werden fiir unsere Bonus-Club Teilnehmer noch 200 bis 500 Bonus

Club Punkte pro Produkt ausgeschiittet. Dieses Angebot gilt bis zum 27. Juni

2009 oder solange der Vorrat reicht und bis auf Widerruf. Mehr Info? Einfach

anrufen unter 02921/992870.




Unternehmen

CRN 24 / 11. Juni 2009

CRN-Reportage zur Computex in Taipei

Mehr Desinfektionsmittel,

weniger Blumenbouquets

Auf der grofiten asiatischen Computermesse Computex in Taipei gab es nicht nur PCs und Zubehor zu
sehen, sondern auch noch einige landestypische Besonderheiten. Vielleicht konnte die Messe deshalb
der Krise besser trotzen als die CES. Auswirkungen der Krise - und die Angst vor der Schweinegrippe -

waren trotzdem zu spiiren.

michaela.wurm@crn.de

»Welcome to Computex Taipei«
briillt es mir vielstimmig entge-
gen, als sich die Tiiren zum Tai-
wan Trade Center 6ffnen. Ver-
glichen mit der Ankunft auf der
Computex beginnt ein Messetag
in Hannover wesentlich ruhiger.
An jedem Eingang begriif3t ein
Spalier von Jubel-Chinesen unter
Anleitung eines bonbonfarbenen
Teletubbies lautstark die Besu-
cher. Was das Messemaskottchen
genau darstellen soll, ist mir im-
mer noch nicht klar. Der Pliisch-
schwanz endet in einem Stecker,
fiir die Besucher reicht das wohl
als Hinweis auf IT-Produkte. In

erster Linie sollen die Pliischvie-
cher vermutlich einfach niedlich
aussehen, Asiaten mogen das.
Niedlich, pink und gerne auch
mal richtig kitschig ist in Taiwan
kein Gegensatz zu Big Business
und Computer. Auch wenn die
neue Messehalle in Nangang sich
nicht mehr so stark von der ei-
ner CeBIT oder CES unterschei-
det, fithlt man sich in der alten
Halle 1 schon ab und an mal wie
in der Hello Kitty-Ecke eines
Spielwarenladens.

Eher fiir die Spieleecke der
grofen Jungs sind die eigent-
lichen Maskottchen der Compu-
tex designt: Bevorzugt in Rudeln
eingesetzte Hostessen, die ober-
halb der obligatorischen weif3en
Lackstiefelchen nicht mehr viel
am Korper tragen, und das Weni-

ge meist aus Plastik. Weil3e Lack-
stiefel halten sich hier schon seit
Jahren, Modetrends scheinen
im Hostessen-Geschift deutlich
langlebiger zu sein als die Pro-
duktzyklen in der IT-Industrie.
Aber vielleicht stehen weil3e
Lackstiefelchen auch nur fir
good business - Asiaten sind ja
abergldubisch. Gute Geschifte
wurden auch dieses Jahr auf der
Computex abgeschlossen. Glaubt
man dem Messeveranstalter TAI-

den Hostessen selbst. Dieses Jahr
sind deutlich weniger von ihnen
in den Hallen unterwegs, wie Be-
sucher und Aussteller mit Bedau-
ern feststellen. Und auch bei den
Besucherzahlen ist die Krise spiir-
bar. Es féllt aber auf, dass es ei-
gentlich in keiner Halle so rich-
tig Gedréinge gibt. Selbst bei den
beliebten Show- und Tanzeinla-
gen der Messegirls kommt man
noch locker am Stand vorbei. Das
wire frither nicht gegangen.

Trotz Krise: Aussteller- und
Besucherzahlen auf Vorjahresniveau

TRA dann musste die Messe die-
ses Jahr - im Gegensatz zu CeBIT
und CES - keine EinbuRen hin-
nehmen. Mit 1.700 Ausstellern
und iber 100.000 Besu-
chern lag die Messe auf
Vorjahresniveau. Auch
das Ordervolumen ist
laut TAITRA-Vize Walter
Yeh hoher ausgefallen
als erwartet. Trotzdem

Auch weniger Blumenbouquets
sind dieses Jahr zu sehen. Frither
waren die iippigen Gebinde - be-
vorzugt aus rosafarbenen Lilien -
an jedem Stand ausge-
stellt. Was fiir Euro-
pder eher wie eine
Sargdeko aussieht, wird
aber keineswegs von
missliebigen Konkur-
renten oder dem Ort-

sind Anzeichen der Krise MEHR INFOS lichen Triadenboss

auch auf der Computex

augenfilligsten zeigte

sich das bei den Messe-Hostessen.
Nein, es wurde nicht etwa am
Plastik gespart, das Einsparpo-
tenzial wire hier auch denkbar
gering, sondern fatalerweise an

. B www.crn.de/
nicht zu iibersehen. Am computex

vorbeigebracht, son-
dern von Geschifts-
freunden. Die sind in
der Krise entweder weniger ge-
worden, oder weniger solvent.
Dafiir gibt es dieses Jahr infla-
tiondr aufgestellte Desinfektions-
mittel-Spender. Nicht nur die

| ol

Auch mit der neuen Halle in Nangang (links) ist
die Computex deutlich kleiner als die CeBIT

Angst vor der Krise, auch die
Angst vor der Schweinegrippe
geht um. Offensichtlich sind die
geschiftsschidigenden Auswir-
kungen der Vogelgrippe noch gut
ins kollektive Gedidchtnis einge-
brannt. Zahlreiche Besucher sind
dieses Jahr auch mit Mundschutz
unterwegs. Geschiftsleute, die
iiber Hongkong eingeflogen
sind, berichten, sie hétten sich
beim Umsteigen nicht mal zu
husten getraut, aus Angst erst
mal in Quarantdne zu landen.
Aber gefeiert wird nach Mes-
seschluss immer noch. Die Her-
steller laden Partner und Einkéu-
fer auch dieses Jahr zum Dinner
mit anschlieBender Sauf-, Karao-
ke- oder Sonstwas-Tour ein. Trotz-
dem sind aus Deutschland deut-
lich weniger Einkdufer nach Tai-
pei gereist als in den Vorjahren.
Bei Asus ist deshalb auch gleich
das deutsche Management zu
Hause geblieben. Auch aus an-
dern europdischen Staaten und
den USA sind weniger Besucher
da. Der stdrkere Besucherstrom
aus Entwicklungslindern und
vor allem der Volksrepublik Chi-
na hat diesen Riickgang aber
weitgehend kompensiert. m
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Neues Geschdftsfeld Print & Design-Losungen

Comline sucht Reseller fiir lukrative Nischen

Comline entwickelt sich vom
Audio-/Video-Spezialisten zum
Komplettanbieter fiir Kreativ-
Branchen. Fiir den neu gestarte-
ten Print & Design-Bereich sucht
der Distributor weitere Losungs-
reseller.

peter.schulte@crn.de

Der Flensburger Distributor Com-
line hat sich aufgrund seiner ein-
zigartigen Aufstellung als Spezial-
distributor fiir die Kreativ-Bran-
chen einen starken Stand in der
deutschen Distributionsszene er-
arbeitet: »Kein anderer Distribu-
tor ist so aufgestellt wie wir, be-
tont Geschéftsfithrer Harald
Rapp. Kerngeschiftsfelder des
Multimedia-Spezialisten ~waren
bislang Audio- und Videolésun-
gen, kiinftig soll das Print & De-
sign-Business verstirkt werden.
»In all diesen Spezialsegmenten
gibt es nur sehr wenig Uber-
schneidungen zu anderen IT-Dis-

»Kein anderer Distributor
ist so aufgestellt wie wir.«

Comline-Geschdftsfiihrer
Harald Rapp

tributorenc, stellt der Geschafts-
fithrer klar. Dabei ist Comline kei-
neswegs ein kleines Nischenge-
wichs: Die Firma bedient rund
3.000 Reseller im Jahr, der Umsatz
bewegt sich langsam auf die Hun-

dert-Millionen-Euro-Grenze zu.
»WIir verstehen uns als Spezialdis-
tributor fiir das gesamte Kreativ-
segment, beschreibt Rapp die Po-
sitionierung des Unternehmens.
Um ein komplettiertes Portfo-
lio anbieten zu koénnen, vertreibt
der Distributor neben den Lésun-
gen im Audio-, Video- und im
Print-Bereich auch »Abrundungs-
produkte«, passendes Zubehor
und Peripherie. »Wir haben uns
diesbeziiglich aber stark refokus-
siert, wir wollen kein Bauchla-
den sein.« Der Fokus liegt klar
auf dem Verkauf passender Hard-
ware-Software-Losungen. Nicht
nur im Apple-Bereich, wie Rapp
betont. Lingst sei man auch im
PC-Bereich bestens geriistet und
verfiige iiber das entsprechende
Komplett-Know-how. Im Gegen-
satz zu vielen klassischen IT-Voll-
sortimentern und Mittelstands-
distributoren bewege man sich
allerdings in einem profitablen
Markt. »Wir wachsen nach wie
vor, das liegt auch an unserem
Kundensegment.« Mit viel Know-

how in den Kreativsparten habe
man sich quasi ein Alleinstel-
lungsmerkmal geschaffen und
erziele gute Margen. »Auch Fach-
héndler sollten diese Marktpo-
tenziale erkennen und die Chan-
cen, welche dieser Markt bietet,
nutzen«, wirbt Rapp um neue
Handelspartner.

Kooperation mit Epson

Gleichzeitig betont er, dass man
Fachhéindler mit Stirken im Lo6-
sungsverkauf suche. Auch im
jingst forcierten Print & Design-
Geschidft. Denn auch hier gelte
es, High End-Losungspakete aus
Software, Rechner und Drucker
zu vertreiben. Mit der bestehen-
den Druckerdistribution komme
man sich deshalb kaum ins Gehe-
ge, denn auch hier agiere man als
Losungspartner fiir das Kreativ-
segment. Die Abteilung und das
Vertriebsprogramm werden nun
sukzessive vom verantwortlichen
Produktmanager Thomas Tu-
rowski aufgebaut. »Ziel ist es,

Unternehmen

innerhalb von zwei Jahren dort
anzukommen, wo wir uns mit
den Audio- und Video-Losungen
schon befinden.« Vor kurzem hat
beispielsweise Hersteller Epson
mit den Flensburgern einen Dis-
tributionsvertrag geschlossen.
Comline vertreibt die Business
Produkte von Epson aus den Be-
reichen Nadeldrucker, Laser- und
Business-Inkjet-Drucker  sowie
die vollstdndige Consumer-Linie,
darunter auch die Photo-Produk-
te und Photoviewer.

Seinen Handelspartnern ver-
spricht der Distributor umfassen-
den Support, von der Marktanaly-
se und Vertriebsberatung tiber
die Ausstattung mit Schulungs-
equipment und Vor-Ort-Projekt-
betreuung bis hin zu Marketing-
und After Sales-Support. B

Comline GmbH

Lise-Meitner-Strafie 16, 24941 Flensburg
Tel. 0461 77303-300, Fax 0461 77303-390
www.comline-shop.de

Samsung prasentiert leistungsstarkes Business-Notebook

Anzeige

P560: Spitzentechnologie fiir den Arbeitsalitag

Zuverlassigkeit, Sicherheit, Mobilitidt und Spitzentechnologie - nur dann
erfiillt ein Business-Notebook alle Anforderungen. Samsung stellt sich
mit dem Modell P560 dieser Aufgabe. Das 15,4-Zoll-Notebook ist ideal fiir
den Arbeitsalltag, auch unter erschwerten Bedingungen.

Die Nachfrage nach Business-Notebooks steigt. Besonders Gerdte, die absolute Betriebssi-
cherheit in allen Arbeitssituationen bieten. Samsung bietet mit dem P560 fiir diese Kaufer-
gruppe das ideale Arbeitsgerat an. Angesprochen werden dabei vor allem Nutzer mit maxi-
malen Mobilitdts- und Produktivitatsanspriichen. Verbunden mit hochwertiger Performance
und Spitzentechnologie, wird das Notebook allen Anforderungen eines Arbeitstages gerecht
- selbst unter widrigsten Umstéanden.

In dem robusten Protect-o-Edge Samsung Duracase-Gehause, das jederzeit Stabilitat und
damit Betriebssicherheit gerade beim mobilen Einsatz garantiert, sorgt Intel Centrino 2 Pro-
zessortechnologie fiir die nétige Performance. Die selbstversténdlich drahtlose Mobilitat

wird vor allem durch effizientes Energiemanagement und erhéhter Akkulaufzeit unterstiitzt.

Und um eine maglichst optimale Datensicherheit zu erreichen, wurde das P560 mit einem
Fingerprint-Leser sowie dem Trusted Platform Module (TPM) ausgestattet. Das spart nicht
nur das lastige Suchen nach dem Passwort, sondern stellt die derzeit beste Sicherung dar.

Universelle Nutzung durch Vielzahl an Features

Das Business-Notebook von Samsung bietet den Anwendern zudem eine ausgesprochen gute
Darstellung. Moglich ist dies durch den neuen Intel Grafik-Media-Beschleuniger X4500 (Intel
GMA X4500), der den Hauptspeicher des Systems nutzt. Hohe Bildqualitat, schnellere Grafik-
leistung und flexible Anzeigemadglichkeiten sind so méglich. Natiirlich verfiigt das P560 auch
iiber einen eingebauten HDMI-Anschluss. Und durch das Andocken an die Samsung P-Dock
Docking Station wird der Zugang zu einer Vielzahl von Schnittstellen ermoglicht. Unter ande-
rem parallel und serielle Schnittstellen, 3 x USB 2.0, LAN, TV-Out und DVI. Diese hohe Bildqua-
litat zeigt sich auch bei der Wiedergabe iiber grof3e Displays oder iiber Projektoren.

Fiir den einfachen Datenaustausch wiederum stehen ein Fiille von Anschlussmoglichkeiten
zur Verfiigung: 3-in-1-Kartenleser, 3 USB-Anschliisse und Bluetooth 2.0 + EDR. Zu den besonde-
ren Features gehort auch die flexible Laufwerkserweiterung Media-Bay. So kann beispiels-
weise durch eine zusatzliche Festplatte statt des CD-Laufwerkes der Speicherplatz erweitert
werden.

DEUTSCHES INSTITUT

F{R SERVICE-QUALITAT

1. PLATZ

Bester Gomputer-
hersteller

Beratung und Support P560 - Business-Notebook
TEST 11/2008 fur jeden Arbeits-

einsatz bei messbar
geringen Gesamtkosten

Im Vergleich: 18 Hersteller

n-tv

SAMSUNG

DER NACHRICHTENSENDER

Auszeichnung fiir beste Servicequalitat 2008

Nicht nur technologisch steht das P560 an der Spitze der Business-Notebooks, sondern auch
in Sachen Komfort und Bedienerfreundlichkeit. Ein Beispiel dafiir stellt die antibakterielle
Tastatur dar, die mit einem Pulver aus mikroskopisch kleinen Silberionen iliberzogen ist.
Dadurch wird das Ausbreiten von Bakterien verhindert, beziehungsweise nahezu alle Bak-
terien innerhalb der ersten 24 Stunden abgetdtet. Besonderen Wert legt Samsung auf guten
Service. So erfolgen sowohl Support wie auch Reparaturservice innerhalb kiirzester Zeit,

um Unterbrechungen im Arbeitsablauf zu minimieren.

Zu Recht stolz ist Samsung auf eine Auszeichnung durch das Deutsche Institut fiir
Service-Qualitat. Das Institut kiirte Samsung 2008 bei Servicequalitat zum besten Unter-
nehmen unter 18 Notebook-Herstellern. Dafiir bekam Samsung als einziger Hersteller die
Note »gut«. EIf Unternehmen schnitten »befriedigend«, sechs Anbieter »ausreichend« ab.
Hervorgehoben wurde bei Samsung vor allem bester Service und beste telefonische
Kontaktqualitat.

Weitere Informationen: www.samsung.de
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Direktvertrieb ausgebaut

Canon setzt die Akquisitions-

Strategie fort

Im Exklusiv-Gesprach mit Computer Reseller News erldutert Canon-Deutschlandchef
Jeppe Frandsen die Akquisitionsstrategie des Druckerherstellers im deutschen
Markt. Durch den Zukauf von Systemhéausern wie Biirozentrum Schulz und die
Umwandlung der Reseller in Canon Business Center hat das Unternehmen seinen
Direktvertrieb gestarkt, will aber weiterhin beide Vertriebskanile unterstiitzen.

nadine.kasszian@crn.de

Die Branche beobachtet schon
seit einiger Zeit gespannt die
Wachstumsstrategie der Canon
Business Solutions-Sparte. Im-
mer wieder féllt der Hersteller
durch den Einkauf von gréfReren
Systemhdusern auf. »Wir wollen
die Marktposition von Canon in
Deutschland weiter verbessern
und vor allem im Business Solu-
tions-Geschift noch Marktantei-
le holeng, erkldrt Canon-Deutsch-
landchef Jeppe Frandsen im Ge-
sprich mit Computer Reseller
News. Um dieses Vorhaben in die
Tat umzusetzen, verfolgt Canon
in Deutschland eine Strategie,
die in diesem Stil ihresgleichen
in der Drucker-Branche sucht. Be-
reits sechs Systemhduser hat der
Hersteller in den vergangenen
zwei Jahren aufgekauft und diese
zu Canon Business Centern um-
gewandelt. Das Ende 2007 {iiber-

generiert hat, besteht inzwischen
ein gleichberechtigtes Verhéltnis
von direktem und Channel-Ver-
trieb von 50 zu 50 Prozent und
bei dieser Aufteilung soll es auch
bleiben. Eine Nachricht, die bei
den Fachhéindlern leicht fiir Un-
mut sorgen kann. »Wir haben un-
seren Partnern erklirt, dass wir
den direkten Vertrieb ausbauen
und dabei auch unsere Griinde
dafiir dargelegt - es geht uns aber
vor allem darum, beide Vertriebs-
kandle zu unterstiitzen«, vertei-
digt Frandsen sein Vorgehen. Im
Gegensatz zu Frankreich oder
England sei Deutschland stark
fragmentiert. Deshalb sei es wich-
tig, mehrere grofle Stidte in
unterschiedlichen Regionen ab-
zudecken. Canon analysiert, in
welchen Regionen das Unterneh-
men wie stark vertreten ist. Laut
Frandsen hatte der Hersteller bei-

hdndler in der gleichen Region
bedeuten. Aktuell vertreibt der
Druckerspezialist seine Produkte
im Bereich Business Solutions
liiber 240 akkreditierte Partner.
Der Canon-Chef ist jedoch davon
liberzeugt, dass die Business Cen-
ter den Resellern Vorteile ver-
schaffen. Hindler in der Region
eines Centers werden beispiels-
weise durch Consultants, Front-
runner und die Moglichkeit der
Nutzung des Showrooms unter-
stiitzt. AuRerdem sieht Frandsen
die Business Center Manager in
der Verantwortung, gut mit den
Partnern in der jeweiligen Re-
gion zusammenzuarbeiten und
Konflikte zu vermeiden.

Dabei setzt der Geschiftsfiih-
rer auf eine starke Unterstiitzung
der Hindler und ein vertrauens-
volles Verhiltnis. Canon ist auch
durchaus daran interessiert,

Starke Unterstiitzung der Reseller und Vermeidung von
Konflikten mit dem Direktvertrieb

nommene Hamburger System-
haus Rolf Potthast Biiro- und
Datentechnik Handels GmbH
wurde vollstindig in das Unter-
integriert. Die rest-
Center agieren zwar
weiterhin als eigenstindige Ge-
sellschaften, beispielsweise als
»Canon Business Center operated
by Biirozentrum Schulz«, und be-
wahren sich damit eine gewisse
Eigenstindigkeit. Aufgrund der
hundertprozentigen Beteiligung
bedeuten die Business Center fiir
Canon aber dennoch einen direk-
ten Vertriebsarm.

Wihrend der Druckerherstel-
ler frither rund 65 Prozent des
Umsatzes iiber seine Fachhéndler

nehmen
lichen

spielsweise in Miinchen und
Hamburg weniger Marktanteile
als durchschnittlich in Gesamt-
deutschland. In solchen unter-
reprisentierten Gebieten legt Ca-
non dann eine Strategie fest, ob
Reseller aufgekauft oder Partner-
schaften gekniipft werden.

Fokus: MPS

Fiir Canon gibt es in Deutschland
immer noch weif3e Flecken auf
der Landkarte. Deshalb kiindigt
der Deutschlandchef schon jetzt
an, dass die Akquisitionsstrategie
fortgesetzt wird. Der Hersteller
plant jedoch ebenfalls weitere ei-
gene Business Center zu eroff-
nen. Bislang verfiigt das Unter-
nehmen in Deutschland bereits
tiber 14 Business Center - 20 sol-
len es einmal werden. Es ist aller-
dings nicht von der Hand zu wei-
sen, dass die Center zunéchst ein-
mal eine Konkurrenz fiir Fach-

neue Partner hinzuzugewinnen.
Zudem ist dem Hersteller daran
gelegen, die Qualitit der Partner
zu steigern, beispielsweise durch
die Moglichkeit »Advanced Solu-
tions Partner« zu werden.
Frandsen hilt den Direktver-
trieb allerdings fiir wichtig, wenn
es darum geht, neue Technolo-
gien im Markt zu etablieren. Als
Beispiel nennt der Geschéftsfiih-
rer das Losungsgeschift. Output-
management/Managed Print Ser-
vices-Konzepte gehoren zum Kern-
geschift des Herstellers. Bei Ca-
non Managed Print Services geht
es um eine Konsolidierung der
Druckerlandschaft in Unterneh-
men. Das kann bedeuten, dass Ca-
non direkt vor Ort das Manage-
ment der gesamten Druckerflotte
steuert. Studien zeigen, dass sich
dadurch zwischen 20 und 30 Pro-
zent der Druckkosten einsparen
lassen. Um in diesem - fiir den
Druckerbereich immer noch neu-

»Wir wollen die Marktposition von Canon in Deutsch-
land weiter verbessern und vor allem im
Business Solutions-Geschiaft noch Marktanteile holen.«

Jeppe Frandsen,
Geschdftsfiihrer Canon Deutschland

en Geschdft — FuR zu fassen, miiss-
ten die Hiandler laut Frandsen zu-
ndchst grofRere Investitionen auf
sich nehmen - ein Schritt, den
viele Fachhdndler noch scheuen.
Im Rahmen dieser Projekte stellt
Canon auch den Service fiir diese
Gerite und eventuell vorhandene
Fremdgerite bereit. Die Beteili-
gung an dem Berliner System-
haus Druckerfachmann.de mit 35
Prozent versetzt den Hersteller in
die Lage, fast fiir alle Fremdgerite
Service-Leistungen zu gewédhrleis-
ten. Vor kurzem hat Canon zu-
dem angekiindigt, dass Drucker-
fachmann ab sofort den Service
fiir das gesamte Produktsorti-
ment an Dokumentenscannern
tibernimmt.

Trotzdem wird das Akquisi-
tionsvorgehen von Canon in der
Branche kritisch bedugt: HP rea-
gierte kiirzlich rigide auf die
Ubernahmestrategie des Herstel-
lers und kiindigte den aufgekauf-
ten engen HP-Partnern (Schulz
Biirozentrum und Saxocom) die
Preferred-Partnerschaft (CRN be-
richtete). Vor allem Schulz Biiro-
zentrum (Canon Business Center

Miinchen West) traf der Raus-
schmiss von HP hart. Das Unter-
nehmen hatte bislang im klassi-
schen IT-Geschift - Server, Stor-
age, PCs - fast ausschlieRlich auf
HP gesetzt und war bereits seit
rund 20 Jahren HP-Partner. Jetzt
ist Schulz gezwungen, eine Part-
nerschaft mit einem anderen
Hersteller von Infrastruktur- Pro-
dukten wie etwa IBM oder Fujitsu
Technology Solutions einzuge-
hen. Gegentiber Computer Resel-
ler News begriindet HP den
Schritt damit, dass der Status HP
Preferred Partner den Unterneh-
men erlaube, auf vertrauliche In-
formationen und Geschiftsge-
heimnisse zuzugreifen. Mit den
Kiindigungen wolle der Herstel-
ler verhindern, dass Wettbewer-
ber an diese Daten gelangen. ®

Canon Deutschland GmbH

Europark Fichtenhain A10, 47807 Krefeld
Tel. 02151 345-0, Fax 02151 345-102
www.canon.de
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Insolvenzverwalter spricht von positiven Investorengesprdichen

Insolvente Combase offenbar attraktiv

Insolvenz als letzter Rettungsanker fiir eine Sanierung: Diese Rechnung konnte fiir das IT-
Service-Unternehmen Combase aufgehen. Noch ist aber keine schnelle Fortfiihrungslosung fiir
die iiber 800 Mitarbeiter in Sicht.

martin.fryba@crn.de

Rund zwei Monate nach der In-
solvenzstellung der Combase AG
aus Karlstein bei Aschaffenburg
(CRN berichtete) kommt Rechts-
anwalt Tobias Hoefer bei seinen
Sanierungsbemiihungen voran. .
Man habe mit rund zehn poten- D k S d I h
ziellen Investoren Kontakt aufge- e n e n I e g e ra e a n re
nommen, das Interesse sei grof3, M

sagt der zum vorldufigen Insol- D a te n S I C h e ru n g ?
venzverwalter bestellte Hoefer.
»Die Gesprdche sind durch die
Bank weg positiv verlaufen.« In
den ndchsten Wochen wird es
konkret und spannend fir die
iiber 800 Mitarbeiter, wer welche
Fortfilhrungslésung mittragen
wird.

STORAGE WIRELESS MULTIMEDIA

Investoren aus dem
In- und Ausland

Hoefer wird nun mit den ernst-
haft interessierten Investoren
verhandeln. Sie kommen laut
Hoefer aus dem In- und Ausland,
ein GroRteil von ihnen sei strate-
gisch an Combase interessiert.
Die Gespriche befinden sich je-
doch noch in einem friithen Sta-
dium. Einzelheiten konne Hoefer
deswegen keine nennen.

»Wir wollen alle Standorte von

- '
Combase und so viele Arbeits- { A
plitze wie moglich erhaltenc, //)
formuliert Hoefer seine Ziele. Die -l

Zeit, wie freilich bei allen In-
solvenzen, spielt zwar grundsédtz-
lich gegen Combase. Hoefer kann
jedoch fiir die insolvente Com-
base ins Feld fithren, dass das
Geschift unveridndert weiterge-
fithrt wird und Kunden offen-
bar treu zum IT-Service-Unter-

nehmen stehen, wie Hoefer er- Unser automatisches Back-up 13t nicht zu, dal Thnen
gdnzt. die Datensicherung iber den Kopf wachst.
Der Vorstand der Combase
konnte trotz stabiler Auftragsla- - Automatisches Back-up fur all Ihre Daten, egal ob PC oder Mac
ge und Sanierungsbemiihungen - Extrem benutzerfreundlich und leicht zu bedienen
eine Insolvenz nicht abwenden, - Professionelle Sicherheit - automatische 128bit-Verschliisselung
weil die Liquidititslage ange- - WebAccess - weltweit sicherer Zugriff auf Ihre Daten von jedem PC, Mac oder iPhone
spannt blieb. Unter dem Dach - RAID Funktionen 0, 1, 5 und 10

der Combase vereint die Aktien-
gesellschaft mehrere Tochterge-
sellschaften, die Dienstleistun-
gen in der Logistik, im Repara-
turservice sowie Kundenbe-

- Hot Spare und Spiegelung verhindern Datenverlust und sorgen fGr
ununterbrochenen Datenzugriff

- Airflow - fr eine leistungsstarke, leise Luftzirkulation im Gehduse

- Sparen Sie bis zu 66% Strom, reduzieren Sie CO, Ausstol$

treuung abwickeln. m - Schaltet sich automatisch mit Ihrem PC ein oder aus
- Kleiner als ein Din A4 Papier - 17cm breit und 21,5 cm hoch
Combase AG - Erhéltlich mit 278, 418, 678 und 8T8
Seligenstadter Strafe 100 .
63791 Karlstein - 3 Jahre Garantie

Tel. 06188 954-1200
www.com-base.de

BUFFALO .
RAM £ e (&)
web access CERTIFIED
ACTEBIS" h.com INSRAV  prgrmrymes

BUFFALDO

www.buffalo-technology.de
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APLIGO

your software perfectly applied
Die Appliance-Spezialisten

APLIGO, gegriindet im Jahre 1999, ist heute der
Spezialist fiir die kundenspezifische Anpassung
und Zusammenstellung von OEM-Appliances.

Wir bieten unseren Kunden die komplette Bandbreite
der notwendigen Logistik als modulare Services an -
beginnend bei der Produktion, iiber Lagerhaltung und
Auslieferung, bis hin zum Support und RMA-Manage-
ment.

So ermoglicht APLIGO Software-Herstellern (ISVs)
einen einfachen und »schmerzfreien« Weg, das eigene
Produktportfolio um Hardwareldsungen zu erweitern.

Neu bei APLIGO: Storage Appliances
APLIGO bietet neu die qualitativ hochwertigen Storage
Server des asiatischen Herstellers QSSC an.

QSSC-Server zeichnen sich durch eine sehr gute Ver-
arbeitung, hohe Performance und einfache Adminis-
trierbarkeit, sowie ein sehr attraktives Preis-/Leistungs-
verhiltnis aus. Die Systeme bieten auBerdem Features
wie z.B. KVM-over-IP, IPMI u.a., die bei anderen Herstel-
lern gar nicht, oder nur optional verfiigbar sind und bei
entsprechender »Aufriistung« zusétzliche Kosten ver-

ursachen. Ein Grof3teil der Systeme ist mit einem on
Board CF-Card Steckplatz ausgeriistet und eignet sich
daher auch hervorragend als Appliance-Losung. Die ver-
schiedenen Varianten der Rackmount-Systeme im 1- und
2-HE-Bereich bieten Platz fiir 2 bis 12 HotSwap-fihige
SATA/SAS-Festplatten und eine Prozessorunterstiitzung,
die von single Core2Duo bis hin zur Dual XEON CPU der
E5000-Serie reicht.

Unser Ziel ist lhr Erfolg.

Wir arbeiten bei APLIGO
nur mit qualitativ hoch-
wertigen Hardwareplatt-
formen. Unser Ziel sind
zuverlassige Hardware-
gerdte, die halten, was
sie versprechen.

Wir unterstiitzen Sie
bei der Auswabhl der fiir
Sie am besten geeigne-
ten Plattform, bei der technischen Adaption, bei der
Anpassung an lhr Firmendesign sowie bei der Konfektio-
nierung und Produktion.

Als Full-Service Anbieter im Bereich Appliances nehmen
wir lhnen moglichst viel Arbeit ab, um lhnen den Einstieg
in die Welt der Hardware so einfach wie maglich zu
gestalten.

Mit APLIGO sparen Sie
Zeit, Geld und Ressourcen
und verkiirzen so die
»Time-to-market«.

Mike Kugland
Geschaftsfiihrer APLIGO

APLIGO - »Your software perfectly applied«.
www.apligo.com

APLIGO GmbH
Tel. +49 721 969003-0, Fax +49 721 969003-19
vertrieb@apligo.com

BUFFALD

Buffalo ist ein global operierender Hersteller
von Netzwerk-, Speicher- und Multimedialé-
sungen fiir den Heimbereich und kleinere
Unternehmen. Buffalo ist unangefochtener
Marktfiihrer in Japan im Bereich Computer-
Peripherie, seit vier Jahren Weltmarktfiihrer
fiir Consumer-NAS (In-Stat) und Marktfiihrer
in Deutschland.

Buffalo bietet Speicherlsungen sowohl
fiir die Bediirfnisse von Heimanwendern als
auch von professionellen Biiroumgebungen.
Die Produktreihe umfasst neben kosten-
giinstigen Netzwerkspeichern (NAS) auch
mobile und stationire externe Festplatten,
Multimedia Player, WLAN-Router und USB-
Flash-Speicher.

Zu Buffalos Portfolio gehoren die Tera-
Station Netzwerkspeicher, welche gezielt
entwickelt wurden, um KMUs die Speicher-
technologien grofier Konzerne zur Verfiigung
zu stellen. Die Netzwerkspeicher der Link-
Station-Serie sind Multimedia-NAS, die spe-
ziell fiir den privaten Gebrauch konzipiert
wurden.

Buffalos internationale Allianzen mit z.B.
Intel, BroadcomTM, Nintendo und Microsoft
ermoglichen es, die Branche bei der Weiter-
entwicklung neuester Technologien fiir den
professionellen und privaten Gebrauch anzu-
fiihren.

Weitere Informationen finden Sie unter

www.buffalo-technology.de

Buffalo Technology
Postfach 19 0113
40111 Diisseldorf

COS/.\C

COS Memory AG

Der Markt fiir Flash-SSD offnet sich

Festplatten auf Flash-Basis, so genannte Solid State
Drives (SSD), erobern den Massenmarkt. Dies zu-
mindest ist die Einschdtzung von Jochen Zips, Vor-
stand der COS Memory AG. COS Memory zdhlt zu den
fiihrenden SSD-Distributoren in Europa.

Fiinf SSD-Hersteller hat COS Memory derzeit im Pro-
gramm: Mtron, OCZ, Super Talent, Samsung und
MemoRight. Jochen Zips: »Hersteller und Produkte
sind sorgféltig ausgewahlt. Denn in diesem jungen
Markt tummeln sich viele Mitspieler, die - vorsichtig
ausgedriickt - nach dem Prinzip >Versuch und Irrtum«
agieren. Umso mehr Wert legen wir auf hochste Qua-
litat, auch was die Komponenten angeht.« Handel
und Endverbraucher miissten sich darauf verlassen
konnen, dass sie von COS Memory nur hochwertige
Produkte bekommen.

Der SSD-Markt werde »bald abheben. Schon im
kommenden Jahr wird Flash-SSD eine nennenswerte
Rolle im Storage-Markt spielen. Denn die Performan-
ce von SSD hangt die magnetische Festplatte um Lan-
gen ab. Das ist nicht nur fiir Gamer interessant, son-
dern fiir alle Anwender, die auf Schnelligkeit setzen«.
Fiir den Handel sei SSD allein schon deshalb attraktiv,
»weil hier noch verniinftige Margen zu erzielen

sind«.

Um den Handel beim Vertrieb von SSDs zu unter-
stiitzen, hat COS Memory ein spezielles Vertriebs- und
Support-Team gebildet, das dem Handler bei allen
Fragen kompetent zur Seite steht. Denn: »Die grofien
Hersteller wie Samsung, Toshiba oder Sandisk stehen
mit eigenen SSD-Lésungen in den Startlochern. Wer
als Handler dann schon einen Fuf3 in der Tiir hat, wird
zu den Gewinnern in diesem Markt gehoren.«

WWW.cos-memory.de

Kontakt:

Telefon 06041/968-120
Telefax 06041/968-199
E-Mail: sales@cos-memory.de

Der Vollsortimenter

fur Flash SSDs
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Telekommunikation

Aetka bietet Handy-Hilfe
folker.lueck@crn.de

Die Fachhandelskooperation Aet-
ka bietet angeschlossenen Part-
nern jetzt ein Flash Pack an, mit
dem sie die Betriebssystem-Soft-
ware auf defekten Kundenhandys
leicht aktualisieren konnen. Der
Aetka-Reparaturdienstleister
w-support.com GmbH stellt hier-
fiir ein Erste-Hilfe-Kit fiir die
gangigsten Gerate der Herstel-
ler Motorola, Nokia und Sony
Ericsson zur Verfiigung. Es bein-
haltet neben einer Bedienungsan-
leitung verschiedene Datenkabel,
die die Mobiltelefone mit dem
Rechner verbinden. Mit einem
Priifprogramm kann der Handler
die Handydaten sichern und ein
Update installieren.

Sipgate startet in den USA
folker.lueck@crn.de

Der Diisseldorfer VolP-Anbieter
Sipgate treibt die internationale
Expansion voran. Ab sofort ist der
Dienst auch landesweit in den
USA verfiigbar. Fiir den Geschafts-
betrieb zeichnet Sipgate, Inc. mit
Sitz in San Francisco verantwort-
lich. Aufgrund der VolP-freund-
lichen Regulierung des Telekom-
munikationsmarktes wiirden die
USA beste Bedingungen fiir inno-
vative Dienste bieten, erklarte
Sipgate-Geschaftsfiihrer Thilo Sal-
mon zum Start in Nordamerika. Er
sehe deshalb fiir sein Unterneh-
men »phantastische Chancen« im
US-Markt.

Weissfunk bei Michael Telecom
folker.lueck@crn.de

Der TK-Distributor Michael Tele-
com hat ab sofort einen neuen
Partner an Bord: Die Mobilfunk-
marke »Weissfunk« der Schwarz-
funk GmbH. Der Anbieter richtet
sich speziell an Kunden, die bei
Netzbetreibern oder anderen
Serviceprovidern wegen Boni-
tatsschwierigkeiten, etwa auf-
grund eines Schufa-Eintrages,
keine Laufzeitvertrage bekom-
men, aber zahlungsfahig sind
und Wert auf ein Vertragspro-
dukt als Alternative zu Prepaid
legen. Getreu dem Firmenslogan
»Telefonieren mit weiler Weste«
braucht der Fachhandelspartner
seinen Kunden folglich keinen
Vertrag mehr aufgrund schlech-
ter Bonitdt abzulehnen. m

Foto: istockphoto.com/pixdeluxe

Teil 3: Unified Communications

Was leistet eine UC-Losung?

Unified Communications wird derzeit viel diskutiert. Doch wie bringt der
Héndler eine UC-Losung erfolgreich an den Mann? Und was sollte eine moderne
UC-Losung eigentlich leisten? CRN hat nachgefragt.

folker.lueck@crn.de

Aufschlussreiches Ergebnis einer vor weni-
gen Tagen verdffentlichten Berlecon-Stu-
die: Mehr als die Hilfte der deutschen
Unternehmen hat bereits eine Unified-
Communications-Lésung im Einsatz oder
plant deren Einfiihrung. Bei einem weite-
ren Viertel wird der UC-Einsatz intensiv dis-
kutiert. Lediglich fiir jedes fiinfte Unter-
nehmen ist UC kein Thema. Fiir die repri-
sentative Studie befragten die Berlecon-
Analysten 104 ITK-Verantwortliche und
CIOs in Unternehmen ab 200 Mitarbeitern.
Initiiert wurde die Studie vom Systeminte-
grator Damovo und den Herstellern Aastra
und Cisco.

Dieses ermittelte Interesse bedeute aber
nicht, dass der Handel UC-Losungen jetzt
als praktische Paket-Losung schnell an
den Mann bringen kénne, warnt Mathias
Hein, Fachbereichsleiter Netzwerktechnik,
beim VAF - Bundesverband Telekommuni-
kation e.V.»Firmen fragen UC-Loésungen ge-
nau so wenig gezielt nach wie Voice-over-
IP«, meint Hein. Wenn ein Systemhaus er-
folgreich UC-Lésungen vermarkten wolle,
gelte es deshalb, sich die Arbeitsabldufe des
Kunden genau anzusehen und dann kon-
krete Verbesserungsvorschlidge aufzuzei-
gen. Diese Verbesserungen wiirden in der
Regel Teilaspekte dessen umfassen, was der
Begriff »Unified Communications« insge-
samt beinhalte.

Einen ganz dhnlichen Ratschlag gibt
auch der VAD Azlan seinen Partnern in ei-
nem Flyer zum Thema Unified Communi-

Kunde muss warten: »Definieren Sie Stellen, an denen es zu Prozessverzogerungen durch
schlecht erreichbare Kollegen kommt«

Produkte anzubieten«, erldutert Andreas
Bichlmeir, Director Networking bei Tech
Data/Azlan. Azlan vermarktet UC-Lésungen
unter anderem von Avaya, Cisco, HP Pro-
Curve und Nortel. Partner werden fiir das
Thema geschult und zertifiziert.

Bevor der Héindler UC-Lésungen ver-
marktet, sollte ihm natiirlich erst einmal
selbst klar sein, wovon er spricht. Welche

Grundvoraussetzung fiir UC sind offene Schnitt-
stellen zur Interaktion mit der PC-Wellt.

cations: »Analysieren Sie die Kommunika-
tionsprozesse Ihrer Kunden und definieren
Sie Stellen, an denen es zu Prozessverzoge-
rungen durch schlecht erreichbare Kolle-
gen kommt.« Allerdings ist man bei der
Tech Data-Tochter davon iiberzeugt, dass
der Hindler eine umfassende Losung ver-
markten kann - und soll: »Uber die Darstel-
lung von Einsparpotenzialen hat der Fach-
handel aktuell sehr gute Moglichkeiten,
das Thema UC bei seinen Kunden zu ver-
kaufen. Durch eine bessere Erreichbarkeit
und quasi weltweite Verfiigbarkeit aller
Kommunikationsdaten lassen sich bei
gleicher Personalstirke zusitzliche Ge-
schiftsfelder erschliefen. Speziell im
Mittelstand bestehen hier noch groRe Po-
tenziale. Wichtig fiir den Verkaufserfolg
des Fachhindlers ist, eine komplette Kom-
munikationslésung und nicht einzelne

grundlegenden Funktionen sollte eine UC-
Losung eigentlich bieten und wie unter-
scheidet sich UC von den seit {iber einem
Jahrzehnt gingigen CTI-L6sungen? Chris-
toph Losch, Geschiftsfithrer des UC-Spezia-
listen Estos GmbH, gibt dazu detailliert
Auskunft: »Grundsétzlich werden UC- und
CTI-Lésungen in Unternehmen mit dem
gleichen Ziel eingesetzt — ndmlich zur Op-
timierung der Geschiftsprozesse. Aller-
dings war die Geschédftskommunikation
vor zehn Jahren noch sehr viel Telefonie-
zentrierter und neue Kommunikationsme-
dien wie Instant Messaging gar nicht eta-
bliert. Mit SIP entstanden neue technische
Moglichkeiten, die personenzentrierte Lo-
sungen zulassen. Wie Kontakt aufgenom-
men wird, entscheidet man situationsab-
hingig und im geschiftlichen Kontext. Bei
einer klassischen CTI-Losung ist man auf

das Telefon eingeschrinkt. Ein umfassen-
des UC-Konzept sollte neben CTI und Pra-
senz-Management in jedem Falle die Diens-
te Instant Messaging und E-Mail als Dreh-
scheibe fiir asynchrone Medien beriicksich-
tigen.«

Hat der Kunde »angebissen«, muss der
Reseller noch eine weitere, wichtige Frage
abkldren: Ist die gewiinschte UC-Lésung
mit dem vorhandenen TK-System kom-
patibel, oder ist tatsdchlich vollstindiger
Ersatz notig? »Voraussetzung fiir eine nut-
zenstiftende Integration der Unified Com-
munications-Lésung mit der Telefonanlage
sind geeignete, offene Schnittstellen fiir
die Interaktion mit der PC-basierten An-
wendungswelt«, betont Estos-Chef Losch.
Doch lingst nicht immer werden von der
Anlagenseite standardbasierte Protokolle
unterstiitzt. Unterstiitzt das vorhandene
System nur proprietdre oder praxisfremde
Protokolle, grenzt dies die Auswahl an Lo-
sungen deutlich ein. Als grofle Hiirde
kann sich die Nachlizenzierung von
Schnittstellen erweisen: In manchen Féllen
bittet der TK-Hersteller dann den Kunden
fiir wenige Funktionen noch einmal kréftig
zur Kasse. ®

www.aastra.de
www.azlan.de
www.berlecon.de
www.cisco.de
www.damovo.de
www.estos.de
www.vaf-ev.de
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Der Unified Communications (UC) Markt wachst kontinuierlich. Wachsen Sie mit! Azlan, einer der filhrenden Value Added
Distributoren Europas, gibt Ihnen dazu alles an die Hand, was Sie benétigen! Denn eines ist sicher: Hier kénnen lhre
Kunden Kosten einsparen, beispielsweise durch reduzierte Reisekosten und effizientere Zusammenarbeit. Profitieren
Sie als Reseller von einem starken Partner, der Sie in allen Belangen im Bereich Unified Communications kompetent
unterstltzt. Generieren Sie hohere Margen durch zusatzliche Serviceleistungen wie Beratung, Planung, Implementierung
und Support. Nutzen Sie unser herstellertibergreifendes UC-Portfolio, unsere gezielten Trainings und unsere individuell
auf Sie zugeschnittenen Finanzierungsmaglichkeiten. Sprechen Sie uns an!

Azlan. Ihr Value Added Distributor fiir: Storage | Virtualisierung | Unified Communications | Trainings

Wir machen Sie stark: www.go-for-growth.de
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Unternehmen

Interactive-Agentur bleibt auf Wachstumskurs

SinnerSchrader profitiert
vom Online-Nachholbedarf

Nach Ansicht von SinnerSchrader-Chef Matthias Schrader haben viele deutsche Unter-

nehmen beim Thema E-Commerce Nachholbedarf. Fiir die Hamburger Interactive-Agentur

bietet das die Chance, trotz der Finanzkrise den Wachstumskurs fortzusetzen.

matthias.hell@crn.de

Der schicke Firmensitz von Sin-
nerSchrader im Hamburger In-
Viertel Ottensen macht bereits
klar, dass man es nicht mit einem
IT-Dienstleister der alten Schule zu
tun hat. Doch eine klassische Wer-
beagentur ist das Unternehmen
ebenfalls nicht. »Fiir die Beantwor-
tung der Frage >Agentur oder IT-
Dienstleister gibt es verschiedene
Blickwinkel«, meint auch Ge-
schiftsfiihrer Matthias Schrader
im Gespridch mit Computer Resel-

die wir erbringen, sind wir also
klar ein IT-Dienstleister, so der Fir-
menchef.

Doch war das nicht immer so:
Als SinnerSchrader 1996 an den
Start ging, war man noch stark auf
die Erstellung von Multimedia-For-
maten fokussiert. Schnell wurde
die Hamburger Interactive-Agen-
tur jedoch Intershop-Partner und
setzte auch zunehmend E-Com-
merce-Angebote um. »Rund um
die Jahrtausendwende war die

»Wir verstehen uns auch als I'T-Dienstleister.«

Ier News. Betrachte man die Auf-
traggeber von SinnerSchrader, so
sei der Einstieg in nahezu allen Fil-
len tiber die Marketing-Abteilung
erfolgt. Jedoch konzentriere sich
liber die Hilfte der rund 150 Mitar-
beiter des Unternehmens auf den
Bereich Technik und Entwicklung.
»Im Hinblick auf die Leistungen,

Qualitit von E-Commerce-Stan-
dardsoftware recht gut, doch bald
sind wir dazu iibergegangen, auf
der Basis von Open Source-Kompo-
nenten eigene Frameworks zu ent-
wickelng, berichtet Schrader. Heu-
te bietet SinnerSchrader fiir Kun-
den wie die Deutsche Bank, Simyo
und TUI eine breit geficherte Leis-
tungspalette vom Brand-Building
tiber das Online-Marketing bis hin

zu E-Commerce-Losungen und der
Bereitstellung von Analyse-Tools.
Das Geschiftsfeld, das sich Sin-
nerSchrader so in den vergange-
nen Jahren erschlossen hat, er-
weist sich dabei als lukrativ: Trotz
der riickldufigen Konjunktur kann
das Unternehmen weiterhin zwei-
stellige Zuwachsraten verzeich-
nen. »Wir merken zwar, dass die
Wachstums-Dynamik etwas nach-
ldsst, doch geht die Transforma-
tion zu digitalen Markenerlebnis-
sen weiter«, erzdhlt Schrader. Aus
Angst vor Kanalkonflikten hétten
viele Hersteller in den vergan-
genen Jahren das E-Business ver-
nachléssigt. »Im Vergleich zu
GroRbritannien und den USA ha-
ben deutsche Unternehmen nun
erheblichen Nachholbedarf«, so
Schrader. Auch in den kommen-
den Jahren bleiben diese Nachhol-
effekte das Hauptthema, Trends
wie Live Shopping und Social
Commerce sind dagegen eher als
zusdtzliche Optionen interessant.
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Matthias Schrader, Griinder und Geschaftsfiihrer

von SinnerSchrader, Eeht bei deutschen Unter-

nehmen viel Nachho

Mit strategischen Anpassungen
macht sich SinnerSchrader darii-
ber hinaus fiir die Zukunft fit: So
hat das Unternehmen Mitte Mai
den im benachbarten Norderstedt
ansdssigen Spezialisten fiir Adser-
ving Newtention {ibernommen.
Daneben hat SinnerSchrader in
den letzten Monaten eine eigene E-
Commerce-Unit aufgebaut, mit
welcher man sich auch im Shop-
ping-Bereich als Full
Dienstleister positionieren will.
»Eine Reihe von Kunden hat uns in
den letzten Jahren gefragt, ob wir
auch die komplette Umsetzung ih-
rer Shops inklusive der Logistik
und Abwicklung iibernehmen

Service-

edarf beim Thema E-Commerce

koénnenc, berichtet Schrader. »En-
de 2008 haben wir entschieden,
dass gerade die gegenwdrtige Krise
hier eine gute Einstiegsmoglich-
keit bietet.« Zusammen mit Logis-
tik- und Payment-Partnern wie
Baur Fulfillment Solutions und
Wirecard bietet SinnerSchrader
nun das komplette E-Commerce-
Portfolio an und konnte bereits ei-
nen ersten Markenhersteller als
Kunden gewinnen. m

SinnerSchrader AG

Volckerstrafie 38, 22765 Hamburg

Tel. 040 39 88 55-0, Fax 040 39 88 55-55
www.sinnerschrader.de

Mafnahmenkatalog fangt an zu greifen

Bitdefender kimpft um den Channel

Uber den Erfolg im Retail-
Geschéft hatte Security-Herstel-
ler Bitdefender seine klassischen
SMB-Partner in letzter Zeit ver-
nachldssigt. Nun greifen die im
vergangenen Jahr gestarteten
Channel-Mainahmen und
bescheren dem Unternehmen
neben zehn Prozent Umsatz-
wachstum auch ein um das Fiinf-
fache gewachsenes Partnernetz.

karena.friedrich@crn.de

Der Sicherheitsexperte Bitdefen-
der hat sich in den letzten Jahren
erfolgreich gegen die grofen
Desktop Security-Mitbewerber
Kaspersky & Co. durchsetzen
koénnen und einen respektablen
Platz in den Retail-Mérkten er-
kampft. Uber diese Anstrengun-
gen ist der ruménische Anbieter
allerdings etwas aus dem Blick-
feld jener Fachhindler gertickt,

»Es gibt noch viel zu tung,
sagt Bitdefender-Vertriebsleiter
Lothar Symanofsky

die mehr als nur Antiviren-Bo-
xen verkaufen. Dies belegen auch
Ergebnisse der CRN-Marktfor-
schung Channeltracks, die den
Hersteller sowohl in der Bekannt-
heit als auch bei der Hersteller-
Listung auf einem absteigenden
Ast sehen. »Wir haben den klassi-
schen SMB-Channel in den letz-
ten Jahren vernachléssigts,
rdumt Lothar Symanofsky ein,
der im Juli 2008 zum Gesamtver-
triebsleiter bei Bitdefender beru-
fen wurde. Symanofsky, der in
seiner bisherigen IT-Laufbahn
stark channel-orientiert gearbei-
tet hat, kiindigte damals an, das
Héndlernetz bis Herbst 2009 mit-
hilfe eines ganzen MaRnahmen-
katalogs auf 1.500 Partner auszu-
bauen. Eine genaue Wasserstands-
meldung mag der Vertriebschef
aktuell noch nicht geben, es sei
aber bereits eine vierstellige An-
zahl erreicht. Gegeniiber dem

Vorjahresquartal konnte das

Unternehmen die Anzahl seiner
Reseller-Partner damit verfiinffa-
chen. Der Umsatz stieg im glei-
chen Zeitraum um zehn Prozent.

Partner-Mafs-
nahmen greifen

Ein Beweis dafiir, dass das iiberar-
beitete Partnerprogramm und
die damit einhergehenden Ver-
besserungen beim Presales, B-2-B-
Support und Schulungsangebot
greifen. Symanofsky will sich auf
dem Erreichten allerdings nicht
ausruhen: »Es gibt noch viel zu
tun.« Im Sommer startet der Her-
steller daher eine bundesweite
Lead-Generierungs-Kampagne in
der Zielgruppe der kleinen und
mittleren Unternehmen (KMU).
Der Hersteller will dabei poten-
zielle Kunden auf die Gefidhrdun-
gen hinweisen und alle qualifi-
zierten Leads an die Partner

weiterleiten. »Die Partner hono-
rieren unsere Marketingaktivita-
ten und verbesserten Bonusrege-
lungen¢, sagt Symanofsky. Uber-
dies fordere das Partnerpro-
gramm von Bitdefender keinen
Mindestumsatz,
garantierte Margen sowie jahrli-
che Renewals.

sondern biete

In Kiirze will der Sicherheitsex-
perte auch sein erweitertes Port-
folio an Unternehmenslésungen
vorstellen: Die Client Security, Se-
curity for Exchange und Security
for Mail Servers wurden speziell
auf die Sicherheitsbediirfnisse
von KMU-Kunden abgestimmt
und sollen Workstations, Server
und internen Datenverkehr im
Netzwerk durch eine zentrale Sys-
temverwaltung schiitzen. ®m

Bitdefender GmbH

Airport Office Center

Robert-Bosch-Strafie 2, 59439 Holzwickede
Tel. 02301 9184-0 Fax 02301 9184-499
www.bitdefender.de
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Distributor erweitert Sortiment

Action IT riistet auf

Der Speicherspezialist Action IT will nach erfolgtem Umzug nach Pader-
born nun weiter wachsen: Die Mannschaft wurde weiter aufgebaut, das
Sortiment um neue Produktgruppen erganzt.

peter.schulte@crn.de

Distributor Action IT hat seit sei-
ner Griindung im April 2006 ei-
nen beachtenswerten Durchstart
Distributions-
markt hingelegt. Das fiir 2008
prognostizierte Umsatzziel hat
der Grossist trotz der beginnen-
den Konjunkturkrise beispiels-
weise locker iibertroffen: 46,5
Millionen Euro konnte der Spezi-
alist fir Speicher, Festplatten
und CPUs schlieRlich an Erlésen
einfahren. Um die Voraussetzun-
gen fiir die ehrgeizigen Wachs-
tumsziele fiir dieses Jahr - 55
Millionen Euro sind angepeilt -
zu schaffen, hat das Management
noch im vergangenen Herbst ei-
ne Stammkapitalerh6hung auf
eine halbe Million Euro vorge-
nommen. Man sei auf natiirliche
Grenzen gestoRen, die Unterneh-
men haben, die finanzunabhin-
gig agieren, begriindeten die Ge-
schiftsfithrer Mark Scherer und
Gernot Sonnek diese MaRnahme.
Das Wachstum habe man bis da-
to mit eigenen Finanzmitteln fi-
nanziert. »Und das soll vorerst
auch so bleiben, gerade aus die-
sem Grund wollen wir mit der
Kapitalerhohung eine solide
Grundlage fiir die Zukunft schaf-
fen«, erkldrt Scherer gegeniiber
CRN.

Seit dem Umzug von Liib-
becke nach Paderborn, in die ehe-
maligen Rdumlichkeiten des Dis-
tributors Peacock, verfiigt das
Unternehmen iiber eine deutlich
verbesserte Infrastruktur, vor al-
lem in der Logistik. Seitdem wur-
de auch das Team noch einmal

im deutschen

»Wir bieten iiber unseren

aktiven Vertrieb
einen sehr guten Fach-
héandlersupport.«

Gernot Sonnek,
Geschdftsfiihrer Action IT

Vertrieb aber sehr guten Fach-
hdndlersupportg, erldutert Son-
nek. Dazu gehéren nicht nur die
in der Distribution tiblichen
Standardservices, sondern im
schnellen Komponentenbusiness
auch, dass man die Kunden
schnell und zuverldssig mit den
relevanten Informationen {iber
Preise und Verfiigbarkeiten ver-
sorgt.

Nun sieht Sonnek die Zeit ge-
kommen, die Kundenbasis an
Fachhindlern und Integratoren
vor allem im SMB-Bereich noch

Riickendeckung aus Dubai

aufgestockt: 22 Mitarbeiter be-
schiftigt Action IT inzwischen.
Alles markterfahrene Distribu-
tionsprofis, wie Sonnek betont.
Denn die Marktkompetenz der
Mitarbeiter ist fiir den ehemali-
gen Devil-Manager ein Schliissel-
kriterium fiir die erfolgreiche Zu-
sammenarbeit mit bestehenden
Fachhdndlern und der Auswei-
tung der Kundenbasis. »Dass wir
trotz der schwierigen Wirt-
schaftslage ein Wachstum erzie-
len, begriindet sich in unserem
Geschiftsmodell: Wir fokussie-
ren uns auf eine kleinere Aus-
wahl an Herstellern und Produk-
ten, bieten iiber unseren aktiven

weiter auszubauen. Dies gesche-
he zum Teil allein schon iiber
den wachsenden Bekanntheits-
grad der Paderborner Firma, die
in diesem Jahr auch im CeBIT-
Fachhandelsbereich Planet Resel-
ler ausstellte. Zum anderen will
Sonnek auch das Sortiment ge-
zielt erweitern. Ziel ist es, ein
Vollsortiment im Komponenten-
bereich fiir die assemblierende
Kundschaft und die Integratoren
anzubieten. So fithrt der Spei-
cherspezialist Action IT seit Jah-
resbeginn auch Mainboards und
Grafikkarten in seinem Vertriebs-
programm. Peripherie und Zube-
hor gehoren des Weiteren zu den

Unternehmen

Produktgruppen, die in Kiirze
neue Kundenpotenziale erschlie-
Ren konnten. Auch erste Direkt-
distributionen wurden im Rah-
men dieser Sortimentsauswei-
tung geschlossen: Action IT soll
beispielsweise fiir Storage-Riese
Seagate den Absatz der Maxtor-
Marke pushen.

Und doch bleibt diese Direkt-
partnerschaft fiir Action IT eher
ein Ausnahmefall, betont Son-
nek. Man wolle in jedem Fall fo-
kussiert agieren und keine Ab-
hidngigkeiten von Herstellervor-
gaben schaffen. Deshalb fiihlt
man sich in der Subdistribu-
tionsrolle nicht unwohl.

Auf die Riickendeckung des
arabischen Mutterkonzerns Glo-
bal Distribution kann das deut-
sche Management zihlen: »Wir
setzen in Deutschland ganz auf
das lokale Management mit loka-
ler Expertise«, bekriftigt Mana-
ging Director V. M. Chandrasekar
im Gesprdch mit Computer Re-
seller News. Der im Jahr 2001 ge-
griindete Distributor ist in Asien,
vor allem in Indien, Broadliner.
Der GroRhdndler erzielte 2008 ei-
nen Umsatz von 350 Millionen
US-Dollar, in diesem Jahr peilt
man eine Steigerung auf 450
Millionen Dollar an. Von der Ent-
wicklung der deutschen Gesell-
schaft zeigt sich Chandrasekar
hoch erfreut, schlieflich handle
es sich um den groRten und
wichtigsten Markt in Europa. In
Deutschland unterstiitzt er das
Fokus-Konzept der Action IT-
Manager. »Wir sehen uns als Fi-
nanzinvestor, das lokale Unter-
nehmen agiert mit eigenen An-
teilseignern«, beschreibt er das
Geschiftsmodell. Dieses soll in
Europa weiter expandieren: Ne-
ben den Niederlassungen in den
Niederlanden und Deutschland
will Chandrasekar bald auch
den osteuropdischen Markt er-
obern.m

Action IT GmbH

Friedrich-List-Strale 67, 33100 Paderborn
Tel. 05251 41778-0, Fax 05251 41778-99
www.actionit.de
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Comline

Mit der Aktion »Sorglos durch den Sommer« ver-
sii3t Comline seinen Partnern die heilen Monate.
Im Rahmen des Incentives liefert der Apple-Distri-
butor noch bis zum 31. August online platzierte Be-
stellungen ab einem Auftragswert von 1.000 Euro
frachtfrei aus. Der Flensburger Disti gewdhrt sei-
nen Resellern wihrend dieser Zeit auRerdem ein
verlingertes Riickgaberecht von zehn Tagen fir
Apple-Monitore und Apple-Rechner in Standard-
konfiguration.

»Anstelle komplizierter Bonus-Programme setzt
Comline auch 2009 wieder auf eine Aktion, die

Fiir Rechner und
Monitore von
Apple gilt bei Com-
line den Sommer
iiber ein verlanger-
tes Riickgaberecht

sich fiir alle unsere Handelspartner gleicherma-
Ren lohnt: Der Verzicht auf die Frachtpauschale
zahlt sich fiir kleine wie grof3e Fachhédndler in ba-
rer Miinze aus«, erkldrt Harald Rapp, Geschéfts-
fithrer von Comline. »Das zehntdgige Riickgabe-
recht erlaubt es den Resellern, auch wahrend der
umsatzschwicheren Sommermonate eine grofRe
Auswahl an Apple-Produkten ohne finanzielle Be-
lastung direkt ab Lager zu fithren.«

Lancom

Im Rahmen einer Einfithrungs-
Promotion bietet der Netzwerk-
spezialist Lancom Systems seinen
neuen Highend Gigabit Switch
»Lancom GS-2124« bis Mitte Au-
gust zu attraktiven Sonderkondi-
tionen an. Reseller in Deutsch-
land, Osterreich und der Schweiz
erhalten den voll managebaren
Switch zum Aktions-HEK von 499
Euro anstelle von 645 Euro. Dies
entspricht einem Preisnachlass
von 23 Prozent. Mit dem GS-2124
Switch geht Lancom Systems
neue Wege und baut zugleich
auch sein Portfolio an Virtuali-
sierungslosungen aus.

Das Gerdt, das mit zahlrei-
chen Highend-Features ausge-
stattet ist, eignet sich vor allem
fiir mittelgroRe bis groRRe Netz-
werke mit bandbreitenintensi-

ven Anwendungen. Es unter-
stiitzt bis zu 256 simultane VLANs
und ermoglicht im Zusammen-
spiel mit anderen VLAN-fihigen
Lancom-Geriten eine durchgingi-
ge Netzwerkvirtualisierung iiber
die gesamte Infrastruktur.
Zeitgleich prasentiert der Her-
steller auch den voll manage-
baren Fast-Ethernet-Switch »Lan-
com ES-2126P« zu attraktiven
Sonderkonditionen. Er bietet fle-
xible PoE-Unterstiitzung sowie
Gigabit-Uplink-Anschluss fiir an-
spruchsvolle Netzwerke und

kann im Aktionszeitraum zu ei-
nem HEK von 389 Euro anstelle
von 489 Euro bezogen werden.
Weitere Informationen dazu fin-
den interessierte Fachhindler im
Lancom-Partnerportal.

Ja.
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Storage-Server-Distributoren im Hdndlertest

Handler fordern mehr
Projektfinanzierung und Leads

Zuerst die positive Nachricht: Die Value Add Distributoren kommen im Handlerurteil
allgemein gut weg. Die weniger gute Nachricht: Die VADs haben sich zumindest in punkto
Projektfinanzierung und Weitergabe von Leads nicht wesentlich gebessert. Adiva belegt
im CRN-Test den ersten Platz.

wolfgang.kuehn@crn.de

Acht Value Add Distributoren, allesamt
Spezialisten im Storage-Server-Geschift,
sind dieses Mal angetreten zum Test. Zu-
letzt 2007 von Computer Reseller News
durchgefiihrt, sollte die neue Umfrage un-
ter den Fachhéndlern kldren, wer bei Part-
nerprogrammen im Test als bester Stor-
age-Server-VAD als Sieger hervorgeht.
Mehr noch, die Befragung der Hédndler soll
zutage fordern, wo die Distributoren ihre
Hausaufgaben gut bis sehr gut gemacht

und wo sie noch Nachholbedarf haben. Ei-
nes jedenfalls darf schon mal als positiv
herausgestellt werden: Im Durchschnitt
haben sich die Leistungen der VADs im
Héndlerurteil gebessert. Lag die Durch-
schnittsnote aller 2007 getesteten sieben
Distributoren bei 2,11, so erreichten die
jetzt angetretenen Grossisten im Durch-
schnitt die Note 1,94.

Damit wiirden die Value Add Distribu-
toren die Auszeichnung Excellent Distri-

butor erhalten. Doch vier der Kandidaten
schafften eine Gesamtnote von unter 2,0
noch nicht ganz - was aber nicht bedeu-
tet, dass sie im ndchsten Test schon deut-
lich besser abschneiden kénnen. Klassen-
bester wurde in diesem Jahr Adiva. Der
Spezialist aus Bad Homburg setzte sich
mit der Gesamtnote 1,67 von den Mitstrei-
ten ab. Auch in den jeweiligen Gesamtno-
te der drei Hauptgruppen, in die die Test-
fragen unterteilt sind, wurde Adiva mit

den besten Noten ausgezeichnet. »Es freut
uns, dass unser vielfidltiges Engagement in
unsere Partnerbeziehungen Friichte trigt
und zusammen mit unserer Kompetenz
von den Hindlern und Systemhéusern so
positiv angenommen und mit guten No-
ten honoriert wird. Wir werden weiterhin
alles tun, um die gute Zusammenarbeit
mit unseren Partnern fortzusetzen und
auszubaueng, sagt dazu Adiva-Geschifts-
fithrer Uli Meyer.
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Immerhin mit dem Prddikat Excellent Dis-
tributoren gingen Azlan, Bytec und TIM
aus dem Test hervor. In der Gesamtnote
aus den Hindlerbefragungen erreichte
der zur Tech Data Gruppe gehérende VAD
Azlan eine 1,75, der Friedrichshafener
Spezialist Bytec eine 1,98 und TIM aus
Wiesbaden die Note 1,73. TIM-Vorstand
Jorg Eilenstein zur Bewertung: »Dies zeigt,
dass sich unsere Investition in zusdtzliche
Mitarbeiter und den Ausbau ihrer Qualifi-
kation bewdhrt. Wir werden den einge-
schlagenen Weg weiter verfolgen.« Und By-
tec-Geschiftsfithrer Matthias Bodry be-
dankt sich fiir das Ergebnis vor allem des-
halb, »da wir keine Storage-Spezialisten
sind und wir dieses Geschiftsfeld noch
nicht lange betreiben«. Anders sei es in
der Server-Distribution, zu der Bytec »seit
Jahren zu den Besten« zdhle. Deshalb freut
sich Bodry, »dass wir dieses Ergebnis nun
auch in der Spezialdistribution Storage er-
reicht haben«. Und Marc Miiller, Ge-
schiftsfithrer bei Azlan, legt Wert auf die
Feststellung, dass »wir bereits im letzten
Jahr zusdtzlich auf das Thema Storage und
Virtualisierung gesetzt und gerade hier
mit einem stark erweiterten Schulungs-
und Demo-Angebot weiter auf unsere Ver-
triebspartner zugehen werdenc.

Knapp am »Excellent-
Distributor« vorbei

Wenn es auch nicht zu Excellent gereicht
hat, auch die nichstplatzierten VADs kon-
nen ihre Leistungen sehen lassen. So
schrammte Bell Micro mit 2,0 nur knapp
am Excellent vorbei. Deutschland-Chef
Gerd Mehl darauf angesprochen, meint:
»Wir nehmen dies als Ansporn, unsere
Leistungen noch weiter auszubauen. Be-
sonders stolz sind wir auf die hervorragen-
den Umfrageergebnisse in Kategorien wie
Customer Service und Kompetenz der Mit-
arbeiter«. Ebenfalls nur knapp verfehlt hat
CPI die Sonderauszeichnung. Bei einer No-
te 2,02 will es Peter Markgraf, General Ma-
nager Sales & Marketing, nicht belassen:
»Gut ist nicht genug, wir werden an der
Verbesserung unserer Qualitdt hart arbei-
ten.« Immerhin gehoére der Bereich Server-
und Storage-Losungen seit 14 Jahren zum
Hauptgeschiftsfeld bei CPI.

Deutlich verbessert gegeniiber dem
Héandlerurteil vor zwei Jahren hat sich
auch Avnet. Der VAD vom Niederrhein er-
reicht in diesem Jahr immerhin eine Ge-
samtnote 2.07, wobei er in allen drei
Hauptkategorien Verbesserungen aufwei-
sen konnte. Und mit einer Gesamtnote
2,26 ging auch DNS noch mit einem »gut«
aus dem Test hervor. Damit sich diese No-

te in kiinftigen Hindlerbefragungen ver-
bessert, will Geschéftsfithrer
Hainzlmaier »unsere Leistungsfihigkeit
kontinuierlich im Sinne unserer Kunden
verbessern - gerade im technischen Be-
reich ist unser Technology Solution Cen-
ter ein aktuelles Beispiel«.

Bei allen Verbesserungen im Leistungs-
katalog der Value Add Distributoren, wie
beispielsweise Hilfsbereitschaft und Kom-
munikation mit den Mitarbeitern der Dis-
tributoren, oder auch bei der Betreuung

Rainer

und fachliche Kompetenz, zeigen sich
doch noch zwei Liicken auf, die bereits
2007 auffielen: Projektfinanzierung und
vor allem Weitergabe von Leads. Hier sind
die Spezialdistributoren aufgefordert,
schleunigst nachzubessern. Gerade die
Weitergabe von Leads gehort zu den sen-
siblen Leistungskriterien, die Vertrauen
schaffen kénnen. Und iiber die Notwen-
digkeit sinnvoller Projektfinanzierung
sollte man gerade in Zeiten der Rezession
kein Wort mehr verlieren missen.

www.adiva.de

www.ats.avnet.com

www.bellmicro.de

www.bytec.de

www.cpigmbh.de

www.dns-gmbh.de

www.azlan.de

www.tim.de

Re“s-é“ﬁer News

Reseller News

ResellerNews Reseller News

Regugfier News Re:é"ﬁer News Re;-é“ﬁer News

EXCELLENT CERTIFIED EXCELLENT CERTIFIED EXCELLENT CER
DISTRIBUTOR il DISTRIBUTOR DISTRIBUTOR il DISTRIBUTOR [l DISTRIBUTOR [l DIST

Reseller News

Adiva
Technischer Support 1,61
Unterstiitzung vor Ort 1,9
Presales-Support 1,68
Postsales-Support 1,45
Weitergabe von Leads 2,45
Schulungen 2,44
Marketing-Unterstiitzung 2
Projektunterstiitzung 15
Finanzielle Unterstiitzung 1,88
Projektfinanzierung 1,33
Anlieferung direkt beim Endkunden 1,47
(q[0] 1,65
Bereitstellung von Demogeraten 2
Technischer Support 1,61
Qualitdt der Informationen durch den Distributor 19
Form der Informationen 17
Telefonische Erreichbarkeit 1,45
Unterstiitzung bei Problemen 1,55
Kommunikation mit dem Distributor 15
Reaktionszeit der Ansprechpartner 15
Fachliche Kompetenz der Mitarbeiter 1,65
Marktkompetenz der Mitarbeiter 1,72
Hilfsbereitschaft der Mitarbeiter 15
Nimmt die Kunden ernst 1,25
Ist ein fairer Geschaftspartner 1,2
Ist flexibel und unbiirokratisch 15
Wiirde ich meinen Kollegen empfehlen 13
Fiihle mich dort als Kunde gut aufgehoben 13
Hat einen guten Ruf 1,56

Die einzelnen Leistungen der Hersteller bewerten die befragten
Reseller mit Schulnoten von Eins bis Sechs. Damit auf einen Blick
erkennbar ist, welcher Hersteller sich intensiv um den Channel
bemliht, verleiht CRN die Auszeichnung »Certified Distributor«.
Beurteilt werden die Leistungen in drei Kategorien: vertriebsfor-

dernde MaBnahmen (Hard Facts), Kooperationsverhalten (Soft

Avnet Azlan Bell Micro
1,78 1,72 2
2,44 1,92 2,17
1,78 15 1,75
2,09 1,67 2,1
3,85 2,6 2,73

2 15 2,78
2.4 2 2,25
1,94 1,93 1,75
2,27 1,88 2,75
2,13 2,14 1,7
2,06 1,59 1,6
1,93 1,27 2,33

2 1,77 2,13
1,78 1,72 2
1,95 1,55 1,89
2,2 15 18
2,1 1,85 1,7
1,84 1,75 1,72
1,7 15 1,7
1,95 1,6 1,95
1,74 1,65 1,67
1,89 1,89 1,58
1,47 14 1,45
1,6 15 1,65
1,6 1,55 1,75
23 1,95 1,95
18 1,6 1,8
18 1,75 18

2 1,78 1,94

frank.sautner@cmp-weka.de

Facts) und Image. In die Endbeurteilung flieBen Hard Facts als

Bytec
2 2 2,25
2,33 2,25 2,82
1,82 1,73 1,88
2 2,18 2,85
3.2 34 3,86
2,25 35 2,07
28 3 2,18
1,7 1,92 1,85
2,33 3 2,5
2,29 1 3,57
1,2 1,38 1,53
14 1,78 2,36
2,44 2,45 2,6
2 2 2,25
2 2 2
2 2,07 2,12
1,92 1,6 2,06
1,67 1,86 1,94
1,46 1,53 1,94
1,92 2 2,28
1,75 18 2,22
1,82 2 2,5
1,58 1,47 1,61
1,75 14 1,61
1,58 14 1,61
1,67 1,6 2,39
1,67 1,53 1,61
1,58 1,47 1,78
1,83 1,25 1,69

dreifache Wertung ein. Eine Auszeichnung erhdlt, wessen Angebot
mit einer Gesamtnote besser als 2,5 bewertet wird. Ab einer Bewer-
tung besser als 2,0 wird die besondere Auszeichnung »Excellent
Distributor« verliehen.Weitere Informationen erteilt Frank Saut-
ner, CMP-WEKA research+consulting, Tel. 08121 95-1595, E-Mail:

Quelle: CMP-WEKA research + consulting / © CRN-Grafik 24/2009
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Was Systemhauser gegen Margenverfall tun

Was Systemhduser gegen den Mar-
genverfall bei Hardware unterneh-
men, wollten die Marktforscher von
Compris von 412 deutschen Resel-
lern wissen. Mehr als die Hélfte der
befragten Systemhduser versucht,
den Umsatz zu halten und verstarkt
auf Losungen zu setzen.

Von den 187 befragten osterreichi-
schen Systemhausern halten nur

35 Prozent den Fokus auf Losungen
fiir das Allheilmittel gegen den Mar-
genverfall. Ein Viertel erwdgt sogar
den Riickzug aus dem Hardware-
Geschaft.

In Zeiten sinkender Margen set-
zen viele Wiederverkaufer auf ihre
Stammkundschaft. Bei iiber drei
Viertel der Befragten erfahren
diese Kunden eine besondere
Wertschatzung.

Die Halfte der befragten System-
hauser belohnt Stammkunden
mit besonderen Konditionen,

43 Prozent informiert sie durch
einen eigenen Newsletter. Sieben
Prozent denken sich fiir sie sogar
Uberraschungen aus.

Kundenempfehlungen spielen nicht
so eine grofe Rolle. Ein Drittel der
Befragten gibt als Grund an, die
Empfehler nicht zu kennen. Mehr
als ein Drittel bedankt sich fiir Kun-
denempfehlungen immerhin mit
einem Dankschreiben oder einer
kleinen Aufmerksamkeit.

Uber ein Drittel der Systemhéuser
schult seine Mitarbeiter in Sachen
Kundenloyalitat. Fast genauso
viele halten das nicht fiir notwen-
dig. Fiir sieben Prozent ist Kunden-
bindung ein fester Bestandteil.

Was unternehmen deutsche
Systemhiuser gegen den Margenverfall?

Angaben in Prozent

Umsatz halten, Schwer-

punkt auf Losungen IR 55
Al e o I -
ware, Services
msate it I 2:
Hardware erh6hen
Riickzug aus dem _ 17
Hardwaregeschaft

Ausgleich durch
Managed Services - :

Kompletter Wechsel in

anderen Bereich l =

Keine Angabe 0

Was unternehmen osterreichische
Systemhduser gegen den Margenverfall?

Angaben in Prozent
Umsatz halten, Schwer- _ 33
punkt auf Losungen
Ausgleich durch Software, _ 30
Services
Ruckzug aus cor I -
Hardwaregeschift
Weniger Zeit fiir
Beratung bei Hardware _ e
Weniger Hersteller im
Portfolio _ e

Fokus auf Preis, Arbeiten
mit wenigen Herstellern

Umsatz mit Hardware erhchen [JJJi] 6

Partnerschaften eingehen . 4

Quelle: Compris, Februar 2009 / © CRN-Grafik 24/2009

Quelle: Compris, Februar 2009 / © CRN-Grafik 24/2009

Erfahren Stammkunden eine besondere
Wertschatzung?

Angaben in Prozent

Keine Angabe

Welche besondere Mafdnahmen fiir
loyale Kunden fiihren Sie durch?

Angaben in Prozent

Bessere Konditonen | 50
Newsleter i [ <

Stammkunden

Sonderaktionen fur N 3>

Stammkunden

Veranstaltungen | 2

fiir Stammkunden

Keine Angabe [ 11

Uberraschendes -

Quelle: Compris, Februar 2009 / © CRN-Grafik 24/2009

Quelle: Compris, Februar 2009 / © CRN-Grafik 24/2009

I Wie belohnen Sie die Empfehler?

merksamkeit

Dankesschreiben

Angaben in Prozent

Bevorzugte Behandlung
in der Zukunft

Kenne die
Empfehler nicht

‘ Keine Angabe

Kleine Auf-

Keine Angabe

Schulen Sie Ihre Mitarbeiter in Sachen
Kundenloyalitat?

Angaben in Prozent

Kundenbindung und Loyalitat
sind fester Bestandteil

Nein

Quelle: Compris, Februar 2009 / © CRN-Grafik 24/2009
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Assemblierer-Summit 2009

16. Juni 2009 | Globana Trade Center Leipzig

Computer

assemblierer
summit

2009

Der Kongress fiir
Assemblierer, OEMs
und Systemhduser

Praxisorientierte
Workshops mit Profis

Rechtsberatung

Lizenzabgaben, Urhe-
berrechtsabgaben
und Riickstellungen
fur RMA: Unsere
Rechtsexperten von
der Kanzlei Felling zei-
gen lhnen, wie Sie
sicher assemblieren!

Modding

Wasserkiihlung,
CPU-Tuning und Case-
Modding: Welche
neuen Produkte und

Erleben Sie folgende Top-Speaker!

Christian Ganz
Channel-Chef von Intel

In seiner Keynote zeigt
Intels Channel-Chef die
neuesten Trends auf dem
Assemblierer-Markt auf
und erlautert, wie Intel

seine Partner unterstiitzt.

T

Petros Jossifidis
Field Application Engineer
Microtronica

Der Technik-Experte von
Microtronica erklart, wie
mit Server-Assemblierung
auf Basis der Intel-Tech-
nologie neue Kunden

RA Walter Felling
Kanzlei Felling

Gema-Gebiihr, Urheber-
recht & Co: Rechtsanwalt
Felling erlautert, wie Sie
die rechtlichen Fallen
beim Assemblieren ver-
meiden!

Trends gibt es im
Modding-Bereich?

Unsere Technik-Exper- ¢ Ea G ° s.
ten beraten Sie! EW| |1 nen Ie

. 1.000 Euro

bei der Assemblierer-
Meisterschaft!

S Jeder Besucher kann an der ersten CRN-Assemblierer-
Meisterschaft teilnehmen. Aus vorgegebenen Komponen-
ten muss maoglichst schnell ein PC zusammengebaut
werden. Der Gewinner erhélt 1.000 Euro in bar, dariiber

hinaus winken wertvolle Sachpreise.

gewonnen werden.

Assemblieren

In unserer Assemblie-
rer-Werkstatt konnen
Sie die neuesten
Komponenten und
Gehause selber aus-
probieren. Hilfestel- .
lung gibt es von unse-

ren Technik-Experten!

o
)

Wir bieten lhnen das richtige Forum!

() o
www.crn.de/assemblierer-summit
o o
" speicherguide.de
SO PC \agazin
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The future is fusion @ A DIVISION OF ARROW

The Difference in Distribution



Personen

Infortrend
Vertriebsspitze
neu besetzt

Der taiwanesische Hersteller und
Anbieter von vernetzten Spei-
cherlosungen Infortrend hat
Frank Sander an die Spitze seines
Marketings und Vertriebs fiir
Deutschland, Osterreich und die
Schweiz geholt. Sanders vorrangi-
ge Aufgabe wird der Ausbau des
Partnernetzwerks von Infortrend
sein.

Dabei gilt Sanders Hauptau-
genmerk der Forcierung der Akti-
vitdten von Infortrend im Chan-
nel. Im Zusammenhang mit Pro-
duktneuvorstellungen rund um
die RAID-Produktlinie EonStor+
und die Markteinfithrung einer
Enterprise Scalable Virtualised
Architecture-Losung fiir das En-
terprise-Umfeld spielt der Ausbau
des Channels beziehungsweise
die Erschliefung neuer Channel-
Segmente durch Infortrend eine
zentrale Rolle.

Vor seinem Wechsel zu Infor-
trend leitete Frank Sander bis
2003 das internationale Produkt-
management bei der Maxdata
AG. Von 2003 bis 2009 war Sander
bei Tandberg Data Leiter des
Channel- und Produktmarke-
tings und verantwortete die welt-
weiten Marketingaktivitidten des
norwegischen  Archivierungs-
und Backup-Unternehmens im
Channel. m

ANZEIGE

Florian Rosenberg und

Sony gehen getrennte Wege

Der ehemalige Vertriebsleiter der Consumer Division und auflerdem Mit-
glied des Management Boards, Florian Rosenberg, verldsst Sony. Die
Begriindung des Herstellers iiber Rosenbergs Ausscheiden klingt nicht
nach einem friedlichen Auseinandergehen der Parteien: »Die Trennung
erfolgt auf Grund des fehlenden gegenseitigen Vertrauens, die Zukunft
des Unternehmens langfristig nach einem einheitlichen Verstandnis und
nach gemeinsam definierten Grundséatzen zu gestaltenc, erklart Sony in
einer Mitteilung.

Bis zur Benennung des Nachfolgers iibernimmt Managing Director
Jeffry van Ede kommissarisch die Vertriebsleitung und verantwortet in
dieser Funktion die strategisch-operative Steuerung samtlicher Ver-
triebskanile fiir den Bereich Consumer Electronics.

»lch bedanke mich bei Florian Rosenberg, den ich menschlich sehr
schatze und respektiere, fiir seinen Beitrag und sein grofles Engagement
und wiinsche ihm alles Gute fiir die Zukunft«, so Jeffry van Ede, Mana-
ging Director der Sony Deutschland GmbH.

Florian Rosenberg kam im Februar 2007 als Head of Key Account zu
Sony Deutschland und wurde im April 2008 zum Divisional Director Con-
sumer Sales und Mitglied des Management Boards ernannt. m

crn.de MMebinar

We bi N a E 18.06.2009 dizierten Partnermanager fiir sei-

SPAM'SChutZ lll‘ld ler seinen damaligen Channel-
Compliance

Kostenlos anmelden! Nedzad Fajic bereits ein neuer

SAP muss kiinftig ohne einen de-

16.00 Uhr
1 Stunde

ne On-Demand-Lésung Business
ByDesign auskommen: Jiirgen
Kleinsteuber hat den Konzern

ST ET N EH LTSRN zum 31. Mai 2009 »auf eigenen

Effektiver

Wunsche verlassen. Im Januar
2008 berief der Software-Herstel-

Chef Kleinsteuber unerwartet
von seinem Posten ab und sorgte
damit fiir einigen Wirbel: Die
5 meisten Partner hatten erst aus
den Medien erfahren, dass mit

Mann die Leitung des Partnerma-
nagements in Walldorf iibernom-

go.crn.de/211

men hatte. Zur Personalie Klein-

Thomas Heise wird Fonic-Chef

Der kiinftige Geschiftsfithrer Tho-
mas Heise kommt von der Mutterge-
sellschaft Telefénica O2 Germany
und verantwortete dort zuletzt das
Privatkunden-Mobilfunkgeschift. Bei
Fonic tritt er als Managing Director
Marketing & Sales die Nachfolge von
Bjorn Flormann an. Flormann ver-
ldsst das Unternehmen auf eigenen
Wunsch, um sich im Ausland beruf-
lich neu zu orientieren.

Heise soll sich beim Simyo-Kon-
kurrenten Fonic vor allem auf den
weiteren Ausbau der Vertriebska-

nidle und Handelspartnerschaften
konzentrieren. Zusammen mit Ge-
schiftsfiihrer-Partner Holger Feistel
(Finance & Operations) soll er die Po-
sition von Fonic auf dem Discount-
markt stiarken.

Heise kennt die IT- und TK-Bran-
che gut: Vor seiner Zeit bei der Fonic-
Mutter O2 war er insgesamt fiinf Jah-
re lang Marketing Director bei E-Plus
und Intershop. Der 38-Jihrige be-
gann seine Karriere bei Procter &
Gamble, wo er bis 2000 als Assistant
Brand Manager arbeitete. B
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Florian Rosenberg

Jurgen Kleinsteuber verlasst SAP

steuber hieR es damals lediglich,
dass er dem Konzern in einer
»verantwortungsvollen Position
im Mittelstandsbereich« erhalten
bleibe.

Als »Vice President SAP Busi-
ness ByDesign Partner Portfolio
Development« war er bis zuletzt
die zentrale Anlaufstelle fiir die
Early Partner der On-Demand-Lé-
sung. Gemeinsam mit seinem
Team vermittelte er den Kontakt
zu Mitarbeitern aus Produktma-
nagement, Entwicklung und Ver-
trieb. Eine Aufgabe, die Klein-
steuber offenbar nicht mehr reiz-
te und die Fajic nun mit iber-
nimmt. W




CRN 24 / 11. Juni 2009

Termine Y

COS zieht es wieder auf die Strafle

Zusammen mit zahlreichen Hersteller-Partnern tourt COS ab
dem 22. Juni wieder durch Deutschland. Als Highlight sieht der
Lindener Distributor die Live-Prasentation von Windows 7.

Vom 22.6. bis zum 3.7.2009 begibt sich COS auf seine bereits
fiinfte Roadshow. Mit Herstellern wie APC, ELO, Kaspersky, Kyo-
cera, Lacie, Lexware, Microsoft, Topedo und Typhoon wird der
Lindener Distributor dieses Mal den Norden und Westen
Deutschlands ansteuern. Thematisch wollen der Grossist und
die Anbieter neuartige Produkte und Losungen, die von den Re-
sellern auch getestet werden konnen, sowie Ein- und Ausblicke
aus den verschiedenen IT-Bereichen prisentieren. Neben den
Produkten soll auch der direkte Dialog zwischen Fachhédndlern
und Hersteller im Vordergrund stehen.

Als Highlight der Veranstaltungen sieht COS die Live-Vorfiih-
rung von Microsoft Windows 7. Ein von Microsoft zertifizierter
Referent prasentiert die zahlreichen neuen Features und Mdog-
lichkeiten, die das neue Betriebssystem bietet. Zudem stellt der
Grossist Release 4 seines Handler-E-Shop-Systems COSShop24
vor, das er seinen Fachhandelspartnern kostenfrei zur Verfii-
gung stellt. Nach Angaben von COS wartet die neue Version mit
zahlreichen Neuerungen und Weiterentwicklungen auf.

»Es ist sehr wichtig, dass wir unseren Partnern Innovationen
zeigen und wichtige Informationen in den Vortrdgen vermit-
teln, aber am wichtigsten ist fiir uns, dass unsere Fachhdndler

Entrada ladt zum Golfturnier

die Moglichkeit haben, mit den Herstellern und vor allem auch
mit uns in direkten Kontakt zu tretenc, sagt Michael Krings, Ge-
schéaftsfithrer der COS Distribution GmbH, tiber die konzeptio-
nellen Hintergriinde der Roadshow und ergdnzt: »Wir sind der
Distributor mit der héchsten Kundenndhe — und das werden
wir auch weiterhin bleiben. Die Roadshow ist die optimale
Plattform, um mit unseren Kunden im kleineren Kreis in direk-
ten Dialog zu treten und zu bleiben.«

Da die Teilnehmerzahl pro Stadt begrenzt ist, empfiehlt der
Distributor eine baldige Anmeldung. Als zusédtzliches Danke-

Termine:

Teilnahmegebiihr:
Anmeldung und weitere
Informationen:

Fachsimpeln auf dem Fairway:
Am 18. Juni 2009 veranstaltet der
Distributor Entrada auf der Anla-
ge der Golfakademie der Univer-
sitdt Paderborn zum dritten Mal
den »entrada Golf-Cup«. Das vor-
gabewirksame 18-Loch-Turnier
steht allen Partner-Mitarbeitern
offen. Fiir Giste ohne Platzreife
wird ein kostenloser Golfschnup-
perkurs angeboten. Im Anschluss
an den Golf-Cup lddt Entrada alle
Besucher zur Abendveranstal-
tung mit Preisverleihung in die
Cocktailbar »Blauer Engel« ein.
Mit Riverbed, RSA und McAfee
konnte der Paderborner Value-
Added Distributor auch in die-
sem Jahr drei hochkardtige Spon-
soren fiir die Veranstaltung ge-
winnen. Gemeinsam stellen sie
Sachpridmien im Gesamtwert von
iiber 5.000 Euro bereit. Die teil-
nehmenden Partner kdnnen sich
dariiber hinaus in ungezwunge-
ner Atmosphire mit Entrada-
Verantwortlichen und Mitar-

schon bietet COS allen Teil-
nehmern der Roadshow ei-
nen Einkaufsgutschein fiir
sein Online-Bestellsystem
COSTrade in Hohe von 50 Eu-
ro. Weitere Informationen in-
klusive Agenda und Anmel-
deformular bietet die Home-
page von COS.

Termin:

18. Juni 2009 in Paderborn
Teilnahmegebiihr:
kostenfrei

Anmeldung und weitere
Informationen:
www.entrada.de/veranstal-
tungen/entrada-golf-
cup.html

beitern der Hersteller austau-
schen. Die Anmeldung zum Golf-
Cup erfolgt online unter
www.entrada.de/veranstaltungen/
entrada-golf-cup.html.

Fiir Géste, die eine lingere An-
reise haben, hat der VAD in Pa-
derborn Hotelkontingente reser-
viert, die direkt bei der Anmel-
dung abrufbar sind. Fiir Fragen
zum Entrada Golf-Cup steht
interessierten Resellern Frau Isa-
bel Navarra unter 05251 1456-176
oder per E-Mail an inavarra@ent-
rada.de zur Verfiigung. &

Der

A4F

Laut
kann jeder!

lufterloser
stromsparender
robuster

Computer
flusterleise
individuell
und extrem vielseitig

Multitalent Rechner A4F als:

Schneider A4F-TV+

Multimediale Vielfalt auf kleinstem Raum

All-inOne -
vereint TV, Radio, Videorecorder,
DVD-Player, Internet, Telefon, PC
oder Spiele in einem Gerat.

Schneider A4F-Glastouch

Robust und hart im Nehmen

Auch zum Wandeinbau in
verschiedenen GréRen erhaltlich.

XI-Kassensysteme

Platzsparend und ferngewartet

Optimale Anpassung fiir
Einzel- oder Mehrplatzl6sung.
Auch mit Touch-Bedienung lieferbar.

TESTGERAT

oder Prospekt anfordern

Wir konstruieren lhre Lésung...
... maBgeschneidert

{d) Schneider

Schneider Elektronik GmbH & Co KG
Dresdener StrafRe 29
01909 Grofharthau

Telefon 035954-5810
Telefax 0359 54 -5 81 99

www.schneiderelektronik.com
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Produkte & Technologien

Origin Storage

Datensicherheit auch unterwegs

Speicherhersteller Origin Storage bringt eine hardwareverschliisselte Security-
Festplatte auf den Markt. Fiir Reseller, die den »Data Locker« vertreiben, startet
der Anbieter zum ersten Mal ein Partnerprogramm mit zwei Levels.

ulrike.wendel@crn.de

Der  Speicherspezialist
Origin Storage erweitert

sein Portfolio um eine

USB-Festplatte, die iiber
Security-Features verfiigt.
Der Data Locker lédsst sich
tiber USB an ein Notebook
oder einen PC anschlieRen
und bietet durch eine Kom-
bination aus Sicherheits- und
Verschliisselungstechnologien
Schutz vor dem Zugriff durch
Unbefugte. Das Gerit eignet
sich vor allem fiir Unterneh-
men, deren Mitarbeiter sensible
Daten sicher speichern und
transportieren mochten.

Die hardwarebasierte Sicher-
heitstechnologie des »Data Lo-
cker« lduft unabhingig vom
angeschlossenen Laptop oder PC
ab. Damit wird die Moéglichkeit
ausgeschlossen, die Verschliisse-

lung etwa durch Trojaner oder
Malware auf dem Rechner zu um-
gehen. Der Zugriff auf die Daten,
die auf der Festplatte gespeichert
sind, erfolgt nach der Eingabe
einer individuell festgelegten
bis zu 18stelligen PIN iiber
ein Touchscreen-Display. Gegen
Brute-Force-Angriffe ist das Ge-
riat zusdtzlich mit einem Selbst-
zerstorungsmechanismus aus-
gestattet, der bei wiederholter
falscher PIN-Eingabe eine
komplette Reinitialisierung
und Formatierung der Fest-
platte mit Loschung aller
Daten notwendig macht.
Der Data Locker ist
mit Windows-,
und Mac-Rechnern kompa-
tibel und ist nach dem Federal
Information Processing Standard
»FIPS 197« der US-Regierung zer-

Linux-

tifiziert. Der HEK fiir die 128-Bit-
Variante beginnt bei 224 Euro,
fiir die Version mit 256-Bit-AES-
Verschliisselung bei 323 Euro.
Beide Modelle verfiigen iiber eine
Speicherkapazitit von 160 GByte.

Beim Vertrieb der Festplatte
setzt Origin auf seine bestehen-
den Distributoren Ingram Micro,
CPI und MSB. »Der Data Locker ist
kein Massenprodukt, das iiber
den Preis verkauft werden sollg,
sagt Konstantin Frdése, Regional
Director fiir die Regionen DACH
und Osteuropa bei Origin. Nor-
male Reseller werden deswegen
nur geringe Rabatte auf den
Listenpreis erhalten, die Rabatte
fiir zertifizierte Partner sollen da-
gegen umso hoher sein. Fiir Hind-
ler, die den »Data Locker« vertrei-
ben, hat Origin Storage zum ers-
ten Mal ein Partnerprogramm ins

Leben gerufen. Im »Amacom Data
Locker Security Partnerpro-
grammc konnen sich Hindler je
nach Absatzziel fiir die Stufen Sil-
ber oder Gold zertifizieren. Gold-
Partner bekommen einen hoéhe-
ren Rabatt auf den Distributions-
Listenpreis, sollten jedoch iiber
Erfahrung im Verkauf von Securi-
ty-Produkten verfiigen. Weitere
Bestandteile des Partnerpro-
gramms sind Marketingunterstiit-
zung, Lead-Weitergabe und eine
Hotline mit deutschsprachiger Be-
treuung. Partner werden aufer-
dem auf der Website von Origin
aufgelistet. B

Origin Storage Ltd

2-4 The Rutherford Centre, Basingstoke
Tel. 044 844 288 6868, Fax 044 844 288 9090
www.originstorage.com

Kingston

Kiihler fiir Gamer-PCs

Der Speicherspezialist Kingston
erweitert sein Kiihler-Portfolio
um das »HyperX«-Modell: Dieses
soll den gleichnamigen Speicher-
modulen zusétzliche Kiihlung
verschaffen und damit zu mehr
Leistung verhelfen.

joachim.gartz@crn.de

Der »HyperX«Kiihler von Kings-
ton wurde entwickelt, um die
»HyperX«Speichermodule des
Herstellers zusdtzlich zu kithlen
und somit eine hohere Speicher-
Performance zu ermoglichen.
Zwei 60-mm-Liifter erzeugen ei-
nen stindigen Luftstrom um die
Speichermodule. Der »HyperX«-
Kiihler, gefertigt aus eloxiertem
Aluminium, kann bis zu sechs
Module auf einmal kiihlen. Die
Kiihlbldtter werden bei Betrieb
von acht kleinen blauen LEDs er-
leuchtet. Der Kiihler ist sowohl
kompatibel mit den Standard- als
auch mit den grofReren »HyperX
T1«-Modulen. Die Kiihler werden

einzeln oder im Bundle mit sechs
GByte 2000- und 1800-MHz
HyperX DDR3 Triple-Channel
Speicher-Kits fiir Intel-Core-i7-
Systeme angeboten. Der EVK
steht noch nicht fest. Die Kiihler
werden in der EMEA-Region im
Laufe des dritten Quartals ver-
fiigbar sein.

Distributoren sind Actebis Pea-
cock, Avnet, COS, Dataworld,
Hantz & Partner, Ingram Micro,
PSP und Tech Data. ®

Kingston Technology Europe Ltd.

Kingston Court, Brooklands Close
Sunbury-on-Thames, Middlesex

TW16 7EP, England

Tel. 0044 1932 73 88 13, Fax: 0044 193273 88 11
www.kingston-technology.com

Der »HyperX«-Kiihler soll
Speichermodulen durch
zusatzliche Kithlung zu mehr
Leistung verhelfen

Stonesoft

Firewall fiir Filialen

Stonesoft bringt eine neue Appli-
ance fiir kleine Unternehmen
und entfernte Standorte auf den
Markt: »StoneGate FW-1030
FW/VPN« bietet neue Funktiona-
litaten wie Traffic Inspection

und SSL-Entschliisselung.

karena.friedrich@crn.de

Eine Firewall-Lésung der neuesten
Generation verspricht der Netz-
werksicherheitsspezialist Stone-
soft: Die »StoneGate FW-1030
FW/[VPN«Appliance verfiigt iiber
Traffic Inspection und SSL-Ent-
schliisselung. Sie eignet sich laut
Hersteller vor allem fiir kleine
Unternehmen sowie Zweigstellen
mit zwei- bis dreistelligen Anwen-
derzahlen. Die Losung ermdglicht
eine direkte Internetanbindung
von AuRenstellen grofRerer Orga-
nisationen ohne Umweg tiber den
Hauptstandort und schiitzt auf3er-
dem die AuRengrenzen oder inter-
nen Segmente eines Netzwerks. So

hindert sie beispielsweise Compu-
ter-Wiirmer daran, sich im inter-
nen Netzwerk auszubreiten.

Die StoneGate FW-1030 soll da-
bei nicht nur fiir die Datensicher-
heit, sondern auch fiir hohe Ver-
fiigbarkeit und kontinuierlichen
Informationsfluss sorgen. So ent-
schliisselt die Appliance den SSL-
Datenstrom vor der Inspektion
und verschliisselt ihn wieder, be-
vor er an den endgiiltigen Bestim-
mungsort weitergeleitet wird.
Dartiber hinaus garantiert die L6-
sung kontinuierliche Netzwerk-
Konnektivitdt durch integriertes
Firewall-Clustering und Server-
Loadbalancing.

Die FW-1030 FW/|VPN ist ab
4.950 Euro zuziiglich Mehrwert-
steuer beim Hersteller selbst und
liber Magirus erhéltlich. B

Stonesoft Germany GmbH
Nymphenburgerstraie 154, 80634 Miinchen
Tel. 089 4523527-0, Fax 089 4523527-22
www.stonesoft.de
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HD Filme und Fotos aus jedem Winkel

» 12,3 Megapixel

» 2,7" Display (dreh- und schwenkbar)

» Live View und HD Movie Funktion

» Integriertes Staubreduktionssystem

» 099,-

Art.-Nr. L821504

Mobile
Internet

Sichern Sie sich bis zu € 90,- Marge! realy

» 10,1" Display (1.024 x 600 Pixel), 1 GB DDR2, 160 GB S-ATA ..
» Intel® Atom™ N280 Prozessor (1,66 GHz)

> HSDPA: Download bis 7,2 MBit/s, Upload bis 2,0 MBit/s

» Microsoft® Windows XP Home; Gewicht 1,15 kg

» Bestellung unter www.ingrammicro.de/w000

EUR 41,97 (UVP) ..-r_F--

Im Tarif web’n’walk Connect L fiir 39,95 <€/Monat

Mobile

26"/64,77 cm TFT analog/digital

SAMSUNG

» Auflésung 1.920 x 1.200

» Kontrast (dyn.): 20.000:1, Helligkeitswert: 300 cd/m?

» Reaktionszeit: 5 ms, Blickwinkel: 170°/150°

» D-Sub 15p, DVI-D, HDMI, FuB: Standard, Tilt- und Swivelfunktion

EUR 275,'

Art.-Nr. 8867331

Shinsunegl

INGRAM

www.ingrammicro.de MIC RO ®
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Inkl. HDMI Kabel, 4 GB SD Karte und Tasche
> 12,3 Megapixel

» 3" Display mit 920.000 Bildpunkten

» HD-Movie Funktion

> Live-View

EUR 855,'

Art.-Nr. L821522

Nikon

Blitzgerate fiir SLR Kameras

EUR 218,'

Art.-Nr. L820300 (SB-600)

EUR 349,'

Art.-Nr. L821338 (SB-900)

Nikon

— - —
[ Mikon
e

COOLPLX

|

Extrem flaches Design

>» 10 Megapixel

» 3fach optischer Zoom

» 2,5" Display

» Intelligente Portratfunktion und Motivautomatik

EUR 108,'

Art.-Nr. L821460 (magenta)

Nikon

l TI-BUSINESS

Preferred Distributor
DISTRIBUTOR 2009

Broadline Distributor

|SiBER 2008/09
Broadliner/ |
Volisortimenter |

SPIEGELREFLEX

TESTSIEGER R
e s d 1/09

Body + MB-D10 Batteriegriff (ohne Objektiv)
>» 12,1 Megapixel

» 3" Display mit 920.000 Bildpunkten

» Voliformat FX Sensor

» Live-View

EUR 1-859,'

Art.-Nr. L821407

Nikon

Art.-Nr. Bezeichnung EUR
L821585 AF-S DX 35 1.8G 156,-
L820747 AF-S DX 18-200 VR 585,-
L821587 AF-S 50 1.4G ED 296,-
L820915 AF-SVR 70-300 468,-

L821588 AF-S DX 10-24 ED 663,-

[ J
L820840 AF-S VR 105 Mikro 663,- N’kom

Einfache Bedienung - ideal fiir Einsteiger
>» 10 Megapixel

» 3,6fach optischer Zoom

>» 3" Display

» Zahlreiche Automatikfunktionen

EUR 93,'

Art.-Nr. L821455

Nikon

Multitalent fiir Reise und Sport
>» 10 Megapixel

» 15fach optischer Zoom (28 — 420 mm)

> 3" Display

» Optischer Bildstabilisator

EUR 194,'

Art.-Nr. L821452

Nikon

Zoomriese mit Weitblick

» 12,1 Megapixel

» 24fach optischer Zoom (26 — 624 mm)
>» 3" Display (neigbar)

» Optischer Bildstabilisator

EUR 309,'

Art.-Nr. L821495

Nikon

28 mm Weitwinkel im eleganten Design
» 12,2 Megapixel

» 4fach optischer Zoom (28 — 112 mm)

» 2,7" Display

» Aufnahmebereit nach nur 0,7 Sekunden

EUR 194,'

Art.-Nr. L821454

Nikon




» Intel Core 2 Duo T6400 (2 GHz / 2 MB L2 / 800 MHz)
>» 16,4" WXGA++ (1.600 x 900), 4 GB DDR2, 500 GB HDD
» Blu-ray Combo, WLAN 802.11n, Cam, BT

» Windows Vista Home Premium SP1

EUR 810,'*

Art.-Nr. 558E090 SONY |
* Sichern Sie sich jetzt 5% Preisvorteil
durch Registrierung und erfolgreiche
Autorisierung unter www.sony1.net ) \-'»3.
\‘.
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Zuverlassige 15,4" Business Plattform
» Intel Core 2 Duo T6570 (2,1 GHz / 2 MB L2 / 800 MHz)
>» 3 GB RAM, 15,4" WXGA (1.280 x 800 Pixel)

» 250 GB HDD, DVD-SuperMulti-DL, WLAN 802.11a/g/n
» MS Windows Vista Business mit Downgrade auf XP Pro

EUR 615,'

Art.-Nr. 404H831

TOSHIBA

Nur das Beste ist gut genug

» Intel Core 2 Duo P8800 (2,66 GHz)

> 2 GB RAM 15,4" WXGA (1.280 x 800 Pixel)

» 160 GB HDD, DVD-SuperMulti-DL

» Windows Vista Business / XP Professional Twinload

EUR 999, =

Art.-Nr. 077MY85

O
FUJITSU

THE POSSIBILITIES ARE INFINITE

........... B L 800 M HZ)

" > 1GB RAM, 14,1" WXGA (1. 280 x 768 Pixel)

>» 160 GB HDD, DVD-SuperMulti-DL, WLAN 802.11a/b/g
» MS Windows Vista Business mit Downgrade auf XP Pro

EUR 665, =

Art.-Nr. 94308TV

Py,
=
S

Entwickelt fiir das ,,mobile Leben*
» Intel Atom N270 (1,60 GHz / 512 KB L2 / 533 MHz)
> 1 GB RAM, 10,2" WSVGA (1.024 x 600 Pixel)

» 160 GB HDD, kein Laufwerk, WLAN 802.11a/b/g
» Microsoft Windows XP Home

EUR 288,'

Art.-Nr. 8867610

FUjiTsy
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Der beste Freund fiir unterwegs

» Intel Core 2 Duo P8700 (2,53 GHz)

» 2 GB RAM, 14,1" WXGA+ (1.440 x 900 Pixel)

» 160 GB HDD, DVD-SuperMulti-DL

» Windows Vista Business / XP Professional Twinload

EUR 999, =

Art.-Nr. 077MY82

o)
FUJITSU

THE POSSIBILITIES ARE INFINITE
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Der Einstieg in die HP Businesswelt

> Intel Core 2 Duo P8600 (2,4 GHz)

> 3 GB RAM, 15,4" WSXGA+ Display

> 320 GB HDD, DVD-SuperMulti-DL, WLAN 802.11a/b/g/n

» Microsoft Windows Vista Home Basic
EUR 679, - (ﬁ/”]

Art.-Nr. 943094V

Mobile Computing im XL-Format
> Intel Pentium T4200 (2 GHz/FSB800/1 MB)
> 1x 2.048 MB, 250 GB, Camera, BT

» Vista Business / Win XP Pro

> 17" WXGA+, DVD SM (DL), 4 x USB 2.0

EUR 529,' acer

Art.-Nr. 865P066 Empowering People

I

Zwei zum Preis von einer! |

Inkl. Reise-Etui und Tischstativ
» Carl Zeiss® mit Autofokus fiir gestochen scharfe Bilder
» HD-Qualitat und Bilder mit 8 Megapixel (interpoliert)
» hochwertiges Mikrofon und RightSound™ Technologie
» RightLight™ 2 fiir hervorragende Bildqualitét
-
A Y

EUR 66, = Logitei'

Art.-Nr. 2226590

(Angebot enthélt
2 X Quickcam Pro)

INGRAM

= A

K@@ Produkte, auf die es derzeit Bonuspunkte

www.ingrammicro.de MIC RO ®

im IM. FOKUS Programm gibt, sind durch (€3 gekennzeichnet.

Das Pramien-Programm
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Ingram Micro -
Der beste Weg, den
Technologie nehmen kann.

Eleganter Breitbild-Monitor fiir PCs

>» 19" (48,1 cm) LCD-Widescreen, Bildformat: 16:10

» Dyn. Kontrast: 12.000:1, Auflésung: 1.440 x 900 Pixel
» Anschliisse: D-Sub 15p, USB, Analog (VGA)

» TrueVision, SmartControl Il, Smartimage

28190 ppiiips,

Art.-Nr. 1515605

Sehr gut ausgestatteter HDD/DVD-Recorder
>» HDMI mit 1080p Upscaling

» Festplattenkapazitét: 500 GB, bis zu 1.420 Std. Aufnahme
» Anschliisse: 2 x Scart, HDMI, Video, S-Video, 2 x USB

» Neu: X-pict Story (Bildershow), MP3 Wiedergabe mit Playlist

EUR 319,'

Art.-Nr. 558B835

SONY]|

O
FUjITSU

THE POESIBILITIES ARE INFINITE

Das Top Gerat zum Top Preis

» 26" LCD (1.920 x 1.200)

» Kontrast 5.000 :1, Auflésung 1.920 x 1.200

> Helligkeit: 300 cd/m?, Blickwinkel (h/v): 170°/160°
» DVI-D (mit HDCP), D-Sub 15p, HDMI

EUR 249,'

Art.-Nr. 077GU17

o)
FUJITSU

THE POSSIBILITIES ARE INFINITE

Preisanderungen und Irrttimer vorbehalten! Alle Preise sind Handlereinkaufspreise
in EURQ zzgl. gesetzlicher USt. Bonusvereinbarungen und Sonderkonditionen

verlieren ihre Giiltigkeit. Preise giiltig bis 18.06.2009. Es gelten unsere AGB.
Online bestellen:  www.ingrammicro.de/imorder

Auftragsannahme: Tel.: 0 89/42 08 - 16 66
Erstbesteller: Tel.: 089/42 08 - 12 58

Fax: 089/42 08 - 1555
Fax: 089/20 80 - 83 444

LCD-HDMI-Monitor fiir Multimediagenuss
» 23" (58 cm) Full HD-LCD-Display, Bildformat: 16:9

» Dyn. Kontrast: 12.000:1, Auflésung: 1.920 x 1.080 Pixel
» Anschliisse: DVI-D, HDMI (HDCP), USB 2.0, D-Sub 15p

» TrueVision, Smartimage, Speaker

EUR 175,'

Art.-Nr. 1515799

PHILIPS,

BRAVIA Full HD LCD mit 100 Hz Motionflow
» HD ready LCD mit Full HD Aufldsung (1.920 x 1.080)

» BRAVIA Engine 2 und 24p True Cinema

» Anschliisse: 2 x Scart, 3 x HDMI (HDCP), DM-Port, USB

» Integrierter DVB-T/DVB-C und HDTV Tuner

EUR 1.129,'

Art.-Nr. 558C456

SONY]|

VAceRl223H0) Series

21,5" analog Wide TFT

» Aufldsung: 1.920 x 1.080

» Kontrast: 20.000:1 (ACM), Helligkeit: 300 cd/m?
» Anschluss: D-Sub 15p

» Reaktionszeit: 5 ms

EUR 114,'

Art.-Nr. 865M735

acer

Empowering People

= eee—

46"/117 cm Full HD (1.920 x 1.080)

>» Kontrast: 50.000:1 (dyn.), Meta Brain Bildprozessor
» Active Vision M100 HD (100 Hz), Resolution+

» Tuner: analog, DVB-T, DVB-C, DVB-C HD (H.264)

» 4 x HDMI (HDCP), 2 x Scart, D-Sub 15p, USB, SD-Slot

EUR 889, =

Art.-Nr. 404J434

TOSHIBA

R

19"/48 cm, 16:10 TFT analog/digital
» Dynamische Kontraststeuerung fiir Kontraste bis 2.500:1
» 8 ms Schaltzeit Grau-Grau mit Overdrive-Funktion

» Helligkeit: 250 cd/m2, Blickwinkel: 178°, DVI-D, D-Sub
» Autom. Helligkeitssteuerung, Lautsprecher integriert

EUR 359,'

Art.-Nr. 4990461

@f EIZIZLI

24"/60,96 cm Wide TFT analog/digital

» Auflosung 1.920 x 1.080; Kontrast: 50.000:1

» Helligkeit: 300 cd/m2, Reaktionszeit: 5 ms

» D-Sub 15p, DVI-D, HDMI™, Blickwinkel (h/v): 170°/160°

» FuB: Hohenverstellbar (100 mm), Tilt-, Pivot-, Swivelfunktion

EUR 232,' w_l

Art.-Nr. 8867532

www.ingrammicro.de

typwes Werbeagentur GmbH

L




Jetzt testen!

Sie wollen wissen, was lhre Kunden aus
der IT/TK-Branche bewegt.

InformationWeek zeigt es lhnen.

CMP-WEKA ist eines der fiihrenden
integrierten Medienunternehmen
Deutschlands.

Wir bieten Informations- und Mar-
ketingservices fiir den gesamten IT-
Markt. Aufbauend auf den Starken
eines erfolgreichen Verlagshauses
ist das Unternehmen hervorragend
positioniert, um allen Marktteilneh-
mern umfassende, integrierte
Medienl6sungen anzubieten, die
auf die individuellen Bediirfnisse
zugeschnitten sind.

www.informationweek.de
www.crn.de
www.networkcomputing.de
www.cmp-weka.de
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Zwei Ausgaben kostenlos und
unverbindlich kennen lernen.

Vorteile fiir Abonnenten:
- Abonnenten erhalten alle Specials zu
Schwerpunktthemen kostenlos und

- InformationWeek ist das Leitmedium fiir
IT-Entscheider in Unternehmen und Behorden.

- InformationWeek liefert Argumente fiir IT,
weil sie erklart, wie IT die Geschaftsprozesse
unterstiitzen und verbessern kann.

> Zudem informiert InformationWeek iiber neue
Produkte und Technologien ebenso wie iiber die
wachsenden Anforderungen des IT-Managements
und tiber Compliance-Richtlinien.

frei Haus.

eingeladen.

- Abonnenten werden als VIPs
bevorzugt zu Veranstaltungen der
InformationWeek informiert und

InformationWeek

Das monatliche Praxismagazin fiir CIOs und IT-Manager

Das monatliche
Praxismagazin fir
ClOs und IT-Manager

> Kostenloser E-Mail Newsletter

Ja, ich mochte zwei Ausgaben der InformationWeek ganz unverbindlich probelesen.

Firma Abteilung

Name, Vorname

Beruf

StralRe

PLZ,Ort

Telefon, Fax

E-Mail (Ich bin damit einverstanden, von Ihnen per E-Mail Informationen zu erhalten.)

Als Bezieher der Computer Reseller News
erhalten Sie 25% Rabatt. Sparen Sie so iiber 25,- Euro.

Bitte senden Sie mir die beiden nachsten Ausgaben der InformationWeek kostenlos zu.
Wenn mich InformationWeek iiberzeugt und ich nicht innerhalb von 10 Tagen nach Er-
halt der zweiten kostenlosen Ausgabe schriftlich abbestelle, liefern Sie mir das Magazin
zum Jahresbezugspreis von € 113,00 (Studenten € 94,60) inkl. MwSt. und Versand im
Inland (Ausland € 164,00 / Studenten € 144,70). Das Abo kann jederzeit ohne Angabe von
Griinden schriftlich beim Abo-Service CSJ - InformationWeek gekiindigt werden.

Wird das Abonnement nicht gekiindigt, so verlangert es sich um ein weiteres Jahr.

Gewiinschte Zahlungsweise

O Bequem durch Bankeinzug O Gegen Rechnung O Kreditkarte

BLZ Kontonummer
Geldinstitut
Kreditkarte Kreditkartennummer

Datum, Unterschrift

Al039

O Ja,ich mochte den kostenlosen E-Mail Newsletter erhalten.

Coupon einsenden oder
faxen an: +49(0)8121-95-1508

CSJ - InformationWeek
Postfach 14 02 20 80452 Miinchen
fax +49 (0)8121-95-1508

mail cmp-weka@csj.de
fon +49 (0)89-20959193
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Ansprechpartner: Amina Jemi - 08121 95-1570

http://www.raidsonic.de

R I d S - ®
...StorageSolutions without limits!
—
Y N
ICY BOX IB-NAS902-B-BL ICY BOX IB-NAS4220-B
Einsteiger NAS fiir Zweifach RAID NAS fir
Heim- und Biironetzwerke Fortgeschrittene
» Giinstiges Einstiegsmodell fiir 3,5" SATA HDDs » RAID 0, 1, Span (NRAID), JBOD
» Mit eSata, USB 2.0 und 10/100 Mbit/s Ethernet = Offene Linux Struktur
* 4 Server in einem: » 7 Server in einem, z. B.:
- Samba (Windows Netzlaufwerke, Mac 0S X) - DHCP (Auto Netzkonfiguration})
FTP Server (Fernzugriff iiber Internet) R FTP Server (Fernzugriff (iber Internet)
DHCP (Automatische Netzkonfiguration) E\h - Samba (fiir Windows & Mac 0OS)
- UPnP (Zugriff von XBOX360 auf Musik und Bilder) == - Printserver
\ 7N
N\ N\
ICY BOX IB-NAS3221-B QNAP TS-239 Pro
Gigabit zweifach All in one Turbo NAS
RAID NAS = Intel 1.6 GHz Chip
» RAID 0, 1, Span (NRAID), JBOD » VGA Interface zur Wartung
» EasySwap® Mechanismus » 2x Gigabit LAN Anschluss
0K = 8 Server in einem, z. B.: = iSCSI Target
- gll_-lpcg (AutcEFNetzkonggu;ati?n) ) « Web File Manager
- erver (Fernzugriff Gber Internet ; ; s
- samba (fir Windows & Mac 0S) On[!ne-Emmterung d.er R{\ID-KapaZLtat
Webserver (mit PHP Blog Software) * Online-RAID-Level-Migration
“ /N ¥ i
7 e
QNAP TS-219 QNAP TS-119
Das Schnelle zweifach Schnelles Profi NAS
Profi NAS « iSCSI Target
» iSCSI Target » CoverFlow-Effekt Web Oberfléche
» CoverFlow-Effekt Web Oberflache » 7 Server in einem, z. B.:
+ 7 Server in einem, z. B.: - DHCP (Auto Netzkonfiguration)
- DHCP (Auto Netzkonfiguration) - FTP Server (Fernzugriff Uber Internet)
- FTP Server (Fernzugriff (iber Internet) - Printserver )
- Printserver - Webserver (mit PHP Blog Software) p() SR Tt
- Webserver (mit PHP Blog Software) - M{‘Mﬂ(n RATING 3,0
\ CoverFlow-Effekt Web Oberfliche \ )
RaidSonic Technology GmbH « Kurt-Fischer-Strafie 50 22926 Ahrensburg « Telefon: +49-(0)4102 - 468 900 (Vertrieb) » Fax: +49-(0)4102 - 468 901 « www.raidsonic.de
. S




MANAGED POE

Building Networks for People

C I L T I T T T 1 i
PP UEPY SO W

DES-1228P
28-Port Layer2 PoE
Smart Managed Switch

- Versorgt Endgerdte tiber Netzwerkkabel mit Strom
und Daten

- Kostenginstige Managementfunktionen durch
SmartConsole Utility

- Layer2-Erweiterung durch Spanning Tree

- Vier Gbit Uplink Ports zu Servern und Backbone

- D-Link Safeguard Engine

- 802.3af Power-over-Ethernet (PoE) bis 15,4 Watt Leistung
pro Port

Art. 60770 HEK 272,00 EUR

Kostenose

NFR Version!

Entdecken Sie die Vorteile eines
VolP-Telefonsystems/einer
IP-Telefonanlage

Testen Sie jetzt die kostenfreie 3CX-free-Edition unter
www.3cx.de oder senden Sie uns eine E-Mail an
3CX@allnet.de und erhalten Sie die NFR-Version (fiir
ALLNET-Partner kostenfrei) ohne Funktionseinschran-
kungen !

Jetzt offizieller 3CX-Partner werden: Melden Sie sich

zur 3CX-Zertifizierung an und erhalten Sie das exklusive

3CX-Patton-Bundle inkl. Zertifizierung zum NFR-Preis:
Anmeldung: www.802lab.de

Networks based on information,
success, friendship and more...

D-Link

Building Networks for People

DWL-3200AP
108Mbit Wireless LAN
Access Point mit PoE

- Professionelle WLAN Umgebungen

- Brandschutz-zertifiziertes Metallgehause
- PoE - Power over Ethernet integriert

- Optimale kabellose Abdeckung

- Umfangreiche Management Funktionen

Art. 35252  HEK 175,00 EUR

N NEU AB LAGER!
‘&»\%‘%ﬁ NET’
AL

ALLNET ALL6501 NAS RAID

- Unterstitzt bis zu 2x 2,5" SATA-Festplatten mit
Hot-Swapfunktion

- 1x 10/100/1000Mbit NetzwerkanschluB

- Unterstiitzt Raid 0,1,JBOD

- Liifterlose Ausfiihrung

- Energiesparfunktion bis zu 25% gegentiber normalen 2x
HDD’s NAS-Systemen

- 1x USB 2.0 + 1x USB 1.1 Schnittstelle

- Multimedia-Support: Itunes Sever/Photo Webserver/
Media Server mit uPnP AV Stream

- Anmeldung iiber User-Accounts oder Gruppen-Accounts

- Netzwerkfile Protokolle: MS = CIFS/SMB - Apple AFP 3 -
FTP/ HTTP/SSL, USB-Printserver-Funktion, Clientuntersti
zung = Microsoft 200/XP/2003/Vista und MAC 0S X

GIGABIT POE

D-Link

Building Networks for People

DGS-1224TP
24-Port Layer2 PoE Gigabit
Smart Managed Switch

- Flexible Anbindungsméglichkeiten durch optionale
SFP Transceiver

- Versorgung von PoE-fahigen Endgeraten tiber
Netzwerkkabel mit Strom und Daten

- Energiesparende Funktionen mit dlink|green

- Einfaches aber effektives Management durch
SmartConsole Utility

- Schutz vor Datenverkehrsiiberflutung durch D-Link
Safeguard Engine™

Art. 75830 HEK 575,00 EUR

ALLNET USB Server ALL0819

- Zugriff auf USB Gerate (iber Netzwerk mit Speziellem
SoftwareClient

- ein Gerat anschlieBbar

- USB-Speicherstick

- USB Tastaur

- USB VGA Adapter

- USB Kamera, etc

- 1USB Port

- kein USB HUB mdglich

ﬁ

HEK 109,00 EUR

Art. 74665 Art. 74209

nrFr-versionn HEK ab 0,- EUR HEK 99,00 EUR

ALLNET GmbH MaistraBe 2 82110 Germering
Tel.: 089/89422222 Fax: 089/89422233 www.allnet.de E-Mail: sales@allnet.de

Es gelten unsere AGB. Preise netto zzgl. MwSt. und Versand ab Lager Allershausen. Irrtum vorbehalten.

_ChanneIParmer o

- .3

. r . S d
Preferred Distributor CERTIFIED
2[’09 DISTRIBUTOR

Spezial-Distributor ]




FUr alle, die auf zack sind -

AVISTRON PCs mit Intel® Prozessoren!

,

mit Intel® Core™ 2 Quad Prozessor ‘E

Intel® Core™ 2 Quad Prozessor Q9550

2 x GTX280 Grafikkarten

8 GB DDR2 Speicher

2 x 1.000 GB SATA2 Festplatten

Blu-ray Brenner mit Lightscribe-Technologie :

1.200 Watt Netzteil L
Wasserkuhlung - A
Microsoft® Windows® Vista Ultimate ' |

@ @o@@@ 7~ \

& HEK zzgl. 19% MwSt.

15 Jahre Distribution zum Wohlfihlen
Siewert & Kavu - seit 1994

SI EWERT Siewert & Kau Computertechnik GmbH

Walter-Gropius-StraBe 12a - 50126 Bergheim
&KAU www.siewert-kau.com

DISTRIBUTIONLIVE Order Hotline: 02271-763 0



Mein Litestyle.
CORE

Mein Entertainment.

Mein Computer.

b

inside™

Gaming PC mit Intel® Core™ {7 Prozessor

Intel® Core™ i7-920 Prozessor
HD4850 Grafikkarte

4 GB DDR3 Speicher

1.000 GB SATA2 Festplatte
Blu-ray Laufwerk

ATX Midi Tower

550 Watt Netzteil

Ohne Betriebssystem.
Avistron empfiehlt Windows® Vista Business.

289

HEK zzgl. 19% MwSt.

Intel, das Intel Logo, Intel Core, und Core Inside sind Marken der Intel Corporation in den USA und anderen Landern.

Werden Sie autorisierter Avistron Héandler!
Weitere Informationen erhalten Sie bei:

Siewert & Kau Computertechnik GmbH

www.siewert-kau.com

Hotline: 02271-763 0
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Lohne und Gehalter zuverlassig abrechnen
Einfach starten, weniger Aufwand, viel Komfort

Lexware

LEXWARE

lohn+gehaltplus

worn harktfiitre?
nde und sichere Lohnabrechming
Die umfasse

Anderunge®
wsmup'm:\s der geseﬁ\' \\ezla &Tdet
J?::‘vr\lr‘ke;\d m - Januarl
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BXWARE
LEXWARE

Die komplette und fle;igb}gr w:irn1- —
brechnu _...----'I
e Gehalt&aumernehmen o

ATES: o ;\“demnue“

esetzlic
dzum - Januarl 2008!
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'E und mittlere
:
g
Y

ruckwirken!

Zugriff auf iiber 11000 Produkte rund um die Uhr Komplettsysteme, Serienrechner (ab Lager),
mit stindig aktualisiertem Lagerbestand.

ZUSATZUPDATES:

Jetzt inkl. der gesetzlichen Anderungen
rickwirkend zum 1. Januar 2009!

E=ZXHA lohn+gehalt plus 2009

Mit Lexware lohn+gehalt plus 2009 sind Ilhre Kunden steuerlich und sozialversicherungsrechtlich immer auf der sicheren Seite.
Dank Schnelleinstieg, Programmassistenten und tibersichtlicher Oberflache arbeiten Ihre Kunden bereits nach kurzer Zeit
routiniert mit dem Programm. Die Programmassistenten und die umfangreichen Hilfen bieten zuséatzliche Sicherheit.

Zusitzliche Funktionen bei Lexware lohn+gehalt plus 2009: Maschinelles Bescheinigungswesen ® Zahlungsausgang
per Lexware online-banking e Abrechnung von Kurzarbeit ® Mobil-Modus (eingeschréankte Zusatzinstallation auf dem
Zweitrechner) @ das Lexware info center liefert automatisch alle Neuigkeiten zum Programm e Lexware know-how center mit
Fachwissen und umfangreichen Informationen (Online-Zugang)

Die umfassende Lohn- und Gehaltsabrechnung fiir alle Kleinbetriebe, Freiberufler und Handwerker

€ 163,90 € 147,90 € 47,50

E=IZGA lohn+gehalt pro 2009

Mit Lexware lohn+gehalt pro 2009 sparen lhre Kunden viel Zeit, weil alle wichtigen Unterlagen erstellt werden,

die Ihr Unternehmen, das Finanzamt oder die Krankenkassen benétigen, wie etwa Lohnkonten, Lohnsteueranmeldungen oder
Beitragsnachweise und vieles mehr. Obendrein sind die erforderlichen Module zur Ubermittlung der Meldedaten in der
Sozialversicherung (dakota) und in der Steuer (Elster) integriert.

Zusitzliche Funktionen bei Lexware lohn+gehalt pro 2009: Client-/Server-Lésung inkl. 3 Arbeitsplétze — erweiterbar durch
Zusatzlizenzen, SQL-Datenbank von Sybase ® Benutzer- und Rechteverwaltung inkl. Passwortschutz ® Abrechnung von Kurzarbeit
vorgangsorientierte Startseite ® erweiterte Fehlzeitenverwaltung ® maschinelles Bescheinigungswesen @ Schwerbehindertenverwaltung
mitarbeiterbezogene Kostenstellenaufteilung

Die komplette und flexible Lohn- und Gehaltsabrechnung fiir kleine und mittlere Unternehmen

€ 278,50 € 190,50

€ 62,90

PC Systeme und Server iiber unseren
BTO-Konfigurator, Komponenten,
Peripherie, Zubehor

b.com Computer AG b.com Vertriebshiiro b.com Vertriebshiiro

(Zentrale/Vertrieb Kéln) Braunschweig Linden



Buchhaltung leichtgemacht
Die Rettung fir alle Nicht-Buchhalter |

E=ZGHA hiiro easy 2010

Einfach genial: Die Jederkanns-Version macht Biiroarbeit fiir alle Buchhaltungsmuffel genial einfach.

Keine Vorkenntnisse, kein Computer-Chinesisch: einschalten ist alles!

Buchhaltung fiir jedermann, so dass sie jeder kann. Rechnungen und Angebote schreiben, Kassenbuch fiihren, Geschéftszahlen
tiberblicken, Online-Banking. Lexware hiiro easy 2010 ist das ideale Programm fiir alle, die sich nicht mit Soll und Haben
auseinandersetzen wollen, aber dennach ihr Unternehmen zielsicher fiihren méchten.

Exklusiv und kostenlos:
Mit der neuen Version erhalten lhre Kunden Zugang zum Lexware biiro easy Internet-Portal. Hier finden die Clienten hilfreiche
Tipps und Informationen zum gesamten Themenspektrum — egal, wo sie sich gerade im Programm befinden.

Ideal fiir alle Kleinunternehmen, Freiberufler und Selbststdandigen

Erstversion Update
b.com Art.-Nr. SOF0051634 b.com Art.-Nr. SOF0051635

€ 58,90 € 47,50

=26 biiro easy plus 2010

Einfach genial: Die Jederkanns-Version macht Biiroarbeit fiir alle Buchhaltungsmuffel genial einfach.
Keine Vorkenntnisse, kein Computer-Chinesisch: einschalten ist alles!

Buchhaltung fiir jedermann, so dass sie jeder kann. Rechnungen und Angebote schreiben, Kassenbuch fiihren, Geschéftszahlen

tiberblicken, Online-Banking. Lexware hiiro easy 2010 ist das ideale Programm fiir alle, die sich nicht mit Soll und Haben
auseinandersetzen wollen, aber dennoch ihr Unternehmen zielsicher fiihren méchten.

Exklusiv und kostenlos: Mit der neuen Version erhalten Ihre Kunden Zugang zum Lexware biiro easy Internet-Portal. Hier finden
die Endkunden hilfreiche Tipps und Informationen zum gesamten Themenspektrum — egal, wo sie sich gerade im Programm befinden.

Exklusiv in Lexware biiro easy plus 2010: Lexware reisekosten inkl. Fahrtenbuch fiir 3 Reisende (SE-Version)
Mitarbeiterverwaltung, Zeiterfassungsfunktion (auf mehreren PCs installierbar) e Brutto-Netto-Gehaltsrechner (fiir das Kalenderjahr
2009; fiir 2010 tiber kostenlose Internet-Aktualisierung) ® Termin- und Aufgabenorganisation inklusive Abgleich mit Microsoft®
Outlook (Version 2000, 2003, XP, 2007) e wichtige Formulare und Vertrage (z.B. Mietvertrag, Arbeitsvertrag) fir Kleinunternehmer

Ideal fiir alle Kleinunternehmen, Freiberufler und Selbststdandigen

Erstversion Update
b.com Art.-Nr. SOF0051632 b.com Art.-Nr. SOF0051633

€ 88,90 € 171,50

EXCELLENT
DISTRIBUTOR

stop . .. b.com



ECOM empfiehlt Original Windows
Vista® Business.

ECOM Electronic Components Trading GmbH
zahlt zu den weltweit fGhrenden Handelsunterneh-
men fir PC-Komponenten, -Software, -Peripherie
und -Zubehér. Wir versorgen den IT-Fachhandel
mit allen wichtigen Komponenten des taglichen
Bedarfs. Um eine lickenlose Warenverfigbarkeit
zu gewdhrleisten, recherchieren unsere Mitar-
beiter rund um die Uhr auf allen Handelsplatzen
weltweit die besten Preise und Verfigbarkeiten —
taglich aufs Neue! Als lizenzierter Microsoft
Handler liefern wir lhnen zu allen Hardware-

Komponenten auch die passende Software wie
Microsoft Windows Vista® oder Office 2007¢.

ECOM - wir handeln.

Peripherie-/ .
Komponenten

Unsere Losungen

Ecom ist offizieller Microsoft Sub-Distributor und
liefert lhnen Original Microsoft® Software. Nut-
zen Sie die volle Power und Performance mit
Original Windows Vista®. Nur eine Originalver-
sion von Windows Vista® bietet lhnen viele wich-
tige Vorteile gegeniber einer kopierten oder an-
derweitig gefalschten Version. Gehen Sie keine
Kompromisse ein. Profitieren Sie von Original
Microsoft Software!

r
ECO

ECOM ist offizieller

Microsoft Sub-Distributor

«

™

Windows Vista

Home Premium

v ¥
y
Windows Vista
Ultimate

Microsoft

Cla
[ Jere
[I -
Office Ultimate 2007

o
L/

Windowé Vista

Business

Office
Small Business zao7

.
-
Windows Vista

Enterprize

Microsoft

Cln
Ciad.

Office Homeand
Student 2007

08544 / 97400 - 0 - www.ecom-trading.de

Windows Vista
Home Basic
mmsoﬂ‘

Office Basic 2007




exone’ PC Systeme

exone' Server

Storage

exone Medical PCs
Notebooks

exone’Industrie PCs

exone Mini PCs

Tablet PCs

exone” Fanless PCs
exone’staubdichte Systeme

Wenn ordentlich

was reinpassen soll -

Die QNAP NAS Turbo Stations!

m sehr leise!
m sehr gute Verarbeitung!

m sofort ab Lager lieferbar!
m fUr Business- und Professional User!
m hoher Funktionsumfang!

QNRAP
A

Alle Modelle auf: http://www.extracomputer.de/shop/Turbo-Station.html

TS-109 Pro i

m Marvell 6281 Prozessor (1,2 GHz) ®  Marvell 5182 Prozessor {500 MHz)
m  Marvelll 5182 Prozessor {500 MHz) ® Marvell 5182 Prozessor (500 MHz) ®  Marvell 5182 Prozessor (500 MHz) ®  Marvell 5182 Prozessor (500 MHz) = Marvell 5182 Prozessor (500 MHz)
B 512 MBDDRII ® 256 MBDDRII
= 128 MBDDRII B 256 MBDDRII m 128 MBDDRII ® 256 MBDDRII ® 128 MBDDRII
= 16 MB Flash = 8 MBFlash
= 8 MBFlash = 8 MBFlash = 8 MBFlash = 8 MBFlash = 8 MBFlash
= Windows Active Directory B 2x3,5" SATA, HotSwap
B 1x3,5" SATA B 1x3,5" SATA ® Windows Active Directory " Windows Active Directory ; B Jx3,5" SATA, HotSwap
® iSCSI-Unterstlitzung = 1x Gigabit RJ-45, 3x USB 2.0
B 1x Gigabit RJ-45, 3x USB 2.0, eSATA B 1x Gigabit RJ-45, 3x USB 2.0, eSATA | 1x3,5" SATA ® 1x3,5" SATA . B 1x Gigabit RJ-45, 3x USB 2.0
m 1x3,5" SATA m  externes Netzteil
m externes Netzteil = externes Netzteil = 1x Gigabit RJ-45, 3x USB 2.0, eSATA = 1x Gigabit RJ-45, 3x USB 2.0, , eSATA . . = externes Netzteil
= 1xGigabit RJ-45, 3x USB 2.0, eSATA = RAIDQ, 1,JBOD
® MaBe (BxHXT) 60 x 182 x 210 mm B MaBe (BxHXT) 60 x 182 x 210 mm m externes Netzteil ® externes Netzteil ! = RAID 0, 1,JBOD
m externes Netzteil ® MaBe (BxHXT) 175x 115x 214 mm
® MaBe (BxHXT) 60 x 182 x 210 mm = MaBe (BxHXT) 60 x 182 x 210 mm = MaBe (BxHXT) 175x 115x 214 mm
= MafBe (BxHXT) 60 x 182 x 210 mm

1 52 = € 1 77" € 1 78 = € 1 98 = € Art-Nr. 39955

Art-Nr. 39951 Art-Nr. 39952 Art-Nr. 39954

Art-Nr. 39936

Art-Nr. 39950

Windows Active Directory

2x 3,5" SATA, HotSwap

1x Gigabit RJ-45, 3x USB 2.0
externes Netzteil

RAID 0, 1, JBOD

MaBe (BxHxT) 175 x 115 x 214 mm

Art-Nr. 39956

2 2 2" € Art-Nr. 39958

Windows Active Directory

2x 3,5" SATA, HotSwap

1x Gigabit RJ-45, 3x USB 2.0
externes Netzteil

RAID 0, 1,JBOD

MaBe (BxHxT) 175x 115 x 214 mm

258,-€

= Windows Active Directory = Windows Active Directory

m iSCSI-Unterstlitzung

® 2x3,5" SATA, HotSwap

= 2xGigabit RJ-45, 3x USB 2.0, 2x eSATA
®m RAID O, 1,iSCSI

B MalBe (BxHxT) 102x 150x 216 mm

B iSCSI-Unterstlitzung

m 2x3,5" SATA, HotSwap

= 1xGigabit RJ-45, 3x USB 2.0

m externes Netzteil

= RAID 0, 1,JBOD

® MaBe (BXHXT) 175 x 115 x 214 mm

318,-€

Art-Nr. 44191 Art-Nr. 44412

349,- € e

]
u
[ ]
Windows Active Directory = Windows Active Directory
ISCSI-Unterstlitzung B 4x3,5" SATA, HotSwap
4x2,5" SATA, HotSwap = 1x Gigabit RJ-45,3x USB 2.0
2x Gigabit RJ-45, 5x USB 2.0, eSATA = externes Netzteil
internes Netzteil = RAID O, 1,5, 6, 5+spare, JBOD
RAID 0, 1, 5, 6, 5+spare, JBOD = MaBe (BXHXT) 176 x 188 X 255 mm
Maie (BXHXT) 180x 235X 177 mm

538,-€

Art-Nr. 39960

348,-€

TS-809U-RP

Art-Nr. 42663

Marvell 5182 Prozessor {500 MHz) m Marvell 6281 Prozessor (1,2 GHz) m Intel” Atom N270 Prozessor {1.60 GHz) Intel” Atorn N270 Prozessor (1.60 GHz) Marvell 5182 Prozessor {500 MHz) Intel” Atom N270 Prozessor (1.60 GHz)
Marvell 5182 Prozessor {500 MHz)
256 MBDDRII B 512 MBDDRII = 1024 MBDDRII 1024 MB DDRII 256 MBDDR Il 1024 MB DDR I
128 MBDDR I
. 8 MB Flash ® 16 MB Flash = 128 MB Flash (DOM) 128 MB Flash {DOM) 8 MB Flash 128 MB Flash {DOM)
8 MB Flas|

Windows Active Directory
ISCSI-Unterstlitzung

4% 3,5" SATA, HotSwap

2x Gigabit RJ-45, 5x USB 2.0, eSATA
internes Netzteil

RAID 0, 1, 5, 6, 5+spare, JBOD
Maie (BXHXT) 180x 235X 177 mm

558,-€

= Intel” Celeron M420 Prozessor {1.60 GHz) = Intel” Atom N270 Prozessor {1.60 GHz) = Intel” Core™2 Duo Prozessor {2.40 GHz)
0 Online Kapazitatserweiterung moglich = 1024 MBDDRI = 1024 MBDDRI = 2048 MBDDR I o Online Kapazitatserweiterung moglich
0 Online RAID-Level-Anderung maglich - TR (R L TR () i TR (R o Online RAID-Level-Anderung maglich
= Windows Active Directory = Windows Active Directory = Windows Active Directory
B iSCSI-Unterstlitzung B iSCSl-Unterstltzung B iSCSI-Unterstlitzung o o
m Marvell 5182 Prozessor (500 MHz) B 1x Gigabit RJ-45, 3x USB 2.0 ®m Intel’ Core™2 Duo Prozessor {2.80 GHz) = 4x3,5" SATA, HotSwap
m 5x3,5" SATA, HotSwap m 6x3,5" SATA, HotSwap = 8x3,5" SATA, HotSwap . . .
= 512 MBDDRII = internes Netzteil = 2043 MBDDRII = 2xGigabit RJ-45, 4x USB 2.0, seriell
m 2x Gigabit RJ-45, 5x USB 2.0, seriell, eSATA ® 2x Gigabit RJ-45, 5x USB 2.0, 2x SATA m 2x Gigabit RJ-45, 5x USB 2.0, seriell X
= 8 MBFlash m RAID 9, 1,5, 6, 5+spare, JBOD = 128 MB Flash {DOM) ®» redundantes Netzteil
) . . m internes Netzteil m internes Netzteil m RAIDO, 1, 5,86, 5+spare, JBOD .
m Windows Active Directory ® MaBe (BxHXT) 430 x 44 x 409 mm = Windows Active Directory ® RAIDO,1,5,6, 5+spare, JBOD
® RAIDOQ, 1,5, 6, 5+spare, JBOD ® RAIDOQ, 1,5, 6, 5+spare, JBOD m internes Netzteil )
m 4x3,5" SATA, HotSwap ® i5CSl-Unterstiitzung = MaBe (BXHXT) 483 x 89 x 532 mm
® MaBe (BXHXT) 188 x 261 x 261 mm ® MaBe (BXHXT) 257 x 175 x 235 mm ® MaBe (BXHXT) 200 x 298 X 270 mm

Art-Nr. 40366

Art-Nr. 40362

Art-Nr. 42293

624,-€

828,-€

e 1.388,- €

Art-Nr. 43241

1.798,-€

www.exohne.de

PC = Notebook m Server




Sind Sie richtig lizensiert?

Sollten Sie diese Frage mit einem ,ich weif es nicht genau“ beantworten, mdchten wir Ihnen bei Ihrer Lizenzerfassung und der dazugehérigen Lizenzierung helfen.
Unser von Microsoft geschultes Team berat Sie gern kostenfrei, unverbindlich und diskret auf die fiir Sie kostenglinstigste und lizenzrechlich einwandfreie Lésung,

damit Sie die Frage: ,,Bin ich richtig lizenziert?“ mit einen ,Ja“ beantworten kénnen. MEICO-Data ... Wir machen es (Ihnen) einfach!

I .
i w Microsoft

MEICO-Data empfiehlt Original Microsoft®-Software. A Wi ndows Server 2008

MEICO-Data ist offizieller Microsoft®-Subdistributor.

MEICO-Data Software Handels GmbH - Elbestrae 1-5- 26135 Oldenburg
Tel.: 0441 -219870 - info@meicodata.de - www.meicodata.de




Windows Server 2008

Next-Generation Server Operating-System

MEICO-Data empfiehlt original Microsoft® Windows Server 2008 Software.

aratiny] Systet

P"" . Ll
i Microsoft® Windows Server® 2008

=)

§ Py mit integrierten Web-, Virtualisierungs- und Sicherheitstechnologien
Q / ar2008 steigert die Verfugbarkeit und Flexibilitat Ihrer Serverinfrastruktur.
2 WmdowsSeW e Die leistungsstarken neuen Werkzeuge wie 1IS7,

8 - Windows Server Manager und Windows PowerShell geben

e i Ihnen mehr Kontrolle Uber Ihre Server und vereinheitlichen
Web-, Konfigurations- sowie Managementaufgaben.
Innovationen wie Netzwerkzugriffsschutz und Read-Only-
Domain Controller sichern das Betriebssystem und schitzen
die Serverumgebung, damit Ihr Geschaft ein Fundament
besitzt, auf das Sie sich verlassen konnen.

Abb. ahnlich

HP ProLiant ML350 (G5) 2 Wege Server /Intel Xeon E5410
Quad-Core - 2.33GHz, 12MB L2 - 1333MHz /

1GB Ram (2x 512MB) / Smart Array E200i/64 Controller.
1GB SDRAM PC2-5300

2x 72GB SAS Festplatte Hot Plug 2,5 (1000 U/Min.)

Hrst. Nr. 438730-041

Microsoft® Windows Server® 2008 Standard inkl. 5 Clients
inkl. Hyper-V

5 weitere Clients, Device oder User 99,-* 2479,'*

*zzg|. Mwst.

Sie haben Fragen zur Lizenzierung? Rufen Sie uns an unter 0441 - 219870.

Bei MEICO-Data von Anfang an gut beraten.

Micresoft E—
GOLD CERTIFIED I"II:E!I;H

Partner




PERFEKT
KONMBINIER

© Enermax 2009. Alle Rechte vorbehalten. Alle Warenzeichen sind Eigentum der jeweiligen Inhaber. Anderungen ohne vorherige Ankiindigung vorbehalten.

ECO trifft MAGMA

KLEISE—dank MAGMA-LUfter mit TWISTER-Technologie
SICHER  durch SafeGuard mit 8-fachem Schutzmechanismus

EFFIZIENT 80PLUS zertifiziert
BELASTBAR __ stabile und starke 12-Volt-Schienen

kZUVERLASSIG erstklassige Komponenten fir lange Lebensdauer

J

aARcoounaey | Patentierte Twister Lager Technologie
ENERMAX Dauerhaft niedriger Gerauschpegel
Lange Lebensdauer: bis zu 100.000 Stunden NERMAX
Batwing Blades

Fur einen deutlich héheren Luftstrom und geringere Gerduschentwicklung POWER. INNOVATION. DESIGN.

Website www.enermax.de/eco80+ ¢ Kostenlose Hotline 0800-3637629 (0800-ENERMAX) e E-Mail support@enermax.de

api, bhcom c9s DEVIL T DN PNl [ soft-carrier WAVE

COS Distribution GmbH DISTRIBUTIONLIVE Computerzubehdér GmbH

COMPUTERCOMFONENTS



Alle Preise zzgl. gesetzlicher Mehrwertsteuer. Es gelten unsere AGB. Irrtiimer, Druckfehler und Preisanderungen vorbehalten. Bildmotiv © www.photocase.com
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ARCHOS

ARCTIC COOLING
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Canon

Casetek

Foxconn
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Gyration

Hauppauge!
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MS-TECH

Nikon

OLYMPUS

PLEXTOR

PURE

DIGITAL
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COMMUNICATIONS

ASh.\rkwon

Shuttle
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L ARKLE
TOSHIBA

ZALMAN

Superzoom-Digitalkamera

Sie ist klein und leicht, verfiigt aber dennoch iiber einen 12-fach optischen
Zoom mit einer enormen Brennweite von 33-396 mm (aquivalent zu KB).
Damit holt die FinePix S1500 von Fujifilm auch weit entfernte
Motive ganz nah heran.

Fujifilm FinePix Z33WP

Digitale Kompaktkamera

* Wasserdicht bis ca. 3 m

10 Megapixel Auflésung

Objektiv mit 12-fach optischem Zoom
Bildstabilisator

2,7"-LCD-Monitor

Empfindlichkeit bis ISO 6.400
Videoclip-Aufnahme
Gesichtserkennung

23 MB interner Speicher
unterstiitzt SD(HC)-Karten
USB 2.0, AV-Out

Digitale Kompaktkamera

10 Megapixel Aufldsung
Objektiv mit 3-fach optischem Zoom
3"-LCD-Monitor

Empfindlichkeit bis 1SO 1.600

20 MB interner Speicher
unterstiitzt SD(HC)-Karten =t
USB 2.0 ' :
in Schwarz und
Silber erhaltlich

10 Megapixel Auflésung
Objektiv mit 3-fach optischem Zoom und Bildstabilisator
2,7"-LCD-Monitor * Empfindlichkeit bis 1SO 1.600

50 MB interner Speicher
unterstiitzt SD(HC)-Karten

USB 2.0, AV-Out
in Schwarz, Pink, Blau, Griin
und Gelb erhaltlich

| a
.
ard m. & |

Re;zﬁer News
MAXCOM EDV Vertriebs GmbH MAXCOM Computer Systems Deutschland GmbH
01187 Dresden Bamberger StraBe 7 - ]
i e sl 40885 Ratingen Telefon: 02102 -398410
DISTRIBUTOR Telefax: 0351 - 472 49 80 Breitscheider Weg 168-170 Telefax: 02102 - 398 419



Edifier | a Passion for Sound

chnete 2.0 Soundsyste

artiges Design und ausgezeichnete Funktionali : ege-Lautsprecher bilc

50Watt Klasse-D Verstérker ein uniibertro:
Tieftonbereich. Das digitale Audiosystem ver
wichtigen Funktionen per Fingerstreich be
USB-Audiostream, optischem SPDIF (digi.ta?'o"

AKTIONSPREIS! Giiltig bis 30.06

ange der Vorrat reicht. All sind Handler-Einkaufspreise ab Lager Hanr wSt. Irrtiimer, technische Anderungen und Druckfehler vorbehalten.

www.edifier.de

Beim Thema Sound

waren wir schon immer

kompromisslos

Matthias Jabs, Gitarrist der Scorpions

ad "\
.“:.

,//‘.
/4
,’/4

5

redcot design award
winner 2009

JET COMPUTER PRODUCTS GMBH
Hanno-Ring 3, 30880 Laatzen

Tel: +49(0)5102-672-0

Fax: +49 (0) 5102 - 672 - 249
E-Mail: info@jet-computer.de
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RAIDMAX

WL RAIDMAX. OOM
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RAIDMAX

WWWLRAIDMAN.OOM

RAIDMAX
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Midi-Tower Azteca

Frontanschliisse: 2x USB,

Audioein- und ausgang in der Front

« Perfekte Festplattenkiihlung
durch 120mm Liifter in der Front

+  92mm- und beleuchteter 80mm

Liifter an der Seite, 80mm Lifter

im Heck

Herausnehmbarer Festplattenkafig

mit Schienensystem, fiir schnelle

und einfache Festplattenmontage

« Mdglichkeit, extrem lange

PCI/AGP Karten abzufangen

Einfacher Einbau des Mainboards,

dank,, 1-click pull down

sidepanel technologie”

« Auch in schwarz erhatlich

AKTIONSPREIS! Giiltig bis 30.06.2009
Art-Nr.: X
GEH-RM619.B 43,90 €

J
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Midi-Tower SMILODON

« Front-Anschliisse:
2x USB 2.0, Audio In & Out

« Front-Tir mit magnetischem
Verschluss

« HDD/FDD Einbau schraubenlos
moglich mit mitgelieferten
Schienen

« Gehduse-Schrauben und MB-

Halter im Lieferumfang enthalten

Herausnehmbarer Festplattenkorb

« Karteneinbau in Expansion Slots
schraubenfrei mit vorinstallierten
Schnellverschliissen

« Kuhlsystem mit
4 vorinstallierten Liftern

AnmmaoTanan srvvs xvwavs (W D10 -““ s

Art-Nr.:

GEH-RM612.BT 62 90 €*
GEH-RM612.8S ry
v

AN

Midi-Tower
v,

Il
HYWAIVE AT OHEMOd

Midi-Tower Sagitta

Frontanschliisse: 2x USB 2.0, Audio In & Out

- Front-Tiir mit magnetischem Verschluss

- HDD/FDD Einbau schraubenlos moglich

« Gehduse-Schrauben und MB-Halter im Lieferumfang enthalten

- Karteneinbau in Expansion Slots schraubenfrei mit vorinstallierten Schnellverschlissen
- Kuhlsystem mit 3 vorinstallierten Liiftern

AKTIONSPREIS! Giiltig bis 30.06.2009

Art.-Nr.: GEH-RM921.BS (schwarz/silber) 3 9 ¥
Art.-Nr.: GEH-RM921.5R (rot/silber) ry — €

Gaming Mouse / Mouse Pad

HOORAI Gaming Mouse GIM1100

+ Optimierte Handauflage garantiert

langes, stressfreies Arbeiten

Dreifarbige Statusanzeige der

gewahlten dpi-Rate

« Abtastrate zwischen 400 und 2400dpi

frei wéhlbar

Tastenbelegung und Abtastrate kann

per Software frei angepasst werden

« Lasertechnologie und 5 Tasten fiir
ultraschnelles und genaues Gaming

« Teflon Gleitpads und Spezialkabel

verbessern die Gleitfahigkeit enorm

Perfektes Handling Dank frei

wahlbarer Zusatzgewichte

« Vergoldeter USB-Stecker fiir
schnellste Ubertragung

Art.-Nr.: MOU-RM-GM1100.B

26,90¢ (0

ieb ist personlich fiir Sie da!

Rufen Sie an: 05102-672-0

www.jet-computer.de

AKTIONSPREIS!

Art.-Nr.: ZUB-RM-HM2-XL.B

HOORAI Gaming Mousepad Mouse Mat XL

« GroBe: 40x35cm, 2mm dinn « Sehr gute Gleiteigenschaften
+ Rutschhemmende Unterseite ermdglichen noch schnellere
Bewegungen




ComLine-Sommer-Bundle
Da ist Musik drin!

QuarkXPress 8

inkl. ID2Q & iTunes-Gutschein

QuarkXPress 8 Vollversion 1.149,- Euro*
Markzware ID2Q v4 (ESD) 159,- Euro*
iTunes Gutschein 15,- Euro*

1.323,- Euro*

* Regulare HEKs

Greifen Sie zu - Sie sparen 224,- Euro!
Nur solange der Vorrat reicht!

ID2Q ESD-Version

=

QuarkXPress 8: Xperience Design

Eine moderne, intuitive Benutzeroberflache, Au-
torenwerkzeuge fir Print, Web und Flash sowie
designorientierte Typografiefunktionen machen
QuarkXPress 8 zu einem leistungsstarken Design-
und Layoutprogramm. Erleben Sie Kreativitat ohne
Grenzen. Xperience Design!

ssaugxyionp of ubisaqu) 2q0py — BZAl

Art.Nr. ZS-8001702 1 m o 9 9 2 - € m Disributor

www.ComLine-Shop.de

) . . ChannelPartner
ComLine GmbH : Lise-Meitner-Str. 16 - 24941 Flensburg

Tel. 0461 / 77 303-300 - Fax: -390 2009

Irrtimer und Preisénderungen vorbehalten. Preise gelten ab Lager Flensburg, zzgl. der gesetzlichen MwsSt., Porto und Ver- Preferred Distributor
sicherung. Alle Angebote freibleibend. Alle genannten Garantiezeiten entsprechen den jeweiligen Herstellergarantien. DISTRIBUTOR 2009

Es gelten unsere allgemeinen Verkaufs- und Lieferbedingungen.

Spezial-Distributor



’ Symantecw Confidence in a connected world.

—

Prevention

=

— - -
; g J
| | !

¢

F hiﬁhi:ig <
Virus

Trojaner

Pot-Net#

Systemausfall
o~

Symantec™ Protection Suite
Small Business Edition

§m D smanec
i ?

- S'teht die Abwghr Ihrer Kundgn. - N( ‘VASTAR

& P!T;I:;Cétiﬂn e Die Symantec Protection Suite Small Business Edition bietet Software & Consulting GmbH

e Client-Schutz, E-Mail Sicherheit und Backup.

gi e Benutzerfreundlich und kostengiinstig?:

% Die dichte Abwehrreihe fur kleine Gleich informieren und

Unternehmen. Die Suite iiberzeugt lhre bestellen! Ihre NovaStar
Kunden mit einer leistungsstarken Software & Consulting GmbH
Verteidigung.

Tel. +49 (0) 821-44079-44

) |m Vergleich zum Kauf von Einzelprodukten. SymanteC@novaStar.de

2 Preis pro Client ab € 63,- basiert auf der Version fiir 5 User bei einer Laufzeit

von 12 Monaten. Die Suite ist auch fiir 10 und 25 User erhaltlich. http://www.novasta r.de



www.ico.de/crn
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Energieeffizienter THE Server zum Einstiegspreis.

® Intel® Core™?2 Duo Prozessor E8400 ® 6x USB 2.0 Achten Sie
mit 3 GHz * 1x seriell (RS232) aut il

* Intel® Q43 Chipsatz ® 250 Watt Netzteil (80+) - >

¢ 2 GB DDR2 Arbeitsspeicher m

* 160 GB WD SATA-2 Festplatte (24x7) —

* Intel® GMA4500 Onboard Grafik
* 1x Gigabit LAN l

¢
G

Gerauscharmer Tower Server mit Dual-Sockel
und skalierbarer Festplattenkapazitat.

 2x Intel® Xeon® Prozessor mit 2,5 GHz
* |ntel® 5100 Chipsatz

© 4 GB DDR2 Arbeitsspeicher

© 1 TB Green-Line Fesplatte (24x7)

o 4x Festplatten Wechselrahmen

o DVD Laufwerk / Floppy

 2x Gigabit LAN

© 4x USB 2.0
® 1x seriell (RS232)
o 465W Netzteil (80+) intel)

Xeon

i

92 OFFICE ATOM PC ybto12 / bto-179652

Leiser Office PC im kompakten Desktopge-
hause mit Intel® Atom™ CPU.

* Intel® Atom™ 330 Dual-Core Prozessor
e Intel® 945GC Chipsatz

¢ 1 GB DDR2 Arbeitsspeicher

® 250 GB SATA Festplatte

* Intel® GMA950 Onboard Grafik

e 1x Gigabit LAN

* 6x USB 2.0

® 220 Watt Netzteil

A A D.0e 41

,-.

¢ Inkl. Beratung
' & Support!

Tel. 0 64 32 /91 39-757
Fax 0 64 32 /91 39-711
vertrieb@ico.de

Innovative Computer emon ® Zuckmayerstr. 15 ¢ 65582 Diez

BALIOS 148 1‘HE ATOM SERVER ybto61 / bto-194075

Ultrakurzer Entry-Server mit Intel® Atom™ 330 Dual-Core Prozessor.

o 1x seriell (RS232)
o 1x parallel
® 250 Watt Netzteil

o Intel® Atom™ 330 Dual-Core Prozessor
o |ntel® 954GC Chipsatz

* 2 GB DDR2 Arbeitsspeicher

© 160 GB WD SATA-2 Festplatte (24x7)

* Intel® GMA950 Onboard Grafik

¢ 1x Gigabit LAN

® 4x USB 2.0

-

XANTHOS 251 2HE SERVER ybto71/ bto-194072

Extrem performante 2HE-L6sung mit neuestem Intel® Xeon® Prozessor und Platz fiir 6 Festplatten.

 2x Intel® Xeon® Prozessor E5520 ® 2 x Gbit LAN

mit 2,26GHz ® 4 x USB 2.0 Ports
* Intel® Mainboard S5500BC 1 x RS232 Port
* Intel® 5500 Chipsatz * 510W Netzteil

* 16GB DDR3 FSB1066 REG ECC

® 2x 500GB Festplatte von Seagate (RAID1)
 4x 1000GB Festplatte von Seagate (RAID5)
¢ Adaptec Raid-Controller inkl. BBU

© DVD Laufwerk
.

Kompakter Office PC mit vPro-Technologie.

o Intel® Core™?2 Duo Prozessor E5200
mit 2,53 GHz

¢ Intel® Q45 Chipsatz

¢ 2 GB DDR2 Arbeitsspeicher

® 250 GB SATA Festplatte

® Intel® GMA4500 Onboard Grafik

* DVD Laufwerk

* 1x Gigabit LAN

* 8x USB 2.0

o 1x seriell (RS232)

Achten Sie
* 2x PCl auf Intel

* 1x PCl-e (x16), 1x PCl-e (x4) =y

I ww D.de 4

Y —

wir liefern auch nach Osterreich / Schweiz » Tel. 0: (0)1 994 9139



2009 by Meicodata & Braade

Sie mussen kein Acrobat sein, um ihn zu beherrschen.

Adobe® Acrobat® 9 Pro, mehr als nur "gucken und drucken"!

Wir, Ihre Adobe Partner, méchten lhnen die Vorziige des Adobe® Acrobat® 9 Pro naher
bringen.Wir erganzen |lhre Adobe® Acrobat® Bestellung um eine hochwertige Lern-DVD,
damit Sie die Vorteile, wie zum Beispiel PDF-Formulare, Texterkennung, Umwandeln von
Websites in PDF oder E-Mail-Archivierung, auch fir Ihr Unternehmen nutzen kdnnen.

lhre Adobe® Partner.

AUTHORIZED
Partner

Adobe 2009

www.adobe.de

@ SOFTWARE SERVICE

ELVER||

VALUE ADDED DISTRIBUTION
www.meicodata.de www.actebispeacock.de www.sos-software.com/adobe www.everit.de



boloneimot. LC75ITX

), GuminifiiBe fir 75W-Netzteil textern/passiv]

LC7oITK

ToW-Netzteil (extern/passiv]

Outical Disk Drive
(CD/DVD/BLUE-RAY)

Inkl. Liiftungsschlitzen [seitlich, ohen], —
Netzadapter mit 20/24-Pin, 12V 4-Pin, SATA, 4-Pin,

Floppy, Netzteil LC75ITK mit 75W max. -

[extern/passivl

www.lc-power.com
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Seit uber 22 Jahren
lhr verlasslicher Software Distributor

CorelDRAW®Graphics Suite X4-SBE

Datawatch

Neu: Monarch 10 in Deutsch

CorelDRAW

GRAPHICS SUITE

Die Small Business Edition der CoreDRAW®
Graphics Suite X4 orientiert sich an
den Bedlrfnissen kleiner und mittlerer
Unternehmen, in denen mehrere Anwender
Grafik- und Design-Software benutzen. Da
sie auf bis zu 3 Computersystemen installiert
werden kann, lassen sich betrachtliche
Kosteneinsparungen realisieren.

ab 535 €

» TIPP: 3 Lizenzen in einem Paket — ein unschlagbares
Preis-Leistungs-Verhaltnis.

Shopnr Nettopreis

GBV03744 CorelDRAW Graphics Suite X4 SBE, WIN, DE, CD 535 €

Weitere Infos unter www.sos-software.com/corel

_4

Mit Monarch 10, der weltweit fiihrenden
Berichts-Mining- und -Analysenlésung wird
die Produktivitdt auf ein hoheres Niveau
gebracht. Monarch 10 erlaubt selbst technisch
unerfahrenen Anwendern, schnell und einfach
verschiedene Filter, Berechnungen und
Zusammenfassungen zu erstellen, sie auf
verschiedene Datenbestdnde anzuwenden
und Daten zu exportieren.

Einige unserer Hersteller:

2X<

4 Acronis

Compute with confidence

F\\

Adobe

ALTOVA

9 DATAWATECH

EMBARCADERD
TECHNOLOGIES.

Fgotomaxx

DM

L]
172 € BRAINS
GOLD CERTIFIED | Mindiet
Partner °
» TIPP: Benutzer von Monarch V7 und friiheren Versionen erhalten (-
Monarch 10 zum Upgrade Preis! .’ m
BiTiocic, = %) TREND
Shopnr Bezeichnung Nettopreis
URPO00586 UPG MonarchPro10fromPro9, 1 User, WIN, DE, CD 172 €
(VeEEeAm
URP00534 Monarch Pro 10, 1 User, WIN, DE, CD 700 €

Weitere Infos unter www.sos-software.com/datawatch

Mehr unter:
www.sos-software.com/hersteller

>> Registrieren Sie sich als Handler und greifen auf liber 50.000 Artikel zu: www.sos-software.com/neu <<

(

Neuer Standard: eRECHNUNG

| eRECHNUNG

eRECHNUNG” drucken. PDF-Rechnung,
XML-Dateninhalte, qualifizierte, elektronische
Signatur und Verifikationsdatei werden (iber
das gotomaxx Rechnungsportal rechtssicher
und nachvollziehbar dem Rechnungsem-
pfanger bereitgestellt.

ab 288 €

» TIPP: Werden Sie Fachhandelspartner. Autorisierung inkl.
Eigeneinsatzversion = hdhere Marge + monatliche
Belegprovision fur Kundenprojekte.

Shopnr

Nettopreis

OO0OP00402 gotomaxx Partner-PaketeRECHNUNG DE, WIN, ESD 390 €

OOP00395 Elektronische eRECHNUNG GO, 100 Belege / Monat, ESD 288 €

Weitere Infos unter www.sos-software.com/gotomaxx

-

-

Unterer Talweg 40
D-86179 Augsburg
Free Call: 00800 - 76 77 63 89
E-Mail: info@sos-software.com

SOS Software Service GmbH

Die Handlerpreise dieser Anzeige gelten bis 17.06.2009.

visionapp )
Remote Desktop

2009

gotomaxx visionapp Remote Desktop 2009
; Elek > Ab sofort statt auf den Papierdrucker auf visionapp Remote Desktop 2009 ist ein
| sotomaxx Elektronische den gotomaxx Portaltreiber “Elektronische mvisionapp’ Werkzeug flr den administrativen Zugriff auf

eine Vielzahl von Servern und Clients mit di-
versen Protokollen. Uber 120.000 Adminis-
tratoren setzten visionapp Remote Desktop
bereits ein. Durch die erweiterte Protokoll-
unterstutzung ist der entfernte Zugriff auf Be-
triebssysteme wie Windows-, Citrix-, Linux/
Unix- und Macintosh kein Problem mehr.

ab61 €

» TIPP: Garantierte Zeitersparnis fiir jeden Administrator —
der 5 Minuten Softwaretest wird auch Sie liberzeugen:
www.sos-software.com/visionapp

Shopnr Bezeichnung Nettopreis
KRAO00466 VvRD 2009 1-5 Named Admins inkl. 1 Y MNT, DE/EN 61€
KRAO00469 VvRD 2009 Landerlizenz inkl. 1 Y MNT, DE/EN, WIN 1453 €

Weitere Infos unter www.sos-software.com/visionapp

SOS Software Service GmbH

Tilsiter Strafle 3
D-71065 Sindelfingen

Free Call: 00800 - 76 77 63 89

E-Mail: info@sos-software.com

SOS-Held

der Woche:

Falk Pfitzer
Vertrieb Sindelfingen,
32 Jahre alt.

Spezialist fiir gotomaxx,
ELOoffice, Starwind & VMware.

Mehr Helden unter:
www.sos-software.com/helden

SOS

SOFTWARE SERVICE
VALUE ADDED DISTRIBUTION

Geschiftszeiten:
Mo.- Fr.: 08:30 — 17:30 Uhr

SOS Software Service AG

Walzmuhlestrasse 53

CH-8500 Frauenfeld

Free Call: 00800 - 76 77 63 89
E-Mail: info@sos-software.com
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ZOTAC GeForce 92600GT

‘\ Preiswerte Allround-Grafikkarte, die eine solide Spiele-
3 performance bietet und sich dank HDCP-Unterstiitzung

Rk ~ auch fir eine flissige Wiedergabe von geschitzten
*2 . High-Definition-Medien eignet.
. ~ NVIDIA® GeForce 9600 GT Grafikchip
e 675 MHz Chiptakt
i\’ 512 MB GDDR3-RAM (256 bit)

1.800 MHz Speichertakt

unterstutzt DirectX 10 und OpenGL 2.1 sowie
NVIDIA® Graphics Plus und CUDA

2x DVI (1x HDCP, Dual-Link), TV-Out

PCle 2.0 x16

¥ ae
FoTAC. -
GEForce 9600GT

———

ZOTAC GeForce GTX260 AMP?

Gaming-Grafikkarte mit 3-Wege-SLI-
Unterstitzung fiir hohe Leistung.
NVIDIA® GeForce GTX260 Grafikchip
650 MHz Chiptakt
896 MB GDDR3-RAM (448 bit)
2.100 MHz Speichertakt
unterstuitzt DirectX 10 und OpenGL 2.1,
NVIDIA® Graphics Plus und CUDA

ZOTAC GeForce 9800GT ECO

3D-Grafikkarte, die durch optimierte
Energieeffizienz Giberzeugt.

NVIDIA® GeForce 9800 GT Grafikchip

550 MHz Chiptakt

512 MB GDDR3-RAM (256 bit)

1.800 MHz Speichertakt

unterstitzt DirectX 10 und OpenGL 2.1,

NVIDIA® Graphics Plus und CUDA

2x DVI (1x HDCP, Dual-Link), TV-Out 2x DVI (1x HDCP, Dual-Link), TV-Out
PCle 2.0 x16 PCle 2.0 x16

70,40 | B\ o 145,90

WWW.WAVE-COMPUTER.DE



SHARKOON Rush Board

Fiir PC-Spiele optimierte Tastatur,
die extreme Eingabegeschwindigkeit
und Reaktionsfahigkeit erméglicht.
105 Tasten und 12 Multimedia-Tasten
speziell abgestimmter Tastenanschlag
ergonomisches Design
gummierte WASD-Tasten
PS/2-Anschluss

14,-

ZALMAN vF2000

Kuihler mit flacher Bauweise, der sich
sowohl fiir Prozessoren als auch fiir
Grafikkarten eignet.

fiir Sockel 775, AM2, AM2+ und AM3

und fiir GeForce 9xxx oder ATI RV700

Grafikkarten

1.400-2.350 Umdrehungen/Minute

4 Heatpipe-Verbindungen

MaRe: 126x45x110 mm

inkl. FAN MATE 2 Liiftersteuerung

26,90

OCZ ModXStream Pro

Netzteil mit Kabelmanagement und
besonders leiser Kiihlung.
400 Watt (82-86% Effizienz)
Anschlisse: 6x 5,25", 2x 3,5",
4x SATA, 1x 6-polig und 6+2-polig
ein 140-mm-Lifter (temperaturgeregelt)
.80 PLUS”-zertifiziert
umfangreiche Schutzfunktionen
ATX12V 2.2, ATX 2.03, ATX

i 43,90

Antec

Believe it. ANTEC TruePower New Series TP-550

L eONEy Qualitats-Netzteil, das moderne PCs
zuverlassig mit Spannnung versorgt.
550 Watt (82% Effizienz)
Anschlisse: 9x 5,25", 1x 3,5",
9x SATA, 1x 6-polig und 6+2-polig
ein 120-mm-Lifter
/ ! »80 PLUS Bronze“-zertifiziert
sl oo f umfangreiche Schutzfunktionen
EPS12V 2.91, EPS, ATX12V 2.3,
ATX 2.03, ATX

72,90

WAVE Computersysteme GmbH

Adresse: Philipp-Reis-StralR3e 9 D-35440 Linden
Telefon: 06403 -9050 4000 Fax: 06403 -9050 4009
Abholer: 06403 -9050 4140

Kontakt: mail@wave-computer.de

SHARKOON FireGlider

Prazise, ergonomische Lasermaus im
exklusiven Flammendesign.
7 Tasten (6 programmierbar), Scrollrad
3.600 dpi Laserabtastung
20 G Beschleunigung
dpi-Umschalter (6 Stufen)
On-Board-Speicher fiir Makros
USB-Anschluss

17,50

ZALMAN cnpsago0 LED

Leistungsstarker Kiihler mit blau
leuchtendem LED-Liifter.
fir Sockel 754, 775, 939, 940, AM2,
AM2+ und 1366
900-1.800 Umdrehungen/Minute
Gerauschentwicklung: 19,5-31 dB(A)
3 schleifenférmige Heatpipes
120-mm-Lfter
MaRe: 130x152x94 mm

33,50

OCZ Vindicator

Hochwertiger Kiihler mit groBem
120-mm-Lifter und Heatpipes fiir
eine optimale Warmeableitung.
fiir Sockel 754, 775, 939, 940 und AM2
1.000 Umdrehungen/Minute
Gerauschentwicklung: 18,5 dB(A)
12 Heatpipe-Verbindungen
120-mm-Lifter
MaRBe: 120x150x135 mm

19,90

Antec

Believe it.

— ANTEC Sonata Il 500

Elegantes, schwarzes Gehause mit

| integriertem 500-Watt-Netzteil.

| extern: 3x 5,25", 2x 3,5"; intern: 4x 3,5"
| Front: zwei USB-, ein eSATA- und
3 zwei Audio-Ports
I ein 120-mm-TriCool-Liifter

D @ 4 I Laufwerksschachte mit Silicon-Dampfern

‘ herausziehbarer Staubfilter
ATX, 500-Watt-Netzteil

' 98,90

Computersysteme GmbH

Alle Preise zzgl. Mehrwertsteuer. Es gelten unsere AGB. Fiir Irrtimer und Druckfehler wird keine Haftung ibernommen.



Ein echtes Multitalent:

Das neue Server-Blade
ModularPower 730B80

... satte Leistung ohne Kompromisse

Anders & Rodewyk stellt mit Modular- Hotswap-Festplatten und vielfiltige Servervirtualisierung, Datenbank-
Power 730B80 einen Bladeserver auf I/O-Optionen, darunter Ethernet, SAS Anwendungen oder - einfacher
Basis der neuen Intel Serverarchitek- und Fibre Channel. Mit seinen bis zu ausgestattet — als Standardserver
tur (,Tylersburg”) mit Xeon Prozes- acht I/O-Pfaden eignet sich der neue fiir Dienste aller Art. Ein echtes Mul-
soren der Serie 5500 (,Nehalem®) vor. Blade-Server gleichermaRen fiir HPC, titalent eben.

ModularPower 730B80 bietet einen
hohen Speicherausbau, Platz fiir zwei

ModularPowenr

Ein oder zwei Prozessoren Xeon E5520
(oder schneller, z.B. Xeon X5570)

> 12 Steckplatze fiir RAM-Module DDR3-1333
(ermoglicht mit 8 GB Modulen bis zu 96 GB RAM)

> LSI SAS Controller (RAID 0/1)
fiir zwei lokale Hotswap-Platten oder SSDs

> Integriertes Management
inkl. KVM-iiber-IP und Nutzung entfernter Laufwerke

> 2 Steckplatze fiir Erweiterungskarten:
PCle x8 (Formfaktor CIOv) und PCle x16 (Formfaktor CFFh)

> Kompatibel zu IBM BladeCenter Produkten
(Anders & Rodewyk ist Mitglied bei blade.org)

> Ab sofort verfiigbar

Alle genannten Firmen und Produktnamen sind eingetragene Warenzeichen

der jeweiligen Hersteller in deren Markten und Landern.

ModularPower 730B80 Bladeserver mit 2 Intel Xeon E5520 Prozessoren, ohne RAM

ModularPower 730B80 Bladeserver mit 2 Intel Xeon E5520 Prozessoren und 12 GB RAM (6 Module)

Gewadhrleistungsinformationen

Wir geben eine 3-jdhrige Teilegarantie auf unsere
ModularPower Produkte. Optional bieten wir ModularPower 730B80 Bladeserver mit 2 Intel Xeon E5520 Prozessoren und 24 GB RAM (6 Module)
einen bundesweiten Vor-Ort-Service an.

Alle Preise verstehen sich zuziiglich der gesetzlichen Mehrwertsteuer ab Lager Hannover. Die Angebote sind freibleibend. Irrtiimer und Zwischenverkauf vorbehalten.
Es gelten die Allgemeinen Geschéaftsbedingungen der Anders & Rodewyk Das Systemhaus fiir Computertechnologien GmbH — www.ar-hannover.de/agb.html

Anders & Rodewyk

Das Systemhaus fiir Computertechnologien GmbH

Briisseler StraBe 1 - 30539 Hannover
blade.or-g‘“ Telefon 0511 968 41-0 - Fax 0511 9 68 41-41

ANDERS & RODEWYK
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karl.froehlich@crn.de,
joachim.gartz@crn.de

Beim deutschen Fachhandel ist
das Assemblieren von PCs und
Servern nach wie vor beliebt. Die
groflen Rechnerhersteller argu-
mentieren zwar schon seit tiber
einem Jahrzehnt, dass es keine
sinnvolle Alternative zu ihren
Markengerdten und Build-to-Or-
der-Konzepten gibe, der Ruf ver-
hallt aber mehr oder weniger un-
gehort. Die Griinde sind vielfil-
tig und reichen von der Trigheit
der A-Brands iiber den Wunsch
nach Spezialanfertigungen bis
hin, dass eine Eigenmarke immer
noch ein Aushingeschild ist.

Die Argumente dagegen, die
sind ebenfalls nicht von der Hand
zu weisen. Markenware, wie auch
Produkte von B-Brands sind (in
der Regel) ausgereift, auf Kompa-
tibilitdt getestet, erfiillen alle Vor-
schriften und Auflagen und
konnten mit einem dem Bedarf
entsprechend umfangreichen
Service-Paket ausgestattet wer-
den. Zudem besitzen die Rechner
beispielsweise Zertifizierungen
wie von Microsoft oder VMware.
Dies ist vor allem bei groRen Kun-
den ein wichtiges Kaufkriterium.

Dies hat natiirlich auch sei-
nen Preis. Hier sind vor allem
mittelstindische Kunden offen
fiir gilinstigere Alternativen.
Gleichzeitig sind anspruchsvolle
Anwender, im Business- wie im
Home-Bereich, durchaus bereit,
Geld auf den Tisch zu legen.
Auf Hochstgeschwindigkeit oder
auch Hochverfiigbarkeit ausge-
legte Rechner gibt es nur selten
von der Stange. Dies gilt auch fir
gerduscharme PCs. Zwar sind
Computer seit ein paar Jahren
nicht mehr von Haus aus laut,
aber fliisterleise Silent-PCs blei-
ben eine Sonderanfertigung.

Computer

Reseller News

CRN sucht den schnellsten Schrauber

Mit PC-Assemblierung im Vorteil

Eigenmarken kommen beim Fachhandel immer dann zum Einsatz, wenn die Standard-
PCs der grof3en Hersteller den Anforderungen nicht geniigen. Sei es, weil ein leiser Betrieb,
neueste Komponenten oder absolute Geschwindigkeit gewiinscht sind. Anlasslich des
Assemblierer-Summits sucht CRN den schnellsten Schrauber.

Foto: iStock

CRN-Assemblierer-Meisterschaft: Jeder Besucher kann kostenlos teilnehmen. Aus vor-
gegebenen Komponenten muss moglichst schnell ein PC zusammengebaut werden

Heimanwender und Gamer legen
zudem Wert auf das Design. Aus-
gefallene Gehduse oder Rechner
mit Wasserkithlung finden sich
ebenfalls eher nicht in den Port-
folios der grofRen PC-Fabrikanten.

Assemblierer Summit
in Leipzig

Fiir alle, die sich mit der Fertigung
von Servern und PCs beschiftigen,
veranstaltet Computer Reseller
News am 16. Juni in Leipzig den
»Assemblierer Summit 2009¢«. Zu
den Ausstellern gehéren CPU-
Hersteller AMD und die Distribu-

assemblierer
summit

2009

toren Ingram Micro, Tech Data
und Microtronica. Die neuesten
PC-Komponenten wie CPUs, Gra-
fikkarten und Festplatten gibt es
in der Werkstatt-Area live im Ein-
satz zu sehen.

Die Vortragsreihe er6ffnet
Christian Ganz, Channel-Chef
von Intel mit seiner Keynote tiber
die Trends fiir den deutschen As-
semblierer-Markt. Frank Sauter,
Senior Consultant Marktfor-
schung bei CMP-WEKA research +
consulting, stellt die Ergebnisse
der CRN Channeltracks Assem-
blierer-Studie vor, die aufzeigt,
wo Kundenpotenziale vorhanden
sind und wie sich der Systembuil-
der-Markt kiinftig entwickeln
wird. Petros Jossifidis von Micro-
tronica zeigt zudem, wie Server-
Assemblierer neue Kunden ge-
winnen kénnen.

Rechtsanwalt Dr. Walter Fel-
ling referiert tiber Urheberabga-
ben, GEMA-Gebiihr und wie Sys-
temintegratoren rechtliche Fal-
len beim Assemblieren vermei-
den. Eine ganztigige kostenlose
Rechtsberatung informiert iiber

MEHR INFOS

www.crn.de/
assemblierer-summit

die Themen Lizenzabgaben, Ur-
heberrechtsabgaben und Riick-
stellungen fiir RMA. Die Kanzlei
Felling steht zudem fiir personli-
che Fragen zur Verfiigung.

Das Highlight fiir alle Techni-
ker und Schrauber: die CRN-As-
semblierer-Meisterschaft. Aus vor-
gegebenen Komponenten muss
moglichst schnell ein PC zu-
sammengebaut werden. Der Ge-

Komponentenmarkt

blierer-Meisterschaft sicher zu
unterbieten gilt.

Fir den Einbau von Sonder-
bauteilen, wie sie beispielsweise
fiir einen Silent-PC noétig sind,
wird in der Regel mit einem Zeit-
aufschlag von circa zehn Minuten
gerechnet. »Das Anbringen einer
Gehduse-Schallddimmung dauert
im Schnitt zusdtzliche zehn bis
15 Minuteng, erkldrt Thomas Ro-
senblatt, Geschéftsfithrer des in
Rédermark anséssigen Spezialis-
ten fiir Silent-PCs, PC-World. Das
Aufspielen der Betriebssysteme
schldgt mit bis 20 Minuten zu Bu-
che, zuziiglich den Sicherheits-
Updates von Microsoft.

Der Funktionstest fillt je nach
Anbieter unterschiedlich aus.
Grundsédtzlich legen Integrato-
ren aber Wert darauf, dass es zu
keinen Reklamationen kommt,
die Marge ist bereits klein genug.
Daher durchlaufen die PCs in der
Regel mindestens eine halbtéigige
Priifung. Komplexe Rechner lau-
fen tiber Nacht circa zwolf bis 16
Stunden lang.

Beim Einbau gehort sicherlich
die Hauptplatine zu den unhand-
lichsten Bauteilen. Fiir PC-World-
Chef Rosenblatt ist die korrekte
Kabelverlegung die zeitraubends-
te Komponente: »Zu den Knack-
punkten beim Assemblieren ei-
nes Rechners zdhlt auflerdem die
Beachtung der Vorschriften, wie
zum Beispiel fiir die Kabelverle-
gung, die CE-Konformitidt und
die EMV-Verordnung.«

Assemblierung: zeitraubende Kabelverlegung

winner erhdlt - neben seinem Ti-
tel - 1.000 Euro in bar. Dariiber
hinaus gibt es wertvolle Sachprei-
se wie iPods, Soundstationen und
die neuesten PC-Komponenten
Zu gewinnen.

Je nach Ausstattung und Ge-
hduseform bendtigen Techniker
im Schnitt zwischen 30 und 60
Minuten fiir den Zusammenbau
der Hardware eines kompletten
Rechners. Wenn alle Teile parat
liegen, schrauben Profis einen
Standard-Midi-Tower auch in
rund zehn Minuten zusammen.
Eine Zeit, die es bei der Assem-

Am gefragtesten sind derzeit
Mittelklasse-Rechner. Die Preis-
spanne beginnt hier bei rund 800
Euro. Dafiir gibt’s bereits Model-
le mit Vierkern-CPU, vier GByte
Arbeitsspeicher, 1-TByte-Festplat-
te und Windows Vista Home Pre-
mium. Highend-PCs beginnen
bei Verkaufspreisen ab 1.250 Eu-
ro. Profi-Boliden mit neuester
und schnellster Technik wie mit
Intels »Core i7-940«-Prozessoren
belaufen sich auf deutlich iber
2.000 Euro.
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Aetka-Geschiftsfiihrertreffen

e lmerser i = _ Fitness und Business
Olympiasieger Lars
Riedel steht Handlern

“ in Hartmannsdorf

wolfgang.kuehn@crn.de

Als Co-Pilot im getunten Mini iiber einen Rundkurs - bei Aetka moglich.

Von Diskus-Olympiasieger Lars Riedel Durchhalte-Tipps wenn'’s im Laden

mal nicht so klappt, ebenfalls moglich. Jedenfalls wahrend des Geschifts-

fiihrertreffens der TK-Kooperation im Unternehmen in Hartmannsdorf.

1.000 Géste, 70 Hersteller, viele Informationen und Strahlewetter. Da MEHR FOTOS
fallt die Bilanz zur Veranstaltung natiirlich gut aus. Und feiern kénnen die www.crn.de/party
Sachsen ohnehin. Das war am Abend angesagt und am Folgetag beim

Fitness-Brunch sichtbar.

Athleten-Interview: Kanu-Olympiasiegerin Birgit Fischer im Gesprach
mit Zehnkampf-Olympiasieger Christian Schenk

Arm in Arm
(v.li.): PC-Ware-
Manager Sven
Donath, Thomas
Garbe und Tho-
mas Karchow
(ganz rechts) mit
Bluchip-Mana-
gern Jan Vollrath
und Sven Buch-
heim

Bluechip-Hausmesse

Aus dem Lagerin
die Brauerei-Tenne

wolfgang.kuehn@crn.de

Einmal im Jahr raumt Bluechip sein Lager komplett leer. Dann
ist Hausmesse im thiiringischen Meuselwitz angesagt. Dafiir .
errichten - wie in diesem Jahr - etwa 40 Lieferanten ihre Stande, —
wo sonst Paletten lagern. Rund 500 Handler informierten sich
iiber Neues und festigten ihre Zusammenarbeit mit dem Distribu-
tor und seinen Herstellern. Ein paar Kilometer weiter, in der
Spielkartenstadt Altenburg, ging es am Abend in die Brauerei.
Natiirlich bei (empfehlenswertem) Bier und (unnachahmlich
guten) Thiiringer Roster.

Bluechip-Chef Hubert Wolf bedankt sich bei Brit Wolf schneidet mit Thomas Schenk (Micro-
Gattin Brit fiir die gelungene Veranstaltung soft) die vom Hersteller gesponserte Torte an

Aus dem niedersachsischen Diepholz kamen Hartwig Lander fiihrt Marlene Munteanu,
Marco Husmann und Oliver Schmid von GBS Microsoft, durch die Brauerei



All-in-one

mit Microsoft® Small Business Server 2008

Wir installieren Original Windows® Small Business Server 2008 vor.

Produkthighlights » BT, ab Losgrie 1 Micresoft

» TAROX Server fiir lhren Biiroalltag

» Windows® Small Business Server 2008, GOLD CERTIFIED
eine integrierte , All-in-One” Serverlosung Partner
» Eine neue Generation intelligenter Prozessoren
36 » Flexible, leistungsfahig und zuverlassig A"W'ndo ;
2 . . indows
R ATE » inkl. 1 Jahr Vor Ort Service NBD “ Spall Business Server 200
&= GARANTE Standard
TAROX Server der neuen
. Ausstattung
Generation
» TAROX ParX 700 G3 WIN Server
Intel® Xeon®5500er-Prozessoren passen die » Microsoft® Small Business Server 2008
Serverleistung intelligent und automatisch » 1x Intel® Xeon® Quadcore E5504 2,0 GHz

bis zu 2x Intel® Xeon® 5500er Prozessoren
» TAROX Server Chassis SC5650DP
» Intel® S5500 Chipsatz, Intel® Nehalem ready

an die Anforderungen der Anwendungen an
und liefern bis zu 9-mal so viel Leistung wie

Single-Core-Server2. Damit steht bei Bedarf » 4x 2048 MB RAM DDR3 1066 ECC reg.
maximale Leistung bereit, wahrend anson- » 6 Module pro Sockel, max. 32 GB
sten bis zu 18% Energie gespart werden. » 2x 250 GB SATA Festplatten

» bis zu 6x SATA hotswap

» Raid 0,1,10 onboard

» 2x Intel® LAN onboard
» DVD Laufwerk

» Rackmount-Kit optional
» 36 Monate Garantie,

Sie mochten TAROX e 1 o i
Partner werden?

+49 (0) 231/98 98 0-376 oder marketing@tarox.de

11999,-€

KL-Nr. 0913112

ChannelPartner

Channel Champion

EXCELLENT
PROGRAM 2009

TAROX Systems & Services GmbH | Stellenbachstrae 49-51 | D-44536 Liinen Telefon +49 (0)231 /9898 0-300 Telefax +49 (0)231 /9898 0-301

Celeron, Celeron Inside, Centrino, Centrina Logo, Core Inside, Intel, Intel Logo, Intel Core, Intel Inside, Intel Inside Logo, Intel Viiv, Intel vPro, Itanium, Itanium Inside, Pentium, Pentium Inside, Xeon, und Xeon Inside sind Marken der Intel Corporation oder ihrer Tochtergesellschaften in den USA
oder anderen Landern. Microsoft und Windows und sind eingetragene Marken der Microsoft Corporation in den USA und anderen Landern. * Alle Preise netto ab Lager Liinen. Preise in Euro zzgl. der gesetzl. MwSt., Versand und Versi preisli hnische

WWW.ta rox. d E/c rn2009 Der starke Partner fiir den Fachhandel!

interemotion.de



