
RELACIONES 
COMERCIALES 
ENTRE LA UNIÓN 
EUROPEA Y 
COLOMBIA, PERÚ 
Y ECUADOR

Dra. Déborah Presta Novello
Profesora de Derecho de la Unión Europea 

Universidad Pontificia Comillas (ICADE)



SUMARIO

I. INTRODUCCIÓN
II. ANTECEDENTES. NEGOCIACIONES DE LA UNIÓN EUROPEA CON LA COMUNIDAD

ANDINA
III. EL ACUERDO COMERCIAL ENTRE LA UNIÓN EUROPEA Y COLOMBIA, PERÚ Y

ECUADOR
IV. IMPACTO DE LA IMPLEMENTACIÓN DEL ACUERDO EN COLOMBIA
V. CONCLUSIONES



I. 
INTRODUCCIÓN



UE – CAN ALC UE – COLOMBIA, PERÚ y 
ECUADOR
Objetivo mejorar el comercio y 
la inversión entre las dos regiones



¿Qué 
significa 
tener un 
acuerdo 
comercial 
con la UE?

Eliminación barreras para Colombia, Perú y 
Ecuador

Reducción y eliminación de aranceles a las 
exportaciones

Mejor acceso proveedores

Mayores inversiones productivas

Más opciones en bienes y servicios



II. 
ANTECEDENTES. 
NEGOCIACIOES 
UE - CAN



Acuerdo de 
cooperación CEE –

Pacto Andino 
(1983)

Acuerdo Marco de 
Cooperación (1993)

Declaración de 
Roma (1996)

Acuerdo de Diálogo 
Político y 

Cooperación CE –
CAN (2003)

Documentos 
Estrategia Regional 
CAN (2002-2006) 

(2007-2013)

2007 
Negociaciones 

Acuerdo de 
Asociación UE-CAN

 Fracaso  Negociaciones 
bilaterales



III. 
ACUERDO 
COMERCIAL UE –
COLOMBIA, 
PERÚ Y 
ECUADOR



IMPACTO Y OBJETIVOS

PREVISIÓN:

• Impacto PIB
• Colombia: 0,4% (500 millones €)
• Perú: 0,2-0,25% (200 millones €)
• UE: 0,05% (2.300 millones €)

• Exportaciones:
• De la UE a Colombia: 64%
• De la UE a Perú: 48%
• De la UE a Ecuador: 42%

• Importaciones:
• A la UE de Colombia: 11%
• A la UE de Perú: 15%
• A la UE de Ecuador: 30%



Firma del Acuerdo Comercial
entre la UE y Colombia y Perú

26 Jun. 2012

Entrada en vigor para Perú

1 Mar. 2013

Entrada en vigor para 
Colombia

1 Ago. 2013

Firma del Acuerdo Comercial
por Ecuador

11 Nov. 2016

Entrada en vigor para Ecuador

1 Ene. 2017



• Objetivos:
• Liberalización bienes
• Facilitación bienes
• Liberalización servicios
• Aumento flujos de inversión
• Facilitación comercio e inversiones
• Apertura mercados de contratación pública
• Protección de derechos de propiedad intelectual

• Pilares:
1) Diálogo político
2) Cooperación
3) Libre comercio



CONTENIDO 
DEL 
ACUERDO

• Tema comercial
• Comercio de servicios
• Acceso a mercados 
• Propiedad intelectual
• Indicaciones geográficas
• Compras públicas
• Medidas fitosanitarias



• Productos con ventajas comparativas 
en Colombia, Perú y Ecuador

• Banano
• Carne de bovino
• Flores
• Azúcar
• Aceite de palma
• Tabaco
• Frutas y hortalizas
• Café
• Té
• Cacao
• Productos agroindustriales
• Manufacturas
• Textiles



• Productos con ventajas 
comparativas de la UE:

• Aparatos eléctricos
• Maquinaria
• Equipos industriales…
• Sustancias químicas 
• Productos farmacéuticos 
• Vehículos de transporte
• (vodka, whisky, vino y aceite 

de oliva)





IV. 
IMPACTO DE LA 
IMPLEMENTACIÓN 
DEL ACUERDO EN 
COLOMBIA



COMERCIO 
BILATERAL



¿Cómo ha 
evolucionado la 
balanza
comercial?



EXPORTACIONES 
COLOMBIA 

UE



INVERSIÓN



TURISMO



¿Qué tipo de 
productos se 
intercambian?





¿Se 
diversificaron las 
exportaciones?



¿Avances en 
materia de 
derechos 
humanos?



V. 
CONCLUSIONES
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