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ŭ Conferencia lnternacional de la marca alemana del Grupo AGCO

EL AÑ O D E FE NDT

H. Merscl^ro^n

1 Director Gerente de Ventas
de Fendt, Hermann Mersch-
roth, comentó las cifras alcan-

zadas por la compañía el pasado año.

Según sus datos, Fendt vendió a nivel

nacional y de exportación un total de

10 709 unidades de tractores, lo que

supone un aumento del 6% respecto al

anterior ejercicio. "Nos mantenemos

pc^r encirna de las 10 000 unidades

desde hace cirlco años. Con esta cifra

nuestra enipresa vcr viento en popa ",

comentó Merschroth.

En el ejercicio de 2002, la factura-

ción de Fendt alcanzó los 706 millo-

nes, lo que representa un 12% más

que en el año anterior. Por primera

vez, superó el listón de los 700 millo-

nes de euros. El 95% de esta factura-

ción procede de la venta de tractores y

a este porcentaje hay que añadir las

ventas de la maquinaria de recolec-

ción y de la sociedad filial Kemptener

^erschroth;^irector de Ventas de Fendt,
y Robert /. Ratliff, Presidente de AGCO.

Maschinenfabrik GmbH con la divi-
sión de carretillas elevadoras y com-
ponentes hidráulicos. Este año, Fendt
espera una facturación similar al nivel
del año anterior.

Fendt reunió a la prensa

internacional en

Marktoberdorf (Alemania),

a principios de octubre, para

hacer balance de resultados

y adelantar las

características de la

maquinaria que presentará

como novedad en la próxima

feria internacional de

Agritechnica en Hannover.

Según Merschroth, la compañía

mantuvo una cuota del 18% en el

mercado de tractores alemán el pasa-

do año y su volumen de exportación

aumentó en un 3%. En lo que a pedi-
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dos se refiere, sus previsiones apuntan

a que este año se superarán las cifras

de ventas del pasado. "Importante pa-

ra nosotros es destaear que, aunque

seguimos sin ofrecer tractores peque-

ños, en el sector profesional de más

de SO CV de potencia estarrlos clara-

mente por delante en las matricula-

ciones y mantenernos esta cuota de

mercado ", afirmó Merschroth.

Datos de la Agencia Federal de
Vehículos indican que el pasado año
en Alemania aumentaron un 3.5% las
matriculaciones nuevas, hasta cifrar
un total de 25 658 tractores pero que
este año la sequía extrema y las reso-
luciones del Consejo Agrario de la
UE, e incluso las nuevas negociacio-
nes de la OMC, han influido negativa-
mente en la disposición inversora de
la agricultura, por lo que en los prime-
ros siete meses el mercado llegó a
descender un 7.9%, hasta las 15 981
matriculaciones. En el sector profe-
sional de más de 40 CV la recesión
actual es del 10%.

El mercado alemán fue, y sigue
siendo, para Fendt la región principal
de ventas. En 2002 suministró un total
de 4 802 tractores, lo que supone el
45% de su facturación total, y un año
antes este porcentaje se situaba en el
48%. Esto indica que también creció
la importancia de los mercados de ex-

portación en su pasado ejercicio. Di-
cha cuota de exportación aumentó en
tres puntos (de 52 al 55%) y las cifras
de exportación en un 11.6% hasta las
5 907 unidades.
• En España, Fendt suministró 441

tractores y este año pretende llegar a

600 tractores.

• Francia fue el mayor destinatario de
su exportación con 1 850 unidades de
tractores, lo que supone una cuota de
mercado del 4.8%. En lo que va de

año, Fendt ha incrementado sus cifras
en este país, lo que hace prever yue a
finales habrá superado las 2 0(x) uni-
dades.

• La evolución en el mercado italiano
en 2002 fue, de nuevo, positivu. EI
fabricante alemán incrementó su po-
sición y elevó sus cifras un 6% hasta
los 800 tractores. Las previsiones de
la compañía apuntan a que a finales
de 2003 llegarán a las 850 unidades.
En el sur del Tirol ha alcanzado cuo-
tas de crecimiento de más del 25°l0.

• Las ventas en Holanda en 2002 tam-
bién fueron positivas, aunque este
año evolucionan más lentamente.
Sus importadores vendieron unos
500 tractores.

• En Austria aumentó sus cifras de
300 a 400 unidades y espera que a
finales de año se repita la cifra de
400 tractores vendidos.

• 300 tractores del Allgñu fueron en el
2002 a Gran Bretaña e Irlanda,
mientras que a finales de este año
serán unas 400 unidades.

• En Bélgica subieron sus ventas de
150 tractores en 2001 a 238 en
2002. Este año calcula que se situa-
rán en torno a las 260 unidades.

• En Suiza se matricularon en el año
2002 unos 200 tractores Fendt. Para
este año, espera unas ventas ligera-
mente ascendentes.
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Fendt es una de las marcas que destaca por ofrecer tecnología de vanguardia.

• A Escandinavia suministró un total
de 274 máquinas en 2002 y espera
vender unas 350 unidades en 2003
porque confía en el potencial de cre-
cimiento que tiene la firma en este
país.

• Lo mismo opina de los países de in-

greso en la Unión Europea. Según

explicó Hermann Merschroth, la

empresa ya tiene importadores en

Polonia, República Checa, Hungría,

Rumania, Bulgaria, Eslovaquia y en

los países bálticos, mientras que en

Rusia, Ucrania y Kazajstán hay pro-

yectos individuales con grandes em-

presas.

• Respecto a Norteamérica, estimó la
venta aproximada de unos 200 trac-
tores para este año.

• En lo que a tractores especiales para
tareas de mantenimiento de viales y
zonas verdes, empresarios autóno-
mos y constructores se refiere,
Fendt augura un balance positivo.
En el año 2002 se destinaron 328
tractores de la firma a este sector
no-agrícola y para el 2003 espera
destinar, finalmente, un número si-
milar de unidades.

INVERS IONES EN
^ INFRAESTRUCTURAS

E I+

A finales de 2002, Fendt tenía un
total de 2 713 empleados (incluidos
aprendices). La marca High-Tech del
Grupo AGCO dispuso en el 2002, pa-
ra la investigación y el desarrollo, de

un presupuesto aproximado de 18 mi-

llones de euros. En el último ejercicio

se invirtieron 19 millones de euros y

este año en curso se añadirán otros 22

millones, lo que asegura que las inver-

siones están por encima de las amorti-

zaciones.

Además de dos nuevos accesos a
la fábrica en Marktoberdorf y más
plazas de aparcamiento para visitantes
y empleados, se ha construido una na-
ve moderna para la entrada de mer-
cancías y logística con una nueva sec-
ción de medio ambiente para la eva-
cuación de los residuos. La mayor
inversión se ha destinado a la cons-
trucción de una nueva nave de pro-
ducción de unos 4 000 m^ para la fa-
bricación de las transmisiones Vario.
Allí también se producirán ]as trans-
misiones continuas para la marca
Massey Ferguson.

Las funciones de almacenamiento
y logística de Marktoberdorf se han
desplazado al nuevo centro logístico
AGCO en Ennery (Francia) y partes
del anterior almacén de recambios se
han reformado para las cada vez ma-
yores instalaciones destinadas a la in-
formática.

En la fábrica alemana de Bdumen-

heim se ha desmembrado la sección

de caravanas y efectuado una concen-

tración y segmentación en la sección

de fabricación de cabinas y compo-

nentes.
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EI Presidente de la compañía, junto a Molly Dye,
Vicepresidente de Relaciones Exteriores, y José Enrique

Puente Aparicio, Director General de AGCO Iberia.

La fábrica en Kempten fue adquirida a principios
de este año por la sociedad Otto Nuf3baum GmbH de
Kehl-Bodersweier, un importante fabricante de plata-
formas elevadoras y de componentes hidráulicos. Para
el sector de las carretillas elevadoras, Fendt ha funda-
do una nueva sociedad, la Fendt-Fórdertechnik GmbH
en Kempten.

n PREVISIONES

Hermann Merschroth calificó el año 2002 como
bueno y afirmó que AGCO está muy satisfecho con los
resultados de Fendt. Sin embargo, este año algunos
mercados están en recesión debido a la extrema sequía
y que la situación de pedidos hasta la fecha está algo
por debajo de los valores del año anterior, por lo que
espera que la feria dé Agritechnica de nuevos impulsos
al mercado. "A pesar de las difíciles condiciones, par-
timos de poder sobrepasar las cifras de ventas del año
pasado llegando a unas 10 800 unidades ", añadió.

Asimismo, explicó que para el 2004 Fendt prevé
nuevos potenciales de crecimiento en Alemania, Euro-
pa Occidental, Escandinavia y EEUU, con su oferta de
tractores de 50 a 310 CV y el amplio surtido de maqui-
naria de recolección y tractores de cadenas Challenger,
que va a presentar. Además, apuntó que los nuevos
países de ingreso en la UE y los estados de la Europa
Oriental se aprecian como interesantes mercados de
ventas.n

(En nuestro próximo número ofreceremos
una amplia información sobre los

nuevos productos Fendt presentados)
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la gama más innovadora y práctica '
que facilita gran diversidad de trabajos


