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La salida a Bolsa el 3 de enero de Fiat Industrial, que
aglutinarad lveco camiones y a las subsidiarias de
equipos agricolas y de construccion CNH Global, esta
despertando una serie de especulaciones.
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El LANDINI SAFE asiste al operador agricola
durante la utilizacién del tractor, alertando del
riesgo de vuelco cuando se trabaja en
condiciones de riesgo. En los desarrollos futuros
del sistema se contempla la posibilidad de
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El nuevo REX 110F ha
recibido el prestigioso titulo
de Tractor de Ano “Best of
Specialized” en funcion de
sus parametros relativos al
motor, la transmision, la
electrénica, la hidraulica, el
confort de la cabina, las
soluciones técnicas
innovadoras, el diseno, la
relaciéon potencia-precio, y la
disponibilidad de opciones y
accesorios.
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Punto de Vista

DIFERENTES CAMINOS PARA LLEGAR A LA META

Durante muchos anos la presencia de humos en el escape de 1os motores de los tractores agricolas ha sido el indicativo de una
mala combustion, o, lo que es lo mismo, de un motor menos eficiente ai consumir mas combustible del necesario.,

£n los motores diesel se necesita que af cilindro flegue una cantidad de aire en exceso, si s0lo se considera el contenido de oxi-
geno necesario para la combustion. Sin embargo, el exceso de oxigeno en el interior dei cilindro, junto con Ias elevadas temperaturas
que genera una buena combustion, da lugar a la aparicion de los temidos NO,, los Gxidos de nitrdgeno, cuyo ‘efecto invernadero’, que
induce al calentamiento global, es 300 veces mayor que el del anhidrido carbénico, el CO,, que se genera en cualquier combustiGn.

En consecuencia, las administraciones pablicas de la UE, y también las de USA y Japdn, deciden establecer unas limitaciones a
la emision de estos gases por el escape de los motares que utilizan 108 vehiculos automoviles, y que, con Ia publicacion de 1a Directi-
va 2000/25/CE, también se le aplican a los de los tractores y maquinas agricolas, aunque con unos plazos mas largos, tomando en
consideracion las particularidades del sector.

Fl desarrolo de ia tecnologia que permite reducir fas emisiones contaminantes de los motores manteriendo su eficiencia ener-
gética, ha obligado a los fabricantes reafizar fuertes inversiones en I+D. Lo que para &l sector de la automocidn ha sido un gran pro-
blema econdmico, mas atin lo es para los fabricantes de tractores, dadas las reducidas series de fabricacién comparadas con las del
sector de la automocion, obligdndoles a convertirse en accionistas de referencia en fas empresas fabricantes de molores industria-
fes.

£l nivel de exigencia ha ide aumentando en el tiempo con la entrada en vigor de los diferentes escalones (llamense ‘euro’, ‘tier,
‘etapa’ o ‘fase’). Al principio, para pasar Ia primera barrera, dado el escaso tiempo disponible para desarrollar tecnologias apropia-
das, hicieron motares menas eficientes: af aumentar el consumo de combustible e reducian las emisiones de 6xidos de nitrégeno.
Asi, los usuarios vieron que, 8l contrario de lo que estaban acostumbrados, los nuevos modelos de tractor consumian mas combusti-
ble que sus antecesores. Ahora, con fa entrada en vigor, en enero del 2011 parg matores de més de 175 CV, de 1a etapa IB/VIA, se
necesita introducir fa aueva tecnologia desarroliada, con cambios sustanciales en la estructura de fos motores, que permile reducir
las emisiones, pero también el consumo de combustible.

No todos los fabricantes estan siguiendo el mismo camino para cumplir los limites de la etapa 6.
Unos han decidido apoyarse en la recirculacidn de los gases de escape, bien por el exteror def motor,
previamente refrigerados, bien por el interior, aumeniando los que se conace como ‘cruce de véivulas'.
Esto es lo que se conoce como EGR, sistema que exige utilizar doble turbo en serie con geometria varia-
ble y presiones de inyeccin en el common rail de hasta 2000 bar. En ellos no se necesita ningun fiui-
do auxiliar; solo gasoleo.

Otro grupo de fabricantes han decidido atacar ef problema actuando directamente sobre 10s gases
de escape def motor, eliminando los oxidos de nitrogeno producidos anadiendo un pequeio porcentaje
de urea (el producto conocido comercialmente como Ad Biue). Esto, que es lo que se conoce como Re-
duccion Catalitica Selectiva (SCR), les permite hacer trabajar el motor en las condiciones de méxima
eficiencia, pero obliga a incorporar 0tro depdsito con el nuevo producto y la electronica necesaria para
que fa urea inyectada en ef escape se proporcional a los dxidos de nitrégeno emilidos por el molor en
¢cada momento, ya que estos varian con sus condiciones de funcionamiento. Hay que decir que con el
sisterna EGR, también iz electronica cobra una importancia similar, ya que sirve para controlar fa canti-
dad de gases de escape que tiene que volver al motor.

En ambes casos el volumen del motor aumenta, ya que hay que contar también con fa inclusion de un 'filtro de particulas’ (ade-
mas del depdsito auxiliar para la urea en los del tipo SCR), fo que ha obligado a redisenar la estructura de estos tractores de gran ta-
maio. Pero como esa normativa se aplicard en un corto plazo a todes los tractores, habid que disedar soluciones especificas para
los més pequenos {especiales y estrechos), en los que hay menos espacio disponible.

£n consecuencia, caminos diferentes para llegar a la meta, una meta impuesta por fa normativa que ha obligado a los fabrican-
tes a invertir buscando tecnologias apropiadas. Ahora habra que cbservar como se comportaran eslas tecnologias & medida que los
motores envejezcan, especialmente cuando su mantenimiento ro sea cuidadoso.

Con estos tractores se reduciran las emisiones de gases con efecto invernadero, sin que se incremente el consumo de combus-
tible, per lo que, al menos tedricamente, ganarg el ‘medio ambiente’, pero aumentando los costes de fabricacion, 1o que terminaran
pagando los compradores de tractores.

Desedndoles un mejor 2011, con un cordial saludo,l %ﬁﬂ .».a-:f7-‘-\

Luis Marguez
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| Nuevo 6100D i
| — Motor PowerTech de 4 cilindros, 4,5 litros, Turbo | |
‘ — Potencia nominal de 99 CV [97/68 EC) ‘

~ Embrague himedo
— Transmision PowrReverser 9/9
| — Cabina con aire acondicionado y calefaccion
!~ Tomade fuerzade 540/1000 rpm
— Neumaticos 340/85R24 y 460/85R34
‘ ~ Sistema hidrdulico de 69,7 |/min
— Freno hidraulico de remolque
J — 2 valvulas de mando a distancia
' — Tubo de escape vertical
~ Asignto neumatico
2 anos de garantia
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_ . @) JOHN DEERE
John Deere al mejor precio

Para celebrar el lanzamiento de la nueva serie 60, hemos
preparade una promocién especial con el modelo 610D que le
proporcionard una productividad sobresaliente a un precio
excepcional.

Acuda hoy mismo a su concesionario John Deere y solicite mas
informacion sobre la nueva serie 6D y nuestras extraordinarias
condiciones de financiacion con John Deere Credit.

ctuatas mensuales .

D0 €] Importe total a

da para un importe prin
on de apertura financiada 1,5%0% <obre
plazos: 22.779.36 €

Oferta salovilida en concesionarios John Deere participantes en estd campadia, VA y transporte w
desde el 4 s Enlasislas, noestd ingluido el tra arte maritim ey
El modeta ofertado puede no coincidir con la imagen y equipamien do. En caso de rerogida =
de un tractor usado consulte condi onsuc ZT._
lohn Deere |bérica, S.A. se reserva ficar precio, equipamientoy candiciones sin =
notificacitin previa durante el periodo que dure la oferta de este v otros modelos _
Validez del programa hasta el 28/02/2011, =

o
Consulte con ef concesionario de su zona nuestras condiciones de financiocion personalizada. www.JohnDeere.es a



Editorial

LA DECISION DE SALOMON

uando era muy pequeno, pensaba que las cosas se median mas que por su valor intrinseco, por su

tamafio, seria por aquello que “caballo grande ande 0 no ande”; después a lo largo de mi vida he

ido percibiendo que el tamano de las cosas no refleja realmente el valor de aquello que le
queremos dar, sino el que realmente tienen.

Hace ya tres anos, me crel en la obligacion de dar una mayor utilidad a agretécnica, siendo pionero a
nivel de revistas técnicas -y hasta ahora el unico- en hacer una publicacién, pensando en dar la oportunidad
a aquellos que por su dinamica de trabajo verian de una gran utilidad el tener una edicion ‘de bolsillo’,
comoda e idéntica a ‘la grande’, y desde el punto de vista editorial ha sido esta iniciativa un éxito, por
muchas cosas, la primera por ser la primera revista técnica a nivel mundial que hizo esto, y segundo, porgue
constatamos el acierto de la decision, pero... llegd la tan manida crisis y con elia la reduccién de los
presupuestos de publicidad de los anuncianies -aunque no todos- gue aun dentro de su ya reducido paguete
de presupuesto y su apuesta por ‘el todo a cien’ de Internet y el de repartir ‘pan para
todos’, nos hace replantearnos el editar dos ediciones en distintos tamanios; lo cierto
es que deberiamos haberlo llevado a cabo hace un afio, pero por respeto a ese 50% de
lectores que deseaban diversificar 'su tamano’, soportamos el coste que representaba
el hacer dos tamanos distintos, pero la realidad obliga a tomar una decision
salomanica, sin tener que ‘partir al nino por la mitad’, y ésta pasara por no mantener
ninguno de 1as dos, sino el buscar uno intermedio para asi satisfacer a nuestros
suscriptores y anunciantes; es por elio que desde el proximo mes de enero, nuestras
revistas tendrén un tamano similar, pero jeso sij, manteniendo nuestra particular
idiosincrasia de ‘ser diferentes’, como 1o hemos sido desde 1998, pero manteniendo
nuestro estandar de calidad en papel, impresion y como no podia ser de otra manera,
en calidad y exclusividad de contenidos y de primicias, algo que AgroTecnica ha sabido
ser pionera, y no solo en Espana.

En este ano que se nos va, y a pesar de la situacién dificil, hemos dado otro paso
adelante, hacia el futuro, creando OLOMEN EDIGIOES Ltda., en Brasil, un pais nada facil
a pesar de sus oportunidades y donde sin llegar a ningun tipo de ‘joint venture’ y con
recursos propios hemos lanzado la primera de una publicacién ~AGRIWORLD-, que Julidn Mendieta
serd acompanada por otras en los préximos meses y anos; pero tenemos mas que llevar  jyianmendieta@bh-editorss.com
a cabo en Espana y es la puesta en funcionamiento de un programa en TV Digital, en
embrionado en un canal de amplia audiencia... 10 iradn viendo si todo se desarrolla como
esté planteado.

Creemos en este sector y en su futuro, pese al pesimismo que se estd aposentando en muchos de
nosotros, esta situacién pasara y vendran otros tiempos, ni mejores ni perores, sino distintos, el campo,
seguird adelante pese a lo lloros 'de los de siempre’, que pese a los cereales les han subido el precioc y por
ello su ganancia; pese a su reflejo negativo a l0s ganaderos, se pasan el dia quejandose, cuando esta crisis
que estamos pasando, nos afecta a todos.

Seamos positivistas, miremos hacia delante con la ilusidn de un horizonte mejor, dejemos atras a los
politicos y sus augurios, confiemos que el mundo necesita alimentos y este sector sabe ¢dmo hacerlo;
antes o después la banca vendra de nuevo a “llamar’ a nuestras puertas a ‘hacernos la pelota’... jy es eso
hacia donde debemos mirar!, el manana 1o hacemos cada dia... y hoy ya €5 manana.

Que 2011, les traiga a todos Uds., ese equilibrio interior y esa estabilidad que nos ayudaré a sacar
adelante nuestros proyectos, suefios e ilusiones; esos son mis deseos para todos con mi agradecimiento
por estar a nuestro lado un afio mas -ya 14- gue con su apoyo se han pasado como un suene, porque en el
fondo en la vida, somos [0 que (08 Suenos nos muestran.

Con mis mejores deseos para 1odos, B

agroécnica DICIEMBRE 2010
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HACIA UNA NUEVA COMERCIALIZACION

ingenierg Industrial. Economista.
Bridge and Peace Asesores, S.L.

a poblacion mundial sigue creciendo, nece-

sita mas ahmentos, vy en este contexto a glo-

batizacibn econdmica de los mercados ha ¢re-

ado un fuerte reajuste en los precios interna-
cionales de las materias pnmas.

Nada esgual en los mercados agricolas desde
hace una década, v las formas de actuar de los Pro-
ductores Mundiales y de las Empresas Almacenis-
tas, han provocaco un regjuste en las expectativas
de las inversiones, producidas basicamenie por la
reaccién de los mercados financieros

Para entender la evolucidn futura de la comer-
cializacién de la Maquinaria Agricola hay que tener
muy claro que es el Medio de Inversién mas impar-
tante de la Produccion Final Agraria.

Para rentabilizar una explotacion agricola, cuan-
do el valor del producto final esté cotizado interna-
cionalmente, se precisa aumentar la produccién en
la explotacion, mejorar la calidad del producto final,
conteniendo 10s costes y los gastos de la explota-
cion, ademas de estar involucrado en el proceso de
la Distribucion.

Espana, gue tieng una gran diversidad de culti-
vOs (mediterrdneos especialmentel, y que asté en-
clavada dentro de un duro contexto climatoldgico,
actualmente claramente asfixiante, necesita inver-
tir en aguella Maguinaria Agricola gue aporte la ren-
tabilidad necesaria para conseguir aumeanitar la com-
petitividad de su Produccion Final Agraria.

DICIEMBRE 2010

La Maquinaria Agricola tiene gue evolucionar
técnicamente hacia el objetivo de la reduccion del
tiempo necesario para realizar las labores agricolas,
{potencia, dimensiones y versatihdad), hacia la me-
jora de las condiciones en el trabajo, {ergonomia vy
seguridad), y sobre todo, hacia la mecanizacion de
la recoleccidn de aquellos productos que mas ma-
no de obra {costosa} esta consumiendo [olivar, citri-
cos, fresa...).

La tecnologia de la Maquinaria Agricola que con-
siga aunar estos factores, conteniendo el coste de
la inversion inicial, serd la que dé respuesta a las ne-
cesidades actuales y futuras de los agriculiores.

No seran solo la electronica v la sofisticacidn
quienes aporten las soluciones, ya que la sencillez
adaptada al mercado vy el precio contenido en la in-
version de compra y en el mantenimiento, seran
muchas veces la mejor v la mas rentable de las
soluciones.

En Espada cada dia se deberian alimentar 45
millones de residentes, mas 4 millones de turis-
tas, mas 1 milldn de ilegales, 1o que representa
50 millones de bocas que incluyendo el desayu-
no se deberian abrir 150 millones de veces ai dia.

Y alimentarse es igual a ingerir y beber los
productos que obtienen los agncultores de las
tierras, los pescadores de los mares, rios y lagos,
y la carne que producen los ganaderos.

Es un mercado enorme, tremendo, de 150
millones de bocas abnéndose en Espafa cada
dia, que deberia tener satisfechos a todos cuan-
tos estan relacionados con el mundco de la ali-
mentacién, v sin embargo no hay mes que nues-

agro/écnica



tros agncudtores, nuestros pescadores, © nuestros

ganaderos no tengan que salir a la calle.. "a pedir!

y équé piden?:

* Financiacion para su actividad empresanal,

* Precios mas justos para sus productos.

* Compartir el margen en la intermediacién distri-
butiva.

¢ Bl sostenimiento de la politica de subvenciones.

* | a reduccion de su impesicion fiscal.

* El abaratamiento del coste de la inversion en Me-
dios Técnicos.

* La contencién del coste de Ios insumos

Los agnicultores, pescadores y ganaderos quie-
ren SUBSISTIR, y eso es termble, porgue se confor-
man ¢con una actividad de subsistencia rompiendo
la barrera del espiritu emprendedor de |os tres sec-
tores, y ese no puede ser el camino a sequir, gue
hoy estd provocando un envejecimiento alarmante
de la poblacién en los tres sectores.

La Espana agricola. la pesquera y la ganadera
no pueden vivir de subvenciones, ni puede conver-
tirse en un Medio Rural sin ningun espiritu de pro-
greso. Deben ser rentables y sostenibles por si mis-
mMas, perc nunca deberian ser sostenidas como una
guerida.

Teniendo delante cualquiera de los siete puntos
reivindicativos anteriores se aprecia la absoluta ne-
cesidad de acometer reformas estructurales impor-
tantes, que aporten la rentabihdad necesaria, para
que, con el mayor volumen posible de productos
nacionales, podamos alimentar a los 150 millones
de bocas que se abren cada dia.

Durante mu largo cabalgar profesional, tanto en
la Ingenieria como en la Economia, (ladran, decia El
Hidalgo, son perros Sancho, luego cabalgamos), he
conseguido conocer, y con gran profundidad | las
circunstancias gue envuelven a la Produccion y a fa
Comercializacion de los Medios Técnicos de la Pro-
duccion Agraria, vy fundamentaimente de Trac-
tores, Cosechadoras, Empacadoras vy Vendi-
miadoras, ademas de algun apero especifi-
€O, que, en su conjunto, son los principales
Bienes de Inversion para los agricultores y
para los ganaderos.

Y a esos Bienes de Inversion me voy a
referir en este articulo de opinidn, (o siento
por los pescadores, pero salvo dos truchas,
cuatro carpas y diez cangrejos, mi expenen-
cia pesqguera es muy himitada, quizas produc-
10 de ser de muy tierra adentro).

Una pregunta... ;Como rentabilizar la ac-
tividad agrana?

Esté claro, sélo hay que volver a leer los
puntos reivindicativos antes citados.

Pero quisiera que toméramos en cuenta
que estas tierras y estos pastos de nuestra
Espana monarquica v federal, malamente

agrorécnica

van a dar una mayor produccion y dificiimente po-

dremos cambiar 10s cultivos a corto plazo, por lo que

desgracradamente, vy hasta alcanzar el medio plazo,

tendremos que aplicar nuestros esfuerzos y dingr

nuestra voluntad empresarial hacia los costes y los

gastos, en iugar de incidir en lo que seria mas I6gi-

co y mas gratificante, que es ver aumentar los in-

gresos. y que son los siguientes:

* Ef coste en las inversiones a realizar en Medios
Técnicos de la Produccién Agraria.

* | 0s costes soportados en la comercializacion de
los Medios Técnicos de la Produccion Agraria.

* El consumo v el coste de los Insumos.

* La mano de cbra empleada en la actividad agraria.

En este articulo me voy a referir al segundo punto:

Los costes soportados en la
comercializacion de los medios
técnicos de la produccion agraria y los
posibles ahorros que se pueden
consegquir

Como dato de partida debemos tener en cuen-
1a que el mercado viene avisando, desde hace tres
anos, que nada es ni serad como fue.
Durante el préximo ciclo de cinco anos, el mer-
cadc natural de tracteres se posicionard en 14.000
tractores, las cosechadoras en 375 unidades, las
grandes empacadoras en 250, vy 70 sera el merca-
do de tas vendirmiadoras automotrices.
Un analists de estos volumenes nos llevan a las
siguientes conclusiones:
¢ Dos grupos industrnales concentraran el 55% del
rnercado.

» Otros cuatro grupos se repartiran el 33% del mer-
cado.

¢ S5olo dos marcas superaran el 20% de cuota en
tractores,
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* Ninguna otra marca de tractores superara el 6%
de cuota.

s Una marca dominara el mercado de las vendimia-
doras.

* Dos marcas conseguirédn el 70% del mercado de
cosechadoras.

* Una marca dominard claramente la venta de em-
pacadoras giganies.

Y s1 nos referimos a las estructuras comercia-
les:

a} Hay seis filiales de empresas Americanas ¢ Eu-
ropeas gue en su conjunto estan empleando en
Espana un total de 400 personas, y tienen seis
Directores Generales, con la autonomia que les
ceda la Casa Central, ademas de otros doce res-
ponsables de marcas, mas los Jefe de Recam-
bios, y mas los Jefe del Servicio Técnico.

b} Las seis filiales dan trabajo a mas de 60 Delegs-
dos Comerciales, v otros tantos Inspectores Téc-
nicos, que entre ellos recorren por el territono es-
panol méas de nueve millones de kilémetros al
ano, lo que es igual a 225 vueltas al mundo, (ha
leido Vd. bien, igual a doscientas veinticinco vuel

OZ CON LOS VOLUMENES
ACTUALES SOBRAN 24 PUNTOS
PORCENTUALES DE GASTOS EN LA
COMERCIALIZACION, IGUAL A 150
MILLONES DE EUROS )9
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tas a la tierra para vender tractores y maquinas
en Espana).

c) Las seis filales necesitan disponer en el merca-
do de una organizacion global de 450 Concesio-
narios, gue en un 80% tienen exigida ia exclusi-
vidad, y que con una media de 10 personas en
piantilia dan un volumen global de 4.500 perso-
nas dependiendo en su trabajo de las decisiones
que tomen las seis filiales.

Teniendo en cuenta estos numeros, gue son fru-
to de mi propio anélisis y por tanto de elaboracion
propla, podemos llegar a las siguientes conclusiones:
+ Los gastos totales, sumados los propios de las

sais filisles més los de los 450 Concesionarios de-
pendientes de ellas alcanzan globalmenie los 225
millones de euros anuales.

* La facturacién en el mercado de estas organiza-
ciones. Incluido el recambio més la mano de obra
en la post venta, asciende a 625 millones de eu-
ros anuales,

Es por ello que el coste de la comercializacion,
con los volumenes de este ano, que muy posible-
mente seran iguales el proximo ano 2011, represen-
ta en nurmeros redondos el 36% de la facturacion,
lo cual es a todas luces un porcentaje desorbitado
si consideramos gue una filial no deberia cargar en
el mercado méas del 3,5% de la facturacion, y un
concesionario deberia trabajar con el 8.5% de gas-
tos sobre su propia facturacién.

De esta forma, vy repito que con 10s volimenes
actuales, que seran los del futuro, sobran por tanto
24 puntos porcentuales de gastos en la comercia-
lizaci6n, igual 3 150 millones de euros que deberian
ajustarse rapidamente para reducir la factura del em-
presario agricola. ;Como?:

agrordcnica



» Adelgazando la estructura de las filiales y
de los grandes distribuidores importadores.
Quede clare gue ne incito a la eliminacién
de estas empresas, sino que invito a que
reajusten sus costes al 3.5% de la factura-
cién. Y a dar menos vueltas a la tierra con
su gente).

¢ Eliminando almacenes periféricos super-

=
fluos. La logistica esta ya tan avanzada que
se llega a cualquier punto de Europa en me-
nos de doce horas,

e Adaptando los stocks globales a su rotacién
logica.

Ocho veces para tractores y maguinaria y
12 veces para el recambio. La reduccién de
gastos financieros seria impresionante.

* Creando centros de comercializacion de pro-
ductos usados. Que sirvieran para la reven-
ta de unicamente aquellos productos real-
mente validos, no contaminantes y con vi-
da util por delante.

Que sean las propias filiales quienes asu-
man, con su gestion, el achatarrarniento del
parque cuando es absolutamente obsole-
to.

Aumentando la eficiencia de la gestion em-
presarial interna de las redes comerciales.
Todavia hay muchas organizaciones que no
trabajan con sistemas integrados de ges-
tién.

Formando on line.

Es necesario reducir gastos de desplaza-
miento.

Desarrollando en el mercado el concepto
comercial de concesionarios multimarca.
La eliminacion de la exigencia de la exclu-
sividad en los Contratos de Distribucién.

Todo esto se puede conseguir, con volun- Colabora:
tad y con tesén y con amplitud de miras em- y g
i

presariales, y sin dudar hay que implementar
ahora mismo las reformas estructurales comer-
ciales necesarias para que cuando pase la ¢ri-
sis, ly no seré la ultima), el mercado se encuen- 3 3
tre Ccon una nueva comercializacion, mas mo- WWW.fenava“adOHd.Com
derna, méas praductiva, de mayor valor anadido,

mas prolesional, y sobre todo de muchisimo

menor coste para el empresario agrano. RESERVA DIRECTAMENTE

Continuars. . R ;
lamando al
agrorécnica 0 escribiéndonos a
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Recinsa es una empresa lider
en el sector de recambios
para maquinaria agricola,

con una larga tradicién en el
servicio a Talleres y Tiendas de
Repuestos.

Disponemos de amplios stocks
en recambios de todas las
marcas y modelos de tractores.
En cada una de nuestras Delegaciones, un equipo de
profesionales muy experimentado le orientaran y le facilitaran
con gran rapidez el recambio de alta calidad que pueda
precisar, al precio mas competitivo.

Todas las marcas - Todos los modelos

Estamos cerca de usted. Pénganos a prueba.

i) Recinsa

desde 1979

www.lecinsa.es
. .
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PowerBoost aporta potencia extra a los tractores MF 54007,
proporcionando hasta 13 CV adicionales tanto en carretera como en el campo.

e S

@ Save the Children

Proteciendoa los ninos desd &899

5400

Incrementa la potencia de tu inversion
acércate a tu concesionario Massey Ferguson :
o visita www.masseyferguson.es v

*PowerBoost estad sdlo disponible desde MF 5445 hasta 5480
AN i:;b =0

. MASSEY FERGUSON
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“No queremos vender”, asegura el Presidente Ejecutivo del Grupo Fiat

MARTIN RICHENHAGEN CONFIRMA EL
INTERES DE AGCO POR HACERSE CON CNH

“Sergio Marchionne sabe donde
encontrarme ¥y tiene mi mimero de te-
léfono. Y sabe que estamos interesa-
dos en CNH {New Holland+Case
IH)". La afirmacidn, hecha publica el
pasado 8 de diciembre, es del Presi-
dente Ejecutivo del Grupo AGCO,
Martin Richenhagen, unos dias des-
pués de reunirse con su homdlogo del
Grupo Fiat.

La respuesta llegd horas después,
el 9 de diciembre. “No, no gueremos
vender. No tenemos razones para la
venta. CNH es un gran negocio”, di-
jo Sergio Marchionne

Las palabras de Richenhagen tu-
vieron su efecto en ¢l valor brusatil
de la accién del Grupo Fiat, que au-
menté con fuerza durante la jornada
del dia 8 para sostenerse los dias si-
guientes en el entorno de los 14.
“ o - _ ’
habfa cerrado el 6 de diciembre o los
12.75 euros que habfa marcado el 29
de noviembre.

Sergio Marchionne, CEQ de Fiat Group.

Martin Richenhagen, CEQ de AGCO
Corporatlon.

-

MESDAMES ET MESSIEURS, FAITES VOS JEUX
(SENORAS Y SENORES, HAGAN JUEGO)
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a situacion actual de los mercados, motivada

por ta crisis financiera, no esta afectando de

igual manera a todos. El descalabro de los oc-

cidentales, no lo es en Sudamérnica, nien en
Europa del Este o en Oriente; pero es cierio que 10s
tres grandes grupos a nivel mundial -John Deere,
AGCQO y CNH- buscan no solo mantener su hege-
monia, sino cémo salir reforzados de la situacion,
acaparando mas parte de la tarta a costa de sus com-
petidores. Pero antes de analizar como se vislumbra
la situacion, hagamos un poco de reflexién mirando
hacia atras.

DICIEMBRE 2010

I AGCO/CNH

La creacién de AGCO es realmente muy recien-
te. Nacida de la venta de los activos de |3 aventura
americana de KHD mediante un managament white
out y basada en una politica de adquisiciones de mar-
cas: Hesston, Challenger, Gleaner, Rogator, SparCoup,
TerraGator, SunFlwer, White, Wilman y sus marcas
globales Massey Ferguson, Fendt, Valtra y reciente-
mente Laverda, sin dejar de lado a AGCO Sisu Power,
que va adquiriendo fuerza como suministrador de mo-
tores tanto al Grupo como a cligntes externos.

agrotécnica



Dentro de esta pdlitica AG-
CO también ha tenide que
adecuar sus instalaciones
fabriles, en Inglaterra
-Conventry- vy en Dina-
marca —-Randers—; dada su
presencia de liderazgo en
el Cono Sur con Valtra y Mas-
sey Ferguson, 8 una politca de
separacion de redes ‘real” y de poli-
ticas de marketing diferenciadoras.

La fuerte implantacion de AGCO en Latinoameé-
rica no estd en consonancia con sus apetencias en
Estados Unidos, que con una cifra de ventas de 2
mil millones de USS$, queda descolgada de CNH que
le duplica esa cantidad y mas alejada de Johh Dee-
re con 10 mil millones de USS.

Pero volvamos a AGCO; su actual Presidente nun-
¢a ha ocultado su deseo de hacerse con una de ias
marcas de CNH —New Holland, Case |H-, con lo que
también tendria acceso al mercado de equipos de cons-
truccion; pero tal y como me comunicd personalmen-
te Martin Richenhagen, " Segio Marchionne no de-
sea vender” ... pero ahora la decisidn podria cambiar
con la autorizacidn de la Bolsa de Valores de Italia pa-
ra cotizar independientemente la unidad escindida -Fiat
Industrial- que aglutinara lveco, CNH Global, decision
tomada después de ia adquisicion del 20% de Chrys-
ler, 1o que hace prever después de esta escisidn, una
nueva politica de tusiones v de adquisiciones.

Las que si han sido positivas para Fiat fueron las
deciaraciones del Presidente de AGCO en dias pa-
sados manifestando su interés —de nuevo- en CNH,
con la subida de las acciones a su nivel mas alto de
los Ultimos dos anecs y medio.

Pero antes de seguir elucubrando no debemos
dejar de lado las Leyes Anti Trust, que obligarian a
llevar a cabo una desamortizacion al igual que le su-
cedid a CNH con la compra de Case IH, con la ven-
ta consiguiente de Laverda (ahora en manos de AG-
COy, v las fébricas de Saint Dizier y Doncaster a AR-
GO, y que también ahora estd reagrupando la pro-
duccion en Italia.

La paradoja de esto es gue por un lado CNH, no
qurere vender y, sin embargo, Daimier confiesa suin-
terés en la division industria! de Fiat... AGCO, por su
parte, no ceja de decir que desea crecer su cifra de
negocios de unos 8 000 millones U$ contra los 12 000
de CNH vy va de lejos John Deere con 20 000 miliones
de US$. pero lo gue esta claro es que para que los gue
ocupan la segunda y tercera posicion del mercado se
unan, tiene que haber un acuerdo previc como el que
se suscité con la fusion de New Holland y Fiatagn y
gue en el libro 'El caso New Holland’, se dan ctaves
que serian de aphcar en un ¢aso como este de simifa-
res planteamientos, al igual que |a llevada a cabo con
la adguisicion de Case IH; seria conveniente y acon-
sejable que l0s analistas revisasen los pasos de am-
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bas situaciones; lo que si se
refleja es la necesidad de
AGCO de llevar a cabo
un coup de forcé si
quiere mejorar su posi-
cién en Estados Uni-

et = T dos, donde ahora estan

fuertemente implantados
CNH v, ¢émo no, John Dee-
re. AGCO desea desde hace tiem-

po duplicar su negocio en este merca-
do, bien mediante adquisiciones 0 con nuevas nsta-
laciones productivas en el pais que le permitiera ha-
cer frente a ello; de todas maneras, 1a unién de ambos
grupos no solo le permitirian sobrepasar al lider John
Deere. .. ipero no creo que ‘el Ciervo’ se quede quie-
1o mientras siente sobre si ¢l punto de ung mira teles-
copica!

Deberemos esperar al 2011 en gue esté en el
mercado bursatl Fiat Industnal, para ver gquién mue-
ve ficha. No podemos olvidar que dos pretendien-
tes —Mercedes y AGCO- aspiran a la mano de la don-
cella; tampoco debemos obviar que esto le permiti-
ria a Fiat Auto "hacer dinero’, para afrontar su desa-
irollo en el mercado de EEUU.

Mientras tanto, John Deere se centra en los mer-
cados emergentes de manera firme. He tenido la
oportunidad de comprobar coémo a nivel fabrl y de
producto en la ‘locomotors brasilena’ se posiciona
cada vez mas y mejor, v aqui tiene a un AGCO con
una participacion con casi un 55% vy con una CNH
donde no deja arrebatarse un punto de participacion
en el mercado; John Deere esta haciendo su politi-
ca de manera independiente, estrategias al margen
de 1as de sus dos mas directos competidores.

I .Y los demas, qué?

No seria justo olvidar que este mercado no s so-
lo cosa de tres. Hay también otros que hacen sus es-
trategias: SOF Group, gue detenta una mayoria accio-
narial en Deutz AG; ARGO Tractors, siempre enia po-
lémica sobre su colaboracion con AGCO. .. pero tam-
bién estan Kubota, Kioti y que ambos son también
produciores de motores... sin dejar de lado al resto
de fabricantes chinos e indios, coma Mahindra. Lo que
esta claro es que t0dos se preparan para una reactiva-
¢ion del mercado que se hace inminente; las previsio-
nes para los europeos son de una timida subda, los
del Mercosur seguirédn de momento tirando fuerte,
aunque se ven sintomas de ‘calentamiento’ en Brasil,
Estados Unmidos, mas o menos estable, y Europa del
Este de momento en stand by, Crucemos los dedos
¥ esperemos a los primercs compases del ano 2011,
que no sera tan negativo como lo anuncian.

JuLiAn Menpieta & Eauipo AGROTECNICA
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AGCO CELEBRA EL 50 ANIVERSARIO
DE LA PRODUCCION DE TRACTORES
MASSEY FERGUSON EN BEAUVAIS

SE HAN FABRICADO MAS DE 820 000 TRACTORES

a fabnica de Agco en

Beauvais (Francia) cele-

bré, el pasado mes de
noviembre, los 50 anos de
produccidon de tractores
Massey Ferguson en sus
Instalaciones. Cerca de
4 000 empleados v sus fa-
milias participaron en una
jornada especial de puertas
abiertas, en la cual pudieron
ser testgos de las nuevas
inversiones y contempiar al-
gunos de los hitos mas sig-
nificativos en la historia del
lugar durante las Ultimas cin-
co decadas.

"Beauvais es el hogar de
los tractores Massey Fergu-
son en Europa y estamos
muy orguiiosos de celebrar
50 afios de trabajos exitesos
en el lugar, afirmé el vice-
presidente v director geren-
te para Massey Ferguson
Europa, Africay Oriente Me-
dio y director general de Ag-
co S.A, Richard Markwell.
“Con la recuperacion def
sacior de la maquinaria agri-
cola de la recesion mundial,
estaremos totalmente pre-

DICIEMBRE 2010

parados para satisfacer las
crecientes demandas y es-
tamos muy jlusionados con

el futuro que nos espera;

anadio

Considerada por la com-
pania como “centro newdl-
gico para el diseno vy fabrica-
cion de maquinaria agricola
en Europa’ dispone de 25
hectéreas de superficie y de
2 200 empleados. Se trata

de la mayor fabrica de trac-
tores del grupo Agco en Eu-
ropa, que a su vez es el ma-
vor fabricante de Francia y el
principal exportadeor de ma-
quinaria agricola del pais , en-
viando el 85% de la produc-
cloén 3 mas de 140 paises.

En Beauvais se han fa-
bricado mas de 820 000 trac-
tores Massey Ferguson des-
de que el negocio se esta-
blecio el 22 de noviembre de
1960.

“Estarnos avanzando oon
paso firme en Beauvals con
65 miflones de euros inver-
tidos en la pfanta sofo en los
ultimos cinco afos. Se han
destinado importantes surmas
para mas desarrollos signifi-
cativos en 2011 Los niveles
de produccion de tractores se
han estabilizado satistactoria-
mentte en linea con nuestras

previsiones para los ultimos
se1s meses y fa produccidn
actual es de unas 82 unida-
des diarias, 0 lo que es fo mis-
mo, un tractor cada ¢inco mi-
nutos”destacd Markwell.

La compania destaca
gue la fabrica de Beauvais es
responsable del disenoy fa-
bricacién de las ulimas se-
nes MF 5400, MF 6400, MF
7400y MF 8600 de 822370
CV vy que algunas de ellas
han ganado premics como
maguina/tractor del afo en
cuatro 0casiones, premio
tractor de oroal disenoy ga-
lardones de innovaciones
técnicas.

El primer tractor fabrica-
do en la planta fue el MF 825
de 25 CV, modelo sin cabi-
na, con motor de 4 ¢ilindros,
caja de 10 velocidades vy
1180 kg de peso.

agroidcnica



EI Grupo Agco celebré el
pasado 22 de noviembre
un hito histdrico: la produc-
cion récord de 100 000 mo-
tores Agco Sisu Power. En
menos de dos décadas, di-
cho motor esté presente en
mas del 30% de la produc-
¢ion brasilefa de tractores y
se utiliza en el 100% de las
cosechadoras producidas
por el Grupo fuera de Brasil.

Del ano 2008 a noviemn-
bre de 2010, |a produccion
aumentod considerablemen-
te, llegando a los 100 000
motores, de los cuales
50 000 fueron fabricados en
ese periodo. Para lograr es-
te resultado fueron inverti-
dos mas de 8 millones de dé-
lares en la ampliacion de 1a
capacidad productiva de 1a
fabrica de Mogi das Cruzes,
que paso & producir de
15 000 a 30 000 unidades al
ano. "Nuestra meta era do-

100 000 MOTORES AGCO SISU
POWER FABRICADOS EN BRASIL

blar nuestra capacidad de
produccitn en dos o tres
anos v elevar a Brasit a li-
der en fabricacidén de mo-
tores diesel en América de!
Sur explica Ricardo Huh-
tala, director de Agco Sisu
Power.

El catélogo de Ageo Si-
su Power cuenta con mo-

tores de potencias variadas,
Son 7 familias de 50 a 500
CV, con 3, 4, 6y 7 cilindros.
Actualmente trabaja en nue-
vos productos para atender
la demanda del mercado, co-
mo son un motor propulsa-
do al 100% por tiodiésel,
o1ro gue utiliza etanol co-
mo combusiible, y modelos

que reducen el nivel de emi-
siones de gases.

Los primeros motores
Sisu Power llegaron a Bra-
sil en 1993 procedentes de
Finlandia. Al principio se im-
portaron 50 unidades para
montar en los antiguos Val-
met 985S5. En 1995 se ni-
cid un leve proceso de na-
cionalizacion del motor en
Brasil, efectuadndose un
rmontaje parcial en la f&brica
de Mogi das Cruzes. En
2000 la fabncacion pasod a
ser 100% en Brasil y Sisu Po-
wer paso a ser el motor ofi-
cial de los tractores Valtra en
Brasil.

Con la adquisicion de Val-
tra en 2004, el Grupo Agco
sitia la fabnca Sisu Power
en Mogt das Cruzes v ofre-
ce la posibilidad de amphar
la participacién de los moto-
res a tractores y cosechado-
ras del Grupo.

I—Zzﬂugenc:a de Proteccion
mbiental (EPA} de los
Estados Unidos concedio
gl pasado 14 de diciembre
la aprobacion provisional de
la normativa Tier 4 interim
a los motores AGCO Sisu
Power de mas de 130 kW
{175 CV). La norma equival-
mente en fa Union Europea
{Stage IlIB) ya la consigud
a principios de este otono.

Esta aprobacidén esuna
de las primeras gque conce-
de la EPA a motores ex-
tra-vianos que utilizan tec-
nologia SCR {Reduccion Ce-

ge HiB y el Tier 4 interim
cion de motores de més de

130 kW a partir del T de
enero de 2011 La produc-

talitica Selectiva). " £/ Sta-

se aplicardan en la produc-

¢ion ya ha cormenzado en fa
fabnica de AGCQO Sisu Po-
wer en Nokia {Finlandia) pa-
ra chentes en aplicaciones
fuera de carretera en Euro-
pay EEULU explicd el Pre-
sidente y CEO de AGCO,
Martin Richenhagen.

ESTADOS UNIDOS CONCEDE LA TIER 4 INTERIM A LOS
MOTORES SCR DE AGCO SISU POWER DE MAS DE 175 CV

Ya han transcurrido mas
de dos anos desde que se
presentd el pnimer tractor
agricala con tecnologia SCR
de tratamiento catalitico se-
lectivo de los gases de es-
cape, paia la reduccion de
los dxidos de nitrogeno y
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Reduccion de las amisfones pare llegor a lo fase 4.

particulas solidas carbono-
sas emitidas a la atmosfe-
ra. Segun algunos ensa-
yos realizados, con la tec-
nologia SCR se reduce el
consumo de combustible
entre un 5y un 10% en
comparacion con otros ssi
temas, ya que el motor pue-
de ser mas simple y eficien-
te, al producirse una menor
perdida de calor y no nece-
sitar el enfriador de los ga-
ses de escape. También se
produce una menor emi-
sion de CO5 como conse-
cuencia del menor consu-
mo especifico. Ademas, en
AGCO Sisu Power entien-
den que los gases de esca-
pe son mas limpios gue con
el sistema de recirculacion,

agroidonicu
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TRELLEBORG COMPRA EL GRUPO WATTS TYRE,
ESPECIALISTA EN NEUMATICOS INDUSTRIALES

Trelleborg, a través de su
area de negocio Trelle-
borg Whee!l Systems, ha fir-
mado un acuerdo para la ad-
quisicion de Watts, una de
las prnincipales companias a
nivel global de neumaticos
industriales, gracias al cual
pretende reforzar su posi-
10N CoN uNg Mayor expan-
s16n geografica y presencia
en el servicio posventa.

La operacion, cerrada en
unos 230 millones de coro-
nas suecas (23 millones de
euros), requiere el cumpli-
miento de ciertas condicio-
nes, asicomo la aprobacion
de las autoridades compe-
tentes, prevista para este pri-
mer trimestre del ano.

"Esta adquisicion es un
paso mds dentro de nuestra
estrategia de fortalecer y au-
mentar nuestro posiciona-
mientc en el mercado, ge-
nerando nuevas oportumnda-
des de crecimignto futuro.
Ademds permitird aumentar
la eficiencia de produccion
de nuestra moderna planta
de Sri Lanka con ventaas
sustanciales para nuestros
chientes"afirmd Maunzio Vis-
chi, Presidente deTrelleborg
Wheel Systems.

El grupo bntanico Watts,
con sede en Lydney (Reino
Unido), cuenta con 230 em-
pleados v sus ventas anua-
les ascienden a 300 millones
de coronas suecas (30 millo-

nes de euros). Con esta ad-
quisicion, ia linea de neuma-
ticos industriales de Trelle-
borg “potencia su compe-
titniclad " explicoVischi. " Va-
mMos a ser aun mas fuertes
en el servicio posventa y ten-
dremos, por ejemplo, ac-
CesC a un concepto de ser-
vICIo avanzado denomina-
do ‘'Interfit’ que permite es-
trechar la relacién entre ¢l
tabricanie y el usuario fi-
nal” agrego. E!l directivo su-
brayé también que Watts Ty-
re dispone de una amplia red
de ventas en mas de 60 pai-
ses, con una fuerte posiciIoN
en muchos mercades en ex-
pansién, lo que “crea exce-
lentes condiciones para in-

crementar la presencia geo-
gréfica de Trelleborg, espe-
cialmente en los mercados
asigticos”

La unidad comenzara a
contribuir con ingresos des-
de la fecha de adgwsicion
y de forma plena a partir de
2012. Los calculos de Tre-
lleborg son generar un volu-
men anual de beneficios de
aproximadamente 45 millo-
nes de coronas suecas 4.5
millones de euros).

05 certamenes ENO-

MAQ/OLEOMAL yTEC-
NOVID/OLECTEC/FRUY-
VER, cuya celebracién ten-
dra lugar del 15 al 18 de fe-
brero de 2011 en Feria de
Zaragoza, cuentan, a cuatro
meses de suU apertura, con
317 marcas directas, ya
confirmadas, de 26 paises,
aue ocuparan 47000 m? de
superficie en cinco pabelio-
nes. No obstante, aun hay
empresas formalizando su
participacidn y esta previs-
to que sigan haciéndolo a lo
largo de los préoximos me-
S€es.

Las perspectivas de la
nueva edicion son ” muy bue-
nas’, segun la orgamzacion,
gue ademas asegura que " ef
binornio vino-aceite, con 1a
nueva aportacion del sec-
tor hortofruticola, vuelve con
el posicionarmento y la gran
respuesta de fas anteriores
ediciongs Ambos salones
contaron, en la edicion de
2008, con el total benepla-
cito delf publico y son sen-
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FERIA DE ZARAGOZA CONFIA EN EL
EXITO DE LOS SALONES SOBRE VINO
Y ACEITE

dos referentes en maqui-
naria y tecnologia vinicola
v oleicola’l

Segun sus datos, los fa-
bricantes y distribuidores
presentes en los salones han
aumentado el contemdo
destinado al sector del aces-
te, a tenor de la excelente
respuesta de los visitantes
profesionales.

En cuanto a la mejora
tecnolégica, destaca des-
de 10s avances en tractores,
atormizadores, vendimiado-
ras y recolectores de aceltu-
na, vareadores, poda en al-
tura, remolques especiales,
calibradoras, etc.. hasta las
Ultimas novedades en con-
trol de plantas industnales,
maquinaria de extraccion,
embotellado, vidrio, etique-
1as de seguridad, almacena-
Je, packagmng, etc.

Los diferentes salones
pretenden aunar sinergias y
responder a las demandas
que plantean el mercado y
los expositores. La organiza-
cion destaca que “fa apues-
ta por ef binorrio vino/acei-
te ha suscitado un importan-
te interds en los paises del
arco mediterrdneo, Chile, Ar-
gentina y EEUU, convirtien-
dose en un escaparate inter-
nacional que aporta imagen
de progreso” y apina que
el éxito de la celebracidn
radica en que "se trata de
una iniciativa que ha conta-
do con el sector, gue se ha
disenado a su medida y ha
evolucionado con &l

En cuanto & wisitantes in-
ternacionales, espera que el
Arco Mediterréneo sea el fo-
¢o principal, asi como 10s pai-
ses del Cono Sudamerica-

no, EEUU, la emergente Chi-
na, y algunos paises produc-
tores del centro y este de
Europa. Seran los paises
de climas calidos, donde se
trabaja vino v aceite, los que
mas presencia tengan en los
salongs y el perfil de los vi-
sitantes profesionales ex-
tranjeros incluird producto-
res, importadores, distribus-
dores, técnicos, administra-
ciones publicas, etc.

Las Jornadas Técnicas
estaran organizadas y/o co-
ordinadas por las diferentes
asociaciones, federaciones
y mMedios 1écnicos, con el fin
de que los visitantes profe-
sionales tengan una visién
clara y directa del merca-
do, tratando temas de actua-
hdad, fundamentéandose en
aspectos técnicos v econd-
micos.

El objetwvo de dichas po-
nencias y presentaciones es
orientar a productores vy
transformadores en los mé-
todos para mejorar la ren-
tabilidad de sus empresas.

agroiécnica



NEW HOLLAND ENTREGA LOS
PRIMEROS 17070 BLUE POWER EN
ESPANA

arlo Lambro, Viceprest-

dente de New Holland
Europa, Mirco Romagnoli,
Director General de New
Holland Espana y Portugal,
y Ricardo Angelini, Director
Comercial en Espana, hicie-
ron entrega del tractor T7070
Blue Powver, {edicion espe-
cial y limitada, presentada
en Espana durante la pasa-
da FIMA de Zaragoza) alos
hermanos Pedro v Alfredo
Castells, de Altormeon (Hues-
ca}, siendo éstos los prime-
ros agricultores profesiona-

ies en adquirir €l modelo en
Espaia. SuT7070 Blue Po-
wer incluye alguna seccion
cromada, tapiceria de cuero
y ruedas de alta flotacidn
Los hermanos Castells
compraron el modeloT7070
AutoCommand™, de trans-
mision continua de segunda
generacién y reposabrazos
SideWinder I, anadiéndc-
lc asi a su flota de traciores,
en la que prevelece el co-
lor azul con modelos como
el New Holland 8260, TVT
195 yT7050, ademas del Fiat

Importantas raprasentantes de New Holland acudleren a la entrega dsi tractar o
Pedro y Alfredo Castalls.

640. de color anaranjado pe-
ro con ‘alma’ azul.

La mencionada edicién
limitada naci6 para homena-
jear a la sene T7000 por ha-
ber conseguido, por prime-
ravez en la historia, ser nom-
brada Tractor of the Yearen
dos ocasiones, en 2008 y

50 ANOS DE LAS PICADORAS DE FORRAJE

NEw HOLLAND LANZA UNA EDICION LIMITADA DE LA SERIE FRS000

New Holland celebra el
50 aniversario de las pr-
cadoras de forraje autopro-
pulsadas con el lanzamien-
1o de una edicién limitada
denominada FR9000. Entre
sus principales innovaciones
se incluyen: el sistema Me-
taloc™, que detecta y loca-
liza los abjetos metélicos
presentes en el forraje para
una proteccion activa de la
maquina y el ganado; el sis-
tema Adjust-0O-Matic™ para
afilar las cuchillas vy reqular
automaticamente la

contracuchilla; sis-
tema Vari-

agro:écnica

flow™ para adaptar auioma-
ticamente la posicion del so-
plador segun el uso del pro-
cesador de grano; sistema
Power Cruise™ Il para adap-
tar ¢l régimen del motor v 1a
velocidad en funcion de la
carga de cosecha (ahorro de
combustible de hasta e!
15% en campo y hasta el
20% en carretera); sistema
de llenado automatico de re-
moigue InstelliFIll™ con cé-
mara en 30 {Ganador del
Premio a ta Innovacion en la
EIMA 2010 v de la
Medalla de
Oro en Agan-
technica
2009); moni-
tor con pan-

talla tactil IntelliView™ Il y
nalenca multifuncién Com-
mandGrip™; sistema de ac-
cionarmiento de rodilios ali-
mentadores HydroLoc™ que
ajusta la longitud de corte al
nstante vy sobre la marcha
para adecuarla a reguisitos
concretos; regulacion de ve-
locidad independiente del
cabezal gracias al sistema
de doble bomba, especial-
mente util para iImplemean-
tos grandes en condiciones
de cultivo dificiles.

La nueva sene imitada
de picadoras FR9000, dise-
nada v fabrcada en el Cen-
tro de Excelencia de Ma-
gunana de Recoleccién de
New Holland en Zedelgem

(Belgica),

presenta un

diseio atrac-

tivo, un siste-
ma de escape
cromado, un lu-
]0S0 asiento vy
volante de direc-
cion de piel.

2010. Ademaés ha ganado
el galardon at Diseno (Gol-
den Design) con el madelo
T7060 en 2008, con el
T7070 Auto Commandg™ en
2010y, recientemente, este
mismo premio, con elT7210
Auto Command™ de la ci-
tada serie.

10S 17.260 Y 17.270
OFRECEN EL NIVEL MAS
BAJO DE CONSUMO DE
SU SEGMENTO, SEGUN

LA DLG ALEMANA

Los resultados de la
prueba PowerMix, rea-
lizade por la Asoclacion
Alemana de Agricultura
(DLGI para el segmento de
tractores de 170-230 CV,
confirman que los nuevos
New Holland T7260 v
T7270Tier 4 con tecnolo-
gia SCR ofrecen la mejor
economia de combustible
(258 vy 281 g/kwWh), con in-
dependencia de la opcion
de transmision que mon-
ten, tanto Power Com-
mand™ (PowerShift) como
Auto Command™ (CVT),
“Las cifras que acaba
de publicar la DLG confir-
man nuestio liderazgo en
cuanto a2 economia de
combustible y productivi-
dad asegura Franco Fusig-
nani, Presidente y CEO de
New Holland Agriculture.

noticialfll}

21

DICIEMBRE 2010




noticiafil}

22

CASE IH CELEBRA LOS RESULTADOS OBTENIDOS CON EL
PROGRAMA ‘RED EXCELLENCE’

Durante la pasada cam-
pana, Case |H puso
en marcha el programa
Red Excellence, con el fir-
me propdsito de conseguir
una Red de Concesiona-
nos con mayor fuerza, so-
hdez y profesionahdad, di-
rigida a dar un servicio de
alta calidad. La marca es-
tablecid una sene de es-
téndares cuys consecu-
cién fue objeto de una ce-
lebracion, gue tuvo lugar
en Barcelona los dias 22 v
23 de noviembre, en la
que participd el equipo de
Case IH junto a los geren-
tes de las concesiones.

El Responsable de De-
sarrollo de Red, Pedro Ca-
vero, explicd que el obje-
tivo del programa Red Ex-
cellence es establecer un
rmarco de normas de calr-
dad mediante una sene de
acciones con el fin de que
la Red de Concesionanas
QOficiales las cumplan para
crecer y mejorar en cada
uno de los departamentos
de suempresa. “Ef esfuer-
70 durante todo este anoc
por parte def equipo de Ca-
se IH se ha visto totalmen-
te recompensado con fa
buena aceptacion del reto.
El programa ha side todo
un éxito y la Red nos con-

tagia su entusiasmo por
meyorar dia a dia. senald.

Daniel Cardenas, ge-
rente de Talleres Cargo,
uno de los concesionarios
mas importantes de la
marca, destacd que para
lograr cumphr con los es-
tandares del programa
Red Excellence es clave
entablar una comunicacién
estrecha con todo el equi-
po de la concesién, propor-
cionar una constante for-
macién de acuerdo con ca-
da puesto de traba)o, or-
den vy limpieza en las
instalaciones, asi como
disponer de las herramien-
tas necesanas para ofre-
cer un buen servicio. “Fa-
ra eflo, es muy importan-
te contar con fa profesic-
nafidad del equipo de la

marca, asf como su com-
DPromiso con Nosotros, que
es lo que, en definitiva, nos
hace crecer y ser mas
compeltitivos con respec-
to ala sttuacion del merces-
do actual”, afirmd.

El broche final a la ce-
lebracién, que incluyd tam-
bien diferentes actividades
lodicas y culturales, 1o pu-
so el Director de Case IH
en Espana, Xavier Autonell,
que se Mostroé “muy orgu-
ftoso de la Red de Conce-
SI0NAros, porque por enci-
ma de todo prima el espi-

ritu de equipo y de unon’

“Case IH apuesta por una
Red de Concesionarios s¢-
lida vy se compromete a di-
figir un plan de accion que
garantice su crecimiento”,
finalizé.

‘WORK IN PROGRESS’, CALENDARIO 2011 DE

Amonio Carraro presen-
ta su calendario de
2011. Esta edicién, la 48°
desge que la compania 1ta-
liana puso en marcha esty
iniciatrva, esté realizada con
imagenes de Oriano Stefan
qgue pretenden reflejar una
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filosofia empresarial que
concibe 10s mismos produc-
tos como fruto de una bus-
queda que no congce tre-
gua, inspirada por la pasion
por lo que se crea vy aten-
ci6n a la exigencia del clien-
te final.

Bautizado como Work in
progress {“obras”), el calen-
dario es un modo de mos-
trar el inexorable empleo de
de la amplia v polivalente ga-
rma de tractores Antonio Ca-
rraro en diferentes escena-
nos vy paises.

LOS FABRICANTES
EUROPEOS SE
MUESTRAN
CONFIADOS EN LA
RECUPERACION

EI Baromeiro de negocio
que mensualmente rea-
hza 13 Asociacion Europea de
Fabricantes de Maquinarna
Agnicola {CEMA) muestra las
cifras méas positivas desde
noviembre de 2008. El pasa-
do mes de octubre se siiud
en los 27 puntos sobre una
media de 100 entre los re-
sultados actuales vy los pre-
VISIOS @ 5eis meses.

Un 18% de los encues-
tados se muestra muy satis-
fecho con su negocio actual,
un 56%, al menos, satisfe-
cho, y $6lo un 26% insatis-
fecho, pero son mucho mas
alentadoras las calificacio-
nes del negocio 3 seis me-
seswvista: un 69% de los en-
cuestados {130 empresas de
nueve paises) esperan cre-
cer en los proximos meses,
un 26% al menos repetir sus
cifras vy s6lo un 5% preve ba-
jar en sus cifras de nego-
CIo.

En la evolucion histon-
ca de este indice, se obser-
va gue en el segundo semes-
tre de 2008 se llegaron a
los Momentos Mas positivos.
A partir de ese momento,
el mercado desciende brus-
camente hasta llegar a la re-
¢esion, que se prolongo has-
ta mayo de 2010.

Pero este cambio de ten-
dencia no afecta a Espana,
gue sequn los datos de es-
te bardmetro, aun tendra gue
esperar a salbr de 1a cola de
los mercados europeos, muy
por debajo de los mas po-
derosos, como el aleman,
francés, itahano, e incluso
el polaco, checo o austria-
co.
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JOHN DEERE

DOS EQUIPOS DE TRABAJO EN LA
JORNADA SOBRE SIEMBRA DIRECTA
CELEBRADA EN CALAF

U na sembradora 750A de
6 m, propulsada por un
tractor modelo 7530 equipa-
do con sistema AMS, y una
sembradora 1580 accionada
por un tractor 6534, fueron
los dos equipos de trabajo
aportados por Vicens Ma-
quindria Agricola en la Jor-
nada Técnica anual sobre
Stembra Directa que organi-
za el sector del cereal y cul-
tivos herbaceos de la Unid
de Pagesos de Catalunya,
en el marco del Plan Anual
de Transterencia Tecnoldgi-
ca del Departamento de
Agricultura de la Generalitat.
La cita tuvo lugar el 8 de oc-
tubre en Calaf {Barcelona) v
el concesionano oficial de
John Deere lbénca participd
activamente con una pre-
sentacién a pie de maguina
de las caracteristicas
técnicas y operativas
de las sembradoras
para observar a con-
tinuacidn su funcio-
namiento.

La parte 1edrica
del evento incluyd
unas ponencias sobre
la fijacion del CO, yla
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disminucién de los costes de
preduccion. Ya por la tarde fue
el momento de las demostra-
ciones en campo, donde los
asistentes, la mayoria de ellos
familiarizados con la 1écnica
de la siembra directa, anali-
zaron los resultados de los
ensayos realizados en las par-
celas de pruebas, v los ob-
tenidos a partir de experien-
cias de agricultores implica-
dos en un equipo de trabajo
creado por el Departamen-
to de Produccién Vegetal y
Ciencia Forestal de la Univer-
sidad de Lleida.

Los profesionales que
asi lo demandaron recibie-
ron también todo tipo de in-
formacion, formacidn vy ase-
soramiento sobre esta téc-
nica de siembra para su co-
frecta implantacion.

ENTREGA DE DIPLOMAS DE LA CUARTA
PROMOCION DE TECNICOS EN
MAQUINARIA AGRICOLA

EI pasado 12 de noviem-
bre tuvo iugar la entrega
de diplomas a los alumnos
de la cuarta promocién del
proyecto TEMA (Técnico es-
pecialisia en magquinaria agri-
cola),

Estainiciativa es fruto de
un acuerdo de colaboracién
entre la Junta de Castilla y
Lebn y la empresa John Dee-
re Ibérica, con el que se pre-
tende dar formacién comple-
mentaria y especifica a jove-
nes que hayan cursado un Ci-
clo formativo agricola o
forestal, v que estén intere-
sagdos en desarrollar su ca-
rrera profesional en el sector
de la maquinaria agricola.

La formacién consiste en
un curso de postgrado que
abarca matenas como ajus-
tes y regulaciones, diagnos-
tico de averias, 0 principios
bésicos sobre las nuevas tec-
nologias de guiado via sa-
1élite y su aplicacién a la agri-
culiurs. La formacion teodri-
ca se complemeanta con un
pericdo de practicas gue los
alurmnos desarrollan en un
concesionario oficial John
Deere tras el cual, en mu-

chos casos, pasan a formar
parte de la plantilla de la con-
cesion.

El acto de graduacion,
celebrado en el Centro de
Formacion Agraria de La San-
ta Espina de Valladohd, fue
cirigido por el director, Luwis
Pinedo, y se abrié con la in-
tervencion de la Jefa de Ser-
vicio de Formacion Agraria e
Iniciativas de Industrializa-
c1on y Modernizacion Agra-
na de la Junta de Castilla y
Leodn, Alicia Pena Gutierrez,
gue recordé a los alumnos la
impartancia de la formacion
continua dentro de su carre-
ra profesional.

En la entrega de diplo-
mas intervinieron Juan Ra-
mos, profesor responsable
del proyecto, los gerentes de
las empresas Zamorano y
Brezmes y Comercial Agri-
cola Castellana, concesiona-
nos John Deere de Palen-
ci1a v Valladolid, respectiva-
mente, donde en la actuali-
dad cuentan entre su
personal con alumnos pro-
cedentes del proyecio TE-
MA, v representantes de
John Deere \bérica.
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POTTINGER PRESENTA LAS SEGADORAS TRASERAS DE
DISCOS NOVACAT 402 Y 442

La gama de segadoras No-
vacat, de Pdtinger, sigue
creciendo. Llegan los nue-
vos modelos 402 v 442, con
anchuras de trabajo de 3.88
y 4.3 m, respectivamente,
cuyo elemento central es I3
situacion mas baja del bra-
zo hidraulico, lo que hace
gue sea facil de enganchar,
porque el tractor v la sega-
cora quedan alineados en la
posicion correcta. Ademas,
este sistema optimiza el pe-
50, y mejora el despeje (50
cm en el interior) para facili-
tar los giros en los cabece-
ros y en carretera.
Precisamente durante el
transporte, la segadors se
gira 90° hacia atras. El cilin-
dro de doble efecto sobre el
eje trasero también sirve co-
mo proteccion contra coli-
siones. Si la maquina en-
cuentra un obstaculo se plie-
ge hacia atrds e incremen-
ta fa presion para asegurar
su proteccion. Los dos nue-
v0s modelos Novacat cuen-

tan con un indicador de pre-
sidn claramente visible en el
marco de la segadora y la
presion sobre el suelo pue-
de ser ajustada mediante
una vélvula de control remo-
to de dobie efecto.

Para garantizar el apro-
vechamiento de toda la an-
chura de trabhajo que ofre-
cen estas segadoras, se
pueden montar en dos po-

siciones diferentes en el
brazo. Facilitar el manteni-
miento es otro de los ob-
jetivos del fabricante aus-
triaco con es10s dos nuevos
modelos. Ademas, cuentan
con un doble sistema de se-
guridad para proporcionar
un acceso optima a la barra
de corte para gue los cam-
bi1os de discos sean rapidos
y sencillos.

NUEVO HILERADOR
DE DOBLE ROTOR
TOP 852 C S-LINE

E 5 otra de las novedades
presentadas reciente-
mente por el fabricante aus-
triaco. El rastrillo hilerador
modelo Top 852 C s-ling, de
doble rotor que ofrece un
mayor espacio para el cuer-
00 central gracias al sistema
de elevacién del rotor con el
eje en el interior del arco, lo
que otorga un despeje al
suelo de hasta 60 cm.

Los rastros se elevan ha-
cia la parte posterior para ga-
rantizar la completa finaliza-
cion de la hilera, lo gue permi-
te que, a continuacién, |a ma-
quinaria de recoleccion logre
un mayor rendimiento, ya que
las hileras estén bien trenza-
das y pueden ser recogidas
de manera mas eficiente.

ABIERTO EL PERIODO DE INSCRIPCION PARA EL CONCURSO DE MAQUINAS
DESTACADAS EN CIMAG 2011

E I Comité Organizador del
V Certamen Internacio-
nal ge la Maquinaria de Fo-
raje (CIMAG), que tendra Ju-
gar del 3-5 de febrero de
2011 en Silleda {Pontevedra},
se reunid el pasado 28 de
octubre para definir las acti-
vidades que se llevardn & ca-
bo v con las cuales se pre-
tende que el certanmen, ade-
mé&s de un escaparate de
novedades y centro de ne-
gocios, conforme un espa-
cio de convergencia del sec-
tor.

Ouro de los acuerdos fue
la apertura del periodo de ins-
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¢rnpeidn del Concurso de Ma-
quinas Destacadas, que se
extenderd hasta el 20 de
enero. Los modelos deben
de estar en fase comercial
{no son validos prototipos
nin pre-series) y que cum-
plan la normativa estableci-
da enla legislaciton de segu-
ridad v, de manera especial,
en la Directiva de 'Sequridad
en las Maquinas’.

También se abrio el pe-
riodo de inscripeion para el
catdlogo de Maquinas de
Nuevas Fabncacién, una pu-
blicacion con la cual la or-
ganizacion pretende dar 8 G-

nocer a los profesionales to-
das las innovaciones exhi-
hidas en el parque exposi-
tivo. El plazo para el envio de
la documentacién se extien-
de hasta el 14 de enero.

Al encuentro del Comi-
té Organizador acudieron re-
presentantes de algunas de
las firmas de mayor peso en
el sector de la maguinaria
agricola nacional e interna-
ciongl, asi como el secre-
tario de Comunicacion de la
Asociacion Nacional de Ma-
quinaria Agropecuaria, Fo-
restal y de £spacios Ver-
des (ANSEMAT), el subdi-

rector general de Apovyo a
las Explotaciones Agrarias y
el jefe de servicio de Me-
jora de la Competitividad de
las Producciones, ambos
pertenecientes a la Direc-
c16n General de Produccion
Agropecuaria de la Conse-
llerfa do Medio Rural.

También estuvo presen-
te como invitado, para ejer-
cer de director técnico del
Comité, el Prof. Luis Mér-
qguez. Un equipo de traba-
jo de la Feira Internacional
de Galicia, encabezado por
su directora, compietd Iz lis-
ta de asistentes.
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ROSA AGUILAR DEFENDIO LA IDONEIDAD DEL
PRESUPUESTO DEL MARM PARA 2011

a Ministra de Medio Am-

hiente, y Medio Rural y
Marino, Rosa Aguilar, afirmd
en gl Congreso que el pre-
supuesto del MARM para
2011, gue asciende a
11126.82 millones de eurgs,
“permite cumplir los com-
promisoes con la ciudadania,
af tiempo que coniribuyen a
{a recuperacion economica,
el crecimiento sostenible v
la creacion de empleo”

Ademas, defendio la
sostenibilidad como “eje
transversat” de la politica del
Mimsterio, y que los presu-
puestos para 2011 “recogen
los principios de austeridad,
solidaridad e impulso y
apuesta por un nuevo mode-
lo productivo! A su parecer,
con dicho importe el MARM
tiene asegurado el desarro-
lle de sus politicas de soste-
nibilidad en matena de lucha
contra el cambio climauco,
la proteccidn de la biodiver-
sidad, agua, produccién agri-
cola, ganadera, pesgquera y
de alimentos y desarrollo del
medio rural,

Cestacod que el capitu-
lo correspondiente a gastos
corrientes en el presupues-
to ha disminwdo un 11.5%
con respecto @ 2010, en li-
nea con el ¢criteric de aus-
teridad de la politica actual
del Ministerio.

Explico que el desarrollo
de politicas e infraestructu-
ras del agua contaré con
3 282 millones de euros; los
sectores agricola, ganadero
y alimentaro con 6 388 mi-
llones y las politicas de desa-
rrollo rural tendrdn 1721 mi-
llones. Destacd que la in-
versidn en el funcionamien-
1¢ de lg Agencia Estatal de
Meteorclogia {AEMET) sube
un 12%, hasta 122 millones.

Los 3 282 millones de
eurQs previstos, estaran dis-
tributdos en cuatro progra-
mas sobre gestion e nver-
sion en infragstructuras del
agua, calidad del agus, crde-
nacidn territorial de los re-
cursos hidricos y moderni-
zacion vy eficiencia de los
regadios. “Cumplirernos con
nUestros Compromisas y
gjecutaremos las infraestru-
turas previstas, lo que con-

Roso Aguilor.

tribuird a conseguir nues-
tro objetivo. un Pacto del
Agua. comentd,

Dentro del presupuesto
para politicas de apoyoe @
los agricultores, ganaderos
y empresas de estos sec-
tores, concretd que la par-
tida destinada a las aporta-
ciones gel Fondo Espafiol de
Garantia Agrana (FEGA) as-
ciende a 6§ 155.48 millones
de euros y es la gue instru-
menta las ayudas al sector,

Asimismo, explicd que
del presupueste dedicado
a las politicas de desarroilo
rural, 1521 millones se di-
ngirdn a los Programas de
Desarrollo Rural Sostenible.

Para la ejecucion del pri-
mer Programa de Desarrolio
Rural Sostenble, {aplicacion
de la Ley 45/2007) a ravés
de los Planes de Zona y ac-
tuaciones en la Red Espano-
la de Reservas de Iz Bios-
fera, estan previsto 200 mi-
ilones de euros.

Aguilar consider6 gque
una politica de seguros "es
esencial para respaldar y pro-
teger a nuestros agricultores
v pescadores ante posibles
adversidades’ y recordd que
el objetivo para el tnenio 2010-
2012 es la universahizacion de
la proteccién de las produc-
ciones agricolas, ganaderas,
forestales y pesqueras.

Santioge Menéndez de Luarco.

HOMENAJE A
SANTIAGO MENENDEZ
DE LUARCA TRAS SU
SALIDA DEL MARM

EI que fuera hasta el pasa-
do mes de octubre Sub-
secretario del MARM, San-
tlago Menéndez de Luarca,
recibio el pasado 15 de di-
¢clermbre un homenaje promo-
wvido por la Escuela Técnica
Superior de Ingenieros Agro-
nomos de Madrid, la Asocia-
cidn Espana-FAO, la Funda-
cién Foro Agrano y el Colegio
Oficial de Ingenieros Agrono-
maos de Centro y Canarias.

Tras recoger una placa,
en |la que se reconoce su
“gran trayectona profesional”
Santiago Menéndez de Luar-
ca agradecid el homenaje e
ngicd que le emocionaba es-
pecialmente recibirio en la
Sala de Juntas de la Escue-
la que forma parte de sus re-
cuerdos desde que fuera
alumno.

NUMEROS ROJOS EN EL MERCADO FRANCES

Tractores (todas categorias) (1)
Tractores estandar
Cosechadoras (2)

Picadoras de forraje (3)
Rotoempacadoras (2)
Empacadoras gigantes (2)

2006 2007 2008
35165 | 37640 | 43661
25255 | 27098 | 31557

1 850 1968 | 2671

277 303 365

4999 | 4989 | 5961

324 407 450

{1): Incluye cargadoras lelescopicas, tractores vifieros, tractores indusiriales. ..
{2): Campaia de Septiembre 2009-Agosto 2010
{3): Campaa de Noviembre 2009-Octubre 2010

agrorécnica

2009 2010
39735 |33 000 (estimacion)
28531 |22 250 (estimacién)
2 455 1637

313 240
4 395 2937

356 261

La Asociaciéon Francesa
de Fabricantes de Ma-
guinaria Agricola (AXEMA)
organizd una conferencia
de prensa para dar a cono-
cer los resultados de la
campana 2009/2010 en
equipos para la recolaccién
y forraje, asi como una pre-
vision para el cierre del
gjercicio en el mercado de
tractores.
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ALBERT ZAHALKA, NOMBRADO
PRESIDENTE DE TOPCON PRECISION
AGRICULTURE

Topcon Positioning Sys-
tems (TPS) ha nombrado
Presidente de Topcon Prec-
sion Agncultura (TPA), a Al-
bert Zahalka, quién se incor-
0ord & dicha unidad de ne-
gocio a comienzos de 2010
como Vicepresidente Senor.
“Gracias al liderazgo de Al
bert hemos continuado
nuestro crecimiento en Aus-
tralia y aumentado nuestro
volumen de negocio en to-
do ef mundo. afirm¢ Ray
O'Connor, Presidente y Di-
rector Ejecutivo de TPS. "Al-

bert tiene un increible cono-
cimiento del mercado de la
agricuitura, v la continudad
de su liderazgo como presi-
dente es critica para 1a ex-
pansion de nuestro negocto
de agricuftura continud,
Zahalka, en su nuevo car-
go, continuard suministran-
do liderazgo global paraTPA,
con responsabilidad especi-
fica para el desarrollo del ne-
gocio en Europa, Sudamé-
rica y China. "Estos merca-
dos en crecimiento estan es-
peciaimente indicados para

la nueva tecnologia de agr-
cultura de precision que TPA
continua desarrollando afir-
mé Zahalka. “Con la gestion
de ventas focalizada de Car-
los Monreal, Vicepresidente
de Agricultura Global, nos es-
tamos anticipando al répi-
do crecimiento del negocio
en fa Union Europea v 1os
mercados sudamericanos”

CGS TYRES SUBE
LOS PRECIOS
ENTRE UN 7.5%
YUN 10%

GS Tyres ha decidido

incrementar los pre-
cios de todos sus produc-
t0s en todos sus merca-
dos, incluidos Europa y
Norteamérica, entre un
75% v un 10%. El aumen-
to, que se hara efectivo el
1 de enero de 2011, se de-
be al aurnento de precios
de la materias primas, se-
gun justifica el fabricante
de neurnaticos agricolas e
industriales.

L "

= Q- - |
Al
—u - |

i -

“EXITO ROTUNDO” EN LA
CELEBRACION DE VINITECH-SIFEL 2010

Con un total de 40 492 vi-
sitantes, 754 exposito-
res y mas de 1000 marcas,
el balance de Vinitech-Sifel
2010, ferias dedicadas a equi-
pamientos y técnicas witivini-
colas y a frutas y lequmbres,
celebradas conjuntamente
del 30 de noviembre al 2 de
diciembre en el Parque de Ex-
pcsiciones de Bordeaux-Lac
(Francia), es “rotundarmente
exitose, segun la orgamiza-
c16n, que destaca el incre-
mento de visitanies v el acier-
to que ha supuesto la unién
de ambos certémenes,
Entre los visitantes pre-
dominaron los viticultores,
endlogos, productores de
frutas y hortalizas y fabrican-
tes de maquinaria agricola.

DICIEMBRE 2010

La organizacidn también
afirma que "los exposito-
res de la parte Sifel, pre-
sentes por primera vez en
Burdeos manifestaron su sa-
tisfaccion por fa afluencia, la
cahdad de los visitantes, muy
profesionales, y la densi-
dad de los intercambios”

En total, quince embaja-
dores procedentes de los
principales paises producto-
res acudieron a gescubrir
la oferta del salon de los que
ya son portavoces. Los vi-
sitantes extranjeros repre-
sentaron el 15% de las en-
tradas v fueron los paises eu-
ropeos los lideres, con una
gran preséencia de espano-
les, italianos, portugueses,
suizos y alemanes.

CRITICAS AL MINISTERIO POR
REDUCIR LAS PARTIDAS PARA
REESTRUCTURACION DE LA VINA

EI Ministerio de Medio
Ambiente, Medio Rural y
Marino (IMARM) ha decidido
destinar en 2011 a la rees-
tructuracion y a la reconver-
sion de la vina de 1as comu-
nigades auténomas 36.48
millones de euwros, lo que re-
presenta un 32.4% menos
que el total aprobado en
2008 en el marco del Plan de
Apoyo Nacional, que era de
54 millones de euros.

Asi lo denuncia el sindi-
cato La Unién, gue agrupa
agricultores de derentes re-
giones espanolas. A su jui-
o, aungue el Ministerio pre-
vé un ajuste de fondos en
funcion de las necesidades

que comuniquen las comu-
nidades suténornas, las so-
licitudes iniciales de éstas se
situaban muy por encima de
las cantidades concedidas
ahora por el MARM. Para
la Unién, la medida de re-
estructuracion y reconver-
sion de la vina es la unica
linea de apoyo gue se man-
tiene dingida a los viticulto-
res en el marco de la actual
Organizacién Comun de
Mercado vitivinicola a par-
tir de la campana 2010/2011,
ya gue desaparece 13 ayu-
da para destinacion de al-
cohol de uso de boca, que
pasa a integrarse al pago uni-
co desconectado.
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ANTORM,

Ahorro de carburante ,__ rebajudo Nuevoicambio B R
Nuevo disefo Nuevo motorfasesa TAF hasta 100 A"‘\
Garantia 2 anos Ahorro de carburante ¥

TdF hasta 100 Nuevo cambio Gerantia2anos h

La Serie Ergit 100, un nuevo concepto de tractor: cinco modelos con caracteristicas

exclusivas para la agricultura especializada de gama alta. Venga a asombrarse

y a tocar en persona una serie destinada a convertirse en mitica, siempre toda la .; 100 YEARS «
TEA
informacion en su concesionario de confianza. i’, B e
Py
: ! \
T o))\ : PARA MAYOR INFORMACION ; =
| NTOHIDCARA Antonio Carrara |bérica, SA.
z, :  WWWANT | b Paseo de la Campsa . 65
~ g 06940 Cornefla

Tel: 933 779 957

Tractors since 1910




noticiaJi}

28

 FENACORE |

APOYA EL REFUERZO DE LAS
COMPETENCIAS ESTATALES EN
MATERIA DE AGUAS

EI presidente de la Fede-
racion Nacional de Co-
munidades de Regantes
(FENACORE), Andrés del
Campo, volvid a apoyar que
se refuercen las competen-
cias estatales en materia de
aguas, ¢con el fin de que sea
la Administracion Central
quien desarrolle la planifica-
cion de todas las cuencas
del territono espanol, garan-
tizando la prevalencia de los
intereses generales, a raiz
de la divulgacion del docu-
mento ‘Gestion Sostenible
del Agua. Hacia un Gran Pac-
to Social’, elaborado por la
Secretaria Federal de Medio
Ambiente y Desarrollo Rural
del Grupo Parlamentario So-
cialista.

Segun Del Campo, “es-
ta causa ho es nueva para los
regantes, quienes vienen in-
sistiendo en ia necesidad de
combalir la territorializacion
de la gestion del agua des-
de el mismo momento en
que los estatutos catalan y
aragonés plantearon el blin-
daje del Ebro hace mds de
cuatro anos”

En el ultimo Congreso Na-
cional de Fenacore, el sec-
tor del regadio en su conjun-
to aprobd de forma unanime
un manifiesto en el que exi-
gia la puesta en marcha de un
pacto de Estado para luchar
contra la "invasién” de las
competencias constituciona-
les que estan protagonizan-
do algunas comunidades.

SOLICITUD DE REUNION

|_2 Federacién Nacional de Comunidades de Regantes (Fe-
acore} sohcitd reunirse con los maximos dirigente de las

dos fuerzas politicas mavyoritanas, con el fin de sentar las ha-
ses de un acuerdo gue otorgue a la Administracién Central la
planificacion general de 1odas las cuencas del terntono espa-
hol, evitando ‘injerencias’ de las comunidades auténomas y
garantizando la prevalencia de los intereses generales en ma-
teria de aguas.

Su presidente, Andrés del Campo, insiste en la necesi-
dad de combatir s "territorializacion” de la gestion de cuen-
ca para evitar las “guerras del agua” que vienen producién-
dose desde hace cuatro anos. "Seria deseable que ef Cons-
titucional devolviera a fa Confederacion Hidrografica def Gua-
dalquivir todas las competencias que tenia para restaurar asi
los principios de fa umdad de gestién y unidad de cuenca
afirma del Campo ante la inminente sentencia del Tribunal Cons-
titucional sobre la resotucion del recurso de inconstitucionali-
dad planteado por la Junta de Extremadura contra el Estado
Andaluz por atnbuirse las competencias exclusivas sobre el rio
Guadalquivir,

Fara del Campo, el caso de Andalucia ha sentado un “ma/
precedente” alentando a comunidades como Castilla-La iMan-
cha o Castillay Leon a asumir la ttularidad sobre los rios que
transcurren por su terntorio, dando paso a un modele in-
solidano.
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La Federaciéon Nacional
de Comunidades de Re-
gantes (FENACORE) sch-
citd, durante la jornada
‘Normas Técnicas de Segu-
ndad de Presas y Embal-
ses’, que se aphiquen crite-
ros de segundad diferen-
tes a las pequenas balsas
y & los grandes embalses,
en la nueva normativa so-
bre esta matena, porque
ambas infraestructuras no
soN equiparables ni en nu-
Mero ni en sus caracteris-
ticas hasicas.

El presidente de la Fe-
deracion, Andrés del Cam-
po, abogé por recoger es-
1as diferencias en el texto
del borrador del Real Decre-
to que umficara la actual
normativa vigente en esta
matena, derogando el Re-
glamentoTécnico sobre Se-
gundad de Presas y Embal-
ses.

Segun sus datos. hay
50 000 balsas en Espana
v 1300 embaises, que su-

" PIDEN DISTINTOS CRITERIOS DE
SEGURIDAD PARA BALSAS Y
EMBALSES

man un total de 54 000 hec-
tometros cubicos y precisé
que “las balsas son obras
hidrdulicas béasicas de ba-
1@ capacidad de almacena-
miento, construidas gene-
ralmente sobre tierra, y aso-
cladas, principalimente, ala
actividad def regadio; mien-
tras que los embalses son
infraestructuras de mayor
envergadtira, realizados ge-
neralmente en hormigén
y vinculados al abasteci-
miento de agua potable,
{a generacion de energia
eléctrica o af regadio, entre
otros usos”

Por otra parte, calificod
de "sinsentide” que la nue-
va normativa atribuya “ve-
ladamente” a baisas y em-
balses los mismos coefi-
clentes de segundad maxi-
ma, y afirmd que “en
realidad existen tres nive-
les para graduar ia fiabiidad
de estas infraestructuras
sin necesidad de incurrr en
los gastos innecesarios
{personal, mantenimien-

agroiécnica
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Espanola del Agua (PTEA)
se constituird oficlalmente
como Asociacion con enti-
dad juricica propia, tras dos
ahos desde su nacimiento
cOMo proyecto de coopers-
cién, y aprobaré su Estrate-
gig 2010 ("H2Q), el préximo
26 de enero de 2011, duran-
te la celebracidon de su
Asamblea General en el Ho-
tel Wellington de Madrid.

El evento, de convoca-
toria abierta, ofrece la opor-
tunidad, a todos los agentes
cientifico-tecnolégicos na-

to...) que, de aprobarse es-
ta nueva clasificacidén, con-
Hlevard para los agricuitores
regantes”

Segun el presidente
de Fenacore, "de no tener-
se en cuenta estas dife-
rencias serd peor el reme-
dio que la enfermedad,
ya que en fugar de mejo-
rar la seguridad de nues-
tras infragstructuras hi-
drauticas, que es de fo que
se trata, se asfixiaré to-
davia mas al sector agra-
rio, obligdndole a asunur
UnNos costes del todo pres-
cindibles”

Del Campo también
solicitd que no sean los
agricultores los que pa-
guen las consecuencias
del ‘boom’ urbanistico.
Destact que en los dittmos
anos, este fendmeno ha
llevado a elevar el nivel de
seguridad de balsas pro-
XlIMas a urbanizaciones, re-
des viarias y ferrovianas
gue podrian verse inun-
dadas en caso de rotura
o desbordamiento, cuan-
do originariamente esta-
ban situadas en parcelas
aisladas fuera de todo pe-
ligro.
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LA PLATAFORMA TECNOLOGICA DEL
AGUA SE CONSTITUIRA COMO
ASOCIACION Y APROBARA SU

ESTRATEGIA 2010

cionales, de integrarse en
estared yde participaren la
dgefinicion final, aprobacion
e implementacién de su es-
trategia.

Dirigido a centros de in-
vestigacidn y universigades,
fabricantes de tecnologias de!
agua y relacionadas, opera-

dores y gestores de abaste-
cImientos, ingenierias y con-
sultorias, constructoras, ins-
taladores y sector de fonta-
neria, empresas de servicios,
empresas de agua mineral
v otras aguas embotelladas,
empresas de acuicultura, em-
presas de comercializacion

de tecnologias del agua, aso-
ciaciones y fundaciones,
usuarios intensivos, balnea-
ros y centros de aguas mine-
romedicnales, medios de co-
municacion, emprendedores
y personas fisicas, los obje-
1ivos del acto son 1a consti-
tucion oficial de la PTEA con
entidad juridica propia; la pre-
sentacion, debate y aporta-
ciones finales a la Estrate-
gia 2020 del sector espanol
de las tecnologias del agua; v
la eleccion de los miembros
de los drganos de gobierno
de la PTEA

MANIFIESTO POR UNA “ECONOMIA VERDE

a Federacion Nacionsl de

Comunidades de Regan-
tes (FENACORE) y més de
un centenar de organizacio-
nes del sector apoyan el ma-
nifiesto Ahora més que nun-
ca’ en pro de una “economia
verde y sosteruble, en el que
defienden la sostenibilidad
medigambienta!t capaz de
generar bienestar y empleo
en Espana, tal y como avald
el Gobrerno espanol en la Ul-
vma reumién del G-20, don-
de aseguré que la ‘economia
verde’ generara un milion de
puestos de trabajo en los
proximos diez anos.

En la ¢crisis medioam-
hiental, los ‘activos toxicos’
vienen representados por
una mala utihzacion de los
recursos naturales. Con es-
te paralelismo, FENACORE
representd graficarente su
adhesion al manifiesto en el
X Congreso Nacional de Me-
adio Ambiente {(CONAMA),
celebrado en Madrid.

Los regantes mostrarcn
su firme rechazo a que, “es-
cuddndose en la ¢crsis eco-
nomuca v financiera, 1as Ad-
miustraciones acometan

Y SOSTENIBLE"

nuevos recortes en el cap/-
tulo inversor refacionado con
el medio ambiente, ya que
{a conservacion y mejora de!
entorno representa une de
los pilares del crecimiento
econdmico que hay que
mantener’

Desde su punto de vis-
ta, “es preciso evitar que
el recorte presupuestario de-
Je sin capacidad de reaccién
a los sectores mas soste-
nibles que son, precisamen-
te, los que deben conver-
tirse en motores def cambio
vy de fa puesta en marcha
dle una nueva economia ver-
de y sostembte”

Ademas, la Federacion
de Regantes exige la pues-
ta en marcha de un nuevo
modelo de consumo mas
responsable basado en un
uso sostenible de los medios
naturales, asi como el em-
pleo de métodos de produc-
cidn no agresivos con el me-
dio ambiente, con el ab)eti-
vO de garantizar la supervi-
vencia de los recursos.

Destaca la importancia
de la modernizacién de los
sistemas de riego vy la reali-

zacion de obras de regula-
cion en las cuencas hidrogra-
ficas, con el fin de amino-
rar los iImpactos negativos
del cambio climéatico.

El manifiesto alude a la
necesidsad de poner en mar-
cha este modelo de desarro-
llo sostenible a través de es-
trategias firmes con objeti-
vos a medio v largo plazo que
contemplen avances en las
principales leyes ambients-
les, asi como un plan de pro-
teccion del patrimonio natu-
ral y la biodiversidad.

Ademas, apela a la res-
ponsabildad y cohesion de
los actores socioecondmicos
para poder hacer efectivo es-
te cambio hacia una socledad
sostenible, asicomo a la ne-
cesidad de actuar de forma
proactiva para " no repetir los
mismos errores del pasado,
donde los excesos vy la bus-
queda de resultados inmedia-
tos han desencadenado una
crisis sin precedentes tam-
bién en ef entorno natural’

El texto integro del ma-
nifiesto esté disponible en:
www.conamal0.esfwebfes/
manifiesto.html.
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MARIO SCAPIN REGRESA AL GRUPO SAME DEUTZ-FAHR

Es EL NUEVO VICEPRESIDENTE EJECUTIVO CORPORATIVO DE LA
UNIDAD DE NEGOCIO ‘FuLL LINE’

I\/I ario Scapin es el nue-
vo Vicepresidente Eje-

cutivo Corporativo de la Uni-
dad de Negocio Fu#f Line del
Grupo Same Deutz-Fahr,

El directivo itabano —na-

crdo en la Toscana— tiene
50 anos, es licenciado en In-
genieria Mecanica y posee
una sohda experiencia en
el campo de la mecanizacion
agricola, que inicié precisa-

mente en esta compania,

donde trabaid entre 1990 v
2001 como Responsable del

Departamento de Investiga-

cion y Desarrollo. Posterior-

mente, desarrollé la misma
responsabilidad en el Grupo

Argo, hasta que en 2005 pa-

s6 a set Director Gerente de
Laverda vy su filal, Fella.

“SDF gsta apostando
fuertemente en el negocio
de fa Full Line; tanto s asi
que se ha creado un nuevo
departamento con la inten-
cion especifica de posicio-
nar ef nombre de Deutz-Fahr
como uno de los lideres en
el mercado. Estamos con-

vencidos de que D. Mario
Scapin es la persona mas
adecuada para cubrir un pa-
pel ciave en el futuro del Gru-
po Same Deutz-Fahr: su pro-
fundo conocimiento acerca
de ia vision estratégica de
mercado, junto con los ex-
celentes resultados que ha
obtenido a lo largo de su
carrera, hace que nos sin-
tamos orgullosos del hecho
de gue hava decidido unirse
a nuestro proyecto’ afirmé
el Consejero Delegado, Lu-
dovico Bussolati.

Mario Scapin se encar-
garé de coordinar todas las
actividades relativas a las co-
sechadoras, desde Ia produc-
cion hasta el servicio pos-
venta.

POCO ANIMO

INVERSOR EN

EQUIPOS PARA
TRABAJO DEL SUELO

escenso de los merca-

dos en un porcentaje
medio del 15%-20%. falta
de animo inversor e incerti-
dgumbre frente a las aplica-
ciones de politicas producti-
vas europeas v la evolucidn
de los precios de las produc-
ciones. Son las principales
conclusiones de la Comision
de magumana de trabzjo de
suelo, siembra vy abonade de
ANSEMAT.

Las perspectivas depen-
deran de los mercados. de
las producciones y de la me-
jora de la renta de agricul-
tores y ganaderos, gracias
a los precios pagados, la re-
duccion de los costes y a la
mejora del clima econdémico.

Goodyear Tire & Rub-

ber vendera su nego-

clo de neumaticos agrico-
las en Europa v América La-
tina a la corporacion Titan
Tire, subsidiana de Titan In-
ternacional Inc., por unos
130 millones US$ (sujetos
a ajustes y cldusulas una
vez cerrado el acuerdo), se-
gun lo anunciado. Ademas,
autoriza a Titan para fabri-
car y vender neumaticos
agricolas de la marca Good-
year en Europa, Ameénca
Latina y el Norte de Africa.
En mayo del pasado
ano, Goodyear ya informd de
la posibilidad de vender es-
te negocio en Europa y Amé-
rica Latina. Anteriormente,
habia vendido la division de
neumaticos agricoias de Nor-

GOODYEAR VENDE A TITAN SUS DIVISIONES DE NEUMATICOS AGRICOLAS

EN EUROPA Y AMERICA LATINA

teamérica, incluida una plan-
ta en Freemont, lllionis, a
Titan en 2005.

La parte de la transac-
cion que afecta & la division
en Latinoamérica esta pre-
vISio que se cierre en la pri-
mera mitad de 2011, aun-
que dependera de 13s con-
diciones del acuerdo y dela
aprobacion reglamentaria,
e incluye la propiedad, equi-
pamiento e inventaric de
la fébrica que Goodyear tie-
ne en Sao Paulo (Brasil).

Asimismo, 13 pante eu-
ropea del acuerdo esta su-
jeta a que Goodyear ejerza
SUOpCion de venta, buscan-
do completar un plan so-
cial relacionado conla anun-
ciada suspension de la pro-
duccion de neumaticos pa-

ra tunsmo en la planta de fa-
bricacion de Amiens del Nor-
te, Francia, vy que necesita
ser consultada conias auto-
ridades locales. Una vez fi-
nalice dicho acuerdo, con el
consiguiente cumplimiento
de la condiciones del mis-
mo vy la aprobacion regla-
mentana, la transaccion in-
clurd 13 propiedad, equipa-
miento e inventario de la
planta de Amiens del Norte.

“Esta transaccion re-
fuerza nuestro objetivo de
centrarnos en los neumnati-
€08 para turismoe y camicn,
atirmo Richard J. Kramer,
presidente y CEO de Good-
year. "Nuestras operacio-
nes con neumaticos agrico-
fas han tenido muchos éxi-
tos durante décadas, v que-

remos dar fas gracias a to-
dos nuestros 8sociados por
su aportaciones, anadié,

Asimismo, expresd su
confianza en que Titan, cu-
ya negocio principal son los
neumaticos agricolas, man-
tenga las “excelentes re-
faciones " que Goodyear ha
estabiecido tanto con los
consumidores como con
las comunidades de las re-
glones agrarias.

Conambas transaccio-
nes realizadas, Goodyear
espera que sus resultados,
dejando aparte cualguier
aumento en las ganancias
o en las pérdidas relaciona-
do ceon la venta, no se vean
afectados, aungue la explo-
tacion del segmento varie
en cada region.
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ANTONIO CARRARO PRESENTO EN EIMA LA PROFUNDA RENOVACION DE SU
GAMA DE TRACTORES ESPECIALIZADOS

a ultima EIMA fue muy  novedades, de las cuales in-
I_especial para Antonio Ca-  formaremos en nuestro pré- GRA (IAS A TODOS ”
rraro. Celebré por todo lo al-  ximo nimero de Enero 2011.
to sus primeros 100 apos *Los dias 10 v 11 de Noviembre 2010 hemos
CoOmo empresa y presento B Tal § celebrado en Bolonia el Centenano de nuestra fabrica
un importante numero de 2 TN % con la Gran Gala “Made in Italy” Un evento
= ' reafirmado por la alegria, el orgullo v la emocion en el
que han participado todos los protagonistas que
desde generaciones viven en la gloriosa marca de los
4 caballos rotantes, y que han llegado de todos los
confines del mundo
Ha sido también una ocasion para presentar en
EIMA 2010 todos los nuevos modelos v 108 nuevos
tractores con una fuerte impronta de calidad y
resultade de nuestra investigacion. Nuestro objetivo
ha sido siempre el mismo: llegar a fabricar el mejor
tractor del mundo!
Aprovecho esta ocasion para saludar y abrazar a
todos nuestros clientes. _gracias a todos! !’
ANTONIO CARRARO - EL PRESIDENTE

IMPORTADOR EXCLUSIVO

'Ded'lc.nci&.lyTemmgIa PARA ESPANA m K n 0” E

Cosechando Exitos
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CURSO EN GALICIA SOBRE MANTENIMIENTO Y MANEJO DE LA MAQUINARIA AGRICOLA

EQUIPOS DE MONTANA

La racionalizaci6n en el
uso de la magquinana agri-
cola, como alternativa eco-
nomica en las explotaciones
extensivas de montaia, fue
el eje de un ¢urso de forma-
c16n organizado hace unas
semanas en Lugo.

No es dificil comprender
que en I3s zonas de mon-
tana (altitudes superiores &
los 800 mj) la climatologia es
un factor bastante condicio-
nante para la produccién de
forrajes, pues la estacion in-
vernal puede ocupar mas del
50% del ano natural, duran-
te la cual nudisponemos del
tempero adecuado para la
realizacion de labores, ni
de condiciones de seguridad
para el manejo en las pro-
nunciadas pendientes.

Si la propuesta que nos
podemaos plantear es la de
implantar una nueva prade-
1a, NOS podemaos encontrar
con la circunstancia de que 8
un largo invierno, le suceda
un riguroso y Seco verano,
que podria dificultar la recu-
peracion del dinero inverti-
doen el proceso de transfor-
macion; ante esta hipotéti-
cacircunstancia, y durantg el
desarrollo de un curso de
‘Mantenimiento y manejo de

la rnaquinaria agricola’, ce-
lebrado en el Centro de For-
macion y Expernmentacion
Agroforestal de Alta Monta-
na (Becerrea-Lugol, los pro-
fesores gue participaron en
el mismo propusieron una ac-
tividad alternativa, con el ma-
nejo de las nuevas tritura-
doras de martillos {montados
sobre eje horizontal) con ro-
dillo incorporado y una rigu-
rosa calibracion de las maqui-
nas distribuidoras de abonos
minerales. Con este ensayo,
que agradd a los asistentes,
tante agricultores como
alurmnos, se pretendid:
¢ Rebajar los costes de me-
canizacion de la actividad
por reduccién de horas de
utilizacién de las méaquinas.
s El aprovechamiento de re-
cursos de la propia pra-

dera, pues la trituradora
convierte en materia orga-
nica y consecuentemente
er nutrientes 1os restos del
cultivo anterior asi como
los rechazes del aprovecha-
miento directo por parte
de ios animales después
del pastoreo.

s La distribucién homogé-
nea de l0s excrementos de
los arimales.

= La nivelacion del suelo, que
nos facilitara la recoleccidn.

= Disminucidn del rnesgo de
accidentes, pues se trata
de la utilizacion de ape-
r0s poco pesados.

s Optimizar el tiempo de de-
sarrollo del cultivo, aprove-
chandeo al méximao lcs in-
tervalos ¢limaticos favora-
bles.

G. Rielo

SOLUCIONE
EN TRACTO
MAQUINAR
CON EL MEJO

Pol. Ind. Agustinos Calle A, Nave D-13. 31013 Pamplona Navarra Espana. T902312 318 T948 312 318 F 948 312 341 agrinava@agrinava.com



El segmento de tractores Hi-Tech de Landini se enriquece con la nueva
version Comfort de la serie Landpower, que mantiene la elevada
fiabilidad, prestaciones y moderno diseno similar al mostrado en la
novedosa Serie 7 de media y alta potencia.

3"VERSIONES
| » Techno: Completamente mecanica.

» Top Tronic: tres marchas bajo carga, inversor hidraulico
y elevador electronico.

» Comfort: inversor hidraulico, 3 marchas bajo carga y J
De-Clutch 135 | 145 | 165

4 MODELOS

E— AgriARGO IBERICA, S.A.

-'I,f SEPEEEEE L pablo Iglesias, 17 - 19 @ Pol. Inds. Gran Via Sur ® 08908 Hospitalet de Llobregat » (BARCELONA) _

Tel.: 93 223 1812 » Fax: 93 223 09 78 » Recambios: Tel.: 93 223 08 28 » Fax: 93 223 32 58 ARGOTRACTORS
E-mail: info@argoiberica.com




34

EUROFINANZAS

| Diciembre * 2010

INFORMACION MENSUAL ECONOMICA Y FINANCIERA

Estado de alarma por los controladores

El cierre del espacio aéreo dej6 a miles de pasajeros atrapados

ds de 600 000 pasajeros se
quedaron atrapados en los
aeropuertos de toda Espana

en el fin de semana del puente de di-
ciembre a consecuencia de una huelga
“salvaje” de controladores, discon-
formes con el decreto que regula el
nuevo modelo aeroportuario en el que
se incluye la regulacién de la jornada
laboral de los mismos.

Como respuesta al abandono ma-
sivo de los controladores de sus pues-
tos de trabajo, al anuncio de Aena del
cierre del espacio aéreo espaiiol y al
caos aéreo que se produjo, el Gobier-
no espanol decidid decretar el estado
de alarma en el pafs, situacién que

continuard hasta el 15 de enero, segtin
aprobé el Congreso de los Diputados.
Se trata de la primera vez que un Go-
bierno espaiiol toma esta medida des-
de el fin del Franquismo.

Tras 72 horas de huelga, los aero-
puertos comenzaron a recuperar la
normalidad pero los responsables ten-
drdn que responder ante la justicia. El
ministro de Fomento, José Blanco,
aseguré que “cada expediente disci-
plinario, de los mds de 400 que ha
abierto el gestor aeroportuario Aena
a los controladores por las bajas ma-
sivas, tendrd su sancion”, con la ex-
cepci6n de los que aporten un certifi-
cado médico. Entre las sanciones la-

Los afectados por el cierre aéreo piden
indemnizaciones de 10 000 euros a AENA

La *Agrupacion de los demandantes afectados por el cierre del espacio aé-
reo’, surgida tras la huelga de controladores, tiene previsto exigir responsabili-
dad penal contra los controladores aéreos y una indemnizacion a AENA y al Mi-
nisterio de Fomento de 10 000 euros por cada afectado.

Esta agrupacién puso en marcha una oficina de atencién para ofrecer infor-
macion a todos los que sufrieron las consecuencias del cierre aéreo los pasados 3
y 4 de diciembre y anuncié un acuerdo con el despacho Cremades&Calvo-Sote-
lo sobre las condiciones econémicas para sumarse a la accién legal.

Moody’s anuncio una posible rebaja en la
calificacion de Espaiia

La agencia de calificacién de riesgos Moody's situd el rating de Espaia bajo
revision, para una posible rebaja de un escalén sobre su actual calificacion
(Aal), lo que repercutié con caidas de alrededor del 2% en el Ibex 35 y puso en
peligro la zona de los 10 000 puntos del selectivo espanol.

Como justificacién a la posible rebaja, Moddy’s destacé la vulnerabilidad
del pais a las tensiones que provocan sus necesidades de refinanciacion en 2011
y el posible aumento del ratio de deuda piiblica por el coste de la recapitaliza-
cién de los bancos, que, a su parecer, puede ser superior a lo previsto.

Con posterioridad también anunci6 la revisién para una posible rebaja en el
rating de Portugal, que podria ser inclusive de dos escalones.
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borales que Aena puede imponer a los
controladores estdn desde la suspen-
sion de empleo y sueldo hasta la ex-
pulsién definitiva, pero ademads, los
controladores pueden tener que hacer
frente a responsabilidades penales.

Tras el caos organizado, los contro-
ladores decidieron pidieron perdén a
los afectados y firmaron un documento
en el que se comprometieron a no rea-
lizar una nueva huelga si el Gobierno
levantaba el estado de alarma. Sin em-
bargo, el Gobierno decidié mantener el
estado de alarma hasta el 15 de enero
argumentando que “el sistema aero-
portuario espaiiol aiin no estd norma-
lizado” y que las “circunstancias que
provocaron” la declaracion de alarma
inicial atin estaban vigentes.

Clasificaciones

Imente encuentro

inconcebible que las
denominadas agencias de
clasificacion, como Moody’s,
tenga el poder de cambiar las
garantias de un pals en base a
‘sus informes’, son algo asf
como los controladores
espanoles, que parecen que
tienen patente de corso para
hacer o decir sin atenerse a las
consecuencias de sus acciones,

La pregunta que me hago
es: 3y quién las clasifica a ellas?

WARRIOR
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La deuda piblica aumenté el 16.26% en un aho

Las Administraciones Piiblicas elevaron su deuda un 16.26% en un afo,
hasta alcanzar los 611 198 millones de euros en el tercer trimestre, lo que
equivale al 57.7% del Producto Interior Bruto, segiin datos del Banco de Es-
paiia. En concreto, el incremento trimestral de la deuda piiblica fue del 1.89%,
en relacion a la registrada entre abril y junio, que fue de 599 835 millones.

El Gobierno espaiiol estima en sus Presupuestos Generales del Estado
para 2011, que el conjunto de Administraciones alcanzard una deuda pibli-
ca del 62.8 % de PIB este afio y del 68.7% el que viene. En la actualidad, la
media de la zona euro es superior al 80% del PIB y el Pacto de Estabilidad y
Crecimiento de la zona euro sitia el limite en el 60% del PIB.

La Administracion central es la que mayor deuda acumula, con 467 348
millones de euros, el 44.1% del PIB, un 14.95% mds que en €l mismo trimestre
de 2009, mientras que las Comunidades Auténomas registran una deuda del
10.2% del PIB, frente al 8% del aiio anterior.

Elecnor vende siete sociedades brasilenas

El acuerdo pactado en mayo entre el grupo espaiiol Elecnor y la sociedad Sta-

te Gris Brazil Holding por el cual el primero se deshace de siete sociedades con-
cesionarias brasilefias por un importe de 934.4 millones de reales (400 millones
de euros) se ha cerrado, tras cumplir con las condiciones que quedaban pendien-
tes, segiin informd la empresa a la Comisién Nacional del Mercado de Valores.

La compensacion a los
pensionistas contara
con 2 660 millones

El Gobierno destinari 2 659 millo-
nes a compensar a los 8.5 millones de
pensionistas por la desviacién en 1.3
puntos del Indice de Precios al Consu-
mo (IPC) en noviembre, mes de refe-
rencia para esta revision, segtin un co-
municado del Ministerio de Trabajo.

La inflaci6n interanual de noviem-
bre fue del 2.3%, lo que sitia la des-
viacion de este afio en 13 décimas, ya
que el objetivo inicial se fijé en el 1%.

El sistema financiero
elevo su morosidad a
niveles de hace 14 anos

La morosidad del sistema finan-
ciero espafiol aumenté hasta el 5.66%
en octubre, frente al 5.49% de sep-
tiembre. Se trata de la cifra mds alta
desde enero de 1996.

Segiin el Banco de Espaiia, el volu-
men de activos dudosos crecié en mas
de 2 400 millones en un mes, hasta los
103 685 millones de euros, mientras
que el crédito cay6é en més de 11 500
millones, hasta los | 829 millones.

El BCE subira su capital hasta los 10 760 millones

El Banco Central Europeo (BCE) ampliara en 5 000 millones de euros, hasta
los 10 760 millones de euros, su capital social, para hacer frente a las repercusio-
nes financieras de la crisis econémica, siendo ésta la primera vez que se lleva
acabo una decisién asf, desde su creacion hace 12 anos.

Los motivos que le llevan a tomar esta medida, segtin indica en un comuni-
cado, son “el aumento de la volatilidad en los tipos de cambio, las tasas de inte-
rés y los precios del oro, asi como de los riesgos de crédito” .

La autoridad monetaria, ademds, estima necesario “ofrecer una base de ca-
pital adecuada en un sistema financiero que ha crecido considerablemente” .

Estd previsto que la ampliacién se realice mediante tres pagos anuales por la
misma cuantia: el primero, el 29 de diciembre de 2010 y los otros dos a finales

de 2011 y de 2012.
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ITV DE FCC EN ESPANA Y
ARGENTINA

FCC alcanz6 un acuerdo con la
empresa suiza SGS para vender
sus negocios de Inspeccién
Técnica de Vehiculos (ITV) en
Espana y Argentina por 180
millones de euros. Segtin la
compaiifa, “la transaccién supone
una significativa generacion de
recursos, que refuerzan el balance
del Grupo y podrdn ser
destinados a inversiones en
aquellas actividades estratégicas
de crecimiento future, como son
los servicios medioambientales,
infraestructuras de transporte y
energfas renovables”.

ITV gestiona 43 centros de
inspeccion de vehiculos en Espaiia
y 32 centros en Argentina.

INDITEX ELEVO SUS
GANANCIAS UN 42% EN
NUEVE MESES

Inditex alcanz6 un beneficio neto
de | 179 millones de euros entre
febrero y octubre, los nueve
primeros meses de su afio fiscal,
lo que indica un incremento del
42% respecto al mismo periodo
del ejercicio anterior, segiin datos
remitidos a la Comisién Nacional
del Mercado de Valores. Los
ingresos subieron un 14% hasta
8 866 millones de euros, mientras
que el resultado operativo o
Ebitda se elevé un 33% hasta los
2 061 millones de euros.

BBVA ENTRA EN EL MERCADD
INDIO CON BANK OF BARODA

BBVA emprende una joint venture
con Bank of Baroda, por la que
entrard en la banca minorista de la
India. El acuerdo alcanzado,
segiin fuentes de la entidad,
comprende la creacion de una
sociedad de riesgo conjunta de
tarjetas de crédito. Estd previsto
que BBVA adquiera una
participacién del 51% en la actual
unidad de tarjetas de crédito de
Bank of Baroda, Bobcards, por un
total de 34 millones de euros.
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Las hipotecas
mantienen la
recuperacion del
crédito a familias

El saldo del crédito vivo a los ho-
gares, que equivale al total de dinero
pendiente de devolver a los bancos y
cajas, repuntd un 0.3% en octubre,
frente al mismo mes de 2009, segiin
los datos del Banco de Espana. Ade-
mds, se trata de la primera vez desde
junio, que aumenta en tasa intermen-
sual (936 millones, un 0.1%), hasta
llegar a los 900 610 millones de eu-
ros.

La principal causa de este creci-
miento del crédito a las familias que
se mantiene desde septiembre, fue las
hipotecas.

Suben mas de un 3%
las comisiones de
tarjetas en un afo

Las cuotas de mantenimiento de
las tarjetas de crédito y de débito au-
mentaron una media de un 3.8% y un
3.2% respectivamente en noviembre,
respecto al mismo mes de 2009, segin
datos del Banco de Espana.

En cuanto a las compras realiza-
das con las mismas, indica que suma-
ron 24 667 millones de euros en el ter-
cer trimestre del afo, un 3.14% mas
que en el mismo periodo de 2009. No
obstante, en relacion al primer y se-
gundo trimestre, el crecimiento se ha
ralentizado ya que en dichos periodos
crecieron a un ritmo interanual del
6.34% vy del 4.78%, respectivamente.

Trabajo aboga por
v J = sap DIVISAS (21/12/10)
ampllar EI C&ICU'O de la Cambio oficial BCE/Banco de Espana
L o~
pension de 15 a 25 afos 1
Dolar USA 1.3153
o - . Délar canadiense 1.3362
El ministro de Trabajo e Inmigra- :
e . Yenes japoneses 110.1169
cion, Valeriano Gomez, pretende que ¢l . . -
2 ; Libras esterlinas 0.8471
periodo de célculo de la pensién se am- ATerem - T
plie desde los 15 afios actuales hasta 20 | ="~~~ " T
afios, “sin abandonar posteriormente | - , —
T N orona noruega 7.8529
la posibilidad de ir poco a poco hasta
S : Corona sueca 8.9678
los 25 arios”. Desde su punto de vista, Délar-australiang 13212
lo mejor es elevar la edad de jubilacién = ——
= Real brasilefo 2.2462
desde los 65 afios hasta los 67 afios, con : =
) . ) Peso argentino 5.2316
excepciones para los que tienen un his- PO AT T
torial de cotizacion largo (de 36 hasta Bolivar venezolang : '[‘ T 8
40'afios), quchpod BN BEEUL JUbﬂ‘éndO. Peso colombiano 534.0286
se a los 65 afos. o los que trabajan en — e
. Hosgrs Peso dominicano 49,2015
oficios penosos que lo harian incluso P — 13159
antes. En cuanto a los que no estdn en - ——r
i ) Délar de Hong Kong 10.2305
estos dos casos, opina que también de- - P
4 o Zloty polaco 4.0012
berfan poder jubilarse a los 65, pero con Yuan chi =
g ) uan chino 8.7609
reducciones en su pension.
(a21/12/10)
COTIZACIONES (@ 21/12/1
VARIACION
COTIZACION Yo ANTERIOR
IBEX-35 10 112.00 +1.16 9996.10
EUROSTOXX 50 2857.82 +0.66 2839.22
DAX 30 7059.63 +0.58 7018.60
CAC 40 3907.22 +0.57 3 885.08
FTSE 5935.29 +0.74 5891.61
DOW JONES 11478.13 -0.12 11 491.91
NASDAQ 100 222304 +U.21 2218.29
S&P 500 1247.08 +0.25 1243.91
NIKKEI 225 10 370.53 +1.51 10 216.41
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La AIE prevé un
aumento de la demanda
mundial de petréleo

La Agencia Internacional de la
Energia (AIE) revisé al alza sus previ-
siones sobre la demanda mundial de
petréleo tanto para este aiio, como pa-
ra 2011, en un contexto de precios al
alza. En su informe mensual sobre el
mercado petrolero, aumenté6 en
130 000 barriles diarios sus expectati-
vas de consumo para 2010, lo que su-
pone una media de 87.4 millones de
barriles diarios y un incremento del
2.9% respecto a 2009.

En cuanto al incremento en el
consumo global para 2011, prevé
260 000 barriles mds pero mantiene la
tendencia a la ralentizacion del ritmo
de subida interanual en el 1.5%, con
88.8 millones de barriles diarios.

Su decisién de aumentar las pre-
visiones se debe, en parte, a la recien-
te ola de frio en el hemisferio norte, a
las medidas de racionamiento eléctri-
co en China y a la constatacién de
que en el tercer trimestre los paises de
la Organizacién para la Cooperacién
y el Desarrollo Econémico (OCDE)
absorbieron mds crudo de lo anticipa-
do, sobre todo gaséleo, pero més to-
davia en los tres ultimos meses del
afo.

Huelga de webs por la
‘Ley Sinde’

La ‘Ley Sinde’ propuesta por el
Gobierno, que prevé un sistema mixto
para decidir sobre el cierre de webs,
suscité la ‘huelga’ de varias webs y
otras acciones en contra.

En el cierre de webs intervendr4n
una comision de Propiedad Intelectual
(dependiente del Ministerio de Cultu-
ra) y la Audiencia Nacional. La Ley
pretende que la Audiencia Nacional
sea la encargada de llevar a cabo pro-
cesos judiciales ‘ultra-rdpidos’ en la
via contencioso-administrativa, me-
diante los cuales se puedan decretar el
cierre de paginas web en tan solo cua-
tro dfas, cuando se considere que se
han vulnerado los derechos de autor
tras estudiar las denuncias que se pre-
senten.

agroécnica



Su tienda agricola en XXL!
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su tractor!
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e-mail: agro-center@ffiegl-iberica.com / Teli: »34 938 175 490 / Fax: +34 938 175 481

www.fliegl.com




productill

38

Nuevo Trelleborg TM9OOHP 710/70R42

ALTA POTENCIA,
ALTO RENDIMIEN

Trelleborg lanza un nuevo disefo en |a serie TM900 High
Power, el 710/70R42, un neumdtico dirigido a ofrecer mads
rendimiento en tractores de alta potencia.

relleborg asegura que, res-
pecto a la anterior version,
el 710/70R42 presenta un
aumento del volumen de
los tacos de un 15%, 10% en al-
tura y entre un 18% v un 8% en
anchura. La banda de rodadura ca-

Traccion 18 bar ma

Traccion en Surca 1S Bar e b

Reromigey on 4 lery
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racteristica de la familia TM sigue
stendo un referente también para
fa nueva TMS00HP Gracias a ia ex-
traordinaria flexibilidad v resisten-
cia de su carcasa, estos neumati-
cos ofrecen un gran rendimiento
a elevadas velocidades, optima
traccion y méaxima capacidad de
carga en cualquier condicion de
trabajo. La amplia huella de con-
tacto con el terreno permite mini-
mizar la compactacion y asi opli-
mizar la rentabilidad de la explota-
cion.

Ensayos llevados a cabo por
el departamento de pruebas de
Trelelborg en Italia, Espana y Bél-
gica demuestran una mejora de la
capacidad de traccion en surco en
un 9%, un 25% mas de resisten-
cia al desgaste en carreteray un
5% mas de confort y manicbrabi-
lidad. "La nueva version de la
710/70R42 garantiza el méximo

rendimiento en el campo junto
con un oplimo campartamiento
en carretera’ asegura Emiliana
Vesco, Manager de Producto.

La garma TMS00HP esta desa-
rrollada para tractores que supe-
ran los 260 CV de potencia de mo-
tor, con unos elevados indices de
carga y codigos de velocidad. Su
original diseno, como el del resto
de los neumaticos Trelleborg, bus-
ca proporcionar la maxima trac-
cién junto a una extraordinaria au-
tolimpieza. Precisamente su dise-
no se ha realizado en colaboracion
con fabricantes de maguinaria agri-
cola, gracias a los acuerdos que
mantiene Trelleborg con algunos
de ellos.l
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La sembradora mecdnica Vitasem, una maquina con
larga tradicion en el catdlogo de producto de
Pattinger, se renueva. Son muchas las innovaciones
tecnologicas introducidas por el fabricante austriaco,
entre las que destaca el sistema Dual-Disc para un
depdsito aun mas preciso de la semilla sobre el

terreno.

a sembradora mecanica
suspendida Vitasem esta-
blece nuevos estandares
en tecnologia de siembra,
segun su fabricante, la compania
austriaca Potlinger: el sistema de
medgicion ‘3 en 1" permite cambiar
rapidamente de un tipo de semi-
lla a otro y las nuevas rejas de dis-
co dual garantizan el depdsito pre-
ciso sobre el terreno. Ademas, el
centre de gravedad del equipo de
trabajo esta mas cerca del tractor,
lo que mejora su rendimiento.
El nuevo sistema Dual-Disc
asegura su configuracion en rela-
ci6n con el contador para una me-
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jor colocacion de las semillas in-
cluso en las condiciones mas di-
ficlles, apartando a los laterales
los restos de cosecha, ya que el
doble disco se abre camino para
formar una superficie uniforme
con una perforacion ordenada. La
chstancia entre hileras es de 12.5
cm, para una distribucion 6ptima
de la planta a la busqueda de una
produccion de alte rendimiento.
El sisterna de ajuste de la pro-
fundidad de traba)o hace que sea
facil su adapiacion a las condicio-
nes cambiantes en el campo. Cada
una de las rejas de disco se quia por
el rodillo de presion para asegurar

la profundidad uniforme en la colo-
cacion de la semilla. Otro aspecto
destacado por el fabricante austria-
co es que €l sisterma de siembra no
reguiere mantenimiento.

El nuevo sistema de medicidn
{ires filas muitifuncionales) propor-
ciona un flujo perfecto del mate-
rial de siembra incluso a velocidad
elevada. Ahorra ttempo, es facil de
usar y es extremadamente verss-
til para una transicion fluida entre
los distintos tipos de semillas, lo
que permite un camiio rapido v f&-
cil entre grano fino y otros tipos de
semilla. Las ruedas de dosificacion
se sttuan debajo de Ias salidas en
forma de embudo garantizando la
fluidez hasta el uitimo grano.

El enganche y desenganche
de las sembradoras Vitasem resul-
1a muy sencillo v, en combinacion
con las gradas Lion, ofrecen ia uni-
dad de trabajo compacta mas cor-
ta del mercado, segun Pattinger.
De la comercializacion de esta
marca en ¢l mercado espaiol se
ocupa la empresa lucense Duran
Maquinana Agricola B
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BOBCAT

Diez afios de buenos resultados con
el modelo 753 han llevado a los
responsables de Els Clapers, una
explotacion catalana de vacas
lecheras, a renovar su confianza en
Bobcat con la adquisicidn de una
cargadora compacta y un
manipulador telescopico.

ace chez anos adquine-
ron una cargadora com-
pacta Bobcat 753 de se-
gunda mano que ha de-
mostrado su eficacia durante méas
de diez anos. Ahora que liega el
rmomento de su sustitucion, los
responsables de Els Clapers, una
granja de vacas lecheras de la ra-
za frisona, ubicada en Moa (Bar-
celona), lo tienen muy claro. ” Es-
tdbamos plenamente satisfechos
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de los resultados; sin ella va no
sabiamos trabajar vy fue por ello
por 1o que ahora la hemos reem-
plazado por el nuevo modelc de
cargadora compacta 51507 expli-
ca Joan Serra, que junto a su hijo
Jordi dirigen la empresa familiar,

Este ganadero hace hace prac-
ticamente 1odo con la que han bau-
tizado como ‘la remna de la granja’.
" Es como Hlevar una pala y un ca-
170 en Ias manos, pero todo meca-
nizado. Pongo este ejemplo por la
senciflez de manejo, la comodidad
v fa eficacia. A dia de hoy cualquier
fabor, sea cual sea, la realizamos
con la Bobcat S150° Ia impieza, dar
de comer a fos animales, transpor-
tar balas de paja o forraje suelto,
arreglar fos accesos a los establos,
incluso quitar fa nigve en invierno
cuando el acceso de entrada que-
da bloqueado’ senala Joan.

Els Clapers cuenta con unas
200 reses productoras de leche,
que a diano deben cuidar, alimen-

lUna explotacion lechera catalana adquiere una cargadora compacta S150 y un
manipulador telescopico 72250

tar vy ordenar, asi como hmpiar y
mantener |as instalaciones que las
acogen. Ademas del cuidacdlo de las
vacas lecheras se encargan tam-
bién de Iz cria de algunos ejempla-
res, basicamente terneros nacidos
en la propia finca. ” Para nuestro ti-
Do de fabores necesitarmos una car-
gadora compacta dgil, con poten-
cia y de tamano reducido, que nos
permuta trabajar tanto en espacios
abiertos como en zonas reducidas,
como es en ef caso de los pasillos
de los establos. St no entra esta
maquina, no hay ninguna otra que
fo haga. Su tamario, la maniobrabi-
lidad, la capacidad y 1a potencia re-
sultan 1doneas para una pequena
explotacion como la nuestra’

La S150 se caracteriza por los
potentes brazos de cinematica de
elevacién de movimiento radial y
su distancia entre ejes, lo que le
permite elevar cargas mas pesa-
das y que su desplazamiento sea
mas suave. Sus dobles cilindros

agroiécrica



de inclinacién proporcionan fuer-
zas de elevacion y empuie, asi co-
Mo un Mejor acceso a la cabinay
una mayor visibihdad del imple-
mento. Los 11.8 km/h de veloci-
dad de desplazamiento le permi-
ten desplazarse entre distintos lu-
gares de trabajo de forma rapida
y eficaz. La platatorma, disenada
con una gran distancia entre gjes,
aumenta el rendimiento. la opera-
tividad y el confort gel operador.
Proporciona asimismo una exce-
lente estabilidad. flotacion y fuer-
za de traccion sobre cualguier te-
rreno o superficie,

1 Complemento

Ademés de la cargadora com-
pacta. esta explotacion ganadera
ha incorporado recientemente un
manipulador telescépico Bobcat,
maodelo T2250. “ Con éf efectua-
mos tareas que requieren aftura,
como apilar las balas de paja en el
pajar, cargar fos remolgues o los
camiones. E£sta nos permite com-
plementar los servicios de la car-
gadora compacta. Ademas nos
otorga una gran versatilidad vy ren-
tabilidad. Versatitidad porque po-
demos utifizar los mismos imple-
mentos en las dos maquinas. £l
sistema de enganche es el mis-
mo, el Bob-Tach; préctico, como-
do v permiie intercambiar de for-
ma senciia los implementos. Y
rentabilidad porque nos supone
un gran ahorro en accesorios. De
otra forma deberiamos duplicar 12
inversitn. Ahora estamos usando
asiduamente Ia pala, la grapa, v la
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harquilta para balas de paja, pero
sabemos que hay un sinfin mas
de implernentos que nos permiti-
ran, ante una necesidad determi-
nada, actuar con la calidad v la pre-
cisidn requerida’

El manipulador telescopico
T2250 es el menor de la gama
Bobcat. Su tamane compacto es
perfecto para trabajar en espacios
restringidos donde una altura re-
ducida supone una veniaja {Altu-
ra: 1885 mm; Anchura: 1.838 mm;
Longrud en el bastidor (Bob-Tach):
3 980 mm; Radio de giro: 3 215
mimy.

La transmision hidrostatica in-
dustrial optimiza su productividad
y ofrece una mavyor potencia, pre-
cisién y suavidad, lo cual contripu-
ve a la seguridad general de la méa-
quina. La segurndad del operador
viene proporcionada por el siste-
ma supresor de movimientos no
deseados (AMA), que ewita los mo-
vimentos peligrosos de la maqui-
na gurante su funcionamiento.
Otro elemento es el indicador de

estabilidad longitudinal {LSI) que
muestra claramente la estabilidad
longitudinal de la maquina.

El modelo T2250 incluye el sis-
tema Quick-Tach, un bastidor de ti-
po 'telescépico’ con bloqueo ma-
nual de serie. Su barra ‘en Z’ es
muy compacta y permite un verti-
do répido v sencillo de 1odos los
materiales. Este modelo esta equi-
pado con un motor que cumple
con la norrnativa Tier lll respecto a
eMmisiones, y un par maximae incre-
menitado de 268 a 275 Nm. Su es-
paciosa cabina ofrece las mismas
ventajas que la cabing de las uni-
dades mas grandes, facil acceso,
360° de wisibilidad, ajuste comple-
to de la columna de direccién y
asiento con suspension reguiable.

El concepto de ‘proteccion to-
tal’ asegura la maxima durabilidad
gracias a sus cilindros de in¢lina-
cidn v latiguillos hidraulicos prote-
gidos dentro de la pluma, asi co-
mo los bajos reforzados que ha-
cen de proteccion para el motor y
otros componentes de vital impor-
tancia cuando se desplaza sobre
superficies desiguales.

Los Serra lo tienen muy claro;
"Las dos maquinas juntas solucio-
nan nuestras necesidades, cada
una & su mivel. En ia granja ef mo-
vimiento es continuo, trabajamos
365 dias al afc v nuestras maqui-
nas deben estar a la aftura. No po-
demos permitirnes parar, por lo
que debemos confiar en una mar-
ca lider como Bobcat, que nos de
confianza, garantias y resulta-
dos'dl
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Michelin MegaXBib 800/70 R32

RENDIMIENTO
A LA CARGA

Michelin ya comercializa en todo el mundo el MegaXBib 800/70R32, un
neumatico con un indice de carga de 181 A8/B, lo que le convierte en una

soluci6n para grandes cosechadoras.

a mejora del rendimiento y
obtener un producto de la
maxima calidad son las
prioridades de los
agricultores y empresas
de servicios especiali-
zados en la recolec-
cién. El aumento del
tamano de las ex-
plotaciones y de
la superficie a co-
sechar supcne
qQue cada vez se
busguen magui-
nas mas gran-
des y pesadas,
CON una capaci-
dad de carga ain
mas elevada. Y
los profesionales
saben que, llega-
dos a este punio, e
neumatico juega un
papel decisivo
Consciente de ello,
Micheln comercializa, des-
de primeros de este mes de
octubre, la nueva dimensién
800/70 R32 para su neumatico
MegaXBib; un lanzamiento que si-
gue la estrategia del Grupo de ayu-
dar a los fabricantes de maquina-
fia y a los agricultores a mejorar la
productividad vy reducir los costes
operativos. Su indice de carga de
181 AB/B, segun el fabricante "no
tiene comparacion con ningun otro
neumadtico del mercado de Ia mis-
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ma dimension gue haya sido fabri-
cado con tecnologia convencional
(excepto el nueve Michelin CereX-
Bib)”

Para aumentar la capacidad de
carga del neumatico y su robus-
tez, Michelin ha incorporado ca-
pas metalcas en la cima. Esta tec-

nologia exclusiva hace gue el neu-
mMatico sea mas resistente a la
fatiga causada por cargas
pesadas, ayudando a me-
Jorar la productividad v
reducir 105 costes
operativos, al iem-
po que disminuye
los riesgos de
pericdos  de
inactividad del
vehiculo vy de
cambio prema-
turo de neu-
maticos debi-
do a posibles
roturas.
El nuevo
MegaXBib
800/70R32 es
también mas re-
sistente a los da-
nos causados por
los rastrojos. Los ta-
llos de maiz, soja y gira-
sol pueden danar los neu-
maticos, tanto gradualmen-
te mediante la eroston como, es-
pecialmente en los maizales, por
perforaciones. Para solucionar es-
te problema, se han redisenado el
dibuo v los hombros del neumati-
¢o. El neumatico es mas resisten-
te a los danos, ya que se han reio-
cado la forma y el &ngulo de los ta-
cos v se han reforzado los hom-
bros con upa nueva estructura
Unica. |
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Nueva LEXION.

Va por delante.

Una maquina exitosa, ahora todavia mejor.

Las cosechadoras de CLAAS de altas prestaciones toman ahora un
nuevo camino, inspirado por nuestros clientes, cuyas expectativas son
nuestra motivacion para alcanzar la excelencia en nuestros productos.

El resuitado, la nueva LEXION,

lexion.claas.es
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Neumatico agricola radial Firestone Performer 70

AMPLIACION DE UNA
EXITOSA GAMA

Firestone Europa ha ampliado su nueva gama Performer con el
lanzamiento del Performer 70 radial para tractores de media-alta
potencia para aplicaciones agricolas genéricas. Este neumatico se
fabrica en Puente de San Miguel (Cantabriq).

| nuevo Performer 70 es-
|t disepado con las dlti-
mas tecnologias de fabri-
cacon y banda de roda-
dura de Bridgestone, para dar res-
puesta a las exigencias actuales
del sector agricola europec de
mayor eficiencia en operacicnes
a gran escala, mavyor velocidad en
carretera y un uso mas intensivo
del equipamiento. Su produccion
se realiza en la planta especiali-
zada en neumaticos agricolas de
Puente de San Miguel {(Canta-
bria).

La ampliacion de la gama Per-
former supone la continuacién del
programa de innovacion diefado
por Firestone en el segmento agri-
cola. Comparado con los neumé-
ticos RE000 vy el RB000 a los que
reemplaza, el Perforner 70 propor-
ciona mas traccidn, mavyor vida atil
de la banda de rodadura v supe-
rnor limite de velocidad en carre-
tera.
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Las series 70 son el segundo
mayor segmento del mercado de
neumaticos agricolas radiales y han
crecido de manera constante en la
Ultima década. El lanzamiento si-
gue & la exitosa introduccidn en el
mercado por parte de Firestone de
ia serie esténdar Performer 85 en
2009, gue, segun la compania, ha
tenido una respuesta muy positiva
por parte de los consumidores gra-
¢ias a sus prestaciones.

El Performer 70 ofrece el ch-
seno exclusivo de Firestone Dual-
Angle Lug para mejorar la traccion,
amplar la capacidad de desemba-
rro y una baja compactacién del
terreno. La construccion cuenta
con un radio de la corona més
grande qgue la anterior linea de Fi-
restone, con hombros mas redon-
deados en la banda de rodadurs,
proporcicnando una superficie de
contacto mas plana, reduciendo
la compactacion del terreno y mi-
nimizando los dafos sobre éste.

Para labores de transporte, la
banda de rodadura mas plana per-
mite una distribucion més unifor-
me de Ia carga, o que se tradu-
ce en un desgaste mas uniforme
de la banda de rodadura y una
mavyor vida util del neumatico, asi
como una mayor comodidad de
conduccién & 'a maxima veloci-
dad que permita la legislacion de
cada pais {toda la linea Performer
70 es51a en fos indices de veloci-
dad D/E).

I Pruebas de campo

Antes de su lanzamiento, la
compania ha efectuado todo tipo
de ensayos para comprobar que
el nuevo Firestone Performer 70
supera a su predecesor en trac-
cién y productividad. Basado en
pruebas realizadas sobre suelos
de condiciones arcillosas ligeras y
medias, el Performer 70 es un
3.1% mas répido que su compe-
tidor mas proximo ofreciendo una
ventaja de mas de 0.7 hectareas
en un periodo de 24 horas.

Disponible en toda Europa a
lo largo del verano 2010, el Fires-
tone Performer 70 ha ampliado su
gama en 15 medidas, mas otras
dos medidas con un incremenio
del indice de carga para aplicacio-
nes especiales.l
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Una buena cosecha comienza antes
de siembra. Vogel & Noot como el
mayor fabricante de arados de la
Union Europea, es a su vez especia-
lista en todas las dreas de prepara-
cion de suelo y siembra, Disponemos
de profesionales a su servicio.
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(@ MERLO

Panoramic sobre orugas P25.5C
Un prototipo que atestigua el liderazgo de Merlo
en el desarrollo de nuevas tecnologias

El nuevo Panoramic compacto sobre
orugas P 25.5 C es la sintesis del
concepto de manipulador telescopico
todoterreno especializado para
trabajar en contextos imposibles, en
los que, por ejemplo, el barro, los
agujeros y los badenes limitan las
prestaciones de un manipulador
tradicional. El prototipo atestigua el
liderazgo de Merlo en el desarrollo
de nuevas tecnologias.

NO HAY TERRENO
QUE SE LE
RESISTA

| brazo telescdpico es del tipo de una sola seccion, utiliza-
do durante afios en los modelos Merlo tradicionales. In-
gracias a que




El carro sobre orugas es fruto del disetio y produc
grada de Merlo. Destaca la calidad técnica y la eficacia practica
del tren de rodamiento con rodillos escilantes para ayudar a las
orugas a seguir la conformacion del terr¢no mejorando la ad

renciz.

La transmisién ¢s hidrostdtica e incluye dos bombas con
cilindrada variable que alimentan un motor hidrdulico en ca-
da una de las orugas. Los mandos son independientes. y per-
miten realizar la contra-rotacion de las orugas. La velocidad
de desplazamiento es |5 kmv/h.

La méquina tiene una anchura de 1.800 mm,
lo que proporciona una gran versatili
come una longitud inferior a 4 metros, que
permite maniobrar de forma muy eficaz en los
espacios reducidos.

Come caracteristica exciusiva del nuevo P 25.5 C. des-
taca su cabina amplia y comoda. la misma que llevan los
manipuladores telescopicos Merlo, en la que s
un alto nivel de confort, visibilidad




sobre el pape[l}

VIBRACIONES MECANICAS EN EL
PUESTO DE CONDUCCION DE
LOS TRACTORES AGRICOLAS

Parte 1.- Efecto nocivo de las vibraciones de baja frecuencia

Abrimos una nueva serie
de articulos dedicados @
analizar los aspectos mas
imporantes relacionados
con el ruido y las
vibraciones y demas
factores ambientales que
afectan al conductor.

Luis MARauez

as vibraciones mecanicas

sONn Movimientos oscilato-

f10s de una o varias masas

por el efecto de diferentes
solicitaciones, y pueden definirse
por las aceleraciones que se pro-
ducen, o por las velocidades o
desplazamientos de las mismas,
con frecuencias de menos de 1
kHz. Las vibraciones con frecuen-
cias comprendidas entre 20 Hz y
15 KHz se conocen como vibra-
ciones sonoras {ruidos y sonido).
Un gjemplo de vibracién sen-
cilla es la conocida como sinusoi-
dal. En ella se denomina perniodo
el tiempo (T} que separa la vuelta
al mismo punto v en el mismo
sentido de la masa sometida a la
vibracién. La frecuencia {f) es el
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namero de
oscilaciones
completas de

la masa en un se-
gundo, por lo que
sera la inversa del pe-
nodo {f = 1 /T). Una vibra-
¢ion sinusoidal se puede ca-
racterizar mediante su frecuencia
y el valor méaximo que alcanza su
aceleracion (Figura 1)

La aceleracion eficaz esta vin-
culada al concepto de energia vi-
bratoria, y se calcula como raiz
cuadrada de valor medio de las
aceleraciones. La ‘densidad es-
pectral de potencia’ (DSP) es el
cociente que se obtiene dividien-
do el cuadrado del valor eficaz de

l2 aceleracién, medido con filtros
terciaros, por la anchura de ban-
da de dichos filtros. Generaimen-
te se relaciona el espectro de fre-
cuencias en abcisas con la densi-
dad espectral de potencia {DSP)
en ordenadas. La funcion ge DSP
informa sobre la canticlad de ener-
gia vibratoria presente en cada
bands de frecuencia.

agroiécnica



Una wibracién se denocmina
aleatoria cuando no es previsible
en un instante determinado, co-
rrespondiendo a este tipo la ma-
yor parte de las vibraciones rea-
les. Cualguier vibracion aleatoria
puede descomponerse en una su-
ma de funciones de frecuencias
diferentes y contiguas, obtenién-
dose asi su espectro de frecuen-
cias.

Efecto de las
vibraciones sobre el
tractorista

Considerando gue el paso de
un hombre cuando camina supo-
ne un avance de 0.75 m, en su
renco, y comao consecuencia del
movimiento, se producen una os-
cilacién con frecuencia de 1.67 Hz
{100 vibraciones/minuto}, que la
estructura 6sea de la columna ver-
tebral aguantan sin dificultad. Sin
embargo, las frecuencias domi-
nantes en los tractores agricolas
superan este valor y se mantienen
en el intervalo de 2 a 4 Hz.

Ademds, las vibraciones que
llegan al puesto de conduccién,

medidas en la base del asiento v
segun la direccion vertical {eje Z),
alcanzan valores pars la acelera-
cion eficaz entre 0.2 v 2.8 m/s?,
con un valor medio de 0.7 m/fs?.
Las aceleraciones eficaces en los
gje X {delantero-trasero) e Y {late-
rall son menores, con valores en-
tre 0.2 y 1.0 m/s?, v un valor me-
dio de 0.5 m/s’. En consecuencia,
se llegan a superar los limites es-
tablecidos por la norma 150 2631
{Figura 4) como limites de ‘reduc-
cion de eficacia por fatiga.

Este explica que, comparan-
do los danos en la columna verte-
bral (herma discal) que se produ-
cian en lgs tractornstas habituales
para los comienzos de la mecani-
zacién de Ia agricultura, con los de
los trabajadores en otras activida-
des, incluso en las consideradas
cormno muy duras, los tractonsias
eran los mas aftectados, como se
puede observar en la Figura 5.

El individuo sometido a vibra-
ciones de tronco se comporia co-
mo un sistema pasive, pudiéndo-
se asimilar cada parta del cuerpo
a un sistema de masas unidas por
elementas visco-glésticos {resor-
tes y amortiguadores). Los fené-

Puesto de conducclén del Fendt 936 Vario.
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FiGuRA 1 - VARIACION DE LA ACELERACION EN
UNA VIBRACION SINUSQIDAL Y ESPECTRO
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FIGURA 4.- LIMITES PARA LA ACELERACION
EFICAZ SEGUN LA NORMA IS0 2631 EN
FUNCION DE LA FRECUENCIA DE LA

FIGuRA 5.- DANOS EN LA COLUMNA EN
FUNCION DE LA EDAD Y EL TIPO DE

Las wibraciongs hari-
zontales provocan en la ca-
beza movimientos latera-
{es en frecuencias de 1-2

VIBRACION ACTIVIDAD
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Edad (anos)

Valoras medios: H = hombres, M = mujeras
Aclivided: 1 = mineros; 2 = agricuitores,

3 = peones agricolas; 4 = conduciores de oulpbus,
& = obreros; B = olbafiles, 7 = Transp. cotgos pesades:
(Fuenls Rosseger & Rosseger - 1960}

8 = roctongtas,

B
g =

Hz, y de 2-3 Hz v 5-6 Hz
en sentido antero-poste-
rior. En todos los casos el
movimiento de la cabeza
se atenva, pero se ampli-
fica en el busto v los
miembros. Las resonan-
c1as son debidas principal-
mente la flexién lombo-
dorsal de la columna ver-
tebral v a las cervicales.
€l efecto de las vibra-
ciones sobre el sujeto que
las recibe depende:
¢ De la intensidad de las
vibraciones, con una res-
puesta lineal para acele-
raciones pico entre 1 vy

menos de resonancia de las ma-
sas corporales tienen sus conse-
cuencias, y producen ampifica-
cidn de las vibraciones gue afec-
tan negativamente al sujeto que
las recibe. En la Figura 6 se pre-
sentan las frecuencias de reso-
nancia de las diferentes partes del
cuerpo humano en posicion de pie

FIGURA 6.- FRECUENCIAS DE
RESONANCIA DE DIFERENTES ORGANQS
DEL. CUERPO HUMANQ { BRUEL & KJAER)

Cabeza (modo axlal)

Globo ocutar; (™~ 25H2)

estructuras
Intraoculares
{7 3080 Hx)

Omoplalos
{4-5Hz)

Volumen
Pulmonar
Caja Tordclct
{~ 60 Hz)
Braze Inferior
{16-30 Hz)

Columnsa

Vertebral

{modo

axlal)

(10-12Hz) Plernas
Estruciura (variable,
mano |« desde uncs
{50-200 Hz) 2Hz con las

rodlllas flexadas
a mas de 200Hzx en
poslcion riglda)

Persona de pié
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y sentado. En la misma se puede
observar gque los omoplatos apo-
yados en la columna tieng su fre-
cuencia de resonancia entrg 4 y 5
Hz, muy préxima a la que se al-
canza en la base del asiento de los
tractores agricolas sin suspension
primarnia. Algo simitar sucede con
el comunto de la masa abdominal
{resonancia entre 4 v 8 Hz).

En resumen, frente a las vibra-
ciones verticales, el cuerpo se
comporta sometido a frecuencias
inferiores a 2 Hz, como una masa
simple sin resonancia interna,
mientras que entre 3y 6 Hz y en-
tre 11 v 14 Hz se producen dos
modos de resonancia.

En el pnmero de ellos ia co-
lumina vertebral se estira y acorta
sucesivamente, y el movimiento
se amplifica en la parte superior
conunarelacionde 1524 parala
frecuencia de resonancia. Con el
segundo grupo frecuencias se pro-
duce una compresion axial del
tronco. Al comportamiento del
tronco se asocia el movimiento de
las visceras que depende de la
elasucidad de ias paredes que las
rodean.

Las vibraciones con frecuen-
cias superiores a 20 Hz son gene-
ralmente atenuadas por las paries
blandas de' conrpo.

5 m/s?,

* Del tono muscular.

* De la ropa v los elementos de
proteccidn sobre zonas del cuer-
PO consideradas comao criticas.

* De las caracteristicas del indivi-
duo: talla, peso, edad v sexo.

* De la posicién en la gque se en-
cuentra en el individuo (asiento
y respaldo).

La percepcidn del sujeto so-
metido a vibraciones es conse-
cuencla principalmente de la di-
reccion y forma de excitacion v de
la duracion de la exposiCcidn, ade-
mas de otros factores que depen-
den del indriduo, del trabajo v del
entorno fisico.

Para frecuencias comprendi-
das entre 1 y 3 Hz, tanto si esté
sentado como de pie, 8s mas sen-
sible a las vibraciones honizonta-
les que a las verticales del conjun-
to del cuerpo. Por encima de 3 Hz
ia situacion tiende a invertirse vy
dependen de la postura. Una vi-
bracion multidireccional siempre
resulta mas molesta. Para el mis-
mo valor eficaz de la aceleracion
ponderada en frecuencia, el indr-
viduo es mas sensible a las vibra-
clones con chogques vy a las ftuc-
tuantes que a las uniformes.

Las molestias producidas por
las vibraciones se toleran peor a

agro:écnice



medida que aumenta el tempo de
exposicion. Puede establecerse
una relacion aproximada para las
molestias gue produce una vibra-
cion muy corta {del orden de se-
gundes) del tipo:

{amplitud de la aceleracion)®
X liempo = constante

Para las vibraciones gue actu-
an durante un tiempo prolongado,
las molestias se pueden definir co-
mo una funcion débilmente cre-
ciente del tiempo.

Tomando como referencia las
ISO 2621, los valores aproxima-
dos de la reaccién probabie a di-
ferentes valores de aceleracion
equivaiente son:

Aceleracion eficaz (m/s?)

AIGURA7 - MEDIDA DE LAS VIBRACIONES EN CAMPO

Nivel de molestia

<03 confartable
0.3-056 ligeramente molesto
0.5-1.0 relativamente molesto
08-156 molesto
1.2-25 muy molesto

>25 extremadamente molesto

El efecto nocivo de las vibra-
ciones que afectan a los conduc-
tores ge 10s tractores agricolas es-
t4 relacionado con la aceleracion
eficaz del fendmeno vibratorio y

con el tiempo de permanencia. Es-
to se conoce como dosis de vibra-
cion. Se estima que el resgo pa-
tolégico estd en funcion de la
energia total absorbido por el in-

FiURA 8- EVALUACION DE LA EXPOSICION DE LOS INDIVIDUOS
A LAS VIBRACIONES GLOBALES DE CUERPO. (SEGUN NF E 90-401-2)
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CON UN ANALIZADOR DE DOS CANALES

dividuo a lo largo de su vida, cuan-
tificada segun la expreston mate-
matica:

Dosis = (£ a;" t)“

Donde g, es la aceleracion del
vehiculo, y , la duracion de la ex-
posicion en anos.

Para evaluar la exposicion de
los individuos a las vibraciones se
necesita determinar la intensidad
vibratoria en funcién de la tarea y
estimar la duracion media corres-
pondiente a la jornada.

La medida de las vibraciones
habré que realizarla segun los
tres ejes coordenados X, Y, Z, uti-
lizando captadores conocidos co-
mo acelerometros. A partir de los
registros se caiculan las acelers-
ciones equivalentes ponderadas
en frecuencia {m/s?). En la Figu-
ra 8 se presenta graficamente los
limites admisibles para la expo-
sicidn diaria de las vibraciones
gue recibe el individuo (norma
AFNOR NF E 90-401-2}. Los ace-
lerémetros en los tractores agri-
colas se deben situar sobre el sI-
llin del asiento, v en el suelo de
la cabmna, lo mas proximo posi-
hle a la base del asiento, para va-
lorar la capacidad de amortigua-
cion de fa suspension del asien-
to. M

sobre el pape[ll}
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120-135-150

(Tier 3), de 6 cilindros,
econdmico y eficiente.

Un tractor que'Séadapta perfectamente a las caracteristicas del campo

espafiol. Un tractor resolutivo en todo tipo de situaciones, por muy
exigentes que resulten. Un tractor
completo, robusto, potente...

iElegido solo para los pigg ,é".’

¢ Transmision base 16+ 12 velocidades (4 marchas
powershift), inversor hidraulico, con cambio
mecanico (STD) o electrénico (AutoSpeed).

v/ Estructura de proteccion y diseno unificado con el
resto de la gama McCormick: cabina, techo,
guardabarros y capo.

AgriARGO IBERICA, S.A.
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XXIII Demostracion Internacional de Recoleccion Mecanizada del Olivar

UN SECTC

PERMAN
EVOLUCI

El pasado 16 de
diciembre se celebro en el
Cortijo del Rincdn, situado
en el término municipal
de Villanueva de Bogas
(Toledo), la XX
Demostracion
Internacional dedicada a
la recoleccion
mecanizada del olivar.

MIGUEL DEL CAMPO SERRANO
Villanueva de Bogas (Toledo)

e puede decir gue entre
todas las Demostraciones
que organiza el Ministerio
de Medio Ambiente vy
Medio Rural y Marino, las gque se
dedican al olivar se caracterizan
por la gran afluencia de publico,

DICIEMBRE 2010

seguramente por la importancia
del olivar en Espana, que ocupa
unas 2.5 millones de hectareas,
equivalente el 13% de la superfi-
¢te cultivada, con mas de medio
millon de cultivadores. También
porque en la mecanizacion de la
recoleccion se ha avanzado mu-
cho, pero todavia gueda bastante
por hacer, especialmente como
consecuencia de gue el cultivo no
ofrece caracteristicas homogéne-
as en las diferentes regiones es-

panolas, ni siquiera en las diferen-
tes zonas de una misma region.
El olivar en Castilla-La Mancha
ofrece unas caracteristicas de de-
sarrollo diferenciadas por las par-
ticutaridades del clima y del suelo,
especialmente en las proximida-
des de los Montes de Toledo. Los
suelos poce profundos y pedrego-
$0S, con un clima relativamente
seco vy frio, pero dentro de los |-
mites climaticos de permite el de-
sarrollo del olivo, ha llevado a unos

agrorccnica



marcos de plantacion del olivar
muy amplios, gque facilitan la me-
canizacion, pero en los que ¢l de-
sarrollo de copa de los arboles es
himitado, tomando en considera-
cion |a edad centenania de los &r-
boles v el grosor de sus troncos.

En estas regiones tradicional-
mente se venia realizando la reco-
leccion manual mediante “orde-
NC" especlalmente cOMO conse-
cuencia de la pequena dimensidn
de las explotaciones, vy recurrien-
do a la mano de obra familisr, pe-
0 la reduccion y el encarecimien-
to de ia mano de obra, ba produ-
¢ido una progresiva mecantzacion
de la recoleccion, especialmente
en lo que respecta al vareo meca-
nizado, junto con la introduccion
de los vibradores de tronco con
paraguas.

Hay que destacar que el olivar
sobre el que se realizd la demos-
tracidén no estaba especialmente
adaptado a la recoleccion meca-
nizada con vibradores vy paraguas,
va que e! tpo de poda hacia dificil
el agarre de tronco mediante los
cabezales, y la presencia de vanos
pies creaba algunos problemas pa-
ra el desplegado de los paraguas.
L as mejoras que los diferentes fa-
bricantes han introducido en sus
equipos pusieron de manifiesto
que se podria conseguir el derri-
bo v la recogida de la aceituna,

agrorécaica

aunque para ello se necesitara in-
troducir sistemas hidraulicos mas
complejos en el diseno de los vi-
bradores.

Vibradares de tronco e
interceptores

De los 78 equipos presents-
dos, 18 pertenecian a la categoria
de ‘vibradores de olivos’, de los
cuales 6 incluian interceptor de la
aceituna dernbada mediante para-
guas Invertidc. Cabe resaltar que
junto con los vibradores y para-

guas adaptados al tractor, en algu-
nos ¢asos aprovechando la estruc-
tura de un cargador frontal, tam-
én se pudo apreciar el trabajo de
otros colocados sobre cargadoras
telescopicas, y otros vehiculos au-
topropulsados con bandas de go-

sobre el terren[¥
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Conferencias y coloquios

Como viene siendo habitual, una vez findlizada la
Demostracion en el campo, se celebraron, en la Casa de la
Cultura de Villanveva de Bogas, dos conferencias a cargo de
especidlistas del sector. :

En la primera de ellas, el Prof. Andrés Porras, de la EUITA de
Ciudad Real, analizé la evolucién de la tecnologia mecénica
para la recoleccién de la aceituna en sus diferentes etapas,
para finalizar con una comparacién entre lo que seria la
mecanizacién de las nuevas plantaciones intensivas y
superintensivas, y lo que cabria esperan en relacién con las
producciones a lo largo de la vida otil de las mismos.

En la segunda, el Jefe del Servicio del Olivar y del Aceite del
MARM, Anibal Jiménez Sanchez presenté las perspectivas del
Sector Olivarero en Espafia y en el mundo, destacando el
papel preponderante de la olivicultura espaiiola, tanto en el
conjunto de los paises de la UE como en el contexto global.
Con la presencia de las autoridades de del Direccidn General
de Recursos Agricolas y Manaderos del Ministerio de Medio
Ambiente y Medio Rural y Marino, y de las Consejeria de
Agricultura y Desarrollo Rural de la Junta de Comunidades de
Castilla-La Mancha, entidades organizadoras de la '
demostracién, se dio por finalizada la Jornada, en la que

: colaboraron &l
Ayuntamiento de
Villanueva de Bogas,
ANSEMAT, la Caja
Rural de Toledo y las
gmpresas Mora
Industrial y Sierra del
Buey, que cedié al finca
Cortijo del Rincén en la
que se redlizé la
Demostracién.
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ma triangulares. Han pasado ya

‘bastantes anos desde gue pare-

cieron los primeros vibradores de
tronco adaptados al olivar con los
principios de vibracion multi-direc-
clonal gue ahora se utilizan, pero
lo mas significativo ha sido la evo-
lucién en el diseno de los siste-
mas hidraulicos para hacerlos mas
eficientes desde el punto de vis-
ta energético, con menor deman-
da de potencia en los tractores, y
mas fiables en todos sus compo-
nentes.

La oferta es lo suficientemen-
te amplia para gue el comprador
pueda elegir la solucion que me-
jor se adapte a las caracteristicas
de sus arboles, ya que el derribo
de la aceituna se consigue por el
efecto combinado de la pinza del
vibrador con su sistema de vibra-
cion y el conjunto de la masa del
arbol sobre el gque actua.

I Vareadores manuales

Se puede decir que todas las
empresas que ofrecen vareado-
res manuales accionados con mo-
tor térmico o eléctrico estuvieron
presentes en |la Demostracion, Se
presentaron un total de 28 mode-
los (de 14 empresas) con diferen-
cias en el sistema productor de la
energia vibratoria (motor térmico
o eléctrico) y en la forma de actuar
sobre el &rbol. A este respecto,
los sistemas de gancho para ac-
tuar sobre las ramas secundarias
y los sistemas de peine de accidon
directa sobre la vegetacion con
presencia de aceituna compiten
en el mercado, con ventajas rela-

agroiécnica



tivas en funcion de la forma de ar-
bol v de 1a zona en la que se agru-
pa la mayor parte de la cosecha.

I Tendido y retirada de
mallas

La pedregosidad del suelo en
el olivar en que se realizd la demos-
tracion, caracteristica comun en la
mavyoria de los olivares de la region
no permitia la utilizacién directa de
las barredoras. Por ello el trabajo
de los sopladores se tuvo gue limi-
tar al movimiento de la aceituna de-
rribada sobre las mallas.

Estuwieron presentes algunos
equipos para ayudar al extendido
v a la recogida de las mallas, pe-
ro en general ofrecian soluciones
parciales vinculadas a la habilidad
de las personas gue actuaban co-
mo mano de obra auxiliar.

También se pudieron ver tra-
bajando otras maquinas relacicna-
das con el olivar, aungue no for-
man parte de lo que se considera
equipo mecanico para la recolec-
cion. Entre ellas, diferente magqui-
naria para la poda, para del des-
brozado v picado de ramas y para
la aplhicacion de fitosanitanos, co-
mo atomizadores y pulverizadores
neumaticos de mochila.

Cerca de cinco horas de De-
maostracion en las que los asisten-
tes pudieron ver trabajar todas las
magquinas presentes, a la vez que
recibian la informacion técnica di-
recta por parte de 0s representan-
tes de las diferentes empresas fa-
bricantes y comercializadoras. @l

agroécnica

EMPRESAS PARTICIPANTES
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Nueva planta de galvanizacion de Joskin en Polonia

CONTROLANDO COSTES
Y CALIDAD

Borsa MENDIETA
Trzcianka (Polonia)
[ grupo Joskin se articula
alrededor de cuatro uni-
dades de produccion. Sci-
ma, que es la fabrica mas
antigua, implantada en el sitio his-
torico de Soumagne en Bélgica.
Joskin Polska, que esté implanta-
da desde 1999 enTrzcianka, loca-
lidad situada a 110 km al noroes-
te de Poznan en Polonia, que aco-
ge la unidad de galvanizacion que
ha sido inaugurada. Joskin Bour-
ges en Francia en 2002. Spaw
Tech, que fue construida en 2007
en Andrimont , a 12 km de Sou-
magne. Por tanio, agrupando los
edificios de las 4 unidades def gru-
po, suma un total de 115 000 M
de superticie cubierta.

La produccion del grupo com-
prende 4 lineas de productos prin-
cipales:

» Esparcido de efluentes de gana-
do: cubas de purin, inyectores v
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El pasado dia 5 de noviembre, con

motivo del décimo aniversario de su

barras de esparcido de purin, es-
parcidores de estiércol,

s Transporte: remolgues agricolas
y de obras publicas, carros con
trivuelco, remolques de ganado,
remolgues de ensilaje y cubas
de agua.

* Programa Cargo. transportado-
res de multi-Utiles que permiten
embarcar sobre un mismo cha-
sis, algunos elementos de 10s
programas de esparcido y de
transporte,

fabrica polaca, el grupo Joskin inaugurd
su nueva planta de galvanizacion de

8 700 m?. Mdas de 700 personas
procedentes de 25 paises acudieron a
dicha inauguracion, fruto de una
efeccion estratégica reflexionada
detenidamente, que aspira a mejorar el
control de parte del grupo belga de sus
costos y de la calidad de sus productos.

* Mantenimiento de ia hierba: Cor-
tacésped, trituradoras, tnturado-
ras-deshrozadoras, alreadores
de prados.

Planta de
galvanizacion

Antes de colocarse la pnmera
piedra de esta nueva planta, la gal-
vanizacion ya era el tratamiento de
superficie mas utiizado por el gru-

agrotdcnica



Victor Joskin, Adminlstrador Delegado del
Grupo Joskin.

po. Cinco empresas de galvaniza-
citn proveen al grupo actualmente,
lo que genera un gasto de energia
consecuente vy, por consiguiente,
COStes en proporcion, en materia
de gestidn de stocks, organizacion
de flujos de piezas, seguimiento de
facturacién y control de calidad.
Tener su propa planta de gal-
vanizactén permitird al Grupo re-
ducir costos de manera significa-
tiva bajo dos aspectos esenciales:
e Mejor control de los costos d-
rectos de gelvanizacidn, ya que
debe poderse producir menos
caro que al precio al cual se
compraba el trabajo de galvan:-
zacion.
e Un ahorro en cuanto al transpor-
te: en 2010 Joskin Polska habra

agrotécnica

Didier Joskin, responsable de produccion y
gesfion.

hecho galvanizar 5 000 tonela-
das; lo que esto representa
1100 idas vy vueltas de camio-
nes, es decrr, mas de 600 000
km por ano; solamente cinco ca-
miones estaban previstos para
dicho trabajo. Es imaginable el
costo y la polucion que es0 ge-
nera.

I La calidad del material

* Control directo oe la calidad del
matenal y las etapas de produc-
cion.

» Reduccion de abastecimientos
que asegqura la misma calidad de
cInc para todos los componen-
tes a tratar.
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Murielle Joskin, responsable de recursos
humanos y eventos.

Las amplias zonas de almacena-
miento previsias dentro de ia
unidad de galvanizacion permi-
ten depositar el material —entre
ella las cubas- varios dias bajo
techo después del tratamiento,
io gue permite finalizar comple-
tamente el proceso quirmico de
pastvacion.

En cuanto a la calidad, el fatir-
cante belga ha decidié aplicar el
procedimiento de patentado Du-
rozing”. Es un método que con-
siste en anadir diversos elemen-
tos en cantidades muy contro-
ladas dentro del baiho de galva-
nizacion, que esta equipado con
una banera de 10 x 2.80 x 3.30
m para controlar la reaccion ge
hierro-zinc, 12 cual determina to-
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ESQUEMA DEL PROCESO PRODUCTIVO DE LA FABRICA DE JOSKIN POLSKA

Secado por ventilacion - reduce
las proyecciones de cinc durante
[a inmersion dentro del bafio de

Salida del

Zona de almacenamiento de los productos Lavador de hu mos?il pretratamiento/entrada en el
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administrativo velocidad de formacidn de la
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Rand-Xovier Gérard, Director de Joskin Poiska.

das las otras caracteristicas de
la aleacion de zinc.

* Joskin ha quendo sacar prove-
cho de 1odas las técnicas mas

modernas en Europa: alimenta-
clén y manutencion enteramen-
te automatizadas, campana de
aspiracion para el lavado perma-
nente de todas las emanaciones
de pre-tratamiento, secado vy re-
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frigeracidon con recuperacion de
calor, embaulado integral del ba-
Ao del cinc con tratamiento con-
tinuo de los humos, norma de
rechazo inferior a la norma euro-
pea, pasivacion -deposito de

una pelicuia de proteccidn para
garantzar un brillo 6ptimo- me-
diante un producto sin impacto
sobre el medio ambiente, auto
reciclante y disponible de mane-
ra cas! ilimitada.

agroiicnica



ALBERTTULSA CAPDEVILA

Gerente de Agritulsa (Riudellots de la Selva -Girona)

"Joskin est

siempre In

Con motivo de la nauguracion
de la nueva planta de gaiva-

nizacidén de Joskin en Polomia,
Agrotécnica tuvo la oportunidad de
entrevistar a Albert Tulsa Capdewi-
lla, gerente de Agritulsa, la empre-
sa importadora de los productos
Joskin para las zonas de Girona,
Barcelona vy Tarragona, desde ha-
ce dos anos, aunque su relacrdn
con la marca es anterior, ya gue
también es usuario de sus ¢cubas
de purings, de remolgues baneras,
tanto agricolas como industniales,
y de remolques de ensilaje.

{Cuales fueron las razones
por las que aceptod ser distribui-
dor de Joskin?

Por el tipo de méaquinas que
fabrica, su rentabilidad v calhdad
del producto, han sido determi-
nantes para que tomara la deci-
son de contar con ellos, aungue
su producto sea muy especifico.
La primera maguina Joskin que
compré hace unos 27 anos {(una
cuba de purin de 16 000 L}, sus-
cIto dudas entre mis clientes por-
que me decian que era demasia-
do grande y que no serviria para
hacer el trabajo que demandaban.
En aquél entonces, inicié con Jos-
kin una relacion gque hermos man-
tenido a lo large de los anos, con
momentos muy buenos, y mo-
mentos algo mas complicados de-
bido a las modificaciones necesa-
nas al inicio para adaptar sus pro-
ductos a las caracteristicas de
nuestra zona. Yo, como empresa
de servicios, siempre he intenta-
do tener una maquinaria de cal-
dad, rentabnhdad y prestaciones

agroccnica

superiores a lo que es normal en
la zona y Joskin siempre ha sido
la marca que me ha proporciona-
do esa diferencia de producto.

En la actualidad, el tema de
aplicacion de purines se esta es-
pecializando mucho y precisa de
MaquiNnas muy concretas y muy
especificas para aplicar correcta-
mente el purin en el campo, Jos-
kin es el fabricante que tiene la ga-
ma mas completa y competitiva
en este apartado, ademéas de los
otros seclores que toca, como el
tema de 105 esparcidores de es-
tiercol, baneras de transporte, re-
molgues de ensilaje y ganado, ar-
readores y desbrozadoras de pra-
dera, etc.

Un tema que preocupa a la
mayoria de profesionales, sobre
todo en maquinas de precio
‘considerable’, es el servicio
postventa. ;Cual es el grado de
satisfaccion del cliente de Jos-
kin al respecto?

Como ya he dicho, fur cliente
antes que importador, y la gran di-
ferencia que encontré respecto a
otras marcas es gue, cuando hu-
bo un problema, incluso fuera del
penodo de garantia, estuvo alli y

se preccupd de razonar el porqueé
del problema. Nuestra gran rela-
cion se forjé tras un problema gue
tuvieron sus magquings para adap-
tarse al terreno de mi zona. Jos-
kin demostro realmente gque se
preocupaba por dar soluciones a
los problemas gue surgieron de-
bido al trabajo de sus maguinas
en unas condiciongs que la mar-
ca desconoccia. Aguella respuesta
hizo que, desde entonces, mi con-
flanza sea total en la marca. En
mé&s de una ocasion me ha vuel-
to a demacstrar que esta siempre
cuando se le necesita. No se olvi-
da de sus productos una vez que
se acaba la garantia, sino que ha-
ce un seguimiento. Siempre esta
ahi. Esta vendiendo en muchos
paises con necesidades y carac-
teristicas distintas,

{Cudl es su valoracion sobre
la planta de galvanizacion que
acaba de inaugurar Joskin?

Estoy muy contento de que ha-
va apostado decididamente por el
tema de la galvanizacion. La expe-
riencia me dice que la pintura, por
miuy buena gue sea, tiene fecha de
caducidad {cinco, seis, ocho, diez
anos, dependiendo de las horas v
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la zona en que trabaje). En la ven-
ta del producto usado, si el estado
general visible no es aceptable, el
precio puede disminuir hasta en un
50% o mas del valor que tiene en
ese momento, lo que significa que,
aunque técnicamente la maguina
sea valida, a efectos practicos, la
rmaqguina se devalus; una maguina
galvanizada, sobre todo las que es-
tan expuestas a estiercol v purines,
mantienes un aspecto visible al pa-
so de los anos muy superor a las
magquinas pintadas. Me ofrece una
gran tranguilidad y satisfaccién po-
der vender el producto galvaniza-
do a precio normal. Se que el agri-
cultor que compra una maquina
galvarizada, en 10, 12 ,15 anos no
va a tener que Invertr ni un euro
en repintar la maguina.

Joskin ya galvanizaba con
una empresa extema. Ahora que
lo hace por si misma jqué ven-
tajas puede ofrecer?

Nc por ei hecho de que aho-
ra galvanice, el proceso o la dura-
bilidad del mismo va a ser mayor.
Antes lo hacia una empresa ex-
terna con una calidad extremay
ahora, la calidad seguirad siendo
extrema. Lo que vamos a conse-
guir, tanto a nivel de importador
como a nivel de usuario, es que
s& nos ofrezcan, al mismo precio
de pintadas, las maguinas galva-
nizadas. Es decir, que por el mis-
mo precio tendremos una maqui-
na de mas prestaciones en cuan-
to a pintura y durabihdad se refie-
re.

Joskin nos va a ofrecer a los
importadores, sn subir 103 precios,
productos de més calidad, v todo
gracias a gue tiene su propic pro-
ceso de galvanizacion y a que no
depende de empresas externas.

(Queé hace falta o que le
gustaria que ofreciese la gama
de Joskin a futuro?

Yo pedi hace tiempo, ‘'medio
en broma’, un remolgue para en-
silaje y cubas con motor que no
necesitasen acoplarse detras de
un tractor. Hoy he comprobado
gue Joskin lo ha hecho casi reali-
dad. Se ha presentado como no-
vedad, aunque todavia esta en fa-
se de prototipo, un chasis con cua-
tro ruedas maotrices, con posibili-
dad de montar uns caja de ensilaje
y una cuba de purin. Creo gue es
una inversioén muy grande pero, si
realmente se tiene trabajo todo el
ano, es mucho mas eficaz este ti-
po de sisiema.

El otro producto que nos po-
dria faltar en mi zona, es un tipo
de remolgue para esparcir estiér-
col, que a ia vez sirviera para en-
silaje. Supondria salir de la espe-
cializacién de cada magquina y en-
trar en un producto gue hiciera los
dos trabajos. Como importador, lo
veo muy practico a fa hora de ven-
der porque, aungue fuese un pro-
ducto caro, se podria utilizar mas
horas al afio.

Joskin ya lo ha empezado a
realizar a través de los Fertr-spa-
ce que hemos visto en la presen-
tacion. Tenemos unos tamanos
considerables, de dos y tres gles,
que pueden servir para repartis
estiércol y para ensilaje, pero fal-
ta madurar el proyecto. Es una
suerte que Joskin no esté estan-
cada en unos productos concre-
tos. Fsta siempre innovando pa-
ra satisiacer a los importadores
de cada pais.l

C @,\)wmu filtroscartes.com
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&9 SAME DEUTZ-FAHR

Es tiempo de cambiar.

El nuevo Agrofarm TTV.

Cambie sus expectativas.

El nuevo Agrofarm TTV en la web:
Www.deutz-fahr.com/agrofarmttv

El nueve tractor Agrofarm TTV ofréce potancia
& baio consumo y confort de una transmision
TTV Infintemeante variabli para un tractor
compatcto, Su mator Deutz, moderno y de bajos
consumes, desarralla hasta 109 CV [80 kW)

y ofrece suficiente potencia para realizar los
trabajos exigentes: La capacidad de tracoion

de Agrofarm TTV es enormme gracias al modo
‘Campo’ de la transmisidn; ademas, una sene
de funciones automsticas facilitan al canductor
su tarea diaria. La nueva y espaciosa cabina pro-
poroiona una elevada y ergonomica comadidad
de cantrol Ahora es el momento de cambiar
Consulte en su concesionanio oficial para obte-
ner mas informaciaon

_ - 8, Cdmoda y tan une sits capatidad
SAME DEUTZFAHR IBERICAS. A W de tracemn La nueva transmision TTV en el
www.samedeutz-fahr.cam & segmonta de media potencia;
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Un nuevo banco dinamométrico inercial demuestra su decidida apuesta

porla [+D

CALIDAD E INVESTIGACION,
EJES DEL EXITO DE
ADR GROUP

ADR Group es uno de los
mas imporantes
fabricantes mundiales de
gjes, suspensionas y
frenos para vehiculos
agricolas e industriales,
con unidades productivas
en Italia, Francia,
Alemania, Brasil y China.
Su Presidente, Flavio
Radrizzani, considera que
la calidad y la
investigacion son las
claves de su éxito.

ANnGEL Pérez
Uboldo (ltalia)

| Grupo Adr no ha cesado
de evglucionar en desde
que niclara su actividad
en 1954, Hoy en dia es
uno de los mas importantes fabri-
cantes mundiales de ejes, siste-
mas de suspensién v frenos para
vehiculos agricolas e industriales.

Investigacion vy calidad han si-
do dos conceptos clave para su

DICIEMBRE 2010

desarrollp. La confianza demostra-
da por sus chientes se ha 1do ex-
tendhendo por 10dc el mundo v, en
la actualidad, cuenta con presen-
cia directa en diferentes paises y
continentes.

El incesante crecimiento ha
dado como resultado la adquisi-
cién de empresas tan importan-
tes como la francesa Colaert Es-
sieux o la polaca ATW vy operacio-
nes estratégicas como las joint-
ventures en China y en Brasil.

Con un volurnen de factura-
cion consolidado de 180 millones
de euros y una plantilla total que
supera las 850 personas, distribui-
das en sus diferentes sociedades
e integradas en sus unidades pro-
ductivas de Itaha, Francia, Alema-
nia, Brasil y China, Adr es un gru-

po lider a nivel mundial capaz de
ofrecer, onicamente para aplica-
ciones agricolas, una gama com-
pleta de gjes y suspensiones que
soportan gesde 500 kg a 50 tone-
ladas.

Una trayectoria asi permite a
ADR tener una extenss cartera
de chentes, gue representa la ma-
vor parte del mercado de los fa-
bricantes de maquinaria agricola.
En el producto, en el servicto, en
la gama, en la asistencla posven-
ta, en |+D... el Grupo apuesta de-
cididamente por la calidad, v pa-
ra ello realiza \importantes inver-
sIoNes para mejorar todo o que
rodea a su oferta de producto uti-
lizando los ultimos avances tec-
nologicos vy desarrollos de soft-
ware exclusivos.

agroiécnica



I Calidad a prueba

El Grupo ADR ha afrontado n-
versiones imponantes para certifi-
car, mediante pruebas practicas de
laboratorio, la calidad y las presta-
ciones de sus sistemas de freno.
Tambien contara con un banco di-
namomeétrico inercial de ultima ge-
neracion.

Una de las claves del éxito de
ADR vy de su constante evolucion
a lo largo de los anos ha sido su
animo permanente por buscar so-
luciones a los retos del futuro.
Una de las zonas mds especiales
y mejor protegidas de las insta-
laciones que el Grupo tiene en
Uboldo (ltalia) es el Centro de In-
vestigacion y Experimentacién,
una sala con maguinas de muy
distinto tipo, a las que acaba de
unirse un nuevo banco de prue-
bas que permite simular el rendi-
miento de frenado de un remol-
gue con una carga superior a las
20 toneladas.

El banco de pruebas, que ha
supuesto una inversion importan-
te, es capaz de reproducir cargas
y velocidades que superan el do-
ble de lo permitido por la regla-
mentacion para la agricultura. Se
trata de una magquina, cuyos prin-
cipales componentes son de la
marca Siemens, que tiene una lon-
gitud de 10 metros, una altura de
3 my un peso de 50 toneladas.
Su entrada en funcionamiento es-
ta previsia para principios de 2011,

Nuevo banco dinamometrico inercial.

agrosécnica

Giovanni Rodrizzani y su esposa.

= fuvo mdybuena acogida.

e los 60 ADR se especializaba en la

agricolas. El prestigio fraspasé las

ncipios de los ‘70 comenzaron las

Jue se convirtieron en un elemento

Hcem afifa, que a principios de los ‘8
dzo'lccda a la produccién de chscos

sienta el desarrollo con la adquisicién de
esa Colaert Essieux, con sede en Lille,
BUTOpeo del sector en producir y
ensiones completas para remolques
mart, su distribuidor en los paises
Jl‘i‘?é nace la polaca ATW, ‘cabeza de
B 816 o1 los mercodos emergentes

ntral y del Este y las repiblicas de la antigua

o, el Grupo apuesta por la consolidacion
rsiones industriales y la construccion de
s para dar cabida a las operaciones
inicia una reestructuracién financiera y

a creacién del holding Rpf, al tiempo que
ﬂ@mmén asidtica y sudamericana

, en China y Brasil, de joint ventures

it los productos ADR en estos mercados.

una vez calibrada y puesta a pun-
0.

El sistema, completamente in-
formatizado, permite comprobar
el sistema de freno a velocidades
de hasta 120 km/h, en condicio-
nes analogas a las de su uso en
carreteras, aunque también se utl-
lizaré para verificar los resuitados
sobre ejes para uso agricola  in-
cluso para uso industrial.

I Presencia global

E! Grupo ADR cuenta hoy en
dia con nueve nstalaciones, repar-
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tidas en ltalia, Francia, Inglaterra,
Polonia, China y Brasil. En conjun-
10 suman una superficie cubierta
de 140 000 m*, emplean a cerca

de 850 personas y venden sus
productos en 45 paises de todo el
mundo, Con un ¢recimiento me-
dio anual del 10%.

A.DR. (ltalia)

La soctedad matriz se encuen-
tra en Uboido, localidad donde na-
ci6 la empresa y donde se en-
cuentra también el Centro de In-
vestigacion. Aqui se producen
principalmente los ejes para dis-
tintos sectores, suspensiones fi
(85 y sisternas de direccion,

C.LM. (ltalia)

Produce v comercigliza discos
y ruedas completas con neumat-
co, el primer progucto desarrolla-
do por el Grupo. Tiene instalacio-
nes en Friul y San Pietro al Nati-
sone (ltalia), y fabrica discos de
entre cuatro y diez pulgadas de
didmetro para su uso en agricul-
tura e industria.

PRODUCTO

en los mercados.

correspondiente

chasis.

Lleva un cilindro hidraulico integrado que
funciona también como barra de conexién de
la direccion, Ademas ofrece la maxima hibertad al
fabricante del vehicula en la eleccion de las ruedas vy los dispositivos de fijacion a las suspensiones va
que el cilindro integrado, muy compacto, ocupa s6lo la parte central del eje. El dispositivo hidrdubco
de mando que integra la conexion entre las ruedas directrices permite una puesta en marcha y un
mantemimiento sencilio. Todas las conexiones a l0s cilindros se encuentran en la parte central del

Nueva serie de ejes direccionales de dos modos

El eje direccional de dos modos Adr s una revolucién en la gama de
productos ‘customer oriented’ para maguinas agricolas y de obra.
Ofrece flexibilidad de aplicacion, ya que un (nico tipo de
eje es apto para ser utilizade cormo eje direccional
forzade y como eje de autodireccional. El
fabricante del remolque puede decidir el tipo de
uso en cualguier momento de la construccion
ya que no necesita ninguna modificacién de
estructura y no hay componentes a sellar. Es
suficiente seleccionar el equipo hidraulico

EVOLUCION CONSTANTE DE

.0 exiensa oferta de producto de Adr refleja su compromiso constante por |a
evolucién, Son muchas las novedades presentadas en sus mds de 50 afios de
existencia y muchas de elias han supuesto una auténtica revolucion innovadora

DICIEMBRE 2010




Colaent Essieux (Francia)

Se unid al Grupo en 1990. Tie-
ne mas de un siglo de historia en
la produccion de sistemas de sus-
pensién, hidraulicos, neumaticos
y MeCcanicos.

ATW {Polonia)

Nace en 1996 a raiz de la ad-
quisicidn de una rama del nego-
cio de una gran compaiiia estatal
polaca, dedicada a la fabncacién
de remoigues. Produce una am-
plia gama de ejes y semi-gjes, no
$0l0 para uso agricola sing tam-
bién para su Uso en carretera y en
el sector industrial, ademas de
componentes y productos sermia-
cabados para las empresas filia-
les.

W.PS. (Polonia)

Controlada por CLM, es una
realidad de reciente constitucion
que fabrica ruedas y zapatas de
frenos de vanos tamanos.

Tyremart (Gran Bretaiia)

Compania britanica que comer-
cializa los productos Colaent en &l
mercado briténico y que ha comen-
zadlo & explorar otras posibilidades
en nuevos mercados. Cuenta tam-
bién con un centro de produccion
donde se adaptan los productcs
ADR, Colaen y ATW a las necesi-
clades especificas del mercado bri-
1anico.

A.D.R. Eixos Brasil {Brasil)
Joint Venture creada en Bra-

sil, con una empresa local, orien-
tada a desarrollar productos inno-
vadores para mejorar la técnica de
transporte de la cana de azdcar,
uno de los principales productos
agricolas en el pa’s.

Saci Changshu (China)

Joint Venture con este fabn-
cante local para producic compo-
nentes ‘en bruto’ y semitermina-
dos para todas las empresas del
Grupo.

ADR Qingdao (China)

Produce componentes y pro-
ductos acabados para exportar v
vender a las tihales y desarrollar el
mercado interior chino de ejes in-
dustriales y agricolas.

Black Bull

Nueva generacidn de ejes para maguinas
agricolas. Sustituye la palanquilla tradicional
por un perfil tubular disenado por Adr,
realizado con materiales nuevos de slta
resistencia, moldeados en acero especial. El
cuerpo del eje es un perfil hueco soldado,
realizado con material de alto limite elastico. Ademas
me|jora sus prestaciones ya que permite velocidades de

uso desde 20 hasta 100 km/h e incluso velocidades supenores.
Ademas, proporciona un aumento de la capacidad v, por lo tanto,
tiemnpos de trabajo mas reducidos y un consumo menor de

carburante, asi como margenes de sequridad mas elevados, duracién

mayor de todos los componentes, intervenciones de mantenimiento

reducidas v frenado méas eficaz. Lleva un sistema de micro ajuste de los rodamientos y

un limite eléstico mas alto con respecto a los materiales tradicionales y por lo tanto suspensiongs
sujetas a esfuerzos menores en caso de choques © terrenos accidentados. Puede acoplar
componentes al cuerpo del eje, protegidos de inconvenientes gracias al perfil de proyecto ADR.

Hidrokey

Suspension hidraulica para maquinas agricolas que
permtte regular la posicion del vehiculo v el confort
separadamente: una caracteristica indispensable
para adaptarse a los terrenos mas variados. Las dos
funciones no se influyen reciprocamente. Permite
dosificar la carga en cada eje, es autonivelante,
cuando frena tiene todas las ruedas pegadas al
terreno, controla bien el balanceo, puede alzar un gje
cuando el remolque esta vacio y permite ahorrar en
los neumaticos, puede bloquear la suspensidn det
tercer eje cuando se alza el valcador.

agrorécnica
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JM. /AP
Uboldo (ltalia)

¢Cual es la clave del éxito de
ADR, un nombre reconocido a
escala internacional con una po-
sicion preponderante?

La principal ventaja respecto
a nuestros competidores es gue
NOSOIrOS CONOCEMos muy bien el
producto, porgque lievamos mas
de medio siglo especializados en
su proguceidn.

No en vano nuestro primer
cliente fo continua siendo hoy en
dia. Hemos conocido tres genera-
CICNES en esa empresa y tadas
ellas han mantenido, y siguen
manteniendo, la confianza en no-
SOtros v en nuestros productos.

(Queé filosofia han aplicado
para conseguir el fuerte desa-
rrollo alcanzad¢ en estas sélo
unas décadas?

La investigacion es la base del
progreso y un fabricante solo pue-
de garantizar su éxito comercial si
Invierte en innovacion. La concep-
cion filosofica del Grupo ADR se
apoya en tres lineas de actuacion:
{a especializacién del producto, la
calidad de la investigacién y la in-
novacion en la fabricacion.

¢Como trasladan esos con-
ceptos a los productos?

MNuestros preductos siempre
han cumplido perfectamente con
los estandares de fabricacion méas

DICIEMBRE 2010

FLAVIO RADRIZZANI
Presidente del Grupo ADR

estrictos a nivel internacional, en
términos de contenido tecnico y
rendimiento. Esto se debe a una
atencion constante a la investiga-
cién, tanto aplicada de torma di-
recta como la realizada en colabo-
racion con las universidades taha-
nas € Internacionales mas impor-
tantes sobre nuevos materiales y
sus oportunidades de uso, sin ol-
vidar que el fin es satisfacer las
necesidades del cliente ofrecien-
do el producto correcto en el mo-
mento adecuado abierto a todas
las personalizaciones requertdas.
Nuestros técnicos trabajan siem-
pre cerca del cliente para asegu-
rarse de que éste no vea en Adr
un mero proveedor, si no también
un socios de su proyecto, una re-
ghdad que puede ayudar a resol-
ver problemas importantes a tra-
vés de soluciones constructivas
pera siempre innovadoras y com-
probadas.

Durante el recorrido por la
sede central del Grupo llama
poderosamente la atencion la
amplia sala dedicada exclusiva-
mente a I+D. JEs 1a ‘joya de la
corona’ de Adr?

Puedo decir con orgullo gue la
vocacion de Adr es la excelencia
en la produccion, una aspiracion
que ha llevado a la compania te-
ner uno de los centro de investi-
gacion mas modernos en Europa
inclurdo un nueveo banco de iner-
cia. Bl Centro trabaja sobre la ba-

"Nuestro primer
cliente en 1954
continla siéndolo hoy”

se de una metodologia de experi-
mentacion que anticipa la activi-
dad ‘en la carretera’ para verificar
la eficacia real de una solucion téc-
nica que, sl cumple las expectati-
vas, pasa a ser probada en el carm-
pO durante muchas horas traba-
jando en las condiciones y terre-
nos mas dificiles, con unos fuertes
niveles de sobrecarga para asegu-
rar que es la mejor sclucion téenr-
ca y lo mejor que el sector puede
ofrecer a los usuanos. Porque sI
un producto no es ‘el mejor y el
mMaximo’, no es Adr,

{Como ohserva, con la pers-
pectiva que da el paso del tiem-
po, aquella primera incursién a
nivel de proudecién en los mer-
cados exteriores?

La adguisicion de Colaert Es-
sieux en 1980 fue muy importan-
te para nosotros, ya que se trata
de una historics sociedad france-
sa reconocida como lider de su
segmento debido a su altisimo ni-
vel tecnologico. Su incorporacion
al Grupo ha supuesto todo un
acierto, prueba de ello es que el
proyecto comenzd con 19 perso-
nas en unas instalaciones de
4 000 m? v ahora trabajan 160 per-
sonas en 30 000 m?. El acuerdo
fue muy ventajoso para ambas
partes, porgque Colaert salvd una
situacion que le abocaba practica-
mente a la desaparicion y para
ADR nos ha permitido dar un gran
salto de calidad.

agroréenica



Las inversiones realizadas
en Polonia, (han supuesto su
trampolin de entrada a los mer-
cados emergentes del Este de
Europa?

Cuando en 1996 adgquirimos
ATW era una empresa con 4 500
trabajadores y una fabrica que pro-
ducia al ano unos 40 000 remol-
ques gue se dirigian a los merca-
dos del Este vy, por tanto, con unas
caracteristicas muy basicas. He-
mos tenido que llevar a cabo una
profunda reestiucturacién y, en la
actualidad, esta sociedad es la ma-
yor del grupo con unas instalacio-
nes de 50 000 my cubiertos y 450
empleados que se dedican a la
produccidn de ejes ng solo para
uso agricola. Muchos de ellos, en
efectos, dirigidos a paises como
la propia Polonia, Ucrania, Rusia,
Bielorrusia.

Algunos de estos paises del
Este estan mostrando proble-
mas de financiacion. ;Esto pue-
de frenar un poco su expan-
sion?

Hemos hecho un analisis de
nuestro sector en Rusia, Bielorru-
sia y Ucrania, donde tenemos la
mavyor parte del mercado. En es-
105 paises tenemos qgue aplicar
con el chente una politica correc-
ta de servicio, Con entregas pun-
tuales y en el momento que exi-
ge el cliente, ademas de mante-
ner un seguimiento constante del
comportamientio de nuestros pro-
ductos para gue nuestra iImagen
mantenga el nivel de calidad ade-
cuado

También se han lanzado a la
produccién de componentes
que suministran a otras fabri-
cas del Grupo.

Asi es. Dentro de la ‘revolu-
cion’ que acometimos en ATW
nos planteamos la renovacién det
producto que se fabricaba hasta
ese momentog, introduciendo un
mavyor contenido tecnolégico. Es-
to supuso la utilizacion de nuevos
componentes gque fulmos desa-
rrollando, lo cual nos permitié tam-
bien buscar una mavor rentabili-

agrosdcnica

dad porque nuestra 1dea es abas-
tecer componentes al resto de
empresas del grupo e incluso a
otras empresas del Este. No de-
bemos olvidar que en Polonia te-
nemos otra sociedad, WPS, crea-
da solo pera el Grupo, donde tra-
bajar unas 40 personas en un
componente estratégico para no-
sotros, gue es el sistema de fre-
ne, ¥ QUe No gueremos compartir
con otros competidores precisa-
meme para marcar las diferencias.

6( NUESTRA

FILOSOFIiA SE APOYA EN
LA ESPECIALIZACION
DEL PRODUCTO, LA
CALIDAD DE LA
INVESTIGACION Y LA
INNOVACION EN LA
FABRICACION Eﬁ

Para su expansion en Suda-
meérica han elegido como base
de operaciones Brasil. ;Por que?

Porque es el pais mas impor-
tante de Sudamérica, donde exis-
ten importantes fabricantes de ve-
hiculos para transporie por carrete-
7a a los que podemos ofrecer nues-
tros productos, asi como entre 10s
profesionales especializados en el
cultivo de la cana de azucar

Pero Brasil es un pais muy
proteccionista, con un alto ni-
vel de burocracia para las em-
presas extranjeras. /Esto no les
ha hecho modificar su estrate-
gia inicial?

Es clerto gue hemos encon-
trado algunos problemas. El pnme-
ro estd ligado a la iImportacion, por-
gue el 100% de nuestros materia-

les proceden del extenor, 1o gue in-
crementa los impuestos. £l segun-
do esta ligado al servicio posventa
—recambios v asistencia—y esto no
es facil un pais tan grande como
Brasil. Nuestra principal fuerza es-
ta en el sector agricola, pero esta-
mos intentando entrar en el sector
del transporte industrial, con entre-
gas directas al cliente final.

China, y por extension los
mercados asiaticos, se ha con-
vertido en otro de los retos del
Grupo.

En Chima tenemos dos socie-
dades. Una es una Joint Venture,
cerca de Shanghai, que fabrica
componentes para todas nuestras
empresas del Grupo. La otra so-
ciedad se encuentra en Qingdao,
que fabrica componentes tanto
para China como para otros pai-
ses del mundo, como Brasil, pe-
ro también producto terminado pa-
ra China y otros mercados como
Australia, Nueva Zelanda o Singa-
pur, pero no los europeos porque
ia distancia es muy grande y i0s
costes se elevarian en exceso.
Precisamente en Australia esta-
mos comenzando una nueva co-
laboracion con una sociedad gue
esta importando nuestro produc-
10 y homolcgandoio para este

empresEl

75

DICIEMBRE 2010




empresER

El método de rrabajo que se sigue en lg tabrica de Uboido es el mismo que se aplico en ¢l resto
de tébricas qus ADR Group tlene repartidas por todo el mundo.

mercado. También hay que men-
cionar la joint venture gue tene-
mos en Canada para cubrir la re-
gidén norteamericana.

{Por qué se decantaron por
China, y no por India?

Porgue China es mucho mas
cormpetitiva desde el punto de vis-
ta del componente. China es un
pais v 10 puedes vender en cual-
quier punto, mientras que India es
una union de republicas muy frag-
mentadas v a las que resulta muy
dificil acceder.

Esta politica de fabricacion
en diferentes partes del mundo,
(puede afectar de algun modo
a la calidad del producto?

Tenemos capacidad para fabri-
car en distintas partes del mundo.
Por ella, en todo momento debe-
mos saber cuél es la fuente idonea
que suministre un determinado
producto, segun el precio, nivel de
seguridad, servicio posventa, etc.
Es importante gue ¢l desarrolio se
realice de forma conjunta, porque
el servicic serd una herramienta
fundamental y tenemos que ser

capaces de ofrecer ! mejor servi-
CIO v ateENCIOn & nuestros clientes,
independientemente del lugar de
ongen del producto.

(Como ha sido el aho 2010
para ustedes?

Bueno, sobre todo en el seg-
mento agricola. Venimos de un
2009 pésimo vy este ano ha sido
bueno sobre todo desde el punto
de vista del rendimiento. Confia-
mMosS Cefrar en unos niveles supe-
riores a los que teniamos en 2008.

.Y como observan el 20117

El clima percibido en EIMA fue
muy bueno y nuestras perspecti-
vas son muy positivas para el pro-
XIMo ano. Veremos comao arranca
el ano, ahora esperamos que la SI-
MA de Paris, que se celebrara en
febrero, provoque un cambio de
tendencia en ese pais porgue aho-
ra estan atravesando dificuitades.
En general, pensamos que 2011
sera un ano bueno ll

DUALMODE

Eje giratorio con doble utilidad
y con maxima flexibilidad de aplicacion.

ocional
al forzado.

o,

""con las piezas correctas
es un juego de ninos"

www.adraxles.com
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John Deere Ibérica afronta con ilusion la camparia 2011 después de
cerrar el pasado ejercicio con los segundos mejores resultados de su

historia a nivel global

SIMBOLO

Simbolizar el entusiasmo
con el que John Deere
afronta los cambios que
se estdn viviendo en los
ultimos tiempos. Con este
objetivo, expuesto por su
Consejero Delegado,
Germdn Martinez,
convocd John Deere
Ibérica a la prensa, el
pasado 14 de diciembre,
en su Centro Integral de
Formacion y Marketing de
Parla.

José Corlos Hemfiez, Frencisco Agindez y Germdn Mariinez, directivos de John Deere Ibérica,
durante (a cita con lo prensa el pasado 14 de diciembre en la sede de la empresa en Porlg,

ANGEL PEREZ
Parla (Madrid)

ajornada fue una represen-
tacion del optimismo gue
invade a la compania, con-
firmado por los resultados
economicos correspondientes al

112.5%
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ultimo ejercicio fiscal, cerrado el
31 de octubre de 2010. “El segun-
do mejor en fa historia de Deere
& Company’ destacé German
Manrtinez, con unas ventas que su-
peraren los 26 000 millones de do-
lares vy un beneficio gue aumentd
un 214% respecto al ano anterior.

Las inversiones en 2010 fue-
ron del 79% en ventas de equi-
pos, del 3.4% en capital (802 mi-
llones $) y del 45% en1+D {1 050
millones $), lo que equivale a unos
4.5 millones $ por cada dia labo-
rable.

En cuanto a la fihal (bérica,
pendientes de conocer los nome-
ros definitivos, avanzaron que el
volumen de ventas en 2010 ha au-
mentado un 23%, con un Incre-
mento det 18.6% en la venta de
maquinaria y de un 24.6% en la
exportacion de compenentes. Es-
te Uitimo capitulo gracias al buen
comportamiento de la fabrica de
Getafe, que presenta muy buenas
perspectivas para el proximo ano,
segun dijo el directivo.

agroidcnica



En un contexto “muy negati-
vo" como es el gue esta atrave-
sando el mercado espanol, la Red
de Concesionarios de John Dee-
re lbérica consigutd un aumento
de las ventas del 12.2% Io que
permite “estar en beneficios”
“Los cambios afrontados en 2008
nos dejan en una posicion muy
ventajosa senaldé German Marti-
nez. Ese aflo comenzd un proce-
so de reestructuracidn del tejdo
distributivo gue ha supuesto una
importante reduccidon del nume-
ro de concesionarios, consiguien-
do asi mayor nivel de protesiona-
hzacién y una gran capacidad de
atencion al chente.

El Gerente de Markeung, Fran-
cisco Agundez, anuncid también
que la penetracion de la marca en
Espana aumentd un 2.8% el dlti-
mo ang, gracias, sobre 1odo, ala
introduccidon de la Plataforma
5000, que ha permitigo reforzar
Su presencia en un nicho de mer-
cado muy importante. a la fortale-
za de la red de ventas v a las po-
sibllidades que ofrece John Dee-
re Credit. "Somos la unica com-
partiia del sector que tiene su
propia financiera y esto, en los
tiempos actuales, es un factor de-
c1sivo; afirmo Agundez.,

I Oportunidad EGR

Dado que el 1 de enero entrd
en vigor en la UE la normativa de
emisiones B (Interim Tier 4 en Es-
tados Umidosl, ias dos soluciones
tecnologicas introducidas en el mer-
cado fueron también objeto de ana-
Iisis durante la jornada en Parla.

John Deere ha optado por la
conocida con las siglas EGR (re-
circulacion de los gases de esca-
pe), que incluye un filtro de esca-
pe (EF). “Es una solucion sencilfa,
probada y eficiente; advirti6 el Ge-
rente de Marketing. “Es una tec-
nologia que supone una mayor in-
version, pero su uso es mas sen-
cifio coligic German Martingz. “£n
estos momentos no sabemos st
{a eleccion de una solucion u otra
es un factor decisivo en la com-

agroiscnica

pra de una maquina, pero si he-
mos observado gue se estd pro-
duciendo un rechazo por parte de
algunos agricultores hacia fa otra
tecnologia (SCRI, va que hay que
reponer un fluido adicional y adap-

Perspeclivas en

el sector del
riego

Unc de los divisiones que
estd cobrando una
importancia creciente dentro
de la compaiiia es John
Deere Water, una de las
referencias del sector del
riego ¢ escala internacional,
con presencio en mds de un
centenar de paises. Incluye
las sociedades Plastro
Irrigation Systems y T-
Systems International,
adquiridos en 2008, y
Roberts Irrigation Products,
en 2006. El méximo
responsable para la Regién
2 es el espaiiol Germaén
Martos, que precisamente
fiene su oficina en las
instalaciones de Parla.

De momenio, esta divisién
no ha llegado a Espaiia y en
John Deere |bérica se
encuentran analizando las
sinergias entre las redes de
distribucién para valorar las
posibilidades de negocio
que pueden cbrirse en el
futuro.

Linea ‘verde’

Aunque o nivel global la
compaiia englobo
recientemente en una misma
divisién los negocios agricola
y de espacios verdes (Turf),
en Espoiic la diferenciacion
es clara. De hecho, las redes
de distribucion son
independientes, e incluso hay
una para jardineria
particular y profesional y
ofra diferente para
mantenimiento de campos de
golf, incluido la linea de
riego especifica.

La primera cuenta con 2/
concesionarios y 90 puntos
de venta. El objetivo de la
empresa, segon dijo el
responsable de este éreq,
José Maria Campo, es llegar
a los 125 puntos de vento en
2011,

VENTAS NETAS Y BENEFICIOS 2010

Crédito 9.2%

Construccion
y Forestal
14.4%

John Deere Credit, un apoyo decisivo

consegir un crédito.

Conseguir financiacién en un momento como el actual no es
sencillo. Son muchas los entidades y los profesionales que
acuden sin éxito a los entidades bancarias. Incluso en el sector
agricola, donde el nivel de morosidad es notablemente menor
al de oftros sectores, resulta muchas veces mds que complicado

John Deere es la Onica compaiiia de este sector que tiene su
propia financiera, que en e pasado ejercicio acepté mas del
96% de las solicitudes presentadas. “Somos muy flexibles y
agotamos todas los posibilidades a nuestro alcande para trator
de aceptar fodas las peticiones”, explicé Federico Fitch, Director
General de John Deere Credit en Espaiia y Portugal.

Agricultura y
Espacios Verdes

empresEP
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TOTAL MERCADOQ DE TRACTORES Y % JOHN DEERE

Unidades %
25 000 93 841 35

. /\__\ +2.8%
20000 27.9 )¢

15000 |
‘ 10 000

5000

0

TRACTORES ESPANA Y PORTUGAL
(AF'10)

tar la logistica, pudiéndose produ-
cir alguna confusion entre fos dos
liquidos”

John Deere ya utiliza la tecno-

| & 35.1 iogia EGR en los motores Power-
39 Tech Plus, en fase lIIA y afirma
30 que la combustidn a menor tem-
o5 peratura asegura la fiabilidad y la
eficiencla de combustible es de
20 casi un 8% sobre la media de sus
15 competidores.
10 Ademads, los directivos desta-
caron la ventaja que supone el he-
5 cho de contar con la misma tec-
0 e . nologia en todas las maguinas de
Espafia Espafia y Portugal su catélogo, lo que facilita al clien-
te la gestion de su flota y al con-
>50HP . TOTAL cesionario la preparacion de sus
I rmecanicos y vendedores.
Féilx Gémez,
Director de
Producto para

Cosechodoras,
Pulverizadores,
Atomizadores,
CoRones y
Pleodoras de
Forraje.

DICIEMBRE 2010

“La red mas

preparada para
el futuro”

John Deere Ibérica ha
afrontado un profunde
proceso de reestructuracion
de su Red de Concesionarios
en la Peninsula thérica. De
los 106 con que contaba en
2005 ha pasado o los 56
actuales, con un total de 160
instalaciones, la mayoria de
ellas renovadas en los cinco
Gltimos ofios para adaptarlas
o los estdndares que exige la
marca. “Tenemos lo red mds
preparada para el futuro”,
afirmé el responsable del
area, Enrique Gémez.

Lo nueva serie 60 llega con una oferto
especlol en sl modelo 6100D: 30 500 €.

“La mayor oferta del
mercado”

Los 83 modelos de tractores
incluidos en su catélogo permi-
ten aJohn Deere contar con “fa
mayor oferta del mercado. en pa-
labras de German Martinez. La
ultima incorporacion ha sido la
serie 80, que viene a cubrir el ‘es-
pacio’ entre la serie 6030 vy los
5M. Como ya publicamos en
nuestro anterior numero de No-
viembre (padg. 79), comprende
tres modelos de 99 a 130 CV, pro-
ducidos en la fabrica de Saltillo
{Mexico).

agrorécnica



El pasado 16 de diciembre de 2010 se cumplié un cfic desde
que el Presidente del Congreso de los Diputados, José Bono,
cortara la cinta inaugural del Centro Integral de Formacidn y
Marketing, nueva sede de lo Unidad Comercial de John Deere
Ibérica.

Para celebrario, la compafia ha editado un libro en formato
de lujo que bajo el titulo “La historias de vn compromiso”,
recoge el proceso seguido desde el momento del nacimiento de
la idea para llevar a cabo el proyecto, una expliacién
detallada de como fue su ejecucidn, asi como el dia a dia de!
equipo humano en sus nuevos puestos de trabajo, recogiendo
testimonios de empleados, concesionarios y clientes, asi como
de nOmeros documentos grdficos.

En su prédlogo, Germén
Martinez, Consejero
Delegado y Director General
de John Deere Ibérico S.A.,
destaca el significado del
Centro como ejemplo del
compromiso de JoEn Deere
con el progreso de la
agricultura y su deseo de
servir mds y mejor a la
mejora de r;: co|idod de vida
de los agricultores y
gonaderos de Espaia y
Portugal.

En ese mismo reportaje publi-
camos tambign la otra gran nove-
dad de producto, gue se introdu-
ce al mercado bajo 1a nueva mar-
ca Frontier. Se trata de una gama
de pulverizadores para cuitivos
mediterrdneos que de momento
abarca atomizadores, nebulizado-

agro/écnica

res arrastrados y canones suspen-
didos.

Con |a 'estrategia Frontier’,
John Deere busca expandir la ofer-
ta de productos exclusiva para sus
concesionaros, con especificacio-
nes adaptadas a las necesidades
de cada mercado. El capitulo de

“La historia de un compromiso” Ultimo v primero

No podia faltar en una
reunién de este tipo un
prondstico paro el préxime
afo por parte del méximo
responsable de John Deere
Ibérica. “El pais estd muy
mal. Hay una gran
incertidumbre y el crédifo
sigue muy restringido”,
explicé Germén Martinez.
“Pero soy optimista con el
sector agricola y ol igual que
fue el Glitimo en
entrar en crisis,
serG el primero
en salir de ella”,
agregd.

Germdn Maninsz,
Caonsejero Delegado de
John Deere Ibérica.

novedades se completd con los
lanzamienios en la division AMS
{agricultura de precision): el moni-
tor GS3 2630, el receptor SF3000,
un paquete de actualizacidon para
gestion de flotas (JDLink) v el sis-
tema iGrade para nivelacion de te-
rrenos.

50 km/h

John Deere ha comenzado o
odapior sus fractores para gue
puedan circular a una
velocidad de hasta 50 km/h,
de acuerdo con la nueva
leglsacion aprobada en
Espafia. El Director de
Producto Rubén Abgijo
anuncié que todos los tractores
de lo marca a partir de 125
CV ya han comenzado
incorporar modificaciones
{neumdficos, sistema de
frenado en el eje delantero,
etc.) para poder beneficicrse
de la norma.
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Pase al ataque

Una amplia gama de 60 a 140 CV

Potencia, Productividad,
Tecnologia, Confort.

La Serie M de Kubota aglutina
todas tas prestaciones que los
profesionales exigen a

un tractor Premium.

Kubota Espana, S.A.
Avda. de la Recomba, 5 - Parque Industrial La Laguna » 28914 LEGANES, Madrid (ESPANA)
Tel.: 91 511 02 62 - Fax: 91 508 05 22 « www. kubotatractores.es « E-Mail: apinero@kes-sa.com




AGARIN, S.L. Pol. In. C/Camino del Almacén, 18 - 22270, Almudevar (Huesca)
Tfno: 974 25 12 30, Fax: 974 25 01 51 - Email: agarin@agarin.es www.agarin.es
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Congreso Europeo de Agricultura de Conservacion (Del 4 al 7 de octubre)

UNA VIA SOSTENIBLE

POLITICOS Y EXPERTOS DE DIFERENTES PAISES ABOGARON POR LAS VENTAJAS DE LA SIEMBRA DIRECTA

“La Agricultura de Conservacion es una opcion muy a

fener en cuenta para reconvertir la agricultura

convencional hacia técnicas mas sostenibles, que mejoren

el cuidado del medio ambiente, pero que mantengan la

" productividad necesaria y la rentabifidad de las

¥ explotaciones agrarias”. Esta fue la principal conclusién

& del Congreso Europeo de Agricultura de conservacion,

celebrado del 4 al 7 de octubre por la Asociacion Espaiola
& de Agricultura de Conservacion-Suelos Vivos (AEAC.SV),
el Instituto para la Diversificacion y Ahorro de la Energia
= (IDAE), el Consejo Superior de Investigaciones Cientificas

= (CSIC) y la Federacion Europea de Agricultura de

& (Conservacion (ECAF), bajo el lema ‘Avanzando hacia la

& Sostenibilidad Agroambiental, Climatica y Energética’.

RaaueL Lorez
Escobar de Polendos {Segovia)

nas 150 personas de di-
versos paises del mundo
{Argentina, Brasil, EEUU,
Francia, Rusia, Alema-
nia...}, acudieron a la central gel
CSIC, en Madrid, para obtener to-
da la informacién y conocimientos
posibles sobre este tipo de agricu!-
tura. En la jornada dei diz 7 & los
150 congresistas se sumaron nu-
Merosos agricultores para ser par-
ticipes, en la finca Cevunos, ubica-
da en el municipio Escobar de Po-
lendos (Segovia), de una gran de-
nmostracion practica de la técnica
de la siembra dirgcta. con maqui-
naria de algunas de las principales
marcas del sector. En esta dltima
jornada la organizacion calcula que
acudieron unos 500 invitados.

DICIEMBRE 2010 agroiécnica



I Gran apoyo
institucionai

El Congreso quedo inaugura-
do por la ministra de Medio Am-
biente, Medio Rural y Marino, Ele-
na Espinosa, que se encargod de
destacar las multiples ventajas
medicambientales de la Agricul-
tura de Conservacion: aumento de
{a absorcion de CO,, ayuda en la
lucha contra la erosion, eficiencia

La Minlstra Elena Espinase, junto al rasto de
ponentes, gl dia de la inouguracién.

en el uso del agua y aportacién al
aumento de la biodiversidad. Se-
gun la ministra, "estas técricas
conservacionistas son fundamen-
tales para responder a los retos
que tiene la agricuftura en fa ac-
tualidad: producir mds almentos
y fibras, responder a las deman-
das de fa sociedad, avudar a la ver-
tebracion del territorio rural v con-
seguir la sostenibilidad” También
cahficd a Agnicultura de Conser-
vacion como " una via mas para lu-
char contra ef cambio climatico y
para consegquir a corto plazo los
objetivos del Miteruo” segon Es-
pINOSa.

Asimismo, anuncio que des-
de el MARM se estéa apoyando el
aumento de la superficie dedica-
da en Espana a la Agricultura de
Conservacion y se estan promo-
viendo diferentes estudios e in-
vestigaciones que ayudan a divul-
gar estas técnicas.

agroiecnica

Entre los invitados al Congre-
s0 también estuvo el europarla-
mentano Stéphane Le Foll, miem-
bro del Comité de Agricultura y
Desarrollo Rural del Parlamento
Europec v autor de la mocién
" Agricultura en la Union Europea
y Cambio Chmatico’ aprobada por
el PE el pasado mayo. Le Foll opi-
né que una nueva PAC deberia in-
centivar acciones gue contribuyan
a mejorar la eficacia y el potencial

Stéphane Le Foll, miembio del Comié de
Agricultura y Desamollo Rural d&l Pariamento
Europeo.

de atenuacion de las emisicnes
de gases de efecto invernadero
de la agricultura, asi como la cap-
tura de carbona. “La Agricuftura
debe ser parte de fa solucion a fa
fucha contra el cambio climatico vy
es necesario que los agricultores
convencionales apuesten por téc-
nicas conservacronistas’ atirmao el
politico.

Segun exphed en rueda de
prensa, " es la primera vez que va-
rios informes deif Parlamento Eu-
ropeo coinciden en la necesidad
de mantener y apoyar tanto 1a Agri-
cultura Biologica (que es una pe-
quena parte de la agricultura eu-
ropea), como fa Agricultura de
Conservacion que debe ser una
wia para que los agricultores con-
vencronales sean mas sostenibles
y generen un menor impacto so-
bre et medioambients’

Para Le Foll, 1a nueva PAC de-
be recoger esta linea de actuacion
y reflexionar sobre un cambio de
la ‘Ecocondicionalidad” por una
‘Ecocertificacion’ que se base en
resultados cumpliendo objetivos
claros a nivel de parametros co-
mo la materia orgénica del suelo,
el nivel de fijacidon de carbono en
el suelo, reducir l0s niveles de ere-
sidn y el respeto a la biodwversi-
dad, entre otros.

Otros de los ponentes en la
parte tedrica del Congreso fueron
Angel Sanchez de Vera, Jefe de
Agricultura v Servicios del IDAE,
Amir Kassam, de la Divisién de
Produccion y Proteccion Vegetal
de la FAQ, el doctor Rattan Lal, ex-
presidente de la Sociedad de la
Ciencia del Suelo amencana v el
doctor Martinez Raya, Investiga-
dor del IFAPA andaluz.

I Cifras

Una vez celebradas todas las
ponencias previstas en la parte te-
orica, la organizacion destaco. “se
han aportado suficientes datos v
estudios para conciuir que el futu-
ro del agroambiente europeo de-
be basarse en gran medida en la
Agricultura de Conservacion, da-
da su eficacta en la proteccion v
mejora de los recursos naturales
suelo, agua y aire”

Entre estos datos figuran, por
ejemplo, que gracias al empleo de
Agnculiura de Conservacion, ios
estudios cientificos han demos-
trado reducciones de erosion su-
periores al 90%, disminucion de
las pérdidas de agua del 70% v fi-
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Agricuitores 1
observan los

samlilas tras el
paso de lo

sombradore. §

jacién del carbono atmosférico de
5.7 toneladas por hectéres y afio.
La Agricultura de Conserva-
cion cuenta con 120 millones de
hectareas sembradas en todo el
mundo (siembra directa}, o que
significa el 2% de la superficie
agricola. Los paises donde se aplt-
¢a principalmente son EEUU (26.6
millones de hectéreas), Brasil {25.5
millones de hectareas) y Argenti-
na (18.7 millones de hectéreas).

Segtin explicaron los expertos
a lo fargo de las distintas ponen-
clas, al elirminar el laboreo del sue-
lo la Agricultura de conservacion
permite ser mas eficiente en ei
uso de la energia, va que de me-
dia, con la misma cantidad de
enerqia se mejoran las produccio-
nes entre un 15y un 30%.

En la Union Europea se apli-
can estas técnicas desde hace
tres décadas, siendo Espana el pa-

. Y LLEGO LA PARTE PRACTIER”

La Agricultura de Conservacién es compatible con el uso de nuevas fecnologias que mejoren su
eficienciq, y en ese ferreno entra en escena la agriculiura de precision...
La Jornada de Campo, que sirvié de colofon del Congreso, quiso poner en practica esta técnica
y contd para ello con la participacion de destacadas marcas del sector, como John Deere, New
Holland, Kuhn, Sola, Semeato,Fertiberia y Syngenta.

Unos 500 visitantes Se acerca-
ron para conocer mas detalles
sobre las ventajas medio ambien-
1ales y de ahorro energetico de la
siembra directa. Para ello, la orgs-
nizacidon estructurd la jornada en
tres estaciones tematicas v en di-
versas demostraciones con produc-
tcs de las marcas participantes.

Inauguraron la Jornada de
Campo el jefe del departamento
de Agricultura del IDAE, Angel
Sanchez, la Secretaria General de
la Asociacion Espanola de Agricul-
tura de Conservacion, Rafaela Or-
déhez, la directors de Asuntos Pu-
blicos y Reglamentarios de Syn-
genta en Espana, Pilar Jiménez, y
el Presidente de la Asociacion Se-
goviana de Laborea de Conserva-
cion, Eutillano Migueldnez.

DICIEMBRE 2010

{s lider con 1.6 millones de ha, lo
que supone el 9 5% de las tierras
cultivadas. De esta superficie,
aproximadamente unas 850 000
hectareas se refieren a Siembra
Directa y el resto a Cubiertas Ve-
getales en cultivos lenosos.
Seqgun estudios cientificos, la
Agriculura de Conservacion es ca-
paz de fijar de media hasta 5.7 to-
neladas por hectarea y ano de
CO, mas que las técnicas conven-
cionales en los primeros 10 anos
de implantacién y reducir las emi-
siones de CO, a la atmosfera has-
ta un 22%. Por otro lado, gracias
a la supresion de las labores, se
pueden llegar a reducciones anua-
ies dei consumo de combustible
en torno a 35 htros por ha. En Es-
pana existe desde hace 15 anos
la Asociacion Espanola de Agricul-
tura de Conservacién-Suelos Vi-
vos (AEAC.SV), que coordina a ni-
vel nacional todas 1as actividades
refendas a estas tecnicas.

New Holland aporto sus fractores de gion cllindroda T7000 para amastrar los sembradoros
de los diversas morcas pasticipontes.

TALA IMAT]

Angal Sénehez, Rofasla Orddfez, Eutillano Miguslénaz y Pilar Jiménez,
ingugurande la jornada de campo,

agroidenica



Estacion temdatico 1.

Estacion tematica 1;
Optimizacion del
consumo del
combustible mediante
la caracterizacion de
operaciones
mecanizadas

Juan Aguera Vega vy Gregorio
Blanco Roldan, de la Universidad
de Cordoba, explicaron la impor-
tancia de la buena eleccion en el
uso de la maquinaria agricola pa-
ra los costes del culiivo de las ex-
plotaciones agrarias. Su exposi-
¢ion consté de dos paries, una en
la que trataron los aspectos gene-
rales que maés influyen para lograr
et ahorro energético en la gestion
del parque de maguinana de una
explotacion v otra en la que pre-
sentaron un ensayo realizado con
un tractor John Deere 6420 y una
descompactadora Araplow. De-
mostraron cOMO, 3 través de un
sistema de toma v registro de da-
tos completamente autdénomo,
con envio de la informacion por
GSi (telefonia movil), instalado a
bordo de un tractor agricola, y con
capacidad de ampliacion median-
te la incorporacidn de sensores
especificos de 10s pardmetros que
se pretenden medir, se puede re-
cibir la informacidn, leida remota-
mente desde un ordenador, gene-
rando un archivo informatico que
permite ser analizado para tomar
las decisiones correctas en cuan-
10 @ CONSUMO &N operaciones me-
canizadas.

agroiécnica

Estacion tematica 2: La
morfologia de suelos
como condicionante de
su forma de uso.
Aplicacion al caso de
la finca Cevunos

Rafael Espejo Serrano, cate-
dratico de la Universidad Politéc-
nica de Madrid, abordd las princi-
pales diferencias entre los suelos
y |as rocas de las que proceden,
asi como el proceso de iluviaciéon
de arcilla, las implicaciones morfo-
I6gicas de dicha iluviacion de arci-
lla y el efecto del laboreo en los
suelos mediterraneos. En concre-
10, puso como gjemplo la Finca Ce-
vunos. Explicd que en la primera
semana de septiembre se proce-
did a la apertura de dos calicatas
para la caracterizaciéon de su sue-
lo: uno se situG en una parcela ma-
nejada bajo agricultura convencio-
nal mediante laboreo v la otra ba-
0 siembra directa. Mientras que
en la superficie del suelo manegja-
do mediante laboreo convencional
eran muy frecuentes |as dreas con
costra superficial y en superficie
las gravillas y gravas de cuarciias,
indicadoras de una pérdida de sue-
lo por ergsion laminar groducida
por el agua, en la superficie del
suelo manejada con siembra direc-
ta no se detectd costra superficial
y estaba hien protegida del impac-
to de la lluvia.

Estacion tematica 3:
Estrategias de control
de malas hierbas en
cultivos de cereal bajo
técnicas de Agricultura
de Conservacion

Juan Carlos Yuste Arandilla, de
la Asociacidon Segoviana de labo-
reo de conservacion, exphcod que
el éxito o el fracaso de la agricul-
tura de conservacion estan suma-
mente hgados a un buen control
sobre las malas hierbas pero ne-
gé que este tipo de agncultura
abuse de los herbicidas.

Segun Yuste, se deben com-
hinar distintas técnicas en funcion
de las circunstancias, Upos de sue-
lo, cultivas, malas hierbas domi-
nanies, etc.

Como medidas preventivas
destacd la rotacion de cultivos y
afirmé que es ademas la méas eco-
nomica.

En cuanto &l control quimico,
atirm¢o que los productos suelen
ser altamente eficaces y muy fle-
xibles para tratar un determinado
problema, adermas de econémica-
mente rentables pero gue es muy
importante que exista una rota-
cién de familias guimicas para evi-
tar posibles resistencias.

Respecto al control guimico
de malas hierbas en siembra di-
recta, apunté que por lo general
consta de tres Upos de tratamien-
tos, en presiembra, en preemer-
gencia y en postemergencia.

Estacion temdtica 3.
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Ias marcas tomaron protagonisma

Los fabricantes participantes dieron a conocer
a los agricultores y demas asistentes las ventajas
de sus productos para este 1ipo de agricultura;

Syngenta Agro, empresa lider en
proteccién de cultivos, presemto las no-
vedades de su catadlogo para tratamien-
tos de presiembra, preemergencia y
postemergencia.

Para la presiembra destacod el her-
bicida sistémico Touchdown Premium,
no sefectivo, que también controla en
postemergencia todo tipo de malas
hierbas gramineas y dicotiledoneas,
anuales vy perennes. Se inactiva en con-
tacto con el suelo, siendo degradado
posteriormente. No tiene efecto resi-
dual y no es absorbido por las raices.

Para tratamientos preemergencia o postemer-
gencia precoz en laboreos de conservacion reco-
mendaron Aurosplus, un producto gue combina dos
sustancias activas con distinto modo de accién, gue
permiten combatir el vallico y la mayoria de las di-
cotileddneas anuales que invaden ncrmalmente los
cuitivos de trigo v cebada.

Para tratamientos postemergencia anunciaron
dos productos nuevos. Amistral Xira y Ally 205X

#

4
ri4
G
it
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John Deere hizo una exhibicion practica de
siembra directa con su sembradora neumatica 750
A adaptada a un tractor de la marca. La sembrado-
ra 750 A es un modelo arrastrado, de 6 metros de
anchura de trabajo y 3 metros de anchura cuando
se pliega, lo que permite su transporte por carrete-

Sembradora neumatica John Deerg 750 A.

ra. Requiere la potencia de un tractor de al menos
140 CV. Se trata de una sembradora a chorrillo de
36 lineas de siembra y 7800 kg cargada, con discos
para limpiar la linea de siembra, cortar el rastrolo y
sembrar.

Semeato presentd su modelo de sembradora
arrastrada TONG 420, de la gue destacd la gran re-
sistencia v durabihidad de su chasis, cabezal y uni-

Sembradoro amostrada Semeato TONG 420.

“El laboreo de conservacion supone un ahorro energético importante”

o7, ]Bfe iy

del IDAE: “El IDAE lle

mos af

mas
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El' lDAE ha lanz

divambiental que esto supone,

1o 16 publicac
v la Eficiencia Energetica en la /

a apoyado cursc
1a a los que ya han accedido 40 000 agriculto-
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dades de lineas de siembra. Requiere una potencia
de 120 CV v cuenta con 26 lineas de siembra a 17
cm, doble disco de siembra, unidn de los discos de
siembra independientes y control de profundidad
acoplado a discos de siembra. Opcionalmente In-
cluye un dispositivo cortador de rastro)o. La distri-
hucton de la semilla se realiza mediante rotor aca-
nalado vy tubo telescopico.

Maquinaria Agricola Sola prepard una de-
mostracion con su sembradora de chorrillo neu-
matica suspendida SM-1909, de 31 lingas de siem-
bra, 5 metros de anchura de trabajo v 180 CV de
potencia requerida. Incluye como dispositivo de
siembra un brazo con puntera de Tungsceno, ajus-

Sembradora neumdlica suspendlda SolG SM-1909.

te de distancia entre lineas fijo. control de profun-
didad a través de ruedas, rodillo v husillo regula-
ble vy unién de los cuerpos de siembra al marco
de la sembradora con soporte con tornillos. Ade-
mas lleva distribuidor de semilla volumétrico v
transporte neumatico.

Fertiberia expuso el abono AMICOTE STARTER
de ADP Fertilizantes. Se fabrica con HUMATQ HLB,
un concentrado de sustancias humicas seleccions-
das, y con zinc complejado con lignusuifunatos. Pro-
porciona un fuerie desarrollo incial de los cultivos
con resultados significativamente positivos en la
produccion

agrotécnica

“Con la siembra directa he conseguido
frabajar el cultivo de forma muy
rentable”

Eutiquiano M nez, presiden:
te de la Asociacion de Siembra Direc-
ta de Segovia y propietario de la fin-
ca Cevunos: “Llevo 10 anos practi-
cando Ia tecnica de
Trabafamos un volun
tareas entre mi cunade v vo, con cul-
tivos de secano (tri >ebada, gira-
s0l, colza...) y legumbres. Parte de

las

De hecho, tengo una pequena

. ta familia
Lievo toda fa vi como agricultor, lo que me
ha permitido ver la evolucion del sector. He pasado por to-
dos | OCES0Ss (aré 1 . -Segar a hoz, enga-
villade WG 3 ¢). En Segovia abun-

do en pre

continuo. Llega un mc hay que avanzar pa-

atras, aung otro lado los costes son
50 hay que bl

se ahorraba bastante. Eso
a SIE oota, Ahora
ue he conseguido trabajar

estoy totalmente satisfecho
el cultivo de forma muy ren

mar a la gente a trabaj

producciones son similar

congresofl
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SIMA

SIMAGENA - SIMAVIP

MUNDIAL DE PROVEEDORES DE LA
AGRICULTURA Y GANADERIA

iNuestra Estrategia:

acompanarle con eficacial

VISITA UTIL

Lescubirirmiento del Paimarss de la Innovacion
1 350 expositores de 3B paises, 1 446 marcas

) ——

m  0LENTD delagenstica de alto rendimiento

& Bovino de leche y de carne/ SIMAGENA

B Plataforma e enemgias sosweabies

|

w | EICTETIE detes perspectivas del sector agricola

30 talleres, 15 conferencias y 4 visitas a explotaciones

NUEVO

,Gane tlempo eI d|a de su v|3|taI

y lodas as

aciones presentacas
Paraeso, le esperamos en la seccién SIMA de
www.planet-qgrl.com‘ sitio web 0 en
www.simaonline.com

PARIS, CAPITAL DE LA AGRICULTURA:
EN 2011, SIMA SE LLEVARA A CABO AL MISMO TIEMPO QUE
LA FERIA INTERNACIONAL DE AGRICULTURA

Feria Imernacional da Agncultura = 19 al 27 tebrero de 2011 = Paris Ponte de Versallles - Francia

Para mas informacién y ayudarle a preparar su viaje:
W) Promosalons Espaiia

914119580 ———
promosalons@promasalons.es comexposium
. i

“He resuelto las dudas que
tenia sobre siembra directa”

Miguel Angel San-
chez, agricultor de Gua-
dalajara: “He venido a la
demostracion y al Con-
greso para dsegurarime
de que tengo que intern-
tar llevar la siembra di-
recta a mis cultivos (ce-
bada, trigo y girasol). La
teoria me ha parecido
muy bleny ahora tengo
previsto llevarlo a la practica pero las parcelas
de mi zona no son tan grandes como aqul. Va-
mos a ver como funciona. Lo iré probando po-
co a poco. En coricreto estoy interesado por fa
sembradora suspendida de Sola. Desde luego,
OSILIVO por-
fa sobre e

para mi, el Congreso ha sido m
que he resuelto las dudas que
ma v ahora estoy muy informado!

Kuhn Ibérica probo dos de sus sembradoras
arrastradas. El modelo SDLINER 3000 a chorrillo,
disponible con 18 6 20 lineas de siembia vy el mo-
delo SD 4000, también a chorrillo, de 22 6 26 line-
as de siembra.

Sembrodora pare slembra direcia de Kuhn.

Ambos modelos cuentan con disco abridor co-
mo cispositivo cortador de rastrojo, doble disco de
siembra, control de profundidad mediante ruedas
de control, cierre del surco mediante tuedas y dis-
tribucion neumatica de ls semilla.

La sembradora SDLINER 3000 requiere 125 CV
de potencia de tractor y cuenta con 3 metres de an-
chura de trabajo, mientras que la SD 4000 requiere
150 CV de potencia de tractor y tiene 4 metros de
anchura de trabajo.

agrosécnica



\/ALTRA

Versu. No lo conduzcas.
Disfrutalo.

Siente la intuitiva facilidad de poseer todo el control. Siente la potencia en tus manos. Siente versu, la
fransmision mas avanzada en cualquier situacion. Sio de valtra.

Los modelos Versu de las Series N y T de Valtra cubren la gama de potencias comprendidas entre los 130 y
211 CV con sus dos modelos de 4 cilindros y seis de 6 cilindros.

:Quieres saber mas? Visita www.valtra.es

QAAGCD valtra es una marca mundial de AGCO

Your Agriculture Company
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* ELFIAT 500 TWINAIR, EL ECOLOGICO MAS
UALORADO ENTRE LOS INTERNAUTAS

a edicion de 2010 de los premios Internet Auto coches compactos con su Audi A3, en gama media ¢on
ward, crganizados por Iz plataforma online AutoS- g su Aud Sportback, en gama media superior con su Audi
cout24, otorgd al Fiat 500 Twinair, el galar- AB v en descapotables con su A8 Spyder.
dén de la categoria de "‘Mejor Inicia- El ganador de la categoria de ga-
tiva Ecoldgica’ por la eficencia ma alta v lujo fue el nuevo Pana-
de su maotor y el bajo nivel de mera, la berlina de Porsche,
emisiones de CO,. mientras que en los apartados
Asimismo, nomhré al de monovolumen y familiar, asi

Mercedes SLS-AMG  vehi- h como en categoria de
culo mas popular en Europa, \ - 7 INTERNET SUV (Sport Utifity Vehicle)
imponiéndose  este  modelo _ == AUTOAWAR fueron el Mercedes Benz
también como el depontivo favonto 2008 Clase R vy BMW X8, res-
entre los internautas. T pectivamente.

Este concurso, de caracter anual, registrd en esta El premio a la innovacion recayo en Mitsubishi por su

edicion a mas de 230 000 votantes de toda Europa, los  modelo ASX 1.8 DI-D, prnmer diésel en incorporar tecno-

cusles eligieron su coche favorito entre los més de 34C  logia MIVEC [optimiza la combustidn y el consumo de

modelos que optaron al premio ‘Caroling’, que toma su  combustible),

nombre de las palabras cary onfine. Ademas, el Astra Sports Tourer recibid ademas un
La marca Audi gand en cinco categorias, destacando  galardon especial que reconocia al modelo revelacién del

en el segmento de coches pequefios con su Audi Al en  Salon mundial del automoévil de Paris.

I SEAT, LIDER DE VENTAS EN EL MERCADO ESPAfOL

Seat, con 83 906 matriculaciones en los once primeros me-
ses del ano, es lider de ventas en el mercado espanol de automd-
viles, en lo que va de ano. Los datos de las asociaciones de fabri-
cantes (ANFAC) y de vendedores (GANVAM) también indican gue
fue el que més vendid en noviembre, con un total de 5 644 auto-
moviles. Con una diferencia de més de 4 600 unidades sobre Volks-
wagen, la segunda marca mas vendida en el pais, Seat podria aca-
bar el ano liderandeo el mercado, algo que no se producia desde ha-
ce anos. Sus modelos mas vendidos en noviembre fueron el Ibiza y
el Ledn, estando ambos dentro de 1os siete modelos mas vendidos
en el pais.

W SKODA AUTO, LA PUNTUACION W EL YETI IMAGINARIUM, LA OPCION MAS
MAS ALTA €N EL ECOTEST DE ADAC ‘INTELIGENTE’ PARA VIAJAR CON NINOS

La encuesta AutcMarxX’ (diciembre 2010}, Skoda apuesta por la tecnologia de la realidad aumentada con su
realizada por ADAC, uno de los clubes de auto-  nuevo Yeti Imaginarium at gque presenta como la opcidn mas ‘inteli-
movilistas mas grande de Europa, dio a Skoda  gente’ para viajar con ninos, con motivo de la gira [Udico educativa
Auto las puntuaciones mas altas en cuanto 8  cienciacional, organizada por Imaginarium.
proteccion del medio ambiente. Ademds, desta- La pégina web hitp:/ivww.Skoda.esfveti-imaginanum ofrece, con la
¢t la “excelente relacion precio-rendimiento)’ asi  ayuda de una webcam, una representacién del Yeti Imaginarium en tres
como la estabilidad del alto valor de sus vehicu-  dimensiones que permite navegar por la imagen e ir descubriendo las dis-
los en el mercado de segunda mano. tintas secciones.
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B AUDI LANZA LA NUEVA UERSION
DEL Q7 3.0 TDI

Audi amplia su gama Q7 con una nugva ver-
sibn que incorpora una variante del moter 3.0
TDI, de 204 CV de potencia y consumo medio
de combustible diésel de tan sdlo 72 litros por
cada 100 kilémetros. Ademas, completa la parte
mecénica de las variantes disponibles con la
transmision tiptronic de ocho velocidades v la
traccion integral permanente quattro.

M LR GAMA LEON-ALTEA INCORPORA EL MOTOR
1.6 TDICRDE Y0 CU

Seat incluird, a partir de enero, en la gama Leén-Altea (Ledn, Altea y
Altea XUJ, el motor 1.6 TDI CR de 90 CV. Con la incorporacién de este
nuevo propulsor, 10s tres modeios de la marca espanola incluyen en to-
da su gama diésel el sistema common raif. que permite un mejor rendi-
miento del motor y una reduccion considerable de los niveles de sonort-
dad, consumos y emisiones. El 1.6 TDI CR de 90 CV sustituird asi al mo-
tor 1.9 TDI de 80 CV con bomba-inyector v
llevard ascciada una transmisidon manual
de cinco velocidades y filtro de panticulas
DPF. Reducira las emisiones de CO,
a 119 g/km en
el Leény a 126
g/km en la ga-
ma Altea v esta-
ra disponible
con los acaba-
dos Emocion vy
Reference.

W ROAD SHOW DE UEHICULOS ELECTRICOS DE RENAULT
Ell MADRID

Renault organizo, en el Club de Golf El Olivar de ia Hinojosa, en Ma-
drid, del 29 de noviembre al 3 de diciembre, unas jornadas de prueba de
sus vehiculos 100% eléctricos de préxima comerclalizacion (Fluence
Z.E v Kangoo Furgdn Z.E.) para instituciones publicas, grandes empre-
sas y medios de comunicacion.

agro:écnica

M RENAULT ¥ UNIBARIL-RODAMCO
COLABORAN EN PRO DEL
UEHICULO ELECTRICO

Unibail-Rodamco, primer inversor vy
operador europeo comercial, pretende pro-
mocionar 10s medios de transporte mas
limpios, comao parte integrante de la estra-
tegia medioambiental del Grupo. Por este
motivo, ha firmado un acuerdo de colabora-
ci6n con Rensult, para acelerar el desarrollp
del vehiculo eléctrico.

El acuerdo se basa en dos ejes. Por un
lado, organizar una cperacion de sensibil-
zacién en torno & los vehiculos eléctricos
en los centros comerciales de Unibal-Ro-
damco de Francia y Espafa. Por otro, la
puesta en marcha por el Grupo Unibail-Ro-
damco de un plan de desarrolio de la infra-
estructura de recarga entre 2010 y 2012, en
linea con el plan de comercializacién de los
vehiculo eléctricos de Renault, en esos dos
paises.

W €CO-CITY CITROEN ACONSEJA
PASAR UNA NAVIDAD
‘ECOLOGICA’

Citroén ha lanzado la segunda edicidon
de Eco-City Citroén, su ciudad ecoldgica vir-
tual, en www citroenposiventa.es/ecocity.
Desde del 9 de diciembre y hasta el 6 de
enero, los usuarios podran obtener pistas v
CONSE)0s para pasar una navidad respetuosa
con el medio ambiente, ademas de entrar
en gl sorteo de 50 cestas de productos eco-
I6gicos vy conseguir puntos para obtener va-
les descuento de 50 € con los que realizar
operaciones de mantenimiento en talleres
oficiales de la marca.
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El nuevo CLS de Mercede
estrena cuatro mofores @
incrementan la potenci '
par maximo respecto a

las mecdnicas del mod
anterior, mientras que el
consumo de combustible se
reduce en un 25%.

sté previsto que para su lanza-
0 en el mercado europeo,
L__ en enero de 2011, estén disponi-
bles dos modelos de 6 cilindros: el CLS
350 CDI BlueEFFICIENCY con 265 CV,
v el CLS 350 BlueEFFICIENCY con 306
CV vy funcion de parada y arranque
ECO de serie. Para marzo se sumara a
la gama el CLS 250 CDI BlueEFFI-
CIENCY con 204 CV y un consumo de
solo 5.1 litros diésel a los 100 km en &l
ciclo normalizado europeo. Un mes
después llegara el CLS 500 BlueEFFI-
CIENCY con motor V8 v 408 CV. Estas
dos ultimas variantes incorporan de se-
rie la funcion de para-
da vy arrangue ECO.
Es el primer vehi-
culo Mercedes-Benz
con puertas sin mar-
CO ejecutadas inte-
gramente en alumi-
nio, siendo unos 24
kg mas ligeras que
las puertas de acero convencionales.
También se ha empleado aluminio en
el capo, los pasos de rueda delante-
ros, la tapa del maletero, la repisa tra-
sera, diversos perfiles portantes vy al-
gunos componentes esenciales del
tren de rodaje y de los motores. El fa-
bricante considera el nuevo CLS “de
construccion ligera inteligente” y ase-
gura que “contribuye a resolver el

mient
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eterno dilema entre bajo peso y eleva-
dda resistencia.”

Aungue el nuevo modelo pre-
senta mayor anchura que su antece-
sor, ofrece hasta un 10% menos de
resistencia aerodinamica

Sobre la base del tren de rodaje
de la nueva Clase E, el nuevo CLS
estrena la servodireccion electrome-
canica que consume energla solo
cuando el conductor gira el volante,
ahorrando hasta 0.3 litros / 100 km vy
hasta 7 g CO,/km

La suspension de las ruedas de-
lanteras obedece, como en la Clase
E, al principio de un eje delantero de
tres brazos, aungue en una
ejecucion, perfeccio-
nada especificamen-
te para el nuevo CLS.

Ademéas ha asu-
mido el principio del
gje trasero multibrazo
de construccion ligera
de la Clase E, suspen-
dido de un portaeje.
En comparacion con el modelo ante-
se han modificado todos los
componentes para mejorar el confort
y el dinamismo

Incluye faros

nueva

Cesor,

LED High Perfor-
mance (equipo opcional), que combi-
cromatica de |0s
diodos luminosos con el rendimien-
to, la funcionalidad vy la eficiencia
energética de la actual generacion

nan la 1impresion

——

de faros bixenon. Por primera vez,
su sistema de alumbrado combina el
Intelligent Light Sistema con la tec-
nologla LED, vy también en primicia
combina la tecnologia LED con las
innovadoras luces de carretera auto-
maticas,

Asimismo, destacan los mas de
sistemas de asistencia a la
conduccion que integra. Como nove-
dades ofrece el control activo de an-
gulo muerto y el detector activo de
cambio de carril

En cuanto al disene,

doce

destaca |a
parrilla del radiador por no estar inte-
grada en el capo, vy la esbelta silueta
del vehiculo. En el interior atina ele-
gancia sencilla con detalles innova-
dores y perfeccion artesanal.

Se puede elegir entre cinco colo-
res para el interior, ciNco ejecucio-
nes de las molduras y tres tipos de
cuero. También se puede optar entre
tres tipos de madera noble (raiz de
nogal marrén brillante, fresno negro
brillante y alamo marron claro satina-
do).

agroidcnica




XXXII Comida de Ganvam con 1os medios de comunicacién

Juan Antonio SanchezTorres, presidente de Ganvam

“Convirtamos la
Crisis en
oportunidad”

La Junta Directiva de fa Asociacion Nacional de Vendedores
de Vehiculos a Motor {Ganvam) hizo balance en su tradi-
cional comida con los medios de comunicacion, celebrada el
pasado 14 de diciembre en Madnd. Su presidente, Juan An-
tonio Sénchez Torres, resumid en varias consideraciones lo
que ha significado este afio para la Asociacion.

“Luchemos para evitar la pérdida de mas Pymes del
sector y el consiguiente desempleo. Convirtamos la crisis
en oportunidad destacd durante su exposicion en la que,
entre otros aspectos, recordo gue es el tercer ano conse-
cutivo de crisis para el sector, "lo que ha supuesto un des-
gate insoportable para la Pymes !

Ademas, se mostrd preocupado con las perspectivas
del proximo ano porgue reconocio que “no se ve el despe-
gue econdémice’ Sin embargo, abogd por dejar de quejarse
y por hacer autocritica. “Vertebremos coyunturalmente el
sector. Fuera personalismos trasnochados y egocéntricas
posiciongs . afirmao.

Asimismo, agradeci6 a los medios de comunicacion la
atencion prestada y abogd por lanzar mensajes optimistas:
“Hovy la compra de un vehiculo nuevo supone un 5% me-
nos de esfuerzo que hace cinco anos y un 20% menos
que hace 20 anos”

En cuanto al Ministerio de Industria, Turismo y Comer-
cio (IMITYC), critico que “para &/ sélo existen los fabrican-
tes dentro del sector de automocion” y que rechazase to-
das las operaciones que los afiliados a Ganvam no pudie-
ron incluir en el sistema del Plan 2000E. Segun Sanchez
Torres, “e! vendedor entrego la subvencion del Plan al
comprador v ahora el Mityc no se la reintegra, basdndose
en defectos creados por el propio sistema. Estay hablando
de 5 297 operaciones y 2 700 000 €. Y me refiero solo a
afiliados de Ganvam denuncio.

El presidente de Ganvam aprovechd para agradecer a la
Direccion General de Trafico (DGT), en su vertiente de orga-
nismo regulador del sector, que tenga en cuenta a la aso-
ciacion. De igual modo, se refiné a Confemetal y destact
su intencion de ayudar al sector comercial de automocion.

E! presidente también recordé que la asociacion va
cuenta con representantes en las comunidades autdno-

agroteciica

“HOY LA COMPRA DE UN VEHICULO
NUEVO SUPONE UN 5% MENOS DE
ESFUERZO QUE HACE CINCO ANOS Y UN 20%

MENOS QUE HACE 20 ANOS”

Mas para acercarse a sus asociados y que, pof primera
vez, se& han constituido comisiones ANFAC-GANVAM (fa-
bricantes-vendedores) para dialogar sobre los diferentes
temas que les afectan

Segun Sanchez-Torres, los vendedores tienen gue te-
ner en cuenta tres aspectos basicos en la actualidad: la
maxima informacion, el asociacionismo vy la formacion.
"Estamos viviendo mas que una crisis. Contemplamos el
fin de un ciclo. Un cambio sustancial del complejo mundo
del automovif (vehiculos eféctricos, Internet, marketing re-
novado...). St no estamos informados y preparados no po-
dremos sobrevivirafirmo.

En cuanto a la reduccion del 5% de los afiliados de
Ganvam en 2010, explicd gue el 82% fue por cierre y desa-
paricion de las empresas. Ademas, menciond a ios secto-
res de ruedas y maquinaria agricola. “También fo estdn pa-
sando muy mal v merecen la alencidn de todos, asi como
el sector de la posventa 'l
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Las ventas de tractores en Espana en los diez primeros meses de 2010

UN ESPEJISMO DE LO
QUE FUE

En el momento del cierre de esta edicion (23 de diciembre), el Ministerio solo habia

facilitado las inscripciones oficiales de maquinaria agricola hasta octubre de 2010,

Los datos siguen constatando la severa caida que continuan sufriendo las ventas de

tractores nuevos en Espafia. Apenas se alcanzan las 8 500 unidades, 1o que sitta

la prevision para el cierre del ejercicio en el entorno de las 10 500, 1o que seria el
peor registro de al menos [os veinte ltimos anios.

JUAN JOSE RAMIREZ

gan resultados muy halaguenos. Con los
datos de las inscripciones de maquinaria
nueve que mensualmente dwuiga el Ministerio de

inaliza un afo muy duro y no gueda otro re-
| medio que echar cuentas, aungue no sal-

Medio Ambiente ¥y Medio Rural y Marino (MARM),
hemos realizado una comparativa de la comercial-
zacion de tractores nuevos en el periodo de enero
2 octubre de 2010 con los que se produjeron en
los cuatro afios anteriores.

El nimero de unidades vendidas durante este
periodo, en ¢a% todos los anos considerados,

_ Octubre 2010 Acumulado ene-oct 2010 Interanual nov'08-oct’ 10

Undades | % | Unidades | % | Undedes | %

AGRIA 6 06
ANTONIO CARRARO 18 16
BCS 8 0.6
CASE I 37 36
CLAAS 24 24
DEUTZ-FAHR 3 36
FENDT % 34
FERRARI 5 05
ISEKI 3 0.3
JOHN DEERE 418 4.2
KIOTI 8 08
KUBOTA 62 6.1
LAMBORGHINI 2 27
LANDINI 37 36
MASSEY FERGUSON 59 58
McCORMCIK 14 14
NEW HOLLAND 145 143
PASQUALI T 11
SAME 3% 35
VALTRA 14 1.4
RESTO 15 15
1015 1000
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108 13 131 12
181 2.1 220 2.1
49 0.8 58 05
480 5.6 607 5.8
192 23 219 2.1
366 43 427 4.0
410 48 475 45
61 0.7 83 0.8
39 0.5 48 0.5
2433 286 2915 21.6
134 1.6 163 15
625 7.3 176 14
212 3.2 329 31
329 39 442 42
447 5.3 544 5.2
103 1.2 134 1.3
1389 16.3 1830 173
118 1.4 150 1.4
408 4.8 524 5.0
131 15 168 16
236 28 309 29
asn 100.0 10552 100.0
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EVOLUCION DE LAS VENTAS ACUMULADAS DE TRACTORES a5 el 73% v Ie siquen, con
DE ENERO A OCTUBRE EN EL PERIODO 2006-2010 valores muy SIGnilcatvos v

estrecha diferencia entre
ellos, Case IH, Massey Fer-
guson, Ffendt, Same vy
Deutz-Fahr que han tenido
unas cuotas de mercado del
56%, 53%, 4.8% y 4.3%,
respectivamente.

Con cifras importantes
de wventas encontramos a
Landini (3,9%)}, Lamoorghini
(3.2%), Claas (2.3%), Anto-
2006 2007 2008 2008 2010 nio Carraro (2.1%). Y a un

considerable grupo de mar-
cas que, generalmente, se

DISTRIBUCION DE LAS VENTAS TOTALES DE TRACTORES, mantienen por encima  del
POR CCAA, DESDE ENERQ A OCTUBRE DE 2010 1% de las ventas totales, co-

mo son: Kioti {1.6%]), Valtra
{1.5%), Pasquah {1.4%), Agna
{1.3%) v McCormick (1.2%).
La distribucién geografi-
ca ge las 8 511 unidades co-
mercializadas durante estos
diez meses de 2010 concen-
tra mas del la mitad de las
ventas en cuatro comuniga-
des autdénomas. Como es
habitual, Andalucia ha sidc
la comumidad en la que mas
tractores se han reqistrado
con un 13.2% sobre el total.
Le siguen, con diferencias
muy estrechas entre ellas,
Castilla v Leon, Galicia vy
Castilla-La Mancha, con
unas ventas del 12.5%,
11.8% y 10.6%, respectiva-
mente. Con valores més
modestos, aungue significa-
2006, 2007 y 2008, superd amplamente las tvos, nos encontramos con Catalufa (8.6%), Ara-
13 000 unidades, jeran otros lempos! Por eso, Ia gén (72%], Extremadura (6.6%), Comunidad Va-
comparativa arroja cifras tan espectaculares como lenciana (6.6%) vy Murcia (4.5%).1
que en el presente ejercicio han ba-

’
1
L
[
%

mercadJ

jado las ventas en un 38%., 39% vy
36%, respectivamente a es0s anos.
La referencia respecto al ano 2008
nos acerca a valores mas de este
nuevo Lempo que nos toca vivir, el
descenso ha sigo de un 12.6%.

La distribucion de ventas por
marcas mantiene g John Deere de li-
der, con una cuola de mercado del
28.6%, v en segundo lugar a New
Holland, que ha tenido un porcentaje
de comercializacion del 16.3%.

También este afo Kubota man-
tiene el tercer puesto con unas ven-

ME HAN
ABANDONADO

S| NO PUEDES
ADOPTARME

K APADRINAME
902 222 340 woofih, refusio

agro/scnica




Proximo numero. ..

El asiento en los tractores y sus sistemas
de suspension

El segundo articulo del Prof. Luis Marquez sobre las
vibraciones mecanicas en el puesto de congduccion
de los tractores agricolas se centrara en el asiento,
un elemento esencial gue en los altimos tiempos
cobra una importancia creciente al demandarse un
mayor confort durante el manejo de la maguina.

Estas informaciones puedan sulfriv alteraciones de Ulitima hora, en funcidn de los comtenidos de la publicacion.

ferta especial

Reciba como regalo uno de estos libros.
(gastos de envio 5,70 euros)

Obsequie 99
para nuevas
suseripeiones
per 1 ane

DESEO SUSCRIBIRME A LA REVISTA &7
[ DATOS PERSONALES I

Otécnica POR1ANO A PARTIRDELN.?[ |
FORMA DE PAGO |

Nombre y Apellidos:

Calle:

N.°___ Piso: _____ Poblacién:

CP___ Provincia: Pais:
NIFfCIF

Aiio de nacimiento __ Teléfono: o

Suscripeitn Espafia: 75.00 €
UE via superticie: 145.36 €
UE via aérea: 172,16 €
Otros paises via superficie; 209.80 €
Otros paises via aérea: 287.63 €

FIRMA

Fecha:

(Titular de la cta fibreta o tarjela)

() DOMICILIACION BANCARIA
Ruego que con cargo a mi cuenta o libreta de ahorro se aliendan, hasta nuevo
aviso, los recibos que sean presentados por B&H Espafia, S.L., en concepto da mi
suscripeldn a la revista AchoTEchica.

Ctaddibretane [ [ T T LT TTTTTTT1

Clave antidad Oficina D.C. N Cla.
Titular de la Cta.:
Banco/Caja: Agencia N.°
Calle: — C.P
Poblacitn: Provincia:

(] TRANSFERENCIA A CUENTA DE BLAKE & HELSEY

{Contactar al nurnero 81 859 07 37 o mail: bhedilores@bh-editores.com)

[] ADJUNTO CHEQUE BANCARIO a nombre de
Btake & Helsey Espaiia, S.L.,
Dpto. de Suscripciones.
C/ Dr. Mingo Alsina, 4 « 28250 Torrelodones (Madrid) » Espafia.

NO SE REALIZAN ENViOS CONTRA REEMBOLSO

98

D NO DESEC QUE MIS DATOS SEAN UTILIZADOS PARA FUTURAS ACCIONES PROMOCIONALES Y COMERCIALES

Tels. 91 859 07 37 / 91 859 04 68 » Fax 91 859 01 87
bheditores@bh-editores.com ¢ www.bh-editores.com

DICIEMBRE 2010

agrodchica



Brazo Avanzado

Rendimiento y Confort
asegurados!!

=
SINEERT a
t{l} NACOMA
., N\
FERRI srl

Via Govoni, 30 - 44034 Tamara (FE) Italy
Tel. +39 0532 866866 - Fax +39 0532 866851
info@ferrisrl.it - www.ferrisrl.it

Antén M® Rocasalbas Pané Area Manager
Mévil: 696 975 992
e-mail: antonmrocasalbas@hotmail.com




Fendt Efficient Technology — cosecha los beneficios del SCR
MAS potencia
con MENGSicombustibie
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N D k "w":j"’j;r Botivay — MAS con MENOS es la filosofia de los nuevos tractores de alta poten-
n:h’ > diesel [N NO, cia de Fendt. Porque la tecnologia SCR respetuosa con el medio ambi-
Wy o ente es la solucidon tomada por Fendt para asegurar el cumplimiento
potents . Medio  variogiip de la fase de emisiones 3b. Porque SCR significa MAS potenciay

Ambiente MENOS consumo de combustible. Fendt reduce el consumo de com-

bustible hasta un siete por ciento* en los nuevos 800 y 900 Vario com-
parados a sus ya muy eficientes predecesores, Razén suficiente para
convencerte de los beneficios de la tecnologia SCR. Contacta con tu
concesionario y haz la pueba,

25 % menos
e particedas

SCR Mas
inside eficatia

Conoce mas acerca de la tecnologia SCR en www.fendt.com
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Your Agriculture Company Fendt es una marca mundial de AGCO Corporation = www.fendt.com



