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SAFE. "Safety Assitance Full Effective"

El LANDINII SAFE asiste al operador agrícola
durante la utilización del tractor, alertando del
riesgo de vuelco cuando se trabaja en
condiciones de riesgo. En los desarrollos futuros
del sistema se contempla la posibilidad de
contar con una intervención directa.

VERSIONES:
• Cabina A/C o Arco de Seguridad
• Anchos GT o Bajos GE
• Con inversor hidráulico o

mecánico
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• De hasta 100 1/min de caudal
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de Tractor de Año "Best of
Specialized" en función de
sus parámetros relativos al
motor, la transmisión, la
electrónica, la hidráulica, el
confort de la cabina, las
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relación potencia-precio, y la
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Luis Márquez

Punto de Vista

DIFERENTES CAMINOS PARA LLEGAR A LA META

D
urante muchos años la presencia de humos en el escape de los motores de /os tractores agrícolas ha sido el indicativo de una
mala combustión, o, lo que es lo mismo, de un motor menos eficiente al consumir más combustible del necesario.
En los motores diesel se necesita que al cilindro llegue una cantidad de aire en exceso, si solo se considera el contenido de oxí-

geno necesario para la combustión. Sin embargo, el exceso de oxígeno en el interior del cilindro, junto con las elevadas temperaturas
que genera una buena combustión, da lugar a la aparición de los temidos NO,, los óxidos de nitrógeno, cuyo 'efecto invernadero', que
induce al calentamiento global, es 300 veces mayor que el del anhídrido carbónico, el CO 2, que se genera en cualquier combustión.

En consecuencia, las administraciones públicas de la UE, y también las de USA y Japón, deciden establecer unas limitaciones a
la emisión de estos gases por el escape de los motores que utilizan /os vehículos automóviles, y que, con la publicación de la Directi-
va 2000/25/CE, también se le aplican a los de los tractores y máquinas agrícolas, aunque con unos plazos más largos, tomando en
consideración las particularidades del sector.

El desarrollo de la tecnología que permite reducir las emisiones contaminantes de los motores manteniendo su eficiencia ener-

gética, ha obligado a los fabricantes realizar fuertes inversiones en I+D. Lo que para el sector de la automoción ha sido un gran pro-

blema económico, más aún lo es para los fabricantes de tractores, dadas las reducidas series de fabricación comparadas con las del
sector de la automoción, obligándoles a convertirse en accionistas de referencia en las empresas fabricantes de motores industria-
les.

El nivel de exigencia ha ido aumentando en el tiempo con la entrada en vigor de los diferentes escalones (llámense 'euro', ter',
'etapa' o 'fase'). Al principio, para pasar la primera barrera, dado el escaso tiempo disponible para desarrollar tecnologías apropia-
das, hicieron motores menos eficientes: al aumentar el consumo de combustible se reducían las emisiones de óxidos de nitrógeno.
Así, los usuarios vieron que, al contrario de lo que estaban acostumbrados, los nuevos modelos de tractor consumían más combusti-
ble que sus antecesores. Ahora, con la entrada en vigor, en enero del 2011 para motores de más de 175 CV, de la etapa IIIB/VIA, se
necesita introducir la nueva tecnología desarrollada, con cambios sustanciales en la estructura de los motores, que permite reducir
las emisiones, pero también el consumo de combustible.

No todos los fabricantes están siguiendo el mismo camino para cumplir los límites de la etapa IIIB.

Unos han decidido apoyarse en la recirculación de los gases de escape, bien por el exterior del motor,
previamente refrigerados, bien por el interior, aumentando los que se conoce como 'cruce de válvulas'.
Esto es lo que se conoce como EGR, sistema que exige utilizar doble turbo en serie con geometría varia-
ble y presiones de inyección en el common rail de hasta 2000 bar. En ellos no se necesita ningún flui-
do auxiliar; solo gasóleo.

Otro grupo de fabricantes han decidido atacar el problema actuando directamente sobre los gases
de escape del motor, eliminando los óxidos de nitrógeno producidos añadiendo un pequeño porcentaje
de urea (el producto conocido comercialmente como Ad Blue). Esto, que es lo que se conoce como Re-
ducción Catalítica Selectiva (SCR), les permite hacer trabajar el motor en las condiciones de máxima
eficiencia, pero obliga a incorporar otro depósito con el nuevo producto y la electrónica necesaria para
que la urea inyectada en el escape se proporcional a los óxidos de nitrógeno emitidos por el motor en
cada momento, ya que estos varían con sus condiciones de funcionamiento. Hay que decir que con el
sistema EGR, también la electrónica cobra una importancia similar, ya que sirve para controlar la canti-
dad de gases de escape que tiene que volver al motor.

En ambos casos el volumen del motor aumenta, ya que hay que contar también con la inclusión de un 'filtro de partículas' (ade-
más del depósito auxiliar para la urea en los del tipo SCR), lo que ha obligado a rediseñar la estructura de estos tractores de gran ta-
maño. Pero como esa normativa se aplicará en un corto plazo a todos los tractores, habrá que diseñar soluciones específicas para
los más pequeños (especiales y estrechos), en /os que hay menos espacio disponible.

En consecuencia, caminos diferentes para llegar a la meta, una meta impuesta por la normativa que ha obligado a los fabrican-
tes a invertir buscando tecnologías apropiadas. Ahora habrá que observar como se comportaran estas tecnologías a medida que los
motores envejezcan, especialmente cuando su mantenimiento no sea cuidadoso.

Con estos tractores se reducirán las emisiones de gases con efecto invernadero, sin que se incremente el consumo de combus-
tible, por lo que, al menos teóricamente, ganará el 'medio ambiente', pero aumentando los costes de fabricación, lo que terminarán
pagando los compradores de tractores.

Deseándoles un mejor 2011, con un cordial saludoll
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Máxima fiabilidad y calidad
John Deere al mejor precio

Para celebrar el lanzamiento de la nueva serie 6 0 , hemos

preparado una promoción especial con el modelo 61000 que le
proporcionará una productividad sobresaliente a un precio

excepcional.

Acuda hoy mismo a su concesionario John Deere y solicite más

información sobre la nueva serie 6 0 y nuestras extraordinarias

condiciones de financiación con John Deere Credit.

Desembolso inicial: 30% del valor de la máquina (9.160 E) IVA (5.490 E).
TAE calculada para un importe principal del préstamo de 21.340€ a 4 años con cuotas mensuales.
Comisión de apertura financiada: 1,50% sobre el principal del préstamo 1320,10 €1. Importe total a
plazos: 22.779,36 E.
Oferta sólo válida en concesionarios John Deere participantes en esta campaña. IVA y transporte
desde el concesionario no incluidos. En las islas, no está incluido el transporte marítimo.
El modelo ofertado puede no coincidir con la imagen y equipamiento mostrado. En caso de recogida
de un tractor usado consulte condiciones con su concesionario.
John Deere Ibérica, S.A. se reserva el derecho de modificar precio, equipamiento y condiciones sin
notificación previa durante el periodo que dure la oferta de éste u otros modelos.
Validez del programa hasta el 28/02/2011.

Consulte con el concesionario de su zona nuestros condiciones de financiación personalizada.

Ce JOHN DEERE

www.JohnDeere.es

Nueva serie 6D

Nuevo 6100 0
—Motor PowerTech de 4 cilindros, 4,5 litros, Turbo

Potencia nominal de 99 CV (97/68 EC)
—Embrague húmedo
—Transmisión PowrReverser 9/9
—Cabina con aire acondicionado y calefacción
—Toma de fuerza de 540/1000 rpm

Neumáticos 340/85R24 y 460/85R34
—Sistema hidráulico de 69,71/min
—Freno hidráulico de remolque

2 válvulas de mando a distancia
Tubo de escape vertical

—Asiento neumático
—2 años de garantía

Precio promoción: 30.500 €

6100D Lléveselo por
474,57 E/mes —48 meses

TIN: 2,49% TAE: 3,28%
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Editorial

LA DECISIÓN DE SALOMÓN

C

uando era muy pequeño, pensaba que las cosas se medían más que por su valor intrínseco, por su

tamaño, sería por aquello que "caballo grande ande o no ande"; después a lo largo de mi vida he

ido percibiendo que el tamaño de las cosas no refleja realmente el valor de aquello que le

queremos dar, sino el que realmente tienen.

Hace ya tres años, me creí en la obligación de dar una mayor utilidad a agrotécnica, siendo pionero a
nivel de revistas técnicas -y hasta ahora el único- en hacer una publicación, pensando en dar la oportunidad

a aquellos que por su dinámica de trabajo verían de una gran utilidad el tener una edición 'de bolsillo',

cómoda e idéntica a 'la grande', y desde el punto de vista editorial ha sido esta iniciativa un éxito, por

muchas cosas, la primera por ser la primera revista técnica a nivel mundial que hizo esto, y segundo, porque

constatamos el acierto de la decisión, pero... llegó la tan manida crisis y con ella la reducción de los

presupuestos de publicidad de los anunciantes -aunque no todos- que aun dentro de su ya reducido paquete

de presupuesto y su apuesta por 'el todo a cien' de Internet y el de repartir 'pan para
todos', nos hace replantearnos el editar dos ediciones en distintos tamaños; lo cierto
es que deberíamos haberlo llevado a cabo hace un año, pero por respeto a ese 50% de
lectores que deseaban diversificar Su tamaño', soportamos el coste que representaba

el hacer dos tamaños distintos, pero la realidad obliga a tomar una decisión

salomónica, sin tener que 'partir al niño por la mitad', y ésta pasará por no mantener

ninguno de las dos, sino el buscar uno intermedio para así satisfacer a nuestros

suscriptores y anunciantes; es por ello que desde el próximo mes de enero, nuestras

revistas tendrán un tamaño similar, pero ¡eso síj, manteniendo nuestra particular

idiosincrasia de 'ser diferentes', como lo hemos sido desde 1998, pero manteniendo
nuestro estándar de calidad en papel, impresión y como no podía ser de otra manera,

en calidad y exclusividad de contenidos y de primicias, algo que AgroTecnica ha sabido
ser pionera, y no solo en España.

En este año que se nos va, y a pesar de la situación difícil, hemos dado otro paso

adelante, hacia el futuro, creando OLDMEN EDIÇIOES Ltda., en Brasil, un país nada fácil
a pesar de sus oportunidades y donde sin llegar a ningún tipo de ' joint venture' y con
recursos propios hemos lanzado la primera de una publicación —AGRIWORLD—, que

será acompañada por otras en los próximos meses y años; pero tenemos más que llevar

a cabo en España y es la puesta en funcionamiento de un programa en TV Digital, en

embrionado en un canal de amplia audiencia... lo irán viendo si todo se desarrolla como
está planteado.

Creemos en este sector y en su futuro, pese al pesimismo que se está aposentando en muchos de

nosotros, esta situación pasará y vendrán otros tiempos, ni mejores ni perores, sino distintos, el campo,

seguirá adelante pese a lo lloros 'de los de siempre', que pese a los cereales les han subido el precio y por

ello su ganancia; pese a su reflejo negativo a los ganaderos, se pasan el día quejándose, cuando esta crisis

que estamos pasando, nos afecta a todos.

Seamos positivistas, miremos hacia delante con la ilusión de un horizonte mejor, dejemos atrás a los
políticos y sus augurios, confiemos que el mundo necesita alimentos y este sector sabe cómo hacerlo;

antes o después la banca vendrá de nuevo a 'llamar' a nuestras puertas a 'hacernos la pelota'... ¡y es eso
hacia donde debemos mirar!, el mañana lo hacemos cada día... y hoy ya es mañana.

Que 2011, les traiga a todos Uds., ese equilibrio interior y esa estabilidad que nos ayudará a sacar

adelante nuestros proyectos, sueños e ilusiones; esos son mis deseos para todos con mi agradecimiento
por estar a nuestro lado un año más —ya 14— que con su apoyo se han pasado como un sueño, porque en el
fondo en la vida, somos lo que los sueños nos muestran.

Con mis mejores deseos para todos.

DICIEMBRE 2010agrotécnica
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JOSÉ ENRIQUE PUENTE APARICIO
Ingeniero Industrial. Economista.

Bridge and Peace Asesores, S.L.
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HACIA UNA NUEVA COMERCIALIZACIÓN

L

a población mundial sigue creciendo, nece-
sita más alimentos, y en este contexto la glo-
balización económica de los mercados ha cre-
ado un fuerte reajuste en los precios interna-

cionales de las materias primas.
Nada es igual en los mercados agrícolas desde

hace una década, y las formas de actuar de los Pro-
ductores Mundiales y de las Empresas Almacenis-
tas, han provocado un reajuste en las expectativas
de las inversiones, producidas básicamente por la
reacción de los mercados financieros

Para entender la evolución futura de la comer-
cialización de la Maquinaria Agrícola hay que tener
muy claro que es el Medio de Inversión más impor-
tante de la Producción Final Agraria.

Para rentabilizar una explotación agrícola, cuan-
do el valor del producto final está cotizado interna-
cionalmente, se precisa aumentar la producción en
la explotación, mejorar la calidad del producto final,
conteniendo los costes y los gastos de la explota-
ción, además de estar involucrado en el proceso de
la Distribución.

España, que tiene una gran diversidad de culti-
vos (mediterráneos especialmente), y que está en-
clavada dentro de un duro contexto climatológico,
actualmente claramente asfixiante, necesita inver-
tir en aquella Maquinaria Agrícola que aporte la ren-
tabilidad necesaria para conseguir aumentar la com-
petitividad de su Producción Final Agraria.

lo

La Maquinaria Agrícola tiene que evolucionar
técnicamente hacia el objetivo de la reducción del
tiempo necesario para realizar las labores agrícolas,
(potencia, dimensiones y versatilidad), hacia la me-
jora de las condiciones en el trabajo, (ergonomía y
seguridad), y sobre todo, hacia la mecanización de
la recolección de aquellos productos que más ma-
no de obra (costosa) está consumiendo (olivar, cítri-
cos, fresa...).

La tecnología de la Maquinaria Agrícola que con-
siga aunar estos factores, conteniendo el coste de
la inversión inicial, será la que dé respuesta a las ne-
cesidades actuales y futuras de los agricultores.

No serán sólo la electrónica y la sofisticación
quienes aporten las soluciones, ya que la sencillez
adaptada al mercado y el precio contenido en la in-

versión de compra y en el mantenimiento, serán
muchas veces la mejor y la más rentable de las
soluciones.

En España cada día se deberían alimentar 45
millones de residentes, más 4 millones de turis-
tas, más 1 millón de ilegales, lo que representa
50 millones de bocas que incluyendo el desayu-
no se deberían abrir 150 millones de veces al día.

Y alimentarse es igual a ingerir y beber los
productos que obtienen los agricultores de las
tierras, los pescadores de los mares, ríos y lagos,
y la carne que producen los ganaderos.

Es un mercado enorme, tremendo, de 150
millones de bocas abriéndose en España cada
día, que debería tener satisfechos a todos cuan-
tos están relacionados con el mundo de la ali-
mentación, y sin embargo no hay mes que nues-

DICIEMBRE 2010 agrotécnica
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tros agricultores, nuestros pescadores, o nuestros
ganaderos no tengan que salir a la calle... "a pedir','
y¿qué piden?:
• Financiación para su actividad empresarial.
• Precios más justos para sus productos.
• Compartir el margen en la intermediación distri-

butiva.
• El sostenimiento de la política de subvenciones.
• La reducción de su imposición fiscal.
• El abaratamiento del coste de la inversión en Me-

dios Técnicos.
• La contención del coste de los insumos.

Los agricultores, pescadores y ganaderos quie-
ren SUBSISTIR, y eso es terrible, porque se confor-
man con una actividad de subsistencia rompiendo
la barrera del espíritu emprendedor de los tres sec-
tores, y ese no puede ser el camino a seguir, que
hoy está provocando un envejecimiento alarmante
de la población en los tres sectores.

La España agrícola, la pesquera y la ganadera
no pueden vivir de subvenciones, ni puede conver-
tirse en un Medio Rural sin ningún espíritu de pro-
greso. Deben ser rentables y sostenibles por sí mis-
mas, pero nunca deberían ser sostenidas como una
querida.

Teniendo delante cualquiera de los siete puntos
reivindicativos anteriores se aprecia la absoluta ne-
cesidad de acometer reformas estructurales impor-
tantes, que aporten la rentabilidad necesaria, para
que, con el mayor volumen posible de productos
nacionales, podamos alimentar a los 150 millones
de bocas que se abren cada día.

Durante mi largo cabalgar profesional, tanto en
la Ingeniería como en la Economía, (ladran, decía El
Hidalgo, son perros Sancho, luego cabalgamos), he
conseguido conocer, y con gran profundidad , las
circunstancias que envuelven a la Producción y a la
Comercialización de los Medios Técnicos de la Pro-
ducción Agraria, y fundamentalmente deTrac-
tores, Cosechadoras, Empacadoras y Vendi-
miadoras, además de algún apero específi-
co, que, en su conjunto, son los principales
Bienes de Inversión para los agricultores y
para los ganaderos.

Y a esos Bienes de Inversión me voy a
referir en este artículo de opinión, (lo siento
por los pescadores, pero salvo dos truchas,
cuatro carpas y diez cangrejos, mi experien-
cia pesquera es muy limitada, quizás produc-
to de ser de muy tierra adentro).

Una pregunta...¿Cómo rentabilizar la ac-

tividad agraria?
Está claro, sólo hay que volver a leer los

puntos reivindicativos antes citados.
Pero quisiera que tomáramos en cuenta

que estas tierras y estos pastos de nuestra
España monárquica y federal, malamente

van a dar una mayor producción y difícilmente po-
dremos cambiar los cultivos a corto plazo, por lo que
desgraciadamente, y hasta alcanzar el medio plazo,
tendremos que aplicar nuestros esfuerzos y dirigir
nuestra voluntad empresarial hacia los costes y los
gastos, en lugar de incidir en lo que sería más lógi-
co y más gratificante, que es ver aumentar los in-
gresos, y que son los siguientes:
• El coste en las inversiones a realizar en Medios

Técnicos de la Producción Agraria.
• Los costes soportados en la comercialización de

los Medios Técnicos de la Producción Agraria.
• El consumo y el coste de los insumos.
• La mano de obra empleada en la actividad agraria.

En este artículo me voy a referir al segundo punto:

Los costes soportados en la
comercialización de los medios

técnicos de la producción agraria y los
posibles ahorros que se pueden

conseguir

Como dato de partida debemos tener en cuen-
ta que el mercado viene avisando, desde hace tres
años, que nada es ni será como fue.

Durante el próximo ciclo de cinco años, el mer-
cado natural de tractores se posicionará en 14.000
tractores, las cosechadoras en 375 unidades, las
grandes empacadoras en 250, y 70 será el merca-
do de las vendimiadoras automotrices.

Un análisis de estos volúmenes nos llevan a las
siguientes conclusiones:
• Dos grupos industriales concentrarán el 55% del

mercado.
• Otros cuatro grupos se repartirán el 33% del mer-

cado.
• Sólo dos marcas superarán el 20% de cuota en

tractores.
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43 CON LOS VOLÚMENES

ACTUALES SOBRAN 24 PUNTOS

PORCENTUALES DE GASTOS EN LA

COMERCIALIZACIÓN, IGUAL A 150

MILLONES DE EUROS

• Ninguna otra marca de tractores superará el 6%
de cuota.

• Una marca dominará el mercado de las vendimia-
doras.

• Dos marcas conseguirán el 70% del mercado de
cosechadoras.

• Una marca dominará claramente la venta de em-
pacadoras gigantes.

Y si nos referimos a las estructuras comercia-
les:
a) Hay seis filiales de empresas Americanas o Eu-

ropeas que en su conjunto están empleando en
España un total de 400 personas, y tienen seis
Directores Generales, con la autonomía que les
ceda la Casa Central, además de otros doce res-
ponsables de marcas, más los Jefe de Recam-
bios, y más los Jefe del Servicio Técnico.

b) Las seis filiales dan trabajo a más de 60 Delega-
dos Comerciales, y otros tantos Inspectores Téc-
nicos, que entre ellos recorren por el territorio es-
pañol más de nueve millones de kilómetros al
año, lo que es igual a 225 vueltas al mundo, (ha
leído Vd. bien, igual a doscientas veinticinco vuel-

tas a la tierra para vender tractores y máquinas
en España).

c) Las seis filiales necesitan disponer en el merca-
do de una organización global de 450 Concesio-
narios, que en un 90% tienen exigida la exclusi-
vidad, y que con una media de 10 personas en
plantilla dan un volumen global de 4.500 perso-
nas dependiendo en su trabajo de las decisiones
que tomen las seis filiales.

Teniendo en cuenta estos números, que son fru-
to de mi propio análisis y por tanto de elaboración
propia, podemos llegar a las siguientes conclusiones:
• Los gastos totales, sumados los propios de las

seis filiales más los de los 450 Concesionarios de-
pendientes de ellas alcanzan globalmente los 225
millones de euros anuales.

• La facturación en el mercado de estas organiza-
ciones, incluido el recambio más la mano de obra
en la post venta, asciende a 625 millones de eu-
ros anuales.

Es por ello que el coste de la comercialización,
con los volúmenes de este año, que muy posible-
mente serán iguales el próximo año 2011, represen-
ta en números redondos el 36% de la facturación,
lo cual es a todas luces un porcentaje desorbitado
si consideramos que una filial no debería cargar en
el mercado más del 3,5% de la facturación, y un
concesionario debería trabajar con el 8.5% de gas-
tos sobre su propia facturación.

De esta forma, y repito que con los volúmenes
actuales, que serán los del futuro, sobran por tanto
24 puntos porcentuales de gastos en la comercia-
lización, igual a 150 millones de euros que deberían
ajustarse rápidamente para reducir la factura del em-
presario agrícola. Cómo?:

12
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1. Adelgazando la estructura de las filiales y
de los grandes distribuidores importadores.
Quede claro que no incito a la eliminación
de estas empresas, sino que invito a que
reajusten sus costes al 3.5% de la factura-
ción. (Y a dar menos vueltas a la tierra con
su gente).

• Eliminando almacenes periféricos super-
fluos. La logística está ya tan avanzada que
se llega a cualquier punto de Europa en me-
nos de doce horas.

• Adaptando los stocks globales a su rotación
lógica.
Ocho veces para tractores y maquinaria y
12 veces para el recambio. La reducción de
gastos financieros sería impresionante.

• Creando centros de comercialización de pro-
ductos usados. Que sirvieran para la reven-
ta de únicamente aquellos productos real-
mente válidos, no contaminantes y con vi-
da útil por delante.
Que sean las propias filiales quienes asu-
man, con su gestión, el achatarramiento del
parque cuando es absolutamente obsole-
to.

• Aumentando la eficiencia de la gestión em-
presarial interna de las redes comerciales.
Todavía hay muchas organizaciones que no
trabajan con sistemas integrados de ges-
tión.

• Formando on une.

Es necesario reducir gastos de desplaza-
miento.

• Desarrollando en el mercado el concepto
comercial de concesionarios multimarca.
La eliminación de la exigencia de la exclu-
sividad en los Contratos de Distribución.

»Wad.-	 As_

Todo esto se puede conseguir, con volun-
tad y con tesón y con amplitud de miras em-
presariales, y sin dudar hay que implementar
ahora mismo las reformas estructurales comer-
ciales necesarias para que cuando pase la cri-
sis, (y no será la última), el mercado se encuen-
tre con una nueva comercialización, más mo-
derna, más productiva, de mayor valor añadido,
más profesional, y sobre todo de muchísimo
menor coste para el empresario agrario.

Continuará...•

agrotécnica

Cultiva Oportunidades
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RESERVA DIRECTAMENTE
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MADRID

Telf.: 917 95 31 13

Fax: 917 96 45 36

CÓRDOBA

Telf.: 957 42 00 42

Fax: 957 42 00 43

JAÉN

Telf.: 953 28 07 07

Fax.: 953 28 10 48

PALENCIA

Telf.: 979 72 80 73

Fax: 979 72 16 09

LORCA

Telf.: 968 44 42 22

Fax: 968 44 42 02

LLEIDA

Telf.: 973 25 70 09/10

Fax: 973 25 78 64

ÚBEDA

Telf.: 953 79 02 57

Fax.: 953 79 60 69

JEREZ

Telf: 956 18 05 08

Fax: 956 18 09 93

SEVILLA

Telf.: 954 25 85 68

Fax: 954 25 85 10

SANTIAGO

Telf: 981 55 81 32

Fax: 981 58 93 86

agPROFESIONAL

Recinsa es una empresa líder
en el sector de recambios
para maquinaria agrícola,
con una larga tradición en el
servicio a Talleres y Tiendas de
Repuestos.

Disponemos de amplios stocks
en recambios de todas las
marcas y modelos de tractores.
En cada una de nuestras Delegaciones, un equipo de
profesionales muy experimentado le orientarán y le facilitarán
con gran rapidez el recambio de alta calidad que pueda

Todas las marcas - Todos los modelos

r-.reNnir. rrnAr• rsrwrIrwn+i+ixinpicuiacu, al precio más	 vuLluvv.

Estamos cerca de usted. Pónganos a prueba.

*cimas
desde 1979

www gecinsa
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PowerBoost aporta potencia extra a los tractores MF 5400*,
proporcionando hasta 13 CV adicionales tanto en carretera como en el campo.

, MF
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-
,
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MASSEY FERGUSON colaboTe
con la ONG Save the C	 n

-
Incrementa la potencia de tu inversión

acércate a tu concesionario Massey Ferguson
o visita www.masseyferguson.es

"PowerBoost está sólo disponible desde MF 5445 hasta 5480
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MA88EY FERGUSON es una marca mundial ti 	 Your Agricutture Company
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Sergio Marchionne, CEO de Fiat Group

"No queremos vender", asegura el Presidente Ejecutivo del Grupo Fiat

MARTIN RICIIENHAGEN CONFIRMA EL
INTERÉS DE AGCO POR HACERSE CON CNH

Martin Richenhagen, CEO de AGCO

Corporation.

-4...481~bme.elkeldle

"Sergio Marchionne sabe dónde
encontrarme y tiene mi número de te-
léfono. Y sabe que estamos interesa-
dos en CNH (New Holland+Case

IH)". La afirmación, hecha publica el
pasado 8 de diciembre, es del Presi-
dente Ejecutivo del Grupo AGCO,
Martin Richenhagen, unos días des-
pués de reunirse con su homólogo del
Grupo Fiat.

La respuesta llegó horas después,
el 9 de diciembre. "No, no queremos
vender. No tenemos razones para la
venta. CNH es un gran negocio", di-
jo Sergio Marchionne

Las palabras de Richenhagen tu-
vieron su efecto en el valor brusátil
de la acción del Grupo Fiat, que au-
mentó con fuerza durante la jornada
del día 8 para sostenerse los días si-
guientes en el entorno de los 14.50
euros, frente a los 13.57 euros con que

había cerrado el 6 de diciembre o los
12.75 euros que había marcado el 29
de noviembre.

MESDAMES ET MESSIEURS, FAITES VOS JEUX
(SEÑORAS Y SEÑORES, HAGAN JUEGO)

L

a situación actual de los mercados, motivada
por la crisis financiera, no está afectando de
igual manera a todos. El descalabro de los oc-
cidentales, no lo es en Sudamérica, ni en en

Europa del Este o en Oriente; pero es cierto que los
tres grandes grupos a nivel mundial —John Deere,
AGCO y CNI-1— buscan no solo mantener su hege-
monía, sino cómo salir reforzados de la situación,
acaparando más parte de la tarta a costa de sus com-
petidores. Pero antes de analizar cómo se vislumbra
la situación, hagamos un poco de reflexión mirando
hacia atrás.

16

I AGCO/CNH

La creación de AGCO es realmente muy recien-
te. Nacida de la venta de los activos de la aventura
americana de KHD mediante un managament white
out y basada en una política de adquisiciones de mar-
cas: Hesston, Challenger, Gleaner, Rogator, SparCoup,
TerraGator, SunFlwer, White, VVilman y sus marcas
globales Massey Ferguson, Fendt, Valtra y reciente-
mente Laverda, sin dejar de lado a AGCO Sisu Power,
que va adquiriendo fuerza como suministrador de mo-
tores tanto al Grupo como a clientes externos.

DICIEMBRE 2010 agrotécnica



Dentro de esta política AG-
CO también ha tenido que
adecuar sus instalaciones
fabriles, en Inglaterra
—Conventry— y en Dina-
marca —Randers—; dada su
presencia de liderazgo en
el Cono Sur con Valtra y Mas-
sey Ferguson, a una política de
separación de redes 'real' y de polí-
ticas de marketing diferenciadoras.

La fuerte implantación de AGCO en
rica no está en consonancia con sus apetencias en
Estados Unidos, que con una cifra de ventas de 2
mil millones de US$, queda descolgada de CNH que
le duplica esa cantidad y más alejada de Johh Dee-
re con 10 mil millones de US$.

Pero volvamos a AGCO; su actual Presidente nun-
ca ha ocultado su deseo de hacerse con una de las
marcas de CNH —New Holland, Case IH—, con lo que
también tendría acceso al mercado de equipos de cons-
trucción; pero tal y como me comunicó personalmen-
te Martin Richenhagen, "Segio Marchionne no de-

sea vender".., pero ahora la decisión podría cambiar
con la autorización de la Bolsa de Valores de Italia pa-
ra cotizar independientemente la unidad escindida —Fiat
Industrial— que aglutinará Iveco, CNH Global, decisión
tomada después de la adquisición del 20% de Chrys-
ler, lo que hace prever después de esta escisión, una
nueva política de fusiones y de adquisiciones.

Las que sí han sido positivas para Fiat fueron las
declaraciones del Presidente de AGCO en días pa-
sados manifestando su interés —de nuevo— en CNH,
con la subida de las acciones a su nivel más alto de
los últimos dos años y medio.

Pero antes de seguir elucubrando no debemos
dejar de lado las Leyes Anti Trust, que obligarían a
llevar a cabo una desamortización al igual que le su-
cedió a CNH con la compra de Case IH, con la ven-
ta consiguiente de Laverda (ahora en manos de AG-
CO), y las fábricas de Saint Dizier y Doncaster a AR-
GO, y que también ahora está reagrupando la pro-
ducción en Italia.

La paradoja de esto es que por un lado CNH, no
quiere vender y, sin embargo, Daimler confiesa su in-
terés en la división industrial de Fiat... AGCO, por su
parte, no ceja de decir que desea crecer su cifra de
negocios de unos 8 000 millones U$ contra los 12 000
de CNH y ya de lejos John Deere con 20 000 millones
de US$, pero lo que está claro es que para que los que
ocupan la segunda y tercera posición del mercado se
unan, tiene que haber un acuerdo previo como el que
se suscitó con la fusión de New Holland y Fiatagri y
que en el libro 'El caso New Holland', se dan claves
que serían de aplicar en un caso como este de simila-
res planteamientos, al igual que la llevada a cabo con
la adquisición de Case IH; sería conveniente y acon-
sejable que los analistas revisasen los pasos de am-

bas situaciones; lo que sí se
refleja es la necesidad de

AGCO de llevar a cabo
un coup de forcé si
quiere mejorar su posi-
ción en Estados Uni-

dos, donde ahora están
fuertemente implantados

CNH y, cómo no, John Dee-
re. AGCO desea desde hace tiem-

po duplicar su negocio en este merca-
do, bien mediante adquisiciones o con nuevas insta-
laciones productivas en el país que le permitiera ha-
cer frente a ello; de todas maneras, la unión de ambos
grupos no solo le permitirían sobrepasar al líder John
Deere... ¡pero no creo que 'el Ciervo' se quede quie-
to mientras siente sobre sí el punto de una mira teles-
cópica!

Deberemos esperar al 2011 en que esté en el
mercado bursátil Fiat Industrial, para ver quién mue-
ve ficha. No podemos olvidar que dos pretendien-
tes —Mercedes y AGC0— aspiran a la mano de la don-
cella; tampoco debemos obviar que esto le permiti-
ría a Fiat Auto 'hacer dinero', para afrontar su desa-
rrollo en el mercado de EEUU.

Mientras tanto, John Deere se centra en los mer-
cados emergentes de manera firme. He tenido la
oportunidad de comprobar cómo a nivel fabril y de
producto en la 'locomotora brasileña' se posiciona
cada vez más y mejor, y aquí tiene a un AGCO con
una participación con casi un 55% y con una CNH
donde no deja arrebatarse un punto de participación
en el mercado; John Deere está haciendo su políti-
ca de manera independiente, estrategias al margen
de las de sus dos más directos competidores.

1 ¿Y los demás, qué?

No sería justo olvidar que este mercado no es so-
lo cosa de tres. Hay también otros que hacen sus es-
trategias: SDF Group, que detenta una mayoría accio-
narial en Deutz AG; ARGO Tractors, siempre en la po-
lémica sobre su colaboración con AGCO... pero tam-
bién están Kubota, Kioti y que ambos son también
productores de motores... sin dejar de lado al resto
de fabricantes chinos e indios, como Mahindra. Lo que
está claro es que todos se preparan para una reactiva-
ción del mercado que se hace inminente; las previsio-
nes para los europeos son de una tímida subida, los
del Mercosur seguirán de momento tirando fuerte,
aunque se ven síntomas de 'calentamiento' en Brasil,
Estados Unidos, más o menos estable, y Europa del
Este de momento en stand by. Crucemos los dedos
y esperemos a los primeros compases del año 2011,
que no será tan negativo como lo anuncian.

JULIÁN MENDIETA & EQUIPO AGROTECNICA

Latinoamé-
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AGCO CELEBRA EL 50 ANIVERSARIO
DE LA PRODUCCIÓN DE TRACTORES
MASSEY FERGUSON EN BEAUVAIS
SE HAN FABRICADO MÁS DE 820 000 TRACTORES

O
ANNEES

WBEAUVA18

L

a fábrica de Agco en
Beauvais (Francia) cele-
bró, el pasado mes de

noviembre, los 50 años de
producción de tractores
Massey Ferguson en sus
instalaciones. Cerca de
4 000 empleados y sus fa-
milias participaron en una
jornada especial de puertas
abiertas, en la cual pudieron
ser testigos de las nuevas
inversiones y contemplar al-
gunos de los hitos más sig-
nificativos en la historia del
lugar durante las últimas cin-
co décadas.

"Beauvais es el hogar de
los tractores Massey Fergu-
son en Europa y estamos
muy orgullosos de celebrar
50 años de trabajos exitosos
en el lugar': afirmó el vice-
presidente y director geren-
te para Massey Ferguson
Europa, África y Oriente Me-
dio y director general de Ag-
co SA, Richard Markwell.
"Con la recuperación del
sector de la maquinaria agrí-
cola de la recesión mundial,
estaremos totalmente pre-

18

de la mayor fábrica de trac-
tores del grupo Agco en Eu-
ropa, que a su vez es el ma-
yor fabricante de Francia y el
principal exportador de ma-
quinaria agrícola del país, en-
viando el 85% de la produc-
ción a más de 140 países.

En Beauvais se han fa-
bricado más de 820 000 trac-
tores Massey Ferguson des-
de que el negocio se esta-
bleció el 22 de noviembre de
1960.

"Estamos avanzando con
paso firme en Beauvais con
65 millones de euros inver-
tidos en la planta solo en los
últimos cinco años. Se han
destinado importantes sumas
para más desarrollos signifi-
cativos en 2011. Los niveles
de producción de tractores se
han estabilizado satisfactoria-
mente en línea con nuestras

MAIISEY FEROUSON

previsiones para los últimos
seis meses y la producción
actual es de unas 82 unida-
des diarias, o lo que es lo mis-
mo, un tractor cada cinco mi-
nutos,"destacó Markwell.

La compañía destaca
que la fábrica de Beauvais es
responsable del diseño y fa-
bricación de las últimas se-
ries MF 5400, MF 6400, MF
7400 y MF 8600 de 82 a 370
CV y que algunas de ellas
han ganado premios como
máquina/tractor del año en
cuatro ocasiones, premio
tractor de oro al diseño y ga-
lardones de innovaciones
técnicas.

El primer tractor fabrica-
do en la planta fue el MF 825
de 25 CV, modelo sin cabi-
na, con motor de 4 cilindros,
caja de 10 velocidades y
1180 kg de peso.

parados para satisfacer las
crecientes demandas y es-
tamos muy ilusionados con
el futuro que nos espera':
añadió.

Considerada por la com-
pañía como "centro neurál-
gico para el diseño y fabrica-
ción de maquinaria agrícola
en Europa ',' dispone de 25
hectáreas de superficie y de
2 200 empleados. Se trata

DICIEMBRE 2010 agrotécnica



100 000 MOTORES AGCO SISU
POWER FABRICADOS EN BRASIL

Tier 4 Legislation >130kW

ESTADOS UNIDOS CONCEDE LA TIER 4 INTERIM A LOS
MOTORES SCR DE AGCO SISU POWER DE MÁS DE 175 CV

a Agencia de Protección
__Ambiental (EPA) de los
Estados Unidos concedió
el pasado 14 de diciembre
la aprobación provisional de
la normativa Tier 4 interim
a los motores AGCO Sisu
Power de más de 130 kW
(175 CV). La norma equival-
mente en la Unión Europea
(Stage IIIB) ya la consiguió
a principios de este otoño.

Esta aprobación es una
de las primeras que conce-
de la EPA a motores ex-
tra-viarios que utilizan tec-
nología SCR (Reducción Ca-
talítica Selectiva). "El Sta-
ge 1118 y el Tier 4 interim
se aplicarán en la produc-
ción de motores de más de
130 kW a partir del 1 de
enero de 2011. La produc-

ción ya ha comenzado en la
fábrica de AGCO Sisu Po-
wer en Nokia (Finlandia) pa-
ra clientes en aplicaciones
fuera de carretera en Euro-
pa y EEUU,' explicó el Pre-
sidente y CEO de AGCO,
Martin Richenhagen.

Ya han transcurrido más
de dos años desde que se
presentó el primer tractor
agrícola con tecnología SCR
de tratamiento catalítico se-
lectivo de los gases de es-
cape, para la reducción de
los óxidos de nitrógeno y

partículas sólidas carbono-
sas emitidas a la atmósfe-
ra. Según algunos ensa-
yos realizados, con la tec-
nología SCR se reduce el
consumo de combustible
entre un 5 y un 10% en
comparación con otros ssi-
temas, ya que el motor pue-
de ser más simple y eficien-
te, al producirse una menor
pérdida de calor y no nece-
sitar el enfriador de los ga-
ses de escape.También se
produce una menor emi-
sión de CO 2 como conse-
cuencia del menor consu-
mo específico. Además, en
AGCO Sisu Power entien-
den que los gases de esca-
pe son más limpios que con
el sistema de recirculación.Reducción de las emisiones para llegar a la fase 4.

	I Grupo Agco celebró el
L. pasado 22 de noviembre
un hito histórico: la produc-
ción récord de 100 000 mo-
tores Agco Sisu Power. En
menos de dos décadas, di-
cho motor está presente en
más del 30% de la produc-
ción brasileña de tractores y
se utiliza en el 100% de las
cosechadoras producidas
por el Grupo fuera de Brasil.

Del año 2008 a noviem-
bre de 2010, la producción
aumentó considerablemen-
te, llegando a los 100 000
motores, de los cuales
50 000 fueron fabricados en
ese período. Para lograr es-
te resultado fueron inverti-
dos más de 8 millones de dó-
lares en la ampliación de la
capacidad productiva de la
fábrica de Mogi das Cruzes,
que pasó a producir de
15 000 a 30 000 unidades al
año. "Nuestra meta era do-

blar nuestra capacidad de
producción en dos o tres
años y elevar a Brasil a lí-
der en fabricación de mo-
tores diesel en América del
Sur:' explica Ricardo Huh-
tala, director de Agco Sisu
Power.

El catálogo de Agco Si-
su Power cuenta con mo-

tores de potencias variadas.
Son 7 familias de 50 a 500
CV, con 3, 4, 6 y 7 cilindros.
Actualmente trabaja en nue-
vos productos para atender
la demanda del mercado, co-
mo son un motor propulsa-
do al 100% por biodiésel,
otro que utiliza etanol co-
mo combustible, y modelos

que reducen el nivel de emi-
siones de gases.

Los primeros motores
Sisu Power llegaron a Bra-
sil en 1993 procedentes de
Finlandia. Al principio se im-
portaron 50 unidades para
montar en los antiguos Val-
met 985S. En 1995 se ini-
ció un leve proceso de na-
cionalización del motor en
Brasil, efectuándose un
montaje parcial en la fábrica
de Mogi das Cruzes. En
2000 la fabricación pasó a
ser 100% en Brasil y Sisu Po-
wer pasó a ser el motor ofi-
cial de los tractores Valtra en
Brasil.

Con la adquisición deVal-
tra en 2004, el Grupo Agco
sitúa la fábrica Sisu Power
en Mogi das Cruzes y ofre-
ce la posibilidad de ampliar
la participación de los moto-
res a tractores y cosechado-
ras del Grupo.
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TRELLEBORG COMPRA EL GRUPO WATTS TYRE,
ESPECIALISTA EN NEUMÁTICOS INDUSTRIALES

T
relleborg, a través de su
área de negocio Trelle-

borg Wheel Systems, ha fir-
mado un acuerdo para la ad-
quisición de Watts, una de
las principales compañías a
nivel global de neumáticos
industriales, gracias al cual
pretende reforzar su posi-
ción con una mayor expan-
sión geográfica y presencia
en el servicio posventa.

La operación, cerrada en
unos 230 millones de coro-
nas suecas (23 millones de
euros), requiere el cumpli-
miento de ciertas condicio-
nes, así como la aprobación
de las autoridades compe-
tentes, prevista para este pri-
mer trimestre del año.

"Esta adquisición es un
paso más dentro de nuestra
estrategia de fortalecer y au-
mentar nuestro posiciona-
miento en el mercado, ge-
nerando nuevas oportunida-
des de crecimiento futuro.
Además permitirá aumentar
la eficiencia de producción
de nuestra moderna planta
de Sri Lanka con ventajas
sustanciales para nuestros
clientes ', 'afirmó MaurizioVis-
chi, Presidente deTrelleborg
VVheel Systems.

El grupo británico Watts,
con sede en Lydney (Reino
Unido), cuenta con 230 em-
pleados y sus ventas anua-
les ascienden a 300 millones
de coronas suecas (30 millo-

nes de euros). Con esta ad-
quisición, la línea de neumá-
ticos industriales de Trelle-
borg "potencia su compe-
titividad,"explicóVischi. "Va-
mos a ser aún más fuertes
en el servicio posventa y ten-
dremos, por ejemplo, ac-
ceso a un concepto de ser-
vicio avanzado denomina-
do 'Interfit' que permite es-
trechar la relación entre el
fabricante y el usuario fi-
nal': agregó. El directivo su-
brayó también que Watts Ty-
re dispone de una amplia red
de ventas en más de 60 paí-
ses, con una fuerte posición
en muchos mercados en ex-
pansión, lo que "crea exce-
lentes condiciones para in-

crementar la presencia geo-
gráfica de Trelleborg, espe-
cialmente en los mercados
asiáticos

La unidad comenzará a
contribuir con ingresos des-
de la fecha de adquisición
y de forma plena a partir de
2012. Los cálculos de Tre-
lleborg son generar un volu-
men anual de beneficios de
aproximadamente 45 millo-
nes de coronas suecas (4.5
millones de euros).

FERIA DE ZARAGOZA CONFÍA EN EL
ÉXITO DE LOS SALONES SOBRE VINO

Y ACEITE

L
os certámenes ENO-
MAQ/OLEOMAQ yTEC-

N OVI DIO LE OT E C/ F R UY-
VER, cuya celebración ten-
drá lugar del 15 al 18 de fe-
brero de 2011 en Feria de
Zaragoza, cuentan, a cuatro
meses de su apertura, con
317 marcas directas, ya
confirmadas, de 26 países,
que ocuparán 47000 rn 2 de
superficie en cinco pabello-
nes. No obstante, aún hay
empresas formalizando su
participación y está previs-
to que sigan haciéndolo a lo
largo de los próximos me-
ses.

Las perspectivas de la
nueva edición son "muy bue-
nas',' según la organización,
que además asegura que "el
binomio vino-aceite, con la
nueva aportación del sec-
tor hortofrutícola, vuelve con
el posicionamiento y la gran
respuesta de las anteriores
ediciones. Ambos salones
contaron, en la edición de
2009, con el total beneplá-
cito del público y son sen-
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dos referentes en maqui-
naria y tecnología vinícola
y oleícola'.'

Según sus datos, los fa-
bricantes y distribuidores
presentes en los salones han
aumentado el contenido
destinado al sector del acei-
te, a tenor de la excelente
respuesta de los visitantes
profesionales.

En cuanto a la mejora
tecnológica, destaca des-
de los avances en tractores,
atomizadores, vendimiado-
ras y recolectores de aceitu-
na, vareadores, poda en al-
tura, remolques especiales,
calibradoras, etc., hasta las
últimas novedades en con-
trol de plantas industriales,
maquinaria de extracción,
embotellado, vidrio, etique-
tas de seguridad, almacena-
je, packaging, etc.

Los diferentes salones
pretenden aunar sinergias y
responder a las demandas
que plantean el mercado y
los expositores. La organiza-
ción destaca que "la apues-
ta por el binomio vino/acei-
te ha suscitado un importan-
te interés en los países del
arco mediterráneo, Chile, Ar-
gentina y EEUU, convirtién-
dose en un escaparate inter-
nacional que aporta imagen
de progreso" y opina que
el éxito de la celebración
radica en que "se trata de
una iniciativa que ha conta-
do con el sector, que se ha
diseñado a su medida y ha
evolucionado con ér:

En cuanto a visitantes in-
ternacionales, espera que el
Arco Mediterráneo sea el fo-
co principal, así como los paí-
ses del Cono Sudamerica-

no, EEUU, la emergente Chi-
na, y algunos países produc-
tores del centro y este de
Europa. Serán los países
de climas cálidos, donde se
trabaja vino y aceite, los que
más presencia tengan en los
salones y el perfil de los vi-
sitantes profesionales ex-
tranjeros incluirá producto-
res, importadores, distribui-
dores, técnicos, administra-
ciones públicas, etc.

Las Jornadas Técnicas
estarán organizadas y/o co-
ordinadas por las diferentes
asociaciones, federaciones
y medios técnicos, con el fin
de que los visitantes profe-
sionales tengan una visión
clara y directa del merca-
do, tratando temas de actua-
lidad, fundamentándose en
aspectos técnicos y econó-
micos.

El objetivo de dichas po-
nencias y presentaciones es
orientar a productores y
transformadores en los mé-
todos para mejorar la ren-
tabilidad de sus empresas.
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Importantes representantes de New Holland acudieron a la entrega del tractor a
Pedro y Alfredo Castells.

NEW HOLLAND ENTREGA LOS
PRIMEROS T7070 BLUE POWER EN

ESPAÑA

C
arlo Lambro, Vicepresi-
dente de New Holland

Europa, Mirco Fiomagnoli,
Director General de New
Holland España y Portugal,
y Ricardo Angelini, Director
Comercial en España, hicie-
ron entrega del tractor T7070
Blue Power, (edición espe-
cial y limitada, presentada
en España durante la pasa-
da FIMA de Zaragoza) a los
hermanos Pedro y Alfredo
Castells, de Altorricón (Hues-
ca), siendo éstos los prime-
ros agricultores profesiona -

ew Holland celebra el
50 aniversario de las pi-

cadoras de forraje autopro-
pulsadas con el lanzamien-
to de una edición limitada
denominada FR9000. Entre
sus principales innovaciones
se incluyen: el sistema Me -
talocTM , que detecta y loca-
liza los objetos metálicos
presentes en el forraje para
una protección activa de la
máquina y el ganado; el sis-
tema Adjust-O-MaticTm para
afilar las cuchillas y regular
automáticamente la
contracuchilla; sis-
tema Vari-

les en adquirir el modelo en
España. Su 17070 Blue Po-
wer incluye alguna sección
cromada, tapicería de cuero
y ruedas de alta flotación.

Los hermanos Castells
compraron el modeloT7070
AutoCommand TM , de trans-
misión continua de segunda
generación y reposabrazos
SideVVinder IITM, añadiéndo-
lo así a su flota de tractores,
en la que prevalece el co-
lor azul con modelos como
el New Holland 8260, TVT
195 yT7050, además del Fiat

flow'm para adaptar automá-
ticamente la posición del so-
plador según el uso del pro-
cesador de grano; sistema
Power Cruise TM II para adap-
tar el régimen del motor y la
velocidad en función de la
carga de cosecha (ahorro de
combustible de hasta el
15% en campo y hasta el
20% en carretera); sistema
de llenado automático de re-
molque InstelliFill w con cá-
mara en 3D (Ganador del
Premio a la Innovación en la

EIMA 2010 y de la
Medalla de
Oro en Agari-
t e ch n i ca
2009); moni-
tor con pan-

640, de color anaranjado pe-
ro con 'alma' azul.

La mencionada edición
limitada nació para homena-
jear a la serie 17000 por ha-
ber conseguido, por prime-
ra vez en la historia, ser nom-
brada Tractor of the Year en
dos ocasiones, en 2008 y

talla táctil lntelliViewTM III y
palanca multifunción Com

-mandGnipTM ; sistema de ac-
cionamiento de rodillos ali-
mentadores HydroLocTM que
ajusta la longitud de corte al
instante y sobre la marcha
para adecuarla a requisitos
concretos; regulación de ve-
locidad independiente del
cabezal gracias al sistema
de doble bomba, especial-
mente útil para implemen-
tos grandes en condiciones
de cultivo difíciles.

La nueva serie limitada
de picadoras FR9000, dise-
ñada y fabricada en el Cen-
tro de Excelencia de Ma-
quinaria de Recolección de
New Holland en Zedelgem

(Bélgica),
presenta un

diseño atrac-
tivo, un siste-

ma de escape
cromado, un lu-
joso asiento y
volante de direc-
ción de piel.

2010. Además ha ganado
el galardón al Diseño (Gol-
den Design) con el modelo
T7060 en 2008, con el
17070 Auto Command TM en
2010 y, recientemente, este
mismo premio, con elT7210
Auto Command TM de la ci-
tada serie.

LOS T7.260 Y T7.270

OFRECEN EL NIVEL MÁS

BAJO DE CONSUMO DE

SU SEGMENTO, SEGÚN

LA DLG ALEMANA

L
os resultados de la
prueba PowerMix, rea-

lizada por la Asociación
Alemana de Agricultura
(DLG) para el segmento de
tractores de 170-230 CV,
confirman que los nuevos
New Holland 17.260 y
T7270 Tier 4 con tecnolo-
gía SCR ofrecen la mejor
economía de combustible
(259 y 261 g/kWh), con in-
dependencia de la opción
de transmisión que mon-
ten, tanto Power Com-
mand TM (PowerShift) como
Auto Command im (CVT).

"Las cifras que acaba
de publicar la DLG confir-
man nuestro liderazgo en
cuanto a economía de
combustible y productivi-

dacrasegura Franco Fusig-
nani, Presidente y CEO de
New Holland Agriculture.

50 AÑOS DE LAS PICADORAS DE FORRAJE
NEW HOLLAND LANZA UNA EDICIÓN LIMITADA DE LA SERIE FR9000
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CASE IH CELEBRA LOS RESULTADOS OBTENIDOS CON EL
PROGRAMA 'RED EXCELLENCE'

D
urante la pasada cam-
paña, Case IH puso

en marcha el programa
Red Excellence, con el fir-
me propósito de conseguir
una Red de Concesiona-
rios con mayor fuerza, so-
lidez y profesionalidad, di-
rigida a dar un servicio de
alta calidad. La marca es-
tableció una serie de es-
tándares cuya consecu-
ción fue objeto de una ce-
lebración, que tuvo lugar
en Barcelona los días 22 y
23 de noviembre, en la
que participó el equipo de
Case IH junto a los geren-
tes de las concesiones.

El Responsable de De-
sarrollo de Red, Pedro Ca-
yero, explicó que el obje-
tivo del programa Red Ex-
cellence es establecer un
marco de normas de cali-
dad mediante una serie de
acciones con el fin de que
la Red de Concesionarios
Oficiales las cumplan para
crecer y mejorar en cada
uno de los departamentos
de su empresa. "E/esfuer-
zo durante todo este año
por parte del equipo de Ca-
se IH se ha visto totalmen-
te recompensado con la
buena aceptación del reto.
El programa ha sido todo
un éxito y la Red nos con-

tagia su entusiasmo por
mejorar día a día ,"señaló.

Daniel Cárdenas, ge-
rente de Talleres Cargo,
uno de los concesionarios
más importantes de la
marca, destacó que para
lograr cumplir con los es-
tándares del programa
Red Excellence es clave
entablar una comunicación
estrecha con todo el equi-
po de la concesión, propor-
cionar una constante for-
mación de acuerdo con ca-
da puesto de trabajo, or-
den y limpieza en las
instalaciones, así como
disponer de las herramien-
tas necesarias para ofre-
cer un buen servicio. "Pa-
ra ello, es muy importan-
te contar con la profesio-
nalidad del equipo de la

marca, así como su com-
promiso con nosotros, que
es lo que, en definitiva, nos
hace crecer y ser más
competitivos con respec-
to a la situación del merca-
do actual", afirmó.

El broche final a la ce-
lebración, que incluyó tam-
bién diferentes actividades
lúdicas y culturales, lo pu-
so el Director de Case IH
en España, Xavier Autonell,
que se mostró "muy orgu-
lloso de la Red de Conce-
sionarios, porque por enci-
ma de todo prima el espí-
ritu de equipo y de unión'
"Case IH apuesta por una
Red de Concesionarios só-
lida y se compromete a di-
rigir un plan de acción que
garantice su crecimiento",
finalizó.

Representantes de los concesionarios y del equipo de Case IH.

'WORK IN PROGRESS', CALENDARIO 2011 DE
ANTONIO CARRARO

A
ntonio Carraro presen-
ta su calendario de

2011. Esta edición, la 48a
desde que la compañia ita-
liana puso en marcha esta
iniciativa, está realizada con
imágenes de Oriano Stefan
que pretenden reflejar una
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filosofía empresarial que
concibe los mismos produc-
tos como fruto de una bús-
queda que no conoce tre-
gua, inspirada por la pasión
por lo que se crea y aten-
ción a la exigencia del clien-
te final.

Bautizado como Work in
progress ("obras"), el calen-
dario es un modo de mos-
trar el inexorable empleo de
de la amplia y polivalente ga-
ma de tractores Antonio Ca-
rraro en diferentes escena-
rios y países.

LOS FABRICANTES
EUROPEOS SE

MUESTRAN
CONFIADOS EN LA

RECUPERACIÓN

	 I Barómetro de negocio
que mensualmente rea-

I za la Asociación Europea de
Fabricantes de Maquinaria
Agricola (CEMA) muestra las
cifras más positivas desde
noviembre de 2008. El pasa-
do mes de octubre se situó
en los 27 puntos sobre una
media de 100 entre los re-
sultados actuales y los pre-
vistos a seis meses.

Un 18% de los encues-
tados se muestra muy satis-
fecho con su negocio actual,
un 56%, al menos, satisfe-
cho, y sólo un 26% insatis-
fecho, pero son mucho más
alentadoras las calificacio-
nes del negocio a seis me-
ses vista: un 69% de los en-
cuestados (130 empresas de
nueve países) esperan cre-
cer en los próximos meses,
un 26% al menos repetir sus
cifras y sólo un 5% prevé ba-
jar en sus cifras de nego-
cio.

En la evolución históri-
ca de este índice, se obser-
va que en el segundo semes-
tre de 2008 se llegaron a
los momentos más positivos.
A partir de ese momento,
el mercado desciende brus-
camente hasta llegar a la re-
cesión, que se prolongó has-
ta mayo de 2010.

Pero este cambio de ten-
dencia no afecta a España,
que según los datos de es-
te barómetro, aún tendrá que
esperar a salir de la cola de
los mercados europeos, muy
por debajo de los más po-
derosos, como el alemán,
francés, italiano, e incluso
el polaco, checo o austria-
co.
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ENTREGA DE DIPLOMAS DE LA CUARTA
PROMOCIÓN DE TÉCNICOS EN

MAQUINARIA AGRÍCOLA

JOHN DEERE

DOS EQUIPOS DE TRABAJO EN LA
JORNADA SOBRE SIEMBRA DIRECTA

CELEBRADA EN CALAF

na sembradora 750A de
6 m, propulsada por un

tractor modelo 7530 equipa-
do con sistema AMS, y una
sembradora 1590 accionada
por un tractor 6534, fueron
los dos equipos de trabajo
aportados por Vicens Ma-
quinària Agrícola en la Jor-
nada Técnica anual sobre
Siembra Directa que organi-
za el sector del cereal y cul-
tivos herbáceos de la Unió
de Pagesos de Catalunya,
en el marco del Plan Anual
de Transferencia Tecnológi-
ca del Departamento de
Agricultura de la Generalitat.
La cita tuvo lugar el 8 de oc-
tubre en Calaf (Barcelona) y
el concesionario oficial de
John Deere Ibérica participó
activamente con una pre-
sentación a pie de máquina
de las caracteristicas
técnicas y operativas
de las sembradoras
para observar a con-
tinuación su funcio-
namiento.

La parte teórica
del evento incluyó
unas ponencias sobre
la fijación del CO 2 y la

disminución de los costes de
producción. Ya por la tarde fue
el momento de las demostra-
ciones en campo, donde los
asistentes, la mayoría de ellos
familiarizados con la técnica
de la siembra directa, anali-
zaron los resultados de los
ensayos realizados en las par-
celas de pruebas, y los ob-
tenidos a partir de experien-
cias de agricultores implica-
dos en un equipo de trabajo
creado por el Departamen-
to de Producción Vegetal y
Ciencia Forestal de la Univer-
sidad de Lleida.

Los profesionales que
así lo demandaron recibie-
ron también todo tipo de in-
formación, formación y ase-
soramiento sobre esta téc-
nica de siembra para su co-
rrecta implantación.

	 1 pasado 12 de noviem-
	 bre tuvo lugar la entrega
de diplomas a los alumnos
de la cuarta promoción del
proyecto TEMA (Técnico es-
pecialista en maquinaria agrí-
cola).

Esta iniciativa es fruto de
un acuerdo de colaboración
entre la Junta de Castilla y
León y la empresa John Dee-
re Ibérica, con el que se pre-
tende dar formación comple-
mentaria y específica a jóve-
nes que hayan cursado un ci-
clo formativo agrícola o
forestal, y que estén intere-
sados en desarrollar su ca-
rrera profesional en el sector
de la maquinaria agrícola.

La formación consiste en
un curso de postgrado que
abarca materias como ajus-
tes y regulaciones, diagnós-
tico de averías, o principios
básicos sobre las nuevas tec-
nologías de guiado vía sa-
télite y su aplicación a la agri-
cultura. La formación teóri-
ca se complementa con un
periodo de prácticas que los
alumnos desarrollan en un
concesionario oficial John
Deere tras el cual, en mu-

chos casos, pasan a formar
parte de la plantilla de la con-
cesión.

El acto de graduación,
celebrado en el Centro de
Formación Agraria de La San-
ta Espina de Valladolid, fue
dirigido por el director, Luis
Pinedo, y se abrió con la in-
tervención de la Jefa de Ser-
vicio de Formación Agraria e
Iniciativas de Industrializa-
ción y Modernización Agra-
ria de la Junta de Castilla y
León, Alicia Peña Gutierrez,
que recordó a los alumnos la
importancia de la formación
continua dentro de su carre-
ra profesional.

En la entrega de diplo-
mas intervinieron Juan Ra-
mos, profesor responsable
del proyecto, los gerentes de
las empresas Zamorano y
Brezmes y Comercial Agrí-
cola Castellana, concesiona-
rios John Deere de Palen-
cia y Valladolid, respectiva-
mente, donde en la actuali-
dad cuentan entre su
personal con alumnos pro-
cedentes del proyecto TE-
MA, y representantes de
John Deere Ibérica.
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PÖTTINGER PRESENTA LAS SEGADORAS TRASERAS DE
DISCOS NOVACAT 402 Y 442

NUEVO HILERADOR

DE DOBLE ROTOR

TOP 852 C S-LINE

L
a gama de segadoras No-
vacat, de Pót-tinger, sigue

creciendo. Llegan los nue-
vos modelos 402 y 442, con
anchuras de trabajo de 3.88
y 4.3 m, respectivamente,
cuyo elemento central es la
situación más baja del bra-
zo hidráulico, lo que hace
que sea fácil de enganchar,
porque el tractor y la sega-
dora quedan alineados en la
posición correcta. Además,
este sistema optimiza el pe-
so, y mejora el despeje (50
cm en el interior) para facili-
tar los giros en los cabece-
ros y en carretera.

Precisamente durante el
transporte, la segadora se
gira 90° hacia atrás. El cilin-
dro de doble efecto sobre el
eje trasero también sirve co-
mo protección contra coli-
siones. Si la máquina en-
cuentra un obstáculo se plie-
ga hacia atrás e incremen-
ta la presión para asegurar
su protección. Los dos nue-
vos modelos Novacat cuen-

tan con un indicador de pre-
sión claramente visible en el
marco de la segadora y la
presión sobre el suelo pue-
de ser ajustada mediante
una válvula de control remo-
to de doble efecto.

Para garantizar el apro-
vechamiento de toda la an-
chura de trabajo que ofre-
cen estas segadoras, se
pueden montar en dos po-

siciones diferentes en el
brazo. Facilitar el manteni-
miento es otro de los ob-
jetivos del fabricante aus-
triaco con estos dos nuevos
modelos. Además, cuentan
con un doble sistema de se-
guridad para proporcionar
un acceso óptimo a la barra
de corte para que los cam-
bios de discos sean rápidos
y sencillos.

s otra de las novedades
1  presentadas reciente-
mente por el fabricante aus-
triaco. El rastrillo hilerador
modelo Top 852 C s-line, de
doble rotor que ofrece un
mayor espacio para el cuer-
po central gracias al sistema
de elevación del rotor con el
eje en el interior del arco, lo
que otorga un despeje al
suelo de hasta 60 cm.

Los rastros se elevan ha-
cia la parte posterior para ga-
rantizar la completa finaliza-
ción de la hilera, lo que permi-
te que, a continuación, la ma-
quinaria de recolección logre
un mayor rendimiento, ya que
las hileras están bien trenza-
das y pueden ser recogidas
de manera más eficiente.

ABIERTO EL PERIODO DE INSCRIPCIÓN PARA EL CONCURSO DE MÁQUINAS
DESTACADAS EN CIMAG 2011

	I Comité Organizador del
	 V Certamen Internacio-
nal de la Maquinaria de Fo-
rraje (CIMAG), que tendrá lu-
gar del 3-5 de febrero de
2011 en Silleda (Pontevedra),
se reunió el pasado 28 de
octubre para definir las acti-
vidades que se llevarán a ca-
bo y con las cuales se pre-
tende que el certamen, ade-
más de un escaparate de
novedades y centro de ne-
gocios, conforme un espa-
cio de convergencia del sec-
tor.

Otro de los acuerdos fue
la apertura del periodo de ins-
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cripción del Concurso de Má-
quinas Destacadas, que se
extenderá hasta el 20 de
enero. Los modelos deben
de estar en fase comercial
(no son válidos prototipos
nin pre-series) y que cum-
plan la normativa estableci-
da en la legislación de segu-
ridad y, de manera especial,
en la Directiva de 'Seguridad
en las Máquinas'.

También se abrió el pe-
ríodo de inscripción para el
catálogo de Máquinas de
Nuevas Fabricación, una pu-
blicación con la cual la or-
ganización pretende dar a co-

nocer a los profesionales to-
das las innovaciones exhi-
bidas en el parque exposi-
tivo. El plazo para el envío de
la documentación se extien-
de hasta el 14 de enero.

Al encuentro del Comi-
té Organizador acudieron re-
presentantes de algunas de
las firmas de mayor peso en
el sector de la maquinaria
agrícola nacional e interna-
cional, así como el secre-
tario de Comunicación de la
Asociación Nacional de Ma-
quinaria Agropecuaria, Fo-
restal y de Espacios Ver-
des (ANSEMAT), el subdi-

rector general de Apoyo a
las Explotaciones Agrarias y
el jefe de servicio de Me-
jora de la Competitividad de
las Producciones, ambos
pertenecientes a la Direc-
ción General de Producción
Agropecuaria de la Conse-
Hería do Medio Rural.

También estuvo presen-
te como invitado, para ejer-
cer de director técnico del
Comité, el Prof. Luis Már-
quez. Un equipo de traba-
jo de la Feira Internacional
de Galicia, encabezado por
su directora, completó la lis-
ta de asistentes.
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ROSA AGUILAR DEFENDIÓ LA IDONEIDAD DEL
PRESUPUESTO DEL MARM PARA 2011

L
a Ministra de Medio Am-
biente, y Medio Rural y

Marino, Rosa Aguilar, afirmó
en el Congreso que el pre-
supuesto del MARM para
2011, que asciende a
11126.82 millones de euros,
"permite cumplir los com-
promisos con la ciudadanía,
al tiempo que contribuyen a
la recuperación económica,
el crecimiento sostenible y
la creación de empleo':

Además, defendió la
sostenibilidad como "eje
transversal" de la política del
Ministerio, y que los presu-
puestos para 2011 "recogen
los principios de austeridad,
solidaridad e impulso y
apuesta por un nuevo mode-
lo productivo:'A su parecer,
con dicho importe el MARM
tiene asegurado el desarro-
llo de sus políticas de soste-
nibilidad en materia de lucha
contra el cambio climático,
la protección de la biodiver-
sidad, agua, producción agrí-
cola, ganadera, pesquera y
de alimentos y desarrollo del
medio rural.

Destacó que el capítu-
lo correspondiente a gastos
corrientes en el presupues-
to ha disminuido un 11.5%
con respecto a 2010, en lí-
nea con el criterio de aus-
teridad de la política actual
del Ministerio.

Explicó que el desarrollo
de políticas e infraestructu-
ras del agua contará con
3 282 millones de euros; los
sectores agrícola, ganadero
y alimentario con 6 388 mi-
llones y las políticas de desa-
rrollo rural tendrán 1 721 mi-
llones. Destacó que la in-
versión en el funcionamien-
to de la Agencia Estatal de
Meteorología (AEMET) sube
un 12%, hasta 122 millones.

Los 3 282 millones de
euros previstos, estarán dis-
tribuidos en cuatro progra-
mas sobre gestión e inver-
sión en infraestructuras del
agua, calidad del agua, orde-
nación territorial de los re-
cursos hídricos y moderni-
zación y eficiencia de los
regadíos. "Cumpliremos con
nuestros compromisos y
ejecutaremos las infraestru-
turas previstas, lo que con-

Rosa Aguilar.

tribuirá a conseguir nues-
tro objetivo: un Pacto del
Agua:' comentó.

Dentro del presupuesto
para políticas de apoyo a
los agricultores, ganaderos
y empresas de estos sec-
tores, concretó que la par-
tida destinada a las aporta-
ciones del Fondo Español de
Garantía Agraria (FEGA) as-
ciende a 6 155.48 millones
de euros y es la que instru-
menta las ayudas al sector.

Asimismo, explicó que
del presupuesto dedicado
a las políticas de desarrollo
rural, 1 521 millones se di-
rigirán a los Programas de
Desarrollo Rural Sostenible.

Para la ejecución del pri-
mer Programa de Desarrollo
Rural Sostenible, (aplicación
de la Ley 45/2007) a través
de los Planes de Zona y ac-
tuaciones en la Red Españo-
la de Reservas de la Bios-
fera, están previsto 200 mi-
llones de euros.

Aguilar consideró que
una política de seguros "es
esencial para respaldar y pro-
teger a nuestros agricultores
y pescadores ante posibles
adversidades':y recordó que
el objetivo para el trienio 2010-
2012 es la universalización de
la protección de las produc-
ciones agrícolas, ganaderas,
forestales y pesqueras.

Santiago Menéndez de Luarca.

HOMENAJE A
SANTIAGO MENÉNDEZ

DE LUARCA TRAS SU
SALIDA DEL MARM

L

1 que fuera hasta el pasa-
do mes de octubre Sub-

secretario del MARM, San-
tiago Menéndez de Luarca,
recibió el pasado 15 de di-
ciembre un homenaje promo-
vido por la Escuela Técnica
Superior de Ingenieros Agró-
nomos de Madrid, la Asocia-
ción España-FAO, la Funda-
ción Foro Agrario y el Colegio
Oficial de Ingenieros Agróno-
mos de Centro y Canarias.

Tras recoger una placa,
en la que se reconoce su
"gran trayectoria profesional':
Santiago Menéndez de Luar-
ca agradeció el homenaje e
indicó que le emocionaba es-
pecialmente recibirlo en la
Sala de Juntas de la Escue-
la que forma parte de sus re-
cuerdos desde que fuera
alumno.

2006 2007 2008 2009 2010

Tractores (todas categorías) (1) 35 165 37 640 43 661 39 735 33 000 (estimación)
Tractores estándar 2525S 27 098 31 557 28 531 22 250 (estimación)
Cosechadoras (2) 1 850 1 968 2 671 2 455 1 637
Picaddirde forraje (3) 277 303 365 313 240
Rotoempacadoras (2) 4 999 4 989 5 961 4 395 2 937

eEmpacadoras gigantes (2) 324 407 450 356 261

NÚMEROS ROJOS EN EL MERCADO FRANCÉS

(1). Incluye cargadoras telescópicas, tractores viñeros, tractores industriales...
(2): Campaña de Septiembre 2009-Agosto 2010
(3): Campaña de Noviembre 2009-Octubre 2010

a Asociación Francesa
Lde Fabricantes de Ma-
quinaria Agrícola (AXEMA)
organizó una conferencia
de prensa para dar a cono-
cer los resultados de la
campaña 2009/2010 en
equipos para la recolección
y forraje, así como una pre-
visión para el cierre del
ejercicio en el mercado de
tractores.
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"ÉXITO ROTUNDO" EN LA
CELEBRACIÓN DE VINITECH-SIFEL 2010

ALBERT ZAHALKA, NOMBRADO
PRESIDENTE DE TOPCON PRECISION

AGRICULTURE

T
opcon Positioning Sys-
tems (TPS) ha nombrado

Presidente de Topcon Preci-
sion Agricultura (TPA), a Al-

bert Zahalka, quién se incor-
poró a dicha unidad de ne-
gocio a comienzos de 2010
como Vicepresidente Senior.
"Gracias al liderazgo de Al-
bert hemos continuado
nuestro crecimiento en Aus-
tralia y aumentado nuestro
volumen de negocio en to-
do el mundo' afirmó Ray
O'Connor, Presidente y Di-
rector Ejecutivo de TPS. 'Al-

bert tiene un increíble cono-
cimiento del mercado de la
agricultura, y la continuidad
de su liderazgo como presi-
dente es crítica para la ex-
pansión de nuestro negocio
de agricultura ','continuó.

Zahalka, en su nuevo car-
go, continuará suministran-
do liderazgo global para TPA,
con responsabilidad especí-
fica para el desarrollo del ne-
gocio en Europa, Sudamé-
rica y China. "Estos merca-
dos en crecimiento están es-
pecialmente indicados para

la nueva tecnología de agri-
cultura de precisión que TPA
continua desarrollando,"afir-
rnó Zahalka. "Con la gestión
de ventas focalizada de Car-
los Monreal, Vicepresidente
de Agricultura Global, nos es-
tamos anticipando al rápi-
do crecimiento del negocio
en la Unión Europea y los
mercados sudamericanos

(OS TYRES SUBE
LOS PRECIOS

ENTRE UN 7.5%
Y UN 10%

C
GSTyres ha decidido
incrementar los pre-

cios de todos sus produc-
tos en todos sus merca-
dos, incluidos Europa y
Norteamérica, entre un
75% y un 10%. El aumen-
to, que se hará efectivo el
1 de enero de 2011, se de-
be al aumento de precios
de la materias primas, se-
gún justifica el fabricante
de neumáticos agrícolas e
industriales.

CRÍTICAS AL MINISTERIO POR
REDUCIR LAS PARTIDAS PARA

REESTRUCTURACIÓN DE LA VIÑA

C
on un total de 40 492 vi-

sitantes, 754 exposito-
res y más de 1 000 marcas,
el balance de Vinitech-Sifel
2010, ferias dedicadas a equi-
pamientos y técnicas vitiviní-
colas y a frutas y legumbres,
celebradas conjuntamente
del 30 de noviembre al 2 de
diciembre en el Parque de Ex-
posiciones de Bordeaux-Lac
(Francia), es "rotundamente
exitoso:' según la organiza-
ción, que destaca el incre-
mento de visitantes y el acier-
to que ha supuesto la unión
de ambos certámenes.

Entre los visitantes pre-
dominaron los viticultores,
enólogos, productores de
frutas y hortalizas y fabrican-
tes de maquinaria agrícola.

26

La organización también
afirma que "los exposito-
res de la parte Sifel, pre-
sentes por primera vez en
Burdeos manifestaron su sa-
tisfacción por la afluencia, la
calidad de los visitantes, muy
profesionales, y la densi-
dad de los intercambios''

En total, quince embaja-
dores procedentes de los
principales países producto-
res acudieron a descubrir
la oferta del salón de los que
ya son portavoces. Los vi-
sitantes extranjeros repre-
sentaron el 15% de las en-
tradas y fueron los países eu-
ropeos los líderes, con una
gran presencia de españo-
les, italianos, portugueses,
suizos y alemanes.

	 I Ministerio de Medio
Ambiente, Medio Rural y

Marino (MARM) ha decidido
destinar en 2011 a la rees-
tructuración y a la reconver-
sión de la viña de las comu-
nidades autónomas 36.48
millones de euros, lo que re-
presenta un 32.4% menos
que el total aprobado en
2008 en el marco del Plan de
Apoyo Nacional, que era de
54 millones de euros.

Así lo denuncia el sindi-
cato La Unión, que agrupa
agricultores de diferentes re-
giones españolas. A su jui-
cio, aunque el Ministerio pre-
vé un ajuste de fondos en
función de las necesidades

que comuniquen las comu-
nidades autónomas, las so-
licitudes iniciales de éstas se
situaban muy por encima de
las cantidades concedidas
ahora por el MARM. Para
la Unión, la medida de re-
estructuración y reconver-
sión de la viña es la única
línea de apoyo que se man-
tiene dirigida a los viticulto-
res en el marco de la actual
Organización Común de
Mercado vitivinícola a par-
tir de la campaña 2010/2011,
ya que desaparece la ayu-
da para destinación de al-
cohol de uso de boca, que
pasa a integrarse al pago úni-
co desconectado.
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PIDEN DISTINTOS CRITERIOS DE
SEGURIDAD PARA BALSAS Y

EMBALSES

L
a Federación Nacional
de Comunidades de Re-

gantes (FENACOR E) soli-
citó, durante la jornada
'Normas Técnicas de Segu-
ridad de Presas y Embal-
ses', que se apliquen crite-
rios de seguridad diferen-
tes a las pequeñas balsas
y a los grandes embalses,
en la nueva normativa so-
bre esta materia, porque
ambas infraestructuras no
son equiparables ni en nú-
mero ni en sus caracterís-
ticas básicas.

El presidente de la Fe-
deración, Andrés del Cam-
po, abogó por recoger es-
tas diferencias en el texto
del borrador del Real Decre-
to que unificará la actual
normativa vigente en esta
materia, derogando el Re-
glamentoTécnico sobre Se-
guridad de Presas y Embal-
ses.

Según sus datos, hay
50 000 balsas en España
y 1 300 embalses, que su-

man un total de 54 000 hec-
tómetros cúbicos y precisó
que "las balsas son obras
hidráulicas básicas de ba-
ja capacidad de almacena-
miento, construidas gene-
ralmente sobre tierra, yaso-
ciadas, principalmente, a la
actividad del regadío; mien-
tras que los embalses son
infraestructuras de mayor
envergadura, realizados ge-
neralmente en hormigón
y vinculados al abasteci-
miento de agua potable,
la generación de energía
eléctrica o al regadío, entre
otros usos

Por otra parte, calificó
de "sinsentido"que la nue-
va normativa atribuya "ve-
ladamente" a balsas y em-
balses los mismos coefi-
cientes de seguridad máxi-
ma, y afirmó que "en
realidad existen tres nive-
les para graduar la fiabilidad
de estas infraestructuras
sin necesidad de incurrir en
los gastos innecesarios
(personal, mantenimien-

FENACORE

APOYA EL REFUERZO DE LAS
COMPETENCIAS ESTATALES EN

MATERIA DE AGUAS

I presidente de la Fede-
	 ración Nacional de Co-
munidades de Regantes
(FENACORE), Andrés del
Campo, volvió a apoyar que
se retuercen las competen-
cias estatales en materia de
aguas, con el fin de que sea
la Administración Central
quien desarrolle la planifica-
ción de todas las cuencas
del territorio español, garan-
tizando la prevalencia de los
intereses generales, a raíz
de la divulgación del docu-
mento 'Gestión Sostenible
del Agua. Hacia un Gran Pac-
to Social', elaborado por la
Secretaría Federal de Medio
Ambiente y Desarrollo Rural
del Grupo Parlamentario So-
cialista.

Según Del Campo, "es-
ta causa no es nueva para los
regantes, quienes vienen in-
sistiendo en la necesidad de
combatir la territortalización
de la gestión del agua des-
de el mismo momento en
que los estatutos catalán y
aragonés plantearon el blin-
daje del Ebro hace más de
cuatro años

En el último Congreso Na-
cional de Fenacore, el sec-
tor del regadío en su conjun-
to aprobó de forma unánime
un manifiesto en el que exi-
gía la puesta en marcha de un
pacto de Estado para luchar
contra la "invasión" de las
competencias constituciona-
les que están protagonizan-
do algunas comunidades.

SOLICITUD DE REUNIÓN

L
a Federación Nacional de Comunidades de Regantes (Fe-
nacore) solicitó reunirse con los máximos dirigente de las

dos fuerzas políticas mayoritarias, con el fin de sentar las ba-
ses de un acuerdo que otorgue a la Administración Central la
planificación general de todas las cuencas del territorio espa-
ñol, evitando 'injerencias' de las comunidades autónomas y
garantizando la prevalencia de los intereses generales en ma-
teria de aguas.

Su presidente, Andrés del Campo, insiste en la necesi-
dad de combatir la "territorialización" de la gestión de cuen-
ca para evitar las "guerras del agua" que vienen producién-
dose desde hace cuatro años. "Sería deseable que el Cons-
titucional devolviera a la Confederación Hidrográfica del Gua-
dalquivir todas las competencias que tenía para restaurar así
los principios de la unidad de gestión y unidad de cuenca:
afirmó del Campo ante la inminente sentencia delTribunal Cons-
titucional sobre la resolución del recurso de inconstitucionali-
dad planteado por la Junta de Extremadura contra el Estado
Andaluz por atribuirse las competencias exclusivas sobre el río
Guadalquivir.

Para del Campo, el caso de Andalucía ha sentado un "mal
precedente" alentando a comunidades como Castilla-La Man-
cha o Castilla y León a asumir la titularidad sobre los ríos que
transcurren por su territorio, dando paso a un modelo in-
solidario.
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LA PLATAFORMA TECNOLÓGICA DEL
AGUA SE CONSTITUIRÁ COMO
ASOCIACIÓN Y APROBARÁ SU

ESTRATEGIA 2010

a Plataforma Tecnológica
LEspañola del Agua (PTEA)
se constituirá oficialmente
como Asociación con enti-
dad jurídica propia, tras dos
años desde su nacimiento
como proyecto de coopera-
ción, y aprobará su Estrate-
gia 2010 (Tm H20), el próximo
26 de enero de 2011, duran-
te la celebración de su
Asamblea General en el Ho-
tel Wellington de Madrid.

El evento, de convoca-
toria abierta, ofrece la opor-
tunidad, a todos los agentes
científico-tecnológicos na-

cionales, de integrarse en
esta red y de participar en la
definición final, aprobación
e implementación de su es-
trategia.

Dirigido a centros de in-
vestigación y universidades,
fabricantes de tecnologías del
agua y relacionadas, opera-

L
a Federación Nacional de
Comunidades de Regan-

tes (FENACORE) y más de
un centenar de organizacio-
nes del sector apoyan el ma-
nifiesto 'Ahora más que nun-
ca' en pro de una "economía
verde y sostenible7en el que
defienden la sostenibilidad
medioambiental capaz de
generar bienestar y empleo
en España, tal y como avaló
el Gobierno español en la úl-
tima reunión del G-20, don-
de aseguró que la 'economía
verde' generará un millón de
puestos de trabajo en los
próximos diez años.

En la crisis medioam-
biental, los 'activos tóxicos'
vienen representados por
una mala utilización de los
recursos naturales. Con es-
te paralelismo, FENACORE
representó gráficamente su
adhesión al manifiesto en el
X Congreso Nacional de Me-
dio Ambiente (CONAMA),
celebrado en Madrid.

Los regantes mostraron
su firme rechazo a que, "es-
cudándose en la crisis eco-
nómica y financiera, las Ad-
ministraciones acometan

dores y gestores de abaste-
cimientos, ingenierías y con-
sultorías, constructoras, ins-
taladores y sector de fonta-
nería, empresas de servicios,
empresas de agua mineral
y otras aguas embotelladas,
empresas de acuicultura, em-
presas de comercialización

nuevos recortes en el capí-
tulo inversor relacionado con
el medio ambiente, ya que
la conservación y mejora del
entorno representa uno de
los pilares del crecimiento
económico que hay que
mantener 7

Desde su punto de vis-
ta, "es preciso evitar que
el recorte presupuestario de-
je sin capacidad de reacción
a los sectores más soste-
nibles que son, precisamen-
te, los que deben conver-
tirse en motores del cambio
y de la puesta en marcha
de una nueva economía ver-
de y sostenible':

Además, la Federación
de Regantes exige la pues-
ta en marcha de un nuevo
modelo de consumo más
responsable basado en un
uso sostenible de los medios
naturales, así como el em-
pleo de métodos de produc-
ción no agresivos con el me-
dio ambiente, con el objeti-
vo de garantizar la supervi-
vencia de los recursos.

Destaca la importancia
de la modernización de los
sistemas de riego y la reali-

de tecnologías del agua, aso-
ciaciones y fundaciones,
usuarios intensivos, balnea-
rios y centros de aguas mine-
romedicinales, medios de co-
municación, emprendedores
y personas físicas, los obje-
tivos del acto son la consti-
tución oficial de la PTEA con
entidad jurídica propia; la pre-
sentación, debate y aporta-
ciones finales a la Estrate-
gia 2020 del sector español
de las tecnologías del agua; y
la elección de los miembros
de los órganos de gobierno
de la PTEA.

zación de obras de regula-
ción en las cuencas hidrográ-
ficas, con el fin de amino-
rar los impactos negativos
del cambio climático.

El manifiesto alude a la
necesidad de poner en mar-
cha este modelo de desarro-
llo sostenible a través de es-
trategias firmes con objeti-
vos a medio y largo plazo que
contemplen avances en las
principales leyes ambienta-
les, así como un plan de pro-
tección del patrimonio natu-
ral y la biodiversidad.

Además, apela a la res-
ponsabilidad y cohesión de
los actores socioeconómicos
para poder hacer efectivo es-
te cambio hacia una sociedad
sostenible, así como a la ne-
cesidad de actuar de forma
proactiva para "no repetir los
mismos errores del pasado,
donde los excesos y la bús-
queda de resultados inmedia-
tos han desencadenado una
crisis sin precedentes tam-
bién en el entorno natural':

El texto íntegro del ma-
nifiesto está disponible en:
vvvwv.cona ma 1 O es/web/es/

manifiesto.html.

to...) que, de aprobarse es-
ta nueva clasificación, con-
llevará para los agricultores
regantes

Según el presidente
de Fenacore, "de no tener-
se en cuenta estas dife-
rencias será peor el reme-
dio que la enfermedad,
ya que en lugar de mejo-
rar la seguridad de nues-
tras infraestructuras hi-
dráulicas, que es de lo que
se trata, se asfixiará to-
davía más al sector agra-
rio, obligándole a asumir
unos costes del todo pres-
cindibles

Del Campo también
solicitó que no sean los
agricultores los que pa-
guen las consecuencias
del 'boom' urbanístico.
Destacó que en los últimos
años, este fenómeno ha
llevado a elevar el nivel de
seguridad de balsas pró-
ximas a urbanizaciones, re-
des viarias y ferroviarias
que podrían verse inun-
dadas en caso de rotura
o desbordamiento, cuan-
do originariamente esta-
ban situadas en parcelas
aisladas fuera de todo pe-
ligro.

MANIFIESTO POR UNA "ECONOMÍA VERDE
Y SOSTENIBLE"
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GOODYEAR VENDE A TITAN SUS DIVISIONES DE NEUMÁTICOS AGRÍCOLAS
EN EUROPA Y AMÉRICA LATINA

C
Goodyear Tire & Rub-
ber venderá su nego-

cio de neumáticos agríco-
las en Europa y América La-
tina a la corporación Titan
Tire, subsidiaria de Titan In-
ternacional Inc., por unos
130 millones US$ (sujetos
a ajustes y cláusulas una
vez cerrado el acuerdo), se-
gún lo anunciado. Además,
autoriza a Titan para fabri-
car y vender neumáticos
agrícolas de la marca Good-
year en Europa, América
Latina y el Norte de África.

En mayo del pasado
año, Goodyear ya informó de
la posibilidad de vender es-
te negocio en Europa y Amé-
rica Latina. Anteriormente,
había vendido la división de
neumáticos agrícolas de Nor-

teamérica, incluida una plan-
ta en Freemont, Illionis, a
Titan en 2005.

La parte de la transac-
ción que afecta a la división
en Latinoamérica está pre-
visto que se cierre en la pri-
mera mitad de 2011, aun-
que dependerá de las con-
diciones del acuerdo y de la
aprobación reglamentaria,
e incluye la propiedad, equi-
pamiento e inventario de
la fábrica que Goodyear tie-
ne en Sao Paulo (Brasil).

Asimismo, la parte eu-
ropea del acuerdo está su-
jeta a que Goodyear ejerza
su opción de venta, buscan-
do completar un plan so-
cial relacionado con la anun-
ciada suspensión de la pro-
ducción de neumáticos pa-

ra turismo en la planta de fa-
bricación de Amiens del Nor-
te, Francia, y que necesita
ser consultada con las auto-
ridades locales. Una vez fi-
nalice dicho acuerdo, con el
consiguiente cumplimiento
de la condiciones del mis-
mo y la aprobación regla-
mentaria, la transacción in-
cluirá la propiedad, equipa-
miento e inventario de la
planta de Amiens del Norte.

"Esta transacción re-
fuerza nuestro objetivo de
centrarnos en los neumáti-
cos para turismo y camión:
afirmó Richard J. Kramer,
presidente y CEO de Good-
year. "Nuestras operacio-
nes con neumáticos agríco-
las han tenido muchos éxi-
tos durante décadas, y que-

remos dar las gracias a to-
dos nuestros asociados por
su aportaciones 'añadió.

Asimismo, expresó su
confianza en que Titan, cu-
yo negocio principal son los
neumáticos agrícolas, man-
tenga las "excelentes re-
laciones" que Goodyear ha
establecido tanto con los
consumidores como con
las comunidades de las re-
giones agrarias.

Con ambas transaccio-
nes realizadas, Goodyear
espera que sus resultados,
dejando aparte cualquier
aumento en las ganancias
o en las pérdidas relaciona-
do con la venta, no se vean
afectados, aunque la explo-
tación del segmento varíe
en cada región.

MARIO SCAPIN REGRESA AL GRUPO SAME DEUTZ-FAHR
ES EL NUEVO VICEPRESIDENTE EJECUTIVO CORPORATIVO DE LA

UNIDAD DE NEGOCIO 'FULL LINE'

POCO ÁNIMO
INVERSOR EN

EQUIPOS PARA
TRABAJO DEL SUELO

V
ario Scapin es el nue-
vo Vicepresidente Eje-

cutivo Corporativo de la Uni-
dad de Negocio Full Line del
Grupo Same Deutz-Fahr,

El directivo italiano —na-
cido en la Toscana— tiene
50 años, es licenciado en In-
geniería Mecánica y posee
una sólida experiencia en
el campo de la mecanización
agrícola, que inició precisa-
mente en esta compañía,
donde trabajó entre 1990 y
2001 como Responsable del
Departamento de Investiga-
ción y Desarrollo. Posterior-
mente, desarrolló la misma
responsabilidad en el Grupo
Argo, hasta que en 2005 pa-
só a ser Director Gerente de
Laverda y su filial, Fella.

" SDF está apostando
fuertemente en el negocio
de la Full Line,. tanto es así
que se ha creado un nuevo
departamento con la inten-
ción específica de posicio-
nar el nombre de Deutz-Fahr
como uno de los líderes en
el mercado. Estamos con-

vencidos de que D. Mario
Scapin es la persona más
adecuada para cubrir un pa-
pel clave en el futuro del Gru-
po Same Deutz-Fahr: su pro-
fundo conocimiento acerca
de la visión estratégica de
mercado, junto con los ex-
celentes resultados que ha
obtenido a lo largo de su
carrera, hace que nos sin-
tamos orgullosos del hecho
de que haya decidido unirse
a nuestro proyecto',' afirmó
el Consejero Delegado, Lu-
dovico Bussolati.

Mario Scapin se encar-
gará de coordinar todas las
actividades relativas a las co-
sechadoras, desde la produc-
ción hasta el servicio pos-
venta.

D
escenso de los merca-
	  dos en un porcentaje
medio del 15%-20%, falta
de ánimo inversor e incerti-
dumbre frente a las aplica-
ciones de políticas producti-
vas europeas y la evolución
de los precios de las produc-
ciones. Son las principales
conclusiones de la Comisión
de maquinaria de trabajo de
suelo, siembra y abonado de
ANSEMAT.

Las perspectivas depen-
derán de los mercados, de
las producciones y de la me-
jora de la renta de agricul-
tores y ganaderos, gracias
a los precios pagados, la re-
ducción de los costes y a la
mejora del clima económico.
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"Dedicación y Tecnología
Cosechando txItos"

a última EIMA fue muy
bespecial para Antonio Ca-

rraro. Celebró por todo lo al-

to sus primeros 100 años
como empresa y presentó
un importante número de

novedades, de las cuales in-
formaremos en nuestro pró-
ximo número de Enero 2011.

www.deltacinco.es

IMPORTADOR EXCLUSIVO
l'AMA terAPIA

Ama..	 •nnn•••na.....»

ANTONIO CARRARO PRESENTÓ EN EIMA LA PROFUNDA RENOVACIÓN DE SU
GAMA DE TRACTORES ESPECIALIZADOS

GRACIAS A TODOS!!
"Los días 10 y 11 de Noviembre 2010 hemos

celebrado en Bolonia el Centenario de nuestra fábrica
con la Gran Gala "Made in ltaly" Un evento
reafirmado por la alegría, el orgullo y la emoción en el
que han participado todos los protagonistas que
desde generaciones viven en la gloriosa marca de los
4 caballos rotantes, y que han llegado de todos los
confines del mundo.

Ha sido también una ocasión para presentar en
EIMA 2010 todos los nuevos modelos y los nuevos
tractores con una fuerte impronta de calidad y
resultado de nuestra investigación. Nuestro objetivo
ha sido siempre el mismo: llegar a fabricar el mejor
tractor del mundo!

Aprovecho esta ocasión para saludar y abrazar a
todos nuestros clientes...gracias a todos!!"

ANTONIO CARRARO - EL PRESIDENTE

Pulverizador suspendido AMAZONE Serie UF
•Anchos de trabajo desde 15 a 28 metros.
• Capacidad del tanque de 900, 1200, 1500 .y 1800 litros.
• Diseño ligero pero extremadamente resistente.
• Unidades de control dirigidas por el ordenador AMATRON + para una distribución precisa.
• Equ.	clusivos com	 trolau	 'co de la altura	 Qri «ón (PISTANCE CONTROL)

1mmTeléfono 979 728 450

te% KRONEUld



SOLUCIONES INTEGRALES
EN TRACTORES Y
MAQUINARIA AGRÍCOLA,
CON EL MEJOR SERVICIO.

AGRINAVA
RECAMBIOS ADAPTABLES A
CASE, DEUTZ, EBRO, JOHN DEERE, KUBOTA,
LANDINI, MASSEY FERGUSON, NEW HOLLAND,
SAME...

www.agrinava.com

CURSO EN GALICIA SOBRE MANTENIMIENTO Y MANEJO DE LA MAQUINARIA AGRÍCOLA

EQUIPOS DE MONTAÑA

L
a racionalización en el

Luso de la maquinaria agrí-
cola, como alternativa eco-
nómica en las explotaciones
extensivas de montaña, fue
el eje de un curso de forma-
ción organizado hace unas
semanas en Lugo.

No es difícil comprender
que en las zonas de mon-
taña (altitudes superiores a
los 800 m) la climatología es
un factor bastante condicio-
nante para la producción de
forrajes, pues la estación in-
vernal puede ocupar más del
50% del año natural, duran-
te la cual ni disponemos del
tempero adecuado para la
realización de labores, ni
de condiciones de seguridad
para el manejo en las pro-
nunciadas pendientes.

la maquinaria agrícola', ce-
lebrado en el Centro de For-
mación y Experimentación
Agroforestal de Alta Monta-
ña (Becerrea-Lugo), los pro-
fesores que participaron en
el mismo propusieron una ac-
tividad alternativa, con el ma-
nejo de las nuevas tritura-
doras de martillos (montados
sobre eje horizontal) con ro-
dillo incorporado y una rigu-
rosa calibración de las máqui-
nas distribuidoras de abonos
minerales. Con este ensayo,
que agradó a los asistentes,
tanto agricultores como
alumnos, se pretendió:
• Rebajar los costes de me-

canización de la actividad
por reducción de horas de
utilización de las máquinas.

• El aprovechamiento de re-
cursos de la propia pra-

dera, pues la trituradora
convierte en materia orgá-
nica y consecuentemente
en nutrientes los restos del
cultivo anterior así como
los rechazos del aprovecha-
miento directo por parte
de los animales después
del pastoreo.

• La distribución homogé-
nea de los excrementos de
los animales.

• La nivelación del suelo, que
nos facilitará la recolección.

• Disminución del riesgo de
accidentes, pues se trata
de la utilización de ape-
ros poco pesados.

• Optimizar el tiempo de de-
sarrollo del cultivo, aprove-
chando al máximo los in-
tervalos climáticos favora-
bles.•

G. Rielo

Si la propuesta que nos
podemos plantear es la de
implantar una nueva prade-
ra, nos podemos encontrar
con la circunstancia de que a
un largo invierno, le suceda
un riguroso y seco verano,
que podría dificultar la recu-
peración del dinero inverti-
do en el proceso de transfor-
mación; ante esta hipotéti-
ca circunstancia, y durante el
desarrollo de un curso de
'Mantenimiento y manejo de

Pol. Ind. Agustinos Calle A, Nave D-13. 31013 Pamplona Navarra España. T 902 312 318 T 948 312 318 F 948 312 341 agrinava@agrinava.com



El segmento de tractores Hi-Tech de Landini se enriquece con la nueva
versión Comfort de la serie Landpower, que mantiene la elevada
fiabilidad, prestaciones y moderno diseño similar al mostrado en la
novedosa Serie 7 de media y alta potencia.

~Sub 4

3NÉRSiONES
1
Techpo: Completamente mecánica.

• Top Tronic: tres marchas bajo carga, inversor hidráulico
y elevador electrónico.

• Comfort: inversor hidráulico, 3 marchas bajo carga y 	 1	
4 MODELOS

De-Clutch.	 125	 135	 1	 145	 1 165

\. 	 ../

ARGO TRACTORS

Dominando todos los terrenos

da, Lube
-

1ARGO IBÉRICA, S.A.
Pablo Iglesias, 17 - 19 • Pol. Inds. Gran Vía Sur • 08908 Hospitalet de Llobregat • (BARCELONA)

Tel.: 93 223 18 12 • Fax: 93 223 09 78 • Recambios: Tel.: 93 223 08 28 • Fax: 93 223 32 58
E-mail: info@argoiberica.com
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Estado de alarma por los controladores
El cierre del espacio aéreo dejó a miles de pasajeros atrapados

M

ás de 600 000 pasajeros se
quedaron atrapados en los
aeropuertos de toda España

en el fin de semana del puente de di-
ciembre a consecuencia de una huelga
"salvaje" de controladores, discon-
formes con el decreto que regula el
nuevo modelo aeroportuario en el que
se incluye la regulación de la jornada
laboral de los mismos.

Como respuesta al abandono ma-
sivo de los controladores de sus pues-
tos de trabajo, al anuncio de Aena del
cierre del espacio aéreo español y al
caos aéreo que se produjo, el Gobier-
no español decidió decretar el estado
de alarma en el país, situación que

continuará hasta el 15 de enero, según
aprobó el Congreso de los Diputados.
Se trata de la primera vez que un Go-
bierno español toma esta medida des-
de el fin del Franquismo.

Tras 72 horas de huelga, los aero-
puertos comenzaron a recuperar la
normalidad pero los responsables ten-
drán que responder ante la justicia. El
ministro de Fomento, José Blanco,
aseguró que "cada expediente disci-
plinario, de los más de 400 que ha
abierto el gestor aeroportuario Aena
a los controladores por las bajas ma-
sivas, tendrá su sanción", con la ex-
cepción de los que aporten un certifi-
cado médico. Entre las sanciones la-

borales que Aena puede imponer a los
controladores están desde la suspen-
sión de empleo y sueldo hasta la ex-
pulsión definitiva, pero además, los
controladores pueden tener que hacer
frente a responsabilidades penales.

Tras el caos organizado, los contro-
ladores decidieron pidieron perdón a
los afectados y firmaron un documento
en el que se comprometieron a no rea-
lizar una nueva huelga si el Gobierno
levantaba el estado de alarma. Sin em-
bargo, el Gobierno decidió mantener el
estado de alarma hasta el 15 de enero
argumentando que "el sistema aero-
portuario español aún no está norma-
lizado" y que las "circunstancias que
provocaron" la declaración de alarma
inicial aún estaban vigentes.

LA VENTANA

Clasificaciones

Dealmente encuentro

ainconcebible que las

denominadas agencias de

clasificación, como Moody's,
tenga el poder de cambiar las

garantías de un país en base a

'sus informes', son algo así

como los controladores

españoles, que parecen que

tienen patente de corso para

hacer o decir sin atenerse a las

consecuencias de sus acciones.

La pregunta que me hago

es: ¿y quién las clasifica a ellas?

WARRIOR

Los afectados por el cierre aéreo piden
indemnizaciones de 10 000 euros a AENA

La 'Agrupación de los demandantes afectados por el cierre del espacio aé-
reo', surgida tras la huelga de controladores, tiene previsto exigir responsabili-
dad penal contra los controladores aéreos y una indemnización a AENA y al Mi-
nisterio de Fomento de 10 000 euros por cada afectado.

Esta agrupación puso en marcha una oficina de atención para ofrecer infor-
mación a todos los que sufrieron las consecuencias del cierre aéreo los pasados 3
y 4 de diciembre y anunció un acuerdo con el despacho Cremades&Calvo-Sote-
lo sobre las condiciones económicas para sumarse a la acción legal.

Moody's anunció una posible rebaja en la
calificación de España

La agencia de calificación de riesgos Moody's situó el rating de España bajo
revisión, para una posible rebaja de un escalón sobre su actual calificación
(Aal), lo que repercutió con caídas de alrededor del 2% en el Ibex 35 y puso en
peligro la zona de los 10 000 puntos del selectivo español.

Como justificación a la posible rebaja, Moddy's destacó la vulnerabilidad
del país a las tensiones que provocan sus necesidades de refinanciación en 2011
y el posible aumento del ratio de deuda pública por el coste de la recapitaliza-
ción de los bancos, que, a su parecer, puede ser superior a lo previsto.

Con posterioridad también anunció la revisión para una posible rebaja en el
ráting de Portugal, que podría ser inclusive de dos escalones.
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La deuda pública aumentó el 16.26% en un año

Las Administraciones Públicas elevaron su deuda un 16.26% en un año,
hasta alcanzar los 611 198 millones de euros en el tercer trimestre, lo que
equivale al 57.7% del Producto Interior Bruto, según datos del Banco de Es-
paña. En concreto, el incremento trimestral de la deuda pública fue del 1.89%,
en relación a la registrada entre abril y junio, que fue de 599 835 millones.

El Gobierno español estima en sus Presupuestos Generales del Estado
para 2011, que el conjunto de Administraciones alcanzará una deuda públi-
ca del 62.8 % de PIB este ario y del 68.7% el que viene. En la actualidad, la
media de la zona euro es superior al 80% del PIB y el Pacto de Estabilidad y
Crecimiento de la zona euro sitúa el límite en el 60% del PIB.

La Administración central es la que mayor deuda acumula, con 467 348
millones de euros, el 44.1% del PIB, un 14.95% más que en el mismo trimestre
de 2009, mientras que las Comunidades Autónomas registran una deuda del
10.2% del PIB, frente al 8% del año anterior.

Elecnor vende siete sociedades brasileñas

El acuerdo pactado en mayo entre el grupo español Elecnor y la sociedad Sta-
te Gris Brazil Holding por el cual el primero se deshace de siete sociedades con-
cesionarias brasileñas por un importe de 934.4 millones de reales (400 millones
de euros) se ha cerrado, tras cumplir con las condiciones que quedaban pendien-
tes, según informó la empresa a la Comisión Nacional del Mercado de Valores.

La compensación a los
	

El sistema financiero
pensionistas contará
	

elevó su morosidad a
con 2 660 millones
	 niveles de hace 14 años

El Gobierno destinará 2 659 millo- 	 La morosidad del sistema finan-
nes a compensar a los 8.5 millones de 	 ciero español aumentó hasta el 5.66%
pensionistas por la desviación en 1.3

	
en octubre, frente al 5.49% de sep-

puntos del Índice de Precios al Consu-	 tiembre. Se trata de la cifra más alta
mo (IPC) en noviembre, mes de refe- 	 desde enero de 1996.
rencia para esta revisión, según un co- 	 Según el Banco de España, el volu-
municado del Ministerio de Trabajo.	 men de activos dudosos creció en más

La inflación interanual de noviem- 	 de 2 400 millones en un mes, hasta los
bre fue del 2.3%, lo que sitúa la des- 	 103 685 millones de euros, mientras
viación de este año en 13 décimas, ya 	 que el crédito cayó en más de 11 500
que el objetivo inicial se fijó en el 1%. 	 millones, hasta los 1 829 millones.

El BCE subirá su capital hasta los 10 760 millones

El Banco Central Europeo (BCE) ampliará en 5 000 millones de euros, hasta
los 10 760 millones de euros, su capital social, para hacer frente a las repercusio-
nes financieras de la crisis económica, siendo ésta la primera vez que se lleva
acabo una decisión así, desde su creación hace 12 años.

Los motivos que le llevan a tomar esta medida, según indica en un comuni-
cado, son "el aumento de la volatilidad en los tipos de cambio, las tasas de inte-
rés y los precios del oro, así como de los riesgos de crédito".

La autoridad monetaria, además, estima necesario "ofrecer una base de ca-
pital adecuada en un sistema financiero que ha crecido considerablemente".

Está previsto que la ampliación se realice mediante tres pagos anuales por la
misma cuantía: el primero, el 29 de diciembre de 2010 y los otros dos a finales
de 2011 y de 2012.

1
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SGS COMPRARÁ LOS CENTROS
IN DE FCC EN ESPAÑA Y
ARGENTINA

FCC alcanzó un acuerdo con la
empresa suiza SGS para vender
sus negocios de Inspección
Técnica de Vehículos (ITV) en
España y Argentina por 180
millones de euros. Según la
compañía, "la transacción supone
una significativa generación de
recursos, que refuerzan el balance
del Grupo y podrán ser
destinados a inversiones en
aquellas actividades estratégicas
de crecimiento futuro, como son
los servicios medioambientales,
infraestructuras de transporte y
energías renovables".
ITV gestiona 43 centros de
inspección de vehículos en España
y 32 centros en Argentina.

INDITEX ELEVÓ SUS
GANANCIAS UN 42% EN
NUEVE MESES

Inditex alcanzó un beneficio neto
de 1 179 millones de euros entre
febrero y octubre, los nueve
primeros meses de su año fiscal,
lo que indica un incremento del
42% respecto al mismo periodo
del ejercicio anterior, según datos
remitidos a la Comisión Nacional
del Mercado de Valores. Los
ingresos subieron un 14% hasta
8 866 millones de euros, mientras
que el resultado operativo o
Ebitda se elevó un 33% hasta los
2 061 millones de euros.

BBVA ENTRA EN EL MERCADO
INDIO CON BANK OF RABUDA

BBVA emprende una joint venture
con Bank of Baroda, por la que
entrará en la banca minorista de la
India. El acuerdo alcanzado,
según fuentes de la entidad,
comprende la creación de una
sociedad de riesgo conjunta de
tarjetas de crédito. Está previsto
que BBVA adquiera una
participación del 51% en la actual
unidad de tarjetas de crédito de
Bank of Baroda, Bobcards, por un
total de 34 millones de euros.
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COTIZACIONES (a 21/12/10)
VARIACIÓN

COTIZACIÓN ANTERIOR

IBEX-35 10 112.00 +1.16 9996.10
EUROSTOXX 50 2 857.82 +0.66 2 839.22
DAX 30 7 059.63 +0.58 7018.60
CAC 40 3 907.22 +0.57 3 885.08
FTSE 5 935.29 +0.74 5891.61
DOW JONES 11 478.13 -0.12 11 491.91
NASDAQ loo 2 223.04 +0.21 2218.29
S&P 500 1 247.08 +0.25 1 243.91
NIKKEI 225 10 370.53 +1.51 10 216.41

Las hipotecas
mantienen la

recuperación del
crédito a familias

El saldo del crédito vivo a los ho-
gares, que equivale al total de dinero
pendiente de devolver a los bancos y
cajas, repuntó un 0.3% en octubre,
frente al mismo mes de 2009, según
los datos del Banco de España. Ade-
más, se trata de la primera vez desde
junio, que aumenta en tasa intermen-
sual (936 millones, un 0.1%), hasta
llegar a los 900 610 millones de eu-
ros.

La principal causa de este creci-
miento del crédito a las familias que
se mantiene desde septiembre, fue las
hipotecas.

Trabajo aboga por
ampliar el cálculo de la
pensión de 15 a 25 años

El ministro de Trabajo e Inmigra-
ción, Valeriano Gómez, pretende que el
periodo de cálculo de la pensión se am-
plíe desde los 15 años actuales hasta 20
años, "sin abandonar posteriormente
la posibilidad de ir poco a poco hasta
los 25 años". Desde su punto de vista,
lo mejor es elevar la edad de jubilación
desde los 65 arios hasta los 67 arios, con
excepciones para los que tienen un his-
torial de cotización largo (de 36 hasta
40 arios), que podrían seguir jubilándo-
se a los 65 años, o los que trabajan en
oficios penosos que lo harían incluso
antes. En cuanto a los que no están en
estos dos casos, opina que también de-
berían poder jubilarse a los 65, pero con
reducciones en su pensión.

Suben más de un 3%
las comisiones de
tarjetas en un año

Las cuotas de mantenimiento de
las tarjetas de crédito y de débito au-
mentaron una media de un 3.8% y un
3.2% respectivamente en noviembre,
respecto al mismo mes de 2009, según
datos del Banco de España.

En cuanto a las compras realiza-
das con las mismas, indica que suma-
ron 24 667 millones de euros en el ter-
cer trimestre del año, un 3.14% más
que en el mismo periodo de 2009. No
obstante, en relación al primer y se-
gundo trimestre, el crecimiento se ha
ralentizado ya que en dichos periodos
crecieron a un ritmo interanual del
6.34% y del 4.78%, respectivamente.

DIVISAS (a 21/12/10)
Cambio oficial BCE/Banco de España

1 EURO

Dólar USA 1.3153

Dólar canadiense 1.3362

Yenes japoneses 110.1169

Libras esterlinas 0.8471

Francos suizos 1.2655

Corona danesa 7.4487

Corona noruega 7.8529

Corona sueca 8.9678

Dólar australiano 1.3212

Real brasileño 2.2462

Peso argentino 5.2316

Peso mexicano 16.3046

Bolívar venezolano 5.6488

Peso colombiano 534.0286

Peso dominicano 49.2015

Peso cubano 1.3159

Dólar de Hong Kong 10.2305

Zloty polaco 4.0012

Yuan chino 8.7609

La Al E prevé un
aumento de la demanda

mundial de petróleo

La Agencia Internacional de la
Energía (AJE) revisó al alza sus previ-
siones sobre la demanda mundial de
petróleo tanto para este año, como pa-
ra 2011, en un contexto de precios al
alza. En su informe mensual sobre el
mercado petrolero, aumentó en
130 000 barriles diarios sus expectati-
vas de consumo para 2010, lo que su-
pone una media de 87.4 millones de
barriles diarios y un incremento del
2.9% respecto a 2009.

En cuanto al incremento en el
consumo global para 2011, prevé
260 000 barriles más pero mantiene la
tendencia a la ralentización del ritmo
de subida interanual en el 1.5%, con
88.8 millones de barriles diarios.

Su decisión de aumentar las pre-
visiones se debe, en parte, a la recien-
te ola de frío en el hemisferio norte, a
las medidas de racionamiento eléctri-
co en China y a la constatación de
que en el tercer trimestre los países de
la Organización para la Cooperación
y el Desarrollo Económico (OCDE)
absorbieron más crudo de lo anticipa-
do, sobre todo gasóleo, pero más to-
davía en los tres últimos meses del
año.

Huelga de webs por la
'Ley Sinde'

La 'Ley Sinde' propuesta por el
Gobierno, que prevé un sistema mixto
para decidir sobre el cierre de webs,
suscitó la 'huelga' de varias webs y
otras acciones en contra.

En el cierre de webs intervendrán
una comisión de Propiedad Intelectual
(dependiente del Ministerio de Cultu-
ra) y la Audiencia Nacional. La Ley
pretende que la Audiencia Nacional
sea la encargada de llevar a cabo pro-
cesos judiciales 'ultra-rápidos' en la
vía contencioso-administrativa, me-
diante los cuales se puedan decretar el
cierre de páginas web en tan solo cua-
tro días, cuando se considere que se
han vulnerado los derechos de autor
tras estudiar las denuncias que se pre-
senten.
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enrnira Su tienda agrícola en XXL!

MAQUINAS FORESTALES

Ora. Vilablareix if 18-20 (Polig. Ind. Mas Aliu) • 17181 AIGUAVIVA (Girona
Tel. 972 40 15 22 - Fax. 972 40 01 63

e-mail: cial@venturamaq.com • Web: www.venturamaq.com

Los siStérilas de päväväle Fliegl:
precisión!
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¡Diversifique
su teactor!

Pinzas de pacas, palas de alimentación,
cucharas de gran volumen, plataformas
de trabajo, hormigoneras, fresadoras de
ensilaje, barredoras, acoplamientos
rápidos y mucho más...

Fliegl Ibérica, S.L., Pol. Ind. Domenys II, E 08720 Vilafranca del Penedés (Barcelona),
e-mail: agro-center@fliegl-iberica.com  / Tel.: +34 938 175 490 / Fax: +34 938 175 481

www.fliegl.com

ASTILLADORA DE
TAMBOR MOVIL

Accionamiento a T.F.T.
o Motor diesel.

5 modelos de 38 cm.
hasta 71 cm. de O.

proveoha vegetar-
o

TIMBERWOLF ASTILLADO RAS

I	 DESFIBRADORAS
TRITURADORAS

.	 Tamaño mediano I
2 modelos: HFGI y HFGII de
500 a 710 mm de obertura

para 0 máx. 200 mm

PROCESADORA
DE LEÑA

AGRO-CENTER
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Nuevo Trelleborg TM900HP 710/70R42

PCririlL12
2_\1.71.1 IRFAIDWILEAIN
Trelleborg lanza un nuevo diseño en la serie TM900 High

Power, el 710/70R42, un neumático dirigido a ofrecer más

rendimiento en tractores de alta potencia.
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DICIEMBRE 2010

T

relleborg asegura que, res-
pecto a la anterior versión,
el 710/70R42 presenta un
aumento del volumen de

los tacos de un 15%, 10% en al-
tura y entre un 18% y un 8% en
anchura. La banda de rodadura ca-

racterística de la familia TM sigue
siendo un referente también para
la nueva TM900HP. Gracias a la ex-
traordinaria flexibilidad y resisten-
cia de su carcasa, estos neumáti-
cos ofrecen un gran rendimiento
a elevadas velocidades, óptima
tracción y máxima capacidad de
carga en cualquier condición de
trabajo. La amplia huella de con-
tacto con el terreno permite mini-
mizar la compactación y así opti-
mizar la rentabilidad de la explota-
ción.

Ensayos llevados a cabo por
el departamento de pruebas de
Trelelborg en Italia, España y Bél-
gica demuestran una mejora de la
capacidad de tracción en surco en
un 9%, un 25% más de resisten-
cia al desgaste en carretera y un
5% más de confort y maniobrabi-
lidad. "La nueva versión de la
710/70R42 garantiza el máximo

rendimiento en el campo junto
con un óptimo comportamiento
en carretera': asegura Emiliana
Vesco, Manager de Producto.

La gama TM900HP está desa-
rrollada para tractores que supe-
ran los 260 CV de potencia de mo-
tor, con unos elevados índices de
carga y códigos de velocidad. Su
original diseño, como el del resto
de los neumáticos Trelleborg, bus-
ca proporcionar la máxima trac-
ción junto a una extraordinaria au-
tolimpieza. Precisamente su dise-
ño se ha realizado en colaboración
con fabricantes de maquinaria agrí-
cola, gracias a los acuerdos que
mantiene Trelleborg con algunos
de ellos.•
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Pöttinger introduce nuevos estándares tecnológicos en la sembradora Vitasem

La sembradora mecánica Vitasem, una máquina con

larga tradición en el catálogo de producto de

Póttinger, se renueva. Son muchas las innovaciones

tecnológicas introducidas por el fabricante austriaco,

entre las que destaca el sistema Dual-Disc para un

depósito aún más preciso de la semilla sobre el

terreno.

L

a sembradora mecánica
suspendida Vitasem esta-
blece nuevos estándares
en tecnología de siembra,

según su fabricante, la compañía
austriaca Pót-tinger: el sistema de
medición '3 en 1' permite cambiar
rápidamente de un tipo de semi-
lla a otro y las nuevas rejas de dis-
co dual garantizan el depósito pre-
ciso sobre el terreno. Además, el
centro de gravedad del equipo de
trabajo está más cerca del tractor,
lo que mejora su rendimiento.

El nuevo sistema Dual-Disc
asegura su configuración en rela-
ción con el contador para una me-

jor colocación de las semillas in-
cluso en las condiciones más di-
fíciles, apartando a los laterales
los restos de cosecha, ya que el
doble disco se abre camino para
formar una superficie uniforme
con una perforación ordenada. La
distancia entre hileras es de 12.5
cm, para una distribución óptima
de la planta a la búsqueda de una
producción de alto rendimiento.

El sistema de ajuste de la pro-
fundidad de trabajo hace que sea
fácil su adaptación a las condicio-
nes cambiantes en el campo. Cada
una de las rejas de disco se guía por
el rodillo de presión para asegurar

la profundidad uniforme en la colo-
cación de la semilla. Otro aspecto
destacado por el fabricante austria-
co es que el sistema de siembra no
requiere mantenimiento.

El nuevo sistema de medición
(tres filas multifuncionales) propor-
ciona un flujo perfecto del mate-
rial de siembra incluso a velocidad
elevada. Ahorra tiempo, es fácil de
usar y es extremadamente versá-
til para una transición fluida entre
los distintos tipos de semillas, lo
que permite un cambio rápido y fá-
cil entre grano fino y otros tipos de
semilla. Las ruedas de dosificación
se sitúan debajo de las salidas en
forma de embudo garantizando la
fluidez hasta el último grano.

El enganche y desenganche
de las sembradoras Vitasem resul-
ta muy sencillo y, en combinación
con las gradas Don, ofrecen la uni-
dad de trabajo compacta más cor-
ta del mercado, según Pót-tinger.
De la comercialización de esta
marca en el mercado español se
ocupa la empresa lucense Durán
Maquinaria Agrícola •

39
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Una explotación lechera catalana adquiere una cargadora compacta S150 y un
manipulador telescópico 12250

40

de los resultados; sin ella ya no
sabíamos trabajar y fue por ello
por lo que ahora la hemos reem-
plazado por el nuevo modelo de
cargadora compacta S150': expli-
ca Joan Serra, que junto a su hijo
Jordi dirigen la empresa familiar.

Este ganadero hace hace prác-
ticamente todo con la que han bau-
tizado como 'la reina de la granja'.
"Es como llevar una pala y un ca-
rro en las manos, pero todo meca-
nizado. Pongo este ejemplo por la
sencillez de manejo, la comodidad
y la eficacia. A día de hoy cualquier
labor, sea cual sea, la realizamos
con la Bobcat S150: la limpieza, dar
de comer a los animales, transpor-
tar balas de paja o forraje suelto,
arreglar los accesos a los establos,
incluso quitar la nieve en invierno
cuando el acceso de entrada que-
da bloqueado': señala Joan.

Els Clapers cuenta con unas
200 reses productoras de leche,
que a diario deben cuidar, alimen-

tar y ordeñar, así como limpiar y
mantener las instalaciones que las
acogen. Además del cuidado de las
vacas lecheras se encargan tam-
bién de la cría de algunos ejempla-
res, básicamente terneros nacidos
en la propia finca. "Para nuestro ti-
po de labores necesitamos una car-
gadora compacta ágil, con poten-
cia y de tamaño reducido, que nos
permita trabajar tanto en espacios
abiertos como en zonas reducidas,
como es en el caso de los pasillos
de los establos. Si no entra esta
máquina, no hay ninguna otra que
lo haga. Su tamaño, la maniobrabi-
lidad, la capacidad y la potencia re-
sultan idóneas para una pequeña
explotación como la nuestra'.'

La S150 se caracteriza por los
potentes brazos de cinemática de
elevación de movimiento radial y
su distancia entre ejes, lo que le
permite elevar cargas más pesa-
das y que su desplazamiento sea
más suave. Sus dobles cilindros

Diez años de buenos resultados con

el modelo 753 han llevado a los

responsables de Els Clapers, una

explotación catalana de vacas

lecheras, a renovar su confianza en

Bobcat con la adquisición de una

cargadora compacta y un

manipulador telescópico.

ace diez años adquirie-
	  ron una cargadora com-

pacta Bobcat 753 de se-
gunda mano que ha de-

mostrado su eficacia durante más
de diez años. Ahora que llega el
momento de su sustitución, los
responsables de Els Clapers, una
granja de vacas lecheras de la ra-
za frisona, ubicada en Moià (Bar-
celona), lo tienen muy claro. "Es-
tábamos plenamente satisfechos

DICIEMBRE 2010 agrotécnica
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de inclinación proporcionan fuer-
zas de elevación y empuje, así co-
mo un mejor acceso a la cabina y
una mayor visibilidad del imple-
mento. Los 11.8 km/h de veloci-
dad de desplazamiento le permi-
ten desplazarse entre distintos lu-
gares de trabajo de forma rápida
y eficaz. La plataforma, diseñada
con una gran distancia entre ejes,
aumenta el rendimiento, la opera-
tividad y el confort del operador.
Proporciona asimismo una exce-
lente estabilidad, flotación y fuer-
za de tracción sobre cualquier te-
rreno o superficie.

I Complemento

Además de la cargadora com-
pacta, esta explotación ganadera
ha incorporado recientemente un
manipulador telescópico Bobcat,
modelo T2250. "Con él efectua-
mos tareas que requieren altura,
como apilar las balas de paja en el
pajar, cargar los remolques o los
camiones. Ésta nos permite com-
plementar los servicios de la car-
gadora compacta. Además nos
otorga una gran versatilidad y ren-
tabilidad. Versatilidad porque po-
demos utilizar los mismos imple-
mentos en las dos máquinas. El
sistema de enganche es el mis-
mo, el Bob-Tach; práctico, cómo-
do y permite intercambiar de for-
ma sencilla los implementos. Y
rentabilidad porque nos supone
un gran ahorro en accesorios. De
otra forma deberíamos duplicar la
inversión. Ahora estamos usando
asiduamente la pala, la grapa, y la

horquilla para balas de paja, pero
sabemos que hay un sinfín más
de implementos que nos permiti-
rán, ante una necesidad determi-
nada, actuar con la calidad y la pre-
cisión requerida"

El manipulador telescópico
T2250 es el menor de la gama
Bobcat. Su tamaño compacto es
perfecto para trabajar en espacios
restringidos donde una altura re-
ducida supone una ventaja (Altu-
ra: 1985 mm; Anchura: 1.838 mm;
Longitud en el bastidor (Bob-Tach):
3 980 mm; Radio de giro: 3 215
mm).

La transmisión hidrostática in-
dustrial optimiza su productividad
y ofrece una mayor potencia, pre-
cisión y suavidad, lo cual contribu-
ye a la seguridad general de la má-
quina. La seguridad del operador
viene proporcionada por el siste-
ma supresor de movimientos no
deseados (AMA), que evita los mo-
vimientos peligrosos de la máqui-
na durante su funcionamiento.
Otro elemento es el indicador de

estabilidad longitudinal (LSI) que
muestra claramente la estabilidad
longitudinal de la máquina.

El modeloT2250 incluye el sis-
tema Quick-Tach, un bastidor de ti-
po 'telescópico' con bloqueo ma-
nual de serie. Su barra 'en Z' es
muy compacta y permite un verti-
do rápido y sencillo de todos los
materiales. Este modelo está equi-
pado con un motor que cumple
con la normativa Tier III respecto a
emisiones, y un par máximo incre-
mentado de 268 a 275 Nm. Su es-
paciosa cabina ofrece las mismas
ventajas que la cabina de las uni-
dades más grandes, fácil acceso,
360° de visibilidad, ajuste comple-
to de la columna de dirección y
asiento con suspensión regulable.

El concepto de 'protección to-
tal' asegura la máxima durabilidad
gracias a sus cilindros de inclina-
ción y latiguillos hidráulicos prote-
gidos dentro de la pluma, así co-
mo los bajos reforzados que ha-
cen de protección para el motor y
otros componentes de vital impor-
tancia cuando se desplaza sobre
superficies desiguales.

Los Serra lo tienen muy claro:
"Las dos máquinas juntas solucio-
nan nuestras necesidades, cada
una a su nivel. En la granja el mo-
vimiento es continuo, trabajamos
365 días al año y nuestras máqui-
nas deben estar a la altura. No po-
demos permitirnos parar, por lo
que debemos confiar en una mar-
ca líder como Bobcat, que nos dé
confianza, garantías y resulta-
dos'.1

41
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Michelin MegaXBib 800/70 R32

RENDIMIENTO
A LA CARGA

Michelin ya comercializa en todo el mundo el MegaXBib 800170R32, un

neumático con un índice de carga de 181 A8/B, lo que le convierte en una

solución para grandes cosechadoras.

L

a mejora del rendimiento y
obtener un producto de la
máxima calidad son las
prioridades de los

agricultores y empresas
de servicios especiali-
zados en la recolec-
ción. El aumento del
tamaño de las ex-
plotaciones y de
la superficie a co-
sechar supone
que cada vez se
busquen máqui-
nas más gran-
des y pesadas,
con una capaci-
dad de carga aún
más elevada. Y
los profesionales
saben que, llega-
dos a este punto, el
neumático juega un
papel decisivo.

Consciente de ello,
Michelin comercializa, des-
de primeros de este mes de
octubre, la nueva dimensión
800/70 R32 para su neumático
MegaXBib; un lanzamiento que si-
gue la estrategia del Grupo de ayu-
dar a los fabricantes de maquina-
ria y a los agricultores a mejorar la
productividad y reducir los costes
operativos. Su índice de carga de
181 A8/B, según el fabricante "no
tiene comparación con ningún otro
neumático del mercado de la mis-

4 2

ma dimensión que haya sido fabri-
cado con tecnología convencional
(excepto el nuevo Michelin CereX-
Bib)'

Para aumentar la capacidad de
carga del neumático y su robus-
tez, Michelin ha incorporado ca-
pas metálicas en la cima. Esta tec-

nología exclusiva hace que el neu-
mático sea más resistente a la

fatiga causada por cargas
pesadas, ayudando a me-

jorar la productividad y
reducir los costes

operativos, al tiem-
po que disminuye
los riesgos de
periodos de
inactividad del
vehículo y de
cambio prema-
turo de neu-
máticos debi-
do a posibles
roturas.

El nuevo
MegaXBib

800/70R32 es
también más re-

sistente a los da-
ños causados por

los rastrojos. Los ta-
llos de maíz, soja y gira-

sol pueden dañar los neu-
máticos, tanto gradualmen-

te mediante la erosión como, es-
pecialmente en los maizales, por
perforaciones. Para solucionar es-
te problema, se han rediseñado el
dibujo y los hombros del neumáti-
co. El neumático es más resisten-
te a los daños, ya que se han reto-
cado la forma y el ángulo de los ta-
cos y se han reforzado los hom-
bros con una nueva estructura
única.•

DICIEMBRE 2010 agrotécnica
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Va por delante.

[111115

III

Nueva LEXION.

Una máquina exitosa, ahora todavía mejor.

Las cosechadoras de CLAAS de altas prestaciones toman ahora un
nuevo camino, inspirado por nuestros clientes, cuyas expectativas son
nuestra motivación para alcanzar la excelencia en nuestros productos.

El resultado, la nueva LEXION.

lexion.claas.es
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Neumático agrícola radial Firestone Performer 70

AMPLIACIÓN DE UNA
EXITOSA GAMA
Firestone Europa ha ampliado su nueva gama Performer con el
lanzamiento del Performer 70 radial para tractores de media-alta

potencia para aplicaciones agrícolas genéricas. Este neumático se

fabrica en Puente de San Miguel (Cantabria).

I nuevo Performer 70 es-
tá diseñado con las últi-
mas tecnologías de fabri-
cación y banda de roda-

dura de Bridgestone, para dar res-
puesta a las exigencias actuales
del sector agrícola europeo de
mayor eficiencia en operaciones
a gran escala, mayor velocidad en
carretera y un uso más intensivo
del equipamiento. Su producción
se realiza en la planta especiali-
zada en neumáticos agrícolas de
Puente de San Miguel (Canta-
bria).

La ampliación de la gama Per-
former supone la continuación del
programa de innovación dieñado
por Firestone en el segmento agrí-
cola. Comparado con los neumá-
ticos R6000 y el R8000 a los que
reemplaza, el Perfomer 70 propor-
ciona más tracción, mayor vida útil
de la banda de rodadura y supe-
rior límite de velocidad en carre-
tera.

44

Las series 70 son el segundo
mayor segmento del mercado de
neumáticos agrícolas radiales y han
crecido de manera constante en la
última década. El lanzamiento si-
gue a la exitosa introducción en el
mercado por parte de Firestone de
la serie estándar Performer 85 en
2009, que, según la compañía, ha
tenido una respuesta muy positiva
por parte de los consumidores gra-
cias a sus prestaciones.

El Performer 70 ofrece el di-
seño exclusivo de Firestone Dual-
Angle Lug para mejorar la tracción,
ampliar la capacidad de desemba-
rro y una baja compactación del
terreno. La construcción cuenta
con un radio de la corona más
grande que la anterior línea de Fi-

restone, con hombros más redon-
deados en la banda de rodadura,
proporcionando una superficie de
contacto más plana, reduciendo
la compactación del terreno y mi-
nimizando los daños sobre éste.

Para labores de transporte, la
banda de rodadura más plana per-
mite una distribución más unifor-
me de la carga, lo que se tradu-
ce en un desgaste más uniforme
de la banda de rodadura y una
mayor vida útil del neumático, así
como una mayor comodidad de
conducción a la máxima veloci-
dad que permita la legislación de
cada país (toda la línea Performer
70 está en los índices de veloci-
dad DIE).

I Pruebas de campo

Antes de su lanzamiento, la
compañía ha efectuado todo tipo
de ensayos para comprobar que
el nuevo Firestone Performer 70
supera a su predecesor en trac-
ción y productividad. Basado en
pruebas realizadas sobre suelos
de condiciones arcillosas ligeras y
medias, el Performer 70 es un
3.1% más rápido que su compe-
tidor más próximo ofreciendo una
ventaja de más de 0.7 hectáreas
en un periodo de 24 horas.

Disponible en toda Europa a
lo largo del verano 2010, el Fires-
tone Perfomer 70 ha ampliado su
gama en 15 medidas, más otras
dos medidas con un incremento
del índice de carga para aplicacio-
nes especiales.•
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VN Gradas de Discos

VN MasterDrill neumática VN MasterDrill combinada
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VN ©plus Arados

VN MasterCut desplazables

Una buena cosecha comienza antes
de siembra. Vogel & Noot como el
mayor fabricante de arados de la
Unión Europea, es a su vez especia-
lista en todas las áreas de prepara-
ción de suelo y siembra. Disponemos
de profesionales a su servicio.

¡Pregúntenos!

VOGEL U NOOT
SOIL SOLUTIONS

TECNOLOGIA PARA
PROFESIONALES

VOGEL & NOOT • ESPAÑA, S.A.U.

Carretera de Albelda sin' E-22550 Tamarite de Litera (Huesca)
Teléfono: 974 422807 • Fax: 974 421595 • vnespana@svt.es • www.vogel-noot.info

VOGEL U NOOT
SOIL SOLUTIONS
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Panoramic sobre orugas P25.5C
Un prototipo que atestigua el liderazgo de Merlo

en el desarrollo de nuevas tecnologías

El nuevo Panoramic compacto sobre
orugas P 25.5 C es la síntesis del
concepto de manipulador telescópico
todoterreno especializado para
trabajar en contextos imposibles, en
los que, por ejemplo, el barro, los
agujeros y los badenes limitan las
prestaciones de un manipulador
tradicional. El prototipo atestigua el
liderazgo de Merlo en el desarrollo
de nuevas tecnologías.

E

l brazo telescópico es del tipo de una sola sección, utiliza-
do durante años en los modelos Merlo tradicionales. In-
cluye un sistema de extensión muy seguro, gracias a que

está completamente recogido dentro de la estructura del brazo ex-
tendido.

La capacidad máxima es de 2.500 kg, la altura de elevación
llega a los 5 metros, dispone de un motor turbo con potencia de
75 kW y pesa menos de 4 toneladas.

Optimiza sus prestaciones el bastidor con cuchilla abre-pista
delantera de accionamiento hidráulico, que funciona de elemen-
to estabilizador.



El carro sobre orugas es fruto del diseño y producción inte-
grada de Merlo. Destaca la calidad técnica y la eficacia práctica
del tren de rodamiento con rodillos oscilantes para ayudar a las
orugas a seguir la conformación del terreno mejorando la adhe-

rencia.
La transmisión es hidrostática e incluye dos bombas con

cilindrada variable que alimentan un motor hidráulico en ca-
da una de las orugas. Los mandos son independientes, y per-
miten realizar la contra-rotación de las orugas. La velocidad
de desplazamiento es 15 km/h.

La máquina tiene una anchura de 1.800 mm,

lo que proporciona una gran versatilidad, así
como una longitud inferior a 4 metros, que
permite maniobrar de forma muy eficaz en los
espacios reducidos.

n.	 . Como característica exclusiva del nuevo P 25.5 C, des-
taca su cabina amplia y cómoda, la misma que llevan los
manipuladores telescópicos Merlo, en la que se mantiene
un alto nivel de confort, visibilidad y seguridad.

7eeel

n-,

www.merlo.com



número de
oscilaciones
completas de
la masa en un se-
gundo, por lo que
será la inversa del pe-
riodo (f = 1 /T). Una vibra-
ción sinusoidal se puede ca-
racterizar mediante su frecuencia
y el valor máximo que alcanza su
aceleración (Figura 1)

La aceleración eficaz está vin-
culada al concepto de energía vi-
bratoria, y se calcula como raíz
cuadrada de valor medio de las
aceleraciones. La 'densidad es-
pectral de potencia' (DSP) es el
cociente que se obtiene dividien-
do el cuadrado del valor eficaz de

la aceleración, medido con filtros
terciarios, por la anchura de ban-
da de dichos filtros. Generalmen-
te se relaciona el espectro de fre-
cuencias en abcisas con la densi-
dad espectral de potencia (DSP)
en ordenadas. La función de DSP
informa sobre la cantidad de ener-
gía vibratoria presente en cada
banda de frecuencia.

VIBRACIONES MECÁNICAS EN EL
PUESTO DE CONDUCCIÓN DE
LOS TRACTORES AGRÍCOLAS

Parte 1.- Efecto nocivo de las vibraciones de baja frecuencia

Abrimos una nueva serie

de artículos dedicados a

analizar los aspectos más

importantes relacionados

con el ruido y las

vibraciones y demás

factores ambientales que

afectan al conductor.

LUIS MÁRQUEZ

L

as vibraciones mecánicas
son movimientos oscilato-
rios de una o varias masas
or el efecto de diferentes

solicitaciones, y pueden definirse
por las aceleraciones que se pro-
ducen, o por las velocidades o
desplazamientos de las mismas,
con frecuencias de menos de 1
kHz. Las vibraciones con frecuen-
cias comprendidas entre 20 Hz y
15 KHz se conocen como vibra-
ciones sonoras (ruidos y sonido).

Un ejemplo de vibración sen-
cilla es la conocida como sinusoi-
dal. En ella se denomina periodo
el tiempo (T) que separa la vuelta
al mismo punto y en el mismo
sentido de la masa sometida a la
vibración. La frecuencia (f) es el
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Una vibración se denomina
aleatoria cuando no es previsible
en un instante determinado, co-
rrespondiendo a este tipo la ma-
yor parte de las vibraciones rea-
les. Cualquier vibración aleatoria
puede descomponerse en una su-
ma de funciones de frecuencias
diferentes y contiguas, obtenién-

dose así su espectro de frecuen-
cias.

I

Efecto de las
vibraciones sobre el
tractorista

Considerando que el paso de
un hombre cuando camina supo-
ne un avance de 0.75 m, en su
tronco, y como consecuencia del
movimiento, se producen una os-
cilación con frecuencia de 1.67 Hz

(100 vibraciones/minuto), que la
estructura ósea de la columna ver-
tebral aguantan sin dificultad. Sin
embargo, las frecuencias domi-
nantes en los tractores agrícolas
superan este valor y se mantienen
en el intervalo de 2 a 4 Hz.

Además, las vibraciones que
llegan al puesto de conducción,

medidas en la base del asiento y
según la dirección vertical (eje Z),
alcanzan valores para la acelera-
ción eficaz entre 0.2 y 2.8 m/s2,

con un valor medio de 0.7 m/s2.

Las aceleraciones eficaces en los
eje X (delantero-trasero) e Y (late-
ral) son menores, con valores en-
tre 0.2 y 1.0 m/s 2 , y un valor me-
dio de 0.5 m/s2 . En consecuencia,
se llegan a superar los límites es-
tablecidos por la norma ISO 2631

(Figura 4) como límites de 'reduc-
ción de eficacia por fatiga.

Esto explica que, comparan-
do los daños en la columna verte-
bral (hernia discal) que se produ-
cían en los tractoristas habituales
para los comienzos de la mecani-
zación de la agricultura, con los de
los trabajadores en otras activida-
des, incluso en las consideradas
como muy duras, los tractoristas
eran los más afectados, como se
puede observar en la Figura 5.

El individuo sometido a vibra-
ciones de tronco se comporta co-
mo un sistema pasivo, pudiéndo-
se asimilar cada parta del cuerpo
a un sistema de masas unidas por
elementos visco-elásticos (resor-
tes y amortiguadores). Los fenó-

FIGURA 1.- VARIACIÓN DE LA ACELERACIÓN EN
UNA VIBRACIÓN SINUSOIDAL Y ESPECTRO

DE FRECUENCIA

FIGURA 2.- VARIACIÓN DE LA ACELERACIÓN
EN UNA VIBRACIÓN ALEATORIA

FIGURA 3.- REPRESENTACIÓN DE LA ENERGÍA
VIBRATORIA EN FUNCIÓN DE LA

FRECUENCIA
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FIGURA 4.- LÍMITES PARA LA ACELERACIÓN
EFICAZ SEGÚN LA NORMA ISO 2631 EN

FUNCIÓN DE LA FRECUENCIA DE LA
VIBRACIÓN
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FIGURA 5- DAÑOS EN LA COLUMNA EN
FUNCIÓN DE LA EDAD Y EL TIPO DE

ACTIVIDAD
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menos de resonancia de las ma-
sas corporales tienen sus conse-
cuencias, y producen amplifica-
ción de las vibraciones que afec-
tan negativamente al sujeto que
las recibe. En la Figura 6 se pre-
sentan las frecuencias de reso-
nancia de las diferentes partes del
cuerpo humano en posición de pié

FIGURA 6.- FRECUENCIAS DE
RESONANCIA DE DIFERENTES ÓRGANOS

DEL CUERPO HUMANO ( BRUEL & KJAER)
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y sentado. En la misma se puede
observar que los omoplatos apo-
yados en la columna tiene su fre-
cuencia de resonancia entre 4 y 5
Hz, muy próxima a la que se al-
canza en la base del asiento de los
tractores agrícolas sin suspensión
primaria. Algo similar sucede con
el conjunto de la masa abdominal
(resonancia entre 4 y 8 Hz).

En resumen, frente a las vibra-
ciones verticales, el cuerpo se
comporta sometido a frecuencias
inferiores a 2 Hz, como una masa
simple sin resonancia interna,
mientras que entre 3 y 6 Hz y en-
tre 11 y 14 Hz se producen dos
modos de resonancia.

En el primero de ellos la co-
lumna vertebral se estira y acorta
sucesivamente, y el movimiento
se amplifica en la parte superior
con una relación de 1.5 a 4 para la
frecuencia de resonancia. Con el
segundo grupo frecuencias se pro-
duce una compresión axial del
tronco. Al comportamiento del
tronco se asocia el movimiento de
las vísceras que depende de la
elasticidad de las paredes que las
rodean.

Las vibraciones con frecuen-
cias superiores a 20 Hz son gene-
ralmente atenuadas por las partes
blandas del cuerpo.

Las vibraciones hori-
zontales provocan en la ca-
beza movimientos latera-
les en frecuencias de 1-2
Hz, y de 2-3 Hz y 5-6 Hz
en sentido antero-poste-
rior. En todos los casos el
movimiento de la cabeza
se atenúa, pero se ampli-
fica en el busto y los
miembros. Las resonan-
cias son debidas principal-
mente la flexión lombo-
dorsal de la columna ver-
tebral y a las cervicales.

El efecto de las vibra-
ciones sobre el sujeto que
las recibe depende:
• De la intensidad de las

vibraciones, con una res-
puesta lineal para acele-
raciones pico entre 1 y
5 m/s'.

• Del tono muscular.
• De la ropa y los elementos de

protección sobre zonas del cuer-
po consideradas como críticas.

• De las características del indivi-
duo: talla, peso, edad y sexo.

• De la posición en la que se en-
cuentra en el individuo (asiento
y respaldo).

La percepción del sujeto so-
metido a vibraciones es conse-
cuencia principalmente de la di-
rección y forma de excitación y de
la duración de la exposición, ade-
más de otros factores que depen-
den del individuo, del trabajo y del
entorno físico.

Para frecuencias comprendi-
das entre 1 y 3 Hz, tanto si está
sentado como de pie, es más sen-
sible a las vibraciones horizonta-
les que a las verticales del conjun-
to del cuerpo. Por encima de 3 Hz
la situación tiende a invertirse y
dependen de la postura. Una vi-
bración multidireccional siempre
resulta más molesta. Para el mis-
mo valor eficaz de la aceleración
ponderada en frecuencia, el indi-
viduo es más sensible a las vibra-
ciones con choques y a las fluc-
tuantes que a las uniformes.

Las molestias producidas por
las vibraciones se toleran peor a

DICIEMBRE 2010 agrotécnica
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medida que aumenta el tiempo de
exposición. Puede establecerse
una relación aproximada para las
molestias que produce una vibra-
ción muy corta (del orden de se-
gundos) del tipo:

(amplitud de la aceleración)4
x tiempo = constante

Para las vibraciones que actú-
an durante un tiempo prolongado,
las molestias se pueden definir co-
mo una función débilmente cre-
ciente del tiempo.

Tomando como referencia las
ISO 2631, los valores aproxima-
dos de la reacción probable a di-
ferentes valores de aceleración
equivalente son:

El efecto nocivo de las vibra-
ciones que afectan a los conduc-
tores de los tractores agrícolas es-
tá relacionado con la aceleración
eficaz del fenómeno vibratorio y

con el tiempo de permanencia. Es-
to se conoce como dosis de vibra-
ción. Se estima que el riesgo pa-
tológico está en función de la
energía total absorbido por el in-

Donde a i es la aceleración del
vehículo, y t i la duración de la ex-
posición en años.

Para evaluar la exposición de
los individuos a las vibraciones se
necesita determinar la intensidad
vibratoria en función de la tarea y
estimar la duración media corres-
pondiente a la jornada.

La medida de las vibraciones
habrá que realizarla según los
tres ejes coordenados X, Y, Z, uti-
lizando captadores conocidos co-
mo acelerómetros. A partir de los
registros se calculan las acelera-
ciones equivalentes ponderadas
en frecuencia (m/s 2 ). En la Figu-
ra 8 se presenta gráficamente los
límites admisibles para la expo-
sición diaria de las vibraciones
que recibe el individuo (norma
AFNOR NF E 90-401-2). Los ace-
lerómetros en los tractores agrí-
colas se deben situar sobre el si-
llín del asiento, y en el suelo de
la cabina, lo más próximo posi-
ble a la base del asiento, para va-
lorar la capacidad de amortigua-
ción de la suspensión del asien-
to.•

Aceleración eficaz (m/s')

< 0.3

Nivel de molestia
confortable

0.3 — 0.6 ligeramente molesto
0.5 —1.0 relativamente molesto
0.8-1.6 molesto
1.2 — 2.5 muy molesto

> 2.5 extremadamente molesto
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dividuo a lo largo de su vida, cuan-
tificada según la expresión mate-
mática:

Dosis = (E ai4

FIGURA 7- MEDIDA DE LAS VIBRACIONES EN CAMPO
CON UN ANALIZADOR DE DOS CANALES

FIGURA 8- EVALUACIÓN DE LA EXPOSICIÓN DE LOS INDIVIDUOS
A LAS VIBRACIONES GLOBALES DE CUERPO. (SEGÚN NF E 90-401-2)
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XXIII Demostración Internacional de Recolección Mecanizada del Olivar

UN SECTCIPN
PERMANENTE
EVOLUCI
El pasado 16 de

diciembre se celebró en el

Cortijo del Rincón, situado

en el término municipal

de Villanueva de Bogas

(Toledo), la XXIII

Demostración

Internacional dedicada a

la recolección

mecanizada del olivar.

MIGUEL DEL CAMPO SERRANO

Villanueva de Bogas (Toledo)

S

e puede decir que entre
todas las Demostraciones
que organiza el Ministerio
de Medio Ambiente y

Medio Rural y Marino, las que se
dedican al olivar se caracterizan
por la gran afluencia de público,

seguramente por la importancia
del olivar en España, que ocupa
unas 2.5 millones de hectáreas,
equivalente el 13% de la superfi-
cie cultivada, con más de medio
millón de cultivadores. También
porque en la mecanización de la
recolección se ha avanzado mu-
cho, pero todavía queda bastante
por hacer, especialmente como
consecuencia de que el cultivo no
ofrece características homogéne-
as en las diferentes regiones es-

pañolas, ni siquiera en las diferen-
tes zonas de una misma región.

El olivar en Castilla-La Mancha
ofrece unas características de de-
sarrollo diferenciadas por las par-
ticularidades del clima y del suelo,
especialmente en las proximida-
des de los Montes de Toledo. Los
suelos poco profundos y pedrego-
sos, con un clima relativamente
seco y frío, pero dentro de los lí-
mites climáticos de permite el de-
sarrollo del olivo, ha llevado a unos

54
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marcos de plantación del olivar
muy amplios, que facilitan la me-
canización, pero en los que el de-
sarrollo de copa de los árboles es
limitado, tomando en considera-
ción la edad centenaria de los ár-
boles y el grosor de sus troncos.

En estas regiones tradicional-
mente se venía realizando la reco-
lección manual mediante "orde-
ño': especialmente como conse-
cuencia de la pequeña dimensión
de las explotaciones, y recurrien-
do a la mano de obra familiar, pe-
ro la reducción y el encarecimien-
to de la mano de obra, ha produ-
cido una progresiva mecanización
de la recolección, especialmente
en lo que respecta al vareo meca-
nizado, junto con la introducción
de los vibradores de tronco con
paraguas.

Hay que destacar que el olivar
sobre el que se realizó la demos-
tración no estaba especialmente
adaptado a la recolección meca-
nizada con vibradores y paraguas,
ya que el tipo de poda hacía difícil
el agarre de tronco mediante los
cabezales, y la presencia de varios
pies creaba algunos problemas pa-
ra el desplegado de los paraguas.
Las mejoras que los diferentes fa-
bricantes han introducido en sus
equipos pusieron de manifiesto
que se podría conseguir el derri-
bo y la recogida de la aceituna,

aunque para ello se necesitara in-
troducir sistemas hidráulicos más
complejos en el diseño de los vi-
bradores.

I Vibradores de tronco e
interceptores

De los 78 equipos presenta-
dos, 18 pertenecían a la categoría
de 'vibradores de olivos', de los
cuales 6 incluían interceptor de la
aceituna derribada mediante para-
guas invertido. Cabe resaltar que
junto con los vibradores y para-

guas adaptados al tractor, en algu-
nos casos aprovechando la estruc-
tura de un cargador frontal, tam-
bién se pudo apreciar el trabajo de
otros colocados sobre cargadoras
telescópicas, y otros vehículos au-
topropulsados con bandas de go-
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ConferenAs y coloquios
Como viene siendo habitual, una vez finalizada la
Demostración en el campo, se celebraron, en la Casa de la
Cultura de Villanueva de Bogas, dos conferencias a cargo de
especialistas del sector.
En la primera de ellas, el Prof. Andrés Porras, de la EUITA de
Ciudad Real, analizó la evolución de la tecnología mecánica
para la recolección de la aceituna en sus diferentes etapas,
para finalizar con una comparación entre lo que sería la
mecanización de las nuevas plantaciones intensivas y
superintensivas, y lo que cabría esperan en relación con las
producciones a lo largo de la vida útil de las mismas.
En la segunda, el Jefe del Servicio del Olivar y del Aceite del
MARM, Aníbal Jiménez Sánchez presentó las perspectivas del
Sector Olivarero en España y en el mundo, destacando el
papel preponderante de la olivicultura española, tanto en el
conjunto de los países de la UE como en el contexto global.
Con la presencia de las autoridades de del Dirección General
de Recursos Agrícolas y Manaderos del Ministerio de Medio
Ambiente y Medio Rural y Marino, y de las Consejería de
Agricultura y Desarrollo Rural de la Junta de Comunidades de
Castilla-La Mancha, entidades organizadoras de la
demostración, se dio por finalizada la Jornada, en la que

colaboraron el
Ayuntamiento de
Villanueva de Bogas,
ANSEMAT, la Caja
Rural de Toledo y las
empresas Mora
Industrial y Sierra del
Buey, que cedió al finca
Cortijo del Rincón en la
que se realizó la
Demostración.
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ma triangulares. Han pasado ya
bastantes años desde que pare-
cieron los primeros vibradores de
tronco adaptados al olivar con los
principios de vibración multi-direc-
cional que ahora se utilizan, pero
lo más significativo ha sido la evo-
lución en el diseño de los siste-
mas hidráulicos para hacerlos más
eficientes desde el punto de vis-
ta energético, con menor deman-
da de potencia en los tractores, y
más fiables en todos sus compo-
nentes.

La oferta es lo suficientemen-
te amplia para que el comprador
pueda elegir la solución que me-
jor se adapte a las características
de sus árboles, ya que el derribo
de la aceituna se consigue por el
efecto combinado de la pinza del
vibrador con su sistema de vibra-
ción y el conjunto de la masa del
árbol sobre el que actúa.

o

I Vareadores manuales

Se puede decir que todas las
empresas que ofrecen vareado-
res manuales accionados con mo-
tor térmico o eléctrico estuvieron
presentes en la Demostración. Se
presentaron un total de 28 mode-
los (de 14 empresas) con diferen-
cias en el sistema productor de la
energía vibratoria (motor térmico
o eléctrico) y en la forma de actuar
sobre el árbol. A este respecto,
los sistemas de gancho para ac-
tuar sobre las ramas secundarias
y los sistemas de peine de acción
directa sobre la vegetación con
presencia de aceituna compiten
en el mercado, con ventajas rela-
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tivas en función de la forma de ár-
bol y de la zona en la que se agru-
pa la mayor parte de la cosecha.

I Tendido y retirada de
mallas

La pedregosidad del suelo en
el olivar en que se realizó la demos-
tración, característica común en la
mayoría de los olivares de la región
no permitía la utilización directa de
las barredoras. Por ello el trabajo
de los sopladores se tuvo que limi-
tar al movimiento de la aceituna de-
rribada sobre las mallas.

Estuvieron presentes algunos
equipos para ayudar al extendido
y a la recogida de las mallas, pe-
ro en general ofrecían soluciones
parciales vinculadas a la habilidad
de las personas que actuaban co-
mo mano de obra auxiliar.

También se pudieron ver tra-
bajando otras máquinas relaciona-
das con el olivar, aunque no for-
man parte de lo que se considera
equipo mecánico para la recolec-
ción. Entre ellas, diferente maqui-
naria para la poda, para del des-
brozado y picado de ramas y para
la aplicación de fitosanitarios, co-
mo atomizadores y pulverizadores
neumáticos de mochila.

Cerca de cinco horas de De-
mostración en las que los asisten-
tes pudieron ver trabajar todas las
máquinas presentes, a la vez que
recibían la información técnica di-
recta por parte de os representan-
tes de las diferentes empresas fa-
bricantes y comercializadoras.•
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Nueva planta de galvanización de Joskin en Polonia

El pasado día 5 de noviembre, con

motivo del décimo aniversario de su

fábrica polaca, el grupo Joskin inauguró

su nueva planta de galvanización de

8 700 rn 2 . Más de 700 personas

procedentes de 25 países acudieron a

dicha inauguración, fruto de una

elección estratégica reflexionada

detenidamente, que aspira a mejorar el

control de parle del grupo belga de sus

costos y de la calidad de sus productos.

CONTROLANDO COSTES
Y CALIDAD

11 BORJA MEND1ETA
Trzcianka (Polonia)

F

1 grupo Joskin se articula
alrededor de cuatro uni-
dades de producción. Sci-
	  ma, que es la fabrica más

antigua, implantada en el sitio his-
tórico de Soumagne en Bélgica.
Joskin Polska, que está implanta-
da desde 1999 en Trzcianka, loca-
lidad situada a 110 km al noroes-
te de Poznan en Polonia, que aco-
ge la unidad de galvanización que
ha sido inaugurada. Joskin Bour-
ges en Francia en 2002. Spaw
Tech, que fue construida en 2007
en Andrimont , a 12 km de Sou-
magne. Por tanto, agrupando los
edificios de las 4 unidades del gru-
po, suma un total de 115 000 m2
de superficie cubierta.

La producción del grupo com-
prende 4 líneas de productos prin-
cipales:
• Esparcido de efluentes de gana-

do: cubas de purín, inyectores y
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barras de esparcido de purín, es-
parcidores de estiércol.

• Transporte: remolques agrícolas
y de obras públicas, carros con
trivuelco, remolques de ganado,
remolques de ensilaje y cubas
de agua.

• Programa Cargo: transportado-
res de multi-útiles que permiten
embarcar sobre un mismo cha-
sis, algunos elementos de los
programas de esparcido y de
transporte.

• Mantenimiento de la hierba: Cor-
tacésped, trituradoras, triturado-
ras-desbrozadoras, aireadores
de prados.

I Planta de
galvanización

Antes de colocarse la primera
piedra de esta nueva planta, la gal-
vanización ya era el tratamiento de
superficie más utilizado por el gru-
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Victor Joskin, Administrador Delegado del

Grupo Joskin.

po. Cinco empresas de galvaniza-
ción proveen al grupo actualmente,
lo que genera un gasto de energía
consecuente y, por consiguiente,
costes en proporción, en materia
de gestión de stocks, organización
de flujos de piezas, seguimiento de
facturación y control de calidad.

Tener su propia planta de gal-
vanización permitirá al Grupo re-
ducir costos de manera significa-
tiva bajo dos aspectos esenciales:
• Mejor control de los costos di-

rectos de galvanización, ya que
debe poderse producir menos
caro que al precio al cual se
compraba el trabajo de galvani-
zación.

• Un ahorro en cuanto al transpor-
te: en 2010 Joskin Polska habrá

Didier Joskin, responsable de producción y

gestión.

hecho galvanizar 5 000 tonela-
das; lo que esto representa
1 100 idas y vueltas de camio-
nes, es decir, más de 600 000
km por año; solamente cinco ca-
miones estaban previstos para
dicho trabajo. Es imaginable el
costo y la polución que eso ge-
nera.

I La calidad del material

• Control directo de la calidad del
material y las etapas de produc-
ción.

• Reducción de abastecimientos
que asegura la misma calidad de
cinc para todos los componen-
tes a tratar.

Murielle Joskin, responsable de recursos

humanos y eventos.

• Las amplias zonas de almacena-
miento previstas dentro de la
unidad de galvanización permi-
ten depositar el material —entre
ella las cubas— varios días bajo
techo después del tratamiento,
lo que permite finalizar comple-
tamente el proceso químico de
pasivación.

• En cuanto a la calidad, el fabri-
cante belga ha decidió aplicar el
procedimiento de patentado Du

-rozinq® . Es un método que con-
siste en añadir diversos elemen-
tos en cantidades muy contro-
ladas dentro del baño de galva-
nización, que está equipado con
una bañera de 10 x 2.80 x 3.30
m para controlar la reacción de
hierro-zinc, la cual determina to-
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con embaulado de
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Pasivación-colocación de una
película de protección que

disminuye considerablemente la
velocidad de formación de la

corrosión blanca

Edificio
administrativo

ESQUEMA DEL PROCESO PRODUCTIVO DE LA FÁBRICA DE JOSKIN POLSKA

René-Xavier Gérard, Director de Joskin Polska.

das las otras características de
la aleación de zinc.

• Joskin ha querido sacar prove-
cho de todas las técnicas más
modernas en Europa: alimenta-
ción y manutención enteramen-
te automatizadas, campana de
aspiración para el lavado perma-
nente de todas las emanaciones
de pre-tratamiento, secado y re-
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frigeración con recuperación de
calor, embaulado integral del ba-
ño del cinc con tratamiento con-
tinuo de los humos, norma de
rechazo inferior a la norma euro-
pea, pasivación —deposito de

una película de protección para
garantizar un brillo óptimo— me-
diante un producto sin impacto
sobre el medio ambiente, auto
reciclante y disponible de mane-
ra casi ilimitada.

DICIEMBRE 2010 agrotécnica



ALBERTTULSÁ CAPDEVILA
Gerente de Agritulsä (Riudellots de la Selva -Girona)

"Joskin es1
siempre im

C

on motivo de la inauguración
de la nueva planta de galva-

nización de Joskin en Polonia,
Agrotécnica tuvo la oportunidad de
entrevistar a AlbertTulsä Capdevi-
lla, gerente de Agritulsà, la empre-
sa importadora de los productos
Joskin para las zonas de Girona,
Barcelona y Tarragona, desde ha-
ce dos años, aunque su relación
con la marca es anterior, ya que
también es usuario de sus cubas
de purines, de remolques bañeras,
tanto agrícolas como industriales,
y de remolques de ensilaje.

¿Cuáles fueron las razones
por las que aceptó ser distribui-
dor de Joskin?

Por el tipo de máquinas que
fabrica, su rentabilidad y calidad
del producto, han sido determi-
nantes para que tomara la deci-
sión de contar con ellos, aunque
su producto sea muy específico.
La primera máquina Joskin que
compré hace unos 22 años (una
cuba de purín de 16 000 L ) , sus-
citó dudas entre mis clientes por-
que me decían que era demasia-
do grande y que no serviría para
hacer el trabajo que demandaban.
En aquél entonces, inicié con Jos-
kin una relación que hemos man-
tenido a lo largo de los años, con
momentos muy buenos, y mo-
mentos algo más complicados de-
bido a las modificaciones necesa-
rias al inicio para adaptar sus pro-
ductos a las caracteristicas de
nuestra zona. Yo, como empresa
de servicios, siempre he intenta-
do tener una maquinaria de cali-
dad, rentabilidad y prestaciones

superiores a lo que es normal en
la zona y Joskin siempre ha sido
la marca que me ha proporciona-
do esa diferencia de producto.

En la actualidad, el tema de
aplicación de purines se está es-
pecializando mucho y precisa de
máquinas muy concretas y muy
específicas para aplicar correcta-
mente el purín en el campo, Jos-
kin es el fabricante que tiene la ga-
ma mas completa y competitiva
en este apartado, además de los
otros sectores que toca, como el
tema de los esparcidores de es-
tiercol, bañeras de transporte, re-
molques de ensilaje y ganado, ai-
readores y desbrozadoras de pra-
dera, etc.

Un tema que preocupa a la
mayoría de profesionales, sobre
todo en máquinas de precio
'considerable', es el servicio
postventa. ¿Cuál es el grado de
satisfacción del cliente de Jos-
kin al respecto?

Como ya he dicho, fui cliente
antes que importador, y la gran di-
ferencia que encontré respecto a
otras marcas es que, cuando hu-
bo un problema, incluso fuera del
periodo de garantía, estuvo allí y

se preocupó de razonar el porqué
del problema. Nuestra gran rela-
ción se forjó tras un problema que
tuvieron sus máquinas para adap-
tarse al terreno de mi zona. Jos -

km n demostró realmente que se
preocupaba por dar soluciones a
los problemas que surgieron de-
bido al trabajo de sus máquinas
en unas condiciones que la mar-
ca desconocía. Aquella respuesta
hizo que, desde entonces, mi con-
fianza sea total en la marca. En
más de una ocasión me ha vuel-
to a demostrar que está siempre
cuando se le necesita. No se olvi-
da de sus productos una vez que
se acaba la garantía, sino que ha-
ce un seguimiento. Siempre está
ahí. Está vendiendo en muchos
países con necesidades y carac-
terísticas distintas.

¿Cuál es su valoración sobre
la planta de galvanización que
acaba de inaugurar Joskin?

Estoy muy contento de que ha-
ya apostado decididamente por el
tema de la galvanización. La expe-
riencia me dice que la pintura, por
muy buena que sea, tiene fecha de
caducidad (cinco, seis, ocho, diez
años, dependiendo de las horas y

DICIEMBRE 2010agrotécnica
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la zona en que trabaje). En la ven-
ta del producto usado, si el estado
general visible no es aceptable, el
precio puede disminuir hasta en un
50% o más del valor que tiene en
ese momento, lo que significa que,
aunque técnicamente la máquina
sea válida, a efectos prácticos, la
máquina se devalúa; una máquina
galvanizada, sobre todo las que es-
tán expuestas a estiercol y purines,
mantienes un aspecto visible al pa-
so de los años muy superior a las
máquinas pintadas. Me ofrece una
gran tranquilidad y satisfacción po-
der vender el producto galvaniza-
do a precio normal. Se que el agri-
cultor que compra una máquina
galvanizada, en 10, 12 ,15 años no
va a tener que invertir ni un euro
en repintar la máquina.

Joskin ya galvanizaba con
una empresa externa. Ahora que
lo hace por si misma ¿qué ven-
tajas puede ofrecer?

No por el hecho de que aho-
ra galvanice, el proceso o la dura-
bilidad del mismo va a ser mayor.
Antes lo hacía una empresa ex-
terna con una calidad extrema y
ahora, la calidad seguirá siendo
extrema. Lo que vamos a conse-
guir, tanto a nivel de importador
como a nivel de usuario, es que
se nos ofrezcan, al mismo precio
de pintadas, las máquinas galva-
nizadas. Es decir, que por el mis-
mo precio tendremos una máqui-
na de más prestaciones en cuan-
to a pintura y durabilidad se refie-
re.

Joskin nos va a ofrecer a los
importadores, sin subir los precios,
productos de más calidad, y todo
gracias a que tiene su propio pro-
ceso de galvanización y a que no
depende de empresas externas.

¿Qué hace falta o que le
gustaría que ofreciese la gama
de Joskin a futuro?

Yo pedí hace tiempo, 'medio
en broma', un remolque para en-
silaje y cubas con motor que no
necesitasen acoplarse detrás de
un tractor. Hoy he comprobado
que Joskin lo ha hecho casi reali-
dad. Se ha presentado como no-
vedad, aunque todavía está en fa-
se de prototipo, un chasis con cua-
tro ruedas motrices, con posibili-
dad de montar una caja de ensilaje
y una cuba de purín. Creo que es
una inversión muy grande pero, si
realmente se tiene trabajo todo el
año, es mucho más eficaz este ti-
po de sistema.

El otro producto que nos po-
dría faltar en mi zona, es un tipo
de remolque para esparcir estiér-
col, que a la vez sirviera para en-
silaje. Supondría salir de la espe-
cialización de cada máquina y en-
trar en un producto que hiciera los
dos trabajos. Como importador, lo
veo muy práctico a la hora de ven-
der porque, aunque fuese un pro-
ducto caro, se podría utilizar más
horas al año.

Joskin ya lo ha empezado a
realizar a través de los Ferti-spa-
ce que hemos visto en la presen-
tación. Tenemos unos tamaños
considerables, de dos y tres ejes,
que pueden servir para repartir
estiércol y para ensilaje, pero fal-
ta madurar el proyecto. Es una
suerte que Joskin no esté estan-
cada en unos productos concre-
tos. Está siempre innovando pa-
ra satisfacer a los importadores
de cada país.•
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Sencilla, cómoda y con una alta capacidad
de tracción: La nueva transmisión TTV en el
segmento de media potencia.

El nuevo tractor Agrofarm TN ofrece potencia
a bajo consumo y confort de una transmisión
TN infinitamente variable para un tractor
compacto. Su motor Deutz, moderno y de bajos
consumos, desarrolla hasta 109 CV (80 kW)
y ofrece suficiente potencia para realizar los
trabajos exigentes. La capacidad de tracción
de Agrofarm TN es enorme gracias al modo
'Campo' de la transmisión', además, una serie
de funciones automáticas facilitan al conductor
su tarea diaria. La nueva y espaciosa cabina pro-
porciona una elevada y ergonómica comodidad
de control. Ahora es el momento de cambiar.
Consulte en su concesionario oficial para obte-
ner más información.

DEUTZ
FAHR

ge SAME DEUTZ-FAHR

Es tiempo de cambiar.

El nuevo Agrofarm TTV.
Cambie sus expectativas.

El nuevo Agrofarm TTV en la web:
www.deutz-fahr.com/agrofarmttv
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cosechadoras producidas

• John Deere: Presentación del ~—
Centro Europeo de Tecnología e
Innovación

• Lodovico Bussolati nuevo
Consejero Delegado del Grupo
Same Deutz-Fahr
Lely adquiere el 100% de
Mengele

• Kverneland dominó el Mundial
de Arada

CTUÁLIOAD

Cargadora compacta Bobcat
5630

• Nuevo toldo oscilo-enrollable
teledirigido para las cajas de
ensilaje Joskin. Nueva caja de -
ensilaje Silo-Space 26/50

• Julio Gil presenta la Airsem 4
filas con tren de siembra flotante

SOBRE EL PAPEL	 •1011
• Cosechadoras con sistemas de

trilla axial. Parte 4. La rotativa
Deutz-Fahr 7545 RTS

ENTREVI STA
• Carlos Monreal, Vicepresidente

Global de Agricultura de Topcon
Precision Agricultura (TPA)

'ir FERIAS
• 170 Agrishow: Ribeirao Preto,

Sao Paulo (26-30 de abril)

BIOCOMBUSTIBLES
• Los transportistas españoles

demandarán 150 000 toneladas
al año, lo que puede ser una
oportunidad para la 'agricultura
de secano'

TECNOLOGÍA AGRÍCOLA
• Brasil en el Club of Bologna

CONFERENCIAS
• Visión general y su

aprovechamiento bioenergético
en Brasil

• 20 años de clásicos

Maquinaria para el44.5,
Aprovechamiento de Restos de
Cosecha y Poda

-1.1 IV Demostración de Maquinaria
Agrícola organizada por ASMAVA
en Montada (Valencia)

'Jornadas técnicas sobre 	 -
utilización de la Maquinaria
Agroforestal	 2

CONTACTO EN CAMP
• Tractores Deutz-Fahr Agrof

Profiline/ TTV 420 —430

O DE VISTA
• -	 • Tractores de 'carreras'

• Renah

RTA AL DIRECTOR
Carta abierta a mi amigo, prof.
Luis Márquez. Juan Artigas

• Respuesta. Luis Márquez

NOTICIA
Nace la RageMediterraaea de
John Deere
John Deere Adquisición de parte
de la compañía israelí BHC

• Yves Garin, presidente de
Marketing y Ventas en Europa de
Parts & Service CNH

• Raúl Fresnada, nuevo
responsable de Marketing para
España y Portugal de Case IH

EURO FINANZAS
• Grecia pidió el plan de rescate

financiero
SOBRE EL PAPEL
• Cosechadoras con sistema de

trilla Axial. Parte 3
EMPRESA
• El Grupo Same Deutz-Fahr I;usca.z.,

el equilibrio
• Trelleborg y New Holland

organizan, junto a sus

o LoGíAeRicatn
• os contratistas de maquinaria

agrícola. Parte 2

distribuidores en la zona, 	 AYUDASAYUDAS
curso técnico en Taluv7d 1411: • Planes reducidos''
Reina	 oj • .. .----4.,'' EUROFINANZAS

ENTREVISTAfi_	 ‘14": '	 • El lbex-35 despidió mayo en
• Massimo Bordi, Administrador 4,eZlioio'

+•
Delegado del Grupo Sume Deutt—
Fahr.	 Ir' • El agua en el horizon

PROFESIONALES	 PRODUCTO
• Albert Tulsá, payés del siglo XXI•• Rondomat Vario de Fliegl

--„ • Maquinaria Agrícola Segués
fabrica y comercializo una

AUTO&ENTORNO
• Audi A8 LW12 Quattro

MERCADO,Qraeb
• Las ventas de equipos de

recolección (octubre 2009-abrif„-
2010) "•-•;4'`ar'
Las ventas de tractores 'grandes'
(GG) en España durante 2009

UNTO DE VISA
El mercado potencial de tractores

- EDITORle.• Live,597

fitosanitarios

=4,2' SOBRE EL TERRENO
• *11 Demostración Internacional de

PRODUCTO
• Cosechadoras New Holland

CR9000 Elevation jw. _
• Valtra avanza en strcoinaromiso

medio ambiental
EUROFINANZAS

-II Aprobada la Reforma Laboral
'SOBRE EL PAPEL
• Los enganches para remolques y

máquinas arrastradas
ASOCIACIONES
• IV Jornada de la Cátedra

-;-*Ansemat. Curso 2009/2010
la; • Puesta en marcho del sistema de
!II inspecciones periódicas de los

equipos para la aplicación de

rOtécnica

° •• —
,:emst. re e	 —.11de



JULIO
SUPLEMENTO ESPECIAL

N'AD

wooiriikt,
ENTREVISTA ijak e e • • •

• José Ramón González, 13iriaiir
de Fendt en España

TECNOLOGÍA AGRÍCOLA
• Bases de un 'Plan Estratégico'

para los fabricantes del país. El
desarrollo de la industria de la
maquinaria agrícola argentina

AUTO & ENTORNO
• Nuevo Citroén C4. Prestaciones

de alta gama.

MERCADO
• Las ventas de tractores nuevos - -

en España retroceden un 19% en
los cinco primeros meses del año

• Ventas de tractores 'medianos'
(MM) en España durante 2009..-P,

,r-SOBREEL PAPEL	 FERIAS
• Galiforest. I Monogiefto Forestal - • Las sdipensiones en los tractores 	• 27° Feria Agropecuaria de

10111..

e.	 .e •

4>

5H-

EDITORIAL
• Ladrillos, bu

e	 pitoniso

OBITUARIO
• Querido Paco

NOTICIAat
• Fendt retornó el proyecto Ahead7
• John Deere: Apuesta por la

tecnología EGR para cumplir la
Tier Illb

• Nuevo director de ventas
globales de Pöttinger

EUROFINANZAS
• Polémica por las bajas de

controladores aéreos

SOBRE EL PAPEL
• Los enganches rápidos o

automáticos

EMPRESA
• Inauguración oficial del Centro

Europeo de Tecnología e
Innovación (ETIC) en
Kaiserslautern (Alemania)	 It

68

UNTYDE VIST
El impacto econálte e la_ ,.i";;:"-
ieglamentación europee

• FERIAS

Internacional para el Sur de
Europa

-• FERCAM 2010 (Manzanares —
Ciudad Real, del 14 al 18 de
julio)

TECNOLOGIA AGRÍCOLA
• La mecanización en la 	 .

producción integrada de
remolacha

ENTREVISTA	 ir.
• Mate Lozano Garrido

i

UT08( ENTORNO
Alfa Romeo Giulietta

MERCADO
• Análisis de las ventas de

tractores 'Pequeños' y 'Muy
Pequeños' (PP). Los más
pequeños también sufren

• Prueba en campo de los 	 res	 1	 • Volkswagen PhaetonAGOSTO

B H

...

PUNTO DE VISTA
• La abonadora perfecta
EDITORIAL
• Los unos, los otros y los demás
NOTICIAS
• Kverneland group y Gallignani

desarrollan fa nueva gama de
rotoempacadoras Vicon

• Acuerdo entre Manitou y Toyota
Industries

• Luto en Bobcat por la muerte del
inventor de la cargadora
compacta

• Same Deutz-Fahr: Acuerdo sobre
cargadoras telescópicas con JLG

• Acuerdo de colaboración entre
Michelin y Claus

• Catron Internacional presenta
nueva web

EUROFINANZAS
• El déficit del Estado se reduce a

la mitad
EMPRESA
• JOB aumentó sus beneficios en

2009 y prevé mejorar este año
• El 'gran día de campo' de Fendt

SEPTIEMBRE

ITORIA4
ulio en septiembre

9BITUARIO
• José Antonio Rubio

N Che IAS
• Ansemat. Julio Gil Castro, nuevo

presidente
• John Deere utilizará la

tecnología EGR en los motores de
más de 175 CV

• Nueva revista corporativa de
Checchi&Magli

• Abierta en Madrid la nueva sede
europea de Topcon Precisión
Agriculture

• La cuarta generación familiar
toma el mando del grupo Krone.

• Nueva delegación de Puche
neumáticos y accesorios en
Cartagena

EUROFINANZAS
• Huelga General en España

SOBRE EL PAPEL
• Las suspensiones en los tractores

agrícolas. Parte 2. Suspensiones
de cabina y resultados prácticos

SOBRE EL TERRENO
• Case IH celebra en Albillos

(Burgos) una demostración con
el nuevo Puma CVX

SOBRE EL TERRENO
• Julio Gil celebra en Soria uno

demostración de maquinaria de
siembra directa y aperos

Oras

ENTREVISTA
• Franco Fusignani, Consejero

-Delegado y Presidente de New

Holland Agriculture
• Arild Gjerde, director de Ventas

& Marketing de Kverneland
Group

TECNOLOGÍA AGVIZOLA
• Los accidentes en los 	 -z

tratamientos aéreos y trabajos
de extinción de inc

TRAÇTQR 9.F.-IfIEYEAR

4eiaialej4-ekj.,

A
• Evolución de las ventas dez

trufaren España en 20104
• Los trufares más deseados

OCTUBRE
PUNTO DE VISTA
• Mecanización de las pequeñas

explotaciones

EDITORIAL
• Que venga Pedro Saputo
NOTICIAS
• Entra Aguilar, sale Espinosa 1M

• Agco: Nuevo vicepresidente para
la región EAME

• Agromelca ya tiene	 ribuid
en Grecia

agro
•••••

El. VALOR DE LAS COSAS
BIEN HECHAS

SOBRE EL TERRENO
• El 'Kuhn Seedliner Tour' pasó por

España

TECNOLO -Gil-MGRÍCOLA
• Estimación del consumo de

combustible en la agricultura
española

FERIAS
• Fercam 2011 tendrá rilievo •

director. Cabo anunció su 4'

despedida en la edición del 50°
aniversario

AUTOENTORNO

Landini Rex 90 Al ine -.1,	 ,'	  JVIERCADO.,. ...,........_,•(-21	 .	 ,...	 • .	 r	 % ...-
..› -,-,7e,fr eele, ..c-,3-.5.ek777::- .. _Ventas de tractoriiin España

nie e

agrícolas. Parte 1. La suspensión 	 Castilla y León (Agromaq 2010)
primaria	 EMPRESA

CONVERSACIONES CON	 • New Holland cumple. Clean
*Julio Fernández, Director 	 Energy Leader

General de Kubota España	 • Vuelven las rotoem
Vicon

• Ramón Carnosa, Director
General de Kverneland Group
Ibérica

--›*.	
!gt•-.-•

'28,R	
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EMPRESA
• Presentación Internacional de las

novedades de producto y
tecnológicas de Case IH

• daos Ibérica. Inauguración de
las instalaciones de Meco
Madrid) y presentación de la

4ueva estructura directiva tras la
jubilación de August Moormann

ENTREVISTA
• Andreas Klauser, consejero

delegado y presidente de Case
• Martine Degremont, Directora de

Sima-Simagena.
• Lotear Kriszun, Vicepresidente

Ejecutivo de ventas del Grupe.,,,
(loas	

‘›4".
SOBRE EL TERRENO
• XVII Demostración Internar

de Mecanización del Cultivó
Viñedo, Colmenar de Oreja
(Madrid)

AUTO&ENTO
• Nueva 'traen C4

ERCADO
Maquinaria de recolección:
Campaña 2009-2010

• Evolución de las ventas de
tractores en España (Octubre
2009-Septiembre 2010)	 tr

NOVIEMBRE
PUNTO DE VISTA
• A la defensiva

EDITORIAL
• El papel, el Internet y la Sibila

TRACTOR OF THE YEAR
• Doble reconocimiento. Fendt 828

Vario. Landini Rex 110 F. New
Holland T7.210

SOBRE EL PAPEL
• El sistema de frenada y los

frenos en los tractores agrícolas.
Parte 2. Los dispositivos
mondo y las prestaciones de los
frenos

EIMA 20104*i'
• Negocio Global
• La reforma de lo PA( una

"revolución copernicana"
• Brasil, la oportunidad

sudamericana

• Los mercados emergentes eluden
la crisis

• Las principales novedades
técnicas

• La nueva ruerza de Landini
• La exportación, más importante

que nunca para los empresas
españolas

• RKD quiere consolidar su plan de
internacionalización

- ENTREVISTA
• Ludovico Bussolati, Consejero

Delegado y Franco Artoni,
Vicepresidente Ejecutivo de
Ventas Corporativas, Marketing y
Posventa del Grupo SDF

• Julio Arribas, Director General de
Merla Ibérica

• Gastan Trajtenberg, Director
General de John Deere Italiana

EMPRESA
• John Deere Ibérica presenta la

marca Frontier y la serie de
tractores 60 (99-130 (V)

CLÁSICOS
• Xacobeo 'Clásico'

AUTO&ENTORNO
• Audi 0 5 Hybrid Quattro

MERCADO
• Ventas de tractores de cadenas

en España (2006-2010)
• Evolución de las ventas de

tractores en España (Noviembre
2009-Octubre 2010)

UNTO DE VISTA
• Diferentes caminos para llegar a
- la meta:::	 ,

D !TORAL.,	 .
. La decisión -di Š6ÍÔ

• Hacia una nui%
comercialización (José E. Puente)

N OTI

• Albert Zahalka, nombrado
Presidente de Topcon Precision
Agriculture

EUROFINANZAS
• Estado de alarma por los

controladores

PRODUCTO
• Trelleborg TM900HP 710/70R42
• Pöttinger introduce nue

estándares tecnológicos
sembradora Vitasem

• Bobcat en la granja
• Neumático agrícola radial

Firestone Performer 70
• Michelin MegaX8ib 800/70 R32

SOBRE EL PAPEL
• Vibraciones mecánicas en el

puesto de conducción de los
tractores agrícolas. Parte 1.
Efecto nocivo de lasibraciones
de baja frecuencia -

SOBRE EL TERRENO
• XXIII Demostración Internacional

de Recolección Mecanizada del
Olivar

EMPRESA
• Nueva planta de golvanizacirie

de Joskin en Polonia
• Calidad e investigación, ejes del

éxito de ADR Group
• John Deere Ibérica, símbolo de

1-1
o

Massey Ferguson en Beauvais	 • .

• "glohn Deere: Continúa lo
expansión del EPDC de Bruschal

• Landini y McCormick dominan el
Tractor Pulling en Italia

EUROFINANZAS
• Remodelación eiel Gobierno

PRODUCTO IsiW

• New Holland presentó sus
. -novedades para la próxima

24 -cite*

BRE EL TERRENO
me Deutz-Fahr organizó en

• órdoba la segunda edición de la
jornada 'Tecnología en (ampo'

SOBRE EL PAKI.
• El sistema de frenada y los

frenos en los tractores agrícolas.
arte Vila energía absorbida y

los mecanismos para lo frenada.

NOTICIAS
• Agro completa la adquisición de

Laverda
• Feria de Valladolid trabaja en la

segunda edición de Agraria
• New Holland reconoce el

esfuerzo de Javier Calvo y
Agriauto Remón en el desarrollo
de las vendimiadoras

• Muere el presidente ejecutivo del
Consejo de Administración del
Grupo Krone

• Fallece en Barcelona el
responsable de John Deere para
el mercado ruso

EUROFINANZAS
• Activado el rescate a Irlanda -F,1,

OPINIÓN EXTettele-
z- -

ciet.

4.-.

• 100 000 motores Agco Sisu lío ej. ÁUTO&ENTORNO
Power fabricados en Brasil 	 • Mercedes Clase CLS

• Goodyear vende a Titan sus	 • Presidente de Ganvam:
i44

'41;2' divisiones agrícolas de Europa y	 .,.> - Convrtamos la crisis en4.

América Latina

• El Grupo AGCO muestra su	 tusiasmo
interés por adquirir CNH	 •	

BRÉELIWRRENO• Agco celebra el 50 aniversario dee,
Congreso Europeo de Agriculturala producción de tractores

.	Conservación._

oportunidad"

• Trelleborg compra el grupo Watt 	 MERCADO
Tyre, especialista en neumáticos,	 • Ventas de tractores en España,
industriales	 los once primeros meses

consultar los contenidos de años anteriores e

4>iikeeAr;	 ‘•NleiKnftrer‘,Itg
tv.:11b;N\.n..-_,:p::,

• Milit

"Ileemee respeeder a las
expectativas e -, calidad"



Radrizzoni, 'Marde ADR

Group, junto a su hijo Daniele

CI3

E

Un nuevo banco dinamométrico inercial demuestra su decidida apuesta
por la I+D

CALIDAD E INVESTIGACIÓN,
EJES DEL ÉXITO DE

ADR GROUP
ADR Group es uno de los

más importantes

fabricantes mundiales de

ejes, suspensiones y

frenos para vehículos

agrícolas e industriales,

con unidades productivas

en Italia, Francia,

Alemania, Brasil y China.

Su Presidente, Flavio

Radrizzani, considera que

la calidad y la

investigación son las

claves de su éxito.

ÁNGEL PÉREZ

Uboldo (Italia)

E

1Grupo Adr no ha cesado
	  de evolucionar en desde

que iniciara su actividad
en 1954. Hoy en día es

uno de los más importantes fabri-
cantes mundiales de ejes, siste-
mas de suspensión y frenos para
vehículos agrícolas e industriales.

Investigación y calidad han si-
do dos conceptos clave para su

70

desarrollo. La confianza demostra-
da por sus clientes se ha ido ex-
tendiendo por todo el mundo y, en
la actualidad, cuenta con presen-
cia directa en diferentes países y
continentes.

El incesante crecimiento ha
dado como resultado la adquisi-
ción de empresas tan importan-
tes como la francesa Colaert Es-
sieux o la polaca AnN y operacio-
nes estratégicas como las joint-
ventures en China y en Brasil.

Con un volumen de factura-
ción consolidado de 180 millones
de euros y una plantilla total que
supera las 850 personas, distribui-
das en sus diferentes sociedades
e integradas en sus unidades pro-
ductivas de Italia, Francia, Alema-
nia, Brasil y China, Adr es un gru-

po líder a nivel mundial capaz de
ofrecer, únicamente para aplica-
ciones agrícolas, una gama com-
pleta de ejes y suspensiones que
soportan desde 500 kg a 50 tone-
ladas.

Una trayectoria así permite a
ADA tener una extensa cartera
de clientes, que representa la ma-
yor parte del mercado de los fa-
bricantes de maquinaria agrícola.
En el producto, en el servicio, en
la gama, en la asistencia posven-
ta, en I+D... el Grupo apuesta de-
cididamente por la calidad, y pa-
ra ello realiza importantes inver-
siones para mejorar todo lo que
rodea a su oferta de producto uti-
lizando los últimos avances tec-
nológicos y desarrollos de soft-
ware exclusivos.

DICIEMBRE 2010 agrotécnica



I Calidad a prueba Desde Uboldo a todo el mundo

Giovanni Radrizzoni y su esposa.

Nuevo banco dinamométrico Inercia

C13

h_
12.
E

El Grupo ADA ha afrontado in-
versiones importantes para certifi-
car, mediante pruebas prácticas de
laboratorio, la calidad y las presta-
ciones de sus sistemas de freno.
También contará con un banco di-
namométrico inercial de última ge-
neración.

Una de las claves del éxito de
ADR y de su constante evolución
a lo largo de los años ha sido su
ánimo permanente por buscar so-
luciones a los retos del futuro.
Una de las zonas más especiales
y mejor protegidas de las insta-
laciones que el Grupo tiene en
Uboldo (Italia) es el Centro de In-
vestigación y Experimentación,
una sala con máquinas de muy
distinto tipo, a las que acaba de
unirse un nuevo banco de prue-
bas que permite simular el rendi-
miento de frenado de un remol-
que con una carga superior a las
20 toneladas.

El banco de pruebas, que ha
supuesto una inversión importan-
te, es capaz de reproducir cargas
y velocidades que superan el do-
ble de lo permitido por la regla-
mentación para la agricultura. Se
trata de una máquina, cuyos prin-
cipales componentes son de la
marca Siemens, que tiene una lon-
gitud de 10 metros, una altura de
3 m y un peso de 50 toneladas.
Su entrada en funcionamiento es-
tá prevista para principios de 2011,

En 1954, en plena
recuperación europea, nace
en Uboldo (provincia de
Varese, Italia) la Radrizzani
Giovanni, una pequeña
empresa familiar para
realizar trabajos bajo
contrato. Giovanni
Radrizzani y su esposa
habían puesto en marcha
una iniciativa que
rápidamente tuvo muy buena acogida.
En la década de los '60 ADR se especializaba en la
producción de ejes agrícolas. El prestigio traspasó las
fronteras y a principios de los '70 comenzaron las
exportaciones, que se convirtieron en un elemento
fundamental para la compañía, que a principios de los '80
crea Italruote, sociedad dedicada a la producción de discos
para ruedas.
En los '90 se acrecienta el desarrollo con la adquisición de
la sociedad francesa Colaert Essieux, con sede en Lille,
primer fabricante europeo del sector en producir y
comercializar suspensiones completas para remolques
agrícolas, y de Tyremart, su distribuidor en los países
anglosajones. En 1996 nace la polaca ATW, 'cabeza de
puente' para futura expansión en los mercados emergentes
de Europa Central y del Este y las repúblicas de la antigua
Unión Soviética.
Con el nuevo milenio, el Grupo apuesta por la consolidación
mediante fuertes inversiones industriales y la construcción de
nuevas instalaciones para dar cabida a las operaciones
futuras. También se inicia una reestructuración financiera y
organizativa con la creación del holding Rpf, al tiempo que
sigue decidido su expansión asiática y sudamericana
mediante la creación, en China y Brasil, de joint ventures
destinadas a introducir los productos ADR en estos mercados.

AILA
una vez calibrada y puesta a pun-
to.

El sistema, completamente in-
formatizado, permite comprobar
el sistema de freno a velocidades
de hasta 120 km/h, en condicio-
nes análogas a las de su uso en
carreteras, aunque también se uti-
lizará para verificar los resultados
sobre ejes para uso agrícola e in-
cluso para uso industrial.

I Presencia global

El Grupo ADA cuenta hoy en

día con nueve instalaciones, repar-

71
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de 140 000 m 2 , emplean a cerca dio anual del 10%.

EVOLUCIÓN CONSTANTE DE
PRODUCTO
La extensa oferta de producto de Adr refleja su compromiso constante por la
evolución. Son muchas las novedades presentadas en sus más de 50 años de

existencia y muchas de ellas han supuesto una auténtica revolución innovadora

en los mercados.

Nueva serie de ejes direccionales de dos modos
El eje direccional de dos modos Adr es una revolución en la gama de
productos 'customer oriented' para máquinas agrícolas y de obra.
Ofrece flexibilidad de aplicación, ya que un único tipo de
eje es apto para ser utilizado como eje direccional
forzado y como eje de autodireccional. El
fabricante del remolque puede decidir el tipo de
uso en cualquier momento de la construcción
ya que no necesita ninguna modificación de
estructura y no hay componentes a sellar. Es
suficiente seleccionar el equipo hidráulico
correspondiente.
Lleva un cilindro hidráulico integrado que
funciona también como barra de conexión de
la dirección. Además ofrece la máxima libertad al
fabricante del vehículo en la elección de las ruedas y los dispositivos de fijación a las suspensiones ya
que el cilindro integrado, muy compacto, ocupa sólo la parte central del eje. El dispositivo hidráulico
de mando que integra la conexión entre las ruedas directrices permite una puesta en marcha y un
mantenimiento sencillo. Todas las conexiones a los cilindros se encuentran en la parte central del
chasis.

E
cu

tidas en Italia, Francia, Inglaterra, 	 de 850 personas y venden sus
	 A.D.R. (Italia)

Polonia, China y Brasil. En conjun- 	 productos en 45 países de todo el	 La sociedad matriz se encuen-
to suman una superficie cubierta mundo, con un crecimiento me- tra en Uboldo, localidad donde na-

ció la empresa y donde se en-
cuentra también el Centro de In-
vestigación. Aquí se producen
principalmente los ejes para dis-
tintos sectores, suspensiones fi
jas y sistemas de dirección.

C.L.M. (Italia)
Produce y comercializa discos

y ruedas completas con neumáti-
co, el primer producto desarrolla-
do por el Grupo. Tiene instalacio-
nes en Friuli y San Pietro al Nati-
sone (Italia), y fabrica discos de
entre cuatro y diez pulgadas de
diámetro para su uso en agricul-
tura e industria.
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Black Bull
Nueva generación de ejes para máquinas
agrícolas. Sustituye la palanquilla tradicional
por un perfil tubular diseñado por Adr,
realizado con materiales nuevos de alta
resistencia, moldeados en acero especial. El
cuerpo del eje es un perfil hueco soldado,
realizado con material de alto límite elástico. Además
mejora sus prestaciones ya que permite velocidades de
uso desde 20 hasta 100 km/h e incluso velocidades superiores.
Además, proporciona un aumento de la capacidad y, por lo tanto,
tiempos de trabajo más reducidos y un consumo menor de
carburante, así como márgenes de seguridad más elevados, duración
mayor de todos los componentes, intervenciones de mantenimiento
reducidas y frenado más eficaz. Lleva un sistema de micro ajuste de los rodamientos y
un límite elástico más alto con respecto a los materiales tradicionales y por lo tanto suspensiones
sujetas a esfuerzos menores en caso de choques o terrenos accidentados. Puede acoplar
componentes al cuerpo del eje, protegidos de inconvenientes gracias al perfil de proyecto ADR.

Hidrokey
Suspensión hidráulica para máquinas agrícolas que
permite regular la posición del vehículo y el confort
separadamente: una característica indispensable
para adaptarse a los terrenos más variados. Las dos
funciones no se influyen recíprocamente. Permite
dosificar la carga en cada eje, es autonivelante,
cuando frena tiene todas las ruedas pegadas al
terreno, controla bien el balanceo, puede alzar un eje
cuando el remolque está vacío y permite ahorrar en
los neumáticos, puede bloquear la suspensión del
tercer eje cuando se alza el volcador.

Colaert Essieux (Francia)

Se unió al Grupo en 1990. Tie-
ne más de un siglo de historia en
la producción de sistemas de sus-
pensión, hidráulicos, neumáticos
y mecánicos.

ATW (Polonia)
Nace en 1996 a raíz de la ad-

quisición de una rama del nego-
cio de una gran compañía estatal
polaca, dedicada a la fabricación
de remolques. Produce una am-
plia gama de ejes y semi-ejes, no
sólo para uso agrícola sino tam-
bién para su uso en carretera y en
el sector industrial, además de
componentes y productos semia-
cabados para las empresas filia-
les.

W.P.S. (Polonia)

Controlada por CLM, es una
realidad de reciente constitución
que fabrica ruedas y zapatas de
frenos de varios tamaños.

Tyremart (Gran Bretaña)
Compañía británica que comer-

cializa los productos Colaert en el
mercado británico y que ha comen-
zado a explorar otras posibilidades
en nuevos mercados. Cuenta tam-
bién con un centro de producción
donde se adaptan los productos
ADR, Colaert y ATW a las necesi-
dades específicas del mercado bri-
tánico.

A.D.R. Eixos Brasil (Brasil)
Joint Venture creada en Bra-

sil, con una empresa local, orien-
tada a desarrollar productos inno-
vadores para mejorar la técnica de
transporte de la caña de azúcar,
uno de los principales productos
agrícolas en el país.

Saci Changshu (China)
Joint Venture con este fabri-

cante local para producir compo-
nentes 'en bruto' y semitermina-
dos para todas las empresas del
Grupo.

ADR Qingdao (China)
Produce componentes y pro-

ductos acabados para exportar y
vender a las filiales y desarrollar el
mercado interior chino de ejes in-
dustriales y agrícolas.
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o FLAVIO RADRIZZANI

Presidente del Grupo ADR

"Nuestro primer
cliente en 1954
continúa siéndolo hoy"

J.M. /.4.P
Uboldo (Italia)

¡Cuál es la clave del éxito de
ADR, un nombre reconocido a
escala internacional con una po-
sición preponderante?

La principal ventaja respecto
a nuestros competidores es que
nosotros conocemos muy bien el
producto, porque llevamos más
de medio siglo especializados en
su producción.

No en vano nuestro primer
cliente lo continúa siendo hoy en
día. Hemos conocido tres genera-
ciones en esa empresa y todas
ellas han mantenido, y siguen
manteniendo, la confianza en no-
sotros y en nuestros productos.

¡Qué filosofía han aplicado
para conseguir el fuerte desa-
rrollo alcanzado en estas sólo
unas décadas?

La investigación es la base del
progreso y un fabricante solo pue-
de garantizar su éxito comercial si
invierte en innovación. La concep-
ción filosófica del Grupo ADA se
apoya en tres líneas de actuación:
la especialización del producto, la
calidad de la investigación y la in-
novación en la fabricación.

¡Cómo trasladan esos con-
ceptos a los productos?

Nuestros productos siempre
han cumplido perfectamente con
los estándares de fabricación más
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estrictos a nivel internacional, en
términos de contenido técnico y
rendimiento. Esto se debe a una
atención constante a la investiga-
ción, tanto aplicada de forma di-
recta como la realizada en colabo-
ración con las universidades italia-
nas e internacionales más impor-
tantes sobre nuevos materiales y
sus oportunidades de uso, sin ol-
vidar que el fin es satisfacer las
necesidades del cliente ofrecien-
do el producto correcto en el mo-
mento adecuado abierto a todas
las personalizaciones requeridas.
Nuestros técnicos trabajan siem-
pre cerca del cliente para asegu-
rarse de que éste no vea en Adr
un mero proveedor, si no también
un socios de su proyecto, una re-
alidad que puede ayudar a resol-
ver problemas importantes a tra-
vés de soluciones constructivas
pero siempre innovadoras y com-
probadas.

Durante el recorrido por la
sede central del Grupo llama
poderosamente la atención la
amplia sala dedicada exclusiva-
mente a I+D. ¡Es la 'joya de la
corona' de Adr?

Puedo decir con orgullo que la
vocación de Adr es la excelencia
en la producción, una aspiración
que ha llevado a la compañía te-
ner uno de los centro de investi-
gación más modernos en Europa
incluido un nuevo banco de iner-
cia. El Centro trabaja sobre la ba-

se de una metodología de experi-
mentación que anticipa la activi-
dad 'en la carretera' para verificar
la eficacia real de una solución téc-
nica que, si cumple las expectati-
vas, pasa a ser probada en el cam-
po durante muchas horas traba-
jando en las condiciones y terre-
nos más difíciles, con unos fuertes
niveles de sobrecarga para asegu-
rar que es la mejor solución técni-
ca y lo mejor que el sector puede
ofrecer a los usuarios. Porque si
un producto no es 'el mejor y el
máximo', no es Adr.

¡Cómo observa, con la pers-
pectiva que da el paso del tiem-
po, aquella primera incursión a
nivel de proudcción en los mer-
cados exteriores?

La adquisición de Colaert Es-
sieux en 1990 fue muy importan-
te para nosotros, ya que se trata
de una histórica sociedad france-
sa reconocida como líder de su
segmento debido a su altísimo ni-
vel tecnológico. Su incorporación
al Grupo ha supuesto todo un
acierto, prueba de ello es que el
proyecto comenzó con 19 perso-
nas en unas instalaciones de
4 000 m'y ahora trabajan 160 per-
sonas en 30 000 rn 2 . El acuerdo
fue muy ventajoso para ambas
partes, porque Colaert salvó una
situación que le abocaba práctica-
mente a la desaparición y para
ADA nos ha permitido dar un gran
salto de calidad.

DICIEMBRE 2010
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ELas inversiones realizadas
en Polonia, ¡han supuesto su
trampolín de entrada a los mer-
cados emergentes del Este de
Europa?

Cuando en 1996 adquirimos
AnN era una empresa con 4 500
trabajadores y una fábrica que pro-
ducía al año unos 40 000 remol-
ques que se dirigían a los merca-
dos del Este y, por tanto, con unas
características muy básicas. He-
mos tenido que llevar a cabo una
profunda reestructuración y, en la
actualidad, esta sociedad es la ma-
yor del grupo con unas instalacio-
nes de 50 000 m 2 cubiertos y 450
empleados que se dedican a la
producción de ejes no sólo para
uso agrícola. Muchos de ellos, en
efectos, dirigidos a países como
la propia Polonia, Ucrania, Rusia,
Bielorrusia...

Algunos de estos países del
Este están mostrando proble-
mas de financiación. ¡Esto pue-
de frenar un poco su expan-
sión?

Hemos hecho un análisis de
nuestro sector en Rusia, Bielorru-
sia y Ucrania, donde tenemos la
mayor parte del mercado. En es-
tos países tenemos que aplicar
con el cliente una política correc-
ta de servicio, con entregas pun-
tuales y en el momento que exi-
ge el cliente, además de mante-
ner un seguimiento constante del
comportamiento de nuestros pro-
ductos para que nuestra imagen
mantenga el nivel de calidad ade-
cuado.

También se han lanzado a la
producción de componentes
que suministran a otras fábri-
cas del Grupo.

Así es. Dentro de la 'revolu-
ción' que acometimos en ATVV
nos planteamos la renovación del
producto que se fabricaba hasta
ese momento, introduciendo un
mayor contenido tecnológico. Es-
to supuso la utilización de nuevos
componentes que fuimos desa-
rrollando, lo cual nos permitió tam-
bién buscar una mayor rentabili-

dad porque nuestra idea es abas-
tecer componentes al resto de
empresas del grupo e incluso a
otras empresas del Este. No de-
bemos olvidar que en Polonia te-
nemos otra sociedad, VVPS, crea-
da solo para el Grupo, donde tra-
bajar unas 40 personas en un
componente estratégico para no-
sotros, que es el sistema de fre-
no, y que no queremos compartir
con otros competidores precisa-
mente para marcar las diferencias.

‹g NUESTRA

FILOSOFÍA SE APOYA EN

LA ESPECIALIZACIÓN

DEL PRODUCTO, LA

CALIDAD DE LA

INVESTIGACIÓN Y LA

INNOVACIÓN EN LA

FABRICACIÓN

Para su expansión en Suda-
mérica han elegido como base
de operaciones Brasil. ¿Por qué?

Porque es el país más impor-
tante de Sudamérica, donde exis-
ten importantes fabricantes de ve-
hículos para transporte por carrete-
ra a los que podemos ofrecer nues-
tros productos, así como entre los
profesionales especializados en el
cultivo de la caña de azúcar.

Pero Brasil es un país muy
proteccionista, con un alto ni-
vel de burocracia para las em-
presas extranjeras. ¡Esto no les
ha hecho modificar su estrate-
gia inicial?

Es cierto que hemos encon-
trado algunos problemas. El prime-
ro está ligado a la importación, por-
que el 100% de nuestros materia-

les proceden del exterior, lo que in-
crementa los impuestos. El segun-
do está ligado al servicio posventa
—recambios y asistencia— y esto no
es fácil un país tan grande como
Brasil. Nuestra principal fuerza es-
tá en el sector agrícola, pero esta-
mos intentando entrar en el sector
del transporte industrial, con entre-
gas directas al cliente final.

China, y por extensión los
mercados asiáticos, se ha con-
vertido en otro de los retos del
Grupo.

En China tenemos dos socie-
dades. Una es una Joint Venture,
cerca de Shanghai, que fabrica
componentes para todas nuestras
empresas del Grupo. La otra so-
ciedad se encuentra en Qingdao,
que fabrica componentes tanto
para China como para otros paí-
ses del mundo, como Brasil, pe-
ro también producto terminado pa-
ra China y otros mercados como
Australia, Nueva Zelanda o Singa-
pur, pero no los europeos porque
la distancia es muy grande y los
costes se elevarían en exceso.
Precisamente en Australia esta-
mos comenzando una nueva co-
laboración con una sociedad que
está importando nuestro produc-
to y homologándolo para este
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El método de trabajo que se sigue en la fábrica de Uboldo es el mismo que se aplica en el resto
de fábricas que ADR Group tiene repartidas por todo el mundo.

ADR
SYSTEM
moving innovationDUAL MODE

Eje giratorio con doble utilidad
y con máxima flexibilidad de aplicación.
Autodireccional
y direccional forzado.

ttli‘d.„

"con las piezas correctas
es un juego de niños"

.adraxles.com

mercado. También hay que men-
cionar la joint venture que tene-
mos en Canadá para cubrir la re-
gión norteamericana.

¿Por qué se decantaron por
China, y no por India?

Porque China es mucho más
competitiva desde el punto de vis-
ta del componente. China es un
país y tú puedes vender en cual-
quier punto, mientras que India es
una unión de repúblicas muy frag-
mentadas y a las que resulta muy
difícil acceder.

Esta política de fabricación
en diferentes partes del mundo,
¿puede afectar de algún modo
a la calidad del producto?

Tenemos capacidad para fabri-
car en distintas partes del mundo.
Por ello, en todo momento debe-
mos saber cuál es la fuente idónea
que suministre un determinado
producto, según el precio, nivel de
seguridad, servicio posventa, etc.
Es importante que el desarrollo se
realice de forma conjunta, porque
el servicio será una herramienta
fundamental y tenemos que ser

capaces de ofrecer el mejor servi-
cio y atención a nuestros clientes,
independientemente del lugar de
origen del producto.

¿Cómo ha sido el año 2010
para ustedes?

Bueno, sobre todo en el seg-
mento agrícola. Venimos de un
2009 pésimo y este año ha sido
bueno sobre todo desde el punto
de vista del rendimiento. Confia-
mos cerrar en unos niveles supe-
riores a los que teníamos en 2008.

¿Y cómo observan el 2011?
El clima percibido en EIMA fue

muy bueno y nuestras perspecti-
vas son muy positivas para el pró-
ximo año. Veremos cómo arranca
el año, ahora esperamos que la SI-
MA de París, que se celebrará en
febrero, provoque un cambio de
tendencia en ese país porque aho-
ra están atravesando dificultades.
En general, pensamos que 2011
será un año bueno.•

CCI



a serie Powerfarm de Landii se adapta a la agricultura más actual, con un diseño
renovado para mejorar aún más sus prestaciones. En versiones 'cabina' y

•— 'plataforma', Low Profile (perfil bajo) y High Clearence (alto despeje) ofrece
una concepción actualizada, con motor turbo silencioso, ecológico y
adaptado a la normativa Tier 3, con una gran reserva de par. El cambio
modular mecánico -Speed Four- permite trasladar la fuerza del motor
con gran eficacia al terreno.

80 - 90 - 100 - 110

" AL

Confort máximo, visibilidad total
El puesto de conducción de la cabina
'Total View' de los nuevos Powerfarm
está pensado para trabajar en
condiciones idóneas. Visibilidad a
3600, mandos ergonómicamente
situados y dos niveles de confort, con
asiento de suspensión mecánica o
neumática.

AgriARGO IBÉRICA, S.A.
Pablo Iglesias, 17 - 19 • Pol. Inds. Gran Vía Sur • 08908 Hospitalet de Llobregat • (BARCELONA)

Tel.: 93 223 18 12 • Fax: 93 223 09 78 • Recambios: Tel.: 93 223 08 28 • Fax: 93 223 32 58
E-mail: info@argoiberica.com
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ENTUSIASMO

José Carlos Herráez, Francisco Agúndez y Germán Martínez, directivos de John Deere Ibérica,
durante la cita con la prensa el pasado 14 de diciembre en la sede de la empresa en Parla.

CCI

E

John Deere Ibérica afronta con ilusión la campaña 2011 después de
cerrar el pasado ejercicio con los segundos mejores resultados de su
historia a nivel global

SÍMBOLO
Simbolizar el entusiasmo
con el que John Deere

afronta los cambios que

se están viviendo en los
últimos tiempos. Con este
objetivo, expuesto por su

Consejero Delegado,
Germán Martínez,
convocó John Deere

Ibérica a la prensa, el

pasado 14 de diciembre,
en su Centro Integral de
Formación y Marketing de
Parla.
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MIME ÁNGEL PÉREZ

.iria (Madrid)

L

a jornada fue una represen-
tación del optimismo que
invade a la compañía, con-
firmado por los resultados

económicos correspondientes al

23 112

Ventas'

,

último ejercicio fiscal, cerrado el
31 de octubre de 2010. "E/segun

-do mejor en la historia de Deere
& Company,' destacó Germán
Martínez, con unas ventas que su-
peraron los 26 000 millones de dó-
lares y un beneficio que aumentó
un 214% respecto al año anterior.

Las inversiones en 2010 fue-
ron del 7.9% en ventas de equi-
pos, del 3.4% en capital (802 mi-
llones $) y del 4.5% en I+D (1 050

millones $), lo que equivale a unos
4.5 millones $ por cada día labo-
rable.

En cuanto a la filial ibérica,
pendientes de conocer los núme-
ros definitivos, avanzaron que el
volumen de ventas en 2010 ha au-
mentado un 23%, con un incre-
mento del 18.6% en la venta de
maquinaria y de un 24.6% en la
exportación de componentes. Es-
te último capítulo gracias al buen
comportamiento de la fábrica de
Getafe, que presenta muy buenas
perspectivas para el próximo año,
según dijo el directivo.

1 865
	

873

t12.5%
26 005
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Crédito 9.2%

Construcción
y Forestal
14.4%

John Deere Credit, un apoyo decisivo
Conseguir financiación en un momento como el actual no es
sencillo. Son muchas las entidades y los profesionales que
acuden sin éxito a las entidades bancarias. Incluso en el sector
agrícola, donde el nivel de morosidad es notablemente menor
al de otros sectores, resulta muchas veces más que complicado
consegir un crédito.
John Deere es la única compañía de este sector que tiene su
propia financiera, que en el pasado ejercicio aceptó más del
96% de las solicitudes presentadas. "Somos muy flexibles y
agotamos todas las posibilidades a nuestro alcande para tratar
de aceptar todas las peticiones", explicó Federico Fitch, Director
General de John Deere Credit en España y Portugal.

CI3

En un contexto "muy negati-
vo" como es el que está atrave-
sando el mercado español, la Red
de Concesionarios de John Dee-
re Ibérica consiguió un aumento
de las ventas del 12.2% lo que
permite "estar en beneficios'
"Los cambios afrontados en 2006
nos dejan en una posición muy
ventajosa ,"señaló Germán Martí-
nez. Ese año comenzó un proce-
so de reestructuración del tejido
distributivo que ha supuesto una
importante reducción del núme-
ro de concesionarios, consiguien-
do así mayor nivel de profesiona-
lización y una gran capacidad de
atención al cliente.

El Gerente de Marketing, Fran-
cisco Agúndez, anunció también
que la penetración de la marca en
España aumentó un 2.8% el últi-
mo año, gracias, sobre todo, a la
introducción de la Plataforma
5000, que ha permitido reforzar
su presencia en un nicho de mer-
cado muy importante, a la fortale-
za de la red de ventas y a las po-
sibilidades que ofrece John Dee-
re Credit. "Somos la única com-
pañia del sector que tiene su
propia financiera y esto, en los
tiempos actuales, es un factor de-
cisivo:'afirmó Agúndez.

I Oportunidad EGR

Dado que el 1 de enero entró
en vigor en la UE la normativa de
emisiones 11113 (InterimTier 4 en Es-
tados Unidos), las dos soluciones
tecnológicas introducidas en el mer-
cado fueron también objeto de aná-
lisis durante la jornada en Parla.

John Deere ha optado por la
conocida con las siglas EGR (re-
circulación de los gases de esca-
pe), que incluye un filtro de esca-
pe (EF). "Es una solución sencilla,
probada y eficiente,"advirtió el Ge-
rente de Marketing. "Es una tec-
nología que supone una mayor in-
versión, pero su uso es más sen-
cillo,"coligió Germán Martínez. "En
estos momentos no sabemos si
la elección de una solución u otra
es un factor decisivo en la com-

pra de una máquina, pero sí he-
mos observado que se está pro-
duciendo un rechazo por parte de
algunos agricultores hacia la otra
tecnología (SCR), ya que hay que
reponer un fluido adicional y adap-

Perspectivas en
el sector del
riego
Una de las divisiones que
está cobrando una
importancia creciente dentro
de la compañía es John
Deere Water, una de las
referencias del sector del
riego a escala internacional,
con presencia en más de un
centenar de países. Incluye
las sociedades Plastro
Irrigation Systems y T-
Systems International,
adquiridas en 2008, y
Roberts Irrigation Products,
en 2006. El máximo
responsable para la Región
2 es el español Germán
Martos, que precisamente
tiene su oficina en las
instalaciones de Parla.
De momento, esta división
no ha llegado a España y en
John Deere Ibérica se
encuentran analizando las
sinergias entre las redes de
distribución para valorar las
posibilidades de negocio
que pueden abrirse en el
futuro.

Línea 'verde'
Aunque a nivel global la
compañía englobó
recientemente en una misma
división los negocios agrícola
y de espacios verdes (Turf),
en España la diferenciación
es clara. De hecho, las redes
de distribución son
independientes, e incluso hay
una para jardinería
particular y profesional y
otra diferente para
mantenimiento de campos de
golf, incluida la línea de
riego específica.
La primera cuenta con 27
concesionarios y 90 puntos
de venta. El objetivo de la
empresa, según dijo el
responsable de este área,
José María Campo, es llegar
a los 125 puntos de venta en
2011.

E
a)

VENTAS NETAS Y BENEFICIOS 2010

Agricultura y
Espacios Verdes

76.4%
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TOTAL MERCADO DE TRACTORES Y % JOHN DEERE

35.1

30.5
27.9

22.2 —

7.6 -

11.5

España España y Portugal

• <50 HP IF > 50 HP •TOTAL

Félix Gómez,
Director de
Producto para
Cosechadoras,
Pulverizadores,
Atomizadores,
Cañones y
Picadoras de
Forraje.

TRACTORES ESPAÑA Y PORTUGAL

(AF'l O)
tar la logística, pudiéndose produ-
cir alguna confusión entre los dos
líquidos"

John Deere ya utiliza la tecno-
logía EGR en los motores Power-

Tech Plus, en fase IIIA y afirma
que la combustión a menor tem-
peratura asegura la fiabilidad y la
eficiencia de combustible es de
casi un 8% sobre la media de sus
competidores.

Además, los directivos desta-
caron la ventaja que supone el he-
cho de contar con la misma tec-
nología en todas las máquinas de
su catálogo, lo que facilita al clien-
te la gestión de su flota y al con-
cesionario la preparación de sus
mecánicos y vendedores.

"La red más
preparada para
el futuro"
John Deere Ibérica ha
afrontado un profundo
proceso de reestructuración
de su Red de Concesionarios
en la Península Ibérica. De
los 106 con que contaba en
2005 ha pasado a los 56
actuales, con un total de 160
instalaciones, la mayoría de
ellas renovadas en los cinco
últimos años para adaptarlas
a los estándares que exige la
marca. "Tenemos la red más
preparada para el futuro",
afirmó el responsable del
área, Enrique Gómez.

La nueva serie 6D llega con una oferta
especial en el modelo 6100D: 30 500 €.
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I "La mayor oferta del
mercado"

Los 83 modelos de tractores
incluidos en su catálogo permi-
ten a John Deere contar con "la
mayor oferta del mercado,"en pa-
labras de Germán Martínez. La
última incorporación ha sido la
serie 6D, que viene a cubrir el 'es-
pacio' entre la serie 6030 y los
5M. Como ya publicamos en
nuestro anterior número de No-
viembre (pág. 79), comprende
tres modelos de 99 a 130 CV, pro-
ducidos en la fábrica de Saltillo
(México).
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"La historia de un compromiso" Último • rimero E
a)

El pasado 16 de diciembre de 2010 se cumplió un año desde
que el Presidente del Congreso de los Diputados, José Bono,
cortara la cinta inaugural del Centro Integral de Formación y
Marketing, nueva sede de la Unidad Comercial de John Deere
Ibérica.
Para celebrarlo, la compañía ha editado un libro en formato
de lujo que bajo el título "La historia de un compromiso",
recoge el proceso seguido desde el momento del nacimiento de
la idea para llevar a cabo el proyecto, una expliación
detallada de cómo fue su ejecución, así como el día a día del
equipo humano en sus nuevos puestos de trabajo, recogiendo
testimonios de empleados, concesionarios y clientes, así como
de números documentos gráficos.
En su prólogo, Germán
Martínez, Consejero
Delegado y Director General
de John Deere Ibérica S.A.,
destaca el significado del
Centro como ejemplo del
compromiso de John Deere
con el progreso de la
agricultura y su deseo de
servir más y mejor a la
mejora de la calidad de vida
de los agricultores y
ganaderos de España y
Portugal.

No podía faltar en una
reunión de este tipo un
pronóstico para el próximo
año por parte del máximo
responsable de John Deere
Ibérica. "El país está muy
mal. Hay una gran
incertidumbre y el crédito
sigue muy restringido",
explicó Germán Martínez.
"Pero soy optimista con el
sector agrícola y al igual que

fue el último en
entrar en crisis,
será el primero
en salir de ella",
agregó.

Germán Martínez,
Consejero Delegado de
John Deere Ibérica.

En ese mismo reportaje publi-
camos también la otra gran nove-
dad de producto, que se introdu-
ce al mercado bajo la nueva mar-
ca Frontier. Se trata de una gama
de pulverizadores para cultivos
mediterráneos que de momento
abarca atomizadores, nebulizado-

res arrastrados y cañones suspen-
didos.

Con la 'estrategia Frontier',
John Deere busca expandir la ofer-
ta de productos exclusiva para sus
concesionarios, con especificacio-
nes adaptadas a las necesidades
de cada mercado. El capítulo de

novedades se completó con los
lanzamientos en la división AMS
(agricultura de precisión): el moni-
tor G 53 2630, el receptor SF3000,
un paquete de actualización para
gestión de flotas (JDLink) y el sis-
tema iGrade para nivelación de te-
rrenos.•

John Deere ha comenzado a
adaptar sus tractores para que
puedan circular a una
velocidad de hasta 50 km/h,
de acuerdo con la nueva
leglsación aprobada en
España. El Director de
Producto Rubén Abajo
anunció que todos los tractores
de la marca a partir de 125
CV ya han comenzado a
incorporar modificaciones
(neumáticos, sistema de
frenado en el eje delantero,
etc.) para poder beneficiarse
de la norma.
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Congreso Europeo de Agricultura de Conservación (Del 4 al 7 de octubre)

utut vía SOSTENIBLE
POLÍTICOS Y EXPERTOS DE DIFERENTES PAÍSES ABOGARON POR LAS VENTAJAS DE LA SIEMBRA DIRECTA

"La Agricultura de Conservación es una opción muy a
tener en cuenta para reconvertir la agricultura
convencional hacia técnicas más sostenibles, que mejoren
el cuidado del medio ambiente, pero que mantengan la
productividad necesaria y la rentabilidad de las
explotaciones agrarias". Esta fue la principal conclusión
del Congreso Europeo de Agricultura de conservación,
celebrado del 4 al 7 de octubre por la Asociación Española
de Agricultura de Conservación-Suelos Vivos (AEAC.SV),
el Instituto para la Diversificación y Ahorro de la Energía
(IDAE), el Consejo Superior de Investigaciones Científicas
(CSIC) y la Federación Europea de Agricultura de
Conservación ([CAE), bajo el lema 'Avanzando hacia la
Sostenibilidad Agroambiental, Climática y Energética'.

RAQUEL LÓPEZ
Escobar de Polendos (Segovia)
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nas 150 personas de di-
versos países del mundo
(Argentina, Brasil, EEUU,
Francia, Rusia, Alema-

ma...), acudieron a la central del
CSIC, en Madrid, para obtener to-
da la información y conocimientos
posibles sobre este tipo de agricul-
tura. En la jornada del día 7, a los
150 congresistas se sumaron nu-
merosos agricultores para ser par-
tícipes, en la finca Cevunos, ubica-
da en el municipio Escobar de Po-
lendos (Segovia), de una gran de-
mostración práctica de la técnica
de la siembra directa, con maqui-
naria de algunas de las principales
marcas del sector. En esta última
jornada la organización calcula que
acudieron unos 500 invitados.
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I Gran apoyo

institucional

El Congreso quedó inaugura-
do por la ministra de Medio Am-
biente, Medio Rural y Marino, Ele-
na Espinosa, que se encargó de
destacar las múltiples ventajas
medioambientales de la Agricul-
tura de Conservación: aumento de
la absorción de CO 2 , ayuda en la
lucha contra la erosión, eficiencia

La Ministra Elena Espinosa, junto al resto de
ponentes, el día de la inauguración.

en el uso del agua y aportación al
aumento de la biodiversidad. Se-
gún la ministra, "estas técnicas
conservacionistas son fundamen-
tales para responder a los retos
que tiene la agricultura en la ac-
tualidad: producir más alimentos
y fibras, responder a las deman-
das de la sociedad, ayudar a la ver-
tebración del territorio rural y con-
seguir la sostenibilidad"También
calificó la Agricultura de Conser-
vación como "una vía más para lu-
char contra el cambio climático y
para conseguir a corto plazo los
objetivos del Milenio': según Es-
pinosa.

Asimismo, anunció que des-
de el MARM se está apoyando el
aumento de la superficie dedica-
da en España a la Agricultura de
Conservación y se están promo-
viendo diferentes estudios e in-
vestigaciones que ayudan a divul-
gar estas técnicas.

Entre los invitados al Congre-
so también estuvo el europarla-
mentario Stéphane Le Foll, miem-
bro del Comité de Agricultura y
Desarrollo Rural del Parlamento
Europeo y autor de la moción
"Agricultura en la Unión Europea
y Cambio Climático': aprobada por
el PE el pasado mayo. Le Foll opi-
nó que una nueva PAC debería in-
centivar acciones que contribuyan
a mejorar la eficacia y el potencial

Stéphane Le Foll, miembro del Comité de
Agricultura y Desarrollo Rural del Parlamento

Europeo.

de atenuación de las emisiones
de gases de efecto invernadero
de la agricultura, así como la cap-
tura de carbono. "La Agricultura
debe ser parte de la solución a la
lucha contra el cambio climático y
es necesario que los agricultores
convencionales apuesten por téc-
nicas conservacionistas': afirmó el
político.

Según explicó en rueda de
prensa, "es la primera vez que va-
rios informes del Parlamento Eu-
ropeo coinciden en la necesidad
de mantener y apoyar tanto la Agri-
cultura Biológica (que es una pe-
queña parte de la agricultura eu-
ropea), como la Agricultura de
Conservación que debe ser una
vía para que los agricultores con-
vencionales sean más sostenibles
y generen un menor impacto so-
bre el medioambiente'.'

Para Le Foll, la nueva PAC de-
be recoger esta línea de actuación
y reflexionar sobre un cambio de
la 'Ecocondicionalidad' por una
'Ecocertificación' que se base en
resultados cumpliendo objetivos
claros a nivel de parámetros co-
mo la materia orgánica del suelo,
el nivel de fijación de carbono en
el suelo, reducir los niveles de ero-
sión y el respeto a la biodiversi-
dad, entre otros.

Otros de los ponentes en la
parte teórica del Congreso fueron
Ángel Sánchez de Vera, Jefe de
Agricultura y Servicios del IDAE,
Amir Kassam, de la División de
Producción y Protección Vegetal
de la FAO, el doctor Rattan Lal, ex-
presidente de la Sociedad de la
Ciencia del Suelo americana y el
doctor Martínez Raya, Investiga-
dor del IFAPA andaluz.

1 Cifras

Una vez celebradas todas las
ponencias previstas en la parte te-
órica, la organización destacó: "se
han aportado suficientes datos y
estudios para concluir que el futu-
ro del agroambiente europeo de-
be basarse en gran medida en la
Agricultura de Conservación, da-
da su eficacia en la protección y
mejora de los recursos naturales
suelo, agua y aire':

Entre estos datos figuran, por
ejemplo, que gracias al empleo de
Agricultura de Conservación, los
estudios científicos han demos-
trado reducciones de erosión su-
periores al 90%, disminución de
las pérdidas de agua del 70% y fi-
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Agricultores
observan las

semillas tras el
paso de la

sembradora.
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New Holland apodó sus tractores de gran cilindrada T7000 para arrastrar las sembradoras
de las diversas marcas participantes.

Ángel Sánchez, Rafaela Ordóñez, Eutillano Miguelánez y Pilar Jiménez,
inaugurando la jornada de campo.

jación del carbono atmosférico de
5.7 toneladas por hectárea y año.

La Agricultura de Conserva-
ción cuenta con 120 millones de
hectáreas sembradas en todo el
mundo (siembra directa), lo que
significa el 2% de la superficie
agrícola. Los países donde se apli-
ca principalmente son EEUU (26.6
millones de hectáreas), Brasil (25.5
millones de hectáreas) y Argenti-
na (19.7 millones de hectáreas).

Según explicaron los expertos
a lo largo de las distintas ponen-
cias, al eliminar el laboreo del sue-
lo la Agricultura de conservación
permite ser más eficiente en el
uso de la energía, ya que de me-
dia, con la misma cantidad de
energía se mejoran las produccio-
nes entre un 15 y un 30%.

En la Unión Europea se apli-
can estas técnicas desde hace
tres décadas, siendo España el pa-

ís líder con 1.6 millones de ha, lo
que supone el 9.5% de las tierras
cultivadas. De esta superficie,
aproximadamente unas 650 000
hectáreas se refieren a Siembra
Directa y el resto a Cubiertas Ve-
getales en cultivos leñosos.

Según estudios científicos, la
Agricultura de Conservación es ca-
paz de fijar de media hasta 5.7 to-
neladas por hectárea y año de
CO 2 más que las técnicas conven-
cionales en los primeros 10 años
de implantación y reducir las emi-
siones de CO 2 a la atmósfera has-
ta un 22%. Por otro lado, gracias
a la supresión de las labores, se
pueden llegar a reducciones anua-
les del consumo de combustible
en torno a 35 litros por ha. En Es-
paña existe desde hace 15 años
la Asociación Española de Agricul-
tura de Conservación-Suelos Vi-
vos (AEAC.SV), que coordina a ni-
vel nacional todas las actividades
referidas a estas técnicas.

... Y LLEGÓ LA PARTE agagricn
La Agricultura de Conservación es compatible con el uso de nuevas tecnologías que mejoren su
eficiencia, y en ese terreno entra en escena la agricultura de precisión...
La Jornada de Campo, que sirvió de colofón del Congreso, quiso poner en práctica esta técnica
y contó para ello con la participación de destacadas marcas del sector, como John Deere, New

Holland, Kuhn, Sola, Semeato,Fertiberia y Syngenta.

nos 500 visitantes se acerca-
ron para conocer más detalles

sobre las ventajas medio ambien-
tales y de ahorro energético de la
siembra directa. Para ello, la orga-
nización estructuró la jornada en
tres estaciones temáticas y en di-
versas demostraciones con produc-
tos de las marcas participantes.

Inauguraron la Jornada de
Campo el jefe del departamento
de Agricultura del IDAE, Ángel
Sánchez, la Secretaria General de
la Asociación Española de Agricul-
tura de Conservación, Rafaela Or-
dóñez, la directora de Asuntos Pú-
blicos y Reglamentarios de Syn-
genta en España, Pilar Jiménez, y
el Presidente de la Asociación Se-
goviana de Laboreo de Conserva-
ción, Eutillano Miguelánez.
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Estación temática 2.
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 Estación temática 3:
Estrategias de control
de malas hierbas en
cultivos de cereal bajo
técnicas de Agricultura
de Conservación

1

 Estación temática 1:
Optimización del
consumo del
combustible mediante
la caracterización de
operaciones
mecanizadas

Juan Agüera Vega y Gregorio
Blanco Roldan, de la Universidad
de Córdoba, explicaron la impor-
tancia de la buena elección en el
uso de la maquinaria agrícola pa-
ra los costes del cultivo de las ex-
plotaciones agrarias. Su exposi-
ción constó de dos partes, una en
la que trataron los aspectos gene-
rales que más influyen para lograr
el ahorro energético en la gestión
del parque de maquinaria de una
explotación y otra en la que pre-
sentaron un ensayo realizado con
un tractor John Deere 6420 y una
descompactadora Araplow. De-
mostraron cómo, a través de un
sistema de toma y registro de da-
tos completamente autónomo,
con envío de la información por
GSM (telefonía móvil), instalado a
bordo de un tractor agrícola, y con
capacidad de ampliación median-
te la incorporación de sensores
específicos de los parámetros que
se pretenden medir, se puede re-
cibir la información, leída remota-
mente desde un ordenador, gene-
rando un archivo informático que
permite ser analizado para tomar
las decisiones correctas en cuan-
to a consumo en operaciones me-
canizadas.

1

 Estación temática 2: La
morfología de suelos
como condicionante de
su forma de uso.
Aplicación al caso de
la finca Cevunos

Rafael Espejo Serrano, cate-
drático de la Universidad Politéc-
nica de Madrid, abordó las princi-
pales diferencias entre los suelos
y las rocas de las que proceden,
así como el proceso de iluviación
de arcilla, las implicaciones morfo-
lógicas de dicha iluviación de arci-
lla y el efecto del laboreo en los
suelos mediterráneos. En concre-
to, puso como ejemplo la Finca Ce-
vunos. Explicó que en la primera
semana de septiembre se proce-
dió a la apertura de dos calicatas
para la caracterización de su sue-
lo: uno se situó en una parcela ma-
nejada bajo agricultura convencio-
nal mediante laboreo y la otra ba-
jo siembra directa. Mientras que
en la superficie del suelo maneja-
do mediante laboreo convencional
eran muy frecuentes las áreas con
costra superficial y en superficie
las gravillas y gravas de cuarcitas,
indicadoras de una pérdida de sue-
lo por erosión laminar producida
por el agua, en la superficie del
suelo manejada con siembra direc-
ta no se detectó costra superficial
y estaba bien protegida del impac-
to de la lluvia.

Juan Carlos Yuste Arandilla, de
la Asociación Segoviana de labo-
reo de conservación, explicó que
el éxito o el fracaso de la agricul-
tura de conservación están suma-
mente ligados a un buen control
sobre las malas hierbas pero ne-
gó que este tipo de agricultura
abuse de los herbicidas.

Según Yuste, se deben com-
binar distintas técnicas en función
de las circunstancias, tipos de sue-
lo, cultivos, malas hierbas domi-
nantes, etc.

Como medidas preventivas
destacó la rotación de cultivos y
afirmó que es además la más eco-
nómica.

En cuanto al control químico,
afirmó que los productos suelen
ser altamente eficaces y muy fle-
xibles para tratar un determinado
problema, además de económica-
mente rentables pero que es muy
importante que exista una rota-
ción de familias químicas para evi-
tar posibles resistencias.

Respecto al control químico
de malas hierbas en siembra di-
recta, apuntó que por lo general
consta de tres tipos de tratamien-
tos, en presiembra, en preemer-
gencia y en postemergencia.
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Sembradora neumática John Deere 750 A.

"El laboreo de conservación supone un ahorro energético importante"

Ángel Sánchez, jefe del departamento de Agricultu-
ra del IDAE: "El IDAE lleva 5 años incluyendo la agricul-
tura dentro de sus temas a tratar y desde entonces he-
mos apoyado el laboreo de conservación porque sabe-
mos que supone un ahorro energético importante. Por
un lado, apoyamos todo tipo de iniciativas y de cursos
que están orientados a informar al agricultor de las ven-
tajas de ahorro energético que supone la siembra direc-
ta y por otro hemos previsto ayudas a fondo perdido que
sirven para incentivar esta práctica. Considero que este
Congreso ha alcanzado su objetivo de formar e informar
a los interesados y vamos a seguir aportando nuestra
ayuda para que crezca el número de agricultores que se
acogen a estas técnicas': destacó Ángel Sánchez.

Según sus datos, con esta técnica, como media se
ahorra un 35% de combustible, además de la mejora me-

dioambiental que esto supone.
Afirmó que casi el 40% de las
nuevas sembradoras que se re-
gistran en la actualidad son de
siembra directa y animó al agri-
cultor a valorar esta práctica por-
que "además del beneficio me-
dio ambiental que supone, el cos-
te económico y el ahorro ener-
gético es muy satisfactorio"

El IDAE ha lanzado 16 publicaciones sobre el Ahorro
y la Eficiencia Energética en la Agricultura, Ganadería y
Pesca y entre éstas hay una específica sobre la Agricul-
tura de Conservación. Además, ha apoyado cursos por
toda España a los que ya han accedido 40 000 agriculto-
res.

las marcas tomaron protagonismo

Los fabricantes participantes dieron a conocer
a los agricultores y demás asistentes las ventajas
de sus productos para este tipo de agricultura:

Syngenta Agro, empresa líder en
protección de cultivos, presentó las no-
vedades de su catálogo para tratamien-
tos de presiembra, preemergencia y
postemergencia.

Para la presiembra destacó el her-
bicida sistémico Touchdown Premium,
no selectivo, que también controla en
postemergencia todo tipo de malas
hierbas gramíneas y dicotiledóneas,
anuales y perennes. Se inactiva en con-
tacto con el suelo, siendo degradado
posteriormente. No tiene efecto resi-
dual y no es absorbido por las raíces.

Para tratamientos preemergencia o postemer-
gencia precoz en laboreos de conservación reco-
mendaron Aurosplus, un producto que combina dos
sustancias activas con distinto modo de acción, que
permiten combatir el vallico y la mayoría de las di-
cotiledóneas anuales que invaden normalmente los
cultivos de trigo y cebada.

Para tratamientos postemergencia anunciaron
dos productos nuevos: Amistral Xtra y Ally 20SX.

John Deere hizo una exhibición práctica de
siembra directa con su sembradora neumática 750
A adaptada a un tractor de la marca. La sembrado-
ra 750 A es un modelo arrastrado, de 6 metros de
anchura de trabajo y 3 metros de anchura cuando
se pliega, lo que permite su transporte por carrete-

ra. Requiere la potencia de un tractor de al menos
140 CV Se trata de una sembradora a chorrillo de
36 líneas de siembra y 7800 kg cargada, con discos
para limpiar la línea de siembra, cortar el rastrojo y
sembrar.

Semeato presentó su modelo de sembradora
arrastrada TDNG 420, de la que destacó la gran re-
sistencia y durabilidad de su chasis, cabezal y uni-

Sembradora arrastrada Semeato TDNG 420.
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dades de líneas de siembra. Requiere una potencia
de 120 CV, y cuenta con 26 líneas de siembra a 17
cm, doble disco de siembra, unión de los discos de
siembra independientes y control de profundidad
acoplado a discos de siembra. Opcionalmente in-
cluye un dispositivo cortador de rastrojo. La distri-
bución de la semilla se realiza mediante rotor aca-
nalado y tubo telescópico.

Maquinaria Agrícola Solá preparó una de-
mostración con su sembradora de chorrillo neu-
mática suspendida SM-1909, de 31 líneas de siem-
bra, 5 metros de anchura de trabajo y 160 CV de
potencia requerida. Incluye como dispositivo de
siembra un brazo con puntera de Tungsceno, ajus-

Sembradora neumática suspendida Sola SM-1909.

te de distancia entre líneas fijo, control de profun-
didad a través de ruedas, rodillo y husillo regula-
ble y unión de los cuerpos de siembra al marco
de la sembradora con soporte con tornillos. Ade-
más lleva distribuidor de semilla volumétrico y
transporte neumático.

Fertiberia expuso el abono AM ICOTE STARTER
de ADP Fertilizantes. Se fabrica con HUMATO HLB,
un concentrado de sustancias húmicas selecciona-
das, y con zinc complejado con lignusulfunatos. Pro-
porciona un fuerte desarrollo inicial de los cultivos
con resultados significativamente positivos en la
producción.

"Con la siembra directa he conseguido
trabajar el cultivo de forma muy

rentable"

Eutiquiano Migueláñez, presiden-
te de la Asociación de Siembra Direc-
ta de Segovia y propietario de la fin-
ca Cevunos: "Llevo 10 años practi-
cando la técnica de siembra directa.
Trabajamos un volumen de 500 hec-
táreas entre mi cuñado y yo, con cul-
tivos de secano (trigo, cebada, gira-
sol, colza...) y legumbres. Parte de
este término es muy bueno para las
legumbres, así que también cultiva-
mos lentejas, garbanzos... De hecho, tengo una pequeña
empresa de garbanzos con la familia.

Llevo toda la vida trabajando como agricultor, lo que me
ha permitido ver la evolución del sector. He pasado por to-
dos los procesos (arar con mulas, vacas, segar a hoz, enga-
villadoras, cosechadoras, arar a surcos, etc). En Segovia abun-
dan las propiedades pequeñas. El territorio está muy dividi-
do en propietarios y eso nos ha obligado a renovarnos de
continuo. Llega un momento en el que hay que avanzar pa-
ra no quedarse atrás, aunque por otro lado los costes son
muy altos. Por eso hay que buscar la forma de evolucionar
de la forma más rentable.

Yo opté por la siembra directa, porque a través de las mar-
cas y casas comerciales (en concreto me acuerdo de Solá)
me enteré de que con esta técnica se ahorraba bastante. Eso
fue lo que más me movió a hacer la siembra directa. Ahora
estoy totalmente satisfecho porque he conseguido trabajar
el cultivo de forma muy rentable.

Como presidente de la Asociación aprovecho para decir
que la asociación está dispuesta, creada y pensada para ani-
mar a la gente a trabajar con siembra directa puesto que las
producciones son similares a las del laboreo convencional'

La Asociación Segoviana de Laboreo de Conservación da
diez razones para realizar la siembra directa:

1. Mantenimiento de gran parte de la fauna y del horizonte
del suelo, aumentando con ello la fertilidad del mismo.

2. Ahorro de tiempo (se reduce hasta el 50%).
3. Menor pérdida de valor de la maquinaria, menos costes

de puesta a punto, menor consumo de gasóleo.
4. Mejor maniobrabilidad sobre el suelo, mediante una

estructura más estable del mismo.
5. Menor compactación del suelo, si se tiene en cuenta

espacios temporales de tránsito con gran capacidad
de carga.

6. Menos erosión y barro.
7 Mejor calidad del agua de superficie y de los biotipos

adyacentes.
8. Mayor filtración de agua.
9. Mayor humedad del suelo.
10. Reducción del dióxido de carbono: las reservas de

humus del suelo son la mayor herramienta del mundo
para combatir el CO 2 (cambio climático).
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SIMA
SIMAGENA - SIMAVIP

MUNDIAL DE PROVEEDORES DE LA
AGRICULTURA Y GANADERÍA

¡Nuestra Estrategia:
acompañarle con eficacia!

V TA

Descubrimiento del Palmarés de la Innovación

1 350 expositores de 38 países, 1 446 marcas

Encuentre de la genética de alto rendimiento

Bovino de leche y de carne/ SIMAGENA

Platatorm de energías sostenibles

de las perspectivas del sector agrícola

30 talleres, 15 conferencias y 4 visitas a explotaciones

VISITA PRÁCTICA EN UN CLIC 111111

Imprima gratuitamente su pase
con su nombre y lo recibirá por mau.

Prepare una visita a su medida
gracias al plano interactivo.

Todo en www.simaoneline.com o
en www.planetagri.com	 «irNUEVO

¡Gane tiempo el día de su visita!
Reserve también, con antelación, su almuerzo así como
el SIMAS BOOK, (el catálogo de expositores y todas las
innovaciones presentadas).

Para eso, le esperamos en la sección SIMA de
www.planet-agri.com , sitio web o en
www.simaonline.com

PARIS, CAPITAL DE LA AGRICULTURA:
EN 2011, SIMA SE LLEVARÁ A CABO AL MISMO TIEMPO QUE
LA FERIA INTERNACIONAL DE AGRICULTURA
Feria Internacional de Agricultura - 19 al 27 febrero de 2011 - Paris Porte de Versailles - Francia

Para más información y ayudarle a preparar su viaje:
SIMA Promosalons España

914119580
promosalons@promosalons.es comeeosium

"He resuelto las dudas que
tenía sobre siembra directa"

Miguel Ángel Sán-
chez, agricultor de Gua-
dalajara: "He venido a la
demostración y al Con-
greso para asegurarme
de que tengo que inten-
tar llevar la siembra di-
recta a mis cultivos (ce-
bada, trigo y girasol). La
teoría me ha parecido
muy bien y ahora tengo
previsto llevarlo a la práctica pero las par
de mi zona no son tan grandes como aqu a-
mos a ver cómo funciona. Lo iré probando po-
co a poco. En concreto estoy interesado por la
sembradora suspendida de Solá. Desde luego,
para mí, el Congreso ha sido muy positivo por-
que he resuelto las dudas que tenía sobre el te-
ma y ahora estoy muy informado':

Kuhn Ibérica probó dos de sus sembradoras
arrastradas. El modelo SDLINER 3000 a chorrillo,
disponible con 18 6 20 líneas de siembra y el mo-
delo SD 4000, también a chorrillo, de 22 6 26 líne-
as de siembra.

Sembradora para siembra directa de Kuhn.

Ambos modelos cuentan con disco abridor co-
mo dispositivo cortador de rastrojo, doble disco de
siembra, control de profundidad mediante ruedas
de control, cierre del surco mediante ruedas y dis-
tribución neumática de la semilla.

La sembradora SDLINER 3000 requiere 125 CV
de potencia de tractor y cuenta con 3 metros de an-
chura de trabajo, mientras que la SD 4000 requiere
150 CV de potencia de tractor y tiene 4 metros de
anchura de trabajo.111
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Power Partner

Versu. No lo conduzcas.
Disfrútalo.
Siente la intuitiva facilidad de poseer todo el control. Siente la potencia en tus manos. Siente Versu, la
transmisión más avanzada en cualquier situación. Sólo de Valtra.

Los modelos Versu de las Series N y T de Valtra cubren la gama de potencias comprendidas entre los 130 y
211 CV con sus dos modelos de 4 cilindros y seis de 6 cilindros.

¿Quieres saber más? Visita www.valtra.es

AAGC0 Valtra es una marca mundial de AGC0
Your Agriculture Company



El flf11- 500 TUJIMIR, El ECOLÓGICO MAS
MOMO EllTRE LOS II1TERMIUTFIS

a edición de 2010 de los premios Internet Auto
_,Avvard, organizados por la plataforma online AutoS-

cout24, otorgó al Fiat 500 Twinair, el galar-
dón de la categoría de 'Mejor Inicia-
tiva 	 por la eficiencia
de su motor y el bajo nivel de
emisiones de CO2.

Asimismo, nombró al
Mercedes SLS-AMG vehí-
culo más popular en Europa,
imponiéndose este modelo
también como el deportivo favorito
entre los internautas.

Este concurso, de carácter anual, registró en esta
edición a más de 230 000 votantes de toda Europa, los
cuales eligieron su coche favorito entre los más de 340
modelos que optaron al premio 'Carolina', que toma su
nombre de las palabras car y online.

La marca Audi ganó en cinco categorías, destacando
en el segmento de coches pequeños con su Audi Al, en

coches compactos con su Audi A3, en gama media con
su Audi Sportback, en gama media superior con su Audi

A6 y en descapotables con su A8 Spyder.
El ganador de la categoría de ga-
ma alta y lujo fue el nuevo Pana-

mera, la berlina de Porsche,
mientras que en los apartados
de monovolumen y familiar, así

como en categoría de
SUV (Sport Utility Vehicle)
fueron el Mercedes Benz
Clase R y BMW X6, res-
pectivamente.

El premio a la innovación recayó en Mitsubishi por su
modelo ASX 1.8 DI-D, primer diesel en incorporar tecno-
logía MIVEC (optimiza la combustión y el consumo de
combustible).

Además, el Astra Sports Tourer recibió además un
galardón especial que reconocía al modelo revelación del
Salón mundial del automóvil de París.

7*e, 7 INTERNET

" AUT AWARD
2008

AI!, ..., r
•n••nn

• SEIT, LÍDER DE RATAS En EL MERCADO ESPf1110L
Seat, con 83 906 matriculaciones en los once primeros me-

ses del año, es líder de ventas en el mercado español de automó-
viles, en lo que va de año. Los datos de las asociaciones de fabri-
cantes (ANFAC) y de vendedores (GANVAM) también indican que
fue el que más vendió en noviembre, con un total de 5 644 auto-
móviles. Con una diferencia de más de 4 600 unidades sobre Volks-
wagen, la segunda marca más vendida en el país, Seat podría aca-
bar el año liderando el mercado, algo que no se producía desde ha-
ce años. Sus modelos más vendidos en noviembre fueron el Ibiza y
el León, estando ambos dentro de los siete modelos más vendidos
en el país.

• SRODfl AUTO, UI PUDTURCIÓD
MAS ALTA EA EL ECOTEST DE IlDfIC

La encuesta 'AutoMarxX' (diciembre 2010),
realizada por ADAC, uno de los clubes de auto-
movilistas más grande de Europa, dio a Skoda
Auto las puntuaciones más altas en cuanto a
protección del medio ambiente. Además, desta-
có la "excelente relación precio-rendimiento:' así
como la estabilidad del alto valor de sus vehícu-
los en el mercado de segunda mano.

92

• EL YETI IMAGMARIUM, UI OPCIÓI1 MAS
`IIITELIGEATE' PARA D'AJAR con nulos

Skoda apuesta por la tecnología de la realidad aumentada con su
nuevo Yeti lmaginarium al que presenta como la opción más 'inteli-
gente' para viajar con niños, con motivo de la gira lúdico educativa
cienciacional, organizada por Imaginarium.

La página web http://www.Skoda.es/yeti-imaginarium ofrece, con la
ayuda de una webcam, una representación del Yeti Imaginarium en tres
dimensiones que permite navegar por la imagen e ir descubriendo las dis-
tintas secciones.

DICIEMBRE 2010 memtécnica



• RUDI LHOZ/1 UI IlUEUH UERSIÓI1
DEL 073.0 TDI

Audi amplía su gama 07 con una nueva ver-
sión que incorpora una variante del motor 3.0
TDI, de 204 CV de potencia y consumo medio
de combustible diésel de tan sólo 72 litros por
cada 100 kilómetros. Además, completa la parte
mecánica de las variantes disponibles con la
transmisión tiptronic de ocho velocidades y la
tracción integral permanente quattro.

• LI1 GNU LEÓ11-HLTEH MCORPORH EL MOTOR
1.6 TDI CR DE 90 CU

Seat incluirá, a partir de enero, en la gama León-Altea (León, Altea y
Altea XL), el motor 1.6 TDI CR de 90 CV. Con la incorporación de este
nuevo propulsor, los tres modelos de la marca española incluyen en to-
da su gama diésel el sistema common rail, que permite un mejor rendi-
miento del motor y una reducción considerable de los niveles de sonori-
dad, consumos y emisiones. El 1.6 TDI CR de 90 CV sustituirá así al mo-
tor 1.9 TDI de 90 CV con bomba-inyector y
llevará asociada una transmisión manual
de cinco velocidades y filtro de partículas
DPF Reducirá las emisiones de CO2
a 119 g/km en
el León y a 126
g/km en la ga-
ma Altea y esta-
rá disponible
con los acaba-
dos Emoción y
Reference.

• RODO SHOW DE VEHÍCULOS ELÉCTRICOS DE REIMULT
EH MHDRID

Renault organizó, en el Club de Golf El Olivar de la Hinojosa, en Ma-
drid, del 29 de noviembre al 3 de diciembre, unas jornadas de prueba de
sus vehículos 100% eléctricos de próxima comercialización (Fluence
Z.E. y Kangoo Furgón Z.E.) para instituciones públicas, grandes empre-
sas y medios de comunicación.

• REIMULT Y UMBHIL-RODHMCO
COLHBORM1 En PRO DEL
VEHÍCULO ELÉCTRICO

Unibail-Rodamco, primer inversor y
operador europeo comercial, pretende pro-
mocionar los medios de transporte más
limpios, como parte integrante de la estra-
tegia medioambiental del Grupo. Por este
motivo, ha firmado un acuerdo de colabora-
ción con Renault, para acelerar el desarrollo
del vehículo eléctrico.

El acuerdo se basa en dos ejes. Por un
lado, organizar una operación de sensibili-
zación en torno a los vehículos eléctricos
en los centros comerciales de Unibail-Ro-
damco de Francia y España. Por otro, la
puesta en marcha por el Grupo Unibail-Ro-
damco de un plan de desarrollo de la infra-
estructura de recarga entre 2010 y 2012, en
línea con el plan de comercialización de los
vehículo eléctricos de Renault, en esos dos
países.

• ECO-CITY mofo fICOHSEJH
PHSHR unn HUIDO
'ECOLÓGICO'

Citroän ha lanzado la segunda edición
de Eco-City Citroän, su ciudad ecológica vir-
tual, en www.citroenpostventa.es/ecocrty .
Desde del 9 de diciembre y hasta el 6 de
enero, los usuarios podrán obtener pistas y
consejos para pasar una navidad respetuosa
con el medio ambiente, además de entrar
en el sorteo de 50 cestas de productos eco-
lógicos y conseguir puntos para obtener va-
les descuento de 50 € con los que realizar
operaciones de mantenimiento en talleres
oficiales de la marca.
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71"°‘ II MERCEDES CIASE CLS

El nuevo CLS de Merce -
estrena cuatro motorest
incrementan la potenci y el
par máximo respecto a das
las mecánicas del modtit
anterior, mientras que 	
consumo de combustis se
reduce en un 25%.
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stá previsto que para su lanza-
miento en el mercado europeo,
en enero de 2011, estén disponi-

bles dos modelos de 6 cilindros: el CLS
350 CDI BlueEFFICIENCY con 265 CV,
y el CLS 350 BlueEFFICIENCY con 306
CV y función de parada y arranque
ECO de serie. Para marzo se sumará a
la gama el CLS 250 CDI BlueEFFI-
CIENCY con 204 CV y un consumo de
sólo 5.1 litros diésel a los 100 km en el
ciclo normalizado europeo. Un mes
después llegará el CLS 500 BlueEFFI-
CIENCY con motor V8 y 408 CV. Estas
dos últimas variantes incorporan de se-
rie la función de para-
da y arranque ECO.

Es el primer vehí-
culo Mercedes-Benz
con puertas sin mar-
co ejecutadas ínte-
gramente en alumi-
nio, siendo unos 24
kg más ligeras que
las puertas de acero convencionales.
También se ha empleado aluminio en
el capó, los pasos de rueda delante-
ros, la tapa del maletero, la repisa tra-
sera, diversos perfiles portantes y al-
gunos componentes esenciales del
tren de rodaje y de los motores. El fa-
bricante considera el nuevo CLS "de
construcción ligera inteligente" y ase-
gura que "contribuye a resolver el

eterno dilema entre bajo peso y eleva-
da resistencia

Aunque el nuevo modelo pre-
senta mayor anchura que su antece-
sor, ofrece hasta un 10% menos de
resistencia aerodinámica.

Sobre la base del tren de rodaje
de la nueva Clase E, el nuevo CLS
estrena la servodirección electrome-
cánica que consume energía sólo
cuando el conductor gira el volante,
ahorrando hasta 0.3 litros / 100 km y
hasta 7 g CO2/km.

La suspensión de las ruedas de-
lanteras obedece, como en la Clase
E, al principio de un eje delantero de

aunque en una nueva
ejecución, perfeccio-
nada específicamen-
te para el nuevo CLS.

Además ha asu-
mido el principio del
eje trasero multibrazo
de construcción ligera
de la Clase E, suspen-
dido de un portaeje.

En comparación con el modelo ante-
cesor, se han modificado todos los
componentes para mejorar el confort
y el dinamismo.

Incluye faros LED High Perfor-
mance (equipo opcional), que combi-
nan la impresión cromática de los
diodos luminosos con el rendimien-
to, la funcionalidad y la eficiencia
energética de la actual generación

de faros bixenón. Por primera vez,
su sistema de alumbrado combina el
Intelligent Light Sistema con la tec-
nología LED, y también en primicia
combina la tecnología LED con las
innovadoras luces de carretera auto-
máticas.

Asimismo, destacan los más de
doce sistemas de asistencia a la
conducción que integra. Como nove-
dades ofrece el control activo de án-
gulo muerto y el detector activo de
cambio de carril.

En cuanto al diseño, destaca la
parrilla del radiador por no estar inte-
grada en el capó, y la esbelta silueta
del vehículo. En el interior aúna ele-
gancia sencilla con detalles innova-
dores y perfección artesanal.

Se puede elegir entre cinco colo-
res para el interior, cinco ejecucio-
nes de las molduras y tres tipos de
cuero. También se puede optar entre
tres tipos de madera noble (raíz de
nogal marrón brillante, fresno negro
brillante y álamo marrón claro satina-
do).

tres brazos,
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XXXII Comida de Ganvam con los medios de comunicación

Juan Antonio Sánchez Torres, presidente de Ganvam

"Convirtamos la
crisis en

oportunidad"

L
a Junta Directiva de la Asociación Nacional de Vendedores
de Vehículos a Motor (Ganvam) hizo balance en su tradi-

cional comida con los medios de comunicación, celebrada el
pasado 14 de diciembre en Madrid. Su presidente, Juan An-
tonio Sánchez Torres, resumió en varias consideraciones lo
que ha significado este año para la Asociación.

"Luchemos para evitar la pérdida de más Pymes del
sector y el consiguiente desempleo. Convirtamos la crisis
en oportunidad,"destacó durante su exposición en la que,
entre otros aspectos, recordó que es el tercer año conse-
cutivo de crisis para el sector, "lo que ha supuesto un des-
gate insoportable para la Pymes:'

Además, se mostró preocupado con las perspectivas
del próximo año porque reconoció que "no se ve el despe-
gue económico 'Sin embargo, abogó por dejar de quejarse
y por hacer autocrítica. "Vertebremos coyunturalmente el
sector. Fuera personalismos trasnochados y egocéntricas
posiciones 'afirmó.

Asimismo, agradeció a los medios de comunicación la
atención prestada y abogó por lanzar mensajes optimistas:
"Hoy la compra de un vehículo nuevo supone un 5% me-
nos de esfuerzo que hace cinco años y un 20% menos
que hace 20 años:

En cuanto al Ministerio de Industria, Turismo y Comer-
cio (MITYC), criticó que "para él sólo existen los fabrican-
tes dentro del sector de automoción" y que rechazase to-
das las operaciones que los afiliados a Ganvam no pudie-
ron incluir en el sistema del Plan 2000E. Según Sánchez
Torres, "el vendedor entregó la subvención del Plan al
comprador y ahora el Mityc no se la reintegra, basándose
en defectos creados por el propio sistema. Estoy hablando
de 5 297 operaciones y 2 700 000 €. Y me refiero solo a
afiliados de Ganvam,"denunció.

El presidente de Ganvam aprovechó para agradecer a la
Dirección General de Tráfico (DGT), en su vertiente de orga-
nismo regulador del sector, que tenga en cuenta a la aso-
ciación. De igual modo, se refirió a Confemetal y destacó
su intención de ayudar al sector comercial de automoción.

El presidente también recordó que la asociación ya
cuenta con representantes en las comunidades autóno-

161 "HOY LA COMPRA DE UN VEHÍCULO

NUEVO SUPONE UN 5% MENOS DE

ESFUERZO QUE HACE CINCO AÑOS Y UN 20%

MENOS QUE HACE 20 AÑOS" r9.-

mas para acercarse a sus asociados y que, por primera
vez, se han constituido comisiones ANFAC-GANVAM (fa-
bricantes-vendedores) para dialogar sobre los diferentes
temas que les afectan.

Según Sánchez-Torres, los vendedores tienen que te-
ner en cuenta tres aspectos básicos en la actualidad: la
máxima información, el asociacionismo y la formación.
"Estamos viviendo más que una crisis. Contemplamos el
fin de un ciclo. Un cambio sustancial del complejo mundo
del automóvil (vehículos eléctricos, Internet, marketing re-
novado...). Si no estamos informados y preparados no po-
dremos sobrevivir,"af irmó.

En cuanto a la reducción del 5% de los afiliados de
Ganvam en 2010, explicó que el 89% fue por cierre y desa-
parición de las empresas. Además, mencionó a los secto-
res de ruedas y maquinaria agrícola. "También lo están pa-
sando muy mal y merecen la atención de todos, así como
el sector de la posventa :'•
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Las ventas de tractores en España en los diez primeros meses de 2010

UN ESPEJISMO DE LO
QUE FUE

En el momento del cierre de esta edición (23 de diciembre), el Ministerio solo había
facilitado las inscripciones oficiales de maquinaria agrícola hasta octubre de 2010.
Los datos siguen constatando la severa caída que continúan sufriendo las ventas de
tractores nuevos en España. Apenas se alcanzan las 8 500 unidades, lo que sitúa
la previsión para el cierre del ejercicio en el entorno de las 10 500, lo que sería el

peor registro de al menos los veinte últimos años.

F

inaliza un año muy duro y no queda otro re-
medio que echar cuentas, aunque no sal-
gan resultados muy halagüeños. Con los
datos de las inscripciones de maquinaria

nueva que mensualmente divulga el Ministerio de

Medio Ambiente y Medio Rural y Marino (MARM),
hemos realizado una comparativa de la comerciali-
zación de tractores nuevos en el periodo de enero
a octubre de 2010 con los que se produjeron en
los cuatro años anteriores.

El número de unidades vendidas durante este
periodo, en casi todos los años considerados,
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2006, 2007 y 2008, superó ampliamente las
13 000 unidades, ¡eran otros tiempos! Por eso, la
comparativa arroja cifras tan espectaculares como
que en el presente ejercicio han ba-
jado las ventas en un 38%, 39% y

tas del 73% y le siguen, con
valores muy significativos y
estrecha diferencia entre
ellos, Case IH, Massey Fer-
guson, Fendt, Same y
Deutz-Fahr que han tenido
unas cuotas de mercado del
5.6%, 5.3%, 4.8% y 4.3%,
respectivamente.

Con cifras importantes
de ventas encontramos a
Landini (3,9%), Lamborghini
(3.2%), Claas (2.3%), Anto-
nio Carraro (2.1%). Y a un
considerable grupo de mar-
cas que, generalmente, se
mantienen por encima del
1 'Yo de las ventas totales, co-
mo son: Kioti (1.6%), Valtra
(1.5%), Pasquali (1.4%), Agria
(1.3%) y McCormick (1.2%).

La distribución geográfi-
ca de las 8 511 unidades co-
mercializadas durante estos
diez meses de 2010 concen-
tra más del la mitad de las
ventas en cuatro comunida-
des autónomas. Como es
habitual, Andalucía ha sido
la comunidad en la que más
tractores se han registrado
con un 19.2% sobre el total.
Le siguen, con diferencias
muy estrechas entre ellas,
Castilla y León, Galicia y
Castilla-La Mancha, con
unas ventas del 12.5%,
11.8% y 10.6%, respectiva-
mente. Con valores más
modestos, aunque significa-

tivos, nos encontramos con Cataluña (8.6%), Ara-
gón (72%), Extremadura (6.6%), Comunidad Va-
lenciana (6.6%) y Murcia (4.5%).•

o

E

36%, respectivamente a esos años.
La referencia respecto al año 2009
nos acerca a valores más de este
nuevo tiempo que nos toca vivir, el
descenso ha sido de un 12.6%.

La distribución de ventas por
marcas mantiene a John Deere de lí-
der, con una cuota de mercado del
28.6%, y en segundo lugar a New
Holland, que ha tenido un porcentaje
de comercialización del 16.3%.

También este año Kubota man-
tiene el tercer puesto con unas ven-

agro/e-en/ea
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TRACTORES.

MINOICARGADORAS TELESCORICAS.
COS RECAMBIOS

Próximo número...

El asiento en los tractores y sus sistemas
de suspensión
El segundo artículo del Prof. Luis Márquez sobre las
vibraciones mecánicas en el puesto de conducción
de los tractores agrícolas se centrará en el asiento,
un elemento esencial que en los últimos tiempos
cobra una importancia creciente al demandarse un
mayor confort durante el manejo de la máquina.

Estas informaciones pueden sufrir alteraciones de última hora, en función de los contenidos de la publicación.
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Suscripción España: 75.00 €
UE vía superficie: 145.36 €
UE vía aérea: 172.16 €
Otros países vía superficie: 259.80 €
Otros países vía aérea: 287.63 €

FIRMA

Fecha:

(Titular de la cta./libreta o tarjeta)

FORMA DE PAGO
DOMICILIACIÓN BANCARIA
Ruego que con cargo a mi cuenta o libreta de ahorro se atiendan, hasta nuevo
aviso, los recibos que sean presentados por B&H Espafia, S.L., en concepto de mi
suscripción a la revista AGROTÉCNICA.
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Titular de la Cta.: 	

Banco/Caja: 	  Agencia N.°:

Calle: 	  C.P. 	
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3 TRANSFERENCIA A CUENTA DE BLAKE & HELSEY

(Contactar al número 91 859 07 37 o mau: bheditores@bh-editores.com )

3 ADJUNTO CHEQUE BANCARIO a nombre de
Blake & Helsey España, S.L.,
Dpto. de Suscripciones.
C/ Dr. Mingo Alsina, 4 • 28250 Torrelodones (Madrid) • España.

NO SE REALIZAN ENVÍOS CONTRA REEMBOLSO

No DESEO QUE MIS DATOS SEAN UTILIZADOS PARA FUTURAS ACCIONES PROMOCIONALES Y COMERCIALES

Tels. 91 859 07 37 / 91 859 04 68 • Fax 91 859 01 87
bheditores@bh-editores.com • www.bh-editores.com
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FERRI srl
Via Govoni, 30 - 44034 Tamara (FE) Italy
Tel. +39 0532 866866 - Fax +39 0532 866851
info@ferrisrl.it - www.ferrisrl.it
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Antón Md Rocasalbas Pelle Area Manager
Móvil: 696 975 992
e-mail: antonmrocasalbas@hotrnailcom
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Fendt Efficient Technology - cosecha los beneficios del SCRAma.
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MÁS con MENOS es la filosofía de los nuevos tractores de alta poten-
cia de Fendt. Porque la tecnología SCR respetuosa con el medio ambi-
ente es la solución tomada por Fendt para asegurar el cumplimiento
de la fase de emisiones 3b. Porque SCR significa MÁS potencia y
MENOS consumo de combustible. Fendt reduce el consumo de com-
bustible hasta un siete por ciento* en los nuevos 800 y 900 Vario com-
parados a sus ya muy eficientes predecesores. Razón suficiente para
convencerte de los beneficios de la tecnología SCR. Contacta con tu
concesionario y haz la pueba.

Conoce más acerca de la tecnología SCR en www.fendt.com
*pruebas internas
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