Nya bilaterala handelsavtal

— nya mojligheter for livsmedelsindustrin

 De nya bilaterala avtalen vantas leda till [agre tullnivaer men ocksa till
mer férutségbara tekniska handelsregler. Ratt utformade kan avtalen
underlétta fér EU:s livsmedelsindustri att expandera pa nya marknader.

* Avtalen kan ocksa leda till 6kad importkonkurrens. Manga av EU:s
hogforadlade produkter har dock goda férutsattningar att havda sig val.

EU kommer férmodligen inte gdra nagra stérre tullsdnkningar pa de
insatsvaror som i dag &r betydligt dyrare i EU &n utomlands (exempelvis
notkott, socker och mejeriprodukter). Detta missgynnar i sa fall EU:s
livsmedelsindustri.

Rapport 2009:16






Nya bilaterala handelsavtal

- Nya mojligheter for livsmedelsindustrin

EU haller pa att forhandla om handelsavtal med flera lander. Avtalen kan
leda till bade sankta tullar och enklare tekniska regler.
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de vara val rustade for att klara 6kad importkonkurrens.
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Sammanfattning

EU haller pa att forhandla fram nya bilaterala handelsavtal med en rad lander. | den har
rapporten undersoker vi hur EU:s (och Sveriges) livsmedelsindustri kan komma att
paverkas. Vi anvander oss av en tvadelad metod:

En genomgang av generella faktorer som BNP, kulturella skillnader och avstand ger en
uppfattning om vilka av avtalen som kan leda till de storsta effekterna.

Eftersom detaljerade handelsstrommar studeras lagger vi stort fokus pa specifika
variabler sa som tullar och férekomsten av tekniska handelshinder.

P& sa satt har vi kommit fram till féljande resultat:

Den europeiska livsmedelsindustrin ser ut att gynnas av de nya avtalen. Den har manga
produkter med efterfragad kvalitet och starka varumarken, och bor darfor kunna ta vara
pa de nya mojligheter som 6ppnas nar tullarna sanks. Industrin skulle ocksa gynnas om
den fick mojlighet att importera billigare insatsvaror, men det ar tveksamt om de nya
avtalen kommer att leda till lagre importtullar pa insatsvaror som socker och notkott.

Avtalen med Indien och Kanada ser ut att ha storst potential att stdrka Sveriges och
EU:s livsmedelsindustri. Kina och Ryssland ar mycket intressanta marknader, men i
dagsléget handlar dessa forhandlingarna inte om direkta tullsankningar. Det visar en
sammanvagning av bland annat deras ekonomiska storlek, utrymme for tullsénkningar
samt geografisk och kulturell narhet.

For brod, bakverk och sockerkonfektyrer kan avtalen leda till viss 6kning av
exporten, men tullarna ar inte s& hoga idag att en sankning skulle leda till ndgon
omvélvande foérandring. EU-producenterna hammas ocksa av hoga interna sockerpriser.

Alkoholhaltiga drycker ar en stor europeisk exportprodukt, och flera av de lander EU
forhandlar med har mycket hoga tullar idag. Avtalen skulle alltsa kunna leda till betyd-
ligt battre villkor, men en viktigare faktor for 6kad export ar troligen att efterfragan pa
europeiska produkter 6kar med okat valstand i de har landerna.

Gris- och kycklingprodukter paverkas mycket av smittskydds- och hygienregler som
kan gora det svart att ta sig in pa nya marknader. Om avtalen lyckas forenkla processen
kan det vara nog sa viktigt som eventuella tullsankningar.

For ost kan sankta tullar leda till 6kad konkurrens pa EU-marknaden, sarskilt for billiga
produkter, men den 6kade konkurrensen behdver inte paverka EU:s handel med mer
exklusiva produkter negativt.

Béar- och juiceindustrin kan fa tillgang till billigare ravaror i och med avtalen, men
ocksa okad konkurrens om marknaderna for de foradlade produkterna.

For lask och smaksatt vatten borde producenterna kunna dra nytta av lagre tullar och
vaxande marknader. Hoga sockerpriser i EU kan dock vara en ddmpande faktor.

Resultaten géller endast de studerade produkterna. For andra sektorer kan det se
annorlunda ut: importkonkurrensen kan bli hardare och potentialen for export kan vara
mindre.
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1 Inledning

Den ekonomiska integrationen sker allt snabbare och enligt VVarldsbanken (2005) sker
mer an en tredjedel av varldshandeln mellan lander som ingar i nagon form av regionalt
handelsavtal med varandra. En forklaring till denna stora andel &r att antalet regionala
handelsavtal har dkat kraftigt under den senaste tjugoérsperioden’, samtidigt som
utvecklingen gatt fran avtal med i regel sma lander och utvecklingslander, samt avtal
mellan grannlander till att det under 2000-talet paborjades forhandlingar om avtal
mellan lander pa helt olika kontinenter.

| slutet av 1900-talet var det EU, USA och Japan som drev varldsekonomin, men under
2000-talet har skaran utokats med en rad vaxande ekonomier sasom Kina, Indien,
Brasilien och Ryssland. For att foérbereda EU for globaliseringen och goéra unionen till
ett konkurrenskraftigt omrade i varlden menar kommissionen att det kréavs atgarder for
att skapa tillvaxt och sysselsattning. | Lissabonstrategin och Global Europe beskrivs
vilka atgarder (bade interna och externa) som behover vidtas for att 6ka EU:s
konkurrenskraft?. Global Europe innehdller bl.a. forslag till en ny generation av
bilaterala handelsavtal som ska ingas med nyckellander som valjs ut baserat pa
ekonomiska kriterier® for att sikerstélla att avtalen bidrar till fler arbetstillfallen och
okad tillvaxt inom EU. Som speciellt intressanta lander namns, i meddelandet fran
kommissionen, ASEAN, Sydkorea, MERCOSUR, Indien, Ryssland, GCC och Kina.
Vilka lander som ingar i de olika grupperna framgar av bilaga 3.

1.1  Varfor vill EU ha fler bilaterala avtal?

Den framsta prioriteringen for handelsliberaliseringar for saval Sverige som EU har
varit (och ar) att na ett ambitiost och balanserat multilateralt WTO-avtal. De nya
frihandelsavtalen inom ramen for Global Europe bor, enligt kommissionen, bygga
vidare pa WTO-avtalen och andra internationella bestammelser, men ga langre och
snabbare fram nér det géller att frimja 6ppenhet och integration. Till exempel kan de
behandla fragor som annu inte ar redo for multilaterala Gverenskommelser som
investeringar, offentlig upphandling, konkurrens och skydd av immateriella rattigheter.
Genom att ga langre pa dessa omraden hoppas EU: att de nya handelsavtalen kan
fungera som sprangbrador snarare &n bromsklossar i framtida multilaterala WTO-
forhandlingar.

| den akademiska varlden &r detta ingen sjalvklarhet. Det finns ekonomer som menar att
preferensavtalen hotar det multilaterala systemet och foresprakar att avtalen kraftigt

! Under 1990 fanns 20 regionala handelsavtal redovisade till WTO, motsvarande i november 2008 var
227 aktiva avtal (418 redovisade).

2 Europeiska Kommissionen Utrikeshandel (2006), Global Europe — Competing in the World: A
Contribution to the EU’s Growth and Jobs Strategy, Bryssel

® De kriterier som, enligt kommissionen, bér anvéndas i detta sammanhang &r marknadspotentialen
(baserat pd ekonomins storlek och tillvaxt) och nivan pé skyddet mot EU:s exportintressen i form av bade
tullar och andra handelshinder. Dessutom maste potentiella partners férhandlingar med EU:s konkurrenter
beaktas och da framforallt hur dessa kan komma att paverka EU:s konkurrenskraft. Minst fullstandig
paritet med konkurrentl&ndernas avtal ska efterstravas.



begrénsas (eller férbjuds) inom ramen for WTO. Andra ekonomer menar att avtalen
starker den multilaterala liberaliseringen, WTO och hela det internationella
handelssystemet.

1.1.1  Vilka faktorer paverkar handelsmonstren?

Den traditionella handelsteorin bygger pa férekomsten av komparativa fordelar, vilka
uppstar till foljd av och produktivitetsskillnader, (Ricardo 1817). Komparativa fordelar
innebar att lander tjanar pa att specialisera sig pa de varor som de producerar
forhallandevis effektivt. Med komparativa fordelar menas att ett land har en lagre
alternativkostnad* vid produktion av en vara jamfort med det andra landets
alternativkostnad for motsvarande vara. Teorin utgar dock fran att alla varor kan
produceras av alla lander, perfekt konkurrens rader, fullstandig information ges och att
det inte finns nagra transaktionskostnader eller handelshinder.

Ricardos teori utvecklades av Heckscher och Ohlin som menade att landernas
konkurrensfordelar beror pa skillnader i faktorproportioner och darfor specialiserar sig
landerna utifran tillgangen pa produktionsfaktorer. Lander som har relativt mycket
arbetskraft kan producera arbetsintensiva varor relativt billigt, medan lander som har
mycket kapital i forhallande till arbetskraft har storre konkurrenskraft i produktion av
kapitalintensiva varor. Om ldnderna specialiserar sig tjanar deltagande lander pa handel
eftersom skillnader i faktorpriser jamnas ut. Modellen utgar fran att alla varor kan
produceras av alla landeroch att det inte finns nagra transaktionskostnader eller
handelshinder

Modern handelsteori har fokuserat pa att den mesta handeln sker mellan lander som
exporterar och importerar liknande varor (sk. inombranschhandel) och som har ungefar
samma teknologi och faktorproportioner. Inombranschhandeln kan inte forklaras till
lika stor del av komparativa fordelar och darfor har flera ekonomer forsokt forklara
handeln utifrén stordriftsfordelar". Genom internationell handel skapas stérre marknader
och darmed 6kar mojligheterna att utnyttja skalfordelar i produktionen. Skalfordelar
innebdr att kostnaden per producerad enhet minskar med produktionsvolymen och ju
mer sadana fordelar utnyttjas desto hogre blir valfarden. Dessa resonemang har viss
koppling till lokaliseringsteorin som menar att produktionens stordriftsfordelar har
betydelse for var foretag och individer finns. Inom ekonomisk geografi har samspelet
mellan bl.a. stordriftsférdelar och transportkostnader studerats liksom hur dessa
paverkar agglomeration och urbanisering. Med agglomerationseffekter menas att
foretagens kostnader for exempelvis exportdeltagande minskar om det t.ex. finns en bra
kunskaps- och informationsspridning mellan féretag, liksom ett samarbete kring logistik
och transporter samt god tillgang p& lokal arbetskraft med specifik kompetens.®

*Med alternativkostnad menas vad man maste ge upp av en vara for att producera ytterligare en enhet av
en annan vara. T.ex. land A tillverkar antingen 10 bilar eller 2 husvagnar pa en timme, vilket ger en
alternativkostnad pa 0,2 husvagnar (for att tillverka en bil) eller 5 bilar (for att tillverka en husvagn). Land
B daremot tillverkar 4 bilar per timme eller 1 husvagn per timme, vilket ger en alternativkostnad pa 0,25
husvagnar (for en bil) eller 4 bilar (fér en husvagn). Land A har en komparativ fordel av att tillverka bilar
(0,2 husvagnar) medan land B har en komparativ fordel av att tillverka husvagnar (4 bilar).

> De extra vinster som uppkommer genom storskalig produktion.
¢ Englund, Krusell och Persson (2008)

2



I modern handelsteori har flera ekonomer kopplat samman traditionell handelsteori och
ekonomisk geografi. Krugman (1980) menar att hemmamarknadseffekten bidrar till att
foretag placerar sin produktion av sammansatta varor i regioner med stora marknader
eftersom det ger stordriftsfordelar, 1agre transportkostnader och ddrmed hégre
bruttovinster. Om lander specialiserar sig pa att producera vissa varor och importera alla
andra varor som efterfragas sa utnyttjas stordriftsférdelarna fullt ut, vilket i regel leder
till lagre varupriser och darmed lagre priser for konsumenterna och en kad mangfald.
Trots att landerna har samma teknologi, faktorproportioner och producerar snarlika
varor ger handeln vélfardsvinster eftersom specialisering ger lagre produktionskostnader
samtidigt som handeln ger 6kad mangfald.’

Den senaste forskningen inom handelsteorin fokuserar pa kostnader som &r forknippade
med att introducera nya produkter pa utlandska marknader (marknadsspecifika
intradeskostnader). Dessa kostnader &r beroende av flera faktorer bl.a. sprakliga och
kulturella skillnader, men &ven avstandet. Det finns studier® som visar att féretag som
bygger upp sin kunskap om utlandska marknader och affarskulturer har en lagre
introduktionskostnad for en ny produkt.

Forekomsten av regionala handelsavtal &ndrar forutsattningarna for handel, eftersom
avtalen innebéar att man liberaliserar handeln endast mot ett antal utvalda lander.
Handelsavtal kan darfor ha tva effekter pa ett lands utrikeshandel: (1) en
handelsalstrande® som uppstar d inhemsk produktion ersatts av billigare produkter fran
partnerlandet eller (2) en handelsomfordelade’® som innebér att billig import fran
tredjeland ersatts med dyrare import fran lander inom frihandelsomréadet.!! Effekterna
kan vara sarskilt markanta pa jordbrukssidan eftersom tullarna ofta ar hogre an for
industrivaror.

1.1.2  WTO paverkar tullar och handelsavtal

Det finns for- och nackdelar med att inga bilaterala avtal jamfort med att na ett
multilateralt WTO-avtal som skulle omfatta nastan alla l&nder i varlden. En av de stora
fordelarna med bilaterala avtal ar att det oftast gar fortare att na fram till ett avslut nar
bara tva parter ska enas. Bilaterala avtal innebar rent definitionsméssigt att parterna
diskriminerar alla andra lander, vilket kan medfora att det inte &r de mest effektiva
producenterna som exporterar, utan de som rakar ligga i lander som far formanliga
tullar, s.k. handelsomférdelning.

En av WTO:s huvudprinciper dr den om icke—diskriminering. Den har tva delar; mest
gynnad nation (MGN) och nationell behandling.

Mest gynnad nation innebér att varje handelsforman som ett land ger ett annat land
automatiskt och ovillkorligen maste gélla alla medlemslander i WTO. Den har regeln

"ibid

8 SJV (2008:17)

% engelska: trade creation

19 engelska: trade diversion

! Nielsen J, Hienrich H och Hansen J.D. (1992) sid 16.



galler dock inte tullformaner som ges inom ramen for tullunioner eller handelsavtal som
ar tillrackligt omfattande.

nationell behandling innebér att ndr en importerad vara passerat gransen (och alla tullar
och avgifter ar betalda) sa far den inte behandlas samre an inhemska varor.

Det finns i vissa fall undantag fran principen om icke-diskriminering. Det géller bland
annat atgarder som ar nodvandiga for att skydda manniskors, djurs och vaxters liv och
hélsa. Det ar ocksa mojligt att pa vissa villkor ge sarskilda formaner till u-lander utan att
detta rdknas som otillaten diskriminering.

For alla WTO-medlemmar finns det tak for hur hoga tullar de far ta ut for olika
produkter, s& kallade bundna tullar. Det &r dock fritt fram att ta ut lagre tullar &n s, och
det sker ofta. De tullsdnkningar som genomfors till f6ljd av nya bilaterala avtal gors i
regel fran en basniva som anges i respektive avtal och den &r ofta densamma som de
faktiskt tillampade tullarna.

1.1.3  Global Europe

Malsattningen med de nya avtalen &r att de ska vara mer langtgaende och omfatta fler
produkter an befintliga avtal och liberalisera handeln sa mycket som majligt (dven
tjanster och investeringar). I de fall partnerlanderna har frihandelsavtal med vara
konkurrentlander ska EU fa minst lika bra villkor som dem. Ambitionen &r &ven att
kvantitativa importrestriktioner avskaffas liksom alla former av exportbegransningar
(t.ex. tullar, avgifter). Frihandelsavtalen bor dven omfatta olika former av tekniska
handelshinder. Det kan till exempel handla om att parterna anpassar vissa tekniska
regler till varandra sa att handeln flyter lattare. Dessutom bor ursprungsreglerna
moderniseras.*®

Kommissionen foresprakar att nya forhandlingspartners valjs ut beroende pa
marknadspotential® och graden av tullskydd (saval tullar som icke-tariffara
handelshinder). Av betydelse bor ockséa vara om potentiella handelspartners har
pagaende forhandlingar med EU:s konkurrenter. Enligt dessa kriterier ar ASEAN,
Korea och MERCOSUR prioriterade omraden. Landerna i fraga kombinerar higa
skyddsnivaer med en stor marknadspotential, samtidigt som de aktivt arbetar med att
sluta frihandelsavtal med EU:s konkurrenter. Aven Indien, Ryssland och GCC uppfyller
kriterierna med god marknadspotential och en hog skyddsniva.

Marknadspotential och vissa nyckelindikatorer for EU:s viktigaste handelspartners
redovisas i tabell 1. Observera att tabellen avser marknadspotentialen for all handel, och
att den interna EU-handeln &r exkluderad.

12 Europeiska kommissionen (2006)

3 Ytterligare exempel &r bestimmelser om immaterialratt, konkurrens och goda styrelseformer p finans-,
skatte-, och rattsomradena.

4 Marknadspotentialen indikerar den genomsnittliga &rliga BNP-forandringen mellan 2005-2025.
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Tabell 1 Marknadspotential och nyckelindikatorer for EU:s viktigaste handelspartners

Marknadspotential 2005- BNP Genomsnittlig rlig  Handel med Andel av EU:s
2025 (mdr €) (2005, mdr €) tillvaxt 2005-2025 EU handel (2005, %)
(%) (2005, mdr €)
USA 449 10 144 3,2 4127 18,5
Kina 204 1573 6,6 209,4 94
Japan 74 3920 1,6 116,4 52
Indien 58 607 5,5 40 1,8
ASEAN 57 714 4,9 115,1 5,2
Korea 45 598 4,7 53,3 24
MERCOSUR 35 677 3,6 51 2,3
Kanada 28 849 2,6 40,8 1,8
GCC 27 412 4,3 87,6 39
Ryssland 21 526 3,0 163 7,3
Taiwan 18 268 4,3 36,5 1,6
Australien 17 526 2,5 30,1 1.4
Hong Kong 12 149 4,8 31,1 14
Iran 10 151 43 24,2 1,1
Ukraina 5 61 4,9 20,7 0,9

Not: Det ar marknadspotentialen for all handel som avses. Marknadspotentialen indikerar den genomsnittliga arliga férandringen av
BNP under perioden 2005-2025. Observera att den interna EU-handeln &r exkluderad.

Kaélla: Europeiska kommissionen (2006)

Ambitionen med Global Europe ar hég och kommissionen framhaller att EU redan
fran borjan maste forsdkra sig om att de tankta férhandlingspartnerna har liknande
malsattningar. Beslut om att starta forhandlingarna ska darfor inte helt grundas pa de
ekonomiska kriterierna utan dven pa om partnerlanderna bedéms vara genuint
intresserade av att liberalisera handeln eller ej.

1.1.4  Ar bilaterala handelsavtal byggstenar for multilaterala
forhandlingar?

De ekonomer®® som anser att preferensavtal fungerar som byggstenar lyfter fram flera
argument for sin standpunkt, bl.a. att det finns empiriska bevis for att effekten av
avtalen ar handelsalstrande. Den 6kade handeln som féljer av avtalen kan fungera som
ett positivt exempel och gdra kvarstaende hinder for fri handel mer uppenbara for allt
fler aktorer, vilket i sin tur 6kar intresset for framtida multilaterala liberaliseringar.’

Ett annat argument &r att lander som ingdr bilaterala avtal inte har nagon gemensam
yttre tullmur. Detta medfor att ett av de ingaende landerna kan ha lagre yttre tullar pa
vissa insatsvaror &n det andra, vilket i sin tur kan leda till billigare import och lagre
produktionskostnader for foradlade produkter an vad som rader i partnerlandet. I och
med att tullarna mellan landerna ifraga i allmanhet ar laga efter inganget avtal kan det
land som har lagre yttre tullar for insatsvaror i manga fall salja vissa foradlade varor pa
det andra landets marknad till ett pris som konkurrerar ut den inhemska produktionen i

1> Global Europe omfattar dven skrivningar om transatlantisk handel och konkurrenskraft, Kina,
sékerstéllande av skyddet for immateriella rattigheter, fornyad strategi for marknadstilltrade, offentlig
upphandling samt 6versyn av handelspolitiska skyddsatgarder

18 Enligt Krueger &r Ethier (1998) ett exempel pa en artikel dar det argumenteras for att avtalen fungerar
som byggstenar, medan Bhagwati (1995) argumenterar for att de &r bromsklossar.

7 Om inte annat anges baseras hela avsnittet pA Kruger (1999)



namnda land. For att undvika ett sadant scenario ar det troligt att lobbygrupper i det
drabbade landet arbetar for sankta yttre tullar pa insatsvaror aven dar. | slutandan
astadkommer detta forfarande en 6kande multilateral liberalisering.

Det finns nastan lika manga ekonomer som menar att det stora antalet bilaterala avtal
hotar det multilaterala systemet. | extremfall kan utvecklingen leda till en situation med
flera stora handelsblock som har hdga tullar gentemot de lander som inte & med. En
sadan situation skulle innebéra att handeln styrs bort fran de mest effektiva lsningarna.

Ytterligare ett argument mot bilaterala avtal &r att bilaterala forhandlingar ar
resurskravande, inte minst pa ministerierna, vilket gor det svart att samtidigt driva
multilaterala forhandlingar pa ett konstruktivt satt.

Baserat pa tidigare forskning menar Krueger (1999) att bilaterala handelsavtal i teorin
kan vara bade byggstenar och bromsklossar for framtida multilaterala liberaliseringar.
De empiriska bevisen tyder dock pa att det &r mer troligt att de fungerar som
byggstenar, men det finns all anledning att vara vaksam sa avtalen inte forsvagar stravan
mot en multilateral liberalisering. Preferensavtalen bor darfor utvecklas i samma anda
som den multilaterala processen.

1.2  Syfte

Det framsta syftet med rapporten &r att dvergripande studera hur EU:s (och Sveriges)
livsmedelsindustri kan komma att paverkas om EU férhandlar fram bilaterala avtal i
enlighet med ambitionerna i Global Europe. | rapporten undersdéks om nya eller uttékade
marknader for export av foradlade produkter kan komma att 6ppnas upp, liksom hur
importfloden av framforallt insatsvaror kan komma att paverkas. Rapporten tar hansyn
bade till tullar och till olika former av tekniska handelshinder.

1.3 Avgransningar

Bade livsmedelsindustrin och EU:s handelsavtal & komplexa omraden. Vi har darfor
gjort flera avgrénsningar.

Vi studerar endast ett urval av produkter, och endast en del av de 42 lander som EU
haller pa att forhandla med. Hur urvalet har gjorts beskrivs narmare i avsnitt 1.4.

Enligt Global Europe ska den nya generationens bilaterala avtal vara mer langtgaende
an ett framtida nytt WTO-avtal. Vi tolkar det som att ambitionen endast géller nya avtal
och inte omférhandlade befintliga avtal'®. Mot bakgrund av det omfattar analysen
endast nya avtal.

Nér nya bilaterala avtal forhandlas fram utgor i regel jordbruksavsnittet en relativt liten
del av avtalen, samtidigt som avsnitten om industriprodukter och tj&nster utgor en
betydligt storre andel. Var studie fokuserar pa jordbruksprodukter och vi drar inte nagra
slutsatser om hur fordelaktiga avtalen &r i sin helhet.

'8 Det &r troligt att dven befintliga avtal p& 1&ng sikt kommer att omfattas av ambitionen i Global Europe i
samband med omférhandlingar.
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Merparten av de lander som EU forhandlar med é&r tillvéxtsekonomier som deltar allt
mer i den globala handeln och det &r sannolikt att handeln med dessa lander kommer att
oka oavsett om de bilaterala forhandlingarna avslutas eller inte. Vi skulle troligtvis ga
miste om en del information om vi helt skulle bortse fran detta och analysera effekterna
av en liberalisering i en fiktiv varld dar allt annat &n liberaliseringarna forblir oférandrat
over tiden. Mot bakgrund av det har vi forsokt att inte helt bortse fran den del av den
okande handelspotentialen som ar relaterad till 6vriga faktorer an ingaendet av bilaterala
avtal i sig.

Alla de lander som vi valt att studera ndrmare &r medlemmar i WTO foérutom Ryssland.
Det ar troligt att ett WTO-medlemskap for Ryssland kan komma att underlatta och dven
Oka handeln, eftersom det skulle medfora bland annat transparentare och mer
forutsagbara regler och villkor. Inte heller detta har vi helt bortsett fran i analysen, dven
om den primart fokuserar pa de nya bilaterala avtalen.

Vidare sker forhandlingar om ett nytt multilateralt WTO-avtal, som sjalvfallet kan
paverka handeln med de undersokta produkterna och landerna. I analysen fokuserar vi
dock primért pa de bilaterala avtalen och inget forsok gors att isolera effekterna av de
bilaterala avtalen fran dem av ett nytt WTO-avtal.

Det kan uppfattas som kontroversiellt att 6ka exporten av exempelvis alkohol. Vi har
dock inte lagt nagra etiska aspekter pa handeln i den har rapporten.

1.4 Metod

Vi har anvant en tvadelad metod for att bedéma vilken potential det finns for handeln att
Oka nar de nya avtalen trader i kraft. Vi studerar

1) generella faktorer som vi vet har betydelse for vilka lander som handlar med
varandra

2) framtida tullsdankningar och tekniska handelshinder for vissa utvalda produkter
och l&nder.

1.4.1  Faktorer som paverkar handeln

Transaktionskostnader (i form av bl.a. sprakliga och kulturella skillnader),
transportkostnader (eg. avstandet) och marknadens storlek aterkommer flera ganger i
teorin som faktorer som paverkar handeln och handelsménstren. Aven resultat fran
skattningar i empiriska studier visar att dessa faktorer &r viktiga forklaringsvariabler till
befintliga handelsmdnster. Det ar den sk. gravitationsmodellen som, i empiriska studier,
visat sig vara den ansats som mest framgangsrikt'® forklarar globala handelsménster pa
aggregerad niva.

Resultat fran en méangd ekonometriska skattningar (for mer information se bilaga 2)
visar att handeln 6kar med landernas ekonomiska storlek (BNP) och minskar med

19 Anderson (1979), Bergstrand (1985), Feenstra, Markusen & Rose (2001), Anderson & Wincoop (2003)
m.fl.



avstandet mellan landerna. Enligt Flam (2005) forklarar landernas storlek och avstandet
tillsammans upp till 70-80 procent av all handel pa aggregerad niva. Andra faktorer som
har signifikant inverkan pa handelsfloden ar: gemensamt sprak, gemensamt kolonialt
forflutet, landernas ytstorlek, BNP per capita, tillgang pa naturtillgangar och kapital,
gemensam landgréns, tullar, andra handelshinder, vaxelkursosakerhet och gemensam
valuta. Transportkostnader finns oftast inte med explicit i modellen, men i skattningarna
anvands det geografiska avstandet som en uppskattning for transportkostnaderna.

De ekonometriska skattningarna beskriver handelns utveckling pa aggregerad niva for
ett helt land eller en storre sektor och endast i undantagsfall effekter for enskilda
produkter. Var studie fokuserar pa ett urval produkter pa relativt detaljerad niva och nar
handelsstrommar pa denna niva studeras bor mer fokus laggas specifikt pa
marknadstilltradesvariabler som tullar och férekomst av tekniska handelshinder.

Tabell 2 visar vilka variabler som vi i forsta hand har anvént oss av i analysen.

Tabell 2 Forklaringsvaribler for att beddma om handeln vantas 6ka eller inte
Kategori Variabler Generella variabler
Geografi Avstand X

Gemensam landgrans X
Kultur Gemensamt sprak X

Kulturella likheter X
Ekonomisk storlek BNP X
Marknadstilltrade Tullar

SPS- och TBT-hinder
Produktspecifika variabler ~ Produktion
Konsumtion

Avstandet har till stor del inkluderats for att fanga upp transportkostnader, dven om det
ocksa samvarierar med kulturella skillnader och dylikt. Transportkostnader styrs inte
helt och hallet av avstand matt fagelvagen mellan tva lander (eller narmare bestamt
mellan ekonomiska/politiska centra i landerna), utan beror bland annat pa vilka exakta
rutter som transportfartyg maste ta, hur val utbyggd infrastrukturen ar och om
transportfordonen kan ga fullastade i bada riktningar eller ej. Avstand matt fagelvagen
har dock i manga gravitationsstudier visat sig fungera véal som approximation pa
transportkostnader (Frankel, 1997, sid. 68-69).

1.4.2  Definition av foradlade produkter

Livsmedelsindustrin producerar en mangd varor med olika foéradlingsgrad och vi har
valt att anvanda en bredare definition (produktklassificering) av foradlade produkter &n
flertalet andra organisationer och myndigheter. Anledningen ar att vi vill fa med
produkter som visserligen ar foradlade men som inte genomgatt nagon omfattande
bearbetning. Det betyder att vi till exempel raknar fryst, styckat kott som ett foradlat For
en utforligare diskussion om detta hanvisas till Jordbruksverkets rapport 2008:2,
Foradlade livsmedel pa den internationella arenan.

1.4.3 Val av lander och produkter

Hosten 2009 pagar forhandlingar mellan EU och inte mindre &n 42 lander om nya
handelsavtal. Alla férhandlingarna sker dock inte med enskilda lander, utan 31 av de 42
landerna ingar i fem regioner som EU forhandlar med. Att studera EU:s (och Sveriges)
handel med alla 42 l1ander och produkter skulle fodra allt for stora resurser och dessutom
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riskera att ta fokus fran den mer évergripande fragestallningen. Darfor har saval ett
landerurval som ett produkturval gjorts.

Vi har valt ut 1ander och regioner med hénsyn till vilken betydelse de har idag och den
betydelse de kan fa i framtiden for EU:s livsmedelsindustri. Med utgangspunkt fran
landernas ekonomiska storlek raknat i BNP har sex enskilda lander valts ut och fem
landergrupper (se tabell 3). Landergrupperna representeras av enskilda lander som ingar
i dem och de lander som representerar landergruppen har valts ut baserat pa BNP.
Grupperna MERCOSUR och ASEAN ér stora jordbruksproducenter och representeras
av tva lander var, medan de 6vriga tre grupperna bara representeras av ett medlemsland
var.

Tabell 3 Valda lander

Land Landergrupp Land Landergrupp
Colombia Andinska Gemenskapen Indien Enskilt land
Malaysia ASEAN Kanada Enskilt land
Thailand ASEAN Kina Enskilt land

Guatemala Centralamerikanska Gemenskapen Ryssland  Enskilt land

Saudiarabien GCC Sydkorea  Enskilt land
Argentina MERCOSUR Ukraina  Enskilt land
Brasilien MERCOSUR

Not: Indonesien &r det land inom ASEAN som har hogst BNP, men indikationer finns pa att forhandlingarna kommer att g fortare
fram for Malaysia och Thailand varfor dessa &r med i studien istéllet.

Forhandlingarna med Kina ror i nuldget inte ett frihandelsavtal i vanlig bemarkelse utan
ar snarare en motsvarighet till de diskussioner som férs med USA inom ramen for
Transatlantic Economic Partnership om regleringar, standarder och produktsakerhet.
Kina &r dock en gigantisk marknad samtidigt som det &r troligt att forhandlingarna
mellan EU och Kina framgent kommer att andra form och bli mer inriktade pa
frihandel, varfor vi inkluderar landet i studien. Aven nar det galler Ryssland &r
forhandlingarna i forsta skedet inriktade pa ett robust och heltdckande samarbetsavtal
snarare an ett frinandelsavtal i strikt bemarkelse. Det finns dock langtgaende planer pa
att inleda forhandlingar om frihandelsavtal relativt omgaende efter ett ryskt WTO-
medlemskap, vilket tillsammans med den ryska marknadens storlek och nérhet till EU
medfor att vi dven inkluderar Ryssland i studien.

EU:s (och Sveriges) livsmedelsindustri producerar en méangd olika produkter, och det &r
inte mojligt att studera dem alla ndrmare. Studien omfattar darfor 15 foérédlade
produkter och 14 insatsvaror. De sistnamnda varorna inkluderar saval ravaror som
delvis foradlade varor som beddms vara av sarskilt intresse for produktion av de utvalda
foradlade produkterna.



1.43.1 Foradlade produkter

Urvalet bestar av 15 produkter pa sexsiffrig tullnummerniva® vilka framgér av tabell 4.
Urvalet ar framst baserat pa EU:s genomsnittliga export mellan aren 2004-2006
(inklusive internhandeln) men i urvalsprocessen har dven Sveriges storsta
exportprodukter beaktats. En ansenlig andel av de produkter som identifierats ar inte
bara stora EU-produkter utan ocksa viktiga exportprodukter for Sverige. Fem av de tio
produkter som &r EU:s storsta exportvaror aterfinns ocksa bland Sveriges tio storsta
exportprodukter inom sektorn. Dock saknas Sveriges allra storsta exportprodukt, vodka,
bland EU-urvalet, varfor vi lagt till denna till listan. Vi har &ven lagt till frysta béar och
barsafter for att fa en battre tackning pa urvalet.

Tabell 4 Utvalda féradlade produkter

HS-nummer EU-bendmning HS-nummer EU-bendmning

0203 29 Fryst griskott 2009 80 Juicer och safter

0207 14 Fryst kycklingkott ‘ 2106 90 Livsmedelsberedningar

0406 90 Ost 2202 10 Léask och smaksatt vatten
0811 90 Frysta bar. 2203 00 ol

1704 90 Sockerkonfektyr 2204 21 Buteljerat vin, ej mousserande
1806 90 Choklad ‘ 2208 60 Vodka

1905 30 Sota kex 2208 30 Whisky

1905 90 Kex och bakverk |

Urvalet ger varken en komplett eller representativ bild av livsmedelindustrins totala
produktion. Under 2006 motsvarade de utvalda produkterna ca 22 procent av EU:s
totala jordbruksexport samtidigt som ca 64 procent av exporten var EU-intern. De tre
foradlade jordbruksprodukter som EU importerar mest av i vardetermer (buteljerat,
icke-mousserande vin, ost och livsmedelsberedningar) ar ocksa EU:s tre storsta
exportprodukter pa omradet.

De utvalda produkterna &r redan idag stora exportprodukter for EU och Sverige. Det &r
darfor maojligt att den ljusa bild rapporten ger av endast sma risker for problem med
Okad importkonkurrens inte ar representativ for livsmedelsindustrin som helhet. Det &r
mojligt att problemen kan bli storre &n vad rapporten ger intryck av.

| bilaga 5 aterfinns uppgifter om export, import och tullar fér var och en av de utvalda
foradlade jordbruksprodukterna for EU och de utvalda landerna.

1.4.3.2 Insatsvaror

For att kunna studera de nya handelsavtalens paverkan pa EU:s (och Sveriges)
livsmedelsindustri behdver tillgdngen pa insatsvaror belysas. Inte heller for dessa ar det

20 Tullnumren (Harmoniserade systemet, HS) ar gemensamma for alla lander upp till sexsiffrig niva.
Landerna kan lagga till ytterligare tva eller tre siffror for att anpassa systemet till nationella behov.
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mojligt att studera samtliga och vi har darfor identifierat 14 insatsvaror pa fyrsiffrig
tullnummerniva® (se tabell 5).

Tabell 5 Utvalda insatsvaror

HS-nummer EU-bendmning HS-nummer EU-benamning

0201 Notkott, farskt eller kylt 0408 Agg utan skal

0203 Griskott, farskt eller kylt 0810 Annan frukt och bar, farska

0207 Fjaderfakott, farskt eller kylt 1001 Vete och blandsid av vete och rag
0402 Pulver (mjolk och gradde) 1003 Korn

0404 Vassle 1107 Malt

0405 Smor 1701 Socker fran sockerror och sockerbetor
0406 Ost och ostmassa 1801 Kakaobdnor

Det bor noteras att inte heller detta urval ar heltdckande, varken fér EU:s totala behov
av insatsvaror till livsmedelsindustrin eller for behovet till produktion av de utvalda
foradlade produkterna. Dessutom ingar i vissa tullnummer aven produkter som inte
fungerar som insatsvaror i produktionen av de utvalda férddlade produkterna. Detta &r
sjalvfallet ett problem som okar i betydelse ju grovre tullnummerindelning som
anvands.

| samtliga fall kan valet av insatsvaror ifragasattas pa transporttekniska och ekonomiska
grunder. Att anvanda importerade hela eller halva djurkroppar som insatsvaror i
produktion av fryst, styckat kétt kan forsvaras av det faktum att styckning och frysning
medfor en relativt l1ag grad av foradling som ar forhallandevis enkel att utfora pa plats i
avsandarlandet. Ett liknande resonemang kan begransa anvandning av importerade
frukter och bar till exempelvis juiceproduktion.

I analysen har vi dven utgatt fran att EU och de lander vi forhandlar med inledningsvis
kommer att 6ka exporten av de produkter och till de marknader dar handel sker redan
idag och att det forst i ett senare skede kan bli frdga om att expandera exporten genom
nya produkter eller till nya marknader. Darfor har vi valt ut ett antal produkter for varje
studerat land déar etablerad handel férekommer. Med etablerad handel menas att
antingen tio procent av importen eller exporten kommer fran ett land vi forhandlar med,
eller att handeln verstiger en miljon US$. | ett fatal fall har vi valt att inte utesluta
produkter som egentligen inte klarar de tva kriterierna pa grund av att bedémningar fran
OECD (2009) indikerar att handeln kommer att 6ka under de narmaste tio aren. Vi har
aven inkluderat en del produkter dar Sverige har substantiella intressen, &ven om de &r
av mindre betydelse for handeln med EU som helhet

Under 2006 uppgick importen av de utvalda insatsvarorna till ca 18 procent av EU:s
totala jordbruksimport och ca 85 procent av importen var EU-intern.

| bilaga 5 aterfinns mer detaljerade uppgifter angaende export, import och tullar for var
och en av de behandlade insatsvarorna for vart och ett av de utvalda landerna, inklusive
EU och Sverige.

2! Dvs. en grévre indelning som fangar in fler olika produkter inom ramen for samma kategori &n den
sexsiffriga nivan som tillimpades for de foradlade produkterna.
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2  EU: s pagaende forhandlingar

Mellan EU och inte mindre an 42 lander pagar forhandlingar om nya handelsavtal. Alla
sker dock inte med enskilda lander utan férhandlingar sker &ven med 5 regioner som
inkluderar 31 av de 42 landerna.

For att ge en Oversikt 6ver av de studerade landernas storlek pa ekonomin, jordbruket
och handeln med jordbruksprodukter redovisas vissa nyckeltal i tabell 6. Tabellen visar
aven bunden, tilldampad och handelsviktad medeltull. Med bunden tull menas den
tullniva som respektive land har bundit i WTO och som anger den hogsta tillatna tullen
som landet far anvanda sig av. Den tillampade tullen ar den som faktiskt anvands och
som framgar av tabellen har de flesta landerna betydande luft i tullskyddet. De lander
som inte utnyttjar den bundna nivan kan nar som helst hoja de tillampade tullarna till
den bundna nivan, vilket skapar en osakerhet pa marknaden.

| bilaga 4 aterfinns en motsvarande tabell for en betydande andel av de lander som EU
har bilaterala avtal med samt de lander med vilka férhandlingar pagar.

Tabell 6 Nyckeltal for de studerade landerna
Land Befolkning BNP/capit  Jordbrukets BNP jordbr/ Jordbruks Jordbruks Medeltull Medeltull Medeltull
tusental a US$ del av BNP % jordbruksbef.  import, export (bunden) (tillampad) handelsviktad
US$ milj US$ milj US$ % % %
Argentina (2004) 38 871 7387 10,4 4189 886 15839 32,6 10,2 10
Brasilien (2004) 180 654 3636 10,4 1589 3598 27 215 35,5 10,3 12,2
Colombia (2004) 44914 2 086 12,6 1109 1869 3390 91,9 16,6 18,7
Guatemala (2004) 12 661 1672 22,9 804 962 1417 51,3 9,9 10,5
Indien (2004) 1081 229 538 19,6 201 5108 7058 114,2 34,4 115
Kanada (2004) 31744 24 835 2,2 24 428 15194 20574 145 17,9 10,8
Kina (2004) 1320 892 1441 16,4 241 41 688 20 827 15,8 15,8 16
Malaysia (2004) 24 876 4277 9,5 2 359 5842 10917 76 11,7 15
Ryssland (2004) 142 397 2 309 51 1222 12 363 2197 NA 14,6 24,2
Saudiarabien 24919 8 625 4,0 5469 6 203 372 20 7,6 10,9
(2004)
Sydkorea (2004) 47 951 12 793 3,7 6973 10 616 2135 59,3 49 91,6
Thailand (2004) 63 465 2 359 10,1 413 3830 11 926 40,2 22 14,1
Ukraina (2004) 48 151 915 12,1 807 1691 3415 10,9 23 25,5

Kallor: FAO (Country profiles (2006) alternativt Compendium of food and agriculture indicators (2006)) - kolumn 1-5 och WTO
(Country pages - World tariff profiles 2008 (2008)) - kolumn 6-7

Not: (Artal) anger det &r som uppgifterna avser fér kolumnerna 1-5. Tillampad medeltull &r fér &r 2007 (Ukraina &r 2006), och
handelsviktad medeltull avser & 2006. Anledningen till att Kanadas tillampade medeltull 6verskrider den bundna motsvarigheten &r
oklar, men det kan vara relaterat till att tullarna tillampas pa mer detaljerad nivé &n de binds.
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Ambitionen med de nya avtalen &r att de ska vara mer langtgaende och heltackande &n
befintliga avtal och darfor redovisas kortfattat i nésta avsnitt vilka lander EU har
bilaterala avtal med idag samt vad dessa avtal omfattar. Mer information om de olika
avtalen aterfinns i bilaga 1.

2.1 EU:s befintliga bilaterala avtal

EU har sedan lang tid tillbaka bilaterala handelsavtal med flera betydande
handelspartners i naromradet. For svensk del &r avtalet med Norge sarskilt viktigt.
Merparten av dessa avtal ar uppbyggda pa ungefar samma satt, med frihandel (i stort
sett) for industrivaror och begransade formaner for de jordbruksvaror som betraktas som
kéansliga for importkonkurrens. Formanerna ar dock liberalare nar det géller mindre
kansliga produkter och féradlade livsmedel. Tabell 7 visar vilka lander eller
landergrupperingar som EU har handelsavtal med idag och ger aven en kortfattad
information om vad avtalen innebér.

De bilaterala jordbruksavtalen &r en del av mer omfattande avtal om handel och
samarbete och for att avtalen ska beviljas undantag fran WTO:s princip om icke-
diskriminering kravs att i stort sett all handel omfattas. Det ar alltsa inte tillatet att inga
avtal som inte inkluderar jordbruksprodukter.

Tabell 7 Befintliga handelsavtal (augusti 2009)

Land eller landergrupp

Kortfattad information om avtalet

Albanien, Bosnien-
Herzegovina, Kroatien,
Makedonien och Montenegro

Chile

EPA (f.d europeiska kolonier)

Farbarna

Liechtenstein

Medelhavslanderna

Mexiko

Minst utvecklade landerna

Med landerna i véstra Balkan har forhandlingar om s.k. stabiliserings- och associationsavtal
(SAA) bedrivits och har till dags dato resulterat i tre SAA som har vunnit laga kraft, ndrmare
bestamt for Albanien, Makedonien och Kroatien. Fér Bosnien-Herzegovina har s.k. interimsavtal
ingétts i vantan pa ratificering av slutliga SAA. Dessa interimsavtal utgér "handelsdelen” av de
fullstandiga avtalen.

Ett avtal med Chile tradde i kraft 2003. Det innehédller bl.a. en rad férmaner for
jordbruksprodukter.

Ett nytt EPA-avtal med Cariforum och Elfenbenskusten skrevs under hdsten 2008. Avtalen &r
Omsesidiga men asymmetriska i sin uppbyggnad. For de u-lander som undertecknat avtalet
erbjuds tullfrihet utan kvotbegransning for allt utom ris och socker. Den 1 november 2010 erbjuds
dock tullfrihet utan kvotbegransning for ris, och motsvarande for socker erbjuds fr.o.m. den 30
september 2015.

Avtalet tradde i kraft 1997, inbegriper varor och liknar de avtal som tecknats mellan EU och
EFTA-medlemmarna.

Fran den 26 september 2007 foljer Liechtenstein avtalet som Schweiz har for jordbruksprodukter.

EU:s avtal med ldnderna séder och 6ster om Medelhavet har anor frén sextio- och sjuttiotalet, men
utgdr numera en del av den s.k. Barcelonaprocessen. Denna syftar bl.a. till att forbattra landernas
ekonomi genom att underlatta deras handelsutbyte bade med EU och med varandra.
Omférhandlingar pagar med en del av landerna, sa avtalen idag ar ganska olika langtgaende.

Ett avtal med Mexiko tradde i kraft 2000. Det innehdller bl.a. en rad formaner for
jordbruksprodukter.

Det fyrtiotal lander som klassificeras som minst utvecklade (MUL) ges ensidigt tullfrihet for
samtliga produkter utom vapen. For socker, ris och bananer ska denna tullfrihet dock fasas in till
den 1 oktober 2009.
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Moldavien EU har 2008 infort ensidiga formaner for Moldaviens export av jordbruksvaror och livsmedel till
EU. Férstudier om ett djupt och ingéende, 6msesidigt frinandelsavtal pagar

Monaco Monaco ar en integrerad del av EU:s tullomrade.

Norge, Island Avtalen med Norge for foradlade livsmedel justerades den 1 november 2004 och for

Overseas Countries and

jordbruksprodukter haller man pé& att forhandla fram ett nytt avtal. Avtalen for Island for
jordbruksprodukter justerades den 1 mars 2007 och for féradlade livsmedel 1 januari 2002.

EU har ensidigt gett tullfrihet till alla produkter med ursprung i OCTs sedan 1963.

Territories (OCTSs)

San Marino Ett samarbets- och tullunionsavtal féreligger sedan 1992.

Schweiz Nya avtal for Schweiz tradde i kraft for jordbruksprodukter fran den 1 juni 2002 och for foradlade
livsmedel frdn den 1 februari 2005. Forhandlingar pagar sedan hdsten 2008 om en total
liberalisering av handeln med jordbruksprodukter.

Serbien For Serbien ger EU fram till 2010 tullfrihet for néstan alla jordoruksprodukter. Samtidigt pagar
ratificeringsprocessen for ett stabiliserings- och associeringsavtal (samt ett interimsavtal) som ger
tullfritt tilltrade till EU-marknaden for néstan alla jordbruksprodukter &ven efter 2010.

Sydafrika Ett avtal med Sydafrika borjade tillampas 2000. Det innehaller bl.a. en rad forméner for
jordbruksprodukter.

U-landerna U-lander omfattas av EUs generella preferenssystem (GSP). Detta innebar att EU ensidigt for

dessa lander tillampar l&gre tullar bl.a. for ett antal jordbruksprodukter. Ett antal GSP-lander
klassas dven som GSP+-lander vilket innebér att de har ytterligare battre marknadstilltrade. For att
bli ett GSP+-land kravs att man skriver pa vissa internationella konventioner om manskliga
réttigheter och dylikt.

Vatikanstaten Vatikanstaten har 6ppna granser med gentemot Italien som &r ett EU- land, vilket innebér tullfritt

tilltrade

Not: Vilka lander som ingdr i de olika landergrupperingarna aterfinns i bilaga 2.

Det dr ofta stora skillnader mellan EU:s handelsavtal nar det galler vilka och hur stora
formaner som ges. De mest ambitidsa avtalen ar de med vara narmaste grannlander
(Norge och Schweiz) samt de som ingatts under det senaste decenniet. Hit hor avtalen
med landerna pa vastra Balkan, Mexiko, Chile och Sydafrika, samt i viss man avtalen
med Medelhavslanderna®.

Dé ambitionen ar att de nya avtalen ska vara mer heltackande an de befintliga sa
redovisas i tabell 8 hur formanerna skiljer sig at mellan olika lander- och
produktgrupper.

22 Medelhavsavtalen har sitt ursprung i 1970-talet, men férutom avtalet med Syrien har alla avtal
reviderats under 1990- och 2000-talet vilket inneburit mer langtgaende tullférmaner.
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Tabell 8 Formaner som EU ger i befintliga avtal uppdelat pa produktgrupper
Produkt Inga eller begrénsade Tullfritt Kvoter Nedsatt tull Borttagen
formaner industrikomp.
Frukter, bér & notter Chile, Mexiko, EFTA, véstra Balkan, Moldavien, Norge, GSP*
Sydafrika MUL, GSP® Medelhavslanderna
Bearbetade frukter & Mexiko, Sydafrika,  EFTA, vastra Balkan, Moldavien, EFTA GSP*
gronsaker Chile MUL, GSP®
Mejeriprodukter Chile!, Mexiko?, véstra Balkan, Moldavien’, MUL, Sydafrika GSpP*
Norge?, Island® GSP?
Socker Chile, EFTA, Moldavien, GSP® véstra Balkan GSP*
Medelhavslanderna,
Mexiko®, Sydafrika'®
Spannmal Mexiko, EES™, véstra Balkan, Moldavien®?, GSP*
EFTA™, Chile®® MULS?, GSP?, Sydafrika™
Medelhavslanderna®
Vin Norge, EFTA, véstra Island, Moldavien, MUL, GSP®  véstra Balkan GSP?,
Balkan Medelhavslanderna,
Chile, Mexiko,
Sydafrika
Agg EFTA, véstra Balkan, Moldavien, MUL, Mexiko GSP*, Chile
Medelhavslanderna  GSP®, Sydafrika'®
Animalieprodukter ~ Mexiko?, Norge’®,  Sydafrika®, véastra Balkan'®, Chile, Island® GSP*
Schweiz", Moldavien'®, MUL, GSP®
Medelhavslanderna®
Bearbetade varor Mexiko EES?®, véstra Balkan, Moldavien, EES® EES* Chile, Mexiko,
MUL, GSP® Medelhavslander,
Sydafrika

1= tullfrikvot finns for vissa ostar

2=Forméner ges for yoghurt och bredbara smorfetter
3=icke kénsliga

4= kansliga

5= géller farkott

6= galler for choklad, sockerkonfektyr, vissa bakverk
7= galler ej yoghurt

8= géller gj ris.

9= tullfria kvoter finns for smor och "skyr"

10= tullfri kvot p& melass

11= tullfritt for bananmjol

12= vete, korn och majs har kvot.

13= kvot pa bearbetad spannmal

14= inga férméner ges for ris, majs eller sorghum, mjél av ris eller majs, starkelse, inulin eller vetegluten.

15= avskaffar gradvis

16= Tullfri kvot géller for korv och slaktbiprodukter.

17= Tullfri kvot géller for grishals, skinka, flaskkotlett, korv och torkat benfritt notkott.
18=Ej tullfritt for n6tkott utan inforsel genom kvoter tilldmpas

19= For slaktbiprodukter och nétkott tilldmpas tullfri kvot.

20= Avtalet ger inte manga férmaner pa animalieprodukter, dock har Libanon tullfritt p& vissa varor och vissa av landerna tullfria kvoter p négra

animalieprodukter.

21= Inga formaner finns for notkott med undantag fran varmebehandlade beredda varor som tullen ska fasas ut pa under nagra ar.

22= For slaktbiprodukter, kétt frén vildsvin, ett fatal kycklingprodukter och viarmebehandlat berett nétkott ska tullen fasas ut under négra ar.

23=Medelhavslanderna har ett fatal produkter som har tullsankningar, ett fatal har kvoter och n&gra har tullfritt.
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2.2 Tekniska handelshinder paverkar handeln

Det &r inte bara tullar som paverkar innehall, storlek och riktning pa handelsstrommar.
En annan viktig faktor &r olika tekniska regler. For livsmedel handlar det ofta om regler
som ska se till att maten ar séker att &ta, inte sprider sjukdomar till inhemska véxter och
djur, och att konsumenterna far den information de vill ha.

221 Internationella ramar for tekniska handelshinder

Det finns internationella ramar for hur tekniska regler far se ut. Syftet med dessa ramar
ar att handeln ska flyta sa smidigt som mojligt samtidigt som landerna ska kunna infora
de regler som faktiskt ar valmotiverade for att exempelvis skydda ménniskors, djurs och
vaxters liv och hélsa. Daremot ska ramarna gora det svarare for lander att anvanda sig
av tekniska regler for att forsvara for importen av rent protektionistiska skal.

Tre internationella avtal &r sarskilt viktiga; SPS-avtalet, TBT-avtalet och GATTZ. Alla
tre ar avtal inom WTO, vilket bland annat betyder att ett land som bryter mot avtalet i
slutdnden kan drabbas av strafftullar.

SPS-avtalet slar fast vad landerna far och inte far gora nar det galler atgarder som
infors for att skydda manniskors, djurs och véxters liv och halsa mot bland annat
fraimmande amnen, djursjukdomar och skadegorare.

Avtalet stravar efter att hitta en balans mellan handels- och skyddsintressen, och att
landerna i allt hogre grad ska tillampa samma importregler. Att balansera intressen som
kan vara motstridiga &r inte latt. Den I6sning parterna valt bygger pa att det maste finnas
vetenskapliga belagg for SPS-atgarder som hammar handeln

De grundlaggande rattigheterna och skyldigheterna i avtalet slar fast att Ianderna har réatt
att vidta de SPS-atgarder de finner ndédvandiga. Samtidigt ségs att man inte far vara mer
skyddande an nédvandigt, att atgarderna maste baseras pa vetenskapliga principer, och
att de inte far uppratthallas utan vetenskapliga beldgg (med vissa undantag om sadana
belédgg saknas). Lika viktigt ar att godtycklig diskriminering ar forbjuden — landerna ska
behandla alla lander med likartade forhallanden pa samma sétt.

TBT-avtalet galler alla tekniska regler som inte fangas upp av SPS-avtalet. For
livsmedel kan det till exempel handla om regler som motiveras av miljo- och djurskydd
eller mer eller mindre uttalade konsumentintressen. De grundldggande principerna i
TBT-avtalet ar delvis mycket lika de som géller for SPS: man far inte diskriminera
utlandska produkter bara for att de ar utlandska, och reglerna far inte heller vara mer
handelshindrande an nédvandigt. Daremot finns det inga krav pa vetenskapliga belagg i
TBT-avtalet.

GATT-avtalet kan betraktas som foregangaren till bade SPS- och TBT-avtalet.
Huvudprincipen i GATT-avtalet &r att orattfardig diskriminering mellan l&nder &r
otillaten, och att import inte far behandlas samre &n inhemska varor. Artikel XX infor
dock ett allmant undantag fran resten av avtalet, och ger landerna ratt att infora vissa
regler som skulle ha varit otillatna enligt huvudregeln. Villkoret ar att reglerna inte far

%% SPS = sanit4ra och fytosanitéra fragor, TBT = tekniska handelshinder, GATT = allménna tullavtalet.
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innebdra en godtycklig eller oréattfardig diskriminering mellan l&nder i samma situation,
eller utgora ett fortackt handelshinder.

2.2.2 EU har bilaterala arrangemang med vissa lander

Né&r EU idag forhandlar med andra lander om bilaterala handelsavtal ar de tekniska
fragorna alltid med pa bordet. Hur mycket det leder till i praktiken varierar en hel del.
En minimal version &r att parterna inrattar en bilateral kommitté dér de kan diskutera
fragorna en gang om aret, men ibland kan det ocksa leda till forenklade forfaranden for
en del produkter.

Det férekommer ocksa att EU har arrangemang for enbart tekniska aspekter, utan att det
hor ihop med nagot bredare handelsavtal. Sa ar fallet med de sa kallade
ekvivalensavtalen med Nya Zeeland, Kanada och USA. Dessa avtal & mycket
detaljerade, och gar produkt for produkt igenom vilka av motpartens SPS-atgéarder som
ska raknas som likvardiga med de egna. Sadana avtal ar dock dyra att ta fram och
uppratthalla, och pa senare ar har EU inte gjort ndgra ansatser att inga nya sadana.

EU har ocksa en systematisk dialog med USA och Japan. Syftet med den &r att
diskutera tekniska handelshinder av olika slag och férs6ka undanrdja problemen.

2.2.2.1 Djursjukdomar och GMO paverkar handeln

SPS-atgarder har manga olika former och orsaker. Tva aspekter som har stor betydelse
for vilka produkter som kan importeras till EU &r dels restriktionerna mot genetiskt
modifierade organismer och dels olika djursjukdomar.

GMO-reglerna gor att man inte kan importera spannmal och foder hur som helst fran
de lander som anvander GMO i sin odling. Det har paverkar framfor allt importen av
majs och sojabonor, eftersom det blir allt vanligare att potentiella leverantdrslander
odlar genmodifierade varianter av dessa grodor.

For att en GMO-produkt ska fa importeras till EU maste den vara godkand av EU. Om
den inte ar godkand far leveransen inte innehalla nagra spar av den. Det betyder att
foretag tar en ekonomisk risk nar de importerar produkter fran lander som godkanner
fler GMO 4&n vad EU gor. Kommissionen®* har varnat for att importen kan forsvéras
eller helt stoppas om aktérerna &r radda for att produkterna stoppas vid grénsen.

Risken att fa in djursjukdomar begransar mojligheterna att importera produkter som
innehaller kott eller &gg. Dels betyder det att man inte kan importera alls fran en del
lander eller regioner, eftersom de har djursjukdomar som inte finns i EU, och dels kan
det innebéra plotsliga men tillfalliga omkastningar i handelsstrommarna nar en smittsam
sjukdom bryter ut i ett exportland. EU kraver dessutom att allt kétt ska komma fran
godkanda anléggningar.

%4 DG Jordbruk, Economic impact of unapproved GMOs on EU feed imports and livestock production
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Tabell 9 visar tva aspekter for ett antal stora exportlander:
1) om landet eller delar av landet ar godkéant for export av farskt kott till EU
2) om landet har anldggningar som &r godkéanda for export till EU

Nagot som snabbt blir uppenbart nar man laser tabell 9 &r att det inte gar att importera
kott hur som helst. Manga lander saknar godkanda anlaggningar, i synnerhet for
griskott, och stora lander som Kina och Ryssland har inte ndgra godkanda anlaggningar
alls for nagot av kottslagen.

Tabell 9 Godkénda lander och godkanda anléggningar i vissa exportlander

Land Notkott Griskott

Fjaderfakott (ej struts)

Argentina Regioner

Brasilien Regioner Regioner

Kanada

Columbia

Guatemala

Indien

Kina

Regioner

Malaysia Nej

Ryssland

Saudiarabien

Sydkorea

Thailand

Ukraina

Om det inte stér ndgot i en ruta &r landet godkant for export av farskt kott av det aktuella kottslaget, enligt EU-direktiv 79/542/EEG
och EU-férordning 798/2008.

Morkgra ruta betyder i tabellen att landet inte har nagra godkanda anlaggningar for produkten ifrdga. Ljusgra ruta betyder att det
visserligen finns godkéanda anlaggningar i landet, men att EU tillfalligt stoppat importen fran hela eller delar av landet via ett s&
kallat skyddsbeslut.

Djursjukdomar &r ocksa en viktig faktor for exporten. Sarskilt nar foretag soker sig till
nya marknader utanfér EU kan det uppsta problem. De tilltdnkta importlanderna staller
ofta detaljerade krav pa olika godkannanden och intyg, och det kan ta flera ar att reda ut
exakt vad som ska galla.
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3  Maojligheter till 6kad handel och
export

Trots avsaknad av bilaterala avtal, och ibland dven WTO-avtal®, férekommer handel
mellan EU och de lander som vi férhandlar med — &ven om den i flera fall &r ganska
liten?®. Med tanke p att handel bedrivs redan idag, trots l1&nga avstand och i flera fall
hoga tullar, &r det rimligt att anta att handeln i framtiden kan komma att 6ka till foljd av
nya bilaterala avtal samt global ekonomisk tillvaxt. Detta forutsétter dock att det inte
kvarstar alltfor manga faktorer som forsvarar eller hindrar handeln. Att framtida handel
kan gynnas av att handel bedrivs redan idag beror pa att de fasta intradeskostnader som
ar forknippade med att introducera nya produkter pa utlandska marknader &r betalda.

3.1 Befintlig handel med de studerade landerna

For att studera om de genomsnittliga tullnivaerna &r sa hoga att handeln forsvaras visas
dessa i tabell 10 tillsammans med vilka av de utvalda landerna som EU handlar med
idag inom respektive produktkategori. Samtliga utvalda lander utom Kanada och
Sydkorea erhaller formaner enligt det generella preferenssystemet (GSP) som beskrivs
narmare i bilaga 1. Brasiliens férmaner inom GSP ar dock begransade, eftersom
Brasilien &r ett konkurrenskraftigt producentland.

Tabell 10 visar att EU:s tullnivaer for jordbruksprodukter ar hdga, men inte sa hoga att
de helt utestanger handeln med dessa produkter. Att handel férekommer kan bero pa att
produkterna &r sa billiga att de trots tullpaslaget kan konkurrera med lagt pris, eller att
priset inklusive tull inte &r avgorande utan att det som efterfragas ar den enskilda
produktens egenskaper oavsett pris. Det bor noteras att handeln kan forsvaras trots
relativt 1aga tullnivaer pa grund av tekniska handelshinder eller SPS-atgarder.

Enlig tabellen varierar de genomsnittliga bundna tullarna mellan noll och drygt
55 procent med en tullspridning (métt som standardavvikelse) pa 18 procent.
Motsvarande tullspridning for de tillampade nivaerna ligger pa tio procent med en
variation mellan noll och 48 procent.

Som framgar av tabellen &r EU:s genomsnittliga bundna tullniva i regel avsevart lagre
an genomsnittet for de lander som vi forhandlar med. Ett undantag finns dock och det &r
ost dar EU:s tullniva &r ett par procentenheter hogre. For i stort sett alla utvalda
produkter tillampar EU den bundna tullen.

Om de genomsnittliga tillampade tullarna jamfors ar forhallandet det motsatta, eftersom
EU:s tillampade tullar ofta ar nastan ar dubbelt sa héga som motsvarande for de lander
vi forhandlar med. Aven for de tillampade tullarna finns undantag, narmare bestamt for
lask och smaksatt vatten samt alkoholhaltiga drycker, dar EU:s tullniva ar avsevart
lagre.

%5 Ukraina blev medlem i WTO i maj 2008, medan Ryssland &nnu inte ar medlem.

% Ett av flera undantag ar bananer frén framfor allt Latinamerika dér vi &r stora nettoimportérer. Bananer
ar dock exkluderat fran studien eftersom rapportens fokus ligger pé livsmedelsindustrin.
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Tabell 10

EU:s handel (2006) med utvalda lander och produkter samt genomsnittlig tull

Produkt Till vilka av de utvalda landerna sker export eller import? Bunden tull Tillampad tull
(snitt) (snitt)

Fryst griskott Import (fran Bra, Col, Kan, Ki, Ry, Kor) 30,4% (0) 30,4% (0)
Export (till Arg, Bra, Col, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Kor, Ukr) 53,78% 15,20%

Fryst Import (fran Arg, Bra, Ki, Ry, Tha) 48,2% (6,4) 48,2% (6,4)
kycklingkatt Export (till Bra, Col, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 48,53% 18,18%
Ost Import (fran Arg, Kan. Ki, Ry, Tha, Ukr) 47,8% (7,7) iu. (7,7)
Export (till Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 44,24% 16,50%

Frysta bér Import (frén Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Tha, Ukr) 20,8% (12,7) 20,8% (12,7)
Export (till Arg, Bra, Col, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Thai Ukr) 48,23% 14,57%
Sockerkonfektyr- Import (fran Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 18,9% (13,4) 18,9% (13,4)
Export (till Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 39,65% 15,77%

Choklad Import (fran Arg, Bra, Col, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 20,80% 20,80%
Export (till Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 30,40% 14,71%

Sota kex Import (fran Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 21,40% i.u.
Export (till Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 32,43% 17,13%

Kex & bakverk !mport (frén Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 25,00% 25,00%
Export (till Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 38,42% 14,02%

Juicer & safter  !mport (fran Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 37,9% (18,5) 37,9% (18,5)
Export (till Arg, Bra, Col, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 39,58% 15,93%

Livsmedels- Import (fran Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 14,7% (12,8) i.u. (12,8)
beredningar Export (till Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 38,32% 20,23%
Lask & smaksatt mport (frén Arg, Bra, Col, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 9,60% 9,50%
vatten Export (till Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Sau, Kor, Tha, Ukr) 39,91% 15,79%
ol Import (fran Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Kor, Tha, Ukr) 0,00% 0,00%
Export (till Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Kor, Tha, Ukr) 45,00% 28,75%

Vin Import (frdn Arg, Bra, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Kor, Tha, Ukr) 3,30% 3,30%
Export (till Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Kor, Tha, Ukr) 55,57% 30,50%

Vodka Import (frén Bra, Ind, Kan, Ki, Ry, Kor, Tha, Ukr) 0,00% 0,00%
Export (till Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Kor, Tha, Ukr) 41,11% 34,08%

Whisky Import (fran Arg, Bra, Gua, Ind, Kan, Ki, Ry, Kor, Ukr) 0,00% 0,00%
Export (till Arg, Bra, Col, Gua, Ind, Kan, Ki, Mal, Ry, Kor, Tha, Ukr) 46,25% 40,00%

Not: Genomsnittlig tull for exporten motsvarar genomsnittet for de lander till vilka export sker. Motsvarande for importen visar
EU:s tullniva. Inom parentes anges genomsnittlig vardetull och utanfor parantes EU:s specifika tull omraknat till sk.
vardetullsekvivalenter (AVE).

Kalla: Comtrade, WTO.
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Tabell 10 visar att EU bade importerar och exporterar samtliga utvalda varugrupper,
men att exporten gar till avsevart fler lander an vad importen kommer fran. Detta tyder
pa att exporten ar mer diversifierad &n importen.

EU:s export av de bertrda produkterna till de studerade landerna dverstiger ofta deras
export av samma produkter till EU. Om daremot EU:s totala handel med
jordbruksprodukter till samtliga 42 lander med vilka forhandlingar pagar studeras
framgar att forhallandet ar det motsatta, det vill siga att vardet av EU:s import ar storre
an vérdet av exporten (se tabell 11).

Tabell 11 EU:s handel med jordbruksprodukter under 2006

Andel av handeln som gar till

miljoner US$ EU 27 42 lander USA
Total 336 078 75 procent 8 procent 5 procent
jordbruksexport
Total 337 219 73 procent 13 procent 3 procent

jordbruksimport

Not: Med 42 lander avses alla de lander som EU férhandlade nya avtal med varen 2009.
Kélla: Comtrade

Att EU:s import ar storre an exporten for total jordbrukshandel men inte for de utvalda
livsmedelsindustriprodukterna indikerar att vi importerar mer insatsvaror fran dessa
lander. De storsta importprodukterna fran de 42 landerna var under 2006 oljekakor,
orostat kaffe, bananer, sojabonor samt oraffinerad palmolja. EU:s framsta export-
produkter globalt sett stimmer val 6verens med studiens urval. De fem storsta
produkterna &r livsmedelsberedningar, whisky, vin, fryst griskétt och ost.

Tabellen visar att drygt 70 procent av all handel sker med andra EU-l&nder, vilket &r
flera procentenheter hogre an genomsnittet for den senaste tioarsperioden (for nu
géllande EU27) som uppgick till 67 procent for exporten och 63 procent for importen.
Tabellen visar d&ven motsvarande andelar for de 42 lander som EU forhandlar med samt
USA som ar en stor aktor pa varldsmarknaden. Norge ar en stor och viktig
handelspartner fér Sverige?’, men nar hela EU studeras s ar andelen av total
jordbrukshandel som gar till Norge mindre &n en procent med avseende pa saval import
som export.

Att en sa stor andel av handeln under lang tid har gatt till andra EU-lander, trots
ingaendet av ett WTO-avtal och nya bilaterala avtal, talar for att de nya bilaterala
avtalen inte i nagon storre utstrackning kommer att &ndra handelsmonstret &ven om
tullarna sanks. Daremot ar det fullt mojligt att handeln kan komma att 6ka i varde.

Nya bilaterala avtal leder inte bara till 6kat marknadstilltrdde for EU:s livsmedels-
industri i partnerlanderna, utan kan ocksa medfara 6kad konkurrens for
livsmedelsindustrin pa inhemska och utlandska marknader. De varugrupper som vi
studerar ar emellertid heterogena grupper dar de enskilda produkterna har en unik

2" Norge ar bortsett frdn EU Sveriges stérsta handelspartner for jordbruksprodukter och livsmedel. For
mer information hénvisar vi till bilaga 1 och avsnittet om Norge.

21



kombination av produktegenskaper. Detta gor sannolikt att konkurrensen mellan olika
produkter inte bara handlar om prisnivan utan dven om produktens unika egenskaper.

3.2  Global tillvaxt

Den langsiktiga globala tillvaxten i efterfragan pa livsmedel kommer enligt OECD-
FAO Agricultural Outlook (2009) att vara fortsatt stark, trots global finanskris och
avmattat konjunkturldge. OECD:s beddmning &r att den ekonomiska krisen inte drabbar
jordbrukssektorn lika hart som andra sektorer och att det inte blir nagon storre effekt pa
vare sig priser eller produktion av jordbruksprodukter under den kommande
tiodrsperioden. En forutsattning ar dock att en aterhdamtning av den globala ekonomin
sker inom tva till tre ar. Nar aterhamtningen val sker ar bedémningen att det framforallt
ar u-landerna med Brasilien, Indien och Kina i spetsen som kommer att driva tillvaxten i
handeln samtidigt som handeln mellan i-ldanderna kommer att stagnera. Anledningen till
detta ar en fortsatt stark ekonomisk tillvaxt i utvecklingslanderna, framst Asien och
Latinamerika, samtidigt som inkomstokningen forvantas ge en fortsatt god tillvéxt i
efterfragan pa livsmedel, framforallt pa animalieprodukter, vars andel av hushallens
livsmedelsbudget tenderar att 6ka nar hushallens inkomster dkar. Den globala
konsumtionen och produktionen av kott forvantas 6ka med ca tva procent per ar under
den kommande tiodrsperioden. Storst forvantas 6kningen bli i u-landerna. Aven
mj6lkproduktionen forvantas 0ka i ungefar samma takt (OECD-FAO Agricultural
Outlook, 2009).

En 6kad produktion av kétt och mejeriprodukter kraver foderravara, vilket tillsammans
med en vaxande bioenergiproduktion stimulerar efterfragan och bidrar till att hoja den
nominella prisnivan pa spannmal och oljevéxter. Enligt OECD:s prognoser forvantas
den arliga procentuella konsumtionsokningen av vete och ris ligga pa drygt 1,09
respektive 0,91 procent medan forbrukningen av foderspannmal kommer att 6ka med ca
1,46 procent. Néar det géller oljevéxter forvantas konsumtionen av vegetabiliska oljor for
livsmedel och drivmedel att 6ka med 3,07 procent per ar och konsumtionen av
oljefromjol med ca 2,35 procent per ar.

3.3  Okad handel och exportmagjligheter

Den globala handeln med forédlade livsmedel har 6kat relativt kraftigt under det senaste
decenniet och studier visar att man handlar allt mer med hogféradlade varor. 2® Vardet
av handeln med livsmedelsindustriprodukter 6kade t.ex. mellan 1995 och 2005 med
cirka 60 procent (US$) vilket dr ndgot hogre an motsvarande for dvriga
jordbruksprodukter.?®

En stark tillvaxt i handeln innebar i regel att konkurrensen ékar pa bade den inhemska
och den internationella marknaden. Det 6kade importtrycket leder ofta till att fler
foretag soker sig till utlandska marknader for att kompensera for sjunkande forséljning
pa hemmamarknaden, vilket ytterligare 6kar handeln 6ver granserna. Detta kan fa som
konsekvens att framgangsrika foretag okar och expanderar sin export till nya marknader

%8 Kalla om inte annat anges &r Jordbruksverket (2008:17)
2% Jordbruksverket (2008:2)
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dar vinstmajligheterna ar hogre an pa den inhemska marknaden. Anledningen ar dels att
det ibland finns en hdgre betalningsvilja for vissa unika produkter utomlands och dels
att den storre marknaden ger 6kade avsattningsmojligheter. Detta galler framst foretag
som har en produktion som kénnetecknas av stora skalfordelar. Anledningen till detta ar
att kostnadseffektiviteten i foretagen 6kar med produktionsvolymen.

Livsmedelsindustrin kdnnetecknas av skalfordelar eftersom produktion och Iénsamhet i
manga foretag ar beroende av produktionsvolymen. Detta galler framst livsmedel med
lag foradlingsgrad eftersom denna marknad praglas av priskonkurrens®. Fér att
overleva och vaxa pa den globala marknaden ar det viktigt for de flesta foretag pa
omradet att 6ka sin produktionsvolym genom 6kad export. Jordbruksverket utredde
2004 livsmedelsbranschens forséttningar och mojligheter att 6ka exporten. Enligt
enkatundersokningen (SJV, 2004:9) beddémde svenska livsmedelsforetag att
kommersiella faktorer har storre betydelse for foretagens exportforutsattningar &n
handelspolitiska. Foretagen exemplifierade foretagsspecifika faktorer (varumérken och
kostnadseffektiv produktion) som har stor betydelse for exportframgangar liksom
externa faktorer. Som exempel pa externa faktorer var satsningar pa offentlig forskning
och utveckling, informations- och kunskapsoéverforing fran foretag med stark
exportorientering (t.ex. multinationella foretag) och faktorer som kan kopplas till risker
och kapitalbehov vid etablering pa nya marknader

Nar foretag véljer att satsa pa export ar det forknippat med hogre kostnader, som bestar
av kostnader for att introducera en produkt pa en ny marknad (inkl. marknadsféring),
anpassning till utlandska produktstandarder, 6versattning av produktinformation och
upprattandet av nya distributionskanaler. Dessa kostnader betraktas av foretagen som
fasta och utgor en intradeskostnad som i regel ar bade produkt- och marknadsspecifik.
Utover de fasta kostnaderna tillkommer rorliga transaktionskostnader som uppstar vid
varje leverans och som kan exemplifieras med hogre kostnader for leveranskontrakt,
transporter, forsakringar, tullar etc. De fasta intrddeskostnaderna kan bidra till att
foretag initialt satsar pa att 6ka exporten av befintliga produkter pa befintliga marknader
istallet for att satsa pa nya produkter eller marknader.

Hur foretagen okar sin export beror pa tidigare exporterfarenheter. Om ett foretag har ett
brett produktsortiment okar sannolikheten for att foretaget 6kar sin export genom att
infora nya produkter pa befintliga exportdestinationer. Har foretaget daremot farre
produkter men manga exportdestinationer 6kar sannolikheten att exporten ékas genom
att befintliga produkter exporteras till nya marknader.

Vilken typ av produkter foretaget handlar med kan ocksa ha betydelse. Framforallt for
produkter som innehaller kott kan det ta mycket lang tid att fa tilltrade till nya
marknader. Dessutom maste en viss forsaljningsvolym nas pa den nya marknaden for att
det ska vara vart besvaret att ga igenom etableringsprocessen.

%0 Jordbruksverket (2008:17).
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4 Mojlighet till 6kad handel med de
utvalda landerna

| detta avsnitt redovisas (utan inbdrdes ordning) dversiktligt de studerade landernas:
huvudsakliga exportmarknader, export- och importprodukter, produktion inom de
storsta sektorerna, etablerad handel av de utvalda produkterna med EU, tullstruktur samt
tidpunkt for forhandlingarnas inledning. Avsnitten baseras, om inte annat anges, pa
uppgifter fran WTO®*, FAO%* och Google Maps Distance Calculator, 2009. Att vi inte
narmare gar in pa hur langt forhandlingarna kommit beror pa att denna information ar
sekretesshelagd, med hanvisning till att det kan skada forhallandet till andra lander.

4.1 Sydkorea

Forhandlingar pagar sedan 2007 med Sydkorea och har kommit att bli flaggskeppet som
ska visa att ambitionerna med Global Europe ar uppnabara. Férhandlingarna tyder pa att
ett ambitiost resultat kan nds som beaktar flera av EU:s offensiva intressen. Det klart
storsta offensiva intresset ror inte jordbruksprodukter utan bilar, men eftersom Sydkorea
ar beroende av livsmedelsimport sa kan utfallet ocksa vara mycket intressant for
jordbruks- och livsmedelssektorn. Det kan dven noteras att avtalets ska innehalla ett
SPS-avsnitt. Férhandlingarna ar langt framskridna och en slutgiltig avtalstext har
presenterats for EU:s medlemslander. Juridiska experter pa bada sidor granskar nu
texterna (Overview of FTA and Other Trade Negotiations, 2009). Sydkorea har dven
slutit ett avtal med USA men detta har &nnu inte ratificerats.

Japan utgor Sydkoreas storsta exportmarknad pa jordbruksomradet foljt av USA,
Hongkong, Kina och Taipei. De storsta exportprodukterna utgérs enligt FAO av
beredda livsmedel, cigaretter och destillerad alkohol, samtidigt som de storsta
importprodukterna utgdrs av majs, vete och sojabonor. Under 2004 uppgick Sydkoreas
totala jordbruksproduktion per jordbrukare till 6 973 dollar och storst var produktion
inom sektorerna frukt och gront, spannmal samt mejeriprodukter.

Sydkorea har en genomsnittlig bunden WTO-tull for jordbruksprodukter pa 59,3
procent, vilket ligger néra det internationella genomsnittet. Det finns dock inte sa
mycket luft i bindningarna i och med att den genomsnittliga tillampade tullen ligger pa
49 procent.

Den sydkoreanska marknaden &r stor och betydelsefull och BNP uppgick ar 2004 till ca
680 miljarder dollar. Landet &r hogt utvecklat i ekonomiska termer och ekonomin
forvantas fortsatta véaxa i ganska god takt under de kommande aren. Den stora
sydkoreanska marknaden gor att landet bor betraktas ha stor potential for EU:s
livsmedelsindustri, trots att det ligger langt bort och har en mycket annorlunda kultur.

8L Tariff Profiles 2008 samt World Tariff Profiles 2008

%2 Statistical Country Profiles samt Compendium of Food and Agriculture Indicators, 2006

24



Bland de undersokta livsmedelsindustriprodukterna har EU och Sydkorea en val
etablerad handel med néstan alla produkter vi valt att studera (se tabell 12).

Tabell 12 EU:s handel med Sydkorea (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU,  EU:s tillampade tull, Import frén EU, Sydkoreas
1000 US$ % 1000 US$ tilldmpade tull, %

Fryst griskkott 465 30,4 (0) 344 214 25
Fryst kycklingkétt, 0 48,2 (6,4) 2945 21,6
Ost 0 47,8 (7,7)* 11221 36
Sockerkonfektyr 1223 18,9 (13,4) 13 442 8
Choklad 730 20,8 12915 14
Sota kex 701 21 4* 7771 8
Kex & bakverk 1068 25 6 454 8
Juicer (t.ex. blabar & 97 37,9 (18,5) 2053 45
havtorn)
Livsmedelsberedningar 1969 14,7 (12,8)* 78078 76,8
Lask & smaksatt vatten 618 9,5 1285 8
Ol 179 0 8626 30
Vin 47 3,3 47 989 15
Whisky 1 0 251781 20
Vodka 10 0 1274 20
Summa 7108 790 048

* Avser bunden niva, dd omrakning av tillampade tullar inte varit mojligt.

Not: Inom parantes anges genomsnittlig véardetull fér EU, och utanfor parantes genomsnittlig vardetullsekvivalent (AVE).

Not: Sydkoreas tillampade tullar ar fran 2008.

Kalla: Comtrade, WTO

Som framgar av tabell 12 &r exporten fran EU till Sydkorea av alla de ber6rda
produkterna avsevart hogre an importen darifran. EU-foretag bor darfor ha ett bra
utgangslage om forhandlingarna leder till lagre tullar. Konkurrens kan dock forvantas
fran bland annat USA, i synnerhet om det nya handelsavtalet mellan USA och Korea
trader ikraft. Det finns ocksa en etablerad export fran Sydkorea. Eftersom de idag
exporterar mycket beredda livsmedel och sprit till andra lander verkar det troligt att
EU:s foretag kan mota en dkad konkurrens fran Korea for dessa produkter nar avtalet
tratt i kraft.

EU:s export till Korea stéter pa en del tekniska problem. EU:s SPS-databas innehaller
sex arenden med vitt skilda amnen, och svenska foretag har kontaktat myndigheterna i
tre olika fall som alla ror export av animalieprodukter. Daremot tar parterna sallan upp
oenigheter i SPS-kommittén. EU har inte tagit upp nagon fraga mot Korea i SPS-
kommittén, men har stétt andra lander i tva drenden (om BSE-restriktioner och
gransvarden i livsmedel). Korea har inte heller tagit upp nagon fraga mot EU, men har
stott ett drende om sojasas.

4.2 Indien

Forhandlingar pagar med Indien sedan 2007. Férhandlingarna gar framat, men en hel
del arbete aterstar innan ett avtal kan nas (Overview of FTA and Other Trade
Negotiations, 2009). Indien har under 2009 bland annat slutit ett handelsavtal med
ASEAN men det har annu inte implementerats. Indien for dessutom férhandlingar med
Sydkorea.

EU é&r Indiens storsta exportmarknad pa jordbruksomradet foljt av Kina, USA,
Saudiarabien och Pakistan. Landets storsta exportprodukter ar enligt FAQO ris,
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sojabdnskakor och skalade cashewndtter, och de storsta importprodukterna ar palmolja,
sojabonsolja och cashewnotter. Under 2004 uppgick Indiens totala jordbruksproduktion
per jordbrukare till 201 US$ och storst var produktionen inom sektorerna socker,
spannmal samt frukt och gront.

Indien har en genomsnittlig bunden WTO-tull for jordbruksprodukter pa 114,2 procent,
vilket &r en hog niva i en internationell jamforelse. Det finns dock mycket luft i
bindningarna i och med att den genomsnittliga tillampade tullen ligger pa 34,4 procent.

Indien har en hog befolkningstathet och ca 1 080 miljoner invanare. 2004 uppgick BNP
till 695 miljarder dollar, vilket gor Indien till den tredje stérsta marknaden i denna
studie. Landet har ocksa en relativt stor och vaxande medelklass. EU och Indiens
gemensamma koloniala historia liksom det gemensamma anvandandet av det engelska
spraket kan tankas komma att underlatta handeln mellan landerna.

Av de utvalda livsmedelsprodukterna har EU och Indien en val etablerad handel med
elva av de utvalda produkterna — se vidare tabell 13.

Tabell 13 EU:s handel med Indien (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU,  EU:s tillampade tull, Import frdn EU, Indiens tillampade tull,

1000 US$ % 1 000 US$ %
Ost 0 478 (7,7)* 1339 30
Frysta bér 8061 20,8 (12,7) 50 30
Choklad 25 20,8 1372 26,3
Sota kex 61 21,4* 2050 30
Kex & bakverk 2704 21,4 154 30
Juicer (t.ex. blabar & 3051 37,9 (18,5) 111 30
havtorn)
Livsmedelsberedningar 16 698 14,7 (12,8)* 9164 54
Lask & smaksatt vatten 110 9,5 3336 30
Vin 617 3,3 5810 100
Whisky 213 0 45 690 150
Vodka 7 0 2538 150
Summa 31547 71614

* Avser bunden niva, d& omrakning av tillampade tullar inte varit mgjligt.

Not: Inom parantes anges genomsnittlig vardetull for EU, och utanfér parantes genomsnittlig véardetullsekvivalent (AVE).

Not: Indiens tillampade tullar &r fran 2006.

Kélla: Comtrade, WTO

Som framgar av tabell 13 har Indien mycket hoga tullar for alkoholhaltiga drycker, och
de andra tullarna kan dven betraktas som hoga i sammanhanget. Med tanke pa de hdga
tullarna ser vi att ett bilateralt avtal skulle kunna fa stor betydelse for EU:s handel med
Indien®®. Av betydelse for potentialen till en 6kad handel &r att etablerade lankar finns
och att Indien har en stark ekonomisk tillvaxt som ger landet 6kad kdpkraft. Det kan
noteras att inga av Indiens storsta import eller exportprodukter (enligt ovan) aterfinns
inom det urval av livsmedelsindustriprodukter som vi studerat.

%3 | delstaterna Gujarat (ca 60 miljoner invanare), Mizoram (ca 1 miljon invénare) och Manipur (ca 2
miljoner invanare) i Indien rader officiellt alkoholférbud, men den totala indiska marknaden &r betydligt
storre och uppgar till dver en miljard konsumenter.
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Vart att notera ar att handeln med de utvalda produkterna mellan EU och Indien 6verlag
ar mycket liten i forhallande till landets storlek varfor en betydande ékningspotential
borde finnas.

Export till Indien, sarskilt av animalieprodukter, kan dock stota pa tekniska
handelshinder. Exempelvis har landets importforbud pa gris- och fjaderfakatt flera
ganger kritiserats av andra lander, som menar att det saknar vetenskaplig grund. EU:s
SPS-databas innehaller fem drenden, samtliga om levande djur eller djurprodukter. EU
har tagit upp tre arenden i SPS-kommittén och stott ett fjarde. Indien har inte tagit upp
nagot drende mot EU, men har gett sitt stod till ett d&rende rorande pesticidrester i te.

4.3 Ukraina

Forhandlingar pagar med Ukraina sedan 2008. En del framsteg har gjorts i
forhandlingarna, men mycket aterstar inom exempelvis tjansteomradet (Overview of
FTA and Other Trade Negotiations, 2009). Ukraina har sedan tidigare ett handelsavtal
med bland annat Ryssland.

Ryssland utgor Ukrainas storsta exportmarknad pa jordbruksomradet foljt av EU,
Saudiarabien, Vitryssland och Turkiet. De storsta exportprodukterna &r enligt FAO
solrosolja, korn och vete, och de storsta importprodukterna ar tobak, beredda livsmedel
och kycklingkott. Under 2004 uppgick Ukrainas totala jordbruksproduktion per
jordbrukare till 807 dollar och storst var produktionen inom sektorerna spannmal,
rotfrukter samt sockergrddor.

Ukraina har en genomsnittlig bunden WTO-tull for alla jordbruksprodukter pa 10,9
procent, vilket ar Iagt i en internationell jamforelse. Ukraina blev WTO-medlem 2008
vilket kan forklara att den genomsnittliga tillampade jordbrukstullen var mer an dubbelt
sa hog 2006. Rimligtvis har de tillampade tullarna anpassats sa att de ligger pa eller
under den bundna nivan. Tabell 14 visar den tillampade tullen 2009 for de utvalda
produkterna.

Den ukrainska marknaden &r relativt blygsam och BNP uppgick ar 2004 till 65 miljarder
dollar. Det torde dock finnas betydande utrymme for ekonomisk tillvéxt inom landet.
Nérheten till EU och den stora ekonomiska potential som finns, inte minst inom
jordbruksproduktionen, talar for att Ukraina trots vissa kulturella skillnader kan vara en
hdgintressant marknad for EU:s (och Sveriges) livsmedelsindustri.

Bland de undersokta livsmedelsindustriprodukterna har EU och Ukraina en val
etablerad handel med samtliga produkter utom griskott (se vidare tabell 14).
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Tabell 14 EU:s handel med Ukraina (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU,  EU:s tillampade tull, % Import fran EU,  Ukraina tillampade

1000 US$ 1000 US$ tull, %
Fryst kycklingkétt, 0 48,2 (6,4) 14108 10
Ost 60 47,8 (7,7)* 6730 10
Frysta bér 62 929 20,8 (12,7) 1089 10
Sockerkonfektyr 2 883 18,9 (13,4) 9 800 10
Choklad 6972 20,8 13 484 10
Sota kex 2193 21,4* 5135 10
Kex & bakverk 1257 25 6 931 10
Juicer (t.ex. blabar & 123 37,9 (18,5) 2574 7
havtorn)
Livsmedelsberedningar 652 14,7 (12,8)* 79 144 6,4
Lask & smaksatt vatten 1707 9,5 12 066 5
Ol 2029 0 3596 specifik tull
Vin 454 3,3 10 641 Specifik tull
Whisky 32 0 8026 0
Vodka 5614 0 1 065 0
Summa 86 905 174 389

* Avser bunden niva, dd omrakning av tillampade tullar inte varit mojligt.

Not: Inom parantes anges genomsnittlig véardetull fér EU, och utanfor parantes genomsnittlig vardetullsekvivalent (AVE).

Not: Ukrainas tillimpade tullar &r fran 2009.

Kélla: Comtrade, WTO, Market access database

Som framgar av tabell 14 har Ukraina laga tullar for samtliga produkter, och det &r inte
sékert att ett bilateralt avtal i Global Europes anda bidrar till en 6kad export. Ukraina &r
dock en stor importor av beredda livsmedel och kycklingkétt, varfor exporten skulle

kunna 0ka aven utan ett handelsavtal.

Liksom for Ryssland kan vissa tekniska problem for export av kycklingkott foreligga.
De EU-lander som redan har fungerande forbindelser med Ukraina har en férdel pa
detta omrade jamfort med konkurrenter i andra EU-lander. | samband med
forhandlingarna om ett bilateralt avtal med Ukraina arbetar dock EU for ganska
langtgaende forandringar av den ukrainska lagstiftningen pa omradet. Dessa kan komma
att underlatta handeln vasentligt. Avtalet med Ukraina kan komma att innehalla ganska
omfattande SPS-bestdimmelser. Inga drenden har anmalts till EU:s SPS-databas, men
daremot har tva svenska foretag kontaktat myndigheterna om arenden som ror export till
Ukraina. Landet ar sa nybliven WTO-medlem att det inte finns nagra arenden i WTO:s
SPS-kommitté.

4.4 Kanada

Forstudier infor forhandlingar med Kanada paborjades 2008 och ambitionen &r att
forhandlingarna inleds i oktober 2009. Det kan dven noteras att Kanada ar det enda i-
land** som EU har inlett forhandlingar med.

USA &r Kanadas i sarklass storsta exportmarknad pa jordbruksomradet foljt av Japan,
EU, Mexiko och Kina. De storsta exportprodukterna ar enligt FAO vete, benfritt notkott
och griskott, och de storsta importprodukterna &r beredda livsmedel, vin och
chokladprodukter. Under 2004 uppgick Kanadas totala jordbruksproduktion per

% Sydkorea omfattas inte av GSP-férmanerna men har u-landsstatus i WTO.
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jordbrukare till 24 428 dollar och storst var produktionen inom sektorerna spannmal,
mejeriprodukter samt rotfrukter.

Kanada har en genomsnittlig bunden WTO-tull for jordbruksprodukter pa 14,5 procent,
vilket ar en lag niva i en internationell jamforelse. Det finns inte heller nagon luft i
bindningarna.

Den kanadensiska marknaden &r stor och BNP uppgick ar 2004 till ca 980 miljarder
dollar. Landet ar redan mycket vél utvecklat i ekonomiska termer och kan darfor inte
forvéantas véxa i samma takt som de nya tillvdxtekonomierna framgent. De stora
kulturella likheterna och storleken pa den kanadensiska marknaden gor att det redan
idag forekommer en livlig handel mellan EU och Kanada. Det &r sannolikt att ett
bilateralt avtal skulle kunna 6ka denna handel vasentligt. Handeln kan &ven komma att
underlattas av att de officiella spraken i Kanada, engelska och franska, ar mycket stora
EU-sprak. Det ar vart att komma ihag att amerikanska foretag moter lagre tullar &n sina
europeiska konkurrenter pa Kanadas marknad, tack vare NAFTA-avtalet. Ett avtal
mellan EU och Kanada skulle kunna forbattra konkurrensneutraliteten.

EU och Kanada har en omfattande handel med nastan alla de produkter vi studerat i den
har studien (se tabell 15).

Tabell 15 EU:s handel med Kanada (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU,  EU:s tilldmpade tull, Import fran EU, Kanada tillampade
1000 US$ % 1000 US$ tull, %

Fryst griskkott 2 30,4 (0) 17 684 0
Ost 27242 47,8 (1,7)* 93182 Specifik tull
Frysta béar 53 443 20,8 (12,7) 1323 5,3
Sockerkonfektyr 4463 18,9 (13,4) 43174 65
Choklad 1988 20,8 83 007 5,5
Sota kex 721 21,4* 58 105 1,9
Kex & bakverk 10515 25 39 452 4,3
Juicer (t.ex. blabér & 2213 37,9 (18,5) 4580 32
havtorn)
Livsmedelsberedningar 21071 14,7 (12,8)* 73464 6,7
Lask & smaksatt vatten 1697 9,5 29 906 11
Ol 1456 0 166 135 0
Vin 1604 3,3 598 181 Specifik tull
Whisky 20 892 0 74 296 0
Vodka 33 0 37972 Specifik tull
Summa 147 744 1324789

* Avser bunden niva, da omrakning av tillampade tullar inte varit mgjligt.

Not: Inom parantes anges genomsnittlig vardetull fér EU, och utanfor parantes genomsnittlig vardetullsekvivalent (AVE).

Not: Vi har inte haft tillforlitliga uppgifter for att rékna om de specifika tullarna till vardetullsekvivalenter.

Not: Kanadas tillimpade tullar ar fran 2008.

Kalla: Comtrade, WTO

Som framgar av tabell 15 &r exporten fran EU till Kanada av alla berérda produkter
utom frysta bar mangfaldigt hogre an importen darifran. Kanada har betydligt lagre
tullar an EU, vilket framjar var export redan idag. Kanada &r en stor exportor av griskott
globalt sett, men saljer nastan inget griskott till EU. Detta kan bero pa EU:s relativt sett
hoga tull, men &ven pa omfattande handel inom ramen for NAFTA med exempelvis
USA. Ett bilateralt avtal torde kunna leda till 6kad import fran landet ifraga. Av tabell
15 framgar att EU &r en stor exportor av alla tre av Kanadas huvudsakliga
importprodukter. Sett till Kanadas totala import ligger EU:s andel pa dryga 50 procent
for vin, ca 25 procent for choklad och knappt tio procent for livsmedelsberedningar.
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Den laga andelen for livsmedelsberedningar torde kunna 6ka betydligt till foljd av ett
frihandelsavtal eftersom etablerade lankar finns.

EU och Kanada har ett separat ekvivalensavtal pA SPS-omradet. | EU:s SPS-databas
finns bara ett anmélt fall, och inga svenska foretag har vant sig till myndigheterna med
kanadensiska arenden. EU har tagit upp fyra fragor mot Kanada i SPS-kommittén, och
dessutom gett sitt stod i ett femte arende. Kanada 4 sin sida har tagit upp tva fragor och
gett sitt stdd i sju andra, bland annat om GMO, animaliska biprodukter och
forpackningsvirke.

4.5 Ryssland

Forhandlingar om ett bilateralt ramavtal med Ryssland har pagatt sedan 2008. Landet
har dessutom sedan lange forhandlat om medlemskap i WTO. | nul&get ser dock
situationen komplicerad ut och det oklart nar Ryssland kan bli medlem i WTO. | ett
uttalande fran Medvedev hette det i augusti 2009 att Ryssland kan bli medlem i WTO
pa ett av tva satt, antingen som enskilt land eller som en del i tullunionen tillsammans
med Kazakstan och Vitryssland. N&r Ryssland val blivit medlemmar i WTO raknar EU
med att borja férhandla om ett omfattande avtal som bland annat skulle innebara lagre
tullar mellan landerna.

EU utgor Rysslands storsta exportmarknad pa jordbruksomradet féljt av Kazakstan,
Vitryssland, Ukraina och Azerbajdzjan. De storsta exportprodukterna ar enligt FAO
vete, beredda livsmedel och chokladprodukter, och de storsta importprodukterna &r
tobak, kycklingkdétt och griskott. Under 2004 uppgick Rysslands totala
jordbruksproduktion per jordbrukare till 1 222 dollar och stérst var produktionen inom
sektorerna spannmal, rotfrukter samt mejeriprodukter.

Eftersom Ryssland inte & medlem av WTO har de ingen genomsnittlig bunden WTO-
tull. Den genomsnittliga tillampade tullen uppgar till 14,6 procent.

Den ryska marknaden ar relativt stor och BNP uppgick ar 2004 till 590 miljarder dollar
samtidigt som det finns betydande utrymme for ekonomisk tillvéxt inom landet. Den
stora och vaxande marknaden med sin nérhet till EU bor betraktas som hégintressant for
EU:s (och Sveriges) livsmedelsindustri. Handeln kan &ven framjas av att det finns
kulturella likheter och att ryska talas av betydande minoriteter i Baltikum och
Osteuropa. Den bilden starks av det faktum att Ryssland och EU har en vél etablerad
handel, ofta i bada riktningarna, med alla de produkter vi valt att studera narmare (se
tabell 16).
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Tabell 16 EU:s handel med Ryssland (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU,  EU:s tillampade tull, Import frén EU, Rysslands
1000 US$ % 1000 US$ tillampade tull, %

Fryst griskkott 81 30,4 (0) 463 248 35
Fryst kycklingkott, 26 48,2 (6,4) 70948 52,5
Ost 21 47,8 (7,7)* 448 765 specifik tull
Frysta bar 52 993 20,8 (12,7) 12 203 10
Sockerkonfektyr 2871 18,9 (13,4) 84 308 19
Choklad 9805 20,8 91912 specifik tull
Sota kex 2403 21,4* 59074 15
Kex & bakverk 2730 25 63 263 15
Juicer (t.ex. blabar & 303 37,9 (18,5) 28 699 14,2
havtorn)
Livsmedelsberedningar 11 229 14,7 (12,8)* 373 613 specifik tull
Lask & smaksatt vatten 1872 9,5 26 098 15
o] 6 304 0 43 665 specifik tull
Vin 120 3,3 170 740 20
Whisky 174 0 82178 specifik tull
Vodka 31126 0 10 878 specifik tull
Summa 123 090 2032 779

* Avser bunden niva, dd omrakning av tillampade tullar inte varit mojligt.

Not: Inom parantes anges genomsnittlig véardetull fér EU, och utanfor parantes genomsnittlig vérdetullsekvivalent (AVE).

Not: Vi har inte haft tillforlitliga uppgifter for att rdkna om de specifika tullarna till vardetullsekvivalenter.

Not: Rysslands tillampade tullar ar fran 2009.

Kaélla: Comtrade, WTO, Market access database

Som framgar av tabell 16 exporterar EU mer av de studerade produkterna &n vad vi
importerar fran Ryssland. Det finns emellertid tva undantag, frysta bar och vodka. Av
betydelse for livsmedelsindustrin & om Ryssland satsar pa en vidareforadling eller om

de valjer att satsa pa export av insatsvaror.

Ryssland &r en stor importor av gris- och kycklingkétt, vilket talar for att EU har
mojlighet att 6ka sin export dit. Landet har dock ambitioner att bygga ut den egna
produktionen inom sektorerna (OECD, 2009). En svarighet nar det galler export till
Ryssland &r att landet saknar bundna tullar, vilket minskar tydligheten och
forutsagbarheten i handeln. Ett WTO-medlemskap och/eller ett bilateralt avtal torde
underlatta handeln betydligt.

De ryska exportreglerna ar snariga (framforallt for animalieprodukter) och &ndras
studom med kort varsel. Eftersom landet inte & WTO-medlem finns det inga
notifieringar i SPS-kommittén, men fyra drenden &r anmalda till EU:s SPS-databas och
svenska foretag har kontaktat myndigheterna i fem olika fall. Samtliga har med kott att
gora. Det har férekommit att importen fran ett helt land stoppats efter att Ryssland
identifierat problem med en enda séndning. Problem av ndmnda slag &r ett av de skal
som ligger bakom att forhandlingarna om WTO-medlemskap dragit ut pa tiden.
Problemen skulle eventuellt kunna elimineras i samband med medlemskap i WTO.

4.6 Kina

Forhandlingar pagar sedan 2007 med Kina om ett Partnership and Cooperation
Agreement, vilket inte ar tankt att utgora ett frihandelsavtal i vanlig bemérkelse men
anda till viss del tacker in nya ataganden betraffande handel och investeringar.
Forhandlingarna gar langsamt, men vissa kapitel i det blivande avtalet har borjat
formuleras skriftligt (Overview of FTA and Other Trade Negotiations, 2009). Kina &r
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en gigantisk marknad med stor potential och vi har darfor valt att analysera Kina pa
ungefér samma sétt som de andra utvalda landerna. Det &r dock osannlikt att
tullsdnkningarna kommer att bli betydande inom en ndra framtid.

Japan utgor Kinas storsta exportmarknad pa jordbruksomradet foljt av EU, Hongkong
och Sydkorea. De storsta exportprodukterna utgdrs enligt FAO av beredda livsmedel,
fruktprodukter och konserverade gronsaker, samtidigt som de storsta importprodukterna
utgdrs av sojabonor, bomullsvadd och palmolja. Under 2004 uppgick Kinas totala
jordbruksproduktion per jordbrukare till 241 US$ och stdrst var produktionen inom
sektorerna frukt och gront, spannmal samt rotfrukter.

Kina har en genomsnittlig bunden WTO-tull for jordbruksprodukter pa 15,8 procent,
vilket &r en Iag niva vid en internationell jamforelse och det finns ingen luft i
bindningarna.

Export till Kina kan st6ta pa tekniska handelshinder. Fyra arenden har anmalts till EU:s
SPS-databas, de flesta om kott, och fyra foretag har anmélt problem till svenska
myndigheter. EU har tagit upp tva fall i SPS-kommittén, och Kina a sin sida har tagit
upp tre drenden mot EU och gett sitt stod till ytterligare fyra.

EU har en omfattande handel med Kina redan idag, vilket troligtvis beror pa den
kinesiska marknadens storlek men dven pa laga exportpriser (exempelvis pa frukt och
gronsaker). BNP uppgick 2004 till hela 2 096 miljarder dollar, vilket gor Kina till den i
sérklass storsta ekonomin bland de undersodkta landerna. Det hér betyder att om EU:s
samarbete med Kina i framtiden skulle leda till Iagre tullar sa skulle det formodligen
vara till stor nytta for EU:s (och Sveriges) livsmedelsindustri. Aven om vare sig de
geografiska eller kulturella forklaringsvariablerna ger nagot stod for en betydande
handel med Kina. Som framgar av tabell 17 har EU och Kina en val etablerad handel
med samtliga studerade produkter.

Tabell 17 EU:s handel med Kina (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU, EU:s tillampade tull, Import fran EU, Kinas tillampade
1000 US$ % 1000 US$ tull, %
Fryst griskkott 3 30,4 (0) 2515 12
Fryst kycklingkeétt, 12 48,2 (6,4) 4 996 Specifik tull
Ost 0 47,8 (7,7)* 2774 12
Frysta bar 32553 20,8 (12,7) 37 363 30
Sockerkonfektyr 68 338 18,9 (13,4) 3656 10
Choklad 4691 20,8 8 801 8
Sota kex 1492 21,4* 15376 15
Kex & bakverk 27 036 25 6438 20
Juicer (t.ex. blabar & 7 564 37,9 (18,5) 1206 18,3
havtorn)
Livsmedelsberedningar 19 211 14,7 (12,8)* 51 003 19,6
Lask & smaksatt vatten 1 327 9,5 418 20
o] 14 674 0 8343 0
Vin 1894 3,3 57 282 14
Whisky 1548 0 108 517 10
Vodka 36 0 7038 10
Summa 186 198 315 930

* Avser bunden niva, d& omrakning av tillampade tullar inte varit mgjligt.

Not: Inom parantes anges genomsnittlig vardetull for EU, och utanfér parantes genomsnittlig véardetullsekvivalent (AVE).
Not: Kinas tillampade tullar ar fran 2006.

Not: Det ar oklart vad det &r for typ av griskott som Kina exporterar till EU dé de inte har godkanda styckningsanléggningar.
Kélla: Comtrade, WTO
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Tabell 17 visar &ven att EU:s export for majoriteten av de studerade produkterna &r
manga ganger storre &n motsvarande for Kina. Kina har dock etablerade exportlankar
vilket kan bidra till en 6kad export i takt med att tullarna sénks. Kinas tillampade tullar
ligger relativt 1agt pa manga omraden och anledningen till detta &r sannolikt att Kina
blev WTO-medlemmar relativt sent vilket bidragit till [aga bundna tullnivaer.

4.7 MERCOSUR

MERCOSUR, som &r en forkortning av ett uttryck pa spanska som betyder Sodra
gemensamma marknaden, grundades 1991 och kan betraktas som ett ekonomiskt och
politiskt block av sydamerikanska stater. Inom ramen for blocket har en svagt
sammanhallen och ofullstandig tullunion skapats. Medlemsnationerna utgors av
Argentina, Brasilien, Paraguay, Uruguay och Venezuela. Férhandlingar pagar sedan
1999 om ett frihandelsavtal med EU, men forhandlingarna har legat nere sedan ar 2004 i
avvaktan pa ett multilateralt WTO-avtal.

Eftersom regionen &r en viktig jordbruksexportor ar landerna ofta aktiva i SPS-
kommittén. | sex fall har nagot av landerna tagit upp en fraga mot EU och gett sitt stod i
landers drenden i ytterligare elva fall. Arenden at andra héllet &r inte lika vanliga: EU
har tagit upp sex fall rérande nagot av landerna, men bara gett sitt stod i ytterligare ett
arende. | EU:s SPS-databas finns tre drenden rérande Uruguay, tva rérande Argentina
och ett rérande Brasilien.

4.7.1 Argentina

EU utgor Argentinas storsta exportmarknad pa jordbruksomradet foljt av Kina,
Brasilien, Chile och USA. De stdrsta exportprodukterna utgors enligt FAO av
sojabdnskakor, sojabonsolja och sojabdnor, samtidigt som de storsta importprodukterna
utgors av sojabonor, bananer och gummi. Under 2004 uppgick Argentinas totala
jordbruksproduktion per jordbrukare till 4 189 dollar och storst var produktionen inom
sektorerna spannmal, sockergrédor samt frukt och gront.

Argentina har en genomsnittlig bunden WTO-tull for jordbruksprodukter pa 32,6
procent, vilket ar en relativt 1ag niva i en internationell jamforelse. Det finns dven
mycket luft i bindningarna i och med att den genomsnittliga tillampade tullen ligger pa
10,2 procent.

Argentinas BNP uppgick till 153 miljarder dollar under ar 2004, vilket gor landet till
den nionde storsta ekonomin av de lander vi studerar. Det finns ocksa betydande
kulturella likheter med delar av EU som kan bidra till en 6kad handel. Argentina har en
relativt stor jordbruksindustri som frdmst &r exportorienterad.

Av de utvalda livsmedelsprodukterna har EU och Argentina en vél etablerad handel
med ungefar halften av de utvalda produkterna (se tabell 18).
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Tabell 18 EU:s handel med Argentina (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU,  EU:s tillampade tull, Import frén EU, Argentinas

1000 US$ % 1000 US$ tillampade tull, %
Fryst kycklingkott, 20990 48,2 (6,4) 0 10
Sockerkonfektyr 2240 18,9 (13,4) 914 20
Choklad 4434 20,8 987 20
Sota kex 321 21,4* 1064 18
Livsmedelsheredningar 1142 14,7 (12,8)* 9634 158
Vin 124 370 3,3 624 20
Whisky 0 0 12125 15,3
Summa 153 497 25348

* Avser bunden niva, dd omrikning av tillampade tullar inte varit mojligt.
Not: Inom parantes anges genomsnittlig véardetull for EU och utanfor parantes genomsnittlig véardetullsekvivalent (AVE).

Not: Argentinas tillimpade tullar &r fran 2004.
Kélla: Comtrade, WTO

Som framgar av tabell 18 har MERCOSUR mattliga tullar pa de studerade produkterna,
vilket gor att effekten av ett bilateralt avtal inte nédvandigtvis blir sa stor. Landet ar
dock redan i nulaget en mycket stor exportor pa jordbruksomradet och ar ett av tva
studerade lander som &r en nettoexportor av de utvalda produkterna i férhallande till

EU. Det torde finnas potential till ytterligare exportokningar fran Argentina.

4.7.2 Brasilien

EU utgor Brasiliens i sarklass storsta exportmarknad pa jordbruksomradet foljt av Kina,

USA, Ryssland och Japan. De stdrsta exportprodukterna utgors enligt FAO av

sojabonor, sojabdnskakor och kycklingkott, samtidigt som de storsta importprodukterna
utgdrs av vete, gummi och kornmalt. Under 2004 uppgick Brasiliens totala
jordbruksproduktion per jordbrukare till 1 589 dollar och storst var produktionen inom

sektorerna sockergrodor, spannmal samt frukt och gront.

Brasilien har en genomsnittlig bunden WTO-tull for jordbruksprodukter pa 35,5
procent, vilket ar en relativt 1ag niva i en internationell jamforelse. Det finns dessutom
mycket luft i bindningarna i och med att den genomsnittliga tillampade tullen ligger pa

10,3 procent.

Brasilien &r det till ytan och befolkningsmassigt storsta landet i Sydamerika och det
femte storsta i varlden. Ar 2004 uppgick landets BNP till 604 miljarder dollar vilket &r
det femte storsta landet av dem som studeras har. Brasilien ar en av de absolut storsta
jordbruksekonomierna och har ett stort produktionsdverskott och darmed stor export av
vissa jordbruksprodukter. Det finns vissa sprakliga och kulturella likheter som kan ha en
positiv effekt pa handeln mellan EU och Brasilien.

Av det urval av livsmedel som studeras i denna rapport har EU ett etablerat

handelsmonster (som visas i tabell 19) med Brasilien for nastan alla studerade

produkter.

34



Tabell 19 EU:s handel med Brasilien (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU,  EU:s tillampade tull, Import frén EU, Brasiliens
1000 US$ % 1000 US$ tillampade tull, %

Fryst kycklingkétt, 334 005 48,2 (6,4) 238 10
Ost 0 47,8 (7,7)* 6 355 16
Frysta bar 3397 20,8 (12,7) 92 10
Choklad 2204 20,8 4694 20
Sota kex 1632 21,4* 3757 18
Kex & bakverk 616 25 6 943 18
Juicer (t.ex. blabér & 20620 37,9 (18,5) 338 14
havtorn)
Livsmedelsheredningar 8127 14,7 (12,8)* 19920 15,8
Lask & smaksatt vatten 126 9,5 14568 20
Ol 1735 0 2296 20
Vin 615 3,3 57 527 20
Whisky 1051 0 69 929 17,3
Vodka 3 0 4264 20
Summa 374131 190 922

* Avser bunden niva, d& omrakning av tillampade tullar inte varit méjligt.

Not: Inom parantes anges genomsnittlig véardetull for EU och utanfor parantes genomsnittlig véardetullsekvivalent (AVE).

Not: Brasiliens tillampade tullar &r fran 2008.

Kélla: Comtrade, WTO

Som framgar av tabell 19 har MERCOSUR relativt mattliga tullar, varfor det inte &r
sjalvklart att ett bilateralt avtal i Global Europes anda bidrar till en 6kad EU-export.
Brasilien &r en stor exportor av fryst kycklingkatt, bade globalt och till EU, och EU har
relativt hdga tullar pa omradet. Under forutsattning att Brasilien uppfyller Sveriges och
EU:s smittskyddskrav® &r det mojligt att ett bilateralt avtal kan stimulera den
Brasilianska exporten ytterligare. Det bor papekas att Brasilien &r en av tva utvalda
lander vars export av de studerade produkterna éverskrider importen.

4.8 Gulf Cooperation Council (GCC)

GCC ar ett handelsblock som grundades 1981 och som bestar av sex arablander runt
Persiska viken, ndrmare bestamt Bahrain, Forenade Arabemiraten, Kuwait, Oman, Qatar
och Saudiarabien. Samarbetet syftar till djupare regional integration och rér en stor
mangd fragor inom bl.a. ekonomi, politik, sakerhet, uthildning, kultur och halsa. GCC-
landerna har dven en gemensam tullunion. Férhandlingar pagar sedan 1989 om ett
frihandelsavtal med EU. Forhandlingarna ligger formellt pa is, men diskussioner fors
om att lésa ut ett fatal fragor som star i vagen for en slutgiltig 6verenskommelse
(Overview of FTA and Other Trade Negotiations, 2009).

4.8.1 Saudiarabien

Forenade Arabemiraten utgor Saudiarabiens storsta exportmarknad pa jordbruksomradet
foljt av Qatar, Bahrain, Jordanien och Jemen. De storsta exportprodukterna utgors enligt
FAO av socker, kondenserad mjolk samt alkohol fér annat bruk &n livsmedel, medan
som de storsta importprodukterna utgors av ris, korn och kycklingkétt. Under 2004
uppgick Saudiarabiens totala jordbruksproduktion per jordbrukare till 5 469 dollar och
storst var produktionen inom sektorerna frukt och gront, spannmal och mejeriprodukter.

% Som exempel kan namnas att EU sedan 2008 har bérjat stalla hardare krav vid import av nétkott fran
Brasilien pa grund av bristande sparbarhet i Brasilien
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Saudiarabien har en genomsnittlig bunden WTO-tull for jordbruksprodukter pa 20
procent, vilket ligger relativt langt under det internationella genomsnittet. Det finns
ocksa valdigt mycket luft i bindningarna i och med att den genomsnittliga tillampade
tullen ligger pa 7,6 procent.

Saudiarabien &r den storsta ekonomin i GCC och 2004 uppgick landets BNP till 250
miljarder dollar vilket ar den sjunde storsta ekonomin bland de som studeras hér. I och
med att landet har en relativt hog BNP skulle 6kad handel vara moéjlig. Dagens
handelsmonster tyder dock pa att saudiarabiska producenter foredrar att bedriva handel
med grannlander med vilka de har storre kulturella likheter &n med EU.

EU:s och Saudiarabiens handel med jordbruksprodukter ar dock mycket begrénsad och
etablerade handelslankar finns bara for ungefér halften av de utvalda foradlade
produkterna (se tabell 20).

Tabell 20 EU:s handel med Saudiarabien (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU,  EU:s tillampade tull, Import frén EU, Saudiarabiens
1000 US$ % 1000 US$ tilldmpade tull, %

Ost 0 47,8 (7,7)* 26 341 5
Sockerkonfektyr 106 18,9 (13,4) 10235 73
Choklad 12 20,8 18 878 8
Sota kex 286 21,4* 57 449 7,5
Kex & bakverk 156 25 17075 6,9
Juicer (t.ex. blabar & 44 37,9 (18,5) 3351 5
havtorn)
Livsmedelsberedningar 349 14,7 (12,8)* 247535 4,6
Lask & smaksatt vatten 807 9,5 24911 5,5
Summa 1760 405 775

* Avser bunden niva, d& omrakning av tillampade tullar inte varit mgjligt.

Not: Inom parantes anges genomsnittlig vardetull fér EU och utanfor parantes genomsnittlig véardetullsekvivalent (AVE).

Not: Saudiarabiens tillampade tullar &r fran 2009.

Kaélla: Comtrade, WTO, Market access database

Som framgar av tabell 20 ar den tillampade tullen lag vilket innebér att ett bilateralt
avtal i Global Europes anda sannolikt inte kommer att ha en direkt paverkan pa
handelsmonstret. | och med att EU: s import fran Saudiarabien &r sa gott som obefintlig
for de livsmedelsprodukter vi har valt att studera kan vi inte se att ett bilateralt avtal i
Global Europe skulle innebéra en 6kad konkurrens for EU:s livsmedelsindustri.
Kycklingkott &r en av Saudiarabiens storsta importprodukter med en tull pa fem procent
for fryst kyckling, men EU:s export dit ar mycket liten. Ett bilateralt avtal skulle kunna
stimulera till 6kad export till Saudiarabien, sarskilt med tanke pa att EU har ett
forhallandevis bra smittskydd.

Saudiarabien har importforbud for flera av de utvalda produkterna, framforallt griskott
och alkoholhaltiga drycker, av etiska eller religidsa skal

4.9 Association of Southeast Asian Nations ASEAN)

ASEAN som grundades 1967 utgor ett regionalt samarbetsorgan for de sydostasiatiska
landerna. Organet verkar bland annat for ekonomisk tillvéxt, fred och stabilitet och har
som malséttning att uppratta en gemensam marknad till ar 2015. De nuvarande tio
medlemslanderna utgdrs av Brunei, Burma, Filipinerna, Indonesien, Kambodja, Laos,
Malaysia, Singapore, Thailand och Vietnam. Forhandlingar pagar sedan 2007 om ett
frihandelsavtal med EU. Dessa gar dock trogt och sedan mars ar 2009 rader paus i
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forhandlingarna. (Overview of FTA and Other Trade Negotiations, 2009) ASEAN har
under 2009 bland annat slutit ett handelsavtal med Indien men det har annu inte har tratt
i kraft.

4.9.1 Malaysia

Kina utgor Malaysias storsta exportmarknad pa jordbruksomradet foljt av EU,
Singapore, USA och Japan. De storsta exportprodukterna utgérs enligt FAO av
palmolja, gummi samt fettsyror, samtidigt som de storsta importprodukterna utgors av
palmolja, kakaobdnor och majs. Under 2004 uppgick Malaysias totala jordbruks-
produktion per jordbrukare till 2 359 dollar och storst var produktionen inom sektorerna
oljefrén, spannmal och frukt och gront.

Malaysia har en genomsnittlig bunden WTO-tull fér jordbruksprodukter pa 76 procent,
vilket ar en relativt hog niva. Det finns dock valdigt mycket luft i bindningarna i och
med att den genomsnittliga tillampade tullen ligger pa 11,7 procent.

Malaysias BNP uppgick till 118 miljarder dollar ar 2004 vilket gor landet till ett av de
mindre som studeras. Malaysia &r dock ett land med en relativt god BNP-tillvéxt vilket
kan bidra till att den internationella handeln utvecklas positivt samtidigt som vissa
kulturella likheter finns mellan EU och Malaysia.

Av de produkter vi har studerat finns ett etablerat handelsmonster med ungefar hélften
av de studerade produkterna (se tabell 21).

Tabell 21 EU:s handel med Malaysia (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU,  EU:s tillampade tull, Import frén EU, Malaysia tillampade
1000 US$ % 1000 US$ tull, %

Fryst griskkott 0 30,4 (0) 2229 0
Fryst kycklingkatt, 0 48,2 (6,4) 18 109 0
Ost 0 478 (7,7)* 1488 5
Sockerkonfektyr 1024 18,9 (13,4) 1523 15
Choklad 8 20,8 5963 15
Sota kex 421 21,4* 5850 6
Kex & bakverk 3990 25 1003 3
Juicer (t.ex. bldbar & 1503 37,9 (18,5) 244 45
havtorn)
Livsmedelsberedningar 5591 14,7 (12,8)* 55463 12,1
Vin 68 3,3 6721 specifik tull
Whisky 0 0 17 386 specifik tull
Summa 12 611 115979

* Avser bunden niva, d& omrakning av tillampade tullar inte varit mgjligt.

Not: Inom parantes anges genomsnittlig vardetull for EU, och utanfér parantes genomsnittlig véardetullsekvivalent (AVE).

Not: Vi har inte haft tillforlitliga uppgifter for att rakna om de specifika tullarna till vardetullsekvivalenter.

Not: Malaysias tillampade tullar &r fran 2001.

Kalla: Comtrade, WTO

Som framgar av tabell 21 har Malaysia i regel laga tullar, vilket torde minska effekterna

av ett bilateralt avtal.

49.2 Thailand

Japan ar Thailands storsta exportmarknad pa jordbruksomradet foljt av EU, Kina, USA
och Malaysia. De storsta exportprodukterna utgors enligt FAO av olika typer av gummi
samt ris, medan de storsta importprodukterna utgors av bomullsvadd, sojabdnor och
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sojabdnskakor. Under 2004 uppgick Thailands totala jordbruksproduktion per
jordbrukare till 413 dollar och storst var produktionen inom sektorerna sockergrodor,
spannmal och rotfrukter.

Thailand har en genomsnittlig bunden WTO-tull for jordbruksprodukter pa 40,2
procent, vilket ligger relativt lagt jamfort med det internationella genomsnittet. Det
finns &ven en del luft i bindningarna da den genomsnittliga tillampade tullen ligger pa
22,0 procent.

Thailands BNP uppgick ar 2004 till 162 miljarder US$ vilket &r en relativt blygsam
siffra, men da Thailand har stark tillvéaxt sa bor det finnas viss potential for 6kad handel
med EU. Det verkliga utfallet kan dock dampas av bristen pa kulturella likheter och det
langa avstandet.

EU har en val etablerad handel med Thailand fér merparten av de utvalda
livsmedelsindustriprodukterna (se tabell 22). Det bor noteras att grupperna frysta bar
och juicer aven inkluderar tropiska frukter av olika slag, vilket bidrar till en relativt stor
export till EU.

Tabell 22 EU:s handel med Thailand (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU, EU:s tillampade tull, Import fran EU, Thailand tillampade
1 000 US$ % 1000 US$ tull, %
Fryst kycklingkott 2428 48,2 (6,4) 2 40
Ost 119 47,8 (7,7)* 2068 30**
Frysta bédr 7269 20,8 (12,7) 209 30**
Sockerkonfektyr 10 846 18,9 (13,4) 4132 specifik tull
Choklad 394 20,8 3922 specifik tull
Sota kex 487 21,4* 5048 20
Kex & bakverk 17 148 25 1265 specifik tull
Juicer (t.ex. blabar & 3323 37,9 (18,5) 905 30
havtorn)
Livsmedelsberedningar 36 705 14,7 (12,8)* 61 837 5
Lask & smaksatt vatten 2 536 9,5 145 specifik tull
Ol 6 889 0 2771 60**
Vin 330 88 14 355 60**
Whisky 13 0 78 688 60**
Vodka 0 0 1449 60**
Summa 88 487 176 796

* Avser bunden niva, da omrakning av tillimpade tullar inte varit mgjligt. ** Alternativ tull: t.ex. 0,2$/kg men inte mer &n 15%
Not: Inom parantes anges genomsnittlig vardetull for EU och utanfor parantes genomsnittlig vardetullsekvivalent (AVE).

Not: Vi har inte haft tillforlitliga uppgifter for att rékna om de specifika tullarna till vardetullsekvivalenter.

Not: Thailands tillimpade tullar ar fran 2006.

Kalla: Comtrade, WTO

Som framgar av tabell 22 férekommer etablerad handel i bada riktningarna med
undantag for vodka. | relativt manga fall saknas tillforlitliga uppgifter for att rdkna om
Thailands tullar till jamférbara vérdetullsekvivalenter. Det kan dock konstateras att
eftersom handel bedrivs finns etablerade exportlankar som kan underlatta en framtida
export. Det som kan motverka en 6kad thailandsk export till EU &r bland annat
avstandet, eftersom Thailand ofta exporterar varor med ett relativt lagt foradlingsvarde,

vilket gor att transportkostnaderna blir hoga i forhallande till kilopriset.
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4.10

Andinska gemenskapen

Andinska Gemenskapen &r ett handelspolitiskt samarbete, bildat 1969, mellan Bolivia,
Colombia, Ecuador och Peru. Frihandel mellan parterna har till stora delar inforts. En
tullunion har upprattats mellan medlemsstaterna. Peru har dock inte anslutit sig till
denna. Forhandlingar pagar sedan 2007 om ett frihandelsavtal med EU, men Bolivia

och Ecuador deltar for tillfallet inte i forhandlingarna bland annat pa grund av

ideologiska skiljaktigheter. Bortsett fran detta franfall har relativt stora framsteg natts i
forhandlingarna (Overview of FTA and Other Trade Negotiations, 2009).

4.10.1 Colombia

EU utgor Colombias stdrsta exportmarknad pa jordbruksomradet foljt av USA,
Venezuela, Japan och Kanada. De storsta exportprodukterna utgors enligt FAO av gront
kaffe, bananer samt nétboskap, medan de storsta importprodukterna utgors av majs,
vete och sojabonskakor. Under 2004 uppgick Colombias totala jordbruksproduktion per
jordbrukare till 1 109 dollar och storst var produktionen inom sektorerna sockergrodor,

frukt och gront och mejeriprodukter.

Colombia har en genomsnittlig bunden WTO-tull for jordbruksprodukter pa 91,9
procent, vilket ligger hogt jamfort med det internationella genomsnittet. Det finns dock
mycket luft i bindningarna i och med att den genomsnittliga tillampade tullen ligger pa

16,6 procent.

Colombias BNP uppgick ar 2004 till blygsamma 96,8 miljarder dollar, vilket gér landet
till ett av de minsta landerna vi studerat. Ekonomins ringa storlek bidrar till att de
forvantade vinsterna av ett bilateralt avtal ur EU:s synvinkel bedoéms bli mattliga trots

att vissa kulturella likheter finns.

Av de produkter vi har valt att studera finns etablerad handel (se tabell 23) mellan
Colombia och EU for drygt halften av produkterna.

Tabell 23 EU:s handel med Colombia (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU,  EU:s tillampade tull, Import fran EU, Columbias

1000 US$ % 1000 US$ tillampade tull, %

Sockerkonfektyr 11830 18,9 (13,4) 1618 20
Choklad 199 20,8 1339 20
Sota kex 1458 21,4* 1231 20
Juicer (t.ex. blabéar & 2348 37,9 (18,5) 7 20
havtorn)
Livsmedelsberedningar 222 14,7 (12,8)* 13674 171
Lask & smaksatt vatten 521 9,5 3286 20
o] 215 0 2632 20
Vin 0 3,3 4639 20
Whisky 0 0 26 821 20
Vodka 0 0 1348 20
Summa 16 793 56 595

* Avser bunden niva, dd omrakning av tillampade tullar inte varit mojligt.
Not: Inom parantes anges genomsnittlig véardetull for EU och utanfor parantes genomsnittlig véardetullsekvivalent (AVE).

Not: Colombias tillampade tullar &r fran 2007.
Kélla: Comtrade, WTO
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Som framgar av tabell 23 dominerar Colombias import handeln av de flesta utvalda
produkterna. Det bor observeras att landets export av sockerkonfektyr och juicer vida
overstiger EU:s export. Colombia har en homogen tullniva pa de studerade produkterna,
och det &r inte sa sannolikt att ett bilateralt avtal okar exporten i nagon stérre
utstrédckning. Etablerade exportlankar finns dock fér samtliga produkter vilket kan ha en
positiv inverkan pa exporten.

4.11 Centralamerikanska gruppen

Den Centralamerikanska gruppen ar en regional handelsorganisation som grundades
1960 och har som malsattning att uppratta ett internt frihandelsomrade och pa sikt en
tullunion. Huvuddelen av de interna handelshindren har avvecklats och tullunionen ar
pa god vég att realiseras. De lander som ingar i gruppen &r Costa Rica, El Salvador,
Guatemala, Honduras, Nicaragua och Panama. Panama ar dock &n sa lange bara
associerad medlem

Forhandlingar pagar sedan 2007 om ett frihandelsavtal mellan medlemmarna i den
Centralamerikanska gruppen (inklusive Panama) och EU. Statskuppen i Honduras i juni
2009 har lett till att forhandlingarna tillfalligtvis skjutits pa framtiden, men
bedomningen &r att det borde vara mojligt att fa till stand en 6verenskommelse om
handelsdelen pa relativt kort tid om forhallandena ar de ratta (Overview of FTA and
Other Trade Negotiations, 2009).

411.1 Guatemala

USA utgor Guatemalas storsta exportmarknad pa jordbruksomradet fljt av EU,

El Salvador, Kanada och Honduras. De stdrsta exportprodukterna utgdrs enligt FAO av
gront kaffe, bananer samt rasocker, medan som de storsta importprodukterna utgors av
beredda livsmedel, vete och majs. Under 2004 uppgick Guatemalas totala
jordbruksproduktion per jordbrukare till 804 dollar och stérst var produktionen inom
sektorerna sockergrodor, frukt och gront samt spannmal.

Guatemala har en genomsnittlig bunden WTO-tull for jordbruksprodukter pa 51,3
procent, vilket ligger nagot under det internationella genomsnittet. Det finns mycket luft
i bindningarna i och med att den genomsnittliga tillampade tullen ligger pa 9,9 procent.

Landets BNP uppgick 2004 till 27,4 miljarder dollar vilket innebar att Guatemala &r den
minsta ekonomin bland de lander vi valt att studera ndrmare. Trots detta &r landet den
storsta ekonomin i den Centralamerikanska gruppen. Landets ringa storlek gor att de
forvéantade vinsterna av ett bilateralt avtal ur EU:s synvinkel ar relativt begransade trots
att det finns sprakliga och kulturella band mellan Guatemala och EU.

EU har en vél etablerad handel med Guatemala for nagra av de utvalda produkterna.
Denna handel framgar av tabell 24. Det bor noteras att varugruppen frysta bar aven
inkluderar frysta tropiska frukter av olika slag, vilket bidrar till den relativt sett stora
exporten till EU.
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Tabell 24 EU:s handel med Guatemala (2006) av de utvalda produkterna

Export till EU,  EU:s tillampade tull, Import fran EU,  Guatemalas

1000 US$ % 1000 US$ tilldmpade tull, %

Ost 0 1233 15
Livsmedelsberedningar 3 14,7 (12,8) 3910 8,8
Vin 0 3,3 3648 35
Whisky 0 0 7716 40
Frysta bar 1237 20,8 (12,7) 0 40
Summa 1240 16 507

Not: Inom parantes anges genomsnittlig vardetull for EU och utanfor parantes genomsnittlig vardetullsekvivalent (AVE).

Not: Guatemalas tillampade tullar ar fran 2003.

Kalla: Comtrade, WTO

Som framgar av tabell 24 har Guatemala relativt héga tullar for vin och whisky, varfor
ett bilateralt avtal i Global Europes anda skulle kunna bidra till en 6kad EU-export.
Beredda livsmedel &r en av Guatemala storsta importprodukter vilket skapar
forutsattningar for en 6kad export fran EU da exportforbindelser redan finns etablerade
for denna varugrupp

Mojlighet till 6kad handel med de utvalda produkterna

For att studera den sammantagna effekten for de utvalda produkterna analyseras i detta
avsnitt effekterna for produkterna i fyra olika varugrupper. De fyra varugrupperna
framgar av tabell 25 liksom de utvalda produkterna och deras huvudsakliga insatsvaror.
Noteras bor att insatsvarorna inte ar kopplade till enskilda produkter utan till hela

varugruppen.

Tabell 25

Varugrupper, utvalda produkter och insatsvaror

Varugrupp

Utvald produkt

Huvudsakliga insatsvaror

Brod, bakverk och sockerkonfektyr

Alkoholhaltiga drycker

Bearbetade animalieprodukter

Ovriga produkter

Sockerkonfektyr
Choklad
Sota kex
Kex och bakverk

ol

Vin

Vodka

Whisky

Fryst, styckat griskott
Fryst, styckat kycklingkott

Ost

Frysta bar

Juicer

Lask & smaksatt vatten
Livsmedelsberedningar

Vete

Korn

Smor
Mjélkpulver
Vassle

Socker

Agg

Kakaobonor
Korn

Malt

Vete

Vindruvor
Griskott
Fjaderfakott
Vete

Korn

Alla ovan samt:
Notkott

Ost och ostmassa
Annan frukt och bar

Not: Insatsvarorna &r inte kopplade till enskilda produkter utan till varugruppen som helhet.
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Flera av varugrupperna (exempelvis brdd, bakverk och sockerkonfektyr) omfattar en
stor mangd olika produkter. Som exempel kan ndmnas produktgruppen
sockerkonfektyr som omfattar sa skilda produkter som vit choklad och halstabletter. Att
ett land exporterar mycket av en viss produktgrupp behdver darfor inte innebdra att
importen &r l1ag av samma produkt. Det kan rora sig av handel med distinkt olika
produkter som rakar befinna sig under samma produktgrupp (tullposition).

4.12 Foradlade produkter

For manga varugrupper, kanske alkoholhaltiga drycker i synnerhet, ar det viktigt att
halla i atanke att handelsfléden inte bara styrs av tullar och darmed i slutanden
prisnivaer gentemot konsument. Manga ganger finns det betydande skillnader mellan
produkter inom samma produktgrupp (tullposition), bade av mer subjektiv (varumarken
och dylikt) och av mer objektiv karaktér (kvalitetsrelaterad). Detta gor att kunder trots
hogre priser foredrar att konsumera en viss variant av varorna ifraga, fran ibland ett
visst land, snarare an en annan variant. Detta i sin tur 6ppnar upp majligheter for sa
kallad inombranschhandel som innebér att det land som kan sélja sina produkter inom
en viss kategori till 1&gst pris inte nédvéndigtvis tar hela marknaden, utan att det oftast
finns utrymme for handel i bada riktningar inom ramen for samma tullpositioner aven
nar olika prislagen rader. Varorna fran vardera land eller producent ses helt enkelt inte
fullt ut som ersattningar for varandra utan snarare som komplement. Darmed bor inte
konsekvenserna for EU:s livsmedelsindustri av liberaliseringar som éppnar upp for
okad import fran partnerlanderna 6verdrivas. Det kan finnas utrymme for 6kad import
utan att forséljningen pa den egna marknaden tar sarskilt mycket skada givet att
konsumtionen Okar.

| detta sammanhang bor varuméarkenas stora betydelse framhallas. En produkt som bar
ett kant varumarke ar oftare lattare att introducera pa nya marknader. Den kan ocksa
utgora en relativt stabil och efterfragad produkt pa redan etablerade marknader. En
produkt med ett specifikt, valkant varumarke paverkas ofta inte heller i samma
utstrdckning som en liknande produkt utan ként varumérke i samband med 6kad
konkurrens. Om priserna kraftigt skiljer sig at ar det dock majligt att kunder gor avkall
pa sin varumarkeslojalitet och véljer det billigare alternativet. Om priset daremot ar
nagra enheter lagre ar det tankbart att konsumenterna &r villiga att betala lite extra for en
produkt med kant varumarke. Inom vissa omraden kan varumarket vara av sa stor
betydelse att det i princip endast ar produkter med kanda varuméarken som efterfragas.
Detta gor det svart for producenter av andra produkter att komma in pa marknaden.
Produktion av foradlade jordbruksprodukter med kanda varumarken &r stor inom EU. |
den internationella konkurrensen kan detta gynna EU:s livsmedelsindustri och motverka
de nackdelar som kan vara relaterade till EU:s relativt hoga prisniva. Aven detta kan
vara vért att betdnka i samband med féljande varugruppsanalys.

Efter genomgangen av de utvalda foradlade produkterna i de olika varugrupperna
aterfinns ett separat avsnitt om de potentiella effekter som liberaliseringar kan fa pa
importen av de utvalda insatsvarorna. Det finns bade for- och nackdelar med en sadan
placering, men vi valde att ldgga avsnittet om insatsvaror sist for att undvika alltfér
manga upprepningar.

% | texten anvands ibland tullposition synonymt med produktgrupp.
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4.12.1 Brod, bakverk och sockerkonfektyr

De undersokta livsmedelsindustrivaror som ingar i kategorin &r inkluderade i GSP-
systemet som kansliga produkter. Det innebér att de specialstuderade landerna férutom
Kanada, Sydkorea och Brasilien®’ har extra formanligt tilltrade till EU-marknaden i
form av nagot lagre tullar. Guatemala &r ett sa kallat GSP+-land, vilket innebar att de
erhaller ett an mer formanligt tilltrade till EU vid export. Det ar dock normala
tredjelandstullar som avses nar vi i avsnittet skriver om EU:s tullnivaer.

Nér det galler bakverk och sockerkonfektyr férekommer en stor variation av produkter
under varje undersokt tullposition. Det finns ofta utrymme for betydande handel i bada
riktningar inom samma tullposition och det ar manga andra preferenspaverkande
faktorer férutom priset som avgoér handelns storlek och omfattning. Trots det bor
sjalvfallet inte tullnivaernas paverkan pa handeln underskattas.

4.12.1.1  Sockerkonfektyr

Till kategorin hor produkter som lakritsextrakt, vit choklad, mandelmassa, halstabletter
och annat godis. EU tillampar en tullnivd motsvarande knappt 20 procent for
sockerkonfektyrsprodukter. Eftersom preferenssystemet redan i dagslaget medfor
ytterligare lagre tullar for manga av de studerade landernas export till EU ar det
tveksamt om en liberalisering pa omradet kommer att ge nagon storre 6kning av EU:s
import. En mer blygsam 6kning ar trolig.

For de utvalda landerna &r tullnivaerna i allménhet inte sarskilt hoga. De stracker sig
fran dryga sex procent i Kanada till 30 procent i Indien®®.

Handeln med sockerkonfektyr gar i hég utstrackning i bada riktningar. Sex av
landerna® &r nettoexportérer pd omradet i forhallande till EU, medan 6vriga lander ar
nettoimportorer. Vardemassigt exporterar dock EU totalt betydligt mer &n vad som
importeras. Bland de undersokta nationerna ar Kina den storsta exportéren till EU
(landet ar aven storsta exportor till EU globalt sett), medan de storsta
exportmarknaderna for EU:s sockerkonfektyr ar Ryssland (nést storsta destinationsland
i varlden pa omradet for EU) och Kanada (som tar 19 procent av sin import fran EU).
Handeln med Indien ar mycket mer begransad, vilket kan bero pa de hogre tullarna dar.
En liberalisering pa omradet borde kunna medféra en viss exportokning. De
latinamerikanska marknaderna har tullnivaer pa runt tjugo procent, men med tanke pa
att betydande sockerproduktion sker dar &r det troligt att dessa lander till stor del
kommer att satsa pa egen sockerforadling inom landerna ifraga i takt med ekonomiernas
tillvéaxt

Genom att studera enhetsvardet pa EU:s export respektive import av sockerkonfektyr ar
det mojligt att bedoma om EU i allménhet exporterar mer hogforadlade produkter inom
tullpositionen ifraga eller om det forhaller sig tvartom. Resultatet av jamforelsen

% Brasilien erhéller inga preferenser p& omrédet trots att landet inkluderas i GSP-systemet eftersom EU:s
import av beredda livsmedel fran Brasilien ar sa pass stor.

%8 Jamforbara tulluppgifter uttryckta i form av vérdetull saknas for Thailand.

% Argentina, Brasilien, Colombia, Indien, Kina och Thailand.
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aterfinns i figur 1 som visar att for atta av tolv lander ar enhetsvérdet av EU:s export
hogre &n det av importen. Detta pekar pa att EU exporterar sockerkonfektyr med nagot
hogre foradlingsgrad an vad EU importerar. For tva stora handelspartners (Kina och
Kanada) ar enhetsvéardet for import hogre &n for exporten.

US$/K897
7
6 -
5
4
3 1
2 4
1 A
0 H
& & 4 & ’ @@% & @‘Q& &« @& é}”é\b .®$§ éé& »'&\é@ @&
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Figur 1 Enhetsvarden i handeln med sockerkonfektyr mellan EU och utvalda lander

Not: | figuren aterges enhetsvirdet uttryckt i US$ per kg for den export som gar fran EU till respektive land samt fér den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i béda riktningar.
Kaélla: Comtrade

412.1.2 Choklad

Till tullpositionen hor fylld och ofylld choklad (dock ej vit choklad), smorgaspalagg
med kakao och kakaoberedningar for framstéllning av drycker. EU tillampar tullar
motsvarande ca 20 procent for choklad under tullpositionen ifraga. Givet att
preferenssystemet redan i dagslaget medfor lagre tullar an sa for manga av
partnerlandernas export till EU ar det tveksamt om en liberalisering kommer att medfora
betydande 6kningar av chokladimporten till EU, &ven om en viss 6kning ar trolig. Inom
ramen for WTO-atagandena tillampar EU en global importkvot med nedsatt tull for viss
choklad, men volymen som den innefattar & mycket begransad.

For de utvalda landerna &r tullnivaerna i allmanhet inte sarskilt hoga och stracker sig
fran knappa sex procent for Kanada till dryga 26 procent i Indien*’. EU:s export av
choklad till de studerade landerna éverskrider importen for alla lander férutom
Argentina. Bland de undersokta nationerna ar Ryssland den storsta exportdren till EU,
medan de storsta exportmarknaderna for EU:s choklad utgdrs av Ryssland och Kanada.
Dessa lander ar ocksa nast storsta respektive fjarde storsta destinationsland for EU:s
chokladexport globalt sett. Detta talar for att inombranschhandeln &r relativt omfattande.
Handeln med Indien &r oproportionerligt liten jamfért med de andra landerna och endast
exporten till det lilla landet Guatemala underskrider exporten till Indien. Detta talar for
att Indiens nuvarande tullniva hammar handeln och att det finns potential for kad
export dit. De latinamerikanska marknaderna tillampar tullnivaer pa runt tjugo procent

0 Jamférbara tulluppgifter uttryckta i form av vardetull saknas for Ryssland och Thailand.
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och i flera av dessa lander odlas kakao. Darfor kan en 6kad foradling inom landerna
ifraga forvantas i takt med 6kad ekonomisk utveckling i framtiden, vilket mojligen kan
minska potentialen for export dit. Det samma géller Malaysia, som pa den
internationella arenan bedriver stor handel med kakaobonor.

Figur 2 illustrerar att till elva av tolv lander, med vilka EU har 6msesidig handel, ar
enhetsvardet av EU:s export hogre &n motsvarande for importen. Detta pekar pa att EU
exporterar choklad med hogre foradlingsgrad &n vad de importerar inom berérda
tullposition.
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Figur 2 Enhetsvarden i handeln med choklad mellan EU och utvalda lander

Not: | figuren aterges enhetsvirdet uttryckt i US$ per kg for den export som gar fran EU till respektive land samt fér den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i bada riktningar.
Kaélla: Comtrade

4.12.1.3 Sota kex

Tullpositionen inkluderar séta kex och smakakor (med eller utan fyllning och 6verdrag),
vafflor och ran. EU:s tillampade tullar for s6ta kex har inte kunnat beraknas i form av
vardetullsekvivalenter, men den bundna tullnivan ligger en bit dver 20 procent.
Eftersom preferenssystemet medfor ytterligare lagre tullar for manga av
partnerldandernas export till EU i dagslaget ar det tveksamt om en liberalisering kommer
att medfdra betydande 6kningar av importen. En viss 6kning &r dock trolig. For
partnerlanderna ar tullnivaerna i allmanhet inte sarskilt hoga utan stracker sig fran
knappa tva procent i Kanada till 30 procent i Indien.

EU:s export av sota kex till de studerade landerna 6verskrider vida importen for alla
lander forutom Colombia, varifran importen ar nagot storre. Ryssland och Ukraina ar de
storsta exportdrerna till EU, medan de storsta exportmarknaderna for EU:s sota kex
utgdrs av Ryssland, Kanada och Saudiarabien (placering tre till fem bland alla vérldens
lander). Det kan noteras att Kanada inom ramen for sina WTO-ataganden har
importkvoter for sota kex.

Handeln med Indien &r oproportionerligt liten jamfort med de andra l&nderna och bara
exporten till Guatemala, Argentina och Colombia &r lagre. Detta talar for att Indiens
nuvarande tullniva hdmmar handeln och att det finns potential for 6kad export.
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Figur 3 visar att till elva av 13 lander med vilka EU har dmsesidig handel ar
enhetsvardet av EU:s export hogre an det av importen. Detta pekar pa att EU exporterar
sOta kex med hogre foradlingsgrad &n vad EU importerar inom den aktuella
tullpositionen.
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Figur 3 Enhetsvarden i handeln med séta kex mellan EU och utvalda lander

Not: | figuren aterges enhetsvirdet uttryckt i US$ per kg for den export som gar fran EU till respektive land samt fér den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i béda riktningar.
Kaélla: Comtrade

4.12.1.4  Ovriga kex och bakverk

Till kategorin hor bland annat vissa typer av osétade kex, pizzor, mjuka kakor, tartor,
samt vissa typer av brod. EU:s tillampade tullar ligger runt 25 procent och dérutover
medfor preferenssystemet lagre tullar for manga av de studerade landernas export till
EU. En liberalisering skulle kunna leda till en 6kad import till EU, antingen genom att
foretag flyttar ut produktionen eller genom 6kad import direkt fran utlandska
producenter. Den mdjliga 6kningen ska dock inte dverdrivas da tullnivaerna i dagslaget
ar mattliga. Det kan noteras att EU tillampar en global WTO-kvot med nedsatt tull som
tacker vissa produkter inom kategorin, men kvoten ar mycket begrénsad till sin storlek.

De studerade lander har tamligen laga tullnivaerna och stracker sig fran tre procent for
Malaysia till 30 procent for Indien**. Det faktum att tullnivderna i de berdrda landerna
ofta ar lagre &n motsvarande for EU indikerar att partnerl&ndernas export till EU
kommer gynnas mer av en liberalisering an det motsatta flodet. Sa kan ocksa bli fallet,
aven om det inte finns nagra garantier for det. Det &r dock vart att halla i minnet att en
okad export fran de studerade landerna inte behdver medfora att EU:s
livsmedelsindustri tar skada i och med att betydande inombranschhandel driven av sma
produktskillnader och individuella preferenser foreligger pa omradet. Mot bakgrund av
de relativt hoga tullar som tillampas av Kina och Indien borde dessa marknader, i ett
exportperspektiv, vara betydelsefulla for EU.

* Jamférbara tulluppgifter uttryckta i form av vardetull saknas for Thailand.
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EU:s handel med kex och bakverk till de studerade landerna sker i stor utstrdckning i
bada riktningarna. Sex av de undersokta landerna ar nettoimportorer i forhallande till
EU*, medan 6vriga ar nettoexportorer. Bland de studerade landerna ar Kina och
Thailand de storsta exportorerna till EU, medan EU:s storsta exportmarknader ar
Ryssland (som aven importerar en hel del fran Sverige), Kanada och Saudiarabien. Det
ar vart att notera att storleken pa EU:s export till Ryssland och Kanada vida éverskrider
storleken pa importen fran Kina, som &r det land bland de studerade som EU importerar
mest ifran och som globalt sett utgor det tredje storsta ursprungslandet for EU:s import
av tullpositionen ifraga. Det borde finnas mojlighet till ytterligare mojligheter av EU:s
export, bl.a. eftersom Kanada som &r ett av varldens storsta importlander bara tar atta
procent av importen fran EU. Intressant i sammanhanget ar att Kanada inom ramen for
sina WTO-ataganden har importkvoter for kex och bakverk.

Exporten fran EU till Indien &r mycket begransad (bara den till Argentina ar lagre),
vilket aterigen indikerar att de relativt hoga tullarna hammar handeln. Globalt &r dven
Sydkorea en stor importdr av kex och bakverk, men endast sex procent av deras import
har sitt ursprung i EU, vilket borde kunna forbéttras.

Figur 4 visar att for tio av 13 lander med vilka EU har émsesidig handel &r enhetsvardet
av EU:s export hogre an det for importen. Detta pekar pa att EU exporterar dvriga kex
och bakverk med hogre forédlingsgrad an vad de importerar inom den aktuella
tullpositionen.
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Figur 4 Enhetsvarden i handeln med &vriga kex och bakverk mellan EU och utvalda lander

Not: | figuren aterges enhetsvirdet uttryckt i US$ per kg for den export som gar fran EU till respektive land samt fér den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i bada riktningar.
Kaélla: Comtrade

4.12.2 Alkoholhaltiga drycker

De studerade landerna har i allmanhet en hogre tullniva for alkoholhaltiga drycker
jamfort med andra studerade livsmedelsindustriprodukter. Detta kan bero pa kulturella

*2 Brasilien, Kanada, Ryssland, Saudiarabien, Sydkorea och Ukraina.
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skal, men dven spegla de halsomassiga problem som kan associeras med alkohol och att
produkterna i vissa fall kan anses ha en viss lyxkaraktar. Vissa lander som exempelvis
Saudiarabien tillampar importférbud for alkoholhaltiga drycker av etiska eller religitsa
skal. I de indiska delstaterna Gujarat (ca 60 miljoner invanare), Mizoram (ca 1 miljon
invanare) och Manipur (ca 2 miljoner invanare) rader officiellt alkoholférbud, men den
totala indiska marknaden ar betydligt storre och uppgar till 6ver en miljard
konsumenter. D&remot, och tillsynes i konflikt med vad som skrivits tidigare,
forekommer sektorsavtal inom ramen for WTO dér undertecknande nationer forbinder
sig att avskaffa tullarna for 6l och sa kallad brun sprit. Avtalet ar inte obligatoriskt, men
har ingatts av ett flertal lander daribland EU och Kanada.

Det bor finnas stor potential for att 6ka EU:s export av alkoholhaltiga drycker. Orsaken
ar en kombination av flera faktorer. EU ér for flera alkoholhaltiga produkter en
betydande eller rent av ledande exportor pa den globala marknaden, samtidigt som de
studerade marknaderna ofta ar stora och har potential att bli &nnu storre. Dessutom
pagar redan en viss export trots hoga tullar idag.

Att 6ka EU:s export av alkoholhaltiga drycker till relativt fattiga u-lander kan ses som
kontroversiellt ur en etisk standpunkt. | studien gors, som namnts tidigare, emellertid en
handelsbedémning och nagon etisk vardering har inte gjorts.

EU tillampar laga tullar pa import av berérda alkoholhaltiga drycker. Av denna
anledning ar det inte befogat att fordjupa sig ytterligare i eventuella konkurrenshot mot
EU:s producenter p& hemmamarknaden till foljd av liberaliseringar. Aven geografiska
ursprungsindikatorer (G1) skyddar i viss man den inhemska produktionen genom att
signalera autenticitet och tradition.

41221 Ol

Tullpositionen som studeras omfattar maltdrycker i allménhet, men 6l torde utgora den
dominerande undergrupperingen. EU tillampar nolltull for 6l, sa det &r osannolikt att en
liberalisering skulle paverka importen av 6l till EU i nagon storre utstrackning. For de
studerade landerna stracker sig tullnivaerna fran tullfrinet i Kanada och Kina till tullar
pa 100 procent i Indien®.

EU:s export av &l till de studerade landerna 6verstiger i allmanhet importen®. En
liberalisering av 6lhandeln torde gynna EU:s 6lindustri och speciellt intressant kan en
liberalisering av den indiska marknaden vara, da den &r stor samtidigt som mycket higa
tullar tillampas. Aven en reducering av de hoga thailandska tullarna kan forvéntas 6ka
exporten dit markant.

Framforallt Kanada ar en betydande exportor pa den internationella arenan, men &r
ocksa tillsammans med Ryssland den storsta importéren av 6l fran EU bland de
undersokta landerna. Faktum &r att Kanada utgor den nést storsta importoren av 6l fran
EU i hela varlden, vilket troligen kan tillskrivas tullfrineten pa omradet. Det bor dven

#8 Jamforbar information om tullnivderna uttryckt i form av vérdetull saknas fér Malaysia, Ryssland och
Ukraina.

* Undantag for detta ar Argentina, Guatemala, Kina och Thailand, men fér Argentina och framférallt
Guatemala ar handeln mycket liten.
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namnas att EU:s totala export av 6l ar mangfalt storre &n Kanadas. Bland de studerade
landerna har Kina, Thailand och Ryssland storst 6lexport till EU.

Figur 5 visar att till sju av elva lander, med vilka EU har émsesidig handel, &r
enhetsvardet av EU:s export hogre an det fran importen. Detta pekar pa att EU
exporterar 6l med nagot hogre foradlingsgrad &n vad som importeras inom berérda
tullposition. Enhetsvardet pa importen ar dock hogre for de stora handelspartnerna
Kanada och Thailand.
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Figur 5 Enhetsvarden i handeln med 6l mellan EU och utvalda lander

Not: I figuren aterges enhetsvardet uttryckt i US$ per liter for den export som gar fran EU till respektive land samt for den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i bada riktningar.
Kélla: Comtrade

4.12.2.2 Vin

Vi har studerat vin tappat pa karl som rymmer hogst tva liter, dvs. nastan uteslutande
buteljerat vin. EU tillampar laga tullar (ca tre procent) och vinet ingar inte i GSP-
systemet. Det ar troligt att ett avskaffande av EU:s tullar far begransade effekter pa
importen av vin till EU. Det finns &ven en global importkvot inom ramen for EU:s
WTO-atagandena med nedsatt tull, men denna kvot &r relativt sett mycket liten.

De studerade landerna tillampar i regel hogre tullar an EU, ndrmare bestamt mellan 14
procent for Kina och 100 procent for Indien®. Argentina &r den stérsta exportéren av
vin till EU bland de studerade l&nderna och &r (som enda representant bland de utvalda
nationerna) en betydande vinexportor pa den internationella arenan. Deras importtull
ligger pa 20 procent. Argentina ar det enda land vars export av vin till EU 6verstiger
importen. Med tanke pa tullnivaerna ar det troligt att en liberalisering gynnar EU:s
vinexport mer an vice versa. Stor potential for 6kad export i samband med ingangna
bilaterala avtal torde finnas for Thailand och Indien, dar mycket hdga eller i det
nérmaste prohibitiva tullar tillampas. Vért att ndmna &r att dven exporten till vissa
lander med lagre tullnivaer, som till exempel Kina, kan oka kraftigt i absoluta termer

* Jamférbara tulluppgifter uttryckta i form av vardetullar saknas for Kanada, Malaysia och Ukraina.
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men da kanske framforallt pa grund av ekonomisk tillvaxt och nya levnadsvanor snarare
an undertecknandet av bilaterala avtal i sig. | dagslaget utgor Kanada och Ryssland de
storsta importorerna av vin fran EU bland de utvalda landerna. Landerna ifraga ar nast
respektive femte storsta exportdestination for vin fran EU i hela vérlden.

Figur 6 illustrerar att till atta av tio lander, med vilka EU har 6msesidig handel, ar
enhetsvardet av EU:s export hogre &n motsvarande for importen. Detta pekar pa att EU
exporterar vin med hogre vérde dn vad som importeras. Kanada och Ryssland &r de tva
storsta importorerna av vin fran EU i urvalet och for dessa lander ar dock enhetsvardet
hogre for EU:s import an export.
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Figur 6 Enhetsvéarden i handeln med vin mellan EU och utvalda lander

Not: I figuren aterges enhetsvardet uttryckt i US$ per liter for den export som gar fran EU till respektive land samt for den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i bada riktningar.
Kélla: Comtrade

412.2.3 Whisky

EU tillampar idag nolltull pa whisky, varfor en liberalisering av whiskyhandeln med de
studerade landerna inte torde paverka EU:s import namnvart. For de utvalda landerna
varierar tullnivaerna fran tullfritt i Kanada och Ukraina®® till den mycket hga nivan 150
procent i Indien®’.

EU:s handel med whisky gar nastan uteslutande i riktning fran EU till de studerade
landerna. Det enda undantaget ar Kanada som exporterar stora mangder whisky till EU
(nast storsta ursprungsland for import in till EU) och som dven é&r stora pa
varldsmarknaden. EU:s export till Kanada &r trots detta nastan fyra ganger storre dn det
motsatta flodet.

En liberalisering skulle kunna gynna EU:s whiskyindustri och da framférallt om de
prohibitiva indiska tullarna sanks och forbéttrar tilltradet till den stora och véxande

* Utgor egentligen Ukrainas bundna tullniva som fastslogs i samband med WTO-medlemskapet 2008.

4 Jamférbara tulluppgifter uttryckta i form av vardetull saknas for Malaysia och Ryssland.
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indiska marknaden. Att det finns en efterfragan i Indien illustreras av det faktum att
Indien, trots de hdga tullarna, importerar betydande mangder whisky fran EU. Ocksa en
sankning av de hoga tullarna i Thailand skulle sannolikt fa kannbara effekter. De storsta
importorerna av whisky fran EU ar bland de studerade landerna Sydkorea, Kina,
Ryssland, Brasilien och Kanada. Sydkorea &r dessutom globalt sett den nést storsta
importoren av whisky fran EU, vilket ger en fingervisning om landets betydelse i
sammanhanget. Tullnivan i Sydkorea ar mattlig pa 20 procent.

Figur 7 illustrerar att for sex av atta studerade lander, med vilka EU har émsesidig
handel, &r enhetsvardet av EU:s export hdgre an motsvarande for importen. Detta pekar
pa att EU exporterar whisky med ett hogre vérde &an vad som importeras. | handeln med
den storsta handelspartnern (Sydkorea) &r dock enhetsvardet for den begransade
importen storre.
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Figur 7 Enhetsvarden i handeln med whisky mellan EU och utvalda lander

Not: | figuren aterges enhetsvirdet uttryckt i US$ per liter for den export som gar fran EU till respektive land samt for den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i bada riktningar.
Kaélla: Comtrade

4.12.2.4 Vodka

EU tillampar tullfrihet vid import av vodka, varfor en liberalisering inte kan forvantas
oka EU:s import sarskilt mycket. For de studerade landerna varierar tullnivaerna mellan
nolltull i Ukraina® till hela 150 procent i Indien®.

Riktningen for EU:s vodkahandel med de flesta av de studerade landerna gar till storsta
delen i form av export fran EU. Undantaget ar Ryssland och Ukraina, vilka exporterar
betydligt mer vodka till EU an vad de importerar darifran. Dessa lander ar ocksa stora
exportorer pa varldsmarknaden. Ryssland och Ukraina utgor ocksa den storsta
respektive tredje storsta exportdren av vodka till EU globalt. En liberalisering av
handeln med vodka torde gynna EU:s vodkaindustri och aterigen ar det kanske

*8 Utgor egentligen Ukrainas bundna tullniva som fastslogs i samband med WTO-medlemskapet 2008.

* Jamférbara tulluppgifter uttryckta i form av vardetull saknas for Kanada, Malaysia och Ryssland.
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framforallt till den indiska marknaden som betydande exportokningar ar méjliga som en
foljd av ett bilateralt avtal. Aven den thailandska marknaden kan vara av visst intresse
mot bakgrund av dagens héga tullar. Ryssland &r, trots den stora nettoexporten,
tillsammans med Kanada, som &r nast storsta destinationsland for EU:s export av vodka
globalt sett, de tva stérsta importorerna av vodka fran EU idag bland de studerade
landerna vilket illustrerar potentialen till inombransch handel pa omradet. Globalt sett ar
Ryssland en av de storsta import6rerna av vodka i varlden, men enbart elva procent av
denna vodka hamtas fran EU sa visst utrymme for en 6kning av exporten fran EU och
Sverige torde finnas. Vardet av EU:s handel med vodka med de studerade landerna
underskrider vida den med whisky till en grad som inte speglar situationen globalt.
Detta antyder att det finns potential till 6kad export i takt med globalisering och &ndrade
smakpreferenser.

Sverige har en val etablerad vodkaexport till manga lander runt om i varlden, sa en
liberalisering pa vodkaomradet kan vara av sarskilt intresse for svenska producenter.
USA ér den i sdrklass storsta exportmarknaden for svensk vodka, men EU har dven
betydande export till Argentina, Brasilien, Colombia, Indien och Sydkorea. Viss export
forekommer dven till Guatemala och Kanada. Né&r det galler Kanada ar exporten
betydande men EU:s marknadsandel &r blygsam (14 procent). Exporten till Kina,
Malaysia, Ryssland och Thailand &r i det ndrmaste obefintlig, och det & mojligt att en
liberalisering kan skapa forutsattningar for 6kad export av svensk vodka till dessa
lander.

Figur 8 visar att till sex av nio lander, med vilka EU har 6msesidig handel, ar
enhetsvardet av EU:s export hogre an motsvarande for av importen. Detta pekar pa att
EU exporterar vodka med nagot hogre varde &n vad som importeras inom aktuella
tullpositionen.
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Figur 8 Enhetsvarden i handeln med vodka mellan EU och utvalda lander

Not: I figuren aterges enhetsvardet uttryckt i US$ per liter for den export som gar frdn EU till respektive land samt for den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i béda riktningar.
Kalla: Comtrade

4.12.3 Bearbetade animalieprodukter

De bearbetade animalieprodukter vi har studerat ar fryst styckat griskott och fryst
styckat kycklingkott. Produkterna &r inte direkt hogforadlade, men fordrar viss
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bearbetning i form av styckning, frysning och férpackning. Enligt den definition vi
arbetar med har de darfor klassats som livsmedelsindustriprodukter snarare an icke-
foradlade jordbruksprodukter. Produkterna omfattas generellt inte av GSP-systemet,
med undantag for fryst honslever som betraktas som en kanslig produkt och har nagot
nedsatt tull. Att bearbetade animalieprodukter i allméanhet inte omfattas av GSP-
systemet och att EU har hoga tullar pa omradet indikerar att produktkategorin bedéms
av EU vara kénslig for importkonkurrens. Det ar darfor inte sannolikt med en
fullstandig liberalisering pa omradet. Trots detta omfattar analysen de potentiella
konsekvenser en liberalisering skulle kunna fa om den genomfordes.

Inom ramen for varje produktgrupp aterfinns en betydande variation av enskilda
produkter. Det forekommer kott av olika kvaliteter, fran olika delar av djuren och som
resultat av olika uppfodningsmetoder. Detta gor det mojligt for tva lander att samtidigt
exportera och importera samma produkttyp av varandra av i ganska betydande mangder,
aven om prisnivan i ett av landerna underskrider den i det andra. Dock bor namnas att i
en jamforelse med alkoholhaltiga drycker och sockerkonfektyr sa ar de utvalda
bearbetade animalieprodukterna relativt homogena till sin sammanséttning. Darmed
torde potentialen for inombranschhandel inte vara fullt lika stor pa detta omrade.

Animalieprodukter ar generellt mer kansliga for férandrade inkomstnivaer an t.ex.
spannmalsprodukter. De senaste arens ekonomiska tillvaxt har lett till att bade
efterfragan och varldsmarknadspriset har stigit pa animalieprodukter. Framforallt ar det
gris- och kycklingkétt som har métt en allt storre efterfragan. Enligt OECD (2009) tros
den radande ekonomiska krisens effekter pa jordbruksprodukter inte bli sa stora,
forutsatt att den inte varar mer an tva till tre ar. Animalieprodukter bedéms dock vara
den typ av jordbruksprodukter som efterfragan kan komma att minska mest pa.
Produktkategorin &r relativt homogen och det ar sannolikt att en substitution kommer att
ske inom kategorin fran framforallt nétkatt till de billigare produkterna gris- och
kycklingkott. Pa langre sikt, nar ekonomin aterhdmtat sig, ar det sannolikt att
efterfragan pa animalieprodukter 6kar igen i takt med utvecklingslandernas ekonomiska
tillvaxt.

EU och framfor allt Sverige har ett mycket mer langtgdende smittskydd &n manga andra
l&nder. Detta medfor att vissa fastslagna krav stalls for att import av animalieprodukter
till EU skall vara tillaten och smittorisken saledes hallas under kontroll. Enligt
livsmedelsverket finns det 22 lander utanfor EU som har slakt- och
styckningsanlaggningar som &r godkénda for export av nét- och griskott till EU. For
fjaderfa finns det 10 l&nder med godkénda slakt- och styckningsanlédggningar enligt
Kommissionen (DG Health and Consumer Protection, SJV 2009:11). Aven om kraven
pa godkanda anlaggningar uppfylls kan sa kallade skyddsbeslut tillfalligt forbjuda
import av vissa animalieprodukter fran lander dar exempelvis forekomst av smittsamma
djursjukdomar bekraftats.

Snariga importregler &r vanligt forekommande i lander som Indien, Ryssland, Sydkorea
och Ukraina, vilket kan drabba export av animalieprodukter dit sarskilt hart.
Forhoppningsvis kan manga av de problem som é&r relaterade till detta behandlas i
avtalstexterna till kommande bilaterala avtal och darmed minska i betydelse nér avtalen
ingatts.

Export av animalieprodukter ar ofta forknippade med relativt héga transportkostnader,
inte minst pa grund av den kylning som krévs for att mojliggora langre transport. Det
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relativt hoga enhetsvardet pa animalieprodukter gor dock att handeln mestadels ar
Ionsam trots hdga transportkostnader.

4.12.3.1 Fryst styckat griskott

Den tullposition som vi har studerat innefattar fryst griskétt av annan sort an hela och
halva slaktkroppar eller skinka och bog med ben. Aven vildsvin ingér. EU tillampar
tamligen hoga tullar pa dessa produkter (ca 30 procent). Detta, i kombination med
bristen pa godkénda anlaggningar for slakt och styckning, har resulterat i att EU:s
import fran tredjeland ar relativt blygsam. En liberalisering pa omradet i form av sankta
tullar skulle kunna bidra till 6kad import in till EU, men om den inte atfoljs av
smittskydd som dverensstammer med EU:s krav ar det sannolikt att importékningen
begransas och inte hotar EU:s inhemska produktion. | nuldget &r det bara Canada av de
studerade landerna som ar godkant som exportland och som har anlaggningar som ar
godkanda for att exportera griskott till EU.

EU tillampar inom ramen for sina WTO-ataganden ett antal kvoter®® som omfattar fryst
griskott. Den sammanlagda storleken pa dessa kvoter uppgar till nastan tre ganger
volymen hos den faktiska importen fran tredjeland. Detta kan delvis forklaras av att
kvoterna omfattar fler tullpositioner ar den vi explicit har studerat.

| de studerade landerna varierar tullarna mellan nolltull i Kanada och Malaysia till 35
procent i Ryssland™. Handeln gar huvudsakligen i riktning frn EU till de studerade
landerna®. Vardemassigt 4r Ryssland, Sydkorea och i viss man Kanada stora importorer
av griskott fran EU, medan Sydkorea &r det av de utvalda landerna varifran storst import
till EU kommer. De importerade volymerna &r dock betydligt 1agre &n motsvarande for
exporten. Colombia, Guatemala och Sydkorea har inom ramen for sina WTO-ataganden
importkvoter for griskott.

Med Indien och Thailand har EU ingen eller mycket begransad handel, vilket indikerar
att de relativt hoga tullnivaerna kan utgora ett hinder for export dit. Till Sydkorea och
Ryssland daremot, som ocksa har hoga tullar, ar handeln relativt omfattande, varfor
uppenbarligen andra faktorer &n bara tullnivaer har stor betydelse. Faktum é&r att
Ryssland och Sydkorea utgor de tva storsta destinationslanderna for EU:s export av
fryst griskott i ett globalt perspektiv. En sankning av tullnivaerna kan emellertid
forvéntas leda till en viss, ytterligare 6kning av exporten till kanske framforallt dessa
lander och mojligen &ven 6ppna upp de indiska och thaildndska marknaderna. OECD
(2009) beddmer att Indien inom de narmaste aren far ett 6kat importbehov, vilket kan
starka en sadan utveckling ytterligare. For Ryssland bedéms importbehovet minska,
eftersom landet haller pa att bygga upp sin inhemska produktion i syfte att minska
importbehovet. Detta kan dampa de positiva effekterna av en liberalisering av handeln.
Brasilien och Kina ar de tva viktigaste lander vars export forvantas 6ka mer &n importen
de narmaste aren.

%0 Det rér sig om globala kvoter med nedsatt tull eller tullfritt tilltrade samt en kvot specifikt till Kanada
med nedsatt tull.

*! Saudiarabien tillampar, i egenskap av en muslimsk nation, importférbud for griskétt.

52 Med Thailand, Guatemala samt Saudiarabien sker ingen handel 6verhuvudtaget med fryst griskott
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Figur 9 visar att till tre av atta lander, med vilka EU har 6msesidig handel, ar
enhetsvardet av EU:s export hogre an det av importen. Detta pekar pa att EU i allménhet
importerar produkter med hogre foradlingsgrad an vad som exporteras inom den
aktuella tullpositionen. Dock bor papekas att i handeln med de tre storsta importérerna
av fryst, styckat griskott fran EU i urvalet, Ryssland, Sydkorea och Thailand, ar
enhetsvérdet for exporten storre an det for importen.
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Figur 9 Enhetsvarden i handeln med fryst griskétt mellan EU och utvalda lander

Not: I figuren aterges enhetsvardet uttryckt i US$ per kilo for den export som gér fran EU till respektive land samt for den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i bada riktningar.
Kalla: Comtrade

4.12.3.2 Fryst styckat kycklingkott

Den tullposition vi har studerat utgors av frysta styckningsdelar och slaktbiprodukter av
kyckling. EU:s tullar for dessa produkter ar hoga och uppgar till ca 50 procent.
Dessutom hd&mmas importen av att flera l&nder antingen inte ar godkanda exportlander
eller inte har godkanda slakt- och styckningsanldggningar. Trots detta finns en
betydande import till EU fran andra lander, storre &n motsvarande export. En
liberalisering av tullarna kan leda till 6kad import och gora det svarare for inhemska
producenter att hévda sig i konkurrensen. Detta forutsétter dock att import de facto
tillats, det vill sdga att slakteri- och styckningsanlaggningar godkanns och att risken for
smittspridning inte bedoéms vara alltfor hog. | nuldget &r det bara Argentina, Kina och
Thailand av de studerade landerna som kan exportera fjaderfakott till EU. FOr Kina och
Thailand géaller den mdjligheten bara vissa regioner.

EU har inom ramen for sina WTO-3taganden ett antal kvoter® for import av fryst
kycklingkott. Den sammantagna volymen av dessa kvoter motsvarar nastan 25 procent
av EU:s totala import fran tredjeland.

En faktor som talar for EU:s, men kanske framforallt Sveriges, kycklingindustris
framtida valstand ar det goda smittskyddet som kan komma att véxa i betydelse i

53 Det ror sig bland annat dels om globala kvoter med nedsatt tull och nolltull samt dels om kvoter
specifikt for Brasilien och Thailand inom vilka tullfrihet rader.
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framtiden i takt med att larm om smittor som 6verfors fran djur till manniskor duggar
allt tatare. Det &r dock oklart om denna fordel i férlangningen kan kompensera for det
relativt hdga kostnadslage som foreligger i Sverige och EU.

Tullnivaerna i de studerade landerna varierar mellan nolltull i Malaysia till 100 procent i
Indien>*. Till de flesta av de utvalda landerna ar EU:s export av fryst kycklingkétt storre
an importen®. Undantagen for detta ar Brasilien, Argentina och Thailand (varifran
importen inte var strypt ar 2006), vilka ocksa utgor de storsta exportorerna till EU.
Faktum &r att Brasilien dven utgor storsta exportland till EU globalt sett. Att dessa
lander dominerar kan delvis bero pa de tullfria WTO-kvoter som tva av dem tilldelats.
Volymmassigt utgér Ryssland men dven till viss del Malaysia och Ukraina stora
importorer av fryst kycklingkétt fran EU. Som tidigare namnts &r volymerna pa den
totala importen betydligt storre an volymerna pa den totala exporten vis a vis de utvalda
landerna. Colombia och Guatemala har inom ramen for sina WTO-ataganden
importkvoter for kycklingkétt, men trots detta skedde ingen export fran EU till
Guatemala under 2006.

Till Thailand och Indien, som béada tillampar hoga tullar, har EU ingen eller mycket
begransad export. | Thailands fall kan det bero pa att landet &r en relativt stor
nettoexportor av fryst kycklingkdtt, men ocksa ha sin grund i de hoga tullarna. I Indiens
fall &r det troligtvis de hoga tullarna som begréansar exporten. Till Ryssland daremot,
som ocksa tillampar hoga tullar, ar exporten omfattande och landet ar EU:s storsta
exportmarknad globalt sett. Intressant ar att Ryssland globalt &r en ledande importor av
fryst kycklingkdtt och att produkter fran EU bara star for tio procent av den totala
importen i vardetermer, varfor potential for expansion torde finnas. Det &r sannolikt att
en liberalisering av handeln skulle 6ka potentialen for export till framférallt Ryssland,
men &ven Indiens marknad kan komma att 6ppnas upp. OECD beddmer dock att
Ryssland och framfdrallt Indiens importbehov kommer att minska. Brasilien och
Thailand beddms av OECD att kraftigt 6ka exporten av fryst kycklingkott framéver,
medan Argentinas betydelse som exportdr beddms minska.

Kina &r en av varldens storsta importorer av kycklingkott vardemassigt, men importen
fran EU star bara for ca en procent av Kinas totala import. EU:s export skulle salunda
kunna 6ka med rétt forutsattningar.

Figur 10 visar att till endast ett av fyra lander med vilka EU har 6msesidig handel, ar
enhetsvardet av EU:s export hogre an motsvarande for importen. Detta pekar pa att EU
generellt inte exporterar fryst kycklingkétt med en hdgre foradlingsgrad an vad som
importeras. Enhetsvérdet pa EU:s mycket begransade export till Brasilien, som ar den
storsta exportoren till EU, ar dock hogre dn enhetsvardet pa importen darifran.

> Jamforbara tulluppgifter uttryckta i véardetullstermer saknas for Kinas tillampade tull, men landet har
bundit sin tullniva till ganska blygsamma tio procent.

% Med Guatemala och Indien skedde ingen handel p4 omradet éverhuvudtaget.
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Figur 10 Enhetsvarden i handeln med fryst kycklingkdtt mellan EU och utvalda lander

Not: I figuren aterges enhetsvardet uttryckt i US$ per kilo for den export som gér fran EU till respektive land samt for den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i bada riktningar.
Kélla: Comtrade

4.12.4 Ovriga produkter

Denna varugrupp ar inte helt férvanande mycket heterogen och bestar av produkter som
ost, frysta bér, juicer, livsmedelsberedningar samt lask & smaksatt vatten.

41241 Ost

Den tullposition vi studerat innehaller all ost utom riven eller farsk-, smélt- och
blamogelost. For kategorin saknas jamforbara tillampade tullar uttryckta som
vardetullsekvivalenter for EU. EU:s bundna véardetullsekvivalenten &r knappt 50 procent
och om de specifika bundna tullarna jamfors med motsvarande tillampade sa &r
skillnaden inte speciellt stor. Ost &r inte inkluderat i GSP-systemet och betraktas av EU
som en mycket kanslig produkt. Nagra langtgaende liberaliseringar i samband med
tecknande av nya bilaterala avtal ar darfor inte trolig. Om sa trots allt skulle bli fallet
torde utrymmet for 6kad import av ost till EU vara relativt stort. Under kategorin ost
aterfinns en mangfald av olika ostsorter med specifika karaktarer och ofta lokala
kopplingar. Det talar for att import av en viss typ av ost inte nddvandigtvis konkurrerar
med den inhemska produktionen och forséljningen av en annan osttyp och att hotet mot
den inhemska ostindustrin i EU inte bor verdrivas. En viss 6kad press mot
lagprissegmentet kan dock komma till stand.

EU tillampar, inom ramen for WTO-atagandena, importkvoter for den undersokta
tullpositionen® och den sammanslagna storleken pd importkvoterna uppgar till drygt
hélften av den totala importen fran tredjeland.

| de studerade landerna varierar tullarna mellan fem procent i Malaysia och
Saudiarabien till 36 procent i Sydkorea®’. Handel med ost sker med samtliga studerade

% Importkvoter finns saval i form av globala kvoter med nedsatt tull och specifika kvoter med nedsatt
tull, t.ex. finns en specifik kvot for Kanada.
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lander och utan undantag &ar exporten fran EU storre an importen fran de aktuella
landerna. Den sammantagna exporten av ost fran EU ar flerfalt storre &n importen till
EU. Det enda av de studerade landerna som har nagon betydande export av ost till EU
ar Kanada. De storsta importorerna av ost fran EU ar Ryssland, som utgor det nast
stOrsta destinationslandet for EU-tillverkad ost i varlden, Kanada och Saudiarabien.
Exporten till framforallt Indien och Thailand men &ven Sydkorea, som alla har relativt
hoga tullar, ar betydligt mer begransad. En liberalisering pa omradet skulle kunna 6ka
potentialen for export till ndmnda lander. Ukraina bedoms av OECD (2009) att 6ka
ostimporten kraftigt kommande ar och kan darfor vara en intressant framtida marknad.
Colombia, Guatemala och Kanada har inom ramen for sina WTO-ataganden
importkvoter for ost.

Figur 11 visar att for fyra av fem lander, med vilka EU har 6msesidig handel, ar
enhetsvardet av EU:s export hogre an motsvarande for importen. Detta pekar pa att EU
exporterar ost med hogre foradlingsgrad &n vad som importeras inom berérda
tullposition. Enhetsvardet pa den mycket begransade importen till EU fran Ryssland
overskrider dock enhetsvardet pa exporten till Ryssland nagot.

US$/Kg

9 -

8 4

. B

6 4

5 4

4

34

24

14

0

Argentina Kanada Ryssland Thailand Ukraina
O Enhetsvérde vid export @ Enhetsvarde vid import

Figur 11 Enhetsvarden i handeln med ost mellan EU och utvalda lander

Not: | figuren aterges enhetsvardet uttryckt i US$ per kilo for den export som gér fran EU till respektive land samt for den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i bada riktningar.
Kalla: Comtrade

4.12.4.2  Frysta bar

Vi har studerat frysta bar férutom jordgubbar, smultron, hallon, bjérnbar, mullbar,
loganbar, vinbér och krusbér, med eller utan tillsatt socker. Det bor noteras att frysta
tropiska frukter ingar. Produktkategorin innefattar inte nagra hogféradlade produkter,
men vart intresse kretsar primart kring konsumtionsforpackade, frysta bar vilket fordrar
viss livsmedelsindustribearbetning av den priméra ravaran.

57 Jamforbara tulluppgifter uttryckta i form av vérdetull saknas fér Kanada och Ryssland.
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EU:s tullniva ligger kring 20 procent och ytterligare tullattnader ges inom GSP-
systemet, i vilket frysta bar betraktas som en kéanslig produkt. En liberalisering ar trolig
inom ramen for nya bilaterala avtal, vilket kan leda till en viss 6kning av importen.
Produktkategorin ar bred, vilket gor det mgjligt att simultant bade exportera och
importera mycket under tullpositionen ifraga. Hotet mot EU:s livsmedelsindustris
konkurrenskraft bor darfor inte éverdrivas.

Tullnivaerna i de studerade landerna varierar mellan fem procent i Kanada, Malaysia
och Saudiarabien och 40 procent i Guatemala. EU har handel med frysta bar med
samtliga studerade lander och ar en storre import6r &n exportor av produktkategorin
ifrdga>. Stora exportorer till EU i vardetermer ar Ukraina, Kanada, Ryssland och Kina.
Dessa fyra lander utgor &ven de fyra storsta ursprungsléanderna for EU:s import globalt.
De storsta importdrerna fran EU utgors av Kina och Ryssland. Det faktum att i princip
samma lander utgér huvudsakliga exportorer respektive importorer antyder att det
inryms en mangfald av olika enskilda produkter inom kategorin ifraga. Kanada, Ukraina
och Ryssland har klimat- och naturmassiga likheter med Sverige och en liberalisering
kan oka konkurrenstrycket darifran mot svensk barforadlingsindustri. De frysta baren
kan dock komma att fungera som billiga insatsvaror i svensk vidareféradlingsindustri,
vilket kanske redan ar fallet med den ganska omfattande barexport som idag sker fran
Ryssland till Sverige.

Exporten av frysta bér till Indien, Sydkorea och Thailand, som uppvisar relativt hdga
tullar pa omradet, &r mycket begransad. Daremot ar exporten till Kina, med lika hdg
tull, stor och landet utgor EU:s storsta exportmarknad globalt pd omradet. Detta
illustrerar att tullnivan inte ger hela forklaringen till handelsfloden. Vardemassigt
importerar Kina bara ca 13 procent av produktkategorin ifraga fran EU. Aven Kanada ar
en stor importér globalt sett men enbart tva procent av importen har sitt ursprung i EU,
vilket troligtvis skulle kunna forbattras genom malmedvetna satsningar.

Figur 12 visar att till sju av elva lander med vilka EU har émsesidig handel, &r
enhetsvardet av EU:s export hogre an det av importen. Detta pekar pa att EU exporterar
frysta bar med nagot hogre foradlingsgrad an vad som importeras. Noterbart ar dock att
i handeln med flertalet av EU:s stora handelspartners (Kanada, Ukraina och Ryssland),
ar enhetsvardet for importen hdgre &n det for exporten.

58 Ur ett EU-perspektiv &r exporten stérre 4n importen enbart till Argentina, Kina, Saudiarabien och
Sydkorea.
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Figur 12 Enhetsvarden i handeln med frysta bar mellan EU och utvalda lander

Not: | figuren aterges enhetsvardet uttryckt i USS$ per kilo for den export som gér fran EU till respektive land samt for den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i bada riktningar.
Kélla: Comtrade

4.12.4.3 Juicer

Vi har studerat juice i olika koncentrationsgrader av andra bér och frukter &n
citrusfrukter, ananas, tomater, druvor och applen. EU:s tullniva for kategorin ar
tdmligen hog (ca 40 procent) och produkterna ar med i GSP-systemet (som en kanslig
produkt), vilket innebar att den formodligen inte kommer att undantas fran
liberaliseringar. Det kan d&rfor finnas en potential for 6kad import i samband med
ikrafttradandet av nya bilaterala avtal. Det finns dock manga olika typer av juicer och
safter som i viss man kompletterar varandra, vilket kan mildra en eventuellt negativ
effekt pa EU:s industri i samband med ¢kad importkonkurrens.

EU tillampar, inom ramen for WTO-atagandena, en global importkvot med nedsatt tull
som delvis tacker produkterna i kategorin. Kvotens storlek uppgar till knappt tio procent
av den totala importvolymen pa omradet fran tredjeland.

Tullarna varierar i de studerade landerna mellan tre procent i Kanada och 45 procent i
Sydkorea. EU: s totala handel &r relativt jamt fordelad mellan import och export, men
nar det galler handeln med de utvalda landerna dominerar exporten vasentligt™. De
storsta exportdrerna till EU ar Brasilien (tredje storst export till EU globalt) och i viss
man Kina. De storsta importérerna av juicer fran EU &ar Ryssland (aven storst importor
fran EU globalt) och i betydligt mindre utstrackning Kanada, Saudiarabien och Ukraina.
Exporten till framforallt Indien, men daven till exempelvis Sydkorea och Thailand, &r
betydligt mindre, sannolikt delvis pa grund av de hoga tullar som rader dar. En sénkning
av tullarna ifraga kan leda till en 6kning av juiceexporten fran EU till dessa lander.
Aven svensk nischexport av juicer och safter baserade pé traditionellt svenska réavaror
som till exempel blabar kan komma att 6ka.

% Dock 4r det enbart till Kanada, Ryssland, Saudiarabien, Sydkorea och Ukraina som nettoexport
foreligger.
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Kanada, Saudiarabien och Sydkorea &r i en internationell jamforelse mycket stora
importdrer av juicer men EU:s andel av denna import ar knappt 10 procent. Detta
antyder att potential kan finnas for 6kad export. Colombia har inom ramen for sina
WTO-dataganden en importkvot for juicer.

Figur 13 illustrerar att till nio av tolv lander, med vilka EU har 6msesidig handel, ar
enhetsvardet av EU:s export hogre &n motsvarande for importen. Detta pekar pa att EU
exporterar juicer med hogre varde &n vad som importeras. Dock ar enhetsvérdet for
importen storre i handeln med betydande partners pa omradet som Ryssland och
Kanada.
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Figur 13 Enhetsvarden i handeln med juicer mellan EU och utvalda lander

Not: | figuren aterges enhetsvardet uttryckt i US$ per kilo for den export som gar fran EU till respektive land samt for den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i bada riktningar.
Kélla: Comtrade

4.12.4.4  Livsmedelsberedningar

Namnet till trots innehaller produktgruppen inte alla tankbara livsmedelsberedningar
utan bara en undergruppering av dem. Det ror sig om bl.a. tillsatser till mjol for
bakning, ginsengkapslar, emulgerings- och stabiliseringsmedel, nikotintuggummi, ortte,
aloe vera-tabletter, c-vitaminpreparat, mjolkersattning, hostmedicin, vissa bredbara
smorgasfetter samt olika mellanprodukter for bruk inom livsmedelsindustrin.

Handel forekommer mellan EU och samtliga studerade lander och i manga fall ar den av
betydande storlek. EU:s tillampade tullniva har inte kunnat raknas om till
vardetullsekvivalenter, vilket speglar den stora mangfald av produkter som doljer sig
under tullpositionen ifraga. EU:s bundna tullniva ligger dock i narheten av 15 procent,
och en liberalisering kan leda till en viss 6kning av importen till EU. Utrymmet for
inombranschhandel &r stort och mangfalden aterspeglas i det faktum att vissa
tullpositioner pa sa kallad attasiffrig KN-niva omfattas av GSP-systemet medan andra ar
allt for kansliga for att inkluderas 6verhuvudtaget.

EU har en global WTO-importkvot med nedsatt tull som omfattar en liten del av
produkterna inom kategorin. Kvoten ar mycket blygsam och torde inte paverka handeln
i ndgon avgorande utstrackning.
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Tullnivan i de studerade landerna varierar mellan knappt fem procent i Saudiarabien och
knappt 80 procent i Sydkorea®. EU:s export till de studerade landerna &r i de flesta fall
storre &n importen fran dem. Bara Indien exporterar mer livsmedelsberedningar till EU
an vad de importerar fran Unionen. Den sammantagna exporten fran EU ar mangfaldigt
storre an handeln i motsatt riktning. Thailand, Kanada, Kina och Indien &ar de lander
som exporterar mest till EU-marknaden, medan de storre importorerna ar Ryssland
(ocksa den storsta importoren pa omradet fran EU globalt), Saudiarabien (fjarde storst i
varlden) samt i mindre utstrackning Ukraina, Sydkorea och Kanada. Kanada &r en stor
importor pa den internationella arenan, men bara nio procent av deras import kommer
fran EU. Handeln med Indien, som tillampar hog tull pa livsmedelsberedningar, ar
mycket blygsam, medan den med Sydkorea, som tillampar dnnu hogre tullar, ar nagot
storre. Saledes paverkas handeln uppenbarligen av fler faktorer &n bara tullnivaer, men
sénkta tullar skulle troligen kunna medverka till att 6ka exporten till dessa lander.

Figur 14 visar att till sju av 13 lander, med vilka EU har émsesidig handel, &r
enhetsvardet av EU:s export hogre an det av importen. Bilden ar saledes inte sarskilt
entydig (vilket inte ar forvanande da det &r en mycket heterogen grupp) och det gar inte
att saga att EU i allmanhet exporterar produkter med hogre foradlingsgrad &n vad de
importerar inom berord tullposition.

US$/Kg
12 -
10
8,
6,
4,
2,
0,
. 2 . > & >
\\(\‘b \\\Qg\ L P &é\ && {_\Q %e\fzr q’é\ {80\‘2, & ‘\’é\b ’,&&
S & & & §© & F F & & &
S 2 N A S R = MR
O Enhetsvéarde vid export @ Enhetsvérde vid import

Figur 14 Enhetsvarden i handeln med livsmedelsberedningar mellan EU och utvalda lander

Not: I figuren aterges enhetsvardet uttryckt i US$ per kilo for den export som gér fran EU till respektive land samt for den import
som gér till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i bada riktningar.
Kélla: Comtrade

4.12.45 Lask & smaksatt vatten

Den studerade tullpositionen innehaller bl.a. lask och smaksatt vatten. For
produktkategorin tillampar EU tullar pa strax under 10 procent och kategorin ar med i
GSP-systemet (som kénslig), vilket innebér att ytterligare lagre tullar géller for import
fran flertalet av de undersokta landerna. Med tanke pa de redan laga tullarna ar det inte

% Nar det géller partnerlanderna saknas jamforbara tulluppgifter uttryckta i form av vérdetull for
Ryssland.
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troligt att en liberalisering 6kar importen i nagon storre utstrackning. I laskbranschen
finns dessutom utrymme for diversifiering och inombranschhandel samtidigt som
varumarken lar ha stor betydelse for vilka producenter som séljer bast. Det &r darmed
inte sakert att priset ar det effektivaste konkurrensmedlet pa marknaden.

Tullarna varierar i de studerade landerna mellan 5 procent i Ukraina och 30 procent i
Indien®’. Handeln domineras av export fran EU till de studerade landerna®. Thailand,
Ryssland, Ukraina, Kanada och Kina &r de storsta exportorerna till EU, men volymerna
ar forhallandevis sma. De storsta importorerna av lask och smaksatt vatten fran EU &r
Kanada, Ryssland och Saudiarabien. Exporten till Indien, Kina, Latinamerika och
Malaysia, som tillampar hogre tullar, ar betydligt mindre och det ar sannolikt att en viss
okning av exporten dit kan astadkommas av en liberalisering pa omradet.

Rent generellt kan ségas att det ar svart att forutsaga utvecklingen av handeln med
smaksatt vatten och lask i framtiden. Mycket tyder pa att vattenbrist kan komma att rada
i allt storre delar av vérlden. Samtidigt leder 6kad ekonomisk utveckling troligtvis till
allt battre fungerande reningssystem for vatten, vilket kan komma att mojliggora att
vatten pa allt fler stdllen kan drickas direkt ur kranen. A andra sidan kan en vaxande
medelklass i manga u-lander téankas eftertrakta mer lyxbetonade varor fran "vast” i form
av exempelvis buteljerat smaksatt vatten och lask av vissa kdnda varumarken. Priserna
pa sadana drycker lar dock, bland annat pa grund av hdga transportkostnader, vara hoga
och atminstone pa medellang sikt gora produkten otillganglig for stora
befolkningsgrupper.

Figur 15 visar att till sju av tolv lander med vilka EU har 6msesidig handel ar
enhetsvardet av EU:s export hogre 4n motsvarande for importen. Bilden &r saledes inte
sarskilt entydig och det gar inte att ur informationen séga att EU i allmanhet exporterar
lask och smaksatt vatten med hogre foradlingsgrad eller av hégre varde an vad som
importeras inom berdrda tullposition.

81 Jamforbara tulluppgifter uttryckta i form av vérdetull saknas fér Thailand.

62 Enbart Kina, Malaysia och Thailand &r nettoexportorer i forhallande till EU
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Figur 15 Enhetsvarden i handeln med lask och smaksatt vatten mellan EU och utvalda lander

Not: I figuren aterges enhetsvardet uttryckt i US$ per kilo for den export som gér fran EU till respektive land samt for den import
som gar till EU fran respektive land. Uppgifter ges bara for lander med vilka EU har handel i bada riktningar.
Kalla: Comtrade

4.13 Insatsvaror

Ett satt att 6ka konkurrenskraften hos EU:s livsmedelsindustri ar att mojliggora
anvandandet av billigare insatsvaror vid produktionen, vilket bland annat kan
astadkommas via lagre tullar och minskade handelshinder fran lander med laga
produktionskostnader.

I vissa fall kan legala begransningar forhindra import av insatsvaror, vilket &r fallet nar
det galler bl.a. druvsaft. Det &r inte tillatet att importera druvsaft till EU fran tredjeland
for vinframstallning eller for att tillsatta vin.®

For det stora flertalet insatsvaror finns WTO-kvoter med nedsatt tull, men dessa kvoter
inkluderar ofta produkter som inte alltid faller under samma tullposition ens pa
fyrasiffrig HS-niva. | manga fall kan det vara sa att tullkvoterna fylls upp av och
utnyttjas for import av andra produkter &n de vi specifikt studerar.

Det bor noteras att allt storre arealer i varlden odlas med genetiskt modifierade grédor
(GM-grodor). Ett undantag ar EU, som har en lang och komplicerad beslutsprocess
bade for GM-grodor som ska odlas och GM-vaxter som ska importeras till exempelvis
djurfoder. EU ar mycket beroende av importerat proteinfoder och pa varldsmarknaden
minskar tillgangen pa icke genetiskt modifierat foder. | takt med detta stiger ocksa
kostnaderna for detta foder. Det finns en risk for att detta i forlangningen paverkar
Ionsamheten i EU:s egen djuruppfddning negativt och att importen av fardigt kott (fran
djur som ofta ar uppfodda pa GM-grédor) okar.

Speciellt bekymmersamt ar att d&ven om exportorer inte har for avsikt att sdnda
genmodifierat foder till EU sa kan brukandet av gemensam lastnings-, transport-,

63 Radets forordning (EG) nr 479/2008 artikel 27.3
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forvarings- och forpackningsutrustning leda till att &ven det icke-genmodifierade fodret
kontamineras och innehaller spar av GMO. Sadana sma spar som uppméarksammas vid
kontroll i samband med inforsel till EU kan sedan utgdra grund for att stoppa hela
forsédndelsen. Detta leder till en oséker situation for exportérerna och riskerar att minska
deras vilja att exportera till EU. Samma problembild med inblandningar finns mellan
EU-godkant GM-foder och sadant som annu inte har blivit godkant for anvandning
inom EU.

Inom smittskyddsomradet forutsatts att EU:s krav efterlevs for att potentialen i
liberaliseringarna skall kunna komma till sin fulla rétt. Detta berdr framfor allt
animalieprodukter och innebar att godkéanda anlaggningar for slakt och styckning maste
finnas tillgangliga for bade not-, gris-, och kycklingkétt. Dessutom kravs att frekvensen
av smittutbrott som foranleder tillfalliga skyddsbeslut halls pa en lag niva.

4.13.1 Okad handel och importméjligheter

EU tillampar relativt hdga tullar pa de studerade insatsvarorna (se tabell 26), samtidigt
som produkterna med n&gra fa undantag® betraktas som allt for kansliga for att
inkluderas i GSP-systemet. Det &r darfor troligt att dessa produkter &ven i framtiden
kommer att skyddas fran importkonkurrens med hjalp av tullar och inte bli féremal for
nagra storre liberaliseringar i nya bilaterala avtal. Nedan beskrivs dock potentiella
effekter for EU:s (och Sveriges) livsmedelsindustri om betydande liberaliseringar trots
allt kommer till stand.

Tabell 26 Tullniva for studerade insatsvaror

Insatsvara Beskrivning EU:s tillampade tull
Animalieprodukter

0201 notkott, farskt eller kylt 93,9
0203 griskott, farskt eller kylt 30,1(0)
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 25,9(4,9)
Mejeriprodukter

0402 pulver, mjélk & gradde 77,4
0404 vassle 87,0
0405 smor 104,5
0406 ost & ostmassa 56,1(7,7)
Agg

0408 &gg utan skal 46,8 (0)
Frukt & bar

0810 annan frukt & bar, farska 12,8(8,2)
Spannmal

1001 vete & blandsad av vete & rag 67,3(12,8)
1003 korn 54,8
Ovriga produkter

1107 malt 39,6
1701 socker 188,6
1801 kakaobdnor 0,0

Not: Inom parantes anges genomsnittlig véardetull fér EU, och utanfor parantes genomsnittlig vérdetullsekvivalent (AVE).

%4 Kakao och merparten av de frukter och bar som hamnar under den studerade tullpositionen ar dock
inkluderade i GSP-systemet.
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EU tillampar for nastan alla insatsvaror i tabell 26 den bundna tullnivan®. Detta trots att
grupperna innehaller en mangd varor med saval olika foradlingsgrad som kvalitet.

4.13.1.1  Animalieprodukter

EU importerar farskt eller kylt notkott huvudsakligen fran Brasilien och Argentina
bland de studerade landerna (uppgifterna harror fran 2006). Pa den internationella
marknaden ar dessa lander tillsammans med Kanada stora akt6rer och deras export
forvantas enligt OECD (2009) att 6ka de narmaste aren liksom EU:s importbehov. En
liberalisering skulle darfor kunna innebéra en 6kad import. Argentina, Brasilien och
Canada har godkanda slakterier och styckningsanlaggningar, och ar ocksa godkanda
som exportlander. For Brasiliens del géller dock det godk&nnandet bara vissa regioner,
pa grund av mul- och klévsjuka. En annan faktor som kan dampa importen ar EU:s
motstand mot kott fran djur som behandlats med hormoner. Det &r svart att forutsaga
vilken effekt sadana aspekter kommer att ha. Att de kan ha stor betydelse visas av att
importen fran Brasilien sjonk kraftigt nar EU andrade sin forteckning dver godkanda
anlaggningar i det landet. Vart att ndmna ar att EU, inom ramen for sina WTO-
ataganden, tillampar importkvoter med nedsatt tull pa omradet. Kvoter finns speciellt
anvisade for import fran bland annat Kanada (och USA), Argentina och Brasilien. Den
sammanlagda volymen av alla kvoterna motsvarar drygt 30 procent av den totala
importen pa omradet fran lander som inte a&r EU-medlemmar.

Farskt eller kylt griskott importeras i mycket liten utstrackning till EU fran de studerade
landerna. Globalt sett ar Kanada och Brasilien, men aven i viss man Kina, stora aktorer,
men EU star for mindre &n en procent av varldsimporten fran dessa lander. OECD
(2009) bedomer att exporten fran samtliga studerade lander kommer att 6ka under de
narmaste aren. En liberalisering kan darfor leda till en 6kad EU-import fran dessa lander
med sénkta kostnader for insatsvaror till foljd. EU tillampar idag ett antal globala WTO-
importkvoter med nedsatt tull och i ett fall nolltull pa omradet. Dessutom finns bland
annat en mindre WTO-importkvot med nedsatt tull som specifikt tilldelas Kanada.
Kvoterna motsvarar totalt knappt 80 procent av den sammanlagda importen pa omradet
till EU fran lander utanfor EU.

EU importerar farskt, kylt eller fryst fjaderfakétt framst fran Brasilien av de studerade
landerna, men &ven fran Argentina och Thailand. Ur ett globalt perspektiv ar Brasilien
den i sérklass storsta exportéren av de studerade l&nderna men &ven Kina, Kanada,
Argentina, Saudiarabien och Thailand har betydande export. EU:s andel av
varldsimporten fran dessa lander bortsett fran Thailand och Argentina ar Iag.
Framforallt Brasilien och Thailand forvéntas kraftigt 6ka exporten av kycklingkott
framdver, medan Argentinas betydelse som exportdr beddms minska kraftigt samtidigt
som EU:s importbehov 6kar nagot (OECD, 2009). Sammantaget kan lagre importtullar
leda till 6kad import fran nagra av de studerade landerna, med minskade kostnader for
vidareforadlande foretag inom EU till foljd. EU tillampar idag ett antal globala WTO-
importkvoter som técker in delar av produktkategorin och inom vilka nedsatta tullar
eller i vissa fall nolltull rader. Det finns dessutom bland annat tva mindre, specifika
kvoter for Brasilien och en for Thailand med tullfrihet. Kvoternas storlek motsvarar
drygt 15 procent av den totala importvolymen pa omradet fran lander utanfor EU.

% Den tillampade tullen for farskt eller kylt griskott samt farskt, kylt och fryst fijaderfakott ligger ett par
procentenheter lagre an den bundna tullen.

66



4.13.1.2  Mejeriprodukter

Mijolk- och graddpulver importeras till EU i mycket sma méangder fran de studerade
landerna till EU och uppgar till mindre an en procent av den totala varldsimporten.
Detta kan bero pa den hdga tullen pa cirka 80 procent. Endast Kanada och Ukraina har
en nagorlunda betydande export till unionen. Daremot &r manga av de undersokta
landerna ganska stora exportorer pa varldsmarknaden. De storsta utgors av Argentina,
Ukraina, Malaysia och Brasilien och for samtliga dessa lander utom Ukraina (som
forutspas en mattlig minskning av exporten) forvantar sig OECD (2009) en 6kad export
de kommande aren. En liberalisering av de mycket hdga tullarna torde leda till 6kad
import fran namnda lander och pressade insatsvarupriser for EU:s producenter av bland
annat bakverk och sockerkonfektyr. I nuldget tillampar EU en global WTO-importkvot
med nedsatt tull, som till sin storlek motsvarar mer &n 60 procent av den totala
importvolymen ifran lander utanfor EU.

Inte heller vassle importeras i ndgon namnvard omfattning fran de berérda landerna,
vilket troligen beror pa en mycket hog tull (87 procent). En liten import till EU
forekommer dock fran Kanada. Pa varldsmarknaden har Kanada, Argentina och
Saudiarabien betydande export. EU:s andel av den totala varldsimporten av vassle fran
landerna ifraga uppgar till mindre an en procent. Potential till 6kad import fran dessa
marknader, med lagre insatsvarupris till f6ljd, finns om en liberalisering skulle ske pa
omradet.

Kanada. Globalt ar Argentina, Kanada och Ukraina relativt stora exportorer och det
finns potential till 6kad import darifran vid en liberalisering. Detta illustreras av det
faktum att EU:s import av smor fran landerna ifraga uppgar till tva procent eller mindre
av den totala varldsimporten av smor fran dessa lander. Dock bedomer OECD (2009)
att Ukrainas export de kommande aren kommer att minska relativt kraftigt samtidigt
som exporten fran Argentina och exempelvis Malaysia och Saudiarabien okar. |
ursprungslaget finns en mindre global WTO-importkvot for import in till EU med
nedsatt tull samt en storre importkvot specifikt for Nya Zeeland. Den volym som
importkvoterna omfattar utgoér mer &n hélften av EU:s totala smorimport fran lander
utanfor EU.

Smor exporteras i princip inte alls fran partnerlanderna till EU. Ett undantag ar dock

Det enda av de utvalda l&nderna som idag ar en betydande export6r av ost och ostmassa
till EU ar Kanada. Pa den internationella marknaden &r Argentina, Saudiarabien samt
Ukraina stora aktorer. EU:s import fran dessa lander underskrider dock en procent av
den totala varldsimporten fran landerna ifraga. Det ar troligt att importen fran i forsta
hand dessa lander kan komma att 6ka i samband med en liberalisering. Enligt OECD
(2009) bedoms den kanadensiska exporten minska nagot de narmsta aren medan
framforallt Argentina och Brasilien forvéntas 6ka exporten i hdg takt. Vidare bedéms
EU:s import 6ka nagot under samma period. | nulaget har EU flera globala WTO-
importkvoter for ost och ostmassa med nedsatt tull. Det finns aven en mindre WTO-
importkvot med nedsatt tull speciellt for Kanada. Kvoternas sammanlagda storlek
omfattar narmare sextio procent av den totala importvolymen fran lander utanfor EU.

4.13.1.3 Agg

Aqgg (utan skal) importeras inte i ndgra betydande miangder fran de studerade ldnderna.
En viss import finns dock fran framforallt Indien och Argentina. Pa varldsmarknaden ar
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Indien, Kina och Kanada forhallandevis stora. Viss potential till 6kad import fran
landerna ifraga finns om en liberalisering skulle komma tills stand, vilket illustreras av
det faktum att EU:s andel av den totala varldsimporten av agg fran framforallt Kina och
Kanada ar mycket 1ag. I ursprungsléget existerar en global WTO-importkvot for import
in till EU med nedsatt tull, vilken omfattar mer &n 60 procent av den totala volymen
import av de berérda produkterna till EU fran lander utanfor EU.

4.13.1.4  Frukt och bar

Den utvalda tullpositionen for farska frukter och bér &r relativt grov och innehaller
manga olika sorters bar och frukter. Colombia, Argentina, Thailand och Malaysia ar
relativt stora exportorer till EU-marknaden, men det ror sig formodligen huvudsakligen
om frukt eller béar av annan typ &n de som traditionellt anvands i atminstone svensk
barforadling. Pa den internationella marknaden utgdr Thailand och Kanada de storsta
aktorerna bland de studerade landerna och det ar sannolikt att importen darifran av
relativt billiga insatsvaror till bland annat svensk barféradlingsindustri kan komma att
6ka vid en liberalisering. EU:s import pa omradet fran Thailand och Kanada uppgar
bara till tio respektive en procent av vérldsimporten fran respektive land. En betydande
okning forutsatter dock att baren och frukterna ifraga kan uppbéra de transportkostnader
som foljer av export till EU och att det inte bedéms vara mer lonsamt att foradla dem pa
plats. Dessutom ar EU:s tullniva redan fran borjan forhallandevis Iag (i narheten av tio
procent), varfor effekterna av en liberalisering torde bli begransade.

4.13.1.5 Spannmal

Vete importeras i stor skala till EU fran framforallt Kanada, Ryssland och Ukraina, men
aven till viss del fran Brasilien, bland de utvalda landerna. Globalt sett &r samma lander
forutom Brasilien men inklusive Argentina stora vetexportorer och 6kad import fran
landerna till EU kan forvantas folja ur en liberalisering. Detta sarskilt med tanke pa att
EU:s import fran exempelvis Argentina underskrider en procent av landets totala export
pa omradet och att importen fran naraliggande Ryssland bara ligger pa ca nio procent av
landets export. OECD (2009) beddmer dessutom ganska omfattande framtida
exportokningar av vete fran framforallt Ukraina, Kina och Argentina, vilket ytterligare
skulle kunna styra utvecklingen i den riktningen. EU har idag ett antal WTO-kvoter
med nedsatt tull eller nolltull. Kvoterna &r oftast globala till sin karaktar, med undantag
for bland annat en mindre kvot med nedsatt tull som tilldelas Kanada. Den
sammanlagda volymen hos WTO-importkvoterna for vete uppgar till drygt 40 procent
av importvolymen fran tredjeland.

Korn importeras till EU i princip enbart fran Ryssland och Ukraina av de utvalda
landerna. Pa den internationella marknaden &r framforallt Ukraina en stor exportor, men
dven Kanada, Ryssland och i viss man Argentina har betydande export av korn. EU:s
andel av den totala varldsimporten fran i forsta hand Ukraina och Argentina ar mycket
liten (under en procent). Det &r troligt att importen av korn framforallt skulle oka fran
namnda lander i kolvattnet av liberaliseringar pa omradet och leda till en lagre
varuforsorjningskostnad for EU:s livsmedelsindustri. EU tillampar tva olika globala
WTO-kvoter for korn med nedsatt tull. Den sammanlagda volymen av WTO-
importkvoterna omfattar cirka 50 procent av den totala importen fran andra lander till
EU i storlek.
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4.13.1.6  Ovriga produkter

Nar det galler export av malt till EU fran partnerlanderna ar volymerna i det narmaste
obefintliga. Bara Kina och Ryssland har dverhuvudtaget nagon export av malt till EU.
Pa den globala marknaden &r Kanada och Argentina stora exportorer, men aven
Ryssland och Kina har ganska betydande export av malt. Det ar darfor sannolikt att
importen av malt fran dessa lander till EU kan komma att 6ka vid en liberalisering,
sarskilt med tanke pa att EU:s andel av varldsimporten fran dem med god marginal
underskrider en procent.

Socker betraktas som en extraordinart kanslig produkt for EU, vilket aterspeglas i de
hoga tullar som tillampas. Betydande volymer importeras anda fran Brasilien, men dven
fran Indien och Argentina. Pa varldsmarknaden ar framforallt Brasilien men aven i viss
man Thailand och Indien stora exportorer, men EU:s andel av den totala varldsimporten
av socker fran landerna ifraga ligger pa tre procent eller lagre. Okad import fran dessa
lander och kraftigt pressade sockerpriser for EU:s konsumenter och livsmedelsindustri
ar att vanta om omfattande liberaliseringar skulle genomforas. Enligt OECD:s
bedomningar forvantas sockerexporten dka ganska markant fran framforallt Brasilien
samtidigt som EU:s importbehov vantas oka nagot, vilket kan starka en sadan
utveckling ytterligare. Aven exporten fran vissa av de andra utvalda landerna forutspas
oka, men da fran forhallandevis mycket lagre nivaer. Vart att namna ar att EU i nulaget
bland annat tillampar en global WTO-importkvot pa omradet med nedsatt tull, en
mindre WTO-importkvot tilldelad Brasilien med nedsatt tull och en mindre WTO-
importkvot tilldelad Indien med nolltull. Den totala volymen av WTO-kvoterna utgor
drygt hélften av den till EU exporterade volymen, men da raknas aven en storre tullfri
WTO-kvot till AVS-landerna in. Dessutom har landerna pa vastra Balkan stora tullfria
sockerkvoter. Vissa av dessa lander har en export till EU som &r betydligt storre &n den
fran exempelvis Brasilien.

For kakaobonor ar tullen redan i utgangslaget satt till noll, sa ndgon storre effekt av
bilaterala avtal pa den del av insatsvarukostnaderna som harrér fran kakaoanvandning ar
inte trolig. EU:s import av kakaobonor tillfredstalls forovrigt till storsta delen fran andra
lander &n de som har valts ut, men en inte helt obetydlig import sker fran Brasilien,
Colombia och Malaysia. P& den internationella arenan ar Malaysia Gverlagset storst
bland de utvalda landerna. EU star dock bara for ca fyra procent av varldsimporten
darifran.
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5 Avslutande diskussion

Det framsta syftet med rapporten &r att dvergripande visa hur EU:s (och Sveriges)
livsmedelsindustri kan komma att paverkas om nya bilaterala avtal férhandlas fram i
enlighet med ambitionerna i Global Europe.

Generellt sa 6kar handeln med de inblandade landernas ekonomiska storlek, och
minskar med avstandet landerna emellan. Pa mer detaljerad niva behGver man ocksa ta
hansyn till specifika marknadstilltradesvariabler som tullar och férekomst av tekniska
handelshinder.

Tabell 27 visar hur vi bedomer att dessa faktorer kan paverka EU:s export till nagra av
de lander som EU haller pa att férhandla med. I tabellen innebér plustecken positiv
effekt for handeln och minustecken negativ paverkan. Tullar har alltid en negativ effekt
pa handeln, men hdga tullar idag betyder att ett bilateralt avtal kan leda till
forhallandevis stora riktade tullsankningar gentemot EU vilket ger en fordel gentemot
konkurrenter i andra lander.

Tabell 27 Hur péaverkas EU:s export med de utvalda landerna av nya avtal?
Ekonomins  Kulturella Geografi Utrymme for tullsénkningar
storlek likheter (avstand) (medeltull alla jordbruksprod)

MERCOSUR ++ + - +

Colombia + + - ++

Guatemala + + = +

Indien ++ + - +++

Kanada s o - St

Kina +++ - - ++

Malaysia + - o

Ryssland + + + +

Thailand + = = ++

Ukraina + - + ++
Saudiarabien + 5 + +

Sydkorea ++ - - ++

Not: Brytpunkter for ekonomins storlek ar > 1 200 mdr US$ +++, > 500 US$ ++, motsvarande intervall for tullsénkningar &r 0-15 %
+, 15-30 % ++, >30% +++. For kulturella likheter ges ett + om landet har bade ett gemensamt sprak och kolonialt forflutet gentemot
nagot EU-land.

Kélla: Comtrade

Om vi enbart ser till ekonomisk storlek torde det finnas stor potential for 6kad export
av livsmedelsindustriprodukter fran EU Kina, Kanada, Indien, Sydkorea, Brasilien och
Ryssland. Flera av dessa lander har en snabbt véaxande medelklass som troligen kommer
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att efterfrdga mer foradlade europeiska produkter. Kulturella skillnader kan vara en
dampande faktor gentemot en del av landerna, framfor allt de i Ostra Asien.

Om vi istéllet tittar pa potential for tullsankning kan vi konstatera att de mest
skyddade marknaderna idag ar Indien och Thailand. Framforallt Indiens tullar ar
anmarkningsvart hoga, inte minst nér det galler alkoholhaltiga drycker. Dessutom
tillampar lander som Indien, Ryssland och Ukraina ofta olika handelsstorande atgarder
och krangliga regelverk, vilket forsvarar handel. Om bilaterala avtal kan leda till
forbattringar inom detta omrade bor det finnas en stor potential for 6kad export till
dessa lander. De 6vriga landerna tar inte ut sérskilt hoga tullar for de produkter vi valt
att studera. EU-foretagen kommer darfor inte att fa nagon sarskilt stor fordel gentemot
konkurrenter i lander utan avtal, men ett forsteg pa 10-15 procent &r inte att forakta.

Nér det galler potentialen att tillgodose EU:s livsmedelsindustri med billigare
insatsvaror torde avtalen med Argentina, Kanada och Brasilien vara av storst intresse.
Aven fran Kina finns dock betydande mojligheter att 6ka importen. Ryssland och
Ukraina ska inte heller glommas bort eftersom de bland annat &r stora
spannmalsproducenter och ligger nara EU. Det finns dock en stor risk att EU inte gar
med pa att séanka tullarna pa insatsvaror som socker och animalieprodukter speciellt
mycket.

Sammantaget rymmer de bilaterala avtal som kan komma att slutas mellan EU och
Indien samt Kanada betydande potential att ge konkurrensférdelar for EU:s
livsmedelsindustri pa dessa marknader. Sjalvfallet saknar heller inte dvriga bilaterala
avtal betydelse i sammanhanget. Kina och Ryssland ar mycket intressanta marknader,
men i dessa fall handlar forhandlingarna i dagslaget inte om direkta tullsankningar.

Framfor allt kan avtalen bidra till att 6ka den handel som redan finns, eftersom de fasta
intrddeskostnaderna i stor utstrackning redan ar betalade. Det &r dock mer osakert om de
nya avtalen kommer att leda till betydande foérandringar i handelsmdnstren.

5.1 Vissa produkter kommer inte att omfattas

De nya bilaterala avtalen kommer férmodligen att omfatta fler jordbruksprodukter &n
manga av de avtal EU har idag. Det ar dock mycket troligt att vissa produkter inte
inkluderas, eftersom parterna inte vill att deras producenter ska behéva méta en 6kad
importkonkurrens.

Att doma av hur EU har agerat tidigare kommer de nya avtalen formodligen att
innehalla fa eller inga tullsankningar for socker, mejeriprodukter och kétt. Detta &r
produkter for vilka EU har en omfattande marknadsreglering och EU-priset ofta ligger
langt 6ver de nivaer som géller pa vérldsmarknaderna.

Villkoren for jordbruksprodukter spelar roll ocksa for livsmedelsindustrin. Om tullarna
forbli hoga pa ravaror som socker och mejeriprodukter sa blir EU:s livsmedelsforetag
inte av med den kostnadsnackdel som hdga ravarupriser innebar. Samtidigt kommer
avtalen att leda till att EU sanker tullarna pa foradlade livsmedel, vilket bjuder in till
okad konkurrens pa den marknaden.
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Samtidigt kommer avtalen formodligen att innehalla regler mot exportskatter och andra
atgarder som lander kan ta till for att minska exporten av ravaror. En sadan regel kan
hjalpa EU:s livsmedelsindustri att fa sakrare tillgang till ravaror under pristoppar av det
slag vi sag under 2008.

5.2 Sammanfattande slutsatsats for
varugrupperna

EU:s livsmedelsindustri har goda forutsattningar att klara den 6kade konkurrens som
kan bli foljden av att EU sénker tullarna i de nya avtalen. Vilka produkter som
konsumenterna foredrar beror inte bara pa priset, utan till stor del pa kvalitetsfragor och
mer kanslomaéssiga faktorer relaterade till geografiskt ursprung, historia och tradition.
Sadana aspekter kan signaleras bland annat via framgangsrika varuméarken som
konsumenterna associerar med exempelvis en viss kvalitet. VVardet av det bor inte
underskattas.

Vi ser darfor inte nagon stor risk for att de nya avtalen skulle leda till att manga EU-
producenter av hogféradlade livsmedel blir utkonkurrerade. Snarare kan avtalen leda till
ett Okat utbud for konsumenterna sa att de far storre méjligheter att vélja produkter efter
egna preferenser. Det finns dock ett antal livsmedelsindustriprodukter som EU idag
skyddar med hoga tullar (exempelvis animalieprodukter och juicer) och det ar sannolikt
att importkonkurrensen for dessa produkter kan 6ka markant nar eller om tullarna sanks.

Pa langre sikt kan det inte uteslutas att foretag véljer att 1agga sina fabriker i lander eller
regioner med stora marknader, da detta bland annat medfcr lagre transport- och
arbetskraftskostnader samt god tillgang pa billiga ravaror. Om de nya bilaterala avtalen i
forlangningen bidrar till en 6kad utflyttning av foretag skulle det sannolikt fa en negativ
inverkan pa saval livsmedelsindustrin som sysselsattningen i bade Sverige och EU och
ga i motsatt riktning mot avtalens syfte, som ju &r att 6ka Europas konkurrenskraft och
sysselsattning.

5.2.1 Brod, bakverk och sockerkonfektyr

Produktkategorin omfattar sockerkonfektyr, choklad, séta kex samt 6vriga kex och
bakverk. EU tillampar tullar kring 20 procent pa omradet och manga av
partnerlanderna har darutéver GSP-preferenser som innebar nagot lagre tullar. Om EU
avskaffade sina tullar skulle det férmodligen leda till en 6kad import av produkterna
ifrdga och eventuellt en 6kad etablering av produktion utrikes. Utvecklingen skulle dock
knappast vara explosionsartad. Detta tillsammans med den stora potential for
inombranschhandel®® som finns gor att farhagorna for att EU:s industri p omradet kan
komma att konkurreras ut pA hemmamarknaden inte bor 6verdrivas.

EU ar nettoexportor av flertalet av de studerade produkterna, vilket ar sarskilt markant
for sota kex och choklad. Vid export till de studerade landerna moter EU-foretagen
tullar pa ungefar samma niva som de som EU tar ut, och ibland nagot lagre. Indiens
tullar &r konsekvent de hdgsta, ungefar 30 procent. Det betyder att nya mojligheter

% Med inombranschhandel menas att den mesta handeln sker mellan lander som exporterar och
importerar liknande varor och som har ungefar samma teknologi och faktorproportioner.
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skulle 6ppnas for EU-export om dessa tullar togs bort. Férenklad tulladministration
skulle starka effekten ytterligare. Exportokningarna skulle dock formodligen stanna pa
en tamligen begransad niva med tanke pa de relativt modesta tullnivaer som oftast redan
rader.

EU tar ut mycket hoga tullar pa nastan alla insatsvaror av vikt for brod, bakverk och
sockerkonfektyr. Det faktum att flertalet av dessa varor ar exkluderade fran det
generella preferenssystemet (GSP) indikerar att EU inte tror att den inhemska
produktionen av dem klarar internationell konkurrens. Det &r darfor mindre troligt att
EU kommer att acceptera nagon storre sankning av tullarna pa dessa produkter (socker
och mejeriprodukter).

5.2.2  Alkoholhaltiga drycker

De alkoholhaltiga drycker som vi studerat &r 6l, vin, whisky och vodka. EU é&r for vissa
av dessa produkter en betydande och fér vodka en ledande exportor pa den globala
marknaden. EU:s export av dessa produkter overstiger oftast kraftigt vad vi importerar.
Det finns dock ocksa en betydande import, framfor allt av vodka fran Ryssland och
Ukraina, vin fran Argentina och whisky fran Kanada. Vi bedomer inte att det finns
nagon storre risk att de nya avtalen skulle leda till att EU-industrin konkurreras ut,
eftersom EU:s tullar redan ar mycket laga (tullfrihet for 61, whisky och vodka samt ca
tre procent tull pa vin).

Alkoholhaltiga drycker ar dessutom en produktkategori dar manga fler faktorer an laga
tullar och konsumentpriser avgor de handlade volymernas storlek. Exempel pa sadana
faktorer ar kvalitet, tradition och tillgang till kanda varuméarken. Detta medfor dock inte
att den liberalisering som kan folja av tecknandet av nya bilaterala avtal saknar
betydelse pa omradet. Tvartom ligger tullnivan for flera av de studerade landerna
osedvanligt hogt och en liberalisering kan darfor relativt sett fa stora konsekvenser.

Indien tillampar mycket hoga tullnivaer (100-150 procent) for varugruppen. Vi tror
darfor att det finns stor potential for 6kad export dit, bland annat med tanke pa den
indiska marknadens storlek och tillvaxtspotential samt det faktum att viss export redan
forekommer dit trots de hoga tullarna®. Aven Thailand tar ut hoga tullar p&
alkoholhaltiga drycker (60 procent), och dven i de fall dar tullarna &r relativt laga idag
kan sankta tullar ge ganska stora effekter om de marknader som sénkningarna sker pa ar
av betydande storlek. Oavsett om handelsavtalen ingas eller ej lar aven det 6kande
valstandet i manga av partnerlanderna och den kulturella och preferensméssiga
utveckling som foljer i globaliseringens spar bidra till okad konsumtion av
alkoholhaltiga drycker fran EU av hog kvalitet och med lang tradition i produktionen.

Att 6ka EU:s export av alkoholhaltiga drycker till relativt fattiga u-lander kan ses som
kontroversiellt ur en etisk stdndpunkt. | studien gors emellertid en handelsbedémning
och nagon etisk vardering har inte gjorts.

87 Vissa lander som exempelvis Saudiarabien tillampar importforbud for alkoholhaltiga drycker av etiska
eller religiosa skal. | delstaterna Guijarat (ca 60 miljoner invanare), Mizoram (ca 1 miljon invanare) och
Manipur (ca 2 miljoner invéanare) i Indien rader ocksa officiellt alkoholférbud, men den totala indiska
marknaden ar betydligt storre och uppgar till dver en miljard konsumenter.
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De viktigaste insatsvarorna p& omradet &r spannmal, druvsaft®® och socker. Detta &r
produkter som EU inte garna ger tullformaner for, och det ar inte sérskilt troligt att de
nya avtalen kommer att 4ndra p& den installningen. A andra sidan ligger inte alltid EU:s
spannmalspriser dver varldsmarknadens niva, sa problemet ska inte dverdrivas. Det &r
dock troligt att EU valjer att prioritera primérproduktionen framfor foradlingsindustrin,
For vissa nischprodukter dar tradition och autenticitet &r viktiga karakteristika kan dock
anvandandet av inhemska insatsvaror vara att foredra &ven om de &r dyrare. Ett exempel
ar Absolut Vodka dar det faktum att den tillverkas av svensk spannmal (i det har fallet
vete) ar en viktig ingrediens i marknadsféringen.

5.2.3 Bearbetade animalieprodukter

De bearbetade animalieprodukter som vi studerat ar fryst styckat gris- och
kycklingkdtt. EU brukar betrakta dessa produkter som mycket kansliga for
importkonkurrens, och det ar darfor inte séarskilt troligt att avtalen kommer att leda till
att tullarna tas bort helt. Vi har trots det valt att analysera vad som skulle kunna vinnas
om mer omfattande liberaliseringar genomfors. EU:s tullar ligger i utgangslaget pa runt
50 procent for fryst kycklingkdtt och pa 30 procent for fryst griskott.

Handeln med animalieprodukter paverkas mycket av hygien- och smittskyddsregler. EU
och Sverige har bra status i det avseendet och borde darfér ha goda forutsattningar att
exportera till alla marknader. Att fa ett nytt land att acceptera animalieprodukter fran
olika EU-lander kan dock vara en mycket lang och invecklad process. Om tullarna
sanks kan det vara frestande for manga lander att bromsa importen med hjalp av olika
tekniska hinder istéllet. Om tullarna sanks &r det troligt att befintlig export 6kar snarare
an att nya marknader éppnas, i alla fall pa kort sikt.

EU-foretag kan inte heller rékna med att avtalen snabbt kommer att leda till nya import-
majligheter. Aven om EU skulle sinka sina tullar s& maste allt k6tt komma bade fran
godkanda lander och fran godkéanda anlaggningar. Manga av de lander som EU nu
héller pa att sluta avtal med har inte den statusen.

Produktkategorin beredda animalieprodukter &r inte lika diversifierad som de 6vriga
kategorierna vi diskuterar har. Visserligen finns det skillnader i uppfédningsmetoder
och styckningsdelar, men variationen ar inte alls lika stor som for exempelvis vin och
sockerkonfektyrer. Det betyder att forutsattningarna for inombranschhandel &r mindre.
En 6kad import till EU-marknaden i kdlvattnet av sankta EU-tullar skulle saledes kunna
sla ganska hart mot EU:s livsmedelsindustri pa omradet. Dock véntas den globala
efterfragan pa beredda animalieprodukter att oka i takt med att allt storre
befolkningsgrupper i u-landerna far rad att konsumera dem. Detta forutsatter emellertid
att kostnadslagena i de olika exportlanderna inte skiljer sig at alltfér mycket.

EU ar en stor nettoexportor av fryst griskott, men nettoimportor av fryst kycklingkatt.
Detta galler &ven i handeln med de lander som studerats ndrmare hér. Den i sérklass
storsta exportoren av fryst kycklingkott till EU ar Brasilien, men aven import fran
exempelvis Thailand spas kunna 6ka i betydelse de narmaste aren. EU i sin tur

% Det ar dock (enligt R&dets forordning (EG) nr 479/2008 artikel 27.3) inte tillatet att importera druvsaft
till EU fréan tredjeland for vinframstallning eller for att tillsétta vin.
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exporterar fryst kycklingkatt till framfor allt Ryssland, Malaysia och Ukraina. Pa
griskottsomradet ar de storsta importlanderna Ryssland och Sydkorea, men den ryska
sjalvforsorjningsgraden forvantas att 6ka. EU:s import av griskott fran de undersokta
landerna ar mycket liten.

| fyra av de undersokta landerna, narmare bestdmt Indien, Ryssland, Sydkorea och
Thailand, ligger tullarna pa griskétt kring de 30 procent, dvs. samma niva som rader i
EU. For 6vriga lander ligger tullarna pa lagre nivaer. OECD (2009) bedomer att Indiens
importbehov kommer att 6ka de narmaste aren. Det &r troligt att en liberalisering skulle
kunna paverka EU:s export till dessa lander och kanske framforallt till Indien i positiv
riktning. Brasilien och Kina kommer dock med tiden med stor sannolikhet att bli allt
storre konkurrenter till EU pa den internationella arenan.

Aven pa kycklingomradet ar EU:s tullniva hdg (ca 50 procent) i jamforelse med de
nivaer som réder i de flesta studerade lander®®. Indiens mycket héga tull kan f4 det att se
ut som att ett avtal skulle kunna 6ppna en ny och viktig marknad, men det finns
atminstone tre anledningar att tvivla pa det. Den forsta ar att det inte ar sakert att
fjaderfakott kommer att omfattas av avtalet. Den andra &r att Indien sedan nagra ar
tillbaka har forbjudit viss import av gris- och fjaderfakott fran bland annat EU, med
hanvisning till risken for fagelinfluensa. For det tredje bedémer OECD (2009) att
Indiens importbehov kommer att minska i framtiden. Pa den globala arenan forvantas
framfor allt Brasilien och Thailand 6ka exporten av fryst kycklingkétt kraftigt framdéver,
vilket troligtvis kommer att paverka dven EU:s kycklingkéttsindustri.

For kycklingkatt galler att manga stora importlander som exempelvis Ryssland, Kina,
Sydkorea, Kanada och Saudiarabien hamtar mycket sma andelar av den totala importen
fran EU. Det ar svart att saga om en tullférman skulle vara tillracklig for att fa dessa
lander att delvis ga over till EU-producerat kott.

EU tar ut hoga tullar pa slaktkroppar av gris och fjaderfa som kan anvandas som
insatsvaror i produktionen av till exempel djupfrysta pajer, pizzor och piroger. Det ar
inte sannolikt att de nya avtalen kommer att andra sarskilt mycket pa tullnivaerna for
dessa produkter. I den man det redan férekommer import kan man ténka sig att avtalen
kommer att innehalla tullfria kvoter baserade pa befintlig handel. Om mer omfattande
liberaliseringar skulle genomféras och smittskyddsbestammelser inte satta kappar i
hjulen, &r det dock méjligt att kostnaden for insatsvaror skulle kunna pressas till gagn
for EU:s livsmedelsindustri. Styckade frysta djurdelar ar inte en sarskilt hogforadlad
produkt och det ar osakert om importen av hela eller halva djurkroppar som insatsvaror
till EU:s foradlingsindustri pa omradet kan forvéantas 6ka i samband med en
liberalisering. HOga transportkostnader kan istéllet tankas géra det mer [6nsamt att
stycka djuren pa plats i ursprungslanderna och forst darefter exportera.

5.2.4  Ovriga produkter

De forddlade jordbruksvaror som ar placerade i kategorin ”6vriga produkter” utgdrs av
ost, frysta bar, juicer, livsmedelsberedningar samt lask och smaksatt vatten.
Produkterna skiljer sig betydligt fran varandra sa vi kommenterar dem darfor separat
nedan. Nér det galler GSP inkluderas frysta bar, juicer samt lask och smaksatt vatten

% Undantaget Indien vars tull ligger pd 100 procent.
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helt i systemet medan livsmedelsberedningar bara delvis & med och ost helt utesluts.
For framforallt ost tillampas betydande WTO-importkvoter med olika grader av nedsatt
tull.

EU:s tullniva pa ost ar hog (knappt 50 procent) och en liberalisering skulle kunna tka
importen till EU. Det &r dock inte uppenbart att sadan import alltid konkurrerar direkt
med forsaljningen av namnskyddad ost fran EU.

Lander som Indien och Sydkorea har hoga tullar pa ost, och om avtalen leder fram till
stora tullsankningar kan en faktor som haller tillbaka exporten dit férsvinna. Ostmassa
som insatsvara kan komma att i 6kande utstrackning importeras fran lander som
Argentina, Brasilien och Ukraina, pa grund av okad produktion dar samt till foljd av
lagre tullar till foljd av bilaterala avtal. EU:s import utgor idag endast en liten andel av
dessa landers totala export. Om det skulle bli I6nsamt att importera ravara for
vidareforadling finns det troligen utrymme for denna import att 6ka.

Pa frysta bar ar EU:s tull mattlig (ca 20 procent) och kategorin betraktas inte heller
som lika kénslig, da den omfattas av GSP-systemet. Aven de studerade landerna haller
relativt laga tullar, med undantag for Indien, Kina och Sydkorea som har tullnivaer pa
30 procent. EU borde kunna 6ka sin export till dessa lander om och nér de nya avtalen
tratt ikraft. Sarskilt Kina och Kanada ar stora importérer av frysta bar internationellt sett
men hamtar bara mindre delar av sin import fran EU, vilket indikerar potential till 6kad
handel. Kanada, Ryssland och Ukraina ar betydande exportérer till EU och de klimat-
och naturméssiga likheterna gor det troligt att exporten till stor del utgérs av samma
sorts bar som Sverige i huvudsak handlar med. En liberalisering kan ¢ka konkurrensen
fran dessa lander, men ocksa innebdra en sékrad tillforsel av billiga insatsvaror till
svensk barforadlingsindustri som redan har uppbyggda resurser pa omradet. EU:s
import av bar fran Kanada, Ryssland och Ukraina ar i ett internationellt perspektiv lag.

EU:s tull pa juicer &r tamligen hdg (40 procent), men produktkategorin omfattas trots
det av GSP-systemet. En liberalisering skulle kunna leda till 6kad import, &ven om en
del da sannolikt skulle avse juicer eller safter fran produkter som inte produceras inom
EU. Bland partnerlédnderna sticker de hoga tullarna i Indien och Sydkorea ut. Sannolikt
skulle EU i samband med en liberalisering kunna 6ka exporten dit. Kanada,
Saudiarabien och Sydkorea &r stora importorer pa den internationella arenan vars import
av juicer fran EU inte i nagot fall utgdr mer 10 procent av den totala juiceimporten.
Aven nir det galler lite exotiska "nischjuicer” eller "nischsafter” som baseras pa
traditionellt svenska ravaror kan nya marknader 6ppnas upp. Importen av farska bar och
frukter som insatsvaror kan begréansas av relativt Iaga enhetsvarden som kan géra
transporter av dem olonsamma. Tullarna pa dessa insatsvaror ar redan idag laga, men
exempelvis Kanada kan komma att exportera mer frukt och bér till EU till f6ljd av en
liberalisering. Detta skulle d& kunna utnyttjas av svensk barforadlingsindustri for att
pressa ned ravarukostnaderna.

Produktkategorin livsmedelsberedningar ar en mycket heterogen grupp, for vilken
EU:s bundna tull ligger ganska lagt (15 procent) och det &r inte troligt att en
liberalisering skulle leda till en alltfor kraftigt 6kad import. Bland partnerlanderna ligger
tullarna mycket hogt for Indien och Sydkorea, varfor en liberalisering kan forvantas
leda till omfattande 6kningar av exporten dit. Kanada &r dessutom en stor importor
globalt sett pa omradet, men hamtar bara runt nio procent av importen fran EU, vilket
borde kunna forbattras. Produktkategorins mycket diversifierade karaktar gor att en stor
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mangfald insatsvaror kan komma till anvandning vid produktionen. Rent generellt kan
en okad tillgang till billiga insatsvaror komma att bli mojlig vid en liberalisering.

EU tillampar ganska laga tullar pa lask och smaksatt vatten (knappt 10 procent). Det
ar saledes inte troligt att importen av produktkategorin kommer att 6ka sérkilt mycket i
samband med att nya avtal ingas. Dessutom bedéms faktorer som varumarken vara av
stor betydelse pa omradet. Bland de utvalda landerna tillampas hogst tullar pa lask och
smaksatt vatten av Indien (30 procent), men dven de latinamerikanska landerna,
Malaysia och Kina har i sammanhanget ganska hoga tullar (20 procent). Det &r
sannolikt att exporten fran EU till namnda lander kan komma att 6ka i samband med att
handeln liberaliseras, sarskilt med tanke pd de manga starka varumarken som EU:s
industri forfogar 6ver pa omradet.
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Bilaga 1. EU:s befintliga handelsavtal

I bilagan redovisas vilka lander som EU har handelsavtal med, dock ges ingen historisk
bakgrund till de olika avtalen, och for de storre landerna redovisas vilka 6vergripande
formaner som ges vid import till EU. Respektive lands huvudsakliga exportmarknader,
export- och importprodukter samt inom vilka sektorer den storsta produktionen sker
redovisas ocksa. Avsnittet baseras, om inte annat anges, pa uppgifter fran WTO (Tariff
Profiles 2008) och FAO (Statistical Country Profiles och Compendium of Food and
Agriculture Indicators). | bilagor till rapporten redovisas vilka formaner som ges till EU
under respektive sektor, landernas tullstruktur samt WTO:s sammanstallningar av fragor
i SPS-kommittén.

EES-omradet

EES-avtalet tradde i kraft 1994 och tecknades mellan EG (nuvarande EU) och ett antal
vasteuropeiska stater inom ramen for EFTA. Det nuvarande EES-avtalet bygger pa aldre
bilaterala avtal och har tolkningsforetrade vid eventuella oklarheter. Flera av de
ursprungliga EFTA-staterna gatt med i EU vilket resulterat i ett avtal mellan nuvarande
EU och Island, Liechtenstein och Norge.

Avtalet innebér frihandel for i férsta hand industriprodukter och icke-kansliga
bearbetade jordbruksprodukter. For dvriga jordbruksvaror (framst jordbruksvaror, men
aven vissa bearbetade produkter) finns speciella bilaterala 6verenskommelser i form av
sa kallade "protokoll” eller "artiklar” mellan EES-staterna och EU. Dessa
overenskommelser ar landerspecifika och darfor varierar formanerna mellan landerna. |
de fall EES-avtalet kommer i konflikt med de landerspecifika 6verenskommelserna ar
det EES-avtalet som har tolkningsforetrade. Avtalet innefattar ocksa att ett gemensamt
regelverk tillampas som kraftigt reducerar forekomsten av tekniska handelshinder.

Schweiz har inte skrivit under EES-avtalet och aterfinns darfor under avsnittet om
ovriga EFTA-lander.

EES-avtalet innebar ocksa att Norge och Island tillampar EU:s regelverk pa flera
omraden, vilket gor att det sallan uppstar SPS-relaterade handelshinder.

Island

Det bilaterala avtalet mellan EU och Island tradde i kraft 1973, men Island &r ocksa
inbegripet i EES-avtalet. EU utgor Islands 6verlagset storsta exportmarknad pa
jordbruksomradet foljt av USA, Japan, Norge och Kanada. De storsta exportprodukterna
ar enligt FAO fiskmjdl, fiskolja och hastar, samtidigt som de storsta importprodukterna
ar beredda livsmedel, bakverk och vin. Under 2004 uppgick Islands totala
jordbruksproduktion per jordbrukare till 50 455 dollar och storst produktion skedde
inom sektorerna mejeri, kott, och rotfrukter. VVart att ndmna hér &r att Island &r ett
forhallandevis litet land befolkningsméssigt, med mycket blygsam om &n effektiv
jordbruksproduktion.

Island har en genomsnittlig bunden WTO-tull for jordbruksprodukter pa 109,3 procent,

vilket far betraktas som mycket hogt. Det finns dock en hel del luft i bindningarna i och
med att den genomsnittliga tillampade tullen ligger pa 40,8 procent.
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EU:s handelsavtal med Island (inklusive EES-avtalet) innefattar ett antal formaner for
jordbruksprodukter. Generellt avskaffas tullarna for bearbetade jordbruksprodukter som
inte bedoms vara kéansliga medan kansliga bearbetade jordbruksprodukter har nagot
nedsatt tull.

Island har, jamfort med ovriga EFTA-lander, fordelaktiga formaner vad géller
bearbetade frukter och gronsaker, olivolja och spannmalsprodukter samt frihandel for
vin, druvsaft och druvmust. Ett dkat tilltrade till EU-marknaden erbjuds inom ramen for
kvoter for sockerkonfektyr, choklad, vissa bakverk och korv. Nér det galler produkter
fran primarproduktionen ar villkoren mindre fordelaktiga. Island har dock givits tullfritt
tilltrade till EU-marknaden for vissa lokar, snittblommor, blad, kvistar, gronsaker, samt
alla frukter, bar och notter. Darutover finns tullfria (landerspecifika) kvoter for farkott,
smor och surmjolksost. Avtalen innefattar inga formaner inom sektorerna fjaderfa, gris,
not, &gg eller socker.

Avtalet mellan unionen och Island innehaller vissa formaner for export fran EU till
Island. Man erbjuder nolltull for bageriprodukter, choklad och konfektyr, frukt och
gronsaker samt beredningar darav samt renkott. For notkott, griskott, kycklingkott, ripa,
ost, potatis, korv och beredda kottprodukter tillampas nolltull inom kvot och for vissa
animalieprodukter tillampar Island preferenstullar.

Norge

Det bilaterala avtalet mellan EU och Norge tradde ocksa i kraft 1973, och Norge &r dven
delaktigt i EES-avtalet. EU utgor den i sarklass storsta exportmarknaden for Norge pa
jordbruksomradet foljt av USA, Ryssland. Australien och Kanada. De storsta
exportprodukterna utgors enligt FAO av ost, fiskmjol och fiskolja, medan de storsta
importprodukterna ar vin, beredda livsmedel och fiskolja. Under 2004 uppgick Norges
jordbruksproduktion per jordbrukare till 19 273 dollar och storst produktion skedde
inom sektorerna mjolk, spannmal och rotfrukter.

Norge har en mycket betydande handel med Sverige och bortsett frdn EU &r Norge den
storsta handelsparten for svenska jordbruksvaror och livsmedel. Over hélften av
Sveriges import fran tredjeland kommer darifran. Den storsta delen av importen fran
Norge (90 %) bestar av fisk och fiskprodukter och en stor del av det aterexporteras till
andra EU-lander. Aven exporten till Norge ar stor och har 6kat de senaste aren och
mellan 2007 och 2008 6kade exporten med 18 %. Vara huvudsakliga exportprodukter
till Norge ar kex- och bakverk, choklad, tuggtobak och snus, livsmedelsberedningar
samt sota kex. | kex- och bakverk inkluderas beredda spannmalsprodukter som t ex
frysta piroger och pizzor. De storsta importprodukterna fran Norge ér fisk, oljekakor,
livsmedelsberedningar, oraffinerad sojabonsolja, choklad och smaksatt vatten.

Norges genomsnittliga bundna tull for jordbruksprodukter uppgar till 135,8 procent,
vilket & en mycket hog siffra relativt sett. Det finns emellertid en del luft i bindningarna
och den genomsnittliga tillampade tullen uppgar till 57,8 procent, vilket ar i paritet med
den genomsnittliga bundna tullen for samtliga WTO-medlemmar.

EU:s handelsavtal med Norge (inklusive EES-avtalet) innefattar ett antal formaner for
jordbruksprodukter. Generellt avskaffas tullarna for bearbetade jordbruksprodukter som
inte bedoms vara kéansliga medan kansliga bearbetade jordbruksprodukter har nagot
nedsatt tull.
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EU erbjuder ett 6kat marknadstilltrdéde inom ramen for kvoter fér margarin, korv, saltat
rokt eller torkat kott och slaktbiprodukter, far- och getkott, farskost, annan ost, lask,
sprit, choklad, och denaturerad etanol Aven for Norge ar formanerna for produkter fran
primérproduktionen mindre fordelaktiga. Det finns dven kvoter for vissa tréad och
buskar’ liksom kvoter fér vissa frukter, bar och grénsaker’®. Inga formaner ges alls for
fjaderfa, gris, not, dgg, spannmal, socker, olivolja eller vin.

Avtalet innebér att EU:s export till Norge underlattas for en rad jordbruksprodukter. Fér
produkter som anses som mindre kénsliga kommer tullfrihet att galla, medan tullkvoter
Oppnas for flera andra produkter. T ex omfattas fisk och fiskprodukter, vatten och
lingonsylt av nolltull. Bageriprodukter har tullforman genom att tullen differentieras till
innehallet. Férmaner ges dven genom tullfria kvoter for vissa levande vaxter och
snittblommor, vissa gronsaker, frukter och bér, ost samt ett fatal tullinjer under
animalieprodukter, sasom kottbullar och korv. Det ges daremot inga tullattnader for
flertalet animalieprodukter, mejeriprodukter, spannmal och sockerkonfektyr.

Ovriga EFTA-lander (Schweiz & Liechtenstein)

Som tidigare ndmnts har Schweiz inte skrivit under EES-avtalet. Istallet har de ett
bilateralt avtal med EU. Trots att Liechtenstein ar ett EES-land foljer det sedan 1997
Schweiz bilaterala avtal med EU pa jordbruksomradet. Anledningen ar rimligtvis den
tullunion som finns mellan Schweiz och Liechtenstein och att Liechtenstein &r ett
mycket litet land med stort beroende av Schweiz. Detta gor att avsnittet fokuserar pa
Schweiz.

Den i sarklass storsta exportmarknaden for Schweiz pa jordbruksomradet ar EU foljt av
Israel, USA, Saudiarabien och Kanada. De storsta exportprodukterna utgérs enligt FAO
av beredda livsmedel, choklad och ost, medan de storsta importprodukterna ar vin,
beredda livsmedel och ost. Under 2004 uppgick Schweiz jordbruksproduktion per
jordbrukare till 8 972 dollar och storst produktion skedde inom sektorerna mjolk,
sockergrodor och spannmal.

Schweiz ar en stor handelspartner till EU och det finns bade en betydande export och
import darifran. Importen till EU ar dock nagot hogre &n vad exporten ar och de storsta
handelsparterna inom unionen &r Tyskland, Italien och Frankrike’. De stérsta
produkterna som EU exporterar till Schweiz &r buteljerat vin, livsmedelsberedningar
samt kex- och bakverk och de storsta importprodukterna &r livsmedelsberedningar, ost
och choklad.

Sveriges storsta importprodukter fran Schweiz ar inom produktgrupperna kaffe, te och
kakao samt diverse livsmedel, samma galler for Sveriges export till Schweiz dock ar
kategorin spannmal och varor darav dven bland de storsta.

"® Tullfria kvoter finns for sticklingar, frukttrad, barbuskar, rhododendron, koksvéxter, frilandsvéxter och
jarnek.

™ Tullfria kvoter finns for farska korsbar, farska plommon, farska jordgubbar, blomkal, broccoli och
salladskal under forutsattning att importen sker inom férutbestamda tidsperioder. Tullfria kvoter (utan
tidsbegransning) finns for huvudsallad, tradgardssallad, perenna véaxter och krukvéxter.

2 Avser Schweiz totala handel.
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Schweiz genomsnittliga bundna tull for jordbruksprodukter uppgar till 54,3 procent,
vilket ar en relativt genomsnittlig siffra vid en internationell jamforelse. Det finns inte
sarskilt mycket luft i bindningarna och den genomsnittliga tillampade tullen uppgar till
43,5 procent.

Schweiz avtal med EU har huvudsakligt fokus pa industriprodukter, men ett antal
formaner finns pa jordbruksomradet.

Tullfrihet vid import till EU erbjuds for olika pulver/mjél av frukter, gronsaker eller bér,
bearbetad svamp, torkade gronsaker och ost. Ett forbattrat marknadstilltrade inom
kvoter erbjuds nagra animaliska produkter sa som skinka, flaskkotlett, grishals, korv
och torkat, benfritt notkétt samt vissa bearbetade frukter och grénsaker’®. Nar det galler
primara jordbruksprodukter erbjuds tullfritt tilltrade for levande vaxter, svamp och
snittblommor. Inom ramen for kvoter erbjuds aven formaner for flera frukter’, bar’™
och grénsaker®. Inga speciella forméner ges for fjaderfa, far- och getkott, 4gg, olivolja,
socker, spannmal och vin.

Schweiz lamnar dven formaner till EU for export till Schweiz for vissa
jordbruksprodukter som till exempel vid handel med ost tillampas inga tullar och for en
del andra mejeriprodukter tillampar Schweiz vissa formansvillkor vid import fran EU.
Avtalet innebar ocksa att EU inte ger exportbidrag for ost vid export till Schweiz och
Liechtenstein. Schweiz tillampar aven tullfritt inom kvot eller formanstullar for vissa
trad och buskar, frukt och gront samt olivolja.

Avtalet med Schweiz innehaller ett omfattande SPS-avsnitt, och det tycks séllan uppsta
problem mellan parterna. Inga drenden har anmalts till EU:s SPS-databas. Parterna har
inte heller tagit upp nagra arenden mot varandra i SPS-kommittén, men Schweiz har
stott ett &rende mot EU om sérskilt riskmaterial.

Ovriga vasteuropeiska stater samt autonoma regioner som
kontrolleras av EU-medlemmar

Det finns ett antal smastater i vastra Europa som helt omgardas av EU-lander och som i
olika grad &r integrerade med EU-marknaden. Dessutom kvarstar spar fran den
koloniala eran i form av ett antal lander och territorier som efter kolonialepokens slut
valt att fortsatta lyda under europeisk dverhoghet. For att ge en mer komplett bild dver
EU:s befintliga avtal aterges dessa lander kortfattat i detta avsnitt.

Andorra, Monaco, San Marino och Vatikanstaten

EU har speciella handelsformaner for de sma vasteuropeiska staterna Andorra, Monaco,
San Marino och Vatikanstaten. Monaco och San Mario har en tullunioner med EU som

® Kvoterna géller bearbetad potatis och bearbetad korsbar.
T .ex. dpplen, paron, kvittenfrukt och aprikoser.
> T ex. korsbar, plommon, sldnbér, jordgubbar, smultron, hallon, bjérnbar, mullbér och loganbér.

76 T.ex. utsadespotatis, tomater, 16k och purjolok, kal, tradgards- och cikoriasallad, morétter och rovor,
rotselleri och radisor, gurka, bénor, auberginer, bladselleri, spenat, sallad, mangold och kardon, fankal
och zucchini.
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omfattar jordbruksprodukter och som innebér att inga tullar tas ut. Vatikanstaten har
Oppna grénser gentemot Italien som &r ett EU-land, vilket innebér tullfritt tilltrade for
Vatikanstaten gentemot EU. Andorras tullunion med EU omfattar inte
jordbruksprodukter och darfor ges Andorra inte nagot formanligare tilltrade till EU vad
enbart WTO-medlemskap beréttigar till.

Faroarna

Faroarna gick inte med i EU i samband med moderlandet Danmarks intrdde 1973. Dock
slots ett sarskilt frinandelsavtal mellan Faréarna och EU 1997, som tills sin uppbyggnad
liknar de avtal som galler mellan EU och de olika EFTA-staterna, med stora
liberaliseringar pa industriomradet, men aven en del formaner for jordbruksprodukter
enligt speciella protokoll.

Overseas Countries and Territories

Det finns 21 stycken lander och territorier’” (forutom Fardarna) som &r lankade till EU-
medlemsstaterna Danmark, Frankrike, Nederldnderna samt Storbritannien och
Nordirland i bemérkelsen att de atnjuter visst sjalvstyre inom ramen for respektive EU-
medlems dverhdghet men inte &r medlemmar i EU, d&ven om invanarna i princip
betraktas som EU-medborgare. EU har ingatt avtal (det ursprungliga avtalet vann laga
kraft 1971) om ensidig tullfrihet for alla produkter fran landerna och territorierna ifraga
med undantag for Bermudadarna, som dock atnjuter formaner i sin handel med EU
genom sin status som GSP-land.

Chile

Avtalet med Chile tradde i kraft 2003, sa det ar forhallandevis nytt, men det verkar som
om avtalet redan haft en positiv effekt pa Chiles export. Under 2006 blev EU Chiles
storsta exportmarknad fére USA, Mexico och Japan som tidigare varit de tre storsta
exportmarknaderna. Enligt FAO &r Chiles storsta exportprodukter vin, druvor och
fiskmjol samtidigt som de huvudsakliga importprodukterna ar benfritt notkott,
sojabonskakor samt fetter. Under 2004 uppgick Chiles totala jordbruksproduktion per
jordbrukare’ till 2 814 dollar, och stérst produktion skedde inom sektorerna frukt och
gront, spannmal, socker, mejeri samt kott.

Chile har homogen tullstruktur med en genomsnittlig bunden WTO-tull pa 26 procent
vilket ar lagt jamfort med 62 procent som ar den genomsnittliga bundna jordbrukstullen
for alla WTO-medlemmar. Den bundna tullen skiljer sig dock fran den tillampade tullen
pa endast sex procent.

" Anguilla, Antarktis (Storbritannien och Frankrike gér vissa ansprék), Aruba, Bermudadarna, Brittiska
Jungfrudarna, Brittiska Territoriet i Indiska Oceanen, Caymandarna, Falklandsdarna, Franska Polynesien,
Franska Territorierna i Sédra Indiska Oceanen, Grénland, Mayotte, Montserrat, Nederlandska Antillerna,
Nya Kaledonien, Pitcairndn, Saint Pierre och Miquelon, Sankta Helena, Sydgeorgien och Sédra
Sandwichdarna, Turks och Caicosdarna samt Wallis och Futunadarna.

"8 Agricultural GDP/Ag. Population
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EU:s handelsavtal med Chile innehaller en rad formansvillkor vid import till EU, och
ofta avskaffas importtullarna direkt eller s& fasas de ut under fyra, sju eller tio ar’®,
vilket innebér att de néstan helt har hunnit fasats ut. Olika tidsscheman kan galla for nér
tullsankningarna ska inledas. Noteras kan att inga formaner ges for en handfull
gronsaker, olivolja, socker, ratobak, &gg® och mejeriprodukter®* samt att
ingangsprissystemet for druvmust samt frukt- och gronsaker inte paverkas av avtalet.
For animalieprodukter innebar avtalet i regel att en tullfri kvot 6ppnas upp (som arligen
ska utokas) for respektive kottslag, vilket gor att detta avtal skiljer sig mot avtalet med
Mexiko och Sydafrika. For bearbetade produkter som har en kombinerad tull avskaffas
vardetullen och den specifika tullen tillampas. Har produkten endast en vérdetull fasas
denna i flertalet fall ut pa nagra ar.

Avtalet innehaller aven formaner for EU vid export till Chile och i regel har EU tullfritt
tilltrade till de flesta jordbruksprodukterna. Men for olivolja och vissa ostar innebér
avtalet oftast ett formanligare tilltrade med nolltull inom ramen for kvoter samtidigt
som vissa mejeriprodukter, oljor/fetter/vaxer och vissa sockerprodukter inte erhaller
nagra formaner alls.

Avtalet innehaller ocksa ett omfattande avsnitt om SPS-fragor. EU har aldrig tagit upp
nagra drenden mot Chile i WTO:s SPS-kommitté. Chile har daremot tagit upp tva fragor
mot EU, bada om fiskmjol, och tolv ganger st6tt andras inlagg om bland annat
forpackningsvirke och fraimmande amnen i livsmedel. EU:s databas 6ver SPS-fragor
innehaller tva arenden om Chile, ett om mjolkpulver och ett om nétsperma.

Sydafrika

Avtalet med Sydafrika borjade tillampas under ar 2000, och EU var under 2006 (med
mycket god marginal) Sydafrikas storsta exportmarknad fére Namibia, Swaziland, USA
och Japan. De storsta exportprodukterna &r, enligt FAO, vin, druvor och apelsiner
samtidigt som de huvudsakliga importprodukterna ar ris, vete och sojabénskakor. Under
2004 uppgick Sydafrikas totala jordbruksproduktion per jordbrukare till 690 dollar, och
storst produktion skedde inom sektorerna socker, spannmal, frukt- och gronsaker samt
mejeri.

Aven Sydafrika har betydande Iuft i sina tullbindningar, eftersom den genomsnittliga
tillampade tullen &r 9,2 procent vilket kan jamforas med 40,8 som ar den bundna nivan.

Avtalet med Sydafrika innehaller en rad férmaner for jordbruksprodukter och ofta
avskaffas tullarna genom att sankas steg for steg under ett visst antal ar (0, 3, 8, 10)%
vilket innebér att utfasningen nastan &r klar. Olika tidsscheman galler dock for nar
tullsankningarna ska inledas, for griskott inleddes tullsankningen t.ex. 5 ar efter att
avtalet trétt i kraft. Inga férméner ges alls for nétkott®, ris, majs, sorghum, mjél av ris
eller majs, starkelse, insulin eller vetegluten, samtidigt som ingangsprissystemet for

S Fér flera tullpositioner ar det vardetullen som ska vara avvecklad under den givna tidsperioden.
8 Fdrméner ges for andra fagelagg.

81 En tullfrikvot finns dock for vissa ostar.

8 For flera tullpositioner &r det vardetullen som ska vara avvecklad under den givna tidsperioden.

8 Egrutom en kvot for varmebehandlat berett notkétt.
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druvmust samt frukt- och grénsaker inte paverkas av avtalet. For bearbetade varor
behaller EU jordbrukskomponenten och for flera produkter behaller man &ven
industrikomponenten. Avtalet innebar aven att tullsatsen séanks jamfoért med ordinarie
tull for de produkter som endast tillampar en slags tull.

Avtalet innehaller dven formaner for export fran EU till Sydafrika och for de flesta
jordbruksprodukter far EU tullfritt tilltrade stegvis dock skall tullarna ha fasats ut till
2012. Produkter som yoghurt, rostat kaffe och smaksatt vatten har tullfritt tilltrade. For
vissa ostar har EU formanligare tullar inom kvot medan for kansligare produkter sa som
vissa varuslag inom mejeriprodukter, animalieprodukter, socker och sockerkonfektyr,
choklad och malt har man inga tullférmaner.

Avtalet innehaller inte ndgon SPS-del. EU har tagit upp ett &rende mot Sydafrika i SPS-
kommittén (importforbud pa n6tkott), och Sydafrika har tagit upp ett mot EU (mul- och
klovsjuka) och stott ett annat om skyddade zoner for véxter. Inga arenden har anmaélts
till EU:s SPS-databas.

Mexiko

Avtalet med Mexiko bdrjade tillampas under ar 2000, och EU var under 2006 Mexikos
tredje storsta exportmarknad efter USA och Kanada. Japan har tidigare varit en av de tre
storsta exportmarknaderna, men aterfinns under 2006 pa fjardeplats. De storsta
exportprodukterna ar, enligt FAOQ, 6l, korn, tomater och destillerat alkohol, samtidigt
som de huvudsakliga importprodukterna ar sojabdnor, majs och benfritt notkott. Under
2004 uppgick Mexikos totala jordbruksproduktion per jordbrukare till 1 106 US$, och
storst produktion skedde inom sektorerna socker, spannmal, frukt- och grénsaker samt
mejeri.

Sydafrika har en genomsnittlig bunden WTO-tull pa 44,1 procent, vilket kan jamforas
med den genomsnittliga tillampade tullen som uppgatr till 22,1 procent.

Handelsavtalet med Mexiko, liksom det med Sydafrika, tradde i kraft ar 2000 och for
flera produkter avskaffas importtullarna direkt eller sa sanks de steg for steg under ett
visst antal &r (3, 4, 8, 10) * och &ven hér ar utfasningen néstan klar. P4 liknande satt
som i avtalen med Chile och Sydafrika kan olika tidsscheman galla for nar
tullsankningarna ska inledas, samtidigt som ingangsprissystemet for druvmust samt
frukt- och gronsaker inte paverkas av avtalet. Inga formaner ges i princip alls for mjolk
och mejeriprodukter®, notkétt®, en handfull grénsaker, olivolja, socker®’, spannmal
samt fjaderfa samtidigt som mycket f& forméner ges for griskott®®. Mexiko-avtalet
skiljer sig lite fran de med Chile och Sydafrika eftersom flera bearbetade varor inte
omfattas av nagra formaner alls, t.ex. choklad, pasta, flera olika bakverk, glass och olika

8 For flera tullpositioner ar det vardetullen som ska vara avvecklad under den givna tidsperioden.
8 Férmaner ges dock fér yoghurt och bredbara smérfettsprodukter.

8 Tullen for varmebehandlat berett notkott ska avskaffas pa 10 &r.

8 En tullfri kvot p& 275 000 ton melass finns dock.

8 Tullen pé slaktbiprodukter och vildsvinkdtt i olika former avskaffas pa 10 &r, och tullen pa leverkorv pa
3ar.
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livsmedelsberedningar. Daremot tas den sé kallde industrikomponenten® bort helt fran
flertalet av de bearbetade varor som far férmaner.

Handelsavtalet mellan Mexico och EU lamnar formaner for EU vid export till Mexiko.
Nar avtalet tradde i kraft ar 2000 fick EU tullfritt tilltrade stegvis till de flesta
jordbruksprodukter dock skall tullarna fasas ut till 2010. Men for tuggummi och for
vissa andra sockerkonfektyrprodukter tillampas istéllet en formanstull och en specifik
tull.

Avtalet innehaller ett kort SPS-avsnitt. | SPS-kommittén har EU tagit upp ett drende
mot Mexiko, medan Mexiko inte tagit upp nagot arende mot EU. Daremot har de stott
fem drenden, bland annat om fraimmande &mnen i livsmedel och om férpackningsvirke.
Till EU:s databas finns atta arenden rapporterade, framfor allt om gris- och fjaderfakott.

Vastra Balkan

Véstra Balkan omfattar landerna Albanien, Bosnien-Hercegovina, Kosovo, Kroatien,
Makedonien, Montenegro och Serbien. Slovenien tillhér samma region men &r sedan
2004 medlem i EU medan de andra landerna star utanfor unionen.

I November 2000 inleddes en stabiliserings- och associeringsprocess mellan EU och
landerna pa vastra Balkan och beroende pa hur langtgaende reformerna varit har
ldnderna nérmat sig EU i olika stor utstrdckning. Albanien, Kroatien och Makedonien
har slutit och undertecknat stabiliserings- och associeringsavtal och &r kandidater till
medlemskap i EU. FOor Bosnien-Hercegovina och Montenegro har interimsavtal borjat
implementeras, medan Serbiens interimsavtal &nnu inte ratificerats av EU men har anda
borjat tillampas unilateralt av Serbien i februari 20009.

EU har erbjudit landerna pa vastra Balkan inkl. Serbien mycket langtgaende
handelsférmaner till EU-marknaden for i princip all varuhandel (inklusive bearbetade
varor), med undantag for ett fatal kansliga produkter inom notkottssektorn, socker och
vin, dar kvoter tillampas. Noteras bor att for vissa sektorer (exempelvis frukt och
gronsaker) innebér handelsformanen endast att vardetullen avskaffas och att den
specifika tullen kvarstar.

Avtalen mellan EU och landerna pa vastra Balkan lamnar dven vissa férmaner till EU
vid export till landerna. Tullnivaerna ska antingen avskaffas helt, sankas successivt eller
avskaffas inom tullkvot. Tullnivan avskaffas helt for ett fatal produkter inom sektorerna
animalier, mejeri, gronsaker, lokar/sticklingar/véaxter, fré och notter, vax/oljor/fetter
samt ett fatal spannmalsprodukter. Produkter som gradvis kommer att fa en sankt
tullniva ar ett flertal animalieprodukter, mejeriprodukter som t.ex. mjolk, gradde och
smor, gronsaker, frukt och bar, beredningar, alkoholhaltiga drycker, sockerkonfektyr
och choklad. Serbiens avtal &r inte lika langtgdende som de 6vriga landernas avtal ar.

8 EU:s tullar p& bearbetade varor bestar av antingen en industrikomponent eller en jordbrukskomponent
eller en kombination av de tva. Industrikomponenten uttrycks i procent av vardet (vardetull) medan
jordbrukskomponenten &r en kompensation for hdga ravarukostnader inom EU och anges antingen i
euro/kg eller sa berdknas den via ett matrissystem (specifiktull). Matrissystemet anvands i de fall
ravaruadtgangen varierar kraftigt t.ex. sockerkonfektyr, choklad, beredningar av spannmal, bakverk och
brod samt diverse beredningar. Det ar innehallet av mjélkfett, mjolkprotein, starkelse/glukos samt
sackaros/invertsocker/isoglukos som avgér tullens storlek.
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Detta innebér att de inte lamnar formaner eller tullsankningar pa lika manga produkter
som de 6vriga landerna.

Moldavien

EU har sedan 2008 ett ensidigt handelsavtal med Moldavien som ger landet formanligt
tilltrade till EU-marknaden. Forstudier pagar om mojligheterna till ett framtida djupt
och ingadende, émsesidigt frinandelsavtal mellan EU och Moldavien dar Moldaviens
beredskap att forhandla samt férmaga till att halla sig inom ramen for framférhandlade
ataganden och hantera effekterna av langtgaende liberalisering bedoms. Beroende pa
bedomningens utfall kan det dr6ja olika l&nge innan verkliga forhandlingar inleds.

Ryssland & Moldaviens storsta exportmarknad pa jordbruksomradet féljt av EU,
Vitryssland, Ukraina och Kazakstan. De storsta exportprodukterna utgérs enligt FAO av
vin, solrosolja och hudar, samtidigt som de stérsta importprodukterna &r hudar och
cigaretter. Under 2004 uppgick Moldaviens totala jordbruksproduktion per jordbrukare
till 395 US$ och storst produktion skedde inom sektorerna spannmal, frukt och gront
samt sockergrddor.

Moldavien har en genomsnittlig bunden WTO-tull for jordbruksprodukter pa 13,5
procent, vilket far betraktas som lagt, och det finns inte speciellt mycket luft i tullarna
da den genomsnittliga tillampade tullen ligger pa 11,7 procent.

Till dess att ett nytt avtal forhandlats fram har EU beslutat att ensidigt avskaffa alla
tullar mot Moldavien med tva viktiga undantag. Det forsta ar att den specifika tullen
avskaffats for en del frukter och gronsaker® samtidigt som vérdetullen kvarstér. For det
andra infors tullfria kvoter for animalieprodukter™, mejeriprodukter, 4gg (utan skal samt
aggulor), viss spannmal®, vitt socker, vin (ej mousserande) samt korv och beredda
livsmedel baserat pa berett eller konserverat kott.

Medelhavslanderna

EU har sedan l&nge tillampat olika former av handelspreferenser och handelsavtal
gentemot l&nderna runt Medelhavet, dvs. Algeriet, Egypten, Israel, Jordanien, Libanon,
Marocko, Palestinska Myndigheten, Syrien, Tunisien och Turkiet. Avtalen har byggts
pd i flera omgangar och i dagslaget ges langtgdende férmaner®® pa frukt- och
gronsaksomradet som dock vanligtvis endast galler under vissa bestamda tidsperioder.
For ett antal produkter tillampas aven ett system med kvotbegrénsningar som trader i
kraft nar importen blir for stor. Férmanerna skiljer sig at mellan landerna och som
exempel kan ndmnas Libanon® som ofta erbjuds tullfritt tilltrade till EU-marknaden pa

% vindruvor, applen, paron, aprikoser, kérsbar, persikor, nektariner, plommon, tomater, vitlok, gurkor,
squash och kronéartskockor.

% Det finns kvoter for gris-, not, far- och getkott liksom fjaderfakott, samt atbart kéttmjol av dessa.
% Vete, korn och majs.

% Importférmanerna &r manga och bestér béde av tullfritt tilltrade inom kvot, nedsatt tull utom kvot,
tullfritt tilltrdde inom kvot och i vissa fall kvoter med nedsatt tull.

% Libanon erbjuds tullfritt tilltrade for socker (ej frn sockerrdr och sockerbetor samt kemisk ren
sackaros), samtliga kottslag, olivolja och &gg
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omraden dar férmanerna ar begransade for andra lander samtidigt som Syrien i regel
erhaller mindre formaner an andra lander.

Samtliga avtal ar inriktade pa formaner for frukt och gronsaker och nastan inga
formaner ges alls for socker och mejeriprodukter®™, medan andra sektorer sdsom
spannmal och animalieprodukter erhaller begransade formaner. Flera avtal innehaller
formaner for vin och dessa formaner kan utgéras av antingen avskaffade vardetullar
eller tullfria kvoter.

Avtalet géller dven vid export fran EU till Medelhavslanderna men det innefattar i
denna riktning mer an frukt- och gronsaker. De flesta lander tillampar tullsénkning eller
nolltull inom kvot for ett fatal produkter inom kategorierna animalieprodukter,
mejeriprodukter, gronsaker — och frukt, spannmal, nétter, vax/fetter/oljor, véxter,
snittolommor, blad och kvistar. Aven i denna riktning &r avtalet mer langtgaende for t
ex Libanon &n vad det ar for Syrien och Turkiet.

Slutligen nar det géller bearbetade jordbruksprodukter har EU avskaffat den s kallade.
industrikomponenten medan jordbrukskomponenten kvarstar®.

GSP-landerna

EU har sedan 1971 (precis som manga andra i-lander) ett generellt preferenssystem som
ger u-lander okat tilltrade till EU-marknaden. Antalet produkter och lander som
omfattats har varierat dver aren och den senaste regimen infordes sa sent som 2009. 176
stater raknas idag som GSP-lander. F6r Burma och Vitryssland ar dock GSP-
preferenserna temporart indragna av politiska skal.

GSP-systemet ger tullsankningar for manga, men langt ifran alla, jordbruksprodukter.
Inom ramen for systemet delas jordbruksprodukterna in i kdnsliga respektive icke-
kansliga produkter. For den senare kategorin tas ingen tull ut, medan vardetullen for
kansliga produkter sénks med 3,5 procentenheter och de specifika tullarna med 30
procent. Om importen av en produkt ar belagd med bade vardetull och specifik dito
ligger den sistnamnda kvar oférandrad. Noteras bor att for de allra kénsligaste
produkterna ges inga formaner alls och produkterna ar darfor inte med i GSP-systemet.
Manga av de bearbetade varorna omfattas av GSP och klassas ofta som kansliga.
Flertalet av dessa produkter har en kombinerad vérde- och specifik tull och avtalet
innebar att man tar bort vardetullen. Tabell 28 visar exempel pa produkter som &r
kansliga, icke-kansliga och de som helt ligger utanfor systemet.

% Enstaka kvoter ges dock till Libanon, Turkiet (ost), Israel (vassle) och Jordanien (ost).

% EU:s tullar pé& bearbetade varor bestar av antingen en industrikomponent eller en jordbrukskomponent
eller en kombination av de tva. Industrikomponenten uttryckts i procent av vardet (vardetull) medan
jordbrukskomponenten &r en kompensation for hdga ravarukostnader inom EU och anges antingen i
euro/kg eller s beraknas den vi ett matrissystem (specifiktull). Matrissystemet anvands i de fall
ravaruadtgangen varierar kraftigt t.ex. sockerkonfektyr, choklad, beredningar av spannmal, bakverk och
brod samt diverse beredningar. Det ar innehallet av mjélkfett, mjolkprotein, starkelse/glukos samt
sackaros/invertsocker/isoglukos som avgér tullens storlek.
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Tabell 28 GSP-systemet — exempel pa produkter som ar kansliga, icke-kansliga och exkluderade
fran systemet

Produktgrupp Kénslig Omfattas ej

Flertalet frukt, bér, nétter, grénsaker, blommor och plantor * X
Apelsiner, citroner, de flesta typer av dpplen samt farska tomater och X
gurka under vissa tidsperioder

Agg (bara av andra faglar &n hons) X
| stort sett samtliga kottprodukter *

Spannmal *

Olivolja, vin och socker

Viss druvmust X

Mejeriprodukter 4

X XXX

! Undantag &r vissa slags notter, grapefrukt, torkad eller konserverad papaya, skal av citrus och av melon, jordartskockor, farsk
sttpotatis och kvistar fran vissa barrtrad

2 Undantag &r fryst lever fran olika fagelslag, slaktbiprodukter och vissa beredda produkter av far- och getkétt, leverkorv och
beredningar av samt slaktbiprodukter av notkott.

3 Quinoa, inulin, potatismjol, torkade baljvéxtsfron och aterstoder efter malning av spannmal eller baljvéxter omfattas av systemet
(kénslig produkt)

Vissa bearbetade mejeriprodukter omfattas av GSP; alla andra betraktas som for kénsliga for att omfattas av GSP.

GSP-formanerna kan se olika ut for olika lander. Om det genomsnittliga vérdet av
importen av en produktkategori som tacks av GSP-preferenserna till EU fran ett visst
GSP-land 6verskrider 15 procent (eller i vissa fall 12,5 procent) av det totala vérdet av
importen av samma produktkategori till EU fran alla GSP-lander under tre pa varandra
foljande ar, galler GSP-preferenserna inte for import av den produktkategorin fran
landet ifraga. Detta forhindrar import under GSP-preferenser av vissa produkter fran
Brasilien, Indien, Indonesien, Kina, Malaysia, Thailand och Vietnam. Ett antal GSP-
lander har dessutom, genom att skriva pa vissa internationella konventioner om
manskliga rattigheter och dylikt, fortjanat ratten att behandlas som s.k. GSP+-lander.
Dessa far ndgot battre marknadstilltrade &n 6vriga GSP-lander.

Utover GSP-systemet kan u-lander erhalla ytterligare formaner om det aktuella landet ar
ett sk. AVS- eller MUL-land.

De Minst Utvecklade Landerna (MUL)

Vilka lander som utgdr de minst utvecklade landerna (MUL) bestdms av FN:s
ekonomiska och sociala rad, som vart tredje ar gér en bedomning av varje enskilt land
baserat pa ett antal kriterier.

EU inférde 2001, inom ramen for initiativet "Everything But Arms”, langtgaende
handelsformaner for dessa lander for att stodja dem i utvecklingsarbetet. Som namnet
antyder ger initiativet tullfritt tilltrade till EU-marknaden for i stort sett allt utom vapen.
Pa jordbruksomradet fanns undantag for ris, bananer och socker, som innebar att
formanerna fasades in under en 6vergangsperiod. Tullfrihet utanfor kvot erhélls 2008
for bananer och kommer att erhallas under hosten 2009 for ris (september) och socker
(oktober). P4 sockeromradet ska dock fram till och med september 2012
sockerimportorerna betala minst 90 procent av referenspriset vid sockerimport.
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For AVS-lander som ingatt interimsavtal eller fullstaindiga EPA och samtidigt &r MUL
ska de bestammelser som ar mer formanliga i MUL-bestammelserna jamfort med EPA-
eller interimsavtalen fortsatta att galla.®’

AVS-landerna

Manga av EU-landerna é&r tidigare kolonialmakter med speciella relationer till sina fore
detta kolonier i Afrika, Vastindien och Stillahavsregionen, vilka gar under benamningen
AVS-lander. Fram till 2007 gav EU dessa 79 lander battre tullformaner an bara GSP,
nagot som egentligen ar otillaten diskriminering enligt GATT-avtalet. EU hade lange ett
formellt undantag, men nar det I6pte ut s maste arrangemanget ersattas med
Omsesidiga avtal om de ska vara kvar.

For att gora dessa handelsarrangemang WTO-forenliga pagar sedan 2002 regionala
forhandlingar med sex olika regioner (men sju konstellationer). De regionala
forhandlingarna har kommit olika langt och EU erbjuder lander som ingatt fullstandiga
EPA-avtal eller interimsavtal (6vergangsavtal som tacker in handelsdelen i de
fullstadiga avtalen men inte allt annat) tullfrihet pa alla jordbruksvaror — undantaget ris
for vilka tullfritt tilltrade erbjuds inom kvot fram till 2010% och darefter tullfrihet utan
begrénsningar.

EPA-avtalen kommer formodligen att innehalla ett SPS-avsnitt med ganska begréansat
innehall.

De AVS-lander som inte vill inga ett 6msesidigt avtal med EU faller tillbaka pa GSP-
reglerna. For de minst utvecklade landerna innebér det att de i alla fall har tullfritt
tilltrade till EU-marknaden, men for dvriga innebar det att en del tullférmaner
forsvinner. Sydafrika hor ocksa till AVS-landerna, men eftersom landet ar en betydligt
starkare ekonomi an évriga lander i gruppen sa omfattas de inte av tullfrineten i EPA.
Istéllet galler det bilaterala avtalet.

97 Radets forordning (EG) Nr 1528/2007, artikel 3.3 .http://eur-
lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=0J:L:2007:348:0001:0154:SV:PDF

% Fram till den forsta oktober 2009 var socker undantaget och tullfritt tilltrade erbjéds endast inom kvot.
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Bilaga2:  Resultat fran andra studier

Avstandet mellan tva handelspartners inkluderas i det absoluta flertalet analyser (se
exempelvis Brun et al, 2005; Disdier et al, 2008, Oguledo och MacPhee, 1994 samt
Sevela, 2002) och férvantas paverka handelsflédena negativt i och med att kade
avstand oftast for med sig 6kade fysiska transportkostnader, men aven andra problem
som Okad leveranstid, kulturella forbistringar, problem med teknisk support och 6kade
risker for missforstand eller legala problem pa grund av begransad kannedom om det
lokala institutionella regelverket (Frankel, 1997, sid. 44-46). Forsok har gjort att mata
avstand mellan landers huvudstader eller ekonomiska centra fagelvagen for att ta
hansyn till faktiska fraktrutter, huruvida transporten sker dver land eller hav, vilka
oljepriser som rader och hur val utbyggd infrastrukturen ar bland annat (Brun et al,
2005 och Frankel, 1997, sid. 68-69). Dock har i den absoluta lejonparten av fallen
avstand bedémts vara en tillrackligt god forklaringsvariabel utan vidare modifikation.

Vissa studier har indikerat att avstandet inte har fullt lika stor betydelse for handel med
jordbruksvaror som for handel med industriprodukter (Frankel, 1997, sid. 73; Grant och
Lambert, 2005) trots att jordbruksvaror ofta &r av bulkkaraktar och darmed relativt
otympliga att transportera. Vissa jordbruksprodukter som t.ex. vete kan dock fraktas via
tankfartyg, vilket torde sanka kostnaderna nagot (Frankel, 1997, sid. 70). Av storre
betydelse ar férmodligen att den kulturella igenkdnnbarheten for jordbruksprodukter ar
betydligt stérre an for industriprodukter i och med att de ofta &r mycket likartade oavsett
vilket land de kommer ifrdn (Frankel, 1997, sid. 73). For vissa jordbruksprodukter ar
dessutom transporttiden av mindre betydelse, vilket minskar avstandets negativa
paverkan ytterligare.

Betydelsen av avstandet mellan tva lander for storleken av handeln mellan dem kan
emellertid forvantas bero ocksa pa avstandet till Gvriga potentiella handelspartners. Ett
isolerat land i Stilla Havet kan exempelvis tankas ha en betydande handel med
Australien aven om det absoluta avstandet dit ar relativt stort, just pa grund av att det
inte finns sarskilt manga andra potentiella handelspartners pa narmare hall. Pa grund av
detta har matt pa landers "avlagsenhet” tagits fram och anvants i ett antal olika studier
(se exempelvis Brun et al, 2005 och Dascal et al, 2002). Ju mer avlagset ett land ar fran
alla dvriga lander, ju storre torde handeln mellan landet ifraga och en viss
handelspartner pa ett givet avstand bli.

Avstandets betydelse for handeln mellan tva lander paverkas ocksa av férekomsten av
en gemensam landgréns mellan landerna ifraga. Detta mojliggor exempelvis billig
transport fram och tillbaka éver gransen av halvfabrikat och komponenter i olika typer
av industriell produktion, ocksa inom livsmedelsindustrin (Frankel, 1997, sid. 70-71).
P& samma gang ar det troligt att kulturella forbistringar staller till mindre fortret mellan
angransande lander da kannedomen av de forhallanden som rader i respektive land i
manga fall kan forvantas vara hdgre mellan angransande lander, p.g.a. turism,
immigration/emmigration, mediabevakning med mera. Saledes forvantas férekomsten
av en landgrans mellan tva partnerlander foranleda stérre handel mellan dem.

Om gemensam landgréns saknas mellan tva handelspartners maste transport ske
landvagen genom andra lander, via hav eller via lufttransport. Lufttransporter star for en
betydande del av de totala transporterna inom vérldshandeln i véardetermer (Frankel,
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1997, sid. 69), men &r bara konkurrenskraftig om de produkter som transporteras har ett
tillrackligt hogt enhetspris och transportkostnadernas storlek ddrmed har foga betydelse
for det slutgiltiga priset ut mot konsument. For mer bulkiga produkter, som exempelvis
de flesta jordbruksravaror, maste andra former av transporter tillampas. Langa
transporter 6ver land genom angransande lander, i vilka det inte sallan i stora delar av
varlden rader politisk instabilitet och omfattande korruption, kan vara mycket
kostsamma och det ar darfor fordelaktigt att ha tillgang till egen kust och darmed
mojlighet till sjotransport. Detta beaktas i manga av de undersokta studierna pa sa satt
att forekomsten av kustremsa forvantas 6ka handeln (se exempelvis Frankel, 1997, sid.
71 och Grant och Lambert, 2005).

Som diskuterats ovan rader det pa manga hall i varlden stora problem med korruption,
politisk instabilitet, brister i lagstiftningen och dylikt som satter forsvarar handel och
utveckling. Detta kan sammanfattas med att den institutionella kvaliteten &r bristande i
berorda lander. | vissa av de studier som vi gatt igenom tas detta i beaktande och det
tycks forhalla sig sa att 6kad institutionell kvalitet 6kar handeln (se exempelvis de Groot
et al, 2003).

Forekomsten av ett gemensamt sprak, ofta definierat som att en tillrackligt stor andel av
handelspartnernas befolkning talar samma sprak, har ocksa visat sig paverka handeln
mellan l&ander positivt (se exempelvis Disdier et al och 2008 och Frankel, 1997, sid. 74-
75). Detta ar kanske inte sa férvanande i och med att det underlattar kommunikation och
forstaelse mellan exportor och importdr och minskar riskerna till komplikationer i
handeln.

Tva nationer som ligger nara varandra kulturellt har troligtvis mer likartade
konsumtionsmonster an tva nationer som ar kulturellt mycket olika. Dessutom rader
formodligen storre forstaelse kring hur handel bedrivs i ett kulturellt likartat land an i ett
mer olikt dito. Kulturella likheter &r svara att fanga i ett ssmmanhangande matt, men
kan antas vara nara forknippade med anvandandet av ett gemensamt sprak. Ocksa
graden av gemensam historia kan ha stor betydelse for hur omfattande likheterna blir.
Av den anledningen inkluderas ofta en variabel for historisk gemensap i analyser
baserade pa gravitationsmodellen och det har i flera studier visat sig att en delad
kolonial historia paverkar handeln i positiv riktning (se exempelvis Disdier, 2008 och de
Groot et al, 2003).

En annan mycket vanligt férekommande férklaringsvariabel &r BNP (eller BNI) i bade
exporterande och importerande land. Tanken ar att hdg BNP i exportlandet indikerar
storre produktion och darmed storre tillgang till produkter for export (Dascal et al,
2002). Dessutom 6kar sannolikheten att ett land kan dra nytta av skalférdelar ju hogre
BNP &r (Adam och Tweneboah, 2008). F6r importdren indikerar hog BNP forekomsten
av en stor marknad och darmed hog kapacitet till och efterfrdgan pa import. Saledes kan
6kad BNP hos saval importor som exportor forvantas leda till 6kad handel mellan
landerna ifraga, vilket ocksa visat sig vara fallet (se exempelvis Brun et al, 2005; Dascal
et al., 2002; Frankel, 1997, sid. 61 samt Oguledo och MacPhee, 1994;). Det har dock i
vissa studier framkommit att BNP har mindre betydelse for handeln med
jordbruksprodukter &n for handeln med industrivaror (se exempelvis Grant och
Lambert, 2005), vilket kan forklaras av att jordbruksprodukter ofta ses som
nddvandigheter snarare dn lyxvaror och att deras konsumtion darmed inte i lika stor
utstrackning paverkas av nationalinkomsten.
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Befolkningsstorleken kan signalera stor resurstillgang, hog sjalvforsorjningsgrad och
darmed minskat beroende av internationell handel (Oguledo och MacPhee, 1994). | de
flesta studier har denna effekt varit 6vervagande och befolkningsstorleken har visat sig
ha en negativ inverkan pa handelns storlek (se exempelvis Brun et al, 2005; Oguledo
och MacPhee, 1994). A andra sidan kan en stor befolkning signalera tillgang till en stor
inhemsk marknad som gynnar arbetsdelning och skapar mojligheter till handel med en
stor mangfald olika produkter. Att en sadan effekt &r maéjlig har visat sig i vissa studier
dar befolkningsstorleken istallet paverkat handeln i positiv riktning (se exempelvis
Bohman och Nilsson, 2007).

| vissa studier anvéands aven landareal som forklaringsvariabel. Mycket land kan antas
ga hand i hand med relativt god tillgang till naturresurser och minskat behov av handel
for att tacka inhemsk efterfragan. Landareal har ocksa i vissa studier visat sig ha negativ
effekt pa handelns storlek (se exempelvis Frankel, 1997, sid. 57).

BNP per capita kan ha betydelse for att forklara handelsmonster inom olika segment pa
varumarknaden. Om en exportor har hog BNP (eller BNI) per capita kan det indikera att
ett relativt hogt 16nelage rader i landet ifraga (Bohman och Nilsson, 2007). Export av
arbetsintensiva produkter torde saledes allt annat lika missgynnas. BNP per capita i
importlandet & andra sidan torde paverka importen i positiv riktning i och med att fler
resurser finns for inkdp av importerade produkter. Nationalekonomisk teori (Engels lag)
sager oss dock att nar inkomsten hos befolkningen dkar sa tenderar andelen av den som
gar till livsmedelsinkop att minska. Nar inkomsten ar mycket hog fran bérjan och okar
ytterligare kan den andel av 6kningen som gar till livsmedelsinkdp till slut bli
forsumbar. Saledes &r det inte helt uppenbart vilken effekt BNP per capita har pa
handeln med jordbruksprodukter. En tankbar forklaring till att BNP per capita tycks ha
en egen effekt pa handeln oberoende av total BNP ar att lander med lag BNP per capita
tenderar att dra in stora delar av statskassan fran tullintakter (Frankel, 1997, sid. 58).
Detta i sin tur beror pa att andra finansieringsalternativ, som exempelvis beskattning, ar
svara att praktiskt tillampa pa grund av bland annat daligt utbyggd infrastruktur. Om
BNP per capita 6kar minskar betydelsen av tullar for statskassan och tullsankningar kan
vidtagas. Saledes leder 6kad BNP per capita till sankta tullar och 6kad handel.

Om istéllet tullarna i sig sjélva direkt tas i beaktande i analysen torde effekten av BNP
per capita minska avsevért enligt denna teori (Frankel, 1997, sid. 58-59). Faktum &r att i
vissa studier anvands tullnivan som forklaringsvariabel och den tycks foga forvanande
paverka handeln negativt (se exempelvis Disdier et al, 2008 och Oguledo och MacPhee,
1994). Vart att namna att BNP per capita visat sig ha mindre forklaringsférmaga for
handel med jordbruksprodukter an for 6vrig handel (se exempelvis Bohman och
Nilsson, 2007 samt Grant och Lambert, 2005), méjligen pa grund av att
jordbruksprodukter ofta anses vara noédvandiga att inhandla oavsett inkomstlage och
darmed inte &r lika inkomstkénsliga som mer lyxbetonade industrivaror.

Det finns olika typer av matt som inkluderar forekomst av tullkvoter,
antidumpningstullar o.s.v. som kan anvéandas for att avgora den totala effekten av
tullarna (se Disdier et al, 2008). Aven forekomst och omfattning av handelsbarriarer i
form av SPS- eller TBT-hinder kan forvéntas paverka handeln, vilket tagits i beaktande i
vissa studier (se exempelvis Disdier et al, 2008 samt Nardella och Boccaletti, 2004).
Det har da visat sig att handelsbarriarerna ifraga i flertalet fall paverkar handeln
negativt. For vissa subsektorer och under vissa forhallanden kan effekten emellertid
faktiskt vara positiv da forekomsten av SPS- och TBT-atgarder kan signalera till
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konsumenterna att den import som trots allt kommer igenom &r saker och déarmed 6ka
tilliten till den (Disdier et al, 2008).

Som vi tidigare var inne pa nar det galler BNP sa ar det troligt att en hog produktion
(BNP) medfor en hog tillgang pa produkter for export. Mot bakgrund av det torde
direkta matt pa produktionen inom olika subsektorer ocksa kunna fungera som
forklaringsvariabel till varfor handeln ser ut som den goér inom dessa sektorer och vilken
potential det kan finnas till framtida 6kningar. Hogkvalitativa produktionsuppgifter for
specifika produkter pa tullnummerniva kan vara svara att komma over, men pa en mer
aggregerad niva utan kopplingar till tullnummer finns data pa atminstone
insatsvarusidan som kan vara anvéndbara.

Awven konsumtionsuppgifter finns tillgangliga pd mer aggregerad nivé utan koppling till
specifika tullnummer. Storleken pa ett lands inhemska konsumtion av en viss produkt
ger oss en fingervisning om de smakriktningar som &r dominerande i landet och hur
mycket av landets produktion av varan ifraga som kan komma att finnas tillganglig for
export. Dessutom ger de indikationer pa exportpotentialen till landet ifraga.

Produktionsstorleken kan ocksa bero pa hur stora producentstdd och konsumentstdd
som betalas ut (Dascal et al, 2002) och till viss del &ven pa hur tillampningen av
exportbidrag ser ut. De tva senare faktorerna paverkar aven sannolikt import- respektive
exportmangden direkt givet en viss produktion samtidigt som konsumentstod torde
paverka konsumtionen. Saledes ar det rimligt att aven ta sadana faktorer i beaktande vid
en analys av handelsfloden.
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Bilaga 3:

AVS-lander

CARIFORUM

Centralafrika

EES-lander
EFTA-lander

ESA (Ostra och
Sdodra Afrika),

GSP +

GSP-lander

Landergrupperingar

Angola, Antigua och Barbuda, Belize, Cape Verde, Bahamas,
Barbados, Benin, Botswana, Burkina Faso, Burundi,
Centralafrikanska Republiken, Cookéarna, Demokratiska
Republiken Kongo, Djibouti, Dominica, Dominikanska
Republiken, Elfenbenskusten, Eritrea, Etiopien, Fiji, Gabon,
Gambia, Ghana, Grenada, Guinea, Guinea-Bissau,
Ekvatorialguinea, Guyana, Haiti, Kamerun, Jamaica, Kenya,
Kiribati, Komorerna, Kongo, Kuba, Lesotho, Liberia,
Madagaskar, Malawi, Mali, Marshalldarna, Mauretanien,
Mauritius, Mikronesiens Federerade Stater, Mocambique,
Namibia, Nauru, Niger, Nigeria, Niue, Palau, Papua New Guinea,
Rwanda, Saint Kitts and Nevis, Saint Lucia, Saint Vincent och
Grenadinerna, Salomondéarna, Samoa, S& Tomé och Principe,
Senegal, Seychellerna, Sierra Leone, Somalia, Sudan , Surinam,
Swaziland, Sydafrika, Tanzania, Tchad, Togo, Tonga, Trinidad
and Tobago Tuvalu, Uganda, Vanuatu, Zambia, Zimbabwe och
Osttimor

Fullfjadrat EPA har ingatts med Antigua och Barbuda, Bahamas,
Barbados, Belize, Dominica, Dominikanska Republiken, Grenada,
Guyana, Jamaica, Saint Kitts och Nevis, Saint Lucia, Saint
Vincent och Grenadinerna, Surinam samt Trinidad och Tobago.
Haiti ar medlem av CARIFORUM men har inte signerat avtalet
an.

Forhandlingar pagar med Centralafrikanska Republiken,
Demokratiska Republiken Kongo, Ekvatorialguinea
(observatorsstatus), Gabon, Kamerun, Kongo, Sdo Tomé och
Principe och Tchad om fullfjadrat EPA-avtal.

Norge, Island och Liechtenstein

EES-landerna plus Schweiz

Forhandlingar pagar med Djibouti, Eritrea, Etiopien, Komorerna,
Madagaskar, Malawi, Mauritius, Seychellerna, Sudan, Zambia

och Zimbabwe om fullfjadrat EPA-avtal

Armenien, Azerbajdzjan, Bolivia, Colombia, Costa Rica, Ecuador,
El Salvador, Georgien, Guatemala, Honduras, Mongoliet,
Nicaragua, Paraguay, Peru, Sri Lanka och Venezuela.

176 lander erhaller formaner inom EU:s generella preferens
system.

Afghanistan, Algeriet, Amerikanska Jungfrudarna, Amerikanska
Samoa, Angola, Anguilla, Antarktis, Antigua och Barbuda,
Argentina, Armenien, Aruba, Azerbajdzjan, Bahamas, Bahrain,
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Medelhavslanderna

Minst Utvecklade
Lander - MUL

96

Bangladesh, Barbados, Belize, Benin, Bermuda, Bhutan, Burundi,
Bolivia, Botswana, Bouveton, Brasilien, Brittiska Jungfrutarna,
Brittiska Territorierna i Indiska Oceanen, Brunei, Burkina Faso,
Burma, Cape Verde, Cayman@arna, Centralafrikanska
Republiken, Colombia, Cookdarna, Costa Rica, Demokratiska
Republiken Kongo, Djibouti, Dominica, Dominikanska
Republiken, Egypten, Ekvatorialguinea, Elfenbenskusten, El
Salvador, Eritrea, Etiopien, Ecuador, Falklandsoéarna, Fiji,
Filippinerna, Franska Polynesien, Franska Territorierna i Sédra
Indiska Oceanen, Forenade Arabemiraten, Forenta staternas
mindre Oar i Oceanien och Vastindien, Gabon, Gambia, Georgien,
Ghana, Gibraltar, Grenada, Gronland, Guam, Guatemala, Guinea,
Guinea-Bissau, Guyana, Haiti, Heard- och McDonaldsoarna,
Honduras, Indien, Indonesien, Irak Iran, Jamaica, Jemen,
Jordanien , Julén, Kambodja, Kamerun, Kazakstan, Kenya, Kina,
Kirgisien, Kiribati, Kokostarna, Komorerna, Kongo, Kuba,
Kuwait, Laos, Lesotho, Libanon, Liberia, Libyen, Macao,
Madagaskar, Malawi, Malaysia, Maldiverna, Mali, Marocko,
Marshalléarna, Mauretanien, Mauritius, Mayotte, Mexiko,
Mikronesiens Federerade Stater, Mongoliet, Montserrat,
Mogambique, Namibia, Nauru, Nederlandska Antillerna, Nepal,
Nicaragua, Niger, Nigeria, Niue, Nordmarianerna, Norfolkon,
Nya Kaledonien, Oman, Pakistan, Palau, Panama, Papua Nya
Guinea, Paraguay, Peru, Pitcairndn, Qatar, Rwanda, Ryssland,
Saint Kitts och Nevis, Saint Vincent och Grenadinerna, Saint
Lucia, Salomongarna, Samoa, Sankta Helena, S&o Tomé och
Principe, Saudiarabien, Senegal, Seychellerna, Sierra Leone,
Somalia, Surinam, Sri Lanka, Saint Pierre och Miquelon, Sudan,
Swaziland, Sydafrika, Sydgeorgien och Sydsandwichdarna,
Syrien, Tadzjikistan, Tanzania, Tchad, Thailand, Togo, Tokelau,
Tonga, Trinidad och Tobago, Tunisien, Turks och Caicosoarna,
Tuvalu, Uganda, Ukraina, Turkmenistan, Uruguay, Uzbekistan,
Wallis- och Futunadarna, Vanuatu, Venezuela, Vietnam,
Vitryssland, Zambia, Zimbabwe och Osttimor.

Algeriet, Egypten, Israel, Jordanien, Libanon, Marocko,
Palestinska Myndigheten, Syrien, Tunisien och Turkiet

FN:s ekonomiska och sociala rad avgor vilka lander som ar ett sa
kallat minst utvecklat land.

Afghanistan, Angola, Bangladesh, Benin, Bhutan, Burkina Faso,
Burma, Burundi, Cape Verde, Centralafrikanska republiken,
Chad, Demokratiska Republiken Kongo, Djibouti,
Ekvatorialguinea, Eritrea, Etiopien, Gambia, Guinea, Guinea-
Bissau, Haiti, Jemen, Kambodja, Kiribati, Komorerna, Laos,
Lesotho, Liberia, Madagaskar, Malawi, Maldiverna, Mali,
Mauretanien, Mogambique, Nepal, Niger, Rwanda, Samoa, S&o
Tomeé och Principe, Senegal, Sierra Leone, Salomondarna,
Somalia, Sudan, Osttimor, Tanzania, Togo, Tuvalu, Uganda,



Overseas Countries
and Territories
(OCTys)

Stillahavsomradet

Sddra Afrika

Vastafrika

Vastra Balkan

Ostafrika

Vanuatu och Zambia.

Anguilla, Antarktis, Aruba, Brittiska Jungfrudarna, Brittiska
Territoriet i Indiska Oceanen, Caymandarna, Falklandsfarna,
Franska Polynesien, Franska Territorierna i Sodra Indiska
Oceanen, Gronland, Mayotte, Montserrat, Nederlandska
Antillerna, Nya Kaledonien, Pitcairnéarna, Saint Pierre och
Miquelon, Sankta Helena, Sydgeorgien och Sédra Sandwichoarna
samt Turks- och Caicostarna

Cookoarna, Fiji, Kiribati, Marshalléarna, Mikronesiens
Federerade Stater, Nauru, Niue, Palau, Papua Nya Guinea,
Salomondarna, Samoa, Tonga, Tuvalu och Vanuatu. Osttimor har
observatdrsstatus i forhandlingarna

Forhandlingar pagar med Angola, Botswana, Lesotho,
Mocambique, Namibia, Swaziland och Sydafrika om fullfjadrat
EPA-avtal

Forhandlingar pagar med Benin, Burkina Faso, Cape Verde,
Elfenbenskusten, Gambia, Ghana, Guinea Bissau, Liberia, Mali,
Mauretanien., Niger, Nigeria, Senegal, Sierra Leone och Togo om
fullfjadrat EPA-avtal.

Albanien, Bosnien-Hercegovina, Kosovo, Kroatien, Makedonien,
Montenegro och Serbien. Slovenien tillhnér samma region, men &r
sedan 2004 EU-medlem.

Forhandlingar pagar med Burundi, Kenya, Uganda, Rwanda och
Tanzania om fullfjadrat EPA-avtal
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Bilaga 4.

Statistikbilaga — nyckeltal

Kalla FAO (Country profiles (2006) alt. Compendium of food and agriculture indicators (2006)) - kolumn 1-5
WTO (Country pages - World tariff profiles 2008 (2008)) - kolumn 6-8.

Noter:  (Artal) anger det & som uppgifterna avser for kolumnerna 1-5

Tillampad medeltull avser 2007, men kan i undantagsfall gélla ar 2006 vilket markeras med *.

Handelsviktad medeltull avser ar 2006, men kan i undantagsfall gélla ar 2005 vilket markeras med **.

| fyra fall &r den tillampade medeltullen hégre &n den bundna motsvarigheten. For Makedonien, Ukraina och Vietnam

som blev WTO-medlemmar relativt sent kan detta forklaras av att den slutgiltiga bundna tullen ej borjat gélla &nnu de &r

for vilka tillampade medeltullar anges. For Kanada ar det oklart vad som kan vara orsaken bakom de hogre tillampade
tullarna, men det kan vara relaterat till att tullarna tillampas pa mer detaljerad niva &n de bundits.

1 2 3 4 5 6 7 8
Land Befolkning [ BNP/capita | BNP jordbr/ | Jordbruks | Jordbruks | Medeltull Medeltull Medeltull
tusental uss$ jordbruksbef. import export (bunden) (tillampad) | handelsviktad
uss$ milj US$ [ milj US$ % % %

Albanien (2004) 3194 1467 795 4050 55 9,4 7,8 W F=
Algeriert (2004) 32339 1984 825 4050 573 NA 23,3 11,6
Argentina (2004) 38871 7387 4189 886 15 839 32,6 10,2 10
Armenien (2004) 3052 974 1641 272 79 14,7 6,9* 8,1
Bahrain (2004) 739 - - 546 43 38,9 7.4 16,5
Bermuda (2004) 82 - - 97 1 NA 15,3 -
Bolivia (2004) 8973 1038 312 231 616 40 9,8 10
Bosnien-Hercegovina (2004) 4186 1269 4833 993 113 NA 12,6 17,8
Brasilien (2004) 180 654 3636 1589 3598 27 215 35,5 10,3 12,2
Brunei (2004) 366 - - 193 1 30,7 7,9 7,1
Burma (2004) 50 101 - - 421 379 102,2 8,7 -
Chile (2004) 15 996 5434 2814 1655 4268 26 6 6
Colombia (2004) 44914 2 086 1109 1869 3390 91,9 16,6 18,7
Costa Rica (2004) 4250 4333 1867 691 2014 42,5 12,2 9,6
Ecuador (2004) 13192 1438 582 735 1958 25,6 14,6 15,2
Egypten (2004) 73 390 1558 710 3014 1314 96,1 66,4 -
El Salvador (2004) 6614 2138 674 884 427 42,2 12,1 17,8
Filipinerna (2004) 81408 1100 466 3132 2051 34,6 9,6 12,9
Franska Polynesien (2004) 248 - - 286 25 NA - -
Férenade Arabemriaten (2004) 3051 22832 38 254 4825 1404 25,4 7 17,8%*
Georgien (2004) 5074 799 717 403 184 13,9 8,8 12,5
Gronland (2004) 57 - - 129 27 NA - -
Guatemala (2004) 12 661 1672 804 962 1417 51,3 9,9 10,5
Honduras (2004) 7099 958 451 650 824 32,3 10,5 12,2
Indien (2004) 1081 229 538 201 5108 7058 114,2 34,4 11,5
Indonesien (2004) 222611 886 325 5181 9401 47 8,6 7,2%*
Irak (1989-1991) 17 357 - - 1733 63 NA - -
Iran (2004) 69 788 1738 983 3055 1427 NA 28,9 33,4
Island (2004) 292 32226 50 455 292 51 109,3 40,8 21,5
Israel (2004) 6 560 18 395 22527 2425 1430 73,3 17,1* 13,9
Jordanien (2004) 5614 1849 347 1379 563 23,8 18,6 13,7
Kambodja (2004) 14 482 309 148 162 55 28,1 18,1 -
Kanada (2004) 31744 24 835 24 428 15194 20574 14,5 17,9 10,8
Kina (2004) 1320892 1441 241 41688 20 827 15,8 15,8 16
Kroatien (2004) 4416 4958 4784 1403 659 11,8 11,2 15,9
Kuwait (2004) 2 595 - - 1093 16 100 4 -
Laos (2004) 5787 372 235 120 20 NA 19,5 -
Libanon (2004) 3708 5353 11 095 1346 252 NA 19,4 -
Libyen (2004) 5 659 7503 12 270 1148 12 NA 0* -
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1 2 3 4 5 6 7 8
Land Befolkning | BNP/capita [ BNP jordbr/ | Jordbruks | Jordbruks | Medeltull Medeltull Medeltull
tusental uss$ jordbruksbef. import export (bunden) (tilldmpad) | handelsviktad
Uss$ milj US$ [ milj US$ % % %

Makedonien (2004) 2066 1769 1540 404 260 134 13,9 16,7
Malaysia (2004) 24876 4277 2359 5842 10917 76 11,7 15
Marocko (2004) 31064 1282 725 2058 964 54,5 42,9 27,6
Mexiko (2004) 104 931 5903 1106 13 439 9879 44,1 22,1 39,8
Moldavien (2004) 4263 394 395 283 592 13,5 11,7* 13,9
Monaco (2004) 35 - - - - NA - -
Montenegro (2004) - - - - - NA 11,3 -
Nederlandska Antillerna (2004) 223 - - 176 13 - - -
Nicaragua (2004) 5597 779 783 301 512 43,5 11,1 11,7
Norge (2004) 4 552 39 457 19 273 3051 611 135,8 57,8 31,6
Nya Kaledonien (2004) 233 - - 209 3 NA - -
Oman (2004) 2935 - - 1169 402 28 10,6 8,9
Palestinska Myndigheten (2004) 3685 - - 528 54 NA - -
Panama (2004) 3177 4168 1418 642 320 27,7 13,3 12,9
Paraguay (2004) 6018 1358 834 275 1350 33,2 10 13,5
Peru (2004) 27 567 2205 708 1359 1137 30,8 13,6 10,5
Qatar (2004) 619 - - 448 21 25,7 6,3 6,1
Ryssland (2004) 142 397 2309 1222 12 363 2197 NA 14,6 24,2
San Marino (2004) 28 - - - - NA - -
Saudiarabien (2004) 24919 8625 5469 6 203 372 20 7,6 10,9
Schweiz (2004) 7164 35231 8972 6725 3269 54,3 43,5 17,3
Serbien och Kosovo (2004) 10519 986 973 868 688 NA 13,8 14,9
Singapore (2004) - - - - - 36,5 0,1 1,1
Sydafrika (2004) 45214 3334 690 2650 3421 40,8 9,2 9,6
Sydkorea (2004) 47 951 12793 6973 10 616 2135 59,3 49 91,6
Syrien (2004) 18 223 1122 1000 1193 983 NA - -
Thailand (2004) 63 465 2359 413 3830 11926 40,2 22* 14,1
Tunisien (2004) 9937 2332 1209 1181 974 116,3 65,1* 35,6%*
Turkiet (2004) 72 320 3171 1329 4 659 50958 60,1 46,7 28,4
Ukraina (2004) 48 151 915 807 1691 3415 10,9 23* 255
Uruguay (2004) 3439 5759 4122 322 1624 33,9 10 12,2
Venezuela (2004) 26 170 4567 2582 2206 210 55,7 16,4 22,7
Vietnam (2004) 82 481 499 159 1968 3312 18,5 24,2 14,5**
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Bilaga 5: Statistikbilaga — lander och
produkter

Tabellerna i bilagan innefattar uppgifter om de studerade landers BNP (ar 2004) samt
om avstandet fran Bryssel till respektive lands huvudstad via fagelvagen (Google Maps
Distance Calculator, 2009).

Dérefter presenteras de 13 studerade landernas respektive EU:s (och Sveriges) totala
import och export av jordbruksprodukter enligt definition i WTO:s jordbruksavtal. For
utvalda lander anges hur stor andel som avser handel med EU respektive Sverige. For
Sverige och EU anges istallet andelarna av handeln som &r EU-intern respektive sker
med alla de 42 lander som nya bilaterala avtal férhandlas med.

Statistiken presenteras sedan pa mer detaljerad niva dar den totala importen och
exporten av var och en av de utvalda livsmedelsindustriprodukterna och insatsvarorna
redovisas for varje land jamte andelarna som gar till EU, Sverige respektive de 42
landerna. Nar det galler tullnivaer redovisas bade den slutgiltigt bundna och den
tillampade tullen.

| vissa fall visar sig de angivna tillampade tullarna vara hdgre an deras bundna
motsvarigheter. Vi vet inte varfor det ser ut s, men det finns ett antal mojliga
forklaringar. Det kan bero pa att de tillampade tullarna avser ett ar vid vilket de
slutgiltiga bundna tullnivaerna annu inte tratt i kraft. Det kan ocksa ha att gora med att
den “sérskilda skyddsklausulen”, vilken tillater att en hogre tull tas ut for vissa
produkter forutsatt att vissa villkor &r uppfyllda. En annan felkalla kan vara att tullarna i
sjalva verket tillampas och binds pa en mer detaljerad niva an de nivaer som anges i
tabellerna. Nar genomsnitt raknas ut for att ta fram tullar pa mindre detaljerad fyrsiffrig
respektive sexsiffrig tullnummerniva kan saval avrundningsskiljaktigheter som mer
systematiska skiljaktigheter tdnkas kunna uppkomma. Slutligen kan omvandlingen av
exempelvis specifika tullar eller alternativa tullar till jamfoérbara vardetullsekvivalenter i
procentform leda till avvikelser.

En viss import av not-, gris- och kycklingkétt till EU intraffade ar 2006 fran lander
varifran import av dylika produktkategorier egentligen ar forbjuden. Vi har ingen
forklaring till vad detta kan bero pa, men det ror dig om synnerligen begransade
volymer.

100



EU

Kalla: Comtrade, WTO, Eurostat, http://www.oanda.com/convert/fxhistory
Not: Med 42 lander avses alla de lander som EU férhandlade nya avtal med varen 2009

IBNP [ 13 092 mdk US$]
andel
2006 EU 42 lander
Total jordbruksexport, 1000 US$ 336 078 051 75% 8%
Total jordbruksimport, 1000 US$ 337219585 73% 13%
Livsmedelsindustriprodukter
2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU % 42 lander || Import, 1000 | EU % | 42 lander % bunden tillampad
uss % uss
0203 29 griskott, fryst 3724014 26-50 11-25 1407401 | >76 0-5 30,4 (0) 30,4 (0)
0207 14 kycklingkatt, fryst 1484 254 >76 6-10 1650 948 >76 11-25 48,2(6,4) | 48,2(6,4)
0406 90 ost 10 136 536 >76 6-10 8406944 | >76 0-5 47877 | w7
0811 90 frysta bér 543179 >76 6-10 846 176 51-75 26-50 20,8(12,7) | 20,8(12,7)
1704 90 sockerkonfektyr 2982 118 >76 6-10 2542322 >76 0-5 18,9(13,4) | 18,9(13,4)
1806 90 choklad 4748 337 >76 6-10 3659 956 >76 0-5 20,8 20,8
1905 30 sota kex 4 256 060 >76 6-10 3406 073 >76 0-5 21,4 i.u.
1905 90 kex & bakverk 6 366 396 >76 6-10 5574 482 >76 0-5 25 25
2009 80 juicer 733948 >76 6-10 735 346 51-75 11-25 37,9(18,5) | 37,9(18,5)
2106 90 livsmedelsberedningar 9212 897 51-75 11-25 7 468 450 >76 0-5 14,7(12,8) | i.u.(12,8)
2202 10 lask & smaksatt kolsyrat vatten 4291 196 51-75 0-5 2 489 465 >76 0-5 9,6 9,5
2203 00 ol 5909 078 51-75 0-5 3227190 >76 0-5 0 0
2204 21 vin 11 303 542 51-75 6-10 8 631 346 >76 0-5 33 33
2208 30 whiskey 5 282 002 26-50 26-50 2 608 384 >76 0-5 0 0
2208 60 vodka 1578 440 11-25 6-10 484 430 >76 6-10 0 0
Insatsvaror
2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU 42 lander || Import, 1000 | EU 42 lander bunden tillampad
US$ Us$
0201 notkott, farskt eller kylt 8510 515 >76 0-5 9 020 641 >76 11-25 93,9 93,9
0203 griskott, farskt eller kylt 13101573 >76 6-10 10 283 690 >76 0-5 38,2(0) 30,1(0)
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 5662 926 >76 0-5 5147757 | >76 6-10 28(4,9) 25,9(4,9)
0402 pulver, mjolk & gradde 4585 830 51-75 11-25 2964 534 >76 0-5 77,3 77,4
0404 vassle 1773293 >76 11-25 1221215 >76 0-5 87 87
0405 smor 2 850 916 >76 6-10 3021970 >76 0-5 104,4 104,5
0406 ost & ostmassa 14 961 680 >76 6-10 12229 724 >76 0-5 54,4(7,7) 56,1(7,7)
0408 4gg utan skal 388 531 >76 0-5 369 055 >76 0-5 46,7(0) 46,8 (0)
0810 frukt & bér, farska 2 241549 >76 6-10 2722 304 51-75 0-5 7,8(11,2) 12,8(8,2)
1001 vete & blandséd av vete & rag 5624 826 51-75 0-5 5 046 252 51-75 11-25 67,3(12,8) | 67,3(12,8)
1003 korn 1598 294 >76 11-25 1280 769 >76 0-5 54,7 54,8
1107 malt 1327 765 26-50 26-50 498 418 >76 0-5 39,6 39,6
1701 réarorsocker 5418 958 51-75 11-25 4 610 475 51-75 0-5 188,5 188,6
1801 kakaobdnor 323 853 >76 0-5 2395674 0-5 0-5 0 0

Tillampade tullar &r fran &r 2008.

Inom parantes anges genomsnittlig vardetull och utanfor parantes genomsnittlig véardetullsekvivalent (AVE).

i.u. = Vi har inte haft mojlighet att rakna om den specifika tullen till jamforbara vardetullsekvivalenter (AVE).
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Sverige

Kalla: Comtrade, WTO, FAO (Country profiles), Google map distance calculator
Not: Med 42 lander avses alla de lander som EU férhandlade nya avtal med varen 2009

BNP 346 mdk US$
Avstand 70 mil
andel

2006 EU 42 lander
Total jordbruksexport, 1000 US$ 3900 469 57% 7%
Total jordbruksimport, 1000 US$ 8 086 989 80% 8%l]
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU 42 lander || Import, 1000 EU 42 lander bunden tilldmpad

uss Uss
0203 29 griskott, fryst 27358 26-50 11-25 72 226 >76 0-5 30,4 (0) 30,4 (0)
0207 14 kycklingkett, fryst 10 729 >76 0-5 117 395 51-75 0-5 48,2(6,4) | 48,2(6,4)
0406 90 ost 71396 >76 0-5 207 670 >76 i.h. 47,8(7,7) iu.(7,7)
0811 90 frysta bar 38191 51-75 26-50 36 242 51-75 6-10 20,8(12,7) | 20,8(12,7)
1704 90 sockerkonfektyr 53891 >76 0-5 155 004 >76 0-5 18,9(13,4) | 18,9(13,4)
1806 90 choklad 141 151 26-50 0-5 131 622 >76 0-5 20,8 20,8
1905 30 sota kex 67 467 51-75 0-5 51 556 >76 0-5 21,4 i.u.
1905 90 kex & bakverk 193 864 51-75 0-5 169 413 >76 0-5 25 25
2009 80 juicer 2779 >76 0-5 9588 >76 0-5 37,9(18,5) | 37,9(18,5)
2106 90 livsmedelsberedningar 278133 26-50 5-10 294 405 51-75 26-50 14,7(12,8) | i.u. (12,8)
2202 10 lask & smaksatt kolsyrat vatten 13787 26-50 0-5 64 462 >76 0-5 9,6 9,5
2203 00 ol 21210 26-50 0-5 78 577 >76 0-5 0 0
2204 21 vin 13 097 26-50 0-5 285 805 51-75 6-10 3,3 3,3
2208 30 whiskey 8653 26-50 0-5 55 357 >76 51-75 0 0
2208 60 vodka 594 897 11-25 6-10 9345 >76 0-5 0 0
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU 42 lander | Import, 1000 EU 42 lander bunden tillampad

Us$ US $
0201 notkott, farskt eller kylt 2581 0-5 i.h. 199 442 0-5 0-5 93,9 93,9
0203 griskott, farskt eller kylt 63 094 0-5 0-5 273 894 0-5 0-5 38,2(0) 30,1(0)
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 27 054 0-5 0-5 143018 0-5 0-5 28(4,9) 25,9(4,9)
0402 pulver, mj6lk & gradde 97 898 0-5 0-5 37493 0-5 0-5 77,3 77,4
0404 vassle 13 648 0-5 0-5 12 704 0-5 i.h. 87 87
0405 smor 81731 0-5 0-5 28 631 0-5 0-5 104,4 104,5
0406 ost & ostmassa 84 268 0-5 0-5 311767 0-5 i.h. 54,4(7,7) 56,1(7,7)
0408 &gg utan skal 2585 0-5 0-5 13 065 0-5 i.h. 46,7(0) 46,8 (0)
0810 frukt & bar, farska 9202 0-5 i.h. 59 075 0-5 0-5 7,8(11,2) 12,8(8,2)
1001 vete & blandsid av vete & rag 88 537 0-5 0-5 15 800 0-5 0-5 67,3(12,8) | 67,3(12,8)
1003 korn 43 362 0-5 0-5 11120 0-5 i.h. 54,7 54,8
1107 malt 41 853 0-5 0-5 4051 0-5 i.h. 39,6 39,6
1701 rarorsocker 76 147 0-5 0-5 37 435 0-5 0-5 188,5 188,6
1801 kakaobdnor 1 0-5 i.h. 13 0-5 0-5 0 0

Tillampade tullar &r fran &r 2008.

Inom parantes anges genomsnittlig véardetull och utanfor parantes genomsnittlig vardetullsekvivalent (AVE).

i.u. = Vi har inte haft méjlighet att rakna om den specifika tullen till jamforbara vérdetullsekvivalenter (AVE).

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.

102




Argentina
Kalla: Comtrade, WTO, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 153 mdk US$
Avstand 1 200 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 19856 189 32% 0%
Total jordbruksimport, 1000 US$ 1045198] 12% 0%
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillampad

uss uUss
020329  [griskétt, fryst i.h. i.h. i.h. 35550 0-5 i.h. 35 10
0207 14 |kycklingkétt, fryst 68 381 26-50 0-5 3653 i.h. i.h. 26,6 10
0406 90 |ost 121 322 0-5 i.h. 1470 26-50 i.h. 35 16
0811 90  [frysta bar 4078 0-5 i.h. 651 26-50 i.h. 35 10
1704 90  [sockerkonfektyr 79 838 0-5 0-5 8989 6-10 i.h. 35 20
1806 90  [choklad 87 412 0-5 0-5 8680 11-25 0-5 25 20
190530  [s6ta kex 24 086 0-5 i.h. 5251 11-25 i.h. 35 18
190590  |kex & bakverk 28 409 0-5 i.h. 3934 0-5 i.h. 35 18
2009 80  |juicer 21 050 0-5 i.h. 374 26-50 i.h. 35 14
2106 90 livsmedelsberedningar 45 190 0-5 i.h. 52 183 11-25 0-5 22 15,8
2202 10  [lask & smaksatt kolsyrat vatten 2309 0-5 i.h. 3039 11-25 i.h. 35 20
2203 00 ol 11 405 6-10 i.h. 2 565 11-25 i.h. 35 20
220421  |vin 318744 26-50 0-5 887 51-75 i.h. 35 20
2208 30  |whiskey 1754 i.h. i.h. 12 081 >76 0-5 35 15,3
2208 60 |vodka 737 11-25 0-5 873 51-75 26-50 35 20
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillampad

Uss Us$
0201 notkott, farskt eller kylt 566 108 >76 0-5 4500 0-5 i.h. 35 10,7
0203 griskott, farskt eller kylt i.h. i.h. i.h. 37 157 0-5 i.h. 35 10
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 111 822 11-25 0-5 4 659 i.h. i.h. 27,3 10
0402 pulver, mjolk & gradde 524 940 i.h. i.h. 1755 0-5 i.h. 35 15,2
0404 vassle 38 565 i.h. i.h. 1381 26-50 i.h. 35 14
0405 smor 28394 i.h. i.h. 58 >76 i.h. 35 16
0406 ost & ostmassa 162 881 0-5 i.h. 6 859 11-25 i.h. 35 16
0408 &gg utan skal 8323 51-75 i.h. 21 i.h. i.h. 35 10
0810 frukt & bér, farska 46 700 26-50 i.h. 3639 26-50 i.h. 35 10
1001 vete & blandsad av vete & rag 1472081 0-5 i.h. 26 26-50 i.h. 35 5
1003 korn 55974 i.h. i.h. 21 >76 i.h. 35 7,5
1107 malt 80 339 i.h. i.h. 1675 0-5 i.h. 35 14
1701 rarérsocker 242 369 0-5 i.h. 54 26-50 i.h. 35 20
1801 kakaobdnor i.h. i.h. i.h. 435 i.h. i.h. 35 10

Tillampade tullar &r fran &r 2004.

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.
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Brasilie

n

Kalla: Comtrade, WTO, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 604 mdk US$
Avstand 900 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 36567 429] 33% 1%
Total jordbruksimport, 1000 US$ 4031 294 19% 0%]
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Ben&mning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tilldampad

uss$ uss
020329  |griskott, fryst 772 330 0-5 i.h. 256 >76 i.h. 55 10
0207 14 |kycklingkott, fryst 1983 251 11-25 0-5 575 26-50 i.h. 35 10
0406 90  |ost 6039 i.h. i.h. 15518 26-50 i.h. 49,4 16
081190  |frysta bar 8492 26-50 0-5 1173 6-10 i.h. 55 10
170490  |sockerkonfektyr 129 551 0-5 0-5 11 180 6-10 i.h. 35 20
1806 90 choklad 91093 0-5 0-5 17 438 26-50 0-5 33 20
1905 30 sota kex 51674 0-5 i.h. 8074 26-50 0-5 35 18
1905 90 kex & bakverk 9 569 6-10 i.h. 2 846 >76 0-5 35 18
200980 |juicer 55 266 26-50 0-5 3943 6-10 i.h. 27,5 14
2106 90  [livsmedelsberedningar 167 797 0-5 0-5 87 827 11-25 0-5 32,7 15,8
220210  [lask & smaksatt kolsyrat vatten 7141 0-5 i.h. 40 >76 i.h. 35 20
220300 ol 29483 6-10 0-5 3744 51-75 i.h. 35 20
220421 |vin 2168 26-50 0-5 118 037 26-50 i.h. 55 20
220830  |whiskey 4066 26-50 i.h. 68 522 >76 i.h. 35 17,3
2208 60  |vodka 1060 0-5 0-5 4430 >76 51-75 35 20
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Ben&dmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tilldampad

US$ Us$
0201 notkott, farskt eller kylt 666 559 >76 0-5 50 091 0-5 i.h. 55 10,7
0203 griskott, farskt eller kylt 990 118 0-5 i.h. 332 >76 i.h. 55 10
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 3038988 11-25 0-5 622 26-50 i.h. 35 10
0402 pulver, mjolk & gradde 107 560 0-5 i.h. 88 132 0-5 i.h. 51,9 15,2
0404 vassle 30 i.h. i.h. 35513 26-50 i.h. 35 14
0405 smor 2834 0-5 i.h. 2676 11-25 i.h. 55 16
0406 ost & ostmassa 20 936 0-5 i.h. 21647 26-50 i.h. 49,9 16
0408 &gg utan skal 5236 6-10 i.h. 33 i.h. i.h. 35 10
0810 frukt & bér, farska 2901 >76 i.h. 7285 26-50 i.h. 35 10
1001 vete & blandsad av vete & rag 64 388 51-75 i.h. 988 649 i.h. i.h. 55 5
1003 korn i.h. i.h. i.h. 30 945 i.h. i.h. 55 7,5
1107 malt 3494 i.h. i.h. 218 312 26-50 i.h. 22 115
1701 rarérsocker 6167015 0-5 0-5 83 26-50 i.h. 35 16
1801 kakaobonor 830 >76 i.h. 90 317 i.h. i.h. 35 10
Tillampade tullar &r fran ar 2008.

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.
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Colombia
Kalla: Comtrade, WTO, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 96,8 mdk US$
Avstand 880 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 4763073 41% 0%
Total jordbruksimport, 1000 US$ 2 373 624 7% 0%}
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Benamning Export, 1000 EU SE Import, 1000 | EU SE bunden | tillampad

uss$ uss
020329  |griskott, fryst 83 6-10 i.h. 4688 0-5 i.h. 108 20
0207 14 |kycklingkétt, fryst i.h. i.h. i.h. 17 51-75 i.h. 209 20
0406 90  |ost 11 004 i.h. i.h. 645 26-50 i.h. 141 20
081190  |frysta bar 901 51-75 i.h. 5 26-50 i.h. 70 15
1704 90  |sockerkonfektyr 154 138 6-10 0-5 5494 26-50 i.h. 90 20
1806 90  [choklad 15911 0-5 i.h. 6712 11-25 i.h. 70 20
190530  |sota kex 46 925 0-5 i.h. 14 324 6-10 i.h. 90 20
190590  |kex & bakverk 17 231 0-5 i.h. 6339 0-5 i.h. 90 20
2009 80 |juicer 8649 26-50 i.h. 719 0-5 i.h. 137 20
2106 90 livsmedelsberedningar 58 057 0-5 0-5 96 209 11-25 0-5 70 17,1
2202 10 lask & smaksatt kolsyrat vatten 1898 26-50 i.h. 1344 >76 i.h. 70 20
220300 |ol 4119 0-5 i.h. 7662 26-50 i.h. 70 20
2204 21 vin 4 i.h. i.h. 22 289 11-25 i.h. 70 20
2208 30  |whiskey 8 i.h. i.h. 24314 >76 i.h. 70 20
2208 60  |vodka 4 i.h. i.h. 1320 >76 51-75 70 20
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 | EU SE bunden | tillampad

uss UsS$
0201 notkott, farskt eller kylt 71953 i.h. i.h. 255 0-5 i.h. 108 80
0203 griskott, farskt eller kylt 83 6-10 i.h. 5512 0-5 i.h. 108 20
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst i.h. i.h. i.h. 2033 0-5 i.h. 164,7 20
0402 pulver, mjolk & gradde 29601 i.h. i.h. 1238 0-5 i.h. 151 50
0404 vassle 2198 i.h. i.h. 7516 51-75 i.h. 136 20
0405 smor 1185 i.h. i.h. 8 >76 i.h. 115 20
0406 ost & ostmassa 16859 i.h. i.h. 1260 11-25 i.h. 141 20
0408 &gg utan skal i.h. i.h. i.h. 595 0-5 i.h. 90 20
0810 frukt & bar, farska 31902 >76 i.h. 2347 11-25 i.h. 70 15
1001 vete & blandsid av vete & rag i.h. i.h. i.h. 270693 i.h. i.h. 124 11,3
1003 korn i.h. i.h. i.h. 41469 11-25 0-5 144 11,7
1107 malt 1538 i.h. i.h. 173 6-10 i.h. 129 15
1701 rarérsocker 361118 0-5 i.h. 55689 0-5 i.h. 117 20
1801 kakaobonor 4667 26-50 i.h. 14325 i.h. i.h. 70 11,7

Tillampade tullar &r fran &r 2007.

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.
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Guatemala

Kalla: Comtrade, WTO, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 27,4 mdk US$
Avstand 910 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 1675347 20% 1%}
Total jordbruksimport, 1000 US$ 993 968 5% O%l
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillampad

us$ Uss$
0203 29 griskott, fryst 127 i.h. i.h. 6 346 i.h. i.h. 59 15
0207 14 |kycklingkott, fryst 930 i.h. i.h. 18 773 i.h. i.h. 257 11,7
0406 90  |ost 512 i.h. i.h. 13098 6-10 i.h. 103 15
0811 90 frysta bar 1682 51-75 0-5 45 i.h. i.h. 40 15
1704 90  |sockerkonfektyr 12 977 0-5 i.h. 17 822 0-5 i.h. 40 15
1806 90  [choklad 5889 i.h. i.h. 5988 6-10 i.h. 40 15
190530  |sota kex 10 588 0-5 i.h. 7847 6-10 i.h. 40 15
190590 |kex & bakverk 9391 6-10 i.h. 6087 0-5 i.h. 40 15
2009 80  |juicer 8935 0-5 i.h. 9882 i.h. i.h. 40 12
2106 90  |livsmedelsberedningar 11792 0-5 i.h. 34937 11-25 i.h. 37,5 8,8
2202 10  [lask & smaksatt kolsyrat vatten 3245 i.h. i.h. 1052 51-75 i.h. 40 15
220300 ol 8580 0-5 i.h. 2674 0-5 i.h. 40 40
2204 21 vin 356 i.h. i.h. 4 557 >76 i.h. 35 35
2208 30  |whiskey 1302 i.h. i.h. 7144 >76 6-10 40 40
2208 60  |vodka 611 0-5 i.h. 938 26-50 6-10 40 40
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillimpad

Us$ Uss$
0201 notkott, farskt eller kylt i.h. i.h. i.h. 1135 i.h. i.h. 63 15
0203 griskott, farskt eller kylt 4370 i.h. i.h. 9243 i.h. i.h. 59 15
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 2024 i.h. i.h. 25068 i.h. i.h. 257 13
0402 pulver, mjolk & gradde 559 i.h. i.h. 45989 6-10 i.h. 53,2 14,2
0404 vassle 357 i.h. i.h. 7719 0-5 i.h. 103 5
0405 smor 394 i.h. i.h. 3925 0-5 i.h. 103 13,3
0406 ost & ostmassa 1552 i.h. i.h. 20120 6-10 i.h. 103 13,5
0408 dgg utan skal 0 i.h. i.h. 1166 i.h. i.h. 40 10
0810 frukt & bar, farska 3885 11-25 i.h. 515 6-10 i.h. 40 15
1001 vete & blandsad av vete & rag 68 i.h. i.h. 88917 i.h. i.h. 109 0
1003 korn 4 i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. 40 0
1107 malt i.h. i.h. i.h. 3499 >76 >76 10 10
1701 rarérsocker 298565 0-5 i.h. 164 0-5 i.h. 160 20
1801 kakaobonor 31 >76 i.h. 101 i.h. i.h. 40 5

Tillampade tullar &r fran ar 2003.

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.

106




Indien

Kalla: Comtrade, WTO, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 695 mdk US$
Avstand 640 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 11448731 16% 0%
Total jordbruksimport, 1000 US$ 6 838 249 6% 0%
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tilldampad

uss$ UsS$
0203 29 griskott, fryst 96 i.h. i.h. 53 11-25 i.h. 100 30
0207 14 kycklingkaétt, fryst 47 i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. 100 100
0406 90 ost 836 i.h. i.h. 1443 >76 i.h. 40 30
0811 90 frysta bar 2 416 >76 0-5 44 >76 i.h. 150 30
1704 90 sockerkonfektyr 22 160 0-5 i.h. 4288 11-25 0-5 150 30
1806 90 choklad 6179 0-5 i.h. 12 289 11-25 0-5 69,4 26,3
1905 30 s6ta kex 27 362 0-5 i.h. 3740 51-75 i.h. 45 30
1905 90 kex & bakverk 44 363 6-10 0-5 3635 0-5 i.h. 150 30
2009 80 juicer 5339 51-75 0-5 3933 0-5 i.h. 85 30
2106 90 livsmedelsberedningar 31785 51-75 0-5 12231 51-75 i.h. 105 54
2202 10 lask & smaksatt kolsyrat vatten 854 11-25 0-5 1002 >76 0-5 150 30
2203 00 ol 6573 0-5 i.h. 1626 26-50 i.h. 150 100
2204 21 vin 337 >76 0-5 1306 >76 i.h. 150 100
2208 30 whiskey 25 549 0-5 i.h. 29 896 >76 i.h. 150 150
2208 60 vodka 348 0-5 i.h. 1485 >76 51-75 150 150
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Benamning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillampad

US$ US$
0201 notkott, farskt eller kylt 15 046 i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. 100 30
0203 griskott, farskt eller kylt 1887 i.h. i.h. 127 26-50 i.h. 100 30
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 990 i.h. i.h. 22 26-50 i.h. 92,5 40,8
0402 pulver, mjolk & gradde 75818 0-5 i.h. 1805 >76 i.h. 48 4,2
0404 vassle 4264 i.h. i.h. 4310 >76 i.h. 95 30
0405 smor 10 367 0-5 i.h. 14 127 0-5 i.h. 43,3 40
0406 ost & ostmassa 2349 i.h. i.h. 2915 51-75 i.h. 40 30
0408 agg utan skal 33758 26-50 i.h. 168 0-5 i.h. 150 30
0810 frukt & bér, farska 24 329 26-50 0-5 2814 26-50 i.h. 100 25,7
1001 vete & blandsad av vete & rag 7798 0-5 0-5 1290519 06-10 i.h. 95 41,7
1003 korn 233 i.h. i.h. i.h. >76 i.h. 100 0
1107 malt 519 i.h. i.h. 989 51-75 i.h. 70 30
1701 rérorsocker 689 345 0-5 i.h. 769 >76 i.h. 150 60
1801 kakaobonor 1 i.h. i.h. 11543 i.h. i.h. 100 30

Tillampade tullar &r fran &r 2006.

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.
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Kanada

Kalla: Comtrade, WTO, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 980 mdk US$
Avstand 570 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 24 987 520 7% 0%}
Total jordbruksimport, 1000 US$ 19 599 935 13% O%I
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillampad

us$ Uss$
020329  |griskott, fryst 759 951 0-5 i.h. 54 262 26-50 i.h. 0 0
0207 14 [kycklingkeétt, fryst 81574 i.h. i.h. 62 301 0-5 i.h. 4.6 45
0406 90  |ost 56 669 26-50 i.h. 141 429 51-75 0-5 i.u. i.u.
0811 90 frysta bar 244 087 11-25 i.h. 59 576 0-5 i.h. 2,1 53
1704 90 sockerkonfektyr 354 256 0-5 0-5 226 253 11-25 0-5 7.8 6,5
1806 90  [choklad 164 571 0-5 i.h. 326 092 11-25 0-5 59 55
190530  |sota kex 411 623 0-5 i.h. 179 324 26-50 0-5 2,2 1,9
190590  |kex & bakverk 595 091 0-5 0-5 475 698 6-10 0-5 47 43
2009 80  |juicer 26 776 6-10 i.h. 51807 6-10 0-5 2,9 3,2
2106 90  [livsmedelsberedningar 657 175 0-5 0-5 796 255 6-10 0-5 6,3 6,7
2202 10 lask & smaksatt kolsyrat vatten 141 476 0-5 i.h. 128 386 11-25 0-5 11,2 11
220300 ol 285934 0-5 0-5 418114 26-50 0-5 0 0
2204 21 vin 16 209 6-10 0-5 1129 550 51-75 0-5 iu. i.u.
2208 30  |whiskey 276 218 6-10 0-5 105 740 51-75 i.h. 0 0
2208 60  |vodka 54 302 0-5 i.h. 110 984 26-50 11-25 i.u. i.u.
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillimpad

USs$ Uss$
0201 notkott, farskt eller kylt 1018 664 0-5 i.h. 335578 0-5 i.h. 13,3 13,3
0203 griskott, farskt eller kylt 1810079 0-5 i.h. 317 607 6-10 i.h. 0 0
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 139075 0-5 i.h. 205 603 0-5 i.h. 4,5 i.u.
0402 pulver, mjolk & gradde 33564 11-25 i.h. 51810 0-5 i.h. 6,5 i.u.
0404 vassle 62971 0-5 i.h. 59 758 0-5 i.h. 8,9 8,8
0405 smor 28 068 0-5 i.h. 32733 0-5 i.h. 7,5 i.u.
0406 ost & ostmassa 62 238 26-50 i.h. 189 713 51-75 0-5 i.u. i.u.
0408 agg utan skal 12 974 6-10 i.h. 3754 0-5 i.h. 8,6 i.u.
0810 frukt & bar, farska 106 935 0-5 i.h. 395 450 0-5 i.h. 0 0
1001 vete & blandsid av vete & rag 3221458 11-25 i.h. 4376 0-5 i.h. 62,8 62,8
1003 korn 236 986 0-5 i.h. 5098 0-5 i.h. 58 57,8
1107 malt 180 168 i.h. i.h. 21403 11-25 i.h. 0 i.u.
1701 rarérsocker 51 957 0-5 i.h. 414 642 0-5 0-5 i.u. i.u.
1801 kakaobonor 424 i.h. i.h. 132 050 0-5 i.h. 0 0

Tillampade tullar &r fran &r 2008.

i.u. = Vi har inte haft méjlighet att rdkna om den specifika tullen till jamforbara véardetullsekvivalenter (AVE).

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.
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Kina

Kélla: Comtrade, WTO, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 2 096 mdk US$
Avstand 800 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 22065879 1% 0%]
Total jordbruksimport, 1000 US$ 28 790 776 6% 0%}
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tilldmpad

us$ uss$
020329  |griskott, fryst 362 300 0-5 i.h. 8836 26-50 i.h. 12 12
0207 14 |kycklingkdtt, fryst 61373 0-5 i.h. 448 947 0-5 0-5 10 i.u.
0406 90  |ost 9 0-5 i.h. 21300 11-25 0-5 12 12
081190  |frysta bér 58 092 51-75 0-5 37242 >76 26-50 30 30
170490  |sockerkonfektyr 242 730 26-50 0-5 24 234 11-25 0-5 10 10
1806 90  |choklad 35054 11-25 0-5 28270 26-50 0-5 8 8
1905 30 sota kex 37 042 0-5 0-5 21 689 51-75 0-5 15 15
190590  |kex & bakverk 186 353 11-25 0-5 28 008 11-25 0-5 20 20
2009 80  |juicer 63 196 11-25 0-5 5580 11-25 i.h. 20 18,3
2106 90 livsmedelsberedningar 414 848 0-5 0-5 181 660 26-50 0-5 17,6 19,6
220210  |lask & smaksatt kolsyrat vatten 39 339 0-5 0-5 9284 0-5 0-5 20 20
220300 |ol 84710 11-25 0-5 27 268 26-50 0-5 0 0
2204 21 vin 9738 11-25 0-5 76 781 51-75 0-5 14 14
2208 30  |whiskey 899 >76 0-5 105 774 >76 0-5 10 10
2208 60 vodka 877 0-5 i.h. 10 246 51-75 0-5 10 10
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Benamning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillampad

US$ US $
0201 notkott, farskt eller kylt 31561 0-5 i.h. 3727 i.h. i.h. 14,7 14,7
0203 griskott, farskt eller kylt 400 879 0-5 i.h. 21303 11-25 i.h. 16 16
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 167 087 0-5 i.h. 462 346 0-5 0-5 18,5 i.u.
0402 pulver, mjélk & gradde 67 190 0-5 i.h. 291 467 0-5 i.h. 10 10
0404 vassle 468 0-5 i.h. 194 552 51-75 0-5 13 13
0405 smor 197 0-5 i.h. 27131 11-25 i.h. 10 10
0406 ost & ostmassa 1627 0-5 i.h. 38218 11-25 0-5 12,6 12
0408 &gg utan skal 13155 0-5 i.h. 61 >76 i.h. 20 20
0810 frukt & bar, farska 17 696 11-25 i.h. 181 271 0-5 i.h. 22,4 22,9
1001 vete & blandsad av vete & rag 161 214 0-5 i.h. 107 753 0-5 i.h. 65 65
1003 korn 1048 0-5 i.h. 406 090 0-5 i.h. 3 1,5
1107 malt 9 326 0-5 i.h. 4875 26-50 i.h. 10 10
1701 rarérsocker 60 803 0-5 0-5 548 672 6-10 0-5 50 50
1801 kakaobdnor i.h. i.h. i.h. 62 484 i.h. i.h. 8 8

Tillampade tullar &r fran &r 2006.

i.u. = Vi har inte haft méjlighet att rdkna om den specifika tullen till jamforbara véardetullsekvivalenter (AVE).

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.
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Malaysia

Kalla: Comtrade, WTO, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 118 mdk US$
Avstand 1000 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 9914165| 14% 1%]
Total jordbruksimport, 1000 US$ 6 580 286 6% O%l
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Benamning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillampad

Us$ Us$
020329 |griskott, fryst 42 i.h. i.h. 2479 >76 11-25 139 0
0207 14 |kycklingkoétt, fryst 248 i.h. i.h. 22710 >76 0-5 63 0
0406 90  |ost 157 i.h. i.h. 14971 6-10 0-5 10 5
081190  |frysta béar 58 >76 i.h. 339 11-25 i.h. i.u. 5
1704 90  |sockerkonfektyr 18 998 0-5 i.h. 22282 26-50 0-5 30 15
1806 90  |choklad 19 474 0-5 i.h. 16 105 26-50 0-5 i.u. 15
190530  |sota kex 80599 0-5 i.h. 11 922 26-50 0-5 i.u. 6
190590 |kex & bakverk 112 027 0-5 0-5 9319 11-25 0-5 75 3
2009 80  |juicer 9674 11-25 i.h. 11 430 0-5 i.h. 16,3 4,5
2106 90  |livsmedelsberedningar 130544 0-5 0-5 190 192 26-50 0-5 111 12,1
2202 10  |lask & smaksatt kolsyrat vatten 61 130 0-5 i.h. 5195 0-5 0-5 i.u. 20
220300 |ol 71220 0-5 i.h. 10 658 6-10 0-5 i.u. i.u.
220421  |vin 10 315 0-5 i.h. 25474 26-50 i.h. i.u. i.u.
2208 30  |whiskey 53499 i.h. i.h. 59 334 26-50 i.h. i.u. i.u.
2208 60 |vodka 786 i.h. i.h. 2320 26-50 0-5 i.u. i.u.
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Benamning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillampad

US$ Us$
0201 notkott, farskt eller kylt 20 i.h. i.h. 5076 i.h. i.h. 15 0
0203 griskott, farskt eller kylt 1033 i.h. i.h. 4796 26-50 11-25 139 0
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 1117 i.h. i.h. 24514 >76 0-5 64,3 0
0402 pulver, mjolk & gradde 112762 0-5 i.h. 334 709 0-5 0-5 7 1
0404 vassle 625 0-5 i.h. 38603 51-75 i.h. 5 0
0405 smor 3527 i.h. i.h. 27732 11-25 i.h. 4.8 1,8
0406 ost & ostmassa 360 i.h. i.h. 26 107 6-10 0-5 9,5 55
0408 &gg utan skal 342 i.h. i.h. 416 51-75 i.h. 0 2,8
0810 frukt & bar, farska 17 863 >76 i.h. 8366 11-25 i.h. 74 9,2
1001 vete & blandsid av vete & rag 647 i.h. i.h. 279 221 0-5 i.h. 25 0
1003 korn 119 i.h. i.h. 917 i.h. i.h. 5 0
1107 malt i.h. i.h. i.h. 10 834 51-75 i.h. 0 0
1701 rarérsocker 102 733 0-5 i.h. 393 790 0-5 i.h. 0,3 0
1801 kakaobonor 20732 0-5 i.h. 671187 0-5 i.h. 10 0

Tillampade tullar &r fran ar 2001.

i.u. = Vi har inte haft méjlighet att rdkna om den specifika tullen till jamforbara véardetullsekvivalenter (AVE).

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.
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Ryssland

Kalla: Comtrade, WTO, Market Access Database, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 590 mdk US$
Avstand 230 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 4402385 18% 0%
Total jordbruksimport, 1000 US$ 19486 062] 42% 0%
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 | EU SE bunden | tilldmpad

us$ uss$
020329  |griskott, fryst 249 26-50 i.h. 1049926 | 26-50 0-5 - 35*
0207 14 |kycklingkott, fryst 242 11-25 i.h. 746 008 6-10 0-5 - 52,5%
0406 90  |ost 2425 0-5 i.h. 499 120 >76 0-5 - i.u.
081190  |frysta bar 51632 >76 11-25 14 979 >76 i.h. - 10
170490  [sockerkonfektyr 36 366 6-10 0-5 123 869 51-75 0-5 - 19*
1806 90  [choklad 91 026 11-25 0-5 215616 26-50 0-5 - i.u.
190530  |sota kex 61693 0-5 i.h. 74 450 >76 0-5 - 15*
190590  |kex & bakverk 54 408 0-5 i.h. 54 430 >76 0-5 - 15*
2009 80  |juicer 2103 11-25 i.h. 29043 >76 i.h. - 14,2
2106 90  |livsmedelsberedningar 142 783 6-10 i.h. 335712 >76 0-5 - iu.
2202 10  [lask & smaksatt kolsyrat vatten 25782 6-10 i.h. 31714 >76 0-5 - 15*
220300 ol 110 941 6-10 0-5 125 296 26-50 i.h. - i.u.
220421 |vin 14722 0-5 i.h. 314783 51-75 0-5 - 20
2208 30  |whiskey 82 >76 i.h. 108 784 >76 0-5 - i.u.
2208 60  |vodka 76 892 26-50 0-5 99 467 11-25 0-5 - i.u.
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillampad

US$ Us $
0201 notkott, farskt eller kylt 57 >76 i.h. 65 268 >76 i.h. - 22*
0203 griskott, farskt eller kylt 261 26-50 i.h. 1397328 | 26-50 0-5 - 43,7*
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 528 6-10 i.h. 921 804 11-25 0-5 - 52,4*
0402 pulver, mjolk & gradde 48 197 0-5 i.h. 16 732 26-50 i.h. - 19,5*
0404 vassle 489 i.h. i.h. 30890 >76 0-5 - 15
0405 smor 4208 0-5 i.h. 197 380 51-75 0-5 - 15*
0406 ost & ostmassa 33440 0-5 i.h. 593 983 >76 0-5 - i.u.
0408 &gg utan skal 287 0-5 i.h. 7419 >76 0-5 - 15
0810 frukt & bar, farska 12 104 51-75 26-50 181 990 26-50 i.h. - 10
1001 vete & blandsad av vete & rdg 1368 456 6-10 i.h. 156 444 0-5 i.h. - 5
1003 korn 158 077 11-25 i.h. 27629 >76 6-10 - 5
1107 malt 15 507 0-5 i.h. 41729 >76 6-10 - 10*
1701 rarérsocker 72 256 0-5 i.h. 1118 696 0-5 0-5 - i.u.
1801 kakaobonor i.h. i.h. i.h. 123635 0-5 i.h. - 0

Tillampade tullar &r fran ar 2009.

Eftersom Ryssland inte & WTO-medlem saknas bundna tullar.

i.u. = Vi har inte haft méjlighet att rakna om den specifika tullen till jamforbara vérdetullsekvivalenter (AVE).

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.

* = Alternativ tull tillampas, exempelvis 0,2 US$ per kg men inte mer &n 15 procent. D& har vi anvént oss av 15 procent.
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Saudiarabien
Kélla: Comtrade, WTO, Market Access Database, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 250 mdk US$
Avstand 460 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 1499 232 1% 0%]
Total jordbruksimport, 1000 US$ 9319338] 19% 0%]
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 | EU SE bunden tillampad

uss$ uss
020329  |griskott, fryst i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. Férbjuden Forbjuden
0207 14 |kycklingkétt, fryst 15 642 i.h. i.h. 54 266 0-5 i.h. - 5
0406 90  |ost 103 907 i.h. i.h. 116 745 11-25 i.h. 6 5
081190  [frysta bar 341 0-5 i.h. 4 846 0-5 i.h. 10 5
1704 90  |sockerkonfektyr 15 555 0-5 0-5 45520 11-25 i.h. 8,6 7,3
1806 90  |choklad 10 143 0-5 i.h. 9993 >76 0-5 8 8
190530 |sota kex 14728 0-5 0-5 108 930 51-75 i.h. 8 75
1905 90 kex & bakverk 61311 0-5 0-5 73930 11-25 i.h. 7,5 6,9
2009 80  |juicer 47 834 0-5 i.h. 48 014 6-10 i.h. 10,3 5
2106 90 livsmedelsberedningar 6742 0-5 0-5 404 222 51-75 0-5 6 46
220210 |lask & smaksatt kolsyrat vatten 52 349 0-5 i.h. 2870 >76 0-5 6,7 55
220300 |6l i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. Férbjuden Forbjuden
220421  |vin i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. Forbjuden Forbjuden
2208 30  |whiskey i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. Forbjuden Forbjuden
2208 60 |vodka i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. Forbjuden Forbjuden
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 | EU SE bunden tillampad

US$ Us $

0201 notkott, farskt eller kylt 1058 i.h. i.h. 33354 0-5 i.h. 6,3 0
0203 griskott, farskt eller kylt i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. Forbjuden Forbjuden
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 67 670 i.h. i.h. 564 303 11-25 i.h. 18,1 5
0402 pulver, mjolk & gradde 106 845 i.h. i.h. 502 147 26-50 0-5 115 5
0404 vassle 35091 i.h. i.h. 5734 >76 i.h. 10 5
0405 smor 6 885 0-5 0-5 103 352 51-75 6-10 10,3 5
0406 ost & ostmassa 121 609 i.h. i.h. 332862 26-50 i.h. 6 5
0408 &gg utan skal 421 i.h. i.h. 2 505 51-75 i.h. 20 5
0810 frukt & bar, farska 5602 0-5 i.h. 26 226 11-25 i.h. 13,7 0
1001 vete & blandsid av vete & rag 4 i.h. i.h. 1013 0-5 i.h. 25 0
1003 korn 343 i.h. i.h. 1214273 11-25 i.h. 5 0
1107 malt 4 i.h. i.h. 85 26-50 i.h. 15 5
1701 rardrsocker 134 085 0-5 i.h. 415 380 0-5 i.h. 11,6 0
1801 kakaoboénor 16 i.h. i.h. 22 i.h. i.h. 8 5

Tillampade tullar &r fran &r 2009.
Saudiarabien tillampar importférbud for vissa produkter.
Fryst kycklingkétt (0207 14) saknar bunden tull.

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.
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Sydkorea

Kalla: Comtrade, WTO, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 680 mdk US$
Avstand 870 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 2420 540 2% 0%}
Total jordbruksimport, 1000 US$ 12022884 12% O%l
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillimpad

Uss$ Uss$
020329  |griskott, fryst 18 762 0-5 0-5 685 373 26-50 0-5 25 25
0207 14 |kycklingkétt, fryst 2013 i.h. i.h. 75019 0-5 i.h. 21,6 21,6
0406 90  |ost 152 i.h. i.h. 36 600 26-50 i.h. 36 36
081190  |frysta bar 629 i.h. i.h. 22114 0-5 i.h. 72 30
1704 90  |sockerkonfektyr 53294 0-5 i.h. 44 276 26-50 i.h. 19,7 8
1806 90  |choklad 6 562 11-25 i.h. 31129 26-50 0-5 34,7 14
190530 |sota kex 189 >76 i.h. 4687 >76 0-5 19,7 8
190590 |kex & bakverk 91 958 0-5 i.h. 99511 6-10 0-5 22,9 8
200980  |juicer 7463 0-5 i.h. 31697 6-10 0-5 54 45
2106 90 livsmedelsberedningar 185 352 0-5 0-5 316 762 11-25 0-5 125 76,8
2202 10 lask & smaksatt kolsyrat vatten 15194 0-5 i.h. 15108 6-10 i.h. 26,2 8
220300 ol 39212 0-5 i.h. 20 506 26-50 i.h. 30 30
220421  |vin 184 26-50 i.h. 80 150 51-75 0-5 30 15
2208 30  |whiskey 4768 0-5 i.h. 225997 >76 0-5 30 20
2208 60  |vodka 1839 0-5 i.h. 1340 >76 51-75 30 20
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillampad

Us$ US$
0201 notkott, farskt eller kylt i.h. i.h. i.h. 198 802 i.h. i.h. 40 40
0203 griskott, farskt eller kylt 18 934 0-5 0-5 741 358 26-50 0-5 23,8 23,8
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 4372 i.h. i.h. 79177 0-5 i.h. 20,3 20,3
0402 pulver, mjolk & gradde 809 i.h. i.h. 20 549 11-25 i.h. 141,2 141,2
0404 vassle 2 688 i.h. i.h. 98 483 26-50 i.h. 42,8 42,8
0405 smor 48 i.h. i.h. 8 346 11-25 i.h. 71,3 62
0406 ost & ostmassa 1161 i.h. i.h. 146 262 11-25 0-5 36 36
0408 &gg utan skal 16 i.h. i.h. 4939 11-25 i.h. 28,8 28,8
0810 frukt & bér, farska 8 056 0-5 i.h. 76 652 0-5 i.h. 46,9 45,4
1001 vete & blandsad av vete & rag 1 i.h. i.h. 656 060 0-5 i.h. 6,1 2,4
1003 korn 1 >76 i.h. 5180 i.h. i.h. 406,4 406,4
1107 malt 5 0-5 i.h. 36 952 0-5 i.h. 208,5 208,5
1701 rarérsocker 125293 0-5 i.h. 546 583 0-5 i.h. 18 21,5
1801 kakaobonor 860 i.h. i.h. 10 596 i.h. i.h. 16,4 5

Tillampade tullar &r fran &r 2008.

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.
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Thailand

Kélla: Comtrade, WTO, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 162 mdk US$
Avstand 930 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 10400 255] 15% 0%}
Total jordbruksimport, 1000 US$ 4449 362] 15% 0%]
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden | tillampad

uss$ uss
020329  |griskott, fryst 694 i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. 30 30
0207 14 |kycklingkétt, fryst 15 629 11-25 i.h. 4 51-75 i.h. 35 40
0406 90  |ost 736 11-25 i.h. 7025 26-50 i.h. i.u. 30*
081190  |frysta bér 31270 11-25 0-5 914 26-50 i.h. i.u. 30*
170490  |sockerkonfektyr 69 483 11-25 0-5 17 191 11-25 0-5 iLu. i.u.
1806 90  |choklad 2495 11-25 i.h. 11743 26-50 i.h. i.u. i.u.
190530 |sota kex 16 562 0-5 0-5 29589 11-25 0-5 i.u. 20
190590  |kex & bakverk 24 576 51-75 0-5 12 866 6-10 i.h. i.u. iu.
2009 80  |juicer 84726 0-5 0-5 6 891 11-25 i.h. i.u. 30
2106 90  |livsmedelsberedningar 440 311 6-10 0-5 155 990 26-50 0-5 20 (i.u.) 5
2202 10 |lask & smaksatt kolsyrat vatten 20812 11-25 0-5 1589 6-10 i.h. iu. i.u.
220300 |ol 53988 11-25 0-5 17 554 11-25 0-5 i.u. 60*
2204 21 vin 3074 11-25 i.h. 12 804 >76 0-5 i.u. 60*
2208 30  |whiskey 20 403 0-5 0-5 123 559 51-75 0-5 i.u. 60*
2208 60 vodka 241 i.h. i.h. 3929 26-50 0-5 iu. 60*
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Benamning Export, 1000 EU SE Import, 1000 EU SE bunden [ tillampad

US$ US $
0201 notkatt, farskt eller kylt 11 >76 i.h. 1967 i.h. i.h. 50 50
0203 griskott, farskt eller kylt 6 352 i.h. i.h. i.h. i.h. i.h. 33,3 33,3
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 20433 26-50 i.h. 854 >76 i.h. 32,2 33,8
0402 pulver, mjélk & gradde 59 619 0-5 i.h. 219992 11-25 0-5 415 18,9
0404 vassle 9 065 i.h. i.h. 49 630 26-50 i.h. 27 17,5
0405 smor 331 i.h. i.h. 28 090 6-10 i.h. iu. i.u.
0406 ost & ostmassa 754 11-25 i.h. 14 794 11-25 i.h. i.u. i.u.
0408 &gg utan skal 5243 0-5 i.h. 2139 11-25 i.h. 27 27
0810 frukt & baér, farska 174 462 6-10 11-25 13 047 0-5 i.h. i.u. i.u.
1001 vete & blandsid av vete & rag 6 i.h. i.h. 217 099 i.h. i.h. 27 iu.
1003 korn i.h. 0-5 i.h. 2100 i.h. i.h. i.u. iu.
1107 malt 39 i.h. i.h. 76 462 26-50 i.h. 27 i.u.
1701 rarérsocker 734 469 0-5 0-5 4301 51-75 i.h. 94 iu.
1801 kakaobonor 14 >76 i.h. 32035 i.h. i.h. i.u. iu.

Tillampade tullar &r fran &r 2006.

Inom parantes anges genomsnittlig vardetull och utanfor parantes genomsnittlig véardetullsekvivalent (AVE).

i.u. = Vi har inte haft mojlighet att rakna om den specifika tullen till jamforbara vardetullsekvivalenter (AVE).

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.

* = Alternativ tull tillampas, exempelvis 0,2 US$ per kg men inte mer &n 15 procent. D& har vi anvént oss av 15 procent.
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Ukraina
Kalla: Comtrade, WTO, Market Access Database, FAO (Country profiles), Google map distance calculator

BNP 65 mdk US$
Avstand 180 mil
andel

2006 EU SE
Total jordbruksexport, 1000 US$ 4780705 26% 0%}
Total jordbruksimport, 1000 US$ 2781180 42% l%l
Livsmedelsindustriprodukter

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Bendmning Export, 1000 EU SE Import, 1000 | EU SE bunden [ tillampad

uss$ uss$
020329  |griskott, fryst 723 i.h. i.h. 14 225 6-10 i.h. 10 10
0207 14 |kycklingkott, fryst i.h. i.h. i.h. 62239 11-25 i.h. 10 10
0406 90  |ost 139 879 0-5 i.h. 6 059 >76 i.h. 10 10
081190  |frysta béar 69 903 >76 0-5 1908 51-75 i.h. 10 10
1704 90  |sockerkonfektyr 79 439 0-5 i.h. 9916 >76 i.h. 10 10
1806 90  [choklad 227084 0-5 0-5 36 354 26-50 i.h. 10 10
190530  |sota kex 71282 0-5 i.h. 11 382 26-50 i.h. 10 10
190590  |kex & bakverk 17 764 6-10 0-5 19 663 26-50 i.h. 10 10
2009 80  |juicer 3591 0-5 i.h. 6533 26-50 i.h. 7.8 7
2106 90  |livsmedelsberedningar 9580 6-10 i.h. 159 277 26-50 i.h. 6,6 6,4
2202 10  [lask & smaksatt kolsyrat vatten 3956 26-50 i.h. 18 467 51-75 0-5 5 5
220300 |ol 81649 0-5 i.h. 10 511 26-50 i.h. i.u. i.u.
220421 |vin 19 708 0-5 i.h. 35643 26-50 i.h. i.u. i.u.
2208 30  |whiskey 527 6-10 i.h. 10 302 >76 i.h. 0 i.u.
2208 60  |vodka 113 213 0-5 0-5 7421 11-25 i.h. 0 i.u.
Insatsvaror

2006 andel 2006 andel tullniva
HS-nr Benémning Export, 1000 EU SE Import, 1000 | EU SE bunden | tillampad

US$ Us$
0201 notkott, farskt eller kylt 4821 i.h. i.h. 12 >76 i.h. 15 15
0203 griskott, farskt eller kylt 727 i.h. i.h. 71364 0-5 i.h. 11 11
0207 fjaderfakott, farskt, kylt & fryst 65 i.h. i.h. 64 825 11-25 i.h. 12,2 12,6
0402 pulver, mjolk & gradde 152 621 0-5 i.h. 776 >76 i.h. 10 10
0404 vassle 5899 i.h. i.h. 1948 51-75 i.h. 10 10
0405 smor 23312 i.h. i.h. 127 >76 i.h. 10 10
0406 ost & ostmassa 144 240 0-5 i.h. 24 356 26-50 i.h. 10 10
0408 agg utan skal i.h. i.h. i.h. 953 50-75 i.h. 10 10
0810 frukt & bar, farska 5163 51-75 0-5 12 411 >76 i.h. 13,9 15,8
1001 vete & blandsid av vete & rag 595 813 11-25 i.h. 856 26-50 0-5 59 6
1003 korn 566 152 0-5 i.h. 3584 11-25 i.h. 5 5
1107 malt 8532 i.h. i.h. 15 204 11-25 i.h. 10 10
1701 rérérsocker 8831 0-5 i.h. 15203 6-10 0-5 50 50
1801 kakaobonor i.h. i.h. i.h. 35905 0-5 i.h. 0 0

Tillampade tullar &r fran &r 2009.
i.u. = Vi har inte haft méjlighet att rdkna om den specifika tullen till jamforbara véardetullsekvivalenter (AVE).

i.h.= Ingen handel sker med denna produktkategori.
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