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Un hogar sin mú-
sica es casi un se-

pulcro. Para vivir BBusß
feliz tenga siem- I
pre a la mano los I
discos de música a 1su gusto. Manten- ytm j
ga alegre su casa
dejando que cada j
uno escuche la mú- j
sica de su predi- #

lección. V
EL SOL tiene todos \\£) I
los discos que pue-
da exigir el buen ft)
gusto de usted ...

eTsol
La Casa Más Antigua en Discos
en donde encuentra toda clase de discos de los más j
modernos y antiguos... LA CASA DEL DISCO, puede I
usted sentarse y escuchar discos para que lleve los I
que le agraden. 1

I
•Le gusta el mambo...? Visite EL SOL y lleve el i

que le agrade. ]
•Le gusta la canción ranchera...? En EL SOL usted I

encuentra todas las canciones rancheras. i
• Le gusta el 801er0...? Búsquelos en EL SOL. f
• Le gustan los corridos...? Pídalos EN SOL. i
•Le gustan las canciones de Pedro Infante, Miguel j

Aceves Mejía, Fernando Fernández, Jorge Fernán- |
dez, Panchito Rodríguez, María Victoria, Jorge I
Negrete, Carmen y Laura, Las Mendoza, Lidia I
Mendoza, Beto Villa, Ayala, Los Panchos, Los j
Diamantes, LO3 Jaibos, Lalo Guerrero, Los Ma- j
drugadores, Juanita García, Pedro Vargas, José I
Mojica, Fernando Rosas, Los Magos, Pérez Prado, I
María Luisa Landin, Las Hermanitas -Padilla, Las 1
Hernández, Tintán y Marcelo, Los Cancioneros del I
Bajío, Longoria, Velita, Rosita Fernández, La I
Panchita, Dr. Ortiz Tirado, Narciso Martínez, Rubén i
Reyes, López, Eva Garza, Trariácuri, Calavera, |
Montañeses, Gilberto Valenzuela, Martín y Lily, I
Martín y Malena, Dueto Taxco, La orquesta de I
Pete Bugarini yla popular cantante María Luisa I
Soto con Pete Bugarín? En EL SOL las encuentra. I

Además: Jarabes, Jotas, Pasos Dobles, Polcas, Himnos. |
Todo cuanto deseo en discos lo encuentra en EL SOL »

ADEMAS HAY UN GRAN SURTIDO EN libros, santos ¡
de bulto, estampas de todos los santos, oraciones, Libro I
para aprender inglés, velones y velas chiquitas en 1
vaso. JOYAS: anillos de matrimonio. Artículos mexi- |
canos. Sacos, rebozos, mantillas para ir a misa. Som- I
breros para trabajo. Radios de batería y eléctricos y j

combinaciones. Toca-Discos. I

•SI DESEA TRABAJOS DE IMPRENTA: Invitaciones |

de boda, bailes, fiestas particulares, esquelas para I
bautizo, anuncios de nacimientos de niñitos, esquelas |
de funerales, todo esto se le hace en EL SOL rápido. I

Nuestro Sistema de Apartados con abonos fáciles i
es muy cómodo. Pruébelo 1 I

EL SOL, su tienda conocida y favorita, en donde j
se coopera con usted para el arreglo Ó2 I

sus problemas y sin costo alguno. |

PUEDE PEDIR SUS ORDENES POR CORREO
. SE LE MANDAN C. OD.

EL SOL
62 SUR CALLE TERCERA P. O. BOX 1448
TELEFONO AL 3-4048. PHOENIX, ARIZ.
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Invitaciones para Matrimonio

solo en "EL SOL" 62 Sur de calle Tercera

EL ARTE DE VENDER |
Por el Prof. JUAN T GONZALEZ

Obra educativa de mucha utilidad que contiene cuatro

lecciones de como vender.— Esta interesante obra se

vende en la librería "EL SOL", 62 Sur Calle Tercera

de Phoenix, Arizona.

(Continuación)

Muchos creen que hablando mucho es como se vende.
Los fonógrafos hablan todo el día y no venden nada abso-

lutamente. No es hablando mucho sino hablando bien, co-

mo se hacen los negocios.

Considerando lo anterior tú debes tener cierto roce so-

cial, es decir, salir de lo vulgar, de no hacer disparates que
hace nuestra gente baja; no decir truje, vayamos y barba-
rismos por el estilo. Esto no quiere decir que debes hablar
un lenguaje pulcro, ni en términos en que no te entienda la
gente, porque es peor, sino algo así como puedan hablar las
principales personas de tu pueblo, para que cuando hables

con ellas no te pongan en ridículo. Siempre que puedas leer
buenos libros, léelos pues de esa manera se compone el len-
guaje. Haz ejercicios una o dos horas diarias hablando solo,
con una silla, con cualquier objeto cuando te lo diga este li-
bro, y de esa manera puedes ejercitar la lengua y mejorar

el lenguaje. Esto no es un imposible, es una cosa tan sencilla
que te convences de ella cuando hayar hecho el experimento
por unas cuantas veces.

Procura dominarte siempre y presentar un aspecto re-
posado. El aspecto de un convencido que sabe bien lo que
va a ganar porque no puede perder; pero no vayas con ver-
güenza, ni con temor. Vender es un trabajo muy noble, pues
vas a hacer un £ien, puesto que vas a remediar una nece-
sidad. Si en una casa "necesitan una estufa y tú vas a ven-
derla, pues lleVas un tanto muy grande de felicidad a ese ho-
gar; ¿por qué no has de estar satisfecho de ello? Tú tam-
bién haces el bien.

La moral es la parte principal en el negocio, pues si
tú dudas de tu negocio, el marchantee duda más que tú y no
lo convences nunca. Necesitas creer que lo que vendes es
bueno y bueno de verdad, de otra manera no lo vendas. El
arte de vender no es “El Arte de Trampear”, sino el arte de
cambiar una cosa que vale por otra que vales, es decir, un
acto de justicia, pues vas a remediar una necesidad para ob-
tener dinero con que remediar las necesidades que tú tienes
en alimento, vestido, etc.

No admitas la mentira en tu negocio, no admitas la tru-
hanería. Yo no puedo de ninguna manera enseñarte a em-
babucados a tramposo, a bribón, no, sino a ganar honrada-
mente la vida y ganar mucho, porque el que tiene inteligen-
cia y actividad y las sabe aplicar, es justo que gane mucho
dinero. Si tú sabes vender una cosa y al venderse produce
buena ganancia, pues es justo que esa ganancia sea para ti.

Edúcate, instrúyete en bien tuyo y de tu negocio. No
son los ignorantes, ni los estúpidos los que vencen, pues son
excepciones necesarias cuando nos encontramos con esas gen-
tes, lo que vence es el trabajo perseverante.

Vamos, pues, a trabajar para aprender bien este arte y
luego lanzarnos al mundo a ganar la vida y hacer inero que
bien se necesita.

LECCION PRIMERA

Estudio del Artículo

El estudio del Arte de Vender comprende dos aplicacio-
nes. La primera es para las personas que hacen una especia-
lidad de un solo artículo y se dedican a venderlo; y la se-
gunda es para las personas que establecen un comercio.

La principal de estas aplicaciones es la primera, pues
el que sepa vender una cosa puede vender muchas, y además,
en vender una sola cosa es donde se aplican los principios
del arte. Nos vamos a dedicar primeramente a la primera
de estas aplicaciones, es decir, la de Agente, ya sea estable-
cido o viajero.

Supongamos que nos dedicamos a vender un solo artí-
culo, lo primero que se debe hacer es estudiar perfectamente
este artículo para conocerlo bien.

Para estudiarlo necesitamos proceder con este método:
Manufactura:

'

Dónde se manufactura. En cuántos países.

Cuáles son las mejores producciones.
Cualidades que tienen las diferentes manufacturas.

Materiales:
Qué materiales se emplean.
Cuál es la mejor clase de material.

Cualidades:
Generales: físicas como durabilidad, fuerza.
Morales: aspecto, vanidad. Particulares: las especiales
en cada artículo.
Mejoras sobre otro.

Utilidad:
La que proporciona el artículo.
Reducción de precio, de espacio.
Economía.

Gastos:
Transporte.
Derechos.
Gastos.

Defectos:
En manufactura,

en comparación con otros artículos,
en presentación.
Para obtener los resultados prácticos de este estudio

del artículo se necesita tomar un papel y suponerse el estu-

dio de un artículo cualquiera, por ejemplo, de una estufa,

de una lámpara, de un reloj, etc.
Toma, pues, papel, amigo mío, y manos a la obra, que

yo te guiaré en el estudio.
Tomemos primeramente lo de MANUFACTURAS y con-

testemos estas preguntas:
¿Dónde se hace el artículo? Tú debes saberlo, y si no,

pregúntalo, busca información.
¿En que otros países se hacen estos objetos?

(continuará en el próximo número)

“EL SOL” SEMANARIO POPULAR INDEPENDIENTE

Rara Situación
Para los Hombres,
el Año de 2,005

LOS ANGELES,. Calif. (I N-S)
El artista peruano Alberto Var-
gas, predice que dentro de 50
años las mujeres perseguirán a
los hombres constantemente, y a
la vista de todos.

Explicó que la razón era que
para- ésa época las mujeres ha-
brán excedido mucho en canti-
dad, a los hombres.

Predijo también que en 50 a-
ños, las mujeres volverán a lu-
cir “la grácil bellleza de los an-
tiguos tiempos de Grecia”.

Vargas hizo sus predicciones
durante un espectáculo de afi-
cionados, donde espera hacer u-
na demostración a fines del pre-
sente mes.

Vargas agregó que la mujer
del año 2005 estará tanto tiempo
al aire libre, que prácticamente
descartará las ropas interiores y
usará la menor cantidad de ro-
pas posible.

Según Vargas, la mujer pro-
medio del futuro a que él alu-
de, será de cinco pies, siete pul-
gadas de estatura, pesará 124
libras, tendrá una figura escul-
tural, cabello dorado y ojos azu-
les con matices verdes.

POLKAS, MAMBOS, BOLEROS,
”EL SOL". 62 SUR CALLE 3a.

POR
QUE Wá

ESTAR MP
QUEBRADOS!

'Porqué Tener
Preocupaciones
de Dinero!!
Si Ud. tiene Enfermedades

Si Ud. tiene Cuentas
Si Ud. Necesita

VEA AL

Trust
Finance
321 - 323 NORTE DE

LA CALLE PRIMERA
Llame a la Señorita

Juana Ñera
TELEFONO:

ALpine 4-7157

CARROS MAGNIFICOS

Precios Honrados
No se da Enganche

Crédito Aprobado
Venga y vea los carros

HAROLD YOUNG

1122 East Van Burén
ALpine 4-0417

Phoenix, Arizona
#

POR QUE TOMAR ME-
NOS QUE EL 100% DE
GARANTIA CUANDO
USTED COMPRA UN
CARRO USADO....???

MADISON MOTORS
314 EAST VAN BUREN

Phoenix, Arizona

Es una de las pocas A-
gencias en los Esta dos
Unidos que da garantía
de 30 DIAS en dificulta-
des mecánicas. Pruébe-
nos, usted estará conten-
to de haberlo hecho!!!

MADISON MOTORS
314 EAST VAN BUREN

Al's Furniture Store
724 East Wash.

724 E. WASH. AL-3-4658
Máquina de Labar $15.00

$5.00 al Contado
Refrigeradores $35.00

$5.00 al Contado

Viernes 29 de Abril de 1955

La Marina Norteamericana Pone en
Uso un Sencillo y Moderno Aeroplano

SE TRATA DE UNA "PLA-
TAFORMA VOLANTE" DE
VUELO RADICALMENTE
SIMPLIFICADO

WASHINGTON, 21 de abril. (I
NS).— La Marina de los Estados
Unidos reveló datos sobre la
plataforma volante”, un apaíato
en forma de sartén, que ha lle-
vado a un hombre y “en forma
definitiva establece la posibili-
dad de un vuelo radicalmente
simplificado”.

El informe dice que la plata-
forma circular, de unos dos me-
tros y medio de diámetro, “ha
realizado numerosos vuelos cor-
tos, con éxito”.

Las plataformas no vuelan ni
a una altura ni a una velocidad
suficientes para que puedan ser
confundidos con “platillos vola-
dores”. El piloto de prueba, Phil
Johnson, se remontó en el apa-
rato, controlando el vuelo me-
diante el método de recostarse
contra el manubrio en la direc-
ción que quería seguir.

Un par de motores de 50 ca-
ballos de fuerza cada uno, y
cuatro ventiladores ocultos que
botan el aire por cada una de
las cuatro “patas” sobre las que
descansa la plataforma, ejercen
la suficiente presión para levan-

tar el aparato y su ocupante,
del suelo.

SE INCLINA LA PLATAFORMA

Cuando el piloto cambia de
posición recargando el paso del
cuerpo hacia un lado y a otro,
la plataforma se inclina, cam-
bia la dirección del empuje de
las corrientes de aire, y resulta
así un vuelo horizontal. Se han
hecho volar máquinas similares
controladas por largas cuerdas,
desde el suelo, pero la máquina
de Hiller es la única de su tipo
que ha sido manejada por un
hombre que la monta. Es la pri-
mera que combina el principio
de control por cambios de pe-
sos y el ventilador de presión,
según informa la Marina.

Dos hélices que giran en direc-
ciones opuestas, sacan el aire por
orificios de la plataforma y pro-
veen una fuerza impulsadora ha-
cia abajo, que proporciona la
fuerza de ascención.

No se sabe aún si el principio
simplificado podrá ser aplicado
a vuelos civiles y militares. La
economía del aparato es, sin em-
bargo, como la del más sencillo
de los helicópteros. De su segu-
ridad no se ha dicho nada tam-
poco, y no se sabe si hay me-
dios de evitar que se vuelque.

® Juzgada la Mejor
, Por los Expertos en Cerveza

U/Wm j secreto de la transparencia

/ el premio es el experto balance
'de los mejores productos ma-

J durados mediante el sol, mas
|í/ J la cuidadosa y paciente espera

ai a 9 ue se en añe J a y
lij los exactos controles en los La-

boratorios a travéc de todo el

Cinco veces internacionalmente la ga-
nadora por su sabor pureza cuerpo, y
aroma.
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DIA, NOCHE Y DOMINGO ,

(

1 SERVICIO INMEDIATO I
I TODAS LAS REPARACIONES GARANTIZADAS

TELEFONO AM 6-9031 1
1 SERVICIO DE TELEVISION I

TEE VEE SERVICE
1 —Se habla Español— v i

IJESSIE
ROMERO a sus órdenes 1

6038 N. 24TH ST. PHOENIX, ARIZONA 1
LLAMENOS Y LUEGO IREMOS i

SI NECESITA COMPOSTURA EN SU TELEVISION, #

$2.00
—TAMBIEN RADIOS )

_—_ _—_ _ _r- i_i—I_- i-~

H
ESCUCHEN:

Con:

Humberto Uribe
TODOS LOS DOMINGOS
10:00 P. M. a 12 p. m.

KRIZ - 1230 kc.
Vea a ÍILL STAUFFER ¿¡¡§¡¡£l
Para Sus Necesidades de

También compramos Contratos

46 NORTE AVENIDA PRIMERA AL 8-6406
2306 E. INDIANSCHOOL RD. Ph. CR. 4-1657

PAGINA CUATRO


