Veranstaltungen

Vaillant prasentiert sich auf der 32. Mostra Convegno Expocomfort in Mailand:

Marktaufteilung in vollem Gange

==unn Die Maildander Mostra
Convegno Expocomfort hat
ihren Platz in der europaischen
Messelandschaft gefunden.
Vor 40 Jahren aus der Taufe
gehoben, findet sie seit 1982
im Turnus von zwei Jahren als
Fachmesse fiir Sanitar, Heizung
und Klima statt. Mit rund 3000
Ausstellern und einer Aus-
stellungsflache von mehr als
130 000 m? legte die Messe
des Jahrgangs 2000 (21.-25.
Marz ) gegeniiber 1998 erheb-
lich zu. Die Zuwachse in den
Bereichen Bad, Sanitar- und
Heizungstechnik veranlaBten
Geschaftsfiihrer Solly Cohen
vom Veranstalter Fiera Milano
International zu der Einschat-
zung: ,Damit wird die Mostra
Convegno vielerorts als bedeu-
tendste internationale Messe
fiir Raumkomfort betrachtet.”
Zu einer Prasentation eigener
Art lud Vaillant die internatio-
nale Branchen-Fachpresse zur
Messe nach Mailand ein.

22

Bild 1 Neu in der
. Vaillant-Gruppe:
Heizkesselhersteller
Bongioanni Pensotti
Kalore (BPK) in
Vignolo bei Turin

nommierte Hersteller auf der Mostra Con-
vegno ein umfangreiches Gas-Wandheiz-
Mit Uber 500 Ausstellern auf 44 00®m gerateprogramm. Nach Dr. Angelo Bon-
Ausstellungsflache war die Heizungstechtempi, Geschaftsfuhrer Vaillant Italien, hat
nik auf der Mailander Messe am starkstedie konsequente Berticksichtigung der Kun-
vertreten, darunter traditionsgemaf die Joldenwiinsche zur Entwicklung von praxisge-
Vaillant GmbH und Co., die seit mehr alsrechten Geréaten gefiihrt, die einfach zu in-
vierzig Jahren einer der filhrenden Heizstallieren, zu warten und zu reparieren sind.
technik-Anbieter auf dem italienischenDabei leiste auch das Fachhandwerk, das in
Markt ist. Dieser gilt mit mit ca. einer Mil- alle Entwicklungsstufen eingebunden sei,
lion Geréte pro Jahr als der wichtigste Markeinen wichtigen Beitrag zur Verbesserung
fir Gas-Wandheizgerate in Europa. Ubeder Produkte.

die italienische Tochter erzielte das Unter- Mit seinen neuen Produktlinien ein-
nehmen dort 1999 einen Umsatz von 106chliel3lich des bereits 1999 eingefiihrten
Millionen Euro. Der Marktanteil liegt bei Gas-Brennwertgerats ECOblock hat Vail-
zehn Prozent. Unter dem Motto ,Auf dielant die Weichen fir eine erfolgreiche
Zukunft ausgerichtet* préasentierte der reMarktbearbeitung auch in den kommenden

Auf die Zukunft ausgerichtet

Bild 2 Die Geschafts-
fuhrer Manfred Ahle,
Dr. Angelo Bontempi
und Dr. Michel Bros-
set (von links) gingen
bei einer Pressekon-
ferenz auf die Markt-
situation ein und
stellten sich den Fra-
gen der Journalisten
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Beteiligungen seien an der Tagesordnung.
Die Zahl der Wettbewerber — in Deutsch
land derzeit 50, in Italien sogar tber 100 +
werde sich jedoch in den nachsten Jahren
gravierend verandern. Vaillant geht davon
aus, daB sich mittelfristig funf européische
Player herauskristallisieren, die in Sachep
Innovation, Kosten und Finanzkraft poten
genug sind, Entwicklungsrichtung und -ge
schwindigkeit vorzugeben.

Die Katze aus dem Sack lie Manfred
Ahle, Geschaftsfuhrer Produktion, F & E|
sowie Technologie, als er daruber infor
mierte, daR sich Vaillant entschlossen hat,
den Kesselbereich durch die Ubernahme des
Kesselgeschéafts des italienischen Unterneh
mens Bongioanni Pensotti Kalore (BPK) in

Bild 3 Dr. Angelo Bontempi: Erfolgsrezept Vignolo bei Turin strategisch zu starken
ist die konsequente Orientierung an den Kun-  Der Partner (1999 ca. 34 Millionen Euro
denwiinschen Umsatz) verflge Uber eine breite Produkt

palette attraktiver Heizkessel fiir Gas und G
Jahren gestellt. Bei den erst in diesem Jalind erreiche damit eine hohe Marktseg
auf den Markt gekommenen Linien ATMO mentabdeckung in Stud-,West- und Osteurg
tec und TURBOtec handelt es sich um einpa. Neben den zu erwartenden zusatzlichen
Gas-Wandheizgerate-Baureihe mit einenMarktchancen in ganz Europa werde durc
wassergekihlten Vormischbrenner. Dedie groRe Produktionsmenge beider Unte
Nutzungsgrad liegt bei 93 Prozent. Das imehmen (Uber 100 000 Heizkessel pro Jahr)
die Gerate integrierte Aqua-Comfort-Sy die Basis flr die Kostenfuhrerschaft und d
stem sorgt flr warmes Wasser ohne Wartenit fiir einen nachhaltigen finanziellen-Er
zeit. Premiere auf der Mostra Convegno hafolg in diesem Geschéftsfeld geschaffen.
ten die neuen Gas-Wandheizgerate ATMOAhle informierte weiter darlber, dai da
block und TURBOblock in den Ausfiihrun Unternehmen anstrebe, bis Ende 2001 ejn
gen ,plus“ und ,pro“. Bei der Installation Brennstoffzellen-Heizgerat zur Marktreife
kénnen die kompakten Gerate mit Agquazu bringen, das zunéchst in kleinerer Stiic
sensor dank horizontaler AnschluBverbinzahl fir Feldtests zur Verfiigung steht un
dungen fiir Wasser, Gas und Strom ohnkis 2010 einen Jahresabsatz von Uber
groBen baulichen Aufwand an jede Situal00000 Geraten erreichen soll. ,Auf der
tion angepalt werden. Ein AnschluBseBasis der Kraft-Warme-Kopplung werden
sichert die Kompatibilitdt beim Austauschwir hiermit die dezentrale Versorgung de
veralteter Gerate. Die Uber acht MillionenHaushalte nicht nur mit Warme, sonder
Heizungsanlagen in ltalien besitzen eirauch mit Strom ermdglichen®, erklarte er.
Durchschnittsalter von zwdlf Jahren und be Str.
durfen dringend der Verjingung. Mit einem
Angebot von 48 verschiedenen Wandgeréate
ausfihrungen wird Vaillant allen Winschen
und Anforderungen gerecht.

Eine Handvoll ,Player” auf
dem europdischen Markt

Zur Situation auf dem europaischen Markt
aulerte sich vor der Presse Dr. Michel Bros
set, Geschaftsfuhrer Marketing/Vertrieb im
Hause Vaillant. Er verwies darauf, daf die
Vaillant Gruppe mit ihren 5130 Mitarbei
tern und einem breiten Systemangebot im
Vorjahr einen Umsatz von rund 920 Mil
lionen Euro (1,8 Mrd. DM) erzielte, wovon
mehr als die Halfte auf Méarkte aufRerhalb
Deutschlands entféllt. Wahrend der Absatz
von Elektro- und Gas-Warmwassergeraten
stagniere, gebe es bei wandhangenden-Heiz
geraten eine steigende Tendenz. Der Wett
bewerb, so Dr. Brosset, habe sich europa
weit weiter verschérft. Ubernahmen und
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